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H. R. 434

One Hundred Sixth Congress
of the

United States of America
AT THE SECOND SESSION

Begun and held at the City of Washington on Monday,
the twenty-fourth day of January, two thousand

An Act
To authorize a new trade and investment policy for sub-Saharan Africa, expand

trade benefits to the countries in the Caribbean Basin, renew the generalized
system of preferences, and reauthorize the trade adjustment assistance programs.

Be it enacted by the Senate and House of Representatives of
the United States of America in Congress assembled,
SECTION 1. SHORT TITLE; TABLE OF CONTENTS.

(a) SHORT TITLE.—This Act may be cited as the ‘‘Trade and
Development Act of 2000’’.

(b) TABLE OF CONTENTS.—The table of contents for this Act
is as follows:

TITLE I—EXTENSION OF CERTAIN TRADE BENEFITS TO SUB-SAHARAN
AFRICA

Subtitle A—Trade Policy for Sub-Saharan Africa
Sec. 101. Short title; table of contents.
Sec. 102. Findings.
Sec. 103. Statement of policy.
Sec. 104. Eligibility requirements.
Sec. 105. United States-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation

Forum.
Sec. 106. Reporting requirement.
Sec. 107. Sub-Saharan Africa defined.

Subtitle B—Trade Benefits
Sec. 111. Eligibility for certain benefits.
Sec. 112. Treatment of certain textiles and apparel.
Sec. 113. Protections against transshipment.
Sec. 114. Termination.
Sec. 115. Clerical amendments.
Sec. 116. Free trade agreements with sub-Saharan African countries.
Sec. 117. Assistant United States Trade Representative for African Affairs.

Subtitle C—Economic Development Related Issues
Sec. 121. Sense of the Congress regarding comprehensive debt relief for the world’s

poorest countries.
Sec. 122. Executive branch initiatives.
Sec. 123. Overseas Private Investment Corporation initiatives.
Sec. 124. Export-Import Bank initiatives.
Sec. 125. Expansion of the United States and Foreign Commercial Service in sub-

Saharan Africa.
Sec. 126. Donation of air traffic control equipment to eligible sub-Saharan African

countries.
Sec. 127. Additional authorities and increased flexibility to provide assistance

under the Development Fund for Africa.
Sec. 128. Assistance from United States private sector to prevent and reduce HIV/

AIDS in sub-Saharan Africa.
Sec. 129. Sense of the Congress relating to HIV/AIDS crisis in sub-Saharan Africa.
Sec. 130. Study on improving African agricultural practices.
Sec. 131. Sense of the Congress regarding efforts to combat desertification in Africa

and other countries.



H. R. 434—2

TITLE II—TRADE BENEFITS FOR CARIBBEAN BASIN

Subtitle A—Trade Policy for Caribbean Basin Countries
Sec. 201. Short title.
Sec. 202. Findings and policy.
Sec. 203. Definitions.

Subtitle B—Trade Benefits for Caribbean Basin Countries
Sec. 211. Temporary provisions to provide additional trade benefits to certain bene-

ficiary countries.
Sec. 212. Duty-free treatment for certain beverages made with Caribbean rum.
Sec. 213. Meetings of trade ministers and USTR.

TITLE III—NORMAL TRADE RELATIONS
Sec. 301. Normal trade relations for Albania.
Sec. 302. Normal trade relations for Kyrgyzstan.

TITLE IV—OTHER TRADE PROVISIONS
Sec. 401. Report on employment and trade adjustment assistance.
Sec. 402. Trade adjustment assistance.
Sec. 403. Reliquidation of certain nuclear fuel assemblies.
Sec. 404. Reports to the Finance and Ways and Means committees.
Sec. 405. Clarification of section 334 of the Uruguay Round Agreements Act.
Sec. 406. Chief agricultural negotiator.
Sec. 407. Revision of retaliation list or other remedial action.
Sec. 408. Report on trade adjustment assistance for agricultural commodity pro-

ducers.
Sec. 409. Agricultural trade negotiating objectives and consultations with Congress.
Sec. 410. Entry procedures for foreign trade zone operations.
Sec. 411. Goods made with forced or indentured child labor.
Sec. 412. Worst forms of child labor.

TITLE V—IMPORTS OF CERTAIN WOOL ARTICLES
Sec. 501. Temporary duty reductions.
Sec. 502. Temporary duty suspensions.
Sec. 503. Separate tariff line treatment for wool yarn and men’s or boys’ suits and

suit-type jackets and trousers of worsted wool fabric.
Sec. 504. Monitoring of market conditions and authority to modify tariff reductions.
Sec. 505. Refund of duties paid on imports of certain wool articles.
Sec. 506. Wool research, development, and promotion trust fund.

TITLE VI—REVENUE PROVISIONS
Sec. 601. Application of denial of foreign tax credit regarding trade and investment

with respect to certain foreign countries.
Sec. 602. Acceleration of cover over payments to Puerto Rico and Virgin Islands.

TITLE I—EXTENSION OF CERTAIN
TRADE BENEFITS TO SUB-SAHARAN
AFRICA

Subtitle A—Trade Policy for Sub-Saharan
Africa

SEC. 101. SHORT TITLE.

This title may be cited as the ‘‘African Growth and Opportunity
Act’’.
SEC. 102. FINDINGS.

Congress finds that—
(1) it is in the mutual interest of the United States and

the countries of sub-Saharan Africa to promote stable and
sustainable economic growth and development in sub-Saharan
Africa;
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(2) the 48 countries of sub-Saharan Africa form a region
richly endowed with both natural and human resources;

(3) sub-Saharan Africa represents a region of enormous
economic potential and of enduring political significance to the
United States;

(4) the region has experienced the strengthening of democ-
racy as countries in sub-Saharan Africa have taken steps to
encourage broader participation in the political process;

(5) certain countries in sub-Saharan Africa have increased
their economic growth rates, taken significant steps towards
liberalizing their economies, and made progress toward regional
economic integration that can have positive benefits for the
region;

(6) despite those gains, the per capita income in sub-Saha-
ran Africa averages approximately $500 annually;

(7) trade and investment, as the American experience has
shown, can represent powerful tools both for economic develop-
ment and for encouraging broader participation in a political
process in which political freedom can flourish;

(8) increased trade and investment flows have the greatest
impact in an economic environment in which trading partners
eliminate barriers to trade and capital flows and encourage
the development of a vibrant private sector that offers indi-
vidual African citizens the freedom to expand their economic
opportunities and provide for their families;

(9) offering the countries of sub-Saharan Africa enhanced
trade preferences will encourage both higher levels of trade
and direct investment in support of the positive economic and
political developments under way throughout the region; and

(10) encouraging the reciprocal reduction of trade and
investment barriers in Africa will enhance the benefits of trade
and investment for the region as well as enhance commercial
and political ties between the United States and sub-Saharan
Africa.

SEC. 103. STATEMENT OF POLICY.

Congress supports—
(1) encouraging increased trade and investment between

the United States and sub-Saharan Africa;
(2) reducing tariff and nontariff barriers and other obstacles

to sub-Saharan African and United States trade;
(3) expanding United States assistance to sub-Saharan

Africa’s regional integration efforts;
(4) negotiating reciprocal and mutually beneficial trade

agreements, including the possibility of establishing free trade
areas that serve the interests of both the United States and
the countries of sub-Saharan Africa;

(5) focusing on countries committed to the rule of law,
economic reform, and the eradication of poverty;

(6) strengthening and expanding the private sector in sub-
Saharan Africa, especially enterprises owned by women and
small businesses;

(7) facilitating the development of civil societies and polit-
ical freedom in sub-Saharan Africa;

(8) establishing a United States-Sub-Saharan Africa Trade
and Economic Cooperation Forum; and
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(9) the accession of the countries in sub-Saharan Africa
to the Organization for Economic Cooperation and Development
(OECD) Convention on Combating Bribery of Foreign Public
Officials in International Business Transactions.

SEC. 104. ELIGIBILITY REQUIREMENTS.

(a) IN GENERAL.—The President is authorized to designate a
sub-Saharan African country as an eligible sub-Saharan African
country if the President determines that the country—

(1) has established, or is making continual progress toward
establishing—

(A) a market-based economy that protects private prop-
erty rights, incorporates an open rules-based trading
system, and minimizes government interference in the
economy through measures such as price controls, sub-
sidies, and government ownership of economic assets;

(B) the rule of law, political pluralism, and the right
to due process, a fair trial, and equal protection under
the law;

(C) the elimination of barriers to United States trade
and investment, including by—

(i) the provision of national treatment and meas-
ures to create an environment conducive to domestic
and foreign investment;

(ii) the protection of intellectual property; and
(iii) the resolution of bilateral trade and invest-

ment disputes;
(D) economic policies to reduce poverty, increase the

availability of health care and educational opportunities,
expand physical infrastructure, promote the development
of private enterprise, and encourage the formation of cap-
ital markets through micro-credit or other programs;

(E) a system to combat corruption and bribery, such
as signing and implementing the Convention on Combating
Bribery of Foreign Public Officials in International Busi-
ness Transactions; and

(F) protection of internationally recognized worker
rights, including the right of association, the right to orga-
nize and bargain collectively, a prohibition on the use of
any form of forced or compulsory labor, a minimum age
for the employment of children, and acceptable conditions
of work with respect to minimum wages, hours of work,
and occupational safety and health;
(2) does not engage in activities that undermine United

States national security or foreign policy interests; and
(3) does not engage in gross violations of internationally

recognized human rights or provide support for acts of inter-
national terrorism and cooperates in international efforts to
eliminate human rights violations and terrorist activities.
(b) CONTINUING COMPLIANCE.—If the President determines that

an eligible sub-Saharan African country is not making continual
progress in meeting the requirements described in subsection (a)(1),
the President shall terminate the designation of the country made
pursuant to subsection (a).
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SEC. 105. UNITED STATES-SUB-SAHARAN AFRICA TRADE AND ECO-
NOMIC COOPERATION FORUM.

(a) DECLARATION OF POLICY.—The President shall convene
annual high-level meetings between appropriate officials of the
United States Government and officials of the governments of sub-
Saharan African countries in order to foster close economic ties
between the United States and sub-Saharan Africa.

(b) ESTABLISHMENT.—Not later than 12 months after the date
of the enactment of this Act, the President, after consulting with
Congress and the governments concerned, shall establish a United
States-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum
(in this section referred to as the ‘‘Forum’’).

(c) REQUIREMENTS.—In creating the Forum, the President shall
meet the following requirements:

(1) The President shall direct the Secretary of Commerce,
the Secretary of the Treasury, the Secretary of State, and
the United States Trade Representative to host the first annual
meeting with their counterparts from the governments of sub-
Saharan African countries eligible under section 104, and those
sub-Saharan African countries that the President determines
are taking substantial positive steps towards meeting the eligi-
bility requirements in section 104. The purpose of the meeting
shall be to discuss expanding trade and investment relations
between the United States and sub-Saharan Africa and the
implementation of this title including encouraging joint ven-
tures between small and large businesses. The President shall
also direct the Secretaries and the United States Trade Rep-
resentative to invite to the meeting representatives from appro-
priate sub-Saharan African regional organizations and govern-
ment officials from other appropriate countries in sub-Saharan
Africa.

(2)(A) The President, in consultation with the Congress,
shall encourage United States nongovernmental organizations
to host annual meetings with nongovernmental organizations
from sub-Saharan Africa in conjunction with the annual
meetings of the Forum for the purpose of discussing the issues
described in paragraph (1).

(B) The President, in consultation with the Congress, shall
encourage United States representatives of the private sector
to host annual meetings with representatives of the private
sector from sub-Saharan Africa in conjunction with the annual
meetings of the Forum for the purpose of discussing the issues
described in paragraph (1).

(3) The President shall, to the extent practicable, meet
with the heads of governments of sub-Saharan African countries
eligible under section 104, and those sub-Saharan African coun-
tries that the President determines are taking substantial posi-
tive steps toward meeting the eligibility requirements in section
104, not less than once every 2 years for the purpose of dis-
cussing the issues described in paragraph (1). The first such
meeting should take place not later than 12 months after
the date of the enactment of this Act.
(d) DISSEMINATION OF INFORMATION BY USIS.—In order to

assist in carrying out the purposes of the Forum, the United States
Information Service shall disseminate regularly, through multiple
media, economic information in support of the free market economic
reforms described in this title.
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(e) HIV/AIDS EFFECT ON THE SUB-SAHARAN AFRICAN
WORKFORCE.—In selecting issues of common interest to the United
States-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum,
the President shall instruct the United States delegates to the
Forum to promote a review by the Forum of the HIV/AIDS epidemic
in each sub-Saharan African country and the effect of the HIV/
AIDS epidemic on economic development in each country.
SEC. 106. REPORTING REQUIREMENT.

The President shall submit to the Congress, not later than
1 year after the date of the enactment of this Act, and annually
thereafter through 2008, a comprehensive report on the trade and
investment policy of the United States for sub-Saharan Africa,
and on the implementation of this title and the amendments made
by this title.
SEC. 107. SUB-SAHARAN AFRICA DEFINED.

For purposes of this title, the terms ‘‘sub-Saharan Africa’’,
‘‘sub-Saharan African country’’, ‘‘country in sub-Saharan Africa’’,
and ‘‘countries in sub-Saharan Africa’’ refer to the following or
any successor political entities:

Republic of Angola (Angola).
Republic of Benin (Benin).
Republic of Botswana (Botswana).
Burkina Faso (Burkina).
Republic of Burundi (Burundi).
Republic of Cameroon (Cameroon).
Republic of Cape Verde (Cape Verde).
Central African Republic.
Republic of Chad (Chad).
Federal Islamic Republic of the Comoros (Comoros).
Democratic Republic of Congo.
Republic of the Congo (Congo).
Republic of Côte d’Ivoire (Côte d’Ivoire).
Republic of Djibouti (Djibouti).
Republic of Equatorial Guinea (Equatorial Guinea).
State of Eritrea (Eritrea).
Ethiopia.
Gabonese Republic (Gabon).
Republic of the Gambia (Gambia).
Republic of Ghana (Ghana).
Republic of Guinea (Guinea).
Republic of Guinea-Bissau (Guinea-Bissau).
Republic of Kenya (Kenya).
Kingdom of Lesotho (Lesotho).
Republic of Liberia (Liberia).
Republic of Madagascar (Madagascar).
Republic of Malawi (Malawi).
Republic of Mali (Mali).
Islamic Republic of Mauritania (Mauritania).
Republic of Mauritius (Mauritius).
Republic of Mozambique (Mozambique).
Republic of Namibia (Namibia).
Republic of Niger (Niger).
Federal Republic of Nigeria (Nigeria).
Republic of Rwanda (Rwanda).
Democratic Republic of Sao Tomé and Principe (Sao Tomé

and Principe).
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Republic of Senegal (Senegal).
Republic of Seychelles (Seychelles).
Republic of Sierra Leone (Sierra Leone).
Somalia.
Republic of South Africa (South Africa).
Republic of Sudan (Sudan).
Kingdom of Swaziland (Swaziland).
United Republic of Tanzania (Tanzania).
Republic of Togo (Togo).
Republic of Uganda (Uganda).
Republic of Zambia (Zambia).
Republic of Zimbabwe (Zimbabwe).

Subtitle B—Trade Benefits

SEC. 111. ELIGIBILITY FOR CERTAIN BENEFITS.

(a) IN GENERAL.—Title V of the Trade Act of 1974 is amended
by inserting after section 506 the following new section:
‘‘SEC. 506A. DESIGNATION OF SUB-SAHARAN AFRICAN COUNTRIES FOR

CERTAIN BENEFITS.

‘‘(a) AUTHORITY TO DESIGNATE.—
‘‘(1) IN GENERAL.—Notwithstanding any other provision of

law, the President is authorized to designate a country listed
in section 107 of the African Growth and Opportunity Act
as a beneficiary sub-Saharan African country eligible for the
benefits described in subsection (b)—

‘‘(A) if the President determines that the country meets
the eligibility requirements set forth in section 104 of that
Act, as such requirements are in effect on the date of
the enactment of that Act; and

‘‘(B) subject to the authority granted to the President
under subsections (a), (d), and (e) of section 502, if the
country otherwise meets the eligibility criteria set forth
in section 502.
‘‘(2) MONITORING AND REVIEW OF CERTAIN COUNTRIES.—

The President shall monitor, review, and report to Congress
annually on the progress of each country listed in section 107
of the African Growth and Opportunity Act in meeting the
requirements described in paragraph (1) in order to determine
the current or potential eligibility of each country to be des-
ignated as a beneficiary sub-Saharan African country for pur-
poses of this section. The President’s determinations, and expla-
nations of such determinations, with specific analysis of the
eligibility requirements described in paragraph (1)(A), shall
be included in the annual report required by section 106 of
the African Growth and Opportunity Act.

‘‘(3) CONTINUING COMPLIANCE.—If the President determines
that a beneficiary sub-Saharan African country is not making
continual progress in meeting the requirements described in
paragraph (1), the President shall terminate the designation
of that country as a beneficiary sub-Saharan African country
for purposes of this section, effective on January 1 of the
year following the year in which such determination is made.
‘‘(b) PREFERENTIAL TARIFF TREATMENT FOR CERTAIN ARTI-

CLES.—
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‘‘(1) IN GENERAL.—The President may provide duty-free
treatment for any article described in section 503(b)(1)(B)
through (G) that is the growth, product, or manufacture of
a beneficiary sub-Saharan African country described in sub-
section (a), if, after receiving the advice of the International
Trade Commission in accordance with section 503(e), the Presi-
dent determines that such article is not import-sensitive in
the context of imports from beneficiary sub-Saharan African
countries.

‘‘(2) RULES OF ORIGIN.—The duty-free treatment provided
under paragraph (1) shall apply to any article described in
that paragraph that meets the requirements of section
503(a)(2), except that—

‘‘(A) if the cost or value of materials produced in the
customs territory of the United States is included with
respect to that article, an amount not to exceed 15 percent
of the appraised value of the article at the time it is
entered that is attributed to such United States cost or
value may be applied toward determining the percentage
referred to in subparagraph (A) of section 503(a)(2); and

‘‘(B) the cost or value of the materials included with
respect to that article that are produced in one or more
beneficiary sub-Saharan African countries shall be applied
in determining such percentage.

‘‘(c) BENEFICIARY SUB-SAHARAN AFRICAN COUNTRIES, ETC.—
For purposes of this title, the terms ‘beneficiary sub-Saharan Afri-
can country’ and ‘beneficiary sub-Saharan African countries’ mean
a country or countries listed in section 107 of the African Growth
and Opportunity Act that the President has determined is eligible
under subsection (a) of this section.’’.

(b) WAIVER OF COMPETITIVE NEED LIMITATION.—Section
503(c)(2)(D) of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2463(c)(2)(D))
is amended to read as follows:

‘‘(D) LEAST-DEVELOPED BENEFICIARY DEVELOPING COUN-
TRIES AND BENEFICIARY SUB-SAHARAN AFRICAN COUN-
TRIES.—Subparagraph (A) shall not apply to any least-
developed beneficiary developing country or any beneficiary
sub-Saharan African country.’’.

SEC. 112. TREATMENT OF CERTAIN TEXTILES AND APPAREL.

(a) PREFERENTIAL TREATMENT.—Textile and apparel articles
described in subsection (b) that are imported directly into the cus-
toms territory of the United States from a beneficiary sub-Saharan
African country described in section 506A(c) of the Trade Act of
1974, shall enter the United States free of duty and free of any
quantitative limitations in accordance with the provisions set forth
in subsection (b), if the country has satisfied the requirements
set forth in section 113.

(b) PRODUCTS COVERED.—The preferential treatment described
in subsection (a) shall apply only to the following textile and apparel
products:

(1) APPAREL ARTICLES ASSEMBLED IN BENEFICIARY SUB-
SAHARAN AFRICAN COUNTRIES.—Apparel articles assembled in
one or more beneficiary sub-Saharan African countries from
fabrics wholly formed and cut in the United States, from yarns
wholly formed in the United States, (including fabrics not
formed from yarns, if such fabrics are classifiable under heading
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5602 or 5603 of the Harmonized Tariff Schedule of the United
States and are wholly formed and cut in the United States)
that are—

(A) entered under subheading 9802.00.80 of the Har-
monized Tariff Schedule of the United States; or

(B) entered under chapter 61 or 62 of the Harmonized
Tariff Schedule of the United States, if, after such
assembly, the articles would have qualified for entry under
subheading 9802.00.80 of the Harmonized Tariff Schedule
of the United States but for the fact that the articles
were embroidered or subjected to stone-washing, enzyme-
washing, acid washing, perma-pressing, oven-baking,
bleaching, garment-dyeing, screen printing, or other similar
processes.
(2) APPAREL ARTICLES CUT AND ASSEMBLED IN BENEFICIARY

SUB-SAHARAN AFRICAN COUNTRIES.—Apparel articles cut in one
or more beneficiary sub-Saharan African countries from fabric
wholly formed in the United States from yarns wholly formed
in the United States, (including fabrics not formed from yarns,
if such fabrics are classifiable under heading 5602 or 5603
of the Harmonized Tariff Schedule of the United States and
are wholly formed in the United States) if such articles are
assembled in one or more beneficiary sub-Saharan African coun-
tries with thread formed in the United States.

(3) APPAREL ARTICLES ASSEMBLED FROM REGIONAL AND
OTHER FABRIC.—Apparel articles wholly assembled in one or
more beneficiary sub-Saharan African countries from fabric
wholly formed in one or more beneficiary sub-Saharan African
countries from yarn originating either in the United States
or one or more beneficiary sub-Saharan African countries
(including fabrics not formed from yarns, if such fabrics are
classifiable under heading 5602 or 5603 of the Harmonized
Tariff Schedule of the United States and are wholly formed
and cut in one or more beneficiary sub-Saharan African coun-
tries), subject to the following:

(A) LIMITATIONS ON BENEFITS.—
(i) IN GENERAL.—Preferential treatment under this

paragraph shall be extended in the 1-year period begin-
ning on October 1, 2000, and in each of the seven
succeeding 1-year periods, to imports of apparel articles
in an amount not to exceed the applicable percentage
of the aggregate square meter equivalents of all
apparel articles imported into the United States in
the preceding 12-month period for which data are avail-
able.

(ii) APPLICABLE PERCENTAGE.—For purposes of this
subparagraph, the term ‘‘applicable percentage’’ means
1.5 percent for the 1-year period beginning October
1, 2000, increased in each of the seven succeeding
1-year periods by equal increments, so that for the
period beginning October 1, 2007, the applicable
percentage does not exceed 3.5 percent.
(B) SPECIAL RULE FOR LESSER DEVELOPED COUNTRIES.—

(i) IN GENERAL.—Subject to subparagraph (A), pref-
erential treatment shall be extended through Sep-
tember 30, 2004, for apparel articles wholly assembled
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in one or more lesser developed beneficiary sub-Saha-
ran African countries regardless of the country of origin
of the fabric used to make such articles.

(ii) LESSER DEVELOPED BENEFICIARY SUB-SAHARAN
AFRICAN COUNTRY.—For purposes of this subparagraph
the term ‘‘lesser developed beneficiary sub-Saharan
African country’’ means a beneficiary sub-Saharan Afri-
can country that had a per capita gross national
product of less than $1,500 a year in 1998, as measured
by the World Bank.
(C) SURGE MECHANISM.—

(i) IMPORT MONITORING.—The Secretary of Com-
merce shall monitor imports of articles described in
this paragraph on a monthly basis to determine if
there has been a surge in imports of such articles.
In order to permit public access to preliminary inter-
national trade data and to facilitate the early identi-
fication of potentially disruptive import surges, the
Director of the Office of Management and Budget may
grant an exception to the publication dates established
for the release of data on United States international
trade in covered articles, if the Director notifies Con-
gress of the early release of the data.

(ii) DETERMINATION OF DAMAGE OR THREAT
THEREOF.—Whenever the Secretary of Commerce
determines, based on the data described in clause (i),
or pursuant to a written request made by an interested
party, that there has been a surge in imports of an
article described in this paragraph from a beneficiary
sub-Saharan African country, the Secretary shall deter-
mine whether such article from such country is being
imported in such increased quantities as to cause
serious damage, or threat thereof, to the domestic
industry producing a like or directly competitive
article. If the Secretary’s determination is affirmative,
the President shall suspend the duty-free treatment
provided for such article under this paragraph. If the
inquiry is initiated at the request of an interested
party, the Secretary shall make the determination
within 60 days after the date of the request.

(iii) FACTORS TO CONSIDER.—In determining
whether a domestic industry has been seriously dam-
aged, or is threatened with serious damage, the Sec-
retary shall examine the effect of the imports on rel-
evant economic indicators such as domestic production,
sales, market share, capacity utilization, inventories,
employment, profits, exports, prices, and investment.

(iv) PROCEDURE.—
(I) INITIATION.—The Secretary of Commerce

shall initiate an inquiry within 10 days after
receiving a written request and supporting
information for an inquiry from an interested
party. Notice of initiation of an inquiry shall be
published in the Federal Register.
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(II) PARTICIPATION BY INTERESTED PARTIES.—
The Secretary of Commerce shall establish proce-
dures to ensure participation in the inquiry by
interested parties.

(III) NOTICE OF DETERMINATION.—The Sec-
retary shall publish the determination described
in clause (ii) in the Federal Register.

(IV) INFORMATION AVAILABLE.—If relevant
information is not available on the record or any
party withholds information that has been
requested by the Secretary, the Secretary shall
make the determination on the basis of the facts
available. When the Secretary relies on informa-
tion submitted in the inquiry as facts available,
the Secretary shall, to the extent practicable,
corroborate the information from independent
sources that are reasonably available to the Sec-
retary.
(v) INTERESTED PARTY.—For purposes of this

subparagraph, the term ‘‘interested party’’ means any
producer of a like or directly competitive article, a
certified union or recognized union or group of workers
which is representative of an industry engaged in the
manufacture, production, or sale in the United States
of a like or directly competitive article, a trade or
business association representing producers or sellers
of like or directly competitive articles, producers
engaged in the production of essential inputs for like
or directly competitive articles, a certified union or
group of workers which is representative of an industry
engaged in the manufacture, production, or sale of
essential inputs for the like or directly competitive
article, or a trade or business association representing
companies engaged in the manufacture, production,
or sale of such essential inputs.

(4) SWEATERS KNIT-TO-SHAPE FROM CASHMERE OR MERINO
WOOL.—

(A) CASHMERE.—Sweaters, in chief weight of cashmere,
knit-to-shape in one or more beneficiary sub-Saharan Afri-
can countries and classifiable under subheading 6110.10
of the Harmonized Tariff Schedule of the United States.

(B) MERINO WOOL.—Sweaters, 50 percent or more by
weight of wool measuring 18.5 microns in diameter or
finer, knit-to-shape in one or more beneficiary sub-Saharan
African countries.
(5) APPAREL ARTICLES WHOLLY ASSEMBLED FROM FABRIC

OR YARN NOT AVAILABLE IN COMMERCIAL QUANTITIES IN THE
UNITED STATES.—

(A) IN GENERAL.—Apparel articles that are both cut
(or knit-to-shape) and sewn or otherwise assembled in one
or more beneficiary sub-Saharan African countries, from
fabric or yarn that is not formed in the United States
or a beneficiary sub-Saharan African country, to the extent
that apparel articles of such fabrics or yarns would be
eligible for preferential treatment, without regard to the
source of the fabric or yarn, under Annex 401 to the
NAFTA.
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(B) ADDITIONAL APPAREL ARTICLES.—At the request of
any interested party and subject to the following require-
ments, the President is authorized to proclaim the treat-
ment provided under subparagraph (A) for yarns or fabrics
not described in subparagraph (A) if—

(i) the President determines that such yarns or
fabrics cannot be supplied by the domestic industry
in commercial quantities in a timely manner;

(ii) the President has obtained advice regarding
the proposed action from the appropriate advisory com-
mittee established under section 135 of the Trade Act
of 1974 (19 U.S.C. 2155) and the United States Inter-
national Trade Commission;

(iii) within 60 calendar days after the request,
the President has submitted a report to the Committee
on Ways and Means of the House of Representatives
and the Committee on Finance of the Senate that
sets forth—

(I) the action proposed to be proclaimed and
the reasons for such action; and

(II) the advice obtained under clause (ii);
(iv) a period of 60 calendar days, beginning with

the first day on which the President has met the
requirements of subclauses (I) and (II) of clause (iii),
has expired; and

(v) the President has consulted with such commit-
tees regarding the proposed action during the period
referred to in clause (iii).

(6) HANDLOOMED, HANDMADE, AND FOLKLORE ARTICLES.—
A handloomed, handmade, or folklore article of a beneficiary
sub-Saharan African country or countries that is certified as
such by the competent authority of such beneficiary country
or countries. For purposes of this paragraph, the President,
after consultation with the beneficiary sub-Saharan African
country or countries concerned, shall determine which, if any,
particular textile and apparel goods of the country (or countries)
shall be treated as being handloomed, handmade, or folklore
articles.
(c) TREATMENT OF QUOTAS ON TEXTILE AND APPAREL IMPORTS

FROM KENYA AND MAURITIUS.—The President shall eliminate the
existing quotas on textile and apparel articles imported into the
United States—

(1) from Kenya within 30 days after that country adopts
an effective visa system to prevent unlawful transshipment
of textile and apparel articles and the use of counterfeit docu-
ments relating to the importation of the articles into the United
States; and

(2) from Mauritius within 30 days after that country adopts
such a visa system.

The Customs Service shall provide the necessary technical assist-
ance to Kenya and Mauritius in the development and implementa-
tion of the visa systems.

(d) SPECIAL RULES.—
(1) FINDINGS AND TRIMMINGS.—

(A) GENERAL RULE.—An article otherwise eligible for
preferential treatment under this section shall not be ineli-
gible for such treatment because the article contains
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findings or trimmings of foreign origin, if the value of
such findings and trimmings do not exceed 25 percent
of the cost of the components of the assembled article.
Examples of findings and trimmings are sewing thread,
hooks and eyes, snaps, buttons, ‘‘bow buds’’, decorative
lace trim, elastic strips, and zippers, including zipper tapes
and labels. Elastic strips are considered findings or trim-
mings only if they are each less than 1 inch in width
and used in the production of brassieres.

(B) CERTAIN INTERLININGS.—
(i) GENERAL RULE.—An article otherwise eligible

for preferential treatment under this section shall not
be ineligible for such treatment because the article
contains certain interlinings of foreign origin, if the
value of such interlinings (and any findings and trim-
mings) does not exceed 25 percent of the cost of the
components of the assembled article.

(ii) INTERLININGS DESCRIBED.—Interlinings eligible
for the treatment described in clause (i) include only
a chest type plate, a ‘‘hymo’’ piece, or ‘‘sleeve header’’,
of woven or weft-inserted warp knit construction and
of coarse animal hair or man-made filaments.

(iii) TERMINATION OF TREATMENT.—The treatment
described in this subparagraph shall terminate if the
President makes a determination that United States
manufacturers are producing such interlinings in the
United States in commercial quantities.
(C) EXCEPTION.—In the case of an article described

in subsection (b)(2), sewing thread shall not be treated
as findings or trimmings under subparagraph (A).
(2) DE MINIMIS RULE.—An article otherwise eligible for

preferential treatment under this section shall not be ineligible
for such treatment because the article contains fibers or yarns
not wholly formed in the United States or one or more bene-
ficiary sub-Saharan African countries if the total weight of
all such fibers and yarns is not more than 7 percent of the
total weight of the article.
(e) DEFINITIONS.—In this section and section 113:

(1) AGREEMENT ON TEXTILES AND CLOTHING.—The term
‘‘Agreement on Textiles and Clothing ’’ means the Agreement
on Textiles and Clothing referred to in section 101(d)(4) of
the Uruguay Round Agreements Act (19 U.S.C. 3511(d)(4)).

(2) BENEFICIARY SUB-SAHARAN AFRICAN COUNTRY, ETC.—
The terms ‘‘beneficiary sub-Saharan African country’’ and
‘‘beneficiary sub-Saharan African countries’’ have the same
meaning as such terms have under section 506A(c) of the Trade
Act of 1974.

(3) NAFTA.—The term ‘‘NAFTA’’ means the North Amer-
ican Free Trade Agreement entered into between the United
States, Mexico, and Canada on December 17, 1992.
(f ) EFFECTIVE DATE.—This section takes effect on October 1,

2000, and shall remain in effect through September 30, 2008.

SEC. 113. PROTECTIONS AGAINST TRANSSHIPMENT.

(a) PREFERENTIAL TREATMENT CONDITIONED ON ENFORCEMENT
MEASURES.—
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(1) IN GENERAL.—The preferential treatment under section
112(a) shall not be provided to textile and apparel articles
that are imported from a beneficiary sub-Saharan African
country unless that country—

(A) has adopted an effective visa system, domestic laws,
and enforcement procedures applicable to covered articles
to prevent unlawful transshipment of the articles and the
use of counterfeit documents relating to the importation
of the articles into the United States;

(B) has enacted legislation or promulgated regulations
that would permit United States Customs Service
verification teams to have the access necessary to inves-
tigate thoroughly allegations of transshipment through
such country;

(C) agrees to report, on a timely basis, at the request
of the United States Customs Service, on the total exports
from and imports into that country of covered articles,
consistent with the manner in which the records are kept
by that country;

(D) will cooperate fully with the United States to
address and take action necessary to prevent circumvention
as provided in Article 5 of the Agreement on Textiles
and Clothing;

(E) agrees to require all producers and exporters of
covered articles in that country to maintain complete
records of the production and the export of covered articles,
including materials used in the production, for at least
2 years after the production or export (as the case may
be); and

(F) agrees to report, on a timely basis, at the request
of the United States Customs Service, documentation estab-
lishing the country of origin of covered articles as used
by that country in implementing an effective visa system.
(2) COUNTRY OF ORIGIN DOCUMENTATION.—For purposes

of paragraph (1)(F), documentation regarding the country of
origin of the covered articles includes documentation such as
production records, information relating to the place of produc-
tion, the number and identification of the types of machinery
used in production, the number of workers employed in produc-
tion, and certification from both the manufacturer and the
exporter.
(b) CUSTOMS PROCEDURES AND ENFORCEMENT.—

(1) IN GENERAL.—
(A) REGULATIONS.—Any importer that claims pref-

erential treatment under section 112 shall comply with
customs procedures similar in all material respects to the
requirements of Article 502(1) of the NAFTA as imple-
mented pursuant to United States law, in accordance with
regulations promulgated by the Secretary of the Treasury.

(B) DETERMINATION.—
(i) IN GENERAL.—In order to qualify for the pref-

erential treatment under section 112 and for a Certifi-
cate of Origin to be valid with respect to any article
for which such treatment is claimed, there shall be
in effect a determination by the President that each
country described in clause (ii)—

(I) has implemented and follows; or
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(II) is making substantial progress toward
implementing and following,

procedures and requirements similar in all material
respects to the relevant procedures and requirements
under chapter 5 of the NAFTA.

(ii) COUNTRY DESCRIBED.—A country is described
in this clause if it is a beneficiary sub-Saharan African
country—

(I) from which the article is exported; or
(II) in which materials used in the production

of the article originate or in which the article
or such materials, undergo production that contrib-
utes to a claim that the article is eligible for pref-
erential treatment.

(2) CERTIFICATE OF ORIGIN.—The Certificate of Origin that
otherwise would be required pursuant to the provisions of para-
graph (1) shall not be required in the case of an article imported
under section 112 if such Certificate of Origin would not be
required under Article 503 of the NAFTA (as implemented
pursuant to United States law), if the article were imported
from Mexico.

(3) PENALTIES FOR EXPORTERS.—If the President deter-
mines, based on sufficient evidence, that an exporter has
engaged in transshipment as defined in paragraph (4), then
the President shall deny for a period of 5 years all benefits
under section 112 to such exporter, any successor of such
exporter, and any other entity owned or operated by the prin-
cipal of the exporter.

(4) TRANSSHIPMENT DESCRIBED.—Transshipment within the
meaning of this subsection has occurred when preferential
treatment for a textile or apparel article under this Act has
been claimed on the basis of material false information con-
cerning the country of origin, manufacture, processing, or
assembly of the article or any of its components. For purposes
of this paragraph, false information is material if disclosure
of the true information would mean or would have meant
that the article is or was ineligible for preferential treatment
under section 112.

(5) MONITORING AND REPORTS TO CONGRESS.—The Customs
Service shall monitor and the Commissioner of Customs shall
submit to Congress, not later than March 31 of each year,
a report on the effectiveness of the visa systems and the
implementation of legislation and regulations described in sub-
section (a) and on measures taken by countries in sub-Saharan
Africa which export textiles or apparel to the United States
to prevent circumvention as described in Article 5 of the Agree-
ment on Textiles and Clothing.
(c) CUSTOMS SERVICE ENFORCEMENT.—The Customs Service

shall—
(1) make available technical assistance to the beneficiary

sub-Saharan African countries—
(A) in the development and implementation of visa

systems, legislation, and regulations described in sub-
section (a)(1)(A); and

(B) to train their officials in anti-transshipment
enforcement;
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(2) send production verification teams to at least four bene-
ficiary sub-Saharan African countries each year; and

(3) to the extent feasible, place beneficiary sub-Saharan
African countries on the Electronic Visa (ELVIS) program.
(d) AUTHORIZATION OF APPROPRIATIONS.—There is authorized

to be appropriated to carry out subsection (c) the sum of $5,894,913.

SEC. 114. TERMINATION.

Title V of the Trade Act of 1974 is amended by inserting
after section 506A the following new section:

‘‘SEC. 506B. TERMINATION OF BENEFITS FOR SUB-SAHARAN AFRICAN
COUNTRIES.

‘‘In the case of a beneficiary sub-Saharan African country,
as defined in section 506A(c), duty-free treatment provided under
this title shall remain in effect through September 30, 2008.’’.

SEC. 115. CLERICAL AMENDMENTS.

The table of contents for title V of the Trade Act of 1974
is amended by inserting after the item relating to section 506
the following new items:

‘‘Sec. 506A. Designation of sub-Saharan African countries for certain benefits.
‘‘Sec. 506B. Termination of benefits for sub-Saharan African countries.’’.

SEC. 116. FREE TRADE AGREEMENTS WITH SUB-SAHARAN AFRICAN
COUNTRIES.

(a) DECLARATION OF POLICY.—Congress declares that free trade
agreements should be negotiated, where feasible, with interested
countries in sub-Saharan Africa, in order to serve as the catalyst
for increasing trade between the United States and sub-Saharan
Africa and increasing private sector investment in sub-Saharan
Africa.

(b) PLAN REQUIREMENT.—
(1) IN GENERAL.—The President, taking into account the

provisions of the treaty establishing the African Economic
Community and the willingness of the governments of sub-
Saharan African countries to engage in negotiations to enter
into free trade agreements, shall develop a plan for the purpose
of negotiating and entering into one or more trade agreements
with interested beneficiary sub-Saharan African countries.

(2) ELEMENTS OF PLAN.—The plan shall include the fol-
lowing:

(A) The specific objectives of the United States with
respect to negotiations described in paragraph (1) and a
suggested timetable for achieving those objectives.

(B) The benefits to both the United States and the
relevant sub-Saharan African countries with respect to the
applicable free trade agreement or agreements.

(C) A mutually agreed-upon timetable for the negotia-
tions.

(D) The implications for and the role of regional and
sub-regional organizations in sub-Saharan Africa with
respect to such free trade agreement or agreements.

(E) Subject matter anticipated to be covered by the
negotiations and United States laws, programs, and poli-
cies, as well as the laws of participating eligible African
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countries and existing bilateral and multilateral and eco-
nomic cooperation and trade agreements, that may be
affected by the agreement or agreements.

(F) Procedures to ensure the following:
(i) Adequate consultation with the Congress and

the private sector during the negotiations.
(ii) Consultation with the Congress regarding all

matters relating to implementation of the agreement
or agreements.

(iii) Approval by the Congress of the agreement
or agreements.

(iv) Adequate consultations with the relevant Afri-
can governments and African regional and subregional
intergovernmental organizations during the negotia-
tion of the agreement or agreements.

(c) REPORTING REQUIREMENT.—Not later than 12 months after
the date of the enactment of this Act, the President shall prepare
and transmit to the Congress a report containing the plan developed
pursuant to subsection (b).
SEC. 117. ASSISTANT UNITED STATES TRADE REPRESENTATIVE FOR

AFRICAN AFFAIRS.

It is the sense of the Congress that—
(1) the position of Assistant United States Trade Represent-

ative for African Affairs is integral to the United States commit-
ment to increasing United States-sub-Saharan African trade
and investment;

(2) the position of Assistant United States Trade Represent-
ative for African Affairs should be maintained within the Office
of the United States Trade Representative to direct and coordi-
nate interagency activities on United States-Africa trade policy
and investment matters and serve as—

(A) a primary point of contact in the executive branch
for those persons engaged in trade between the United
States and sub-Saharan Africa; and

(B) the chief advisor to the United States Trade Rep-
resentative on issues of trade and investment with Africa;
and
(3) the United States Trade Representative should have

adequate funding and staff to carry out the duties of the Assist-
ant United States Trade Representative for African Affairs
described in paragraph (2), subject to the availability of appro-
priations.

Subtitle C—Economic Development
Related Issues

SEC. 121. SENSE OF THE CONGRESS REGARDING COMPREHENSIVE
DEBT RELIEF FOR THE WORLD’S POOREST COUNTRIES.

(a) FINDINGS.—Congress makes the following findings:
(1) The burden of external debt has become a major impedi-

ment to economic growth and poverty reduction in many of
the world’s poorest countries.

(2) Until recently, the United States Government and other
official creditors sought to address this problem by rescheduling
loans and in some cases providing limited debt reduction.



H. R. 434—18

(3) Despite such efforts, the cumulative debt of many of
the world’s poorest countries continued to grow beyond their
capacity to repay.

(4) In 1997, the Group of Seven, the World Bank, and
the International Monetary Fund adopted the Heavily Indebted
Poor Countries Initiative (HIPC), a commitment by the inter-
national community that all multilateral and bilateral creditors,
acting in a coordinated and concerted fashion, would reduce
poor country debt to a sustainable level.

(5) The HIPC Initiative is currently undergoing reforms
to address concerns raised about country conditionality, the
amount of debt forgiven, and the allocation of savings realized
through the debt forgiveness program to ensure that the Initia-
tive accomplishes the goals of economic growth and poverty
alleviation in the world’s poorest countries.
(b) SENSE OF THE CONGRESS.—It is the sense of the Congress

that—
(1) Congress and the President should work together, with-

out undue delay and in concert with the international commu-
nity, to make comprehensive debt relief available to the world’s
poorest countries in a manner that promotes economic growth
and poverty alleviation;

(2) this program of bilateral and multilateral debt relief
should be designed to strengthen and expand the private sector,
encourage increased trade and investment, support the develop-
ment of free markets, and promote broad-scale economic growth
in beneficiary countries;

(3) this program of debt relief should also support the
adoption of policies to alleviate poverty and to ensure that
benefits are shared widely among the population, such as
through initiatives to advance education, improve health, com-
bat AIDS, and promote clean water and environmental protec-
tion;

(4) these debt relief agreements should be designed and
implemented in a transparent manner and with the broad
participation of the citizenry of the debtor country and should
ensure that country circumstances are adequately taken into
account;

(5) no country should receive the benefits of debt relief
if that country does not cooperate with the United States on
terrorism or narcotics enforcement, is a gross violator of the
human rights of its citizens, or is engaged in conflict or spends
excessively on its military; and

(6) in order to prevent adverse impact on a key industry
in many developing countries, the International Monetary Fund
must mobilize its own resources for providing debt relief to
eligible countries without allowing gold to reach the open
market, or otherwise adversely affecting the market price of
gold.

SEC. 122. EXECUTIVE BRANCH INITIATIVES.

(a) STATEMENT OF THE CONGRESS.—The Congress recognizes
that the stated policy of the executive branch in 1997, the ‘‘Partner-
ship for Growth and Opportunity in Africa’’ initiative, is a step
toward the establishment of a comprehensive trade and develop-
ment policy for sub-Saharan Africa. It is the sense of the Congress
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that this Partnership is a companion to the policy goals set forth
in this title.

(b) TECHNICAL ASSISTANCE TO PROMOTE ECONOMIC REFORMS
AND DEVELOPMENT.—In addition to continuing bilateral and multi-
lateral economic and development assistance, the President shall
target technical assistance toward—

(1) developing relationships between United States firms
and firms in sub-Saharan Africa through a variety of business
associations and networks;

(2) providing assistance to the governments of sub-Saharan
African countries to—

(A) liberalize trade and promote exports;
(B) bring their legal regimes into compliance with the

standards of the World Trade Organization in conjunction
with membership in that Organization;

(C) make financial and fiscal reforms; and
(D) promote greater agribusiness linkages;

(3) addressing such critical agricultural policy issues as
market liberalization, agricultural export development, and
agribusiness investment in processing and transporting agricul-
tural commodities;

(4) increasing the number of reverse trade missions to
growth-oriented countries in sub-Saharan Africa;

(5) increasing trade in services; and
(6) encouraging greater sub-Saharan African participation

in future negotiations in the World Trade Organization on
services and making further commitments in their schedules
to the General Agreement on Trade in Services in order to
encourage the removal of tariff and nontariff barriers.

SEC. 123. OVERSEAS PRIVATE INVESTMENT CORPORATION INITIA-
TIVES.

(a) INITIATION OF FUNDS.—It is the sense of the Congress
that the Overseas Private Investment Corporation should exercise
the authorities it has to initiate an equity fund or equity funds
in support of projects in the countries in sub-Saharan Africa, in
addition to the existing equity fund for sub-Saharan Africa created
by the Corporation.

(b) STRUCTURE AND TYPES OF FUNDS.—
(1) STRUCTURE.—Each fund initiated under subsection (a)

should be structured as a partnership managed by professional
private sector fund managers and monitored on a continuing
basis by the Corporation.

(2) CAPITALIZATION.—Each fund should be capitalized with
a combination of private equity capital, which is not guaranteed
by the Corporation, and debt for which the Corporation provides
guaranties.

(3) INFRASTRUCTURE FUND.—One or more of the funds,
with combined assets of up to $500,000,000, should be used
in support of infrastructure projects in countries of sub-Saharan
Africa.

(4) EMPHASIS.—The Corporation shall ensure that the funds
are used to provide support in particular to women entre-
preneurs and to innovative investments that expand opportuni-
ties for women and maximize employment opportunities for
poor individuals.
(c) OVERSEAS PRIVATE INVESTMENT CORPORATION.—
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(1) INVESTMENT ADVISORY COUNCIL.—Section 233 of the
Foreign Assistance Act of 1961 is amended by adding at the
end the following:
‘‘(e) INVESTMENT ADVISORY COUNCIL.—The Board shall take

prompt measures to increase the loan, guarantee, and insurance
programs, and financial commitments, of the Corporation in sub-
Saharan Africa, including through the use of an investment advisory
council to assist the Board in developing and implementing policies,
programs, and financial instruments with respect to sub-Saharan
Africa. In addition, the investment advisory council shall make
recommendations to the Board on how the Corporation can facilitate
greater support by the United States for trade and investment
with and in sub-Saharan Africa. The investment advisory council
shall terminate 4 years after the date of the enactment of this
subsection.’’.

(2) REPORTS TO CONGRESS.—Within 6 months after the
date of the enactment of this Act, and annually for each of
the 4 years thereafter, the Board of Directors of the Overseas
Private Investment Corporation shall submit to Congress a
report on the steps that the Board has taken to implement
section 233(e) of the Foreign Assistance Act of 1961 (as added
by paragraph (1)) and any recommendations of the investment
advisory council established pursuant to such section.

SEC. 124. EXPORT-IMPORT BANK INITIATIVES.

(a) SENSE OF THE CONGRESS.—It is the sense of the Congress
that the Board of Directors of the Bank shall continue to take
comprehensive measures, consistent with the credit standards
otherwise required by law, to promote the expansion of the Bank’s
financial commitments in sub-Saharan Africa under the loan, guar-
antee and insurance programs of the Bank.

(b) SUB-SAHARAN AFRICA ADVISORY COMMITTEE.—The sub-
Saharan Africa Advisory Committee (SAAC) is to be commended
for aiding the Bank in advancing the economic partnership between
the United States and the nations of sub-Saharan Africa by doubling
the number of sub-Saharan African countries in which the Bank
is open for traditional financing and by increasing by tenfold the
Bank’s support for sales to sub-Saharan Africa from fiscal year
1998 to fiscal year 1999. The Board of Directors of the Bank
and its staff shall continue to review carefully the sub-Saharan
Africa Advisory Committee recommendations on the development
and implementation of new and innovative policies and programs
designed to promote the Bank’s expansion in sub-Saharan Africa.
SEC. 125. EXPANSION OF THE UNITED STATES AND FOREIGN COMMER-

CIAL SERVICE IN SUB-SAHARAN AFRICA.

(a) FINDINGS.—The Congress makes the following findings:
(1) The United States and Foreign Commercial Service

(hereafter in this section referred to as the ‘‘Commercial
Service’’) plays an important role in helping United States
businesses identify export opportunities and develop reliable
sources of information on commercial prospects in foreign coun-
tries.

(2) During the 1980s, the presence of the Commercial
Service in sub-Saharan Africa consisted of 14 professionals
providing services in eight countries. By early 1997, that pres-
ence had been reduced by half to seven professionals in only
four countries.
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(3) Since 1997, the Department of Commerce has slowly
begun to increase the presence of the Commercial Service in
sub-Saharan Africa, adding five full-time officers to established
posts.

(4) Although the Commercial Service Officers in these coun-
tries have regional responsibilities, this kind of coverage does
not adequately service the needs of United States businesses
attempting to do business in sub-Saharan Africa.

(5) The Congress has, on several occasions, encouraged
the Commercial Service to focus its resources and efforts in
countries or regions in Europe or Asia to promote greater
United States export activity in those markets, and similar
encouragement should be provided for countries in sub-Saharan
Africa as well.

(6) Because market information is not widely available
in many sub-Saharan African countries, the presence of addi-
tional Commercial Service Officers and resources can play a
significant role in assisting United States businesses in markets
in those countries.
(b) APPOINTMENTS.—Subject to the availability of appropria-

tions, by not later than December 31, 2001, the Secretary of Com-
merce, acting through the Assistant Secretary of Commerce and
Director General of the United States and Foreign Commercial
Service, shall take steps to ensure that—

(1) at least 20 full-time Commercial Service employees
are stationed in sub-Saharan Africa; and

(2) full-time Commercial Service employees are stationed
in not less than 10 different sub-Saharan African countries.
(c) INITIATIVE FOR SUB-SAHARAN AFRICA.—In order to encourage

the export of United States goods and services to sub-Saharan
African countries, the International Trade Administration shall
make a special effort to—

(1) identify United States goods and services which are
the best prospects for export by United States companies to
sub-Saharan Africa;

(2) identify, where appropriate, tariff and nontariff barriers
that are preventing or hindering sales of United States goods
and services to, or the operation of United States companies
in, sub-Saharan Africa;

(3) hold discussions with appropriate authorities in sub-
Saharan Africa on the matters described in paragraphs (1)
and (2) with a view to securing increased market access for
United States exporters of goods and services;

(4) identify current resource allocations and personnel
levels in sub-Saharan Africa for the Commercial Service and
consider plans for the deployment of additional resources or
personnel to that region; and

(5) make available to the public, through printed and elec-
tronic means of communication, the information derived pursu-
ant to paragraphs (1) through (4) for each of the 4 years
after the date of the enactment of this Act.

SEC. 126. DONATION OF AIR TRAFFIC CONTROL EQUIPMENT TO
ELIGIBLE SUB-SAHARAN AFRICAN COUNTRIES.

It is the sense of the Congress that, to the extent appropriate,
the United States Government should make every effort to donate
to governments of sub-Saharan African countries determined to
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be eligible under section 104 air traffic control equipment that
is no longer in use, including appropriate related reimbursable
technical assistance.

SEC. 127. ADDITIONAL AUTHORITIES AND INCREASED FLEXIBILITY
TO PROVIDE ASSISTANCE UNDER THE DEVELOPMENT
FUND FOR AFRICA.

(a) USE OF SUSTAINABLE DEVELOPMENT ASSISTANCE TO SUP-
PORT FURTHER ECONOMIC GROWTH.—It is the sense of the Congress
that sustained economic growth in sub-Saharan Africa depends
in large measure upon the development of a receptive environment
for trade and investment, and that to achieve this objective the
United States Agency for International Development should con-
tinue to support programs which help to create this environment.
Investments in human resources, development, and implementation
of free market policies, including policies to liberalize agricultural
markets and improve food security, and the support for the rule
of law and democratic governance should continue to be encouraged
and enhanced on a bilateral and regional basis.

(b) DECLARATIONS OF POLICY.—The Congress makes the fol-
lowing declarations:

(1) The Development Fund for Africa established under
chapter 10 of part I of the Foreign Assistance Act of 1961
(22 U.S.C. 2293 et seq.) has been an effective tool in providing
development assistance to sub-Saharan Africa since 1988.

(2) The Development Fund for Africa will complement the
other provisions of this title and lay a foundation for increased
trade and investment opportunities between the United States
and sub-Saharan Africa.

(3) Assistance provided through the Development Fund
for Africa will continue to support programs and activities
that promote the long term economic development of sub-Saha-
ran Africa, such as programs and activities relating to the
following:

(A) Strengthening primary and vocational education
systems, especially the acquisition of middle-level technical
skills for operating modern private businesses and the
introduction of college level business education, including
the study of international business, finance, and stock
exchanges.

(B) Strengthening health care systems.
(C) Supporting democratization, good governance and

civil society and conflict resolution efforts.
(D) Increasing food security by promoting the expan-

sion of agricultural and agriculture-based industrial
production and productivity and increasing real incomes
for poor individuals.

(E) Promoting an enabling environment for private
sector-led growth through sustained economic reform,
privatization programs, and market-led economic activities.

(F) Promoting decentralization and local participation
in the development process, especially linking the rural
production sectors and the industrial and market centers
throughout Africa.

(G) Increasing the technical and managerial capacity
of sub-Saharan African individuals to manage the economy
of sub-Saharan Africa.
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(H) Ensuring sustainable economic growth through
environmental protection.
(4) The African Development Foundation has a unique

congressional mandate to empower the poor to participate fully
in development and to increase opportunities for gainful
employment, poverty alleviation, and more equitable income
distribution in sub-Saharan Africa. The African Development
Foundation has worked successfully to enhance the role of
women as agents of change, strengthen the informal sector
with an emphasis on supporting micro and small sized enter-
prises, indigenous technologies, and mobilizing local financing.
The African Development Foundation should develop and imple-
ment strategies for promoting participation in the socioeconomic
development process of grassroots and informal sector groups
such as nongovernmental organizations, cooperatives, artisans,
and traders into the programs and initiatives established under
this title.
(c) ADDITIONAL AUTHORITIES.—

(1) IN GENERAL.—Section 496(h) of the Foreign Assistance
Act of 1961 (22 U.S.C. 2293(h)) is amended—

(A) by redesignating paragraph (3) as paragraph (4);
and

(B) by inserting after paragraph (2) the following:
‘‘(3) DEMOCRATIZATION AND CONFLICT RESOLUTION CAPABILI-

TIES.—Assistance under this section may also include program
assistance—

‘‘(A) to promote democratization, good governance, and
strong civil societies in sub-Saharan Africa; and

‘‘(B) to strengthen conflict resolution capabilities of
governmental, intergovernmental, and nongovernmental
entities in sub-Saharan Africa.’’.
(2) CONFORMING AMENDMENT.—Section 496(h)(4) of such

Act, as amended by paragraph (1), is further amended by
striking ‘‘paragraphs (1) and (2)’’ in the first sentence and
inserting ‘‘paragraphs (1), (2), and (3)’’.

SEC. 128. ASSISTANCE FROM UNITED STATES PRIVATE SECTOR TO
PREVENT AND REDUCE HIV/AIDS IN SUB-SAHARAN
AFRICA.

It is the sense of the Congress that United States businesses
should be encouraged to provide assistance to sub-Saharan African
countries to prevent and reduce the incidence of HIV/AIDS in
sub-Saharan Africa. In providing such assistance, United States
businesses should be encouraged to consider the establishment of
an HIV/AIDS Response Fund in order to provide for coordination
among such businesses in the collection and distribution of the
assistance to sub-Saharan African countries.

SEC. 129. SENSE OF THE CONGRESS RELATING TO HIV/AIDS CRISIS
IN SUB-SAHARAN AFRICA.

(a) FINDINGS.—The Congress finds the following:
(1) Sustained economic development in sub-Saharan Africa

depends in large measure upon successful trade with and for-
eign assistance to the countries of sub-Saharan Africa.

(2) The HIV/AIDS crisis has reached epidemic proportions
in sub-Saharan Africa, where more than 21,000,000 men,
women, and children are infected with HIV.
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(3) Eighty-three percent of the estimated 11,700,000 deaths
from HIV/AIDS worldwide have been in sub-Saharan Africa.

(4) The HIV/AIDS crisis in sub-Saharan Africa is weak-
ening the structure of families and societies.

(5)(A) The HIV/AIDS crisis threatens the future of the
workforce in sub-Saharan Africa.

(B) Studies show that HIV/AIDS in sub-Saharan Africa
most severely affects individuals between the ages of 15 and
49—the age group that provides the most support for the econo-
mies of sub-Saharan African countries.

(6) Clear evidence demonstrates that HIV/AIDS is destruc-
tive to the economies of sub-Saharan African countries.

(7) Sustained economic development is critical to creating
the public and private sector resources in sub-Saharan Africa
necessary to fight the HIV/AIDS epidemic.
(b) SENSE OF THE CONGRESS.—It is the sense of the Congress

that—
(1) addressing the HIV/AIDS crisis in sub-Saharan Africa

should be a central component of United States foreign policy
with respect to sub-Saharan Africa;

(2) significant progress needs to be made in preventing
and treating HIV/AIDS in sub-Saharan Africa in order to sus-
tain a mutually beneficial trade relationship between the
United States and sub-Saharan African countries; and

(3) the HIV/AIDS crisis in sub-Saharan Africa is a global
threat that merits further attention through greatly expanded
public, private, and joint public-private efforts, and through
appropriate United States legislation.

SEC. 130. STUDY ON IMPROVING AFRICAN AGRICULTURAL PRACTICES.

(a) IN GENERAL.—The Secretary of Agriculture, in consultation
with American Land Grant Colleges and Universities and not-
for-profit international organizations, is authorized to conduct a
2-year study on ways to improve the flow of American farming
techniques and practices to African farmers. The study shall include
an examination of ways of improving or utilizing—

(1) knowledge of insect and sanitation procedures;
(2) modern farming and soil conservation techniques;
(3) modern farming equipment (including maintaining the

equipment);
(4) marketing crop yields to prospective purchasers; and
(5) crop maximization practices.

The Secretary of Agriculture shall submit the study to the Com-
mittee on Agriculture, Nutrition, and Forestry of the Senate and
the Committee on Agriculture of the House of Representatives
not later than September 30, 2001.

(b) LAND GRANT COLLEGES AND NOT-FOR-PROFIT INSTITU-
TIONS.—In conducting the study under subsection (a), the Secretary
of Agriculture is encouraged to consult with American Land Grant
Colleges and not-for-profit international organizations that have
firsthand knowledge of current African farming practices.

SEC. 131. SENSE OF THE CONGRESS REGARDING EFFORTS TO COMBAT
DESERTIFICATION IN AFRICA AND OTHER COUNTRIES.

(a) FINDINGS.—The Congress finds that—
(1) desertification affects approximately one-sixth of the

world’s population and one-quarter of the total land area;
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(2) over 1,000,000 hectares of Africa are affected by
desertification;

(3) dryland degradation is an underlying cause of recurrent
famine in Africa;

(4) the United Nations Environment Programme estimates
that desertification costs the world $42,000,000,000 a year,
not including incalculable costs in human suffering; and

(5) the United States can strengthen its partnerships
throughout Africa and other countries affected by
desertification, help alleviate social and economic crises caused
by misuse of natural resources, and reduce dependence on
foreign aid, by taking a leading role to combat desertification.
(b) SENSE OF THE CONGRESS.—It is the sense of the Congress

that the United States should expeditiously work with the inter-
national community, particularly Africa and other countries affected
by desertification, to—

(1) strengthen international cooperation to combat
desertification;

(2) promote the development of national and regional
strategies to address desertification and increase public aware-
ness of this serious problem and its effects;

(3) develop and implement national action programs that
identify the causes of desertification and measures to address
it; and

(4) recognize the essential role of local governments and
nongovernmental organizations in developing and imple-
menting measures to address desertification.

TITLE II—TRADE BENEFITS FOR
CARIBBEAN BASIN

Subtitle A—Trade Policy for Caribbean
Basin Countries

SEC. 201. SHORT TITLE.

This title may be cited as the ‘‘United States-Caribbean Basin
Trade Partnership Act’’.

SEC. 202. FINDINGS AND POLICY.

(a) FINDINGS.—Congress makes the following findings:
(1) The Caribbean Basin Economic Recovery Act (in this

title referred to as ‘‘CBERA’’) represents a permanent commit-
ment by the United States to encourage the development of
strong democratic governments and revitalized economies in
neighboring countries in the Caribbean Basin.

(2) In 1998, Hurricane Mitch and Hurricane Georges dev-
astated areas in the Caribbean Basin region, killing more than
10,000 people and leaving 3,000,000 homeless.

(3) The total direct impact of Hurricanes Mitch and Georges
on Honduras, Nicaragua, the Dominican Republic, El Salvador,
and Guatemala amounts to $4,200,000,000, representing a
severe loss to income levels in this underdeveloped region.

(4) In addition to short term disaster assistance, United
States policy toward the region should focus on expanding
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international trade with the Caribbean Basin region as an
enduring solution for successful economic growth and recovery.

(5) Thirty-four democratically elected leaders agreed at the
1994 Summit of the Americas to conclude negotiation of a
Free Trade Area of the Americas (in this title referred to
as ‘‘FTAA’’) by the year 2005.

(6) The economic security of the countries in the Caribbean
Basin will be enhanced by the completion of the FTAA.

(7) Offering temporary benefits to Caribbean Basin coun-
tries will preserve the United States commitment to Caribbean
Basin beneficiary countries, promote the growth of free enter-
prise and economic opportunity in these neighboring countries,
and thereby enhance the national security interests of the
United States.

(8) Given the greater propensity of countries located in
the Western Hemisphere to use United States components and
to purchase United States products compared to other countries,
increased trade and economic activity between the United
States and countries in the Western Hemisphere will create
new jobs in the United States as a result of expanding export
opportunities.
(b) POLICY.—It is the policy of the United States—

(1) to offer Caribbean Basin beneficiary countries willing
to prepare to become a party to the FTAA or another free
trade agreement, tariff treatment essentially equivalent to that
accorded to products of NAFTA countries for certain products
not currently eligible for duty-free treatment under the CBERA;
and

(2) to seek the participation of Caribbean Basin beneficiary
countries in the FTAA or another free trade agreement at
the earliest possible date, with the goal of achieving full partici-
pation in such agreement not later than 2005.

SEC. 203. DEFINITIONS.

In this title:
(1) NAFTA.—The term ‘‘NAFTA’’ means the North Amer-

ican Free Trade Agreement entered into between the United
States, Mexico, and Canada on December 17, 1992.

(2) NAFTA COUNTRY.—The term ‘‘NAFTA country’’ means
any country with respect to which the NAFTA is in force.

(3) WTO AND WTO MEMBER.—The terms ‘‘WTO’’ and ‘‘WTO
member’’ have the meanings given those terms in section 2
of the Uruguay Round Agreements Act (19 U.S.C. 3501).

Subtitle B—Trade Benefits for Caribbean
Basin Countries

SEC. 211. TEMPORARY PROVISIONS TO PROVIDE ADDITIONAL TRADE
BENEFITS TO CERTAIN BENEFICIARY COUNTRIES.

(a) TEMPORARY PROVISIONS.—Section 213(b) of the Caribbean
Basin Economic Recovery Act (19 U.S.C. 2703(b)) is amended to
read as follows:

‘‘(b) IMPORT-SENSITIVE ARTICLES.—
‘‘(1) IN GENERAL.—Subject to paragraphs (2) through (5),

the duty-free treatment provided under this title does not apply
to—
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‘‘(A) textile and apparel articles which were not eligible
articles for purposes of this title on January 1, 1994, as
this title was in effect on that date;

‘‘(B) footwear not designated at the time of the effective
date of this title as eligible articles for the purpose of
the generalized system of preferences under title V of the
Trade Act of 1974;

‘‘(C) tuna, prepared or preserved in any manner, in
airtight containers;

‘‘(D) petroleum, or any product derived from petroleum,
provided for in headings 2709 and 2710 of the HTS;

‘‘(E) watches and watch parts (including cases, brace-
lets, and straps), of whatever type including, but not limited
to, mechanical, quartz digital or quartz analog, if such
watches or watch parts contain any material which is the
product of any country with respect to which HTS column
2 rates of duty apply; or

‘‘(F) articles to which reduced rates of duty apply under
subsection (h).
‘‘(2) TRANSITION PERIOD TREATMENT OF CERTAIN TEXTILE

AND APPAREL ARTICLES.—
‘‘(A) ARTICLES COVERED.—During the transition period,

the preferential treatment described in subparagraph (B)
shall apply to the following articles:

‘‘(i) APPAREL ARTICLES ASSEMBLED IN ONE OR MORE
CBTPA BENEFICIARY COUNTRIES.—Apparel articles
assembled in one or more CBTPA beneficiary countries
from fabrics wholly formed and cut in the United
States, from yarns wholly formed in the United States,
(including fabrics not formed from yarns, if such fabrics
are classifiable under heading 5602 or 5603 of the
HTS and are wholly formed and cut in the United
States) that are—

‘‘(I) entered under subheading 9802.00.80 of
the HTS; or

‘‘(II) entered under chapter 61 or 62 of the
HTS, if, after such assembly, the articles would
have qualified for entry under subheading
9802.00.80 of the HTS but for the fact that the
articles were embroidered or subjected to stone-
washing, enzyme-washing, acid washing, perma-
pressing, oven-baking, bleaching, garment-dyeing,
screen printing, or other similar processes.
‘‘(ii) APPAREL ARTICLES CUT AND ASSEMBLED IN ONE

OR MORE CBTPA BENEFICIARY COUNTRIES.—Apparel arti-
cles cut in one or more CBTPA beneficiary countries
from fabric wholly formed in the United States from
yarns wholly formed in the United States (including
fabrics not formed from yarns, if such fabrics are classi-
fiable under heading 5602 or 5603 of the HTS and
are wholly formed in the United States), if such articles
are assembled in one or more such countries with
thread formed in the United States.

‘‘(iii) CERTAIN KNIT APPAREL ARTICLES.—(I) Apparel
articles knit to shape (other than socks provided for
in heading 6115 of the HTS) in a CBTPA beneficiary
country from yarns wholly formed in the United States,
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and knit apparel articles (other than t-shirts described
in subclause (III)) cut and wholly assembled in one
or more CBTPA beneficiary countries from fabric
formed in one or more CBTPA beneficiary countries
or the United States from yarns wholly formed in
the United States (including fabrics not formed from
yarns, if such fabrics are classifiable under heading
5602 or 5603 of the HTS and are formed in one or
more CBTPA beneficiary countries), in an amount not
exceeding the amount set forth in subclause (II).

‘‘(II) The amount referred to in subclause (I) is—
‘‘(aa) 250,000,000 square meter equivalents

during the 1-year period beginning on October 1,
2000, increased by 16 percent, compounded
annually, in each succeeding 1-year period through
September 30, 2004; and

‘‘(bb) in each 1-year period thereafter through
September 30, 2008, the amount in effect for the
1-year period ending on September 30, 2004, or
such other amount as may be provided by law.
‘‘(III) T-shirts, other than underwear, classifiable

under subheadings 6109.10.00 and 6109.90.10 of the
HTS, made in one or more CBTPA beneficiary coun-
tries from fabric formed in one or more CBTPA bene-
ficiary countries from yarns wholly formed in the
United States, in an amount not exceeding the amount
set forth in subclause (IV).

‘‘(IV) the amount referred to in subclause (III)
is—

‘‘(aa) 4,200,000 dozen during the 1-year period
beginning on October 1, 2000, increased by 16
percent, compounded annually, in each succeeding
1-year period through September 30, 2004; and

‘‘(bb) in each 1-year period thereafter, the
amount in effect for the 1-year period ending on
September 30, 2004, or such other amount as may
be provided by law.
‘‘(V) It is the sense of the Congress that the Con-

gress should determine, based on the record of expan-
sion of exports from the United States as a result
of the preferential treatment of articles under this
clause, the percentage by which the amount provided
in subclauses (II) and (IV) should be compounded for
the 1-year periods occurring after the 1-year period
ending on September 30, 2004.

‘‘(iv) CERTAIN OTHER APPAREL ARTICLES.—(I) Sub-
ject to subclause (II), any apparel article classifiable
under subheading 6212.10 of the HTS, if the article
is both cut and sewn or otherwise assembled in the
United States, or one or more of the CBTPA beneficiary
countries, or both.

‘‘(II) During the 1-year period beginning on October
1, 2001, and during each of the six succeeding 1-year
periods, apparel articles described in subclause (I) of
a producer or an entity controlling production shall
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be eligible for preferential treatment under subpara-
graph (B) only if the aggregate cost of fabric compo-
nents formed in the United States that are used in
the production of all such articles of that producer
or entity during the preceding 1-year period is at least
75 percent of the aggregate declared customs value
of the fabric contained in all such articles of that
producer or entity that are entered during the pre-
ceding 1-year period.

‘‘(III) The United States Customs Service shall
develop and implement methods and procedures to
ensure ongoing compliance with the requirement set
forth in subclause (II). If the Customs Service finds
that a producer or an entity controlling production
has not satisfied such requirement in a 1-year period,
then apparel articles described in subclause (I) of that
producer or entity shall be ineligible for preferential
treatment under subparagraph (B) during any suc-
ceeding 1-year period until the aggregate cost of fabric
components formed in the United States used in the
production of such articles of that producer or entity
in the preceding 1-year period is at least 85 percent
of the aggregate declared customs value of the fabric
contained in all such articles of that producer or entity
that are entered during the preceding 1-year period.

‘‘(v) APPAREL ARTICLES ASSEMBLED FROM FABRICS
OR YARN NOT WIDELY AVAILABLE IN COMMERCIAL QUAN-
TITIES.—(I) Apparel articles that are both cut (or knit-
to-shape) and sewn or otherwise assembled in one or
more CBTPA beneficiary countries, from fabrics or yarn
that is not formed in the United States or in one
or more CBTPA beneficiary countries, to the extent
that apparel articles of such fabrics or yarn would
be eligible for preferential treatment, without regard
to the source of the fabrics or yarn, under Annex
401 of the NAFTA.

‘‘(II) At the request of any interested party, the
President is authorized to proclaim additional fabrics
and yarn as eligible for preferential treatment under
subclause (I) if—

‘‘(aa) the President determines that such fab-
rics or yarn cannot be supplied by the domestic
industry in commercial quantities in a timely
manner;

‘‘(bb) the President has obtained advice
regarding the proposed action from the appropriate
advisory committee established under section 135
of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2155) and
the United States International Trade Commis-
sion;

‘‘(cc) within 60 days after the request, the
President has submitted a report to the Committee
on Ways and Means of the House of Representa-
tives and the Committee on Finance of the Senate
that sets forth the action proposed to be proclaimed
and the reasons for such actions, and the advice
obtained under division (bb);
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‘‘(dd) a period of 60 calendar days, beginning
with the first day on which the President has
met the requirements of division (cc), has expired;
and

‘‘(ee) the President has consulted with such
committees regarding the proposed action during
the period referred to in division (cc).
‘‘(vi) HANDLOOMED, HANDMADE, AND FOLKLORE

ARTICLES.—A handloomed, handmade, or folklore
article of a CBTPA beneficiary country identified under
subparagraph (C) that is certified as such by the com-
petent authority of such beneficiary country.

‘‘(vii) SPECIAL RULES.—
‘‘(I) EXCEPTION FOR FINDINGS AND TRIM-

MINGS.—(aa) An article otherwise eligible for pref-
erential treatment under this paragraph shall not
be ineligible for such treatment because the article
contains findings or trimmings of foreign origin,
if such findings and trimmings do not exceed 25
percent of the cost of the components of the assem-
bled product. Examples of findings and trimmings
are sewing thread, hooks and eyes, snaps, buttons,
‘bow buds’, decorative lace, trim, elastic strips, zip-
pers, including zipper tapes and labels, and other
similar products. Elastic strips are considered
findings or trimmings only if they are each less
than 1 inch in width and are used in the produc-
tion of brassieres.

‘‘(bb) In the case of an article described in
clause (ii) of this subparagraph, sewing thread
shall not be treated as findings or trimmings under
this subclause.

‘‘(II) CERTAIN INTERLINING.—(aa) An article
otherwise eligible for preferential treatment under
this paragraph shall not be ineligible for such
treatment because the article contains certain
interlinings of foreign origin, if the value of such
interlinings (and any findings and trimmings) does
not exceed 25 percent of the cost of the components
of the assembled article.

‘‘(bb) Interlinings eligible for the treatment
described in division (aa) include only a chest type
plate, ‘hymo’ piece, or ‘sleeve header’, of woven
or weft-inserted warp knit construction and of
coarse animal hair or man-made filaments.

‘‘(cc) The treatment described in this subclause
shall terminate if the President makes a deter-
mination that United States manufacturers are
producing such interlinings in the United States
in commercial quantities.

‘‘(III) DE MINIMIS RULE.—An article that would
otherwise be ineligible for preferential treatment
under this paragraph because the article contains
fibers or yarns not wholly formed in the United
States or in one or more CBTPA beneficiary coun-
tries shall not be ineligible for such treatment
if the total weight of all such fibers or yarns is
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not more than 7 percent of the total weight of
the good. Notwithstanding the preceding sentence,
an apparel article containing elastomeric yarns
shall be eligible for preferential treatment under
this paragraph only if such yarns are wholly
formed in the United States.

‘‘(IV) SPECIAL ORIGIN RULE.—An article other-
wise eligible for preferential treatment under
clause (i) or (ii) of this subparagraph shall not
be ineligible for such treatment because the article
contains nylon filament yarn (other than elas-
tomeric yarn) that is classifiable under subheading
5402.10.30, 5402.10.60, 5402.31.30, 5402.31.60,
5402.32.30, 5402.32.60, 5402.41.10, 5402.41.90,
5402.51.00, or 5402.61.00 of the HTS duty-free
from a country that is a party to an agreement
with the United States establishing a free trade
area, which entered into force before January 1,
1995.
‘‘(viii) TEXTILE LUGGAGE.—Textile luggage—

‘‘(I) assembled in a CBTPA beneficiary country
from fabric wholly formed and cut in the United
States, from yarns wholly formed in the United
States, that is entered under subheading
9802.00.80 of the HTS; or

‘‘(II) assembled from fabric cut in a CBTPA
beneficiary country from fabric wholly formed in
the United States from yarns wholly formed in
the United States.

‘‘(B) PREFERENTIAL TREATMENT.—Except as provided
in subparagraph (E), during the transition period, the arti-
cles to which this subparagraph applies shall enter the
United States free of duty and free of any quantitative
restrictions, limitations, or consultation levels.

‘‘(C) HANDLOOMED, HANDMADE, AND FOLKLORE ARTI-
CLES.—For purposes of subparagraph (A)(vi), the President
shall consult with representatives of the CBTPA beneficiary
countries concerned for the purpose of identifying particular
textile and apparel goods that are mutually agreed upon
as being handloomed, handmade, or folklore goods of a
kind described in section 2.3(a), (b), or (c) of the Annex
or Appendix 3.1.B.11 of the Annex.

‘‘(D) PENALTIES FOR TRANSSHIPMENTS.—
‘‘(i) PENALTIES FOR EXPORTERS.—If the President

determines, based on sufficient evidence, that an
exporter has engaged in transshipment with respect
to textile or apparel articles from a CBTPA beneficiary
country, then the President shall deny all benefits
under this title to such exporter, and any successor
of such exporter, for a period of 2 years.

‘‘(ii) PENALTIES FOR COUNTRIES.—Whenever the
President finds, based on sufficient evidence, that
transshipment has occurred, the President shall
request that the CBTPA beneficiary country or coun-
tries through whose territory the transshipment has
occurred take all necessary and appropriate actions
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to prevent such transshipment. If the President deter-
mines that a country is not taking such actions, the
President shall reduce the quantities of textile and
apparel articles that may be imported into the United
States from such country by the quantity of the trans-
shipped articles multiplied by 3, to the extent con-
sistent with the obligations of the United States under
the WTO.

‘‘(iii) TRANSSHIPMENT DESCRIBED.—Transshipment
within the meaning of this subparagraph has occurred
when preferential treatment under subparagraph (B)
has been claimed for a textile or apparel article on
the basis of material false information concerning the
country of origin, manufacture, processing, or assembly
of the article or any of its components. For purposes
of this clause, false information is material if disclosure
of the true information would mean or would have
meant that the article is or was ineligible for pref-
erential treatment under subparagraph (B).
‘‘(E) BILATERAL EMERGENCY ACTIONS.—

‘‘(i) IN GENERAL.—The President may take bilateral
emergency tariff actions of a kind described in section
4 of the Annex with respect to any apparel article
imported from a CBTPA beneficiary country if the
application of tariff treatment under subparagraph (B)
to such article results in conditions that would be
cause for the taking of such actions under such section
4 with respect to a like article described in the same
8-digit subheading of the HTS that is imported from
Mexico.

‘‘(ii) RULES RELATING TO BILATERAL EMERGENCY
ACTION.—For purposes of applying bilateral emergency
action under this subparagraph—

‘‘(I) the requirements of paragraph (5) of sec-
tion 4 of the Annex (relating to providing com-
pensation) shall not apply;

‘‘(II) the term ‘transition period’ in section 4
of the Annex shall have the meaning given that
term in paragraph (5)(D) of this subsection; and

‘‘(III) the requirements to consult specified in
section 4 of the Annex shall be treated as satisfied
if the President requests consultations with the
CBTPA beneficiary country in question and the
country does not agree to consult within the time
period specified under section 4.

‘‘(3) TRANSITION PERIOD TREATMENT OF CERTAIN OTHER
ARTICLES ORIGINATING IN BENEFICIARY COUNTRIES.—

‘‘(A) EQUIVALENT TARIFF TREATMENT.—
‘‘(i) IN GENERAL.—Subject to clause (ii), the tariff

treatment accorded at any time during the transition
period to any article referred to in any of subpara-
graphs (B) through (F) of paragraph (1) that is a
CBTPA originating good shall be identical to the tariff
treatment that is accorded at such time under Annex
302.2 of the NAFTA to an article described in the
same 8-digit subheading of the HTS that is a good
of Mexico and is imported into the United States.
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‘‘(ii) EXCEPTION.—Clause (i) does not apply to any
article accorded duty-free treatment under U.S. Note
2(b) to subchapter II of chapter 98 of the HTS.
‘‘(B) RELATIONSHIP TO SUBSECTION (h) DUTY REDUC-

TIONS.—If at any time during the transition period the
rate of duty that would (but for action taken under subpara-
graph (A)(i) in regard to such period) apply with respect
to any article under subsection (h) is a rate of duty that
is lower than the rate of duty resulting from such action,
then such lower rate of duty shall be applied for the pur-
poses of implementing such action.
‘‘(4) CUSTOMS PROCEDURES.—

‘‘(A) IN GENERAL.—
‘‘(i) REGULATIONS.—Any importer that claims pref-

erential treatment under paragraph (2) or (3) shall
comply with customs procedures similar in all material
respects to the requirements of Article 502(1) of the
NAFTA as implemented pursuant to United States
law, in accordance with regulations promulgated by
the Secretary of the Treasury.

‘‘(ii) DETERMINATION.—
‘‘(I) IN GENERAL.—In order to qualify for the

preferential treatment under paragraph (2) or (3)
and for a Certificate of Origin to be valid with
respect to any article for which such treatment
is claimed, there shall be in effect a determination
by the President that each country described in
subclause (II)—

‘‘(aa) has implemented and follows; or
‘‘(bb) is making substantial progress

toward implementing and following,
procedures and requirements similar in all mate-
rial respects to the relevant procedures and
requirements under chapter 5 of the NAFTA.

‘‘(II) COUNTRY DESCRIBED.—A country is
described in this subclause if it is a CBTPA bene-
ficiary country—

‘‘(aa) from which the article is exported;
or

‘‘(bb) in which materials used in the
production of the article originate or in which
the article or such materials undergo produc-
tion that contributes to a claim that the article
is eligible for preferential treatment under
paragraph (2) or (3).

‘‘(B) CERTIFICATE OF ORIGIN.—The Certificate of Origin
that otherwise would be required pursuant to the provisions
of subparagraph (A) shall not be required in the case of
an article imported under paragraph (2) or (3) if such
Certificate of Origin would not be required under Article
503 of the NAFTA (as implemented pursuant to United
States law), if the article were imported from Mexico.

‘‘(C) REPORT BY USTR ON COOPERATION OF OTHER COUN-
TRIES CONCERNING CIRCUMVENTION.—The United States
Commissioner of Customs shall conduct a study analyzing
the extent to which each CBTPA beneficiary country—
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‘‘(i) has cooperated fully with the United States,
consistent with its domestic laws and procedures, in
instances of circumvention or alleged circumvention
of existing quotas on imports of textile and apparel
goods, to establish necessary relevant facts in the
places of import, export, and, where applicable, trans-
shipment, including investigation of circumvention
practices, exchanges of documents, correspondence,
reports, and other relevant information, to the extent
such information is available;

‘‘(ii) has taken appropriate measures, consistent
with its domestic laws and procedures, against
exporters and importers involved in instances of false
declaration concerning fiber content, quantities,
description, classification, or origin of textile and
apparel goods; and

‘‘(iii) has penalized the individuals and entities
involved in any such circumvention, consistent with
its domestic laws and procedures, and has worked
closely to seek the cooperation of any third country
to prevent such circumvention from taking place in
that third country.

The Trade Representative shall submit to Congress, not
later than October 1, 2001, a report on the study conducted
under this subparagraph.
‘‘(5) DEFINITIONS AND SPECIAL RULES.—For purposes of this

subsection—
‘‘(A) ANNEX.—The term ‘the Annex’ means Annex 300–

B of the NAFTA.
‘‘(B) CBTPA BENEFICIARY COUNTRY.—The term ‘CBTPA

beneficiary country’ means any ‘beneficiary country’, as
defined in section 212(a)(1)(A) of this title, which the Presi-
dent designates as a CBTPA beneficiary country, taking
into account the criteria contained in subsections (b) and
(c) of section 212 and other appropriate criteria, including
the following:

‘‘(i) Whether the beneficiary country has dem-
onstrated a commitment to—

‘‘(I) undertake its obligations under the WTO,
including those agreements listed in section 101(d)
of the Uruguay Round Agreements Act, on or
ahead of schedule; and

‘‘(II) participate in negotiations toward the
completion of the FTAA or another free trade
agreement.
‘‘(ii) The extent to which the country provides

protection of intellectual property rights consistent
with or greater than the protection afforded under
the Agreement on Trade-Related Aspects of Intellectual
Property Rights described in section 101(d)(15) of the
Uruguay Round Agreements Act.

‘‘(iii) The extent to which the country provides
internationally recognized worker rights, including—

‘‘(I) the right of association;
‘‘(II) the right to organize and bargain collec-

tively;
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‘‘(III) a prohibition on the use of any form
of forced or compulsory labor;

‘‘(IV) a minimum age for the employment of
children; and

‘‘(V) acceptable conditions of work with respect
to minimum wages, hours of work, and occupa-
tional safety and health;
‘‘(iv) Whether the country has implemented its

commitments to eliminate the worst forms of child
labor, as defined in section 507(6) of the Trade Act
of 1974.

‘‘(v) The extent to which the country has met the
counter-narcotics certification criteria set forth in sec-
tion 490 of the Foreign Assistance Act of 1961 (22
U.S.C. 2291j) for eligibility for United States assist-
ance.

‘‘(vi) The extent to which the country has taken
steps to become a party to and implements the Inter-
American Convention Against Corruption.

‘‘(vii) The extent to which the country—
‘‘(I) applies transparent, nondiscriminatory,

and competitive procedures in government
procurement equivalent to those contained in the
Agreement on Government Procurement described
in section 101(d)(17) of the Uruguay Round Agree-
ments Act; and

‘‘(II) contributes to efforts in international fora
to develop and implement international rules in
transparency in government procurement.

‘‘(C) CBTPA ORIGINATING GOOD.—
‘‘(i) IN GENERAL.—The term ‘CBTPA originating

good’ means a good that meets the rules of origin
for a good set forth in chapter 4 of the NAFTA as
implemented pursuant to United States law.

‘‘(ii) APPLICATION OF CHAPTER 4.—In applying
chapter 4 of the NAFTA with respect to a CBTPA
beneficiary country for purposes of this subsection—

‘‘(I) no country other than the United States
and a CBTPA beneficiary country may be treated
as being a party to the NAFTA;

‘‘(II) any reference to trade between the United
States and Mexico shall be deemed to refer to
trade between the United States and a CBTPA
beneficiary country;

‘‘(III) any reference to a party shall be deemed
to refer to a CBTPA beneficiary country or the
United States; and

‘‘(IV) any reference to parties shall be deemed
to refer to any combination of CBTPA beneficiary
countries or to the United States and one or more
CBTPA beneficiary countries (or any combination
thereof ).

‘‘(D) TRANSITION PERIOD.—The term ‘transition period’
means, with respect to a CBTPA beneficiary country, the
period that begins on October 1, 2000, and ends on the
earlier of—

‘‘(i) September 30, 2008; or
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‘‘(ii) the date on which the FTAA or another free
trade agreement that makes substantial progress in
achieving the negotiating objectives set forth in
108(b)(5) of Public Law 103–182 (19 U.S.C. 3317(b)(5))
enters into force with respect to the United States
and the CBTPA beneficiary country.
‘‘(E) CBTPA.—The term ‘CBTPA’ means the United

States-Caribbean Basin Trade Partnership Act.
‘‘(F) FTAA.—The term ‘FTAA’ means the Free Trade

Area of the Americas.’’.
(b) DETERMINATION REGARDING RETENTION OF DESIGNATION.—

Section 212(e) of the Caribbean Basin Economic Recovery Act (19
U.S.C. 2702(e)) is amended—

(1) in paragraph (1)—
(A) by redesignating subparagraphs (A) and (B) as

clauses (i) and (ii), respectively;
(B) by inserting ‘‘(A)’’ after ‘‘(1)’’; and
(C) by adding at the end the following:

‘‘(B) The President may, after the requirements of subsection
(a)(2) and paragraph (2) have been met—

‘‘(i) withdraw or suspend the designation of any country
as a CBTPA beneficiary country; or

‘‘(ii) withdraw, suspend, or limit the application of pref-
erential treatment under section 213(b)(2) and (3) to any article
of any country,

if, after such designation, the President determines that, as a
result of changed circumstances, the performance of such country
is not satisfactory under the criteria set forth in section
213(b)(5)(B).’’; and

(2) by adding after paragraph (2) the following new para-
graph:
‘‘(3) If preferential treatment under section 213(b)(2) and (3)

is withdrawn, suspended, or limited with respect to a CBTPA bene-
ficiary country, such country shall not be deemed to be a ‘party’
for the purposes of applying section 213(b)(5)(C) to imports of arti-
cles for which preferential treatment has been withdrawn, sus-
pended, or limited with respect to such country.’’.

(c) REPORTING REQUIREMENTS.—
(1) Section 212(f ) of the Caribbean Basin Economic

Recovery Act (19 U.S.C. 2702(f )) is amended to read as follows:
‘‘(f ) REPORTING REQUIREMENTS.—

‘‘(1) IN GENERAL.—Not later than December 31, 2001, and
every 2 years thereafter during the period this title is in effect,
the United States Trade Representative shall submit to Con-
gress a report regarding the operation of this title, including—

‘‘(A) with respect to subsections (b) and (c), the results
of a general review of beneficiary countries based on the
considerations described in such subsections; and

‘‘(B) the performance of each beneficiary country or
CBTPA beneficiary country, as the case may be, under
the criteria set forth in section 213(b)(5)(B).
‘‘(2) PUBLIC COMMENT.—Before submitting the report

described in paragraph (1), the United States Trade Represent-
ative shall publish a notice in the Federal Register requesting
public comments on whether beneficiary countries are meeting
the criteria listed in section 213(b)(5)(B).’’.
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(2) Section 203(f ) of the Andean Trade Preference Act
(19 U.S.C. 3202(f )) is amended—

(A) by striking ‘‘TRIENNIAL REPORT’’ in the heading
and inserting ‘‘REPORT’’; and

(B) by striking ‘‘On or before’’ and all that follows
through ‘‘enactment of this title’’ and inserting ‘‘Not later
than January 31, 2001’’.

(d) INTERNATIONAL TRADE COMMISSION REPORTS.—
(1) Section 215(a) of the Caribbean Basin Economic

Recovery Act (19 U.S.C. 2704(a)) is amended to read as follows:
‘‘(a) REPORTING REQUIREMENT.—

‘‘(1) IN GENERAL.—The United States International Trade
Commission (in this section referred to as the ‘Commission’)
shall submit to Congress and the President biennial reports
regarding the economic impact of this title on United States
industries and consumers and on the economy of the beneficiary
countries.

‘‘(2) FIRST REPORT.—The first report shall be submitted
not later than September 30, 2001.

‘‘(3) TREATMENT OF PUERTO RICO, ETC.—For purposes of
this section, industries in the Commonwealth of Puerto Rico
and the insular possessions of the United States are considered
to be United States industries.’’.

(2) Section 206(a) of the Andean Trade Preference Act
(19 U.S.C. 3204(a)) is amended to read as follows:
‘‘(a) REPORTING REQUIREMENTS.—

‘‘(1) IN GENERAL.—The United States International Trade
Commission (in this section referred to as the ‘Commission’)
shall submit to Congress and the President biennial reports
regarding the economic impact of this title on United States
industries and consumers, and, in conjunction with other agen-
cies, the effectiveness of this title in promoting drug-related
crop eradication and crop substitution efforts of the beneficiary
countries.

‘‘(2) SUBMISSION.—During the period that this title is in
effect, the report required by paragraph (1) shall be submitted
on December 31 of each year that the report required by section
215 of the Caribbean Basin Economic Recovery Act is not
submitted.

‘‘(3) TREATMENT OF PUERTO RICO, ETC.—For purposes of
this section, industries in the Commonwealth of Puerto Rico
and the insular possessions of the United States are considered
to be United States industries.’’.
(e) TECHNICAL AND CONFORMING AMENDMENTS.—

(1) IN GENERAL.—
(A) Section 211 of the Caribbean Basin Economic

Recovery Act (19 U.S.C. 2701) is amended by inserting
‘‘(or other preferential treatment)’’ after ‘‘treatment’’.

(B) Section 213(a)(1) of the Caribbean Basin Economic
Recovery Act (19 U.S.C. 2703(a)(1)) is amended by inserting
‘‘and except as provided in subsection (b)(2) and (3),’’ after
‘‘Tax Reform Act of 1986,’’.
(2) DEFINITIONS.—Section 212(a)(1) of the Caribbean Basin

Economic Recovery Act (19 U.S.C. 2702(a)(1)) is amended by
adding at the end the following new subparagraphs:
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‘‘(D) The term ‘NAFTA’ means the North American
Free Trade Agreement entered into between the United
States, Mexico, and Canada on December 17, 1992.

‘‘(E) The terms ‘WTO’ and ‘WTO member’ have the
meanings given those terms in section 2 of the Uruguay
Round Agreements Act (19 U.S.C. 3501).’’.

SEC. 212. DUTY-FREE TREATMENT FOR CERTAIN BEVERAGES MADE
WITH CARIBBEAN RUM.

Section 213(a) of the Caribbean Basin Economic Recovery Act
(19 U.S.C. 2703(a)) is amended—

(1) in paragraph (5), by striking ‘‘chapter’’ and inserting
‘‘title’’; and

(2) by adding at the end the following new paragraph:
‘‘(6) Notwithstanding paragraph (1), the duty-free treatment

provided under this title shall apply to liqueurs and spirituous
beverages produced in the territory of Canada from rum if—

‘‘(A) such rum is the growth, product, or manufacture of
a beneficiary country or of the Virgin Islands of the United
States;

‘‘(B) such rum is imported directly from a beneficiary
country or the Virgin Islands of the United States into the
territory of Canada, and such liqueurs and spirituous beverages
are imported directly from the territory of Canada into the
customs territory of the United States;

‘‘(C) when imported into the customs territory of the United
States, such liqueurs and spirituous beverages are classified
in subheading 2208.90 or 2208.40 of the HTS; and

‘‘(D) such rum accounts for at least 90 percent by volume
of the alcoholic content of such liqueurs and spirituous bev-
erages.’’.

SEC. 213. MEETINGS OF TRADE MINISTERS AND USTR.

(a) SCHEDULE OF MEETINGS.—The President shall take the
necessary steps to convene a meeting with the trade ministers
of the CBTPA beneficiary countries in order to establish a schedule
of regular meetings, to commence as soon as is practicable, of
the trade ministers and the Trade Representative, for the purpose
set forth in subsection (b).

(b) PURPOSE.—The purpose of the meetings scheduled under
subsection (a) is to reach agreement between the United States
and CBTPA beneficiary countries on the likely timing and proce-
dures for initiating negotiations for CBTPA beneficiary countries
to enter into mutually advantageous free trade agreements with
the United States that contain provisions comparable to those in
the NAFTA and would make substantial progress in achieving
the negotiating objectives set forth in section 108(b)(5) of Public
Law 103–182 (19 U.S.C. 3317(b)(5)).

(c) DEFINITION.—In this section, the term ‘‘CBTPA beneficiary
country’’ has the meaning given that term in section 213(b)(5)(B)
of the Caribbean Basin Economic Recovery Act.

TITLE III—NORMAL TRADE RELATIONS

SEC. 301. NORMAL TRADE RELATIONS FOR ALBANIA.

(a) FINDINGS.—Congress makes the following findings:
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(1) Albania has been found to be in full compliance with
the freedom of emigration requirements under title IV of the
Trade Act of 1974.

(2) Since its emergence from communism, Albania has
made progress toward democratic rule and the creation of a
free-market economy.

(3) Albania has concluded a bilateral investment treaty
with the United States.

(4) Albania has demonstrated a strong desire to build a
friendly relationship with the United States and has been very
cooperative with NATO and the international community
during and after the Kosova crisis.

(5) The extension of unconditional normal trade relations
treatment to the products of Albania will enable the United
States to avail itself of all rights under the World Trade
Organization with respect to Albania when that country
becomes a member of the World Trade Organization.
(b) TERMINATION OF APPLICATION OF TITLE IV OF THE TRADE

ACT OF 1974 TO ALBANIA.—
(1) PRESIDENTIAL DETERMINATIONS AND EXTENSIONS OF

NONDISCRIMINATORY TREATMENT.—Notwithstanding any provi-
sion of title IV of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2431
et seq.), the President may—

(A) determine that such title should no longer apply
to Albania; and

(B) after making a determination under subparagraph
(A) with respect to Albania, proclaim the extension of non-
discriminatory treatment (normal trade relations treat-
ment) to the products of that country.
(2) TERMINATION OF APPLICATION OF TITLE IV.—On or after

the effective date of the extension under paragraph (1)(B) of
nondiscriminatory treatment to the products of Albania, title
IV of the Trade Act of 1974 shall cease to apply to that country.

SEC. 302. NORMAL TRADE RELATIONS FOR KYRGYZSTAN.

(a) FINDINGS.—Congress makes the following findings:
(1) Kyrgyzstan has been found to be in full compliance

with the freedom of emigration requirements under title IV
of the Trade Act of 1974.

(2) Since its independence from the Soviet Union in 1991,
Kyrgyzstan has made great progress toward democratic rule
and toward creating a free-market economic system.

(3) Kyrgyzstan concluded a bilateral investment treaty with
the United States in 1994.

(4) Kyrgyzstan has demonstrated a strong desire to build
a friendly and cooperative relationship with the United States.

(5) The extension of unconditional normal trade relations
treatment to the products of Kyrgyzstan will enable the United
States to avail itself of all rights under the World Trade
Organization with respect to Kyrgyzstan.
(b) TERMINATION OF APPLICATION OF TITLE IV OF THE TRADE

ACT OF 1974 TO KYRGYZSTAN.—
(1) PRESIDENTIAL DETERMINATIONS AND EXTENSIONS OF

NONDISCRIMINATORY TREATMENT.—Notwithstanding any provi-
sion of title IV of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2431
et seq.), the President may—
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(A) determine that such title should no longer apply
to Kyrgyzstan; and

(B) after making a determination under subparagraph
(A) with respect to Kyrgyzstan, proclaim the extension
of nondiscriminatory treatment (normal trade relations
treatment) to the products of that country.
(2) TERMINATION OF APPLICATION OF TITLE IV.—On or after

the effective date of the extension under paragraph (1)(B) of
nondiscriminatory treatment to the products of Kyrgyzstan,
title IV of the Trade Act of 1974 shall cease to apply to that
country.

TITLE IV—OTHER TRADE PROVISIONS

SEC. 401. REPORT ON EMPLOYMENT AND TRADE ADJUSTMENT ASSIST-
ANCE.

(a) IN GENERAL.—Not later than 9 months after the date of
the enactment of this section, the Comptroller General of the United
States shall submit to Congress a report regarding the efficiency
and effectiveness of Federal and State coordination of employment
and retraining activities associated with the following programs
and legislation:

(1) Trade adjustment assistance (including NAFTA trade
adjustment assistance) provided for under title II of the Trade
Act of 1974.

(2) The Job Training Partnership Act.
(3) The Workforce Investment Act of 1998.
(4) Unemployment insurance.

(b) PERIOD COVERED.—The report shall cover the activities
involved in the programs and legislation listed in subsection (a)
from January 1, 1994, to December 31, 1999.

(c) DATA AND RECOMMENDATIONS.—The report shall at a min-
imum include specific data and recommendations regarding—

(1) the compatibility of program requirements related to
the employment and retraining of dislocated workers in the
United States, with particular emphasis on the trade adjust-
ment assistance programs provided for under title II of the
Trade Act of 1974;

(2) the compatibility of application procedures related to
the employment and retraining of dislocated workers in the
United States;

(3) the capacity of the programs in addressing foreign trade
and the transfer of production to other countries on workers
in the United States measured in terms of loss of employment
and wages;

(4) the capacity of the programs in addressing foreign trade
and the transfer of production to other countries on secondary
workers in the United States measured in terms of loss of
employment and wages;

(5) how the impact of foreign trade and the transfer of
production to other countries would have changed the number
of beneficiaries covered under the trade adjustment assistance
program if the trade adjustment assistance program covered
secondary workers in the United States; and

(6) the effectiveness of the programs described in subsection
(a) in achieving reemployment of United States workers and
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maintaining wage levels of United States workers who have
been dislocated as a result of foreign trade and the transfer
of production to other countries.

SEC. 402. TRADE ADJUSTMENT ASSISTANCE.

(a) CERTIFICATION OF ELIGIBILITY FOR WORKERS REQUIRED FOR
DECOMMISSIONING OR CLOSURE OF FACILITY.—

(1) IN GENERAL.—Notwithstanding any other provision of
law or any decision by the Secretary of Labor denying certifi-
cation or eligibility for certification for adjustment assistance
under title II of the Trade Act of 1974, a qualified worker
described in paragraph (2) shall be certified by the Secretary
as eligible to apply for adjustment assistance under such title
II.

(2) QUALIFIED WORKER.—For purposes of this subsection,
a ‘‘qualified worker’’ means a worker who—

(A) was determined to be covered under Trade Adjust-
ment Assistance Certification TA–W–28,438; and

(B) was necessary for the decommissioning or closure
of a nuclear power facility.

(b) EFFECTIVE DATE.—The amendment made by this section
shall take effect on the date of the enactment of this Act.

SEC. 403. RELIQUIDATION OF CERTAIN NUCLEAR FUEL ASSEMBLIES.

(a) IN GENERAL.—Notwithstanding section 514 of the Tariff
Act of 1930 (19 U.S.C. 1514) or any other provision of law, upon
proper request filed with the Secretary of the Treasury not later
than 90 days after the date of the enactment of this Act, the
Secretary shall—

(1) reliquidate as free of duty the entries listed in sub-
section (b); and

(2) refund any duties paid with respect to such entries
as shown on Customs Service Collection Receipt Number
527006753.
(b) ENTRIES.—The entries referred to in subsection (a) are

as follows:
Entry number Date of entry

062–2320014–5 ................................... January 16, 1996

062–2320085–5 ................................... February 13, 1996

839–4030989–7 ................................... November 25, 1996

839–4031053–1 ................................... December 2, 1996

839–4031591–0 ................................... January 21, 1997.

SEC. 404. REPORTS TO THE FINANCE AND WAYS AND MEANS COMMIT-
TEES.

(a) REPORTS REGARDING INITIATIVES TO UPDATE THE INTER-
NATIONAL MONETARY FUND.—Section 607 of the Foreign Operations,
Export Financing, and Related Appropriations Act, 1999 (as con-
tained in section 101(d) of division A of the Omnibus Consolidated
and Emergency Supplemental Appropriations Act, 1999) (Public
Law 105–277; 112 Stat. 2681–224), relating to international finan-
cial programs and reform, is amended—

(1) by inserting ‘‘Finance,’’ after ‘‘Foreign Relations,’’; and
(2) by inserting ‘‘, Ways and Means,’’ before ‘‘and Banking

and Financial Services’’.
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(b) REPORTS ON FINANCIAL STABILIZATION PROGRAMS.—Section
1704(b) of the International Financial Institutions Act (22 U.S.C.
262r–3(b)) is amended to read as follows:

‘‘(b) TIMING.—Not later than March 15, 1999, and semiannually
thereafter, the Secretary of the Treasury shall submit to the
Committees on Banking and Financial Services, Ways and Means,
and International Relations of the House of Representatives and
the Committees on Finance, Foreign Relations, and Banking,
Housing, and Urban Affairs of the Senate a report on the matters
described in subsection (a).’’.

(c) ANNUAL REPORT ON THE STATE OF THE INTERNATIONAL
FINANCIAL SYSTEM, IMF REFORM, AND COMPLIANCE WITH IMF
AGREEMENTS.—Section 1705(a) of the International Financial
Institutions Act (22 U.S.C. 262r–4(a)) is amended by striking ‘‘Com-
mittee on Banking and Financial Services of the House of Rep-
resentatives and the Committee on Foreign Relations of the Senate’’
and inserting ‘‘Committees on Banking and Financial Services and
on Ways and Means of the House of Representatives and the
Committees on Finance and on Foreign Relations of the Senate’’.

(d) AUDITS OF THE IMF.—Section 1706(a) of the International
Financial Institutions Act (22 U.S.C. 262r–5(a)) is amended by
striking ‘‘Committee on Banking and Financial Services of the
House of Representatives and the Committee on Foreign Relations
of the Senate’’ and inserting ‘‘Committees on Banking and Financial
Services and on Ways and Means of the House of Representatives
and the Committees on Finance and on Foreign Relations of the
Senate’’.

(e) REPORT ON PROTECTION OF BORDERS AGAINST DRUG
TRAFFIC.—Section 629 of the Treasury and General Government
Appropriations Act, 1999 (as contained in section 101(h) of division
A of the Omnibus Consolidated and Emergency Supplemental
Appropriations Act, 1999) (Public Law 105–277; 112 Stat. 2681–
522), relating to general provisions, is amended by adding at the
end the following new paragraph:

‘‘(3) For purposes of paragraph (1), the term ‘appropriate
congressional committees’ includes the Committee on Finance of
the Senate and the Committee on Ways and Means of the House
of Representatives.’’.

SEC. 405. CLARIFICATION OF SECTION 334 OF THE URUGUAY ROUND
AGREEMENTS ACT.

(a) IN GENERAL.—Section 334(b)(2) of the Uruguay Round
Agreements Act (19 U.S.C. 3592(b)(2)) is amended—

(1) by redesignating subparagraphs (A) and (B) as clauses
(i) and (ii), respectively;

(2) in the matter preceding clause (i) (as redesignated),
by striking ‘‘Notwithstanding paragraph (1)(D)’’ and inserting
‘‘(A) Notwithstanding paragraph (1)(D) and except as provided
in subparagraphs (B) and (C)’’; and

(3) by adding at the end the following:
‘‘(B) Notwithstanding paragraph (1)(C), fabric classified

under the HTS as of silk, cotton, man-made fiber, or vegetable
fiber shall be considered to originate in, and be the growth,
product, or manufacture of, the country, territory, or possession
in which the fabric is both dyed and printed when accompanied
by two or more of the following finishing operations: bleaching,
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shrinking, fulling, napping, decating, permanent stiffening,
weighting, permanent embossing, or moireing.

‘‘(C) Notwithstanding paragraph (1)(D), goods classified
under HTS heading 6117.10, 6213.00, 6214.00, 6302.22,
6302.29, 6302.52, 6302.53, 6302.59, 6302.92, 6302.93, 6302.99,
6303.92, 6303.99, 6304.19, 6304.93, 6304.99, 9404.90.85, or
9404.90.95, except for goods classified under such headings
as of cotton or of wool or consisting of fiber blends containing
16 percent or more by weight of cotton, shall be considered
to originate in, and be the growth, product, or manufacture
of, the country, territory, or possession in which the fabric
is both dyed and printed when accompanied by two or more
of the following finishing operations: bleaching, shrinking,
fulling, napping, decating, permanent stiffening, weighting,
permanent embossing, or moireing.’’.
(b) EFFECTIVE DATE.—The amendments made by this section

apply to goods entered, or withdrawn from warehouse for consump-
tion, on or after the date of the enactment of this Act.
SEC. 406. CHIEF AGRICULTURAL NEGOTIATOR.

Section 141 of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2171) is
amended—

(1) by amending subsection (b)(2) to read as follows:
‘‘(2) There shall be in the Office three Deputy United States

Trade Representatives and one Chief Agricultural Negotiator
who shall be appointed by the President, by and with the
advice and consent of the Senate. As an exercise of the rule-
making power of the Senate, any nomination of a Deputy
United States Trade Representative or the Chief Agricultural
Negotiator submitted to the Senate for its advice and consent,
and referred to a committee, shall be referred to the Committee
on Finance. Each Deputy United States Trade Representative
and the Chief Agricultural Negotiator shall hold office at the
pleasure of the President and shall have the rank of Ambas-
sador.’’; and

(2) in subsection (c), by adding at the end the following
new paragraph:

‘‘(5) The principal function of the Chief Agricultural Nego-
tiator shall be to conduct trade negotiations and to enforce
trade agreements relating to United States agricultural prod-
ucts and services. The Chief Agricultural Negotiator shall be
a vigorous advocate on behalf of United States agricultural
interests. The Chief Agricultural Negotiator shall perform such
other functions as the United States Trade Representative may
direct.’’.

SEC. 407. REVISION OF RETALIATION LIST OR OTHER REMEDIAL
ACTION.

Section 306(b)(2) of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2416(b)(2))
is amended—

(1) by striking ‘‘If the’’ and inserting the following:
‘‘(A) FAILURE TO IMPLEMENT RECOMMENDATION.—If

the’’; and
(2) by adding at the end the following:

‘‘(B) REVISION OF RETALIATION LIST AND ACTION.—
‘‘(i) IN GENERAL.—Except as provided in clause

(ii), in the event that the United States initiates a
retaliation list or takes any other action described in
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section 301(c)(1)(A) or (B) against the goods of a foreign
country or countries because of the failure of such
country or countries to implement the recommendation
made pursuant to a dispute settlement proceeding
under the World Trade Organization, the Trade Rep-
resentative shall periodically revise the list or action
to affect other goods of the country or countries that
have failed to implement the recommendation.

‘‘(ii) EXCEPTION.—The Trade Representative is not
required to revise the retaliation list or the action
described in clause (i) with respect to a country, if—

‘‘(I) the Trade Representative determines that
implementation of a recommendation made pursu-
ant to a dispute settlement proceeding described
in clause (i) by the country is imminent; or

‘‘(II) the Trade Representative together with
the petitioner involved in the initial investigation
under this chapter (or if no petition was filed,
the affected United States industry) agree that
it is unnecessary to revise the retaliation list.

‘‘(C) SCHEDULE FOR REVISING LIST OR ACTION.—The
Trade Representative shall, 120 days after the date the
retaliation list or other section 301(a) action is first taken,
and every 180 days thereafter, review the list or action
taken and revise, in whole or in part, the list or action
to affect other goods of the subject country or countries.

‘‘(D) STANDARDS FOR REVISING LIST OR ACTION.—In
revising any list or action against a country or countries
under this subsection, the Trade Representative shall act
in a manner that is most likely to result in the country
or countries implementing the recommendations adopted
in the dispute settlement proceeding or in achieving a
mutually satisfactory solution to the issue that gave rise
to the dispute settlement proceeding. The Trade Represent-
ative shall consult with the petitioner, if any, involved
in the initial investigation under this chapter.

‘‘(E) RETALIATION LIST.—The term ‘retaliation list’
means the list of products of a foreign country or countries
that have failed to comply with the report of the panel
or Appellate Body of the WTO and with respect to which
the Trade Representative is imposing duties above the
level that would otherwise be imposed under the Har-
monized Tariff Schedule of the United States.

‘‘(F) REQUIREMENT TO INCLUDE RECIPROCAL GOODS ON
RETALIATION LIST.—The Trade Representative shall include
on the retaliation list, and on any revised lists, reciprocal
goods of the industries affected by the failure of the foreign
country or countries to implement the recommendation
made pursuant to a dispute settlement proceeding under
the World Trade Organization, except in cases where
existing retaliation and its corresponding preliminary
retaliation list do not already meet this requirement.’’.

SEC. 408. REPORT ON TRADE ADJUSTMENT ASSISTANCE FOR AGRICUL-
TURAL COMMODITY PRODUCERS.

(a) IN GENERAL.—Not later than 4 months after the date of
the enactment of this Act, the Secretary of Labor, in consultation
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with the Secretary of Agriculture and the Secretary of Commerce,
shall submit to the Committee on Ways and Means of the House
of Representatives and the Committee on Finance of the Senate
a report that—

(1) examines the applicability to agricultural commodity
producers of trade adjustment assistance programs established
under title II of the Trade Act of 1974; and

(2) sets forth recommendations to improve the operation
of those programs as the programs apply to agricultural com-
modity producers or to establish a new trade adjustment assist-
ance program for agricultural commodity producers.
(b) CONTENTS.—In preparing the report required by subsection

(a), the Secretary of Labor shall—
(1) assess the degree to which the existing trade adjustment

assistance programs address the adverse effects on agricultural
commodity producers due to price suppression caused by
increased imports of like or directly competitive agricultural
commodities; and

(2) examine the effectiveness of the program benefits
authorized under subchapter B of chapter 2 and chapter 3
of title II of the Trade Act of 1974 in remedying the adverse
effects, including price suppression, caused by increased imports
of like or directly competitive agricultural commodities.
(c) DEFINITIONS.—In this section:

(1) AGRICULTURAL COMMODITY.—The term ‘‘agricultural
commodity’’ means any agricultural commodity, including live-
stock, fish or harvested seafood in its raw or natural state.

(2) AGRICULTURAL COMMODITY PRODUCER.—The term ‘‘agri-
cultural commodity producer’’ means any person who is engaged
in the production and sale of an agricultural commodity in
the United States and who owns or shares the ownership
and risk of loss of the agricultural commodity.

SEC. 409. AGRICULTURAL TRADE NEGOTIATING OBJECTIVES AND CON-
SULTATIONS WITH CONGRESS.

(a) FINDINGS.—Congress finds that—
(1) United States agriculture contributes positively to the

United States balance of trade and United States agricultural
exports support in excess of 1,000,000 United States jobs;

(2) United States agriculture competes successfully world-
wide despite the fact that United States producers are at a
competitive disadvantage because of the trade distorting sup-
port and subsidy practices of other countries and despite the
fact that significant tariff and nontariff barriers exist to United
States exports; and

(3) a successful conclusion of the current World Trade
Organization agricultural negotiations is critically important
to the United States agricultural sector.
(b) OBJECTIVES.—The agricultural trade negotiating objectives

of the United States with respect to the current World Trade
Organization agricultural negotiations include as matters of the
highest priority—

(1) the expeditious elimination of all export subsidies world-
wide while maintaining bona fide food aid and preserving
United States market development and export credit programs
that allow the United States to compete with other foreign
export promotion efforts;
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(2) leveling the playing field for United States producers
of agricultural products by eliminating blue box subsidies and
disciplining domestic supports in a way that forces producers
to face world prices on all production in excess of domestic
food security needs while allowing the preservation of nontrade
distorting programs to support family farms and rural commu-
nities;

(3) the elimination of state trading enterprises or the adop-
tion of rigorous disciplines that ensure operational trans-
parency, competition, and the end of discriminatory pricing
practices, including policies supporting cross-subsidization and
price undercutting in export markets;

(4) affirming that the World Trade Organization Agreement
on the Application of Sanitary and Phytosanitary Measures
applies to new technologies, including biotechnology, and that
labeling requirements to allow consumers to make choices
regarding biotechnology products or other regulatory require-
ments may not be used as disguised barriers to trade;

(5) increasing opportunities for United States exports of
agricultural products by reducing tariffs to the same levels
that exist in the United States or to lower levels and by elimi-
nating all nontariff barriers, including—

(A) restrictive or trade distorting practices, including
those that adversely impact perishable or cyclical products;

(B) restrictive rules in the administration of tariff-
rate quotas; and

(C) other barriers to agriculture trade, including
unjustified restrictions or commercial requirements
affecting new technologies, including biotechnology;
(6) eliminating government policies that create price-

depressing surpluses; and
(7) strengthening dispute settlement procedures to ensure

prompt compliance by foreign governments with their World
Trade Organization obligations including commitments not to
maintain unjustified restrictions on United States exports.
(c) CONSULTATION WITH CONGRESSIONAL COMMITTEES.—

(1) CONSULTATION BEFORE OFFER MADE.—In developing and
before submitting an initial or revised negotiating proposal
that would reduce United States tariffs on agricultural products
or require a change in United States agricultural law, the
United States Trade Representative shall consult with the Com-
mittee on Agriculture, Nutrition, and Forestry and the Com-
mittee on Finance of the Senate and the Committee on Agri-
culture and the Committee on Ways and Means of the House
of Representatives.

(2) CONSULTATION WITH CONGRESSIONAL TRADE ADVISERS.—
Prior to and during the course of current negotiations on agri-
cultural trade, the United States Trade Representative shall
consult closely with the congressional trade advisers.

(3) CONSULTATION BEFORE AGREEMENT INITIALED.—Not less
than 48 hours before initialing an agreement reached as part
of current World Trade Organization agricultural negotiations,
the United States Trade Representative shall consult closely
with the committees referred to in paragraph (1) regarding—

(A) the details of the agreement;
(B) the potential impact of the agreement on United

States agricultural producers; and
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(C) any changes in United States law necessary to
implement the agreement.
(4) DISCLOSURE OF COMMITMENTS.—Any agreement or other

understanding addressing agricultural trade with a foreign
government or governments (whether oral or in writing) that
relates to a trade agreement with respect to which Congress
must enact implementing legislation and that is not disclosed
to Congress before legislation implementing that agreement
is introduced in either House of Congress shall not be consid-
ered to be part of the agreement approved by Congress and
shall have no force and effect under United States law or
in any dispute settlement body.
(d) SENSE OF THE CONGRESS.—It is the sense of the Congress

that—
(1) granting the President trade negotiating authority is

essential to the successful conclusion of the new round of World
Trade Organization agricultural negotiations;

(2) reaching a successful agreement on agriculture should
be the top priority of United States negotiators; and

(3) if by the conclusion of the negotiations, the primary
agricultural competitors of the United States do not agree to
reduce their trade distorting domestic supports and eliminate
export subsidies in accordance with the negotiating objectives
expressed in this section, the United States should take steps
to increase the leverage of United States negotiators and level
the playing field for United States producers.

SEC. 410. ENTRY PROCEDURES FOR FOREIGN TRADE ZONE OPER-
ATIONS.

(a) IN GENERAL.—Section 484 of the Tariff Act of 1930 (19
U.S.C. 1484) is amended by adding at the end the following new
subsection:

‘‘(i) SPECIAL RULE FOR FOREIGN TRADE ZONE OPERATIONS.—
‘‘(1) IN GENERAL.—Notwithstanding any other provision of

law and except as provided in paragraph (3), all merchandise
(including merchandise of different classes, types, and cat-
egories), withdrawn from a foreign trade zone during any 7-
day period, shall, at the option of the operator or user of
the zone, be the subject of a single estimated entry or release
filed on or before the first day of the 7-day period in which
the merchandise is to be withdrawn from the zone. The esti-
mated entry or release shall be treated as a single entry and
a single release of merchandise for purposes of section
13031(a)(9)(A) of the Consolidated Omnibus Budget Reconcili-
ation Act of 1985 (19 U.S.C. 58c(a)(9)(A)) and all fee exclusions
and limitations of such section 13031 shall apply, including
the maximum and minimum fee amounts provided for under
subsection (b)(8)(A)(i) of such section. The entry summary for
the estimated entry or release shall cover only the merchandise
actually withdrawn from the foreign trade zone during the
7-day period.

‘‘(2) OTHER REQUIREMENTS.—The Secretary of the Treasury
may require that the operator or user of the zone—

‘‘(A) use an electronic data interchange approved by
the Customs Service—

‘‘(i) to file the entries described in paragraph (1);
and
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‘‘(ii) to pay the applicable duties, fees, and taxes
with respect to the entries; and
‘‘(B) satisfy the Customs Service that accounting,

transportation, and other controls over the merchandise
are adequate to protect the revenue and meet the require-
ments of other Federal agencies.
‘‘(3) EXCEPTION.—The provisions of paragraph (1) shall not

apply to merchandise the entry of which is prohibited by law
or merchandise for which the filing of an entry summary is
required before the merchandise is released from customs cus-
tody.

‘‘(4) FOREIGN TRADE ZONE; ZONE.—In this subsection, the
terms ‘foreign trade zone’ and ‘zone’ mean a zone established
pursuant to the Act of June 18, 1934, commonly known as
the Foreign Trade Zones Act (19 U.S.C. 81a et seq.).’’.
(b) EFFECTIVE DATE.—The amendment made by this section

shall take effect on the date that is 60 days after the date of
the enactment of this Act.

SEC. 411. GOODS MADE WITH FORCED OR INDENTURED CHILD LABOR.

(a) IN GENERAL.—Section 307 of the Tariff Act of 1930 (19
U.S.C. 1307) is amended by adding at the end the following new
sentence: ‘‘For purposes of this section, the term ‘forced labor or/
and indentured labor’ includes forced or indentured child labor.’’.

(b) EFFECTIVE DATE.—The amendment made by this section
shall take effect on the date of the enactment of this Act.

SEC. 412. WORST FORMS OF CHILD LABOR.

(a) IN GENERAL.—Section 502(b)(2) of the Trade Act of 1974
(19 U.S.C. 2462(b)(2)) is amended—

(1) by inserting after subparagraph (G) the following new
subparagraph:

‘‘(H) Such country has not implemented its commit-
ments to eliminate the worst forms of child labor.’’; and
(2) in the flush paragraph at the end, by striking ‘‘and

(G)’’ and inserting ‘‘(G), and (H) (to the extent described in
section 507(6)(D))’’.
(b) DEFINITION OF WORST FORMS OF CHILD LABOR.—Section

507 of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2467) is amended by
adding at the end the following new paragraph:

‘‘(6) WORST FORMS OF CHILD LABOR.—The term ‘worst forms
of child labor’ means—

‘‘(A) all forms of slavery or practices similar to slavery,
such as the sale or trafficking of children, debt bondage
and serfdom, or forced or compulsory labor, including forced
or compulsory recruitment of children for use in armed
conflict;

‘‘(B) the use, procuring, or offering of a child for pros-
titution, for the production of pornography or for porno-
graphic purposes;

‘‘(C) the use, procuring, or offering of a child for illicit
activities in particular for the production and trafficking
of drugs; and

‘‘(D) work which, by its nature or the circumstances
in which it is carried out, is likely to harm the health,
safety, or morals of children.
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The work referred to in subparagraph (D) shall be determined
by the laws, regulations, or competent authority of the bene-
ficiary developing country involved.’’.
(c) ANNUAL REPORT.—Section 504 of the Trade Act of 1974

(19 U.S.C. 2464) is amended by inserting ‘‘, including the findings
of the Secretary of Labor with respect to the beneficiary country’s
implementation of its international commitments to eliminate the
worst forms of child labor’’ before the end period.

TITLE V—IMPORTS OF CERTAIN WOOL
ARTICLES

SEC. 501. TEMPORARY DUTY REDUCTIONS.

(a) CERTAIN WORSTED WOOL FABRICS WITH AVERAGE FIBER
DIAMETERS GREATER THAN 18.5 MICRON.—

(1) IN GENERAL.—Subchapter II of chapter 99 of the Har-
monized Tariff Schedule of the United States is amended by
inserting in numerical sequence the following new heading:

‘‘ 9902.51.11 Fabrics, of worsted wool,
with average fiber diame-
ters greater than 18.5 mi-
cron, all the foregoing
certified by the importer
as suitable for use in
making suits, suit-type
jackets, or trousers (pro-
vided for in subheading
5111.11.70, 5111.19.60,
5112.11.20, or 5112.19.90) 19.3% No change No change On or before

12/31/2003 ’’.

(2) STAGED RATE REDUCTIONS.—Any staged rate reduction
of a rate of duty set forth in subheading 6203.31.00 of the
Harmonized Tariff Schedule of the United States that is pro-
claimed by the President shall also apply to the corresponding
rate of duty set forth in heading 9902.51.11 of such Schedule,
as added by paragraph (1).
(b) CERTAIN WORSTED WOOL FABRICS WITH AVERAGE FIBER

DIAMETERS OF 18.5 MICRON OR LESS.—
(1) IN GENERAL.—Subchapter II of chapter 99 of the Har-

monized Tariff Schedule of the United States is amended by
inserting in numerical sequence the following new heading:

‘‘ 9902.51.12 Fabrics, of worsted wool,
with average fiber diame-
ters of 18.5 micron or
less, all the foregoing cer-
tified by the importer as
suitable for use in mak-
ing suits, suit-type jack-
ets, or trousers (provided
for in subheading
5111.11.70, 5111.19.60,
5112.11.20, or 5112.19.90) 6% No change No change On or before

12/31/2003 ’’.

(2) EQUALIZATION WITH CANADIAN DUTY RATES.—The Presi-
dent is authorized to proclaim a reduction in the rate of duty
applicable to imports of worsted wool fabrics classified under
subheading 9902.51.12 of the Harmonized Tariff Schedule of
the United States, as added by paragraph (1), that is necessary
to equalize such rate of duty with the most favored nation
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rate of duty applicable to imports of worsted wool fabrics of
the kind described in such subheading imported into Canada.
(c) DEFINITIONS.—The U.S. Notes to subchapter II of chapter

99 of the Harmonized Tariff Schedule of the United States are
amended by adding at the end the following:

‘‘13. For purposes of headings 9902.51.11 and 9902.51.12, the
term ‘suit’ has the meaning given such term under note 3(a) of
chapter 62 for purposes of headings 6203 and 6204.

‘‘14. For purposes of headings 9902.51.11 and 9902.51.12, the
term ‘making’ means cut and sewn in the United States.’’.

(d) LIMITATION ON QUANTITY OF IMPORTS.—The U.S. Notes
to subchapter II of chapter 99 of the Harmonized Tariff Schedule
of the United States, as amended by subsection (c), are further
amended by adding at the end the following:

‘‘15. The aggregate quantity of worsted wool fabrics entered
under heading 9902.51.11 from January 1 to December 31 of each
year, inclusive, shall be limited to 2,500,000 square meter equiva-
lents, or such other quantity proclaimed by the President pursuant
to section 504(b)(3) of the Trade and Development Act of 2000.

‘‘16. The aggregate quantity of worsted wool fabrics entered
under subheading 9902.51.12 from January 1 to December 31 of
each year, inclusive, shall be limited to 1,500,000 square meter
equivalents, or such other quantity proclaimed by the President
pursuant to section 504(b)(3) of the Trade and Development Act
of 2000.’’.

(e) ALLOCATION OF TARIFF-RATE QUOTAS.—In implementing the
limitation on the quantity of imports of worsted wool fabrics under
headings 9902.51.11 and 9902.51.12 of the Harmonized Tariff
Schedule of the United States, as required by U.S. Notes 15 and
16 of subchapter II of chapter 99 of such Schedule, respectively,
for the entry, or withdrawal from warehouse for consumption, the
President, consistent with United States international obligations,
shall take such action as determined appropriate by the President
to ensure that such fabrics are fairly allocated to persons (including
firms, corporations, or other legal entities) who cut and sew men’s
and boys’ worsted wool suits and suit-like jackets and trousers
in the United States and who apply for an allocation based on
the amount of such suits cut and sewn during the prior calendar
year.

(f ) EFFECTIVE DATE.—The amendments made by this section
apply with respect to goods entered, or withdrawn from warehouse
for consumption, on or after January 1, 2001.

SEC. 502. TEMPORARY DUTY SUSPENSIONS.

(a) WOOL YARN WITH AVERAGE FIBER DIAMETERS OF 18.5
MICRON OR LESS.—Subchapter II of chapter 99 of the Harmonized
Tariff Schedule of the United States is amended by inserting in
numerical sequence the following new heading:
‘‘ 9902.51.13 Yarn, of combed wool, not

put up for retail sale, con-
taining 85 percent or
more by weight of wool,
formed with wool fibers
having diameters of 18.5
micron or less (provided
for in subheading
5107.10.00) ....................... Free No change No change On or before

12/31/2003 ’’.
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(b) WOOL FIBER AND WOOL TOP WITH AVERAGE DIAMETERS
OF 18.5 MICRON OR LESS.—Subchapter II of chapter 99 of the
Harmonized Tariff Schedule of the United States is amended by
inserting in numerical sequence the following new heading:
‘‘ 9902.51.14 Wool fiber, waste,

garnetted stock, combed
wool, or wool top, having
average fiber diameters of
18.5 micron or less (pro-
vided for in subheading
5101.11, 5101.19,
5101.21, 5101.29,
5101.30, 5103.10,
5103.20, 5104.00,
5105.21, or 5105.29) ........ Free No change No change On or before

12/31/2003 ’’.

(c) EFFECTIVE DATE.—The amendments made by this section
apply with respect to goods entered, or withdrawn from warehouse
for consumption, on or after January 1, 2001.
SEC. 503. SEPARATE TARIFF LINE TREATMENT FOR WOOL YARN AND

MEN’S OR BOYS’ SUITS AND SUIT-TYPE JACKETS AND
TROUSERS OF WORSTED WOOL FABRIC.

(a) SEPARATE TARIFF LINE TREATMENT.—The President shall
proclaim 8-digit tariff categories, without changes in existing duty
rates, in chapters 51 and 62 of the Harmonized Tariff Schedule
of the United States in order to provide separate tariff treatment
for—

(1) wool yarn made of wool fiber with an average fiber
diameter of 18.5 micron or less, and wool fabrics made from
yarns with an average fiber diameter of 18.5 micron or less;
and

(2) men’s or boys’ suits, suit-type jackets, and trousers
of worsted wool fabric, made of wool yarn having an average
diameter of 18.5 micron or less.
(b) CONFORMING CHANGES.—The President is authorized to

make conforming changes in headings 9902.51.11, 9902.51.12,
9902.51.13, and 9902.51.14 of the Harmonized Tariff Schedule of
the United States to take into account the new permanent tariff
categories proclaimed under subsection (a).
SEC. 504. MONITORING OF MARKET CONDITIONS AND AUTHORITY TO

MODIFY TARIFF REDUCTIONS.

(a) MONITORING OF MARKET CONDITIONS.—Beginning on the
date of the enactment of this Act, the President shall monitor
market conditions in the United States, including domestic demand,
domestic supply, and increases in domestic production, of worsted
wool fabrics and their components in the market for—

(1) men’s or boys’ worsted wool suits, suit-type jackets,
and trousers;

(2) worsted wool fabric and yarn used in the manufacture
of such suits, jackets, and trousers; and

(3) wool used in the production of such fabrics and yarn.
(b) AUTHORITY TO MODIFY LIMITATION ON QUANTITY OF WOR-

STED WOOL FABRICS SUBJECT TO TARIFF REDUCTION.—
(1) IN GENERAL.—The President shall, on an annual basis,

consider requests made by United States manufacturers of
apparel products made of worsted wool fabrics described in
subsection (a) to modify the limitation on the quantity of
imports of worsted wool fabrics under headings 9902.51.11 and
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9902.51.12 of the Harmonized Tariff Schedule of the United
States, as required by U.S. Notes 15 and 16 of subchapter
II of chapter 99 of such Schedule, respectively.

(2) CONSIDERATION OF CERTAIN MARKET CONDITIONS.—In
determining whether to modify the limitation on the quantity
of imports of worsted wool fabrics described in paragraph (1),
the President shall consider the following United States market
conditions:

(A) Increases or decreases in sales of the domestically-
produced worsted wool fabrics described in subsection (a).

(B) Increases or decreases in domestic production of
such fabrics.

(C) Increases or decreases in domestic production and
consumption of the apparel items described in subsection
(a).

(D) The ability of domestic producers of worsted wool
fabrics described in subsection (a) to meet the needs of
domestic manufacturers of the apparel items described in
subsection (a) in terms of quantity and ability to meet
market demands for the apparel items.

(E) Evidence that domestic manufacturers of worsted
wool fabrics have lost sales due to the temporary duty
reductions on certain worsted wool fabrics under headings
9902.51.11 and 9902.51.12 of the Harmonized Tariff
Schedule of the United States (as added by subsections
(a) and (b) of section 501).

(F) Evidence that domestic manufacturers of apparel
items described in subsection (a) have lost sales due to
the inability to purchase adequate supplies of worsted wool
fabrics on a cost competitive basis.

(G) Price per square meter of imports and domestic
sales of worsted wool fabrics.
(3) MODIFICATION OF LIMITATION ON QUANTITY OF FAB-

RICS.—
(A) IN GENERAL.—If the President determines that the

limitation on the quantity of imports of worsted wool fabrics
under headings 9902.51.11 and 9902.51.12 of the Har-
monized Tariff Schedule of the United States should be
modified, the President shall proclaim such changes to
U.S. Note 15 or 16 to subchapter II of chapter 99 of such
Schedule (as added by section 501(d)), as the President
determines to be appropriate.

(B) ADDITIONAL REQUIREMENT.—In any calendar year,
any modification of the limitation on the quantity of
imports of worsted wool fabrics under headings 9902.51.11
and 9902.51.12 of the Harmonized Tariff Schedule of the
United States shall not exceed—

(i) 1,000,000 square meter equivalents for worsted
wool fabrics under heading 9902.51.11; and

(ii) 1,000,000 square meter equivalents for worsted
wool fabrics under heading 9902.51.12.

(c) IMPLEMENTATION.—The President shall issue regulations
necessary to implement the provisions of this section.
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SEC. 505. REFUND OF DUTIES PAID ON IMPORTS OF CERTAIN WOOL
ARTICLES.

(a) WORSTED WOOL FABRICS.—In each of the calendar years
2000, 2001, and 2002, a manufacturer of men’s or boys’ suits,
suit-type jackets, or trousers (not a broker or other individual
acting on behalf of the manufacturer to process the import) of
imported worsted wool fabrics of the kind described in heading
9902.51.11 or 9902.51.12 of the Harmonized Tariff Schedule of
the United States shall be eligible for a refund of duties paid
on entries of such fabrics in each such calendar year in an amount
equal to one-third of the amount of duties paid by the importer
on such worsted wool fabrics (without regard to micron level)
imported in calendar year 1999.

(b) WOOL YARN.—In each of the calendar years 2000, 2001,
and 2002, a manufacturer of worsted wool fabrics who imports
wool yarn of the kind described in heading 9902.51.13 of the Har-
monized Tariff Schedule of the United States shall be eligible for
a refund of duties paid on entries of such wool yarn in each
such calendar year in an amount equal to one-third of the amount
of duties paid by the manufacturer on such wool yarn (without
regard to micron level) imported in calendar year 1999.

(c) WOOL FIBER AND WOOL TOP.—In each of the calendar years
2000, 2001, and 2002, a manufacturer of wool yarn or wool fabric
who imports wool fiber or wool top of the kind described in heading
9902.51.14 of the Harmonized Tariff Schedule of the United States
shall be eligible for a refund of duties paid on entries of such
wool fiber in each such calendar year in an amount equal to one-
third of the amount of duties paid by the manufacturer on such
wool fiber (without regard to micron level) imported in calendar
year 1999.

(d) PROPER IDENTIFICATION AND APPROPRIATE CLAIM.—Any per-
son applying for a rebate under this section shall properly identify
and make appropriate claim to the United States Customs Service
for each entry involved.

SEC. 506. WOOL RESEARCH, DEVELOPMENT, AND PROMOTION TRUST
FUND.

(a) ESTABLISHMENT.—There is hereby established within the
Treasury of the United States a trust fund to be known as the
Wool Research, Development, and Promotion Trust Fund (hereafter
in this section referred to as the ‘‘Trust Fund’’), consisting of such
amounts as may be transferred to the Trust Fund under subsection
(b)(1) and any amounts as may be credited to the Trust Fund
under subsection (c)(2).

(b) TRANSFER OF AMOUNTS.—
(1) IN GENERAL.—The Secretary of the Treasury shall

transfer to the Trust Fund out of the general fund of the
Treasury of the United States amounts determined by the
Secretary of the Treasury to be equivalent to the amounts
received into such general fund that are attributable to the
duty received on articles under chapters 51 and 52 of the
Harmonized Tariff Schedule of the United States, subject to
the limitation in paragraph (2).

(2) LIMITATION.—The Secretary shall not transfer more
than $2,250,000 to the Trust Fund in any fiscal year.
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(3) TRANSFERS BASED ON ESTIMATES.—The amounts
required to be transferred under paragraph (1) shall be trans-
ferred at least quarterly from the general fund of the Treasury
of the United States to the Trust Fund on the basis of estimates
made by the Secretary of the Treasury of the amounts referred
to in paragraph (1) that are received into the Treasury. Proper
adjustments shall be made in the amounts subsequently trans-
ferred to the extent prior estimates were in excess of, or less
than, the amounts required to be transferred.
(c) INVESTMENT OF TRUST FUND.—

(1) IN GENERAL.—It shall be the duty of the Secretary
of the Treasury to invest such portion of the Trust Fund as
is not, in the Secretary’s judgment, required to meet current
withdrawals. Such investments may be made only in interest-
bearing obligations of the United States or in obligations
guaranteed as to both principal and interest by the United
States. For such purpose, such obligations may be acquired
on original issue at the issue price or by purchase of outstanding
obligations at the market price. Any obligation acquired by
the Trust Fund may be sold by the Secretary of the Treasury
at the market price.

(2) INTEREST AND PROCEEDS FROM SALE OR REDEMPTION
OF OBLIGATIONS.—The interest on, and the proceeds from the
sale or redemption of, any obligations held in the Trust Fund
shall be credited to and form a part of the Trust Fund.
(d) AVAILABILITY OF AMOUNTS FROM TRUST FUND.—From

amounts available in the Trust Fund (including any amounts not
obligated in previous fiscal years), the Secretary of Agriculture
is authorized to provide grants to a nationally-recognized council
established for the development of the United States wool market
for the following purposes:

(1) Assist United States wool producers to improve the
quality of wool produced in the United States, including to
improve wool production methods.

(2) Disseminate information on improvements described
in paragraph (1) to United States wool producers generally.

(3) Assist United States wool producers in the development
and promotion of the wool market.
(e) REPORTS TO CONGRESS.—The Secretary of the Treasury,

in consultation with the Secretary of Agriculture, shall prepare
and submit to Congress an annual report on the financial condition
and the results of the operations of the Trust Fund, including
a description of the use of amounts of grants provided under sub-
section (d), during the preceding fiscal year and on its expected
condition and operations during the next fiscal year.

(f ) SUNSET PROVISION.—Effective January 1, 2004, the Trust
Fund shall be abolished and all amounts in the Trust Fund on
such date shall be transferred to the general fund of the Treasury
of the United States.



H. R. 434—55

TITLE VI—REVENUE PROVISIONS

SEC. 601. APPLICATION OF DENIAL OF FOREIGN TAX CREDIT
REGARDING TRADE AND INVESTMENT WITH RESPECT TO
CERTAIN FOREIGN COUNTRIES.

(a) IN GENERAL.—Section 901( j) of the Internal Revenue Code
of 1986 (relating to denial of foreign tax credit, etc., regarding
trade and investment with respect to certain foreign countries)
is amended by adding at the end the following new paragraph:

‘‘(5) WAIVER OF DENIAL.—
‘‘(A) IN GENERAL.—Paragraph (1) shall not apply with

respect to taxes paid or accrued to a country if the
President—

‘‘(i) determines that a waiver of the application
of such paragraph is in the national interest of the
United States and will expand trade and investment
opportunities for United States companies in such
country; and

‘‘(ii) reports such waiver under subparagraph (B).
‘‘(B) REPORT.—Not less than 30 days before the date

on which a waiver is granted under this paragraph, the
President shall report to Congress—

‘‘(i) the intention to grant such waiver; and
‘‘(ii) the reason for the determination under

subparagraph (A)(i).’’.
(b) EFFECTIVE DATE.—The amendment made by this section

shall apply on or after February 1, 2001.
SEC. 602. ACCELERATION OF COVER OVER PAYMENTS TO PUERTO

RICO AND VIRGIN ISLANDS.

(a) INITIAL PAYMENT.—Section 512(b) of the Ticket to Work
and Work Incentives Improvement Act of 1999 is amended—

(1) by striking ‘‘October 1, 2000,’’ in the matter preceding
paragraph (1) and inserting ‘‘the first day of the month within
which the date of the enactment of the Trade and Development
Act of 2000 occurs,’’; and

(2) by striking paragraph (2) and inserting the following
new paragraph:

‘‘(2) SECOND TRANSFER OF INCREMENTAL INCREASE IN COVER
OVER ATTRIBUTABLE TO PERIODS BEFORE RESUMPTION OF REG-
ULAR PAYMENTS.—The Secretary of the Treasury shall transfer
on the first payment date after the date of the enactment
of the Trade and Development Act of 2000 an amount equal
to the excess of—

‘‘(A) the amount of such increase otherwise required
to be covered over after June 30, 1999, and before the
first day of the month within which such date of enactment
occurs, over

‘‘(B) the amount of the transfer described in paragraph
(1).’’.

(b) CLARIFICATION OF DISPOSITION OF TAXES TO VIRGIN
ISLANDS.—So much of paragraph (3) of section 7652(b) of the
Internal Revenue Code of 1986 (relating to Virgin Islands) as pre-
cedes subparagraph (B) thereof is amended to read as follows:

‘‘(3) DISPOSITION OF INTERNAL REVENUE COLLECTIONS.—The
Secretary shall determine the amount of all taxes imposed
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by, and collected under the internal revenue laws of the United
States on articles produced in the Virgin Islands and trans-
ported to the United States. The amount so determined less
1 percent and less the estimated amount of refunds or credits
shall be subject to disposition as follows:

‘‘(A) The payment of an estimated amount shall be
made to the government of the Virgin Islands before the
commencement of each fiscal year as set forth in section
4(c)(2) of the Act entitled ‘An Act to authorize appropria-
tions for certain insular areas of the United States, and
for other purposes’, approved August 18, 1978 (48 U.S.C.
1645), as in effect on the date of the enactment of the
Trade and Development Act of 2000. The payment so made
shall constitute a separate fund in the treasury of the
Virgin Islands and may be expended as the legislature
may determine.’’.

(c) RESOLUTION OF STATUTORY CONFLICT.—Section 7652 of the
Internal Revenue Code of 1986 (relating to shipments to the United
States) is amended by adding at the end the following new sub-
section:

‘‘(h) MANNER OF COVER OVER OF TAX MUST BE DERIVED FROM
THIS TITLE.—No amount shall be covered into the treasury of Puerto
Rico or the Virgin Islands with respect to taxes for which cover
over is provided under this section unless made in the manner
specified in this section without regard to—

‘‘(1) any provision of law which is not contained in this
title or in a revenue Act; and

‘‘(2) whether such provision of law is a subsequently
enacted provision or directly or indirectly seeks to waive the
application of this subsection.’’.
(d) EFFECTIVE DATE.—The amendments made by this section

shall apply with respect to transfers or payments made after the
date of the enactment of this Act.

Speaker of the House of Representatives.

Vice President of the United States and
President of the Senate.



SEC. 3108. TRADE BENEFITS UNDER THE AFRICAN GROWTH 

AND OPPORTUNITY ACT. 

(a) IN GENERAL- Section 112(b) of the African Growth and Opportunity 

Act (19 U.S.C. 3721(b)) is amended as follows: 

(1) Paragraph (1) is amended by amending the matter preceding 

subparagraph (A) to read as follows: 

`(1) APPAREL ARTICLES ASSEMBLED IN ONE OR MORE 

BENEFICIARY SUB-SAHARAN AFRICAN COUNTRIES- Apparel 

articles sewn or otherwise assembled in one or more beneficiary 

sub-Saharan African countries from fabrics wholly formed and cut, 

or from components knit-to-shape, in the United States from yarns 

wholly formed in the United States, (including fabrics not formed 

from yarns, if such fabrics are classifiable under heading 5602 or 

5603 of the Harmonized Tariff Schedule of the United States and 

are wholly formed and cut in the United States) that are--'. 

(2) Paragraph (2) is amended to read as follows: 

`(2) OTHER APPAREL ARTICLES ASSEMBLED IN ONE OR 

MORE BENEFICIARY SUB-SAHARAN AFRICAN COUNTRIES- 

Apparel articles sewn or otherwise assembled in one or more 

beneficiary sub-Saharan African countries with thread formed in the 

United States from fabrics wholly formed in the United States and 

cut in one or more beneficiary sub-Saharan African countries from 

yarns wholly formed in the United States, or from components knit-

to-shape in the United States from yarns wholly formed in the 

United States, or both (including fabrics not formed from yarns, if 

such fabrics are classifiable under heading 5602 or 5603 of the 

Harmonized Tariff Schedule of the United States and are wholly 

formed in the United States).'. 

(3) Paragraph (3) is amended-- 



(A) by amending the matter preceding subparagraph (A) to 

read as follows: 

`(3) APPAREL ARTICLES FROM REGIONAL FABRIC OR 

YARNS- Apparel articles wholly assembled in one or more 

beneficiary sub-Saharan African countries from fabric wholly 

formed in one or more beneficiary sub-Saharan African countries 

from yarns originating either in the United States or one or more 

beneficiary sub-Saharan African countries (including fabrics not 

formed from yarns, if such fabrics are classified under heading 

5602 or 5603 of the Harmonized Tariff Schedule of the United 

States and are wholly formed in one or more beneficiary sub-

Saharan African countries), or from components knit-to-shape in 

one or more beneficiary sub-Saharan African countries from yarns 

originating either in the United States or one or more beneficiary 

sub-Saharan African countries, or apparel articles wholly formed on 

seamless knitting machines in a beneficiary sub-Saharan African 

country from yarns originating either in the United States or one or 

more beneficiary sub-Saharan African countries, subject to the 

following:'; and 

(B) by amending subparagraph (B) to read as follows: 

`(B) SPECIAL RULE FOR LESSER DEVELOPED 

COUNTRIES- 

`(i) IN GENERAL- Subject to subparagraph (A), 

preferential treatment under this paragraph shall be 

extended through September 30, 2004, for apparel 

articles wholly assembled, or knit-to-shape and wholly 

assembled, or both, in one or more lesser developed 

beneficiary sub-Saharan African countries regardless 

of the country of origin of the fabric or the yarn used 

to make such articles. 



`(ii) LESSER DEVELOPED BENEFICIARY SUB-

SAHARAN AFRICAN COUNTRY- For purposes of 

clause (i), the term `lesser developed beneficiary sub-

Saharan African country' means-- 

`(I) a beneficiary sub-Saharan African country 

that had a per capita gross national product of 

less than $1,500 in 1998, as measured by the 

International Bank for Reconstruction and 

Development; 

`(II) Botswana; and 

`(III) Namibia.'. 

(4) Paragraph (4)(B) is amended by striking `18.5' and inserting 

`21.5'. 

(5) Section 112(b) of such Act is further amended by adding at the 

end the following new paragraph: 

`(7) APPAREL ARTICLES ASSEMBLED IN ONE OR MORE 

BENEFICIARY SUB-SAHARAN AFRICAN COUNTRIES FROM 

UNITED STATES AND BENEFICIARY SUB-SAHARAN AFRICAN 

COUNTRY COMPONENTS- Apparel articles sewn or otherwise 

assembled in one or more beneficiary sub-Saharan African 

countries with thread formed in the United States from components 

cut in the United States and one or more beneficiary sub-Saharan 

African countries from fabric wholly formed in the United States 

from yarns wholly formed in the United States, or from components 

knit-to-shape in the United States and one or more beneficiary sub-

Saharan African countries from yarns wholly formed in the United 

States, or both (including fabrics not formed from yarns, if such 

fabrics are classifiable under heading 5602 or 5603 of the 

Harmonized Tariff Schedule of the United States).'. 



(b) INCREASE IN LIMITATION ON CERTAIN BENEFITS- The applicable 

percentage under clause (ii) of section 112(b)(3)(A) of the African Growth 

and Opportunity Act (19 U.S.C. 3721(b)(3)(A)) shall be increased-- 

(1) by 2.17 percent for the 1-year period beginning on October 1, 

2002, and 

(2) by equal increments in each succeeding 1-year period provided 

for in such clause, so that for the 1-year period beginning October 

1, 2007, the applicable percentage is increased by 3.5 percent, 

except that such increase shall not apply with respect to articles eligible 

under subparagraph (B) of section 112(b)(3) of that Act. 

DIVISION D--EXTENSION OF CERTAIN PREFERENTIAL TRADE 

TREATMENT 

TITLE XLI--EXTENSION OF GENERALIZED SYSTEM OF PREFERENCES 

SEC. 4101. EXTENSION OF GENERALIZED SYSTEM OF 

PREFERENCES. 

(a) EXTENSION OF DUTY-FREE TREATMENT UNDER SYSTEM- 

Section 505 of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2465(a)) is amended by 

striking `September 30, 2001' and inserting `December 31, 2006'. 

(b) RETROACTIVE APPLICATION FOR CERTAIN LIQUIDATIONS AND 

RELIQUIDATIONS- 

(1) IN GENERAL- Notwithstanding section 514 of the Tariff Act of 

1930 or any other provision of law, and subject to paragraph (2), 

the entry-- 

(A) of any article to which duty-free treatment under title V of 

the Trade Act of 1974 would have applied if the entry had 

been made on September 30, 2001, 

(B) that was made after September 30, 2001, and before the 

date of the enactment of this Act, and 



(C) to which duty-free treatment under title V of that Act did 

not apply, 

shall be liquidated or reliquidated as free of duty, and the Secretary 

of the Treasury shall refund any duty paid with respect to such 

entry. 

(2) REQUESTS- Liquidation or reliquidation may be made under 

paragraph (1) with respect to an entry only if a request therefor is 

filed with the Customs Service, within 180 days after the date of the 

enactment of this Act, that contains sufficient information to enable 

the Customs Service-- 

(A) to locate the entry; or 

(B) to reconstruct the entry if it cannot be located. 

(3) DEFINITION- As used in this subsection, the term `entry' 

includes a withdrawal from warehouse for consumption. 

SEC. 4102. AMENDMENTS TO GENERALIZED SYSTEM OF 

PREFERENCES. 

(a) ELIGIBILITY FOR GENERALIZED SYSTEM OF PREFERENCES- 

Section 502(b)(2)(F) of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2462(b)(2)(F)) is 

amended by striking the period at the end and inserting `or such country 

has not taken steps to support the efforts of the United States to combat 

terrorism.'. 

(b) DEFINITION OF INTERNATIONALLY RECOGNIZED WORKER 

RIGHTS- Section 507(4) of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2467(4)) is 

amended by amending subparagraph (D) to read as follows: 

`(D) a minimum age for the employment of children, and a 

prohibition on the worst forms of child labor, as defined in 

paragraph (6); and'. 



H. R. 4103

One Hundred Eighth Congress
of the

United States of America
AT THE SECOND SESSION

Begun and held at the City of Washington on Tuesday,
the twentieth day of January, two thousand and four

An Act
To extend and modify the trade benefits under the African Growth and Opportunity

Act.

Be it enacted by the Senate and House of Representatives of
the United States of America in Congress assembled,
SECTION 1. SHORT TITLE.

This Act may be cited as the ‘‘AGOA Acceleration Act of 2004’’.
SEC. 2. FINDINGS.

The Congress finds the following:
(1) The African Growth and Opportunity Act (in this section

and section 3 referred to as ‘‘the Act’’) has helped to spur
economic growth and bolster economic reforms in the countries
of sub-Saharan Africa and has fostered stronger economic ties
between the countries of sub-Saharan Africa and the United
States; as a result, exports from the United States to sub-
Saharan Africa reached record levels after the enactment of
the Act, while exports from sub-Saharan Africa to the United
States have increased considerably.

(2) The Act’s eligibility requirements have reinforced demo-
cratic values and the rule of law, and have strengthened adher-
ence to internationally recognized worker rights in eligible sub-
Saharan African countries.

(3) The Act has helped to bring about substantial increases
in foreign investment in sub-Saharan Africa, especially in the
textile and apparel sectors, where tens of thousands of new
jobs have been created.

(4) As a result of the Agreement on Textiles and Apparel
of the World Trade Organization, under which quotas main-
tained by WTO member countries on textile and apparel prod-
ucts end on January 1, 2005, sub-Saharan Africa’s textile and
apparel industry will be severely challenged by countries whose
industries are more developed and have greater capacity, econo-
mies of scale, and better infrastructure.

(5) The underdeveloped physical and financial infrastruc-
ture in sub-Saharan Africa continues to discourage investment
in the region.

(6) Regional integration establishes a foundation on which
sub-Saharan African countries can coordinate and pursue poli-
cies grounded in African interests and history to achieve
sustainable development.

(7) Expanded trade because of the Act has improved funda-
mental economic conditions within sub-Saharan Africa. The
Act has helped to create jobs in the poorest region of the
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world, and most sub-Saharan African countries have sought
to take advantage of the opportunities provided by the Act.

(8) Agricultural biotechnology holds promise for helping
solve global food security and human health crises in Africa
and, according to recent studies, has made contributions to
the protection of the environment by reducing the application
of pesticides, reducing soil erosion, and creating an environment
more hospitable to wildlife.

(9) (A) One of the greatest challenges facing African coun-
tries continues to be the HIV/AIDS epidemic, which has infected
as many as one out of every four people in some countries,
creating tremendous social, political, and economic costs. Afri-
can countries need continued United States financial and tech-
nical assistance to combat this epidemic.

(B) More awareness and involvement by governments are
necessary. Countries like Uganda, recognizing the threat of
HIV/AIDS, have boldly attacked it through a combination of
education, public awareness, enhanced medical infrastructure
and resources, and greater access to medical treatment. An
effective HIV/AIDS prevention and treatment strategy involves
all of these steps.

(10) African countries continue to need trade capacity
assistance to establish viable economic capacity, a well-
grounded rule of law, and efficient government practices.

SEC. 3. STATEMENT OF POLICY.

The Congress supports—
(1) a continued commitment to increase trade between the

United States and sub-Saharan Africa and increase investment
in sub-Saharan Africa to the benefit of workers, businesses,
and farmers in the United States and in sub-Saharan Africa,
including by developing innovative approaches to encourage
development and investment in sub-Saharan Africa;

(2) a reduction of tariff and nontariff barriers and other
obstacles to trade between the countries of sub-Saharan Africa
and the United States, with particular emphasis on reducing
barriers to trade in emerging sectors of the economy that have
the greatest potential for development;

(3) development of sub-Saharan Africa’s physical and finan-
cial infrastructure;

(4) international efforts to fight HIV/AIDS, malaria, tuber-
culosis, other infectious diseases, and serious public health
problems;

(5) many of the aims of the New Partnership for African
Development (NEPAD), which include—

(A) reducing poverty and increasing economic growth;
(B) promoting peace, democracy, security, and human

rights;
(C) promoting African integration by deepening link-

ages between African countries and by accelerating Africa’s
economic and political integration into the rest of the world;

(D) attracting investment, debt relief, and development
assistance;

(E) promoting trade and economic diversification;
(F) broadening global market access for United States

and African exports;
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(G) improving transparency, good governance, and
political accountability;

(H) expanding access to social services, education, and
health services with a high priority given to addressing
HIV/AIDS, malaria, tuberculosis, other infectious diseases,
and other public health problems;

(I) promoting the role of women in social and economic
development by reinforcing education and training and by
assuring their participation in political and economic
arenas; and

(J) building the capacity of governments in sub-Saha-
ran Africa to set and enforce a legal framework, as well
as to enforce the rule of law;
(6) negotiation of reciprocal trade agreements between the

United States and sub-Saharan African countries, with the
overall goal of expanding trade across all of sub-Saharan Africa;

(7) the President seeking to negotiate, with interested
eligible sub-Saharan African countries, bilateral trade agree-
ments that provide investment opportunities, in accordance
with section 2102(b)(3) of the Trade Act of 2002 (19 U.S.C.
3802(b)(3));

(8) efforts by the President to negotiate with the member
countries of the Southern African Customs Union in order
to provide the opportunity to deepen and make permanent
the benefits of the Act while giving the United States access
to the markets of these African countries for United States
goods and services, by reducing tariffs and non-tariff barriers,
strengthening intellectual property protection, improving trans-
parency, establishing general dispute settlement mechanisms,
and investor-state and state-to-state dispute settlement mecha-
nisms in investment;

(9) a comprehensive and ambitious trade agreement with
the Southern African Customs Union, covering all products
and sectors, in order to mature the economic relationship
between sub-Saharan African countries and the United States
and because such an agreement would deepen United States
economic and political ties to the region, lend momentum to
United States development efforts, encourage greater United
States investment, and promote regional integration and eco-
nomic growth;

(10) regional integration among sub-Saharan African coun-
tries and business partnerships between United States and
African firms; and

(11) economic diversification in sub-Saharan African coun-
tries and expansion of trade beyond textiles and apparel.

SEC. 4. SENSE OF CONGRESS ON RECIPROCITY AND REGIONAL ECO-
NOMIC INTEGRATION.

It is the sense of the Congress that—
(1) the preferential market access opportunities for eligible

sub-Saharan African countries will be complemented and
enhanced if those countries are implementing actively and fully,
consistent with any remaining applicable phase-in periods, their
obligations under the World Trade Organization, including
obligations under the Agreement on Trade-Related Aspects of
Intellectual Property, the Agreement on the Application of Sani-
tary and Phytosanitary Measures, and the Agreement on Trade-
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Related Investment Measures, as well as the other agreements
described in section 101(d) of the Uruguay Round Agreements
Act (19 U.S.C. 3511(d));

(2) eligible sub-Saharan African countries should partici-
pate in and support mutual trade liberalization in ongoing
negotiations under the auspices of the World Trade Organiza-
tion, including by making reciprocal commitments with respect
to improving market access for industrial and agricultural
goods, and for services, recognizing that such commitments
may need to reflect special and differential treatment for devel-
oping countries;

(3) some of the most pernicious trade barriers against
exports by developing countries are the trade barriers main-
tained by other developing countries; therefore, eligible sub-
Saharan African countries will benefit from the reduction of
trade barriers in other developing countries, especially in devel-
oping countries that represent some of the greatest potential
markets for African goods and services; and

(4) all countries should make sanitary and phytosanitary
decisions on the basis of sound science.

SEC. 5. SENSE OF CONGRESS ON INTERPRETATION OF TEXTILE AND
APPAREL PROVISIONS OF AGOA.

It is the sense of the Congress that the executive branch,
particularly the Committee for the Implementation of Textile Agree-
ments (CITA), the Bureau of Customs and Border Protection of
the Department of Homeland Security, and the Department of
Commerce, should interpret, implement, and enforce the provisions
of section 112 of the African Growth and Opportunity Act, relating
to preferential treatment of textile and apparel articles, broadly
in order to expand trade by maximizing opportunities for imports
of such articles from eligible sub-Saharan African countries.

SEC. 6. DEFINITION.

In this Act, the term ‘‘eligible sub-Saharan African country’’
means an eligible sub-Saharan African country under the African
Growth and Opportunity Act.

SEC. 7. EXTENSION OF AFRICAN GROWTH AND OPPORTUNITY ACT.

(a) GENERALIZED SYSTEM OF PREFERENCES.—
(1) EXTENSION OF PROGRAM.—Section 506B of the Trade

Act of 1974 (19 U.S.C. 2466b) is amended by striking ‘‘2008’’
and inserting ‘‘2015’’.

(2) INPUTS FROM FORMER BENEFICIARY COUNTRIES.—Section
506A of the Trade Act of 1974 (19 U.S.C. 2466a) is amended—

(A) in subsection (b)(2)(B), by inserting ‘‘or former bene-
ficiary sub-Saharan African countries’’ after ‘‘countries’’;
and

(B) in subsection (c)—
(i) by striking ‘‘title, the terms’’ and inserting

‘‘title—
‘‘(1) the terms’’; and

(ii) by adding at the end the following:
‘‘(2) the term ‘former beneficiary sub-Saharan African

country’ means a country that, after being designated as a
beneficiary sub-Saharan African country under the African
Growth and Opportunity Act, ceased to be designated as such
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a country by reason of its entering into a free trade agreement
with the United States.’’.
(b) APPAREL ARTICLES.—(1) Section 112(b)(1) of the African

Growth and Opportunity Act (19 U.S.C. 3721(b)(1)) is amended
by striking ‘‘(including’’ and inserting ‘‘or both (including’’.

(2) Section 112(b)(3) of the African Growth and Opportunity
Act (19 U.S.C. 3721 (b)(3)) is amended—

(A) in the matter preceding subparagraph (A)—
(i) by striking ‘‘either in the United States or one

or more beneficiary sub-Saharan African countries’’ each
place it appears and inserting ‘‘in the United States or
one or more beneficiary sub-Saharan African countries or
former beneficiary sub-Saharan African countries, or both’’;
and

(ii) by striking ‘‘subject to the following:’’ and inserting
‘‘whether or not the apparel articles are also made from
any of the fabrics, fabric components formed, or components
knit-to-shape described in paragraph (1) or (2) (unless the
apparel articles are made exclusively from any of the fab-
rics, fabric components formed, or components knit-to-
shape described in paragraph (1) or (2)), subject to the
following:’’; and
(B) by striking subparagraphs (A) and (B) and inserting

the following:
‘‘(A) LIMITATIONS ON BENEFITS.—

‘‘(i) IN GENERAL.—Preferential treatment under
this paragraph shall be extended in the 1-year period
beginning October 1, 2003, and in each of the 11 suc-
ceeding 1-year periods, to imports of apparel articles
in an amount not to exceed the applicable percentage
of the aggregate square meter equivalents of all
apparel articles imported into the United States in
the preceding 12-month period for which data are avail-
able.

‘‘(ii) APPLICABLE PERCENTAGE.—For purposes of
this subparagraph, the term ‘applicable percentage’
means—

‘‘(I) 4.747 percent for the 1-year period begin-
ning October 1, 2003, increased in each of the
5 succeeding 1-year periods by equal increments,
so that for the 1-year period beginning October
1, 2007, the applicable percentage does not exceed
7 percent; and

‘‘(II) for each succeeding 1-year period until
September 30, 2015, not to exceed 7 percent.

‘‘(B) SPECIAL RULE FOR LESSER DEVELOPED COUN-
TRIES.—

‘‘(i) IN GENERAL.—Preferential treatment under
this paragraph shall be extended though September
30, 2007, for apparel articles wholly assembled, or
knit-to-shape and wholly assembled, or both, in one
or more lesser developed beneficiary sub-Saharan Afri-
can countries, regardless of the country of origin of
the fabric or the yarn used to make such articles,
in an amount not to exceed the applicable percentage
of the aggregate square meter equivalents of all
apparel articles imported into the United States in
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the preceding 12-month period for which data are avail-
able.

‘‘(ii) APPLICABLE PERCENTAGE.—For purposes of the
subparagraph, the term ‘applicable percentage’
means—

‘‘(I) 2.3571 percent for the 1-year period begin-
ning October 1, 2003;

‘‘(II) 2.6428 percent for the 1-year period begin-
ning October 1, 2004;

‘‘(III) 2.9285 percent for the 1-year period
beginning October 1, 2005; and

‘‘(IV) 1.6071 percent for the 1-year period
beginning October 1, 2006.
‘‘(iii) LESSER DEVELOPED BENEFICIARY SUB-SAHA-

RAN AFRICAN COUNTRY.—For purposes of this subpara-
graph, the term ‘lesser developed beneficiary sub-Saha-
ran African country’ means—

‘‘(I) a beneficiary sub-Saharan African country
that had a per capita gross national product of
less than $1,500 in 1998, as measured by the
International Bank for Reconstruction and
Development;

‘‘(II) Botswana; and
‘‘(III) Namibia.’’.

(3) Section 112(b)(5)(A) of the African Growth and Opportunity
Act (19 U.S.C. 3721(b)(5)(A)) is amended to read as follows:

‘‘(A) IN GENERAL.—Apparel articles that are both cut
(or knit-to-shape) and sewn or otherwise assembled in one
or more beneficiary sub-Saharan African countries, to the
extent that apparel articles of such fabrics or yarns would
be eligible for preferential treatment, without regard to
the source of the fabrics or yarns, under Annex 401 to
the NAFTA.’’.

(c) HANDLOOMED, HANDMADE, FOLKLORE ARTICLES AND ETHNIC
PRINTED FABRICS.—Section 112(b)(6) of the African Growth and
Opportunity Act (19 U.S.C. 3721(b)(6)) is amended to read as fol-
lows:

‘‘(6) HANDLOOMED, HANDMADE, FOLKLORE ARTICLES AND
ETHNIC PRINTED FABRICS.—

‘‘(A) IN GENERAL.—A handloomed, handmade, folklore
article or an ethnic printed fabric of a beneficiary sub-
Saharan African country or countries that is certified as
such by the competent authority of such beneficiary country
or countries. For purposes of this section, the President,
after consultation with the beneficiary sub-Saharan African
country or countries concerned, shall determine which, if
any, particular textile and apparel goods of the country
(or countries) shall be treated as being handloomed, hand-
made, or folklore articles or an ethic printed fabric.

‘‘(B) REQUIREMENTS FOR ETHNIC PRINTED FABRIC.—
Ethnic printed fabrics qualified under this paragraph are—

‘‘(i) fabrics containing a selvedge on both edges,
having a width of less than 50 inches, classifiable
under subheading 5208.52.30 or 5208.52.40 of the Har-
monized Tariff Schedule of the United States;

‘‘(ii) of the type that contains designs, symbols,
and other characteristics of African prints—
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‘‘(I) normally produced for and sold on the
indigenous African market; and

‘‘(II) normally sold in Africa by the piece as
opposed to being tailored into garments before
being sold in indigenous African markets;
‘‘(iii) printed, including waxed, in one or more

eligible beneficiary sub-Saharan countries; and
‘‘(iv) fabrics formed in the United States, from

yarns formed in the United States, or from fabric
formed in one or more beneficiary sub-Saharan African
country from yarn originating in either the United
States or one or more beneficiary sub-Saharan African
countries.’’.

(d) REGIONAL AND U.S. SOURCES.—Section 112(b)(7) of the Afri-
can Growth and Opportunity Act (19 U.S.C. 3721(b)(7)) is amended
by inserting ‘‘or former beneficiary sub-Saharan African countries’’
after ‘‘and one or more beneficiary sub-Saharan African countries’’
each place it appears.

(e) SPECIAL RULES.—
(1) CERTAIN COMPONENTS.—Section 112(d) of the African

Growth and Opportunity Act (19 U.S.C. 3721(d)) is amended
by adding at the end the following:

‘‘(3) CERTAIN COMPONENTS.—An article otherwise eligible
for preferential treatment under this section will not be ineli-
gible for such treatment because the article contains—

‘‘(A) any collars or cuffs (cut or knit-to-shape),
‘‘(B) drawstrings,
‘‘(C) shoulder pads or other padding,
‘‘(D) waistbands,
‘‘(E) belt attached to the article,
‘‘(F) straps containing elastic, or
‘‘(G) elbow patches,

that do not meet the requirements set forth in subsection
(b), regardless of the country of origin of the item referred
to in the applicable subparagraph of this paragraph.’’.

(2) DE MINIMIS RULE.—Section 112(d)(2) of the African
Growth and Opportunity Act (19 U.S.C. 3721(d)(2)) is
amended—

(A) by inserting ‘‘or former beneficiary sub-Saharan
African countries’’ after ‘‘countries’’; and

(B) by striking ‘‘7 percent’’ and inserting ‘‘10 percent’’.
(f) DEFINITIONS.—Section 112(e) of the African Growth and

Opportunity Act (19 U.S.C. 3721(e)) is amended by adding at the
end the following:

‘‘(4) FORMER SUB-SAHARAN AFRICAN COUNTRY.—The term
‘former sub-Saharan African country’ means a country that,
after being designated as a beneficiary sub-Saharan African
country under this Act, ceased to be designated as such a
beneficiary sub-Saharan country by reason of its entering into
a free trade agreement with the United States.’’.

SEC. 8. ENTRIES OF CERTAIN APPAREL ARTICLES PURSUANT TO THE
AFRICAN GROWTH AND OPPORTUNITY ACT.

(a) IN GENERAL.—Notwithstanding section 514 of the Tariff
Act of 1930 (19 U.S.C. 1514) or any other provision of law, the
Secretary of the Treasury shall liquidate or reliquidate as free
of duty and free of any quantitative restrictions, limitations, or
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consultation levels entries of articles described in subsection (d)
made on or after October 1, 2000, and before the date of the
enactment of this Act.

(b) REQUESTS.—Liquidation or reliquidation may be made under
subsection (a) with respect to an entry described in subsection
(d) only if a request therefor is filed with the Secretary of the
Treasury within 90 days after the date of the enactment of this
Act and the request contains sufficient information to enable the
Secretary to locate the entry or reconstruct the entry if it cannot
be located.

(c) PAYMENT OF AMOUNTS OWED.—Any amounts owed by the
United States pursuant to the liquidation or reliquidation of any
entry under subsection (a) shall be paid not later than 180 days
after the date of such liquidation or reliquidation.

(d) ENTRIES.—The entries referred to in subsection (a) are
entries of apparel articles that meet the requirements of section
112(b) of the African Growth and Opportunity Act, as amended
by section 3108 of the Trade Act of 2002 and this Act.
SEC. 9. DEVELOPMENT STUDY AND CAPACITY BUILDING.

(a) REPORTS.—The President shall, by not later than 1 year
after the date of the enactment of this Act, conduct a study on
each eligible sub-Saharan African country, that—

(1) identifies sectors of the economy of that country with
the greatest potential for growth, including through export
sales;

(2) identifies barriers, both domestically and internation-
ally, that are impeding growth in such sectors; and

(3) makes recommendations on how the United States
Government and the private sector can provide technical assist-
ance to that country to assist in dismantling such barriers
and in promoting investment in such sectors.
(b) DISSEMINATION OF INFORMATION.—The President shall

disseminate information in each study conducted under subsection
(a) to the appropriate United States agencies for the purpose of
implementing recommendations on the provision of technical assist-
ance and in identifying opportunities for United States investors,
businesses, and farmers.
SEC. 10. ACTIVITIES IN SUPPORT OF INFRASTRUCTURE TO SUPPORT

INCREASING TRADE CAPACITY AND ECOTOURISM.

(a) FINDINGS.—The Congress finds the following:
(1) Ecotourism, which consists of—

(A) responsible and sustainable travel and visitation
to relatively undisturbed natural areas in order to enjoy
and appreciate nature (and any accompanying cultural fea-
tures, both past and present) and animals, including species
that are rare or endangered,

(B) promotion of conservation and provision for bene-
ficial involvement of local populations, and

(C) visitation designed to have low negative impact
upon the environment,

is expected to expand 30 percent globally over the next decade.
(2) Ecotourism will increase trade capacity by sustaining

otherwise unsustainable infrastructure, such as road, port,
water, energy, and telecommunication development.

(3) According to the United States Department of State
and the United Nations Environment Programme, sustainable
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tourism, such as ecotourism, can be an important part of the
economic development of a region, especially a region with
natural and cultural protected areas.

(4) Sub-Saharan Africa enjoys an international comparative
advantage in ecotourism because it features extensive protected
areas that host a variety of ecosystems and traditional cultures
that are major attractions for nature-oriented tourism.

(5) National parks and reserves in sub-Saharan Africa
should be considered a basis for regional development, involving
communities living within and adjacent to them and, given
their strong international recognition, provide an advantage
in ecotourism marketing and promotion.

(6) Desert areas in sub-Saharan Africa represent complex
ecotourism attractions, showcasing natural, geological, and
archaeological features, and nomad and other cultures and
traditions.

(7) Many natural zones in sub-Saharan Africa cross the
political borders of several countries; therefore, transboundary
cooperation is fundamental for all types of ecotourism develop-
ment.

(8) The commercial viability of ecotourism is enhanced
when small and medium enterprises, particularly microenter-
prises, successfully engage with the tourism industry in sub-
Saharan Africa.

(9) Adequate capacity building is an essential component
of ecotourism development if local communities are to be real
stakeholders that can sustain an equitable approach to
ecotourism management.

(10) Ecotourism needs to generate local community benefits
by utilizing sub-Saharan Africa’s natural heritage, parks, wild-
life reserves, and other protected areas that can play a signifi-
cant role in encouraging local economic development by sourcing
food and other locally produced resources.
(b) ACTION BY THE PRESIDENT.—The President shall develop

and implement policies to—
(1) encourage the development of infrastructure projects

that will help to increase trade capacity and a sustainable
ecotourism industry in eligible sub-Saharan African countries;

(2) encourage and facilitate transboundary cooperation
among sub-Saharan African countries in order to facilitate
trade;

(3) encourage the provision of technical assistance to
eligible sub-Saharan African countries to establish and sustain
adequate trade capacity development; and

(4) encourage micro-, small-, and medium-sized enterprises
in eligible sub-Saharan African countries to participate in the
ecotourism industry.

SEC. 11. ACTIVITIES IN SUPPORT OF TRANSPORTATION, ENERGY,
AGRICULTURE, AND TELECOMMUNICATIONS INFRA-
STRUCTURE.

(a) FINDINGS.—The Congress finds the following:
(1) In order to increase exports from, and trade among,

eligible sub-Saharan African countries, transportation systems
in those countries must be improved to increase transport effi-
ciencies and lower transport costs.
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(2) Vibrant economic growth requires a developed tele-
communication and energy infrastructure.

(3) Sub-Saharan Africa is rich in exportable agricultural
goods, but development of this industry remains stymied
because of an underdeveloped infrastructure.
(b) ACTION BY THE PRESIDENT.—In order to enhance trade

with Africa and to bring the benefits of trade to African countries,
the President shall develop and implement policies to encourage
investment in eligible sub-Saharan African countries, particularly
with respect to the following:

(1) Infrastructure projects that support, in particular,
development of land transport road and railroad networks and
ports, and the continued upgrading and liberalization of the
energy and telecommunications sectors.

(2) The establishment and expansion of modern information
and communication technologies and practices to improve the
ability of citizens to research and disseminate information
relating to, among other things, the economy, education, trade,
health, agriculture, the environment, and the media.

(3) Agriculture, particularly in processing and capacity
enhancement.

SEC. 12. FACILITATION OF TRANSPORTATION.

In order to facilitate and increase trade flows between eligible
sub-Saharan African countries and the United States, the President
shall foster improved port-to-port and airport-to-airport relation-
ships. These relationships should facilitate—

(1) increased coordination between customs services at
ports and airports in the United States and such countries
in order to reduce time in transit;

(2) interaction between customs and technical staff from
ports and airports in the United States and such countries
in order to increase efficiency and safety procedures and proto-
cols relating to trade;

(3) coordination between chambers of commerce, freight
forwarders, customs brokers, and others involved in consoli-
dating and moving freight; and

(4) trade through air service between airports in the United
States and such countries by increasing frequency and capacity.

SEC. 13. AGRICULTURAL TECHNICAL ASSISTANCE.

(a) IDENTIFICATION OF COUNTRIES.—The President shall iden-
tify not fewer than 10 eligible sub-Saharan African countries as
having the greatest potential to increase marketable exports of
agricultural products to the United States and the greatest need
for technical assistance, particularly with respect to pest risk assess-
ments and complying with sanitary and phytosanitary rules of
the United States.

(b) PERSONNEL.—The President shall assign at least 20 full-
time personnel for the purpose of providing assistance to the coun-
tries identified under subsection (a) to ensure that exports of agri-
cultural products from those countries meet the requirements of
United States law.
SEC. 14. TRADE ADVISORY COMMITTEE ON AFRICA.

The President shall convene the trade advisory committee on
Africa established by Executive Order 11846 of March 27, 1975,
under section 135(c) of the Trade Act of 1974, in order to facilitate
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the goals and objectives of the African Growth and Opportunity
Act and this Act, and to maintain ongoing discussions with African
trade and agriculture ministries and private sector organizations
on issues of mutual concern, including regional and international
trade concerns and World Trade Organization issues.

Speaker of the House of Representatives.

Vice President of the United States and
President of the Senate.



BACKGROUND 

The African Growth and Opportunity Act (AGOA) was signed into law on May 18, 
2000 as Title 1 of The Trade and Development Act of 2000. The Act offers tangible 
incentives for African countries to continue their efforts to open their economies and 
build free markets. President Bush signed amendments to AGOA, also known as 
AGOA II, into law on August 6, 2002 as Sec. 3108 of the Trade Act of 2002. AGOA II 
substantially expands preferential access for imports from beneficiary Sub-Saharan 
African countries. 

By modifying certain provisions of the African Growth and Opportunity Act (AGOA), 
the AGOA Acceleration Act of 2004 (AGOA III, signed by President Bush on July 12, 
2004) extends preferential access for imports from beneficiary Sub Saharan African 
countries until September 30, 2015; extends third country fabric provision for three 
years, from September 2004 until September 2007; and provides additional 
Congressional guidance to the Administration on how to administer the textile 
provisions of the bill.  
 
AGOA provides reforming African countries with the most liberal access to the U.S. 
market available to any country or region with which the United  States does not 
have a Free Trade Agreement. It supports U.S. business by encouraging reform of 
Africa’s economic and commercial regimes, which will build stronger markets and 
more effective partners for U.S. firms. 

AGOA expands the list of products which eligible Sub-Saharan African countries may 
export to the United States subject to zero import duty under the Generalized 
System of Preferences (GSP). While general GSP covers approximately 4,600 items, 
AGOA GSP applies to more than 6,400 items. AGOA GSP provisions are in effect until 
September 30, 2015. 
 
AGOA can change the course of trade relations between Africa and the United States 
for the long term, while helping millions of African families find  opportunities to build 
prosperity: 

• By reinforcing African reform efforts;  
• By providing improved access to U.S. technical expertise, credit, and 

markets; and  
• By establishing a high-level dialogue on trade and investment. 

Since its implementation, AGOA has encouraged substantial new investments, trade, 
and job creation in Africa. It has helped to promote Sub-Saharan Africa's integration 
into the multilateral trading system and a more active role in global trade 
negotiations. It has also contributed to economic and commercial reforms which 
make African countries more attractive commercial partners for U.S. companies. 

IMPLEMENTATION 

An AGOA Implementation Subcommittee of the Trade Policy Staff Committee (TPSC) 
was established to implement  AGOA. Among the most important implementation 
issues are the following:  

• Determination of country eligibility;  



• Determination of the products eligible for zero tariff under expansion of the 
Generalized System of Preferences (GSP);  

• Determinations of compliance with the conditions for apparel benefits;  
• Establishment of the U.S.-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Forum; 

and  
• Provisions for technical assistance to help countries qualify for benefits.  

COUNTRY ELIGIBILITY 
 
The U.S. Government intends that the largest possible number of Sub-Saharan 
African countries are able to take advantage of AGOA.  President Clinton issued a 
proclamation on October 2, 2000 designating 34 countries in Sub-Saharan Africa as 
eligible for the trade benefits of AGOA.  The proclamation was the result of a public 
comment period and extensive interagency deliberations of each country’s 
performance against the eligibility criteria established in the Act.  On January 18, 
2001, Swaziland was designated as the 35th AGOA eligible country and on May 16, 
2002 Côte d'Ivoire was designated as the 36th AGOA eligible country. On January 1, 
2003 The Gambia and the Democratic Republic of Congo were designated as the 
37th and 38th AGOA eligible countries. On January 1, 2004, Angola was designated 
as AGOA eligibile. Effective January 1, 2004, however, the President removed the 
Central African Republic and Eritrea from the list of eligible countries. On December 
10, 2004, the President designated Burkina Faso as AGOA eligible. Effective January 
1, 2005, the President removed Côte d'Ivoire from the list of eligible countries. The 
U.S. Government will work with eligible countries to sustain their efforts to institute 
policy reforms, and with the remaining 11 Sub-Saharan African countries to help 
them achieve eligibility.   
 
The Act authorizes the President to designate countries as eligible to receive the 
benefits of AGOA if they are determined to have established, or are making continual 
progress toward establishing the following:   market-based economies; the rule of 
law and political pluralism; elimination of barriers to U.S. trade and investment; 
protection of intellectual property; efforts to combat corruption; policies to reduce 
poverty, increasing  availability of health care and educational opportunities; 
protection of human rights and worker rights; and elimination of certain child labor 
practices.  These criteria have been embraced overwhelmingly by the vast majority 
of African nations, which are striving to achieve the objectives although none is 
expected to have fully implemented the entire list.  
 
The eligibility criteria for GSP and AGOA substantially overlap, and countries must be 
GSP eligible in order to receive AGOA’s trade benefits including both expanded GSP 
and the apparel provisions.  Although GSP eligibility does not imply AGOA eligibility, 
45 of the 48 Sub-Saharan African countries are currently GSP eligible.  
 
GSP PRODUCT ELIGIBILITY 
 
AGOA authorizes the President to provide duty-free treatment under GSP for any 
article, after the U.S. Trade Representative (USTR) and the U.S. International Trade 
Commission (USITC) have determined that the article is  not import sensitive when 
imported from African countries.  On December 21, 2000, the President extended 
dutyfree treatment under GSP to AGOA eligible countries for more than 1,800 tariff 
line items in addition to the  standard GSP list of approximately 4,600 items available 
to non-AGOA GSP beneficiary countries.  The additional GSP line items which include 
such previously excluded items as footwear, luggage, handbags, watches, and  



flatware were implemented after an extensive process of public comment and 
review.  
 
AGOA extends GSP for eligible Sub-Saharan African beneficiaries until September 30, 
2015.  Sub-Saharan African beneficiary countries are also exempted from  
competitive need limitations which cap the GSP benefits available to beneficiaries in 
other regions. 
 
Apparel Provisions - The Act provides for duty-free and quota-free access to the 
U.S. market without limits for apparel made in eligible Sub-Saharan African countries 
from U.S. fabric, yarn, and thread.  It also provides for substantial growth of duty-
free and quota-free apparel imports made from fabric produced in beneficiary 
countries in Sub-Saharan Africa.  Under AGOA I, apparel imports made with regional 
(African) fabric and yarn are subject to a cap of 1.5% of overall U.S. apparel 
imports, growing to 3.5% of overall imports over an 8 year period. AGOA II doubles 
the applicable percentages of the cap.  
 
Under a Special Rule for Lesser Developed Beneficiary Countries, those with a per 
capita GNP under $1,500 in 1998 will enjoy duty-free access for apparel made from 
fabric originating anywhere in the world until September 30, 2004. Apparel imported 
under the Special Rule is counted against the cap. 33 countries have been 
designated as eligible for the Special Rule, once they have met the additional 
requirements for the AGOA apparel provisions. AGOA II grants Lesser Developed 
Beneficiary Country status to Botswana and Namibia, qualifying both countries for 
the Special Rule. An amendment to the AGOA Acceleration Act of 2004 grants lesser-
developed beneficiary country status to Mauritius, also qualifying the country for the 
Special Rule. The amendment limits Mauritius to a cap of 5% of the Special Rule cap, 
about 27 million square meter equivalents (SMEs). 
 
The cap is measured in square meter equivalents (SMEs), and has no dollar 
equivalent.  However, the first year cap which was in effect October 1, 2000 - 
September 30, 2001 allowed AGOA eligible countries to ship  nearly twice the volume 
of apparel to the United States which they shipped in 1999. 
 
Preferential treatment for apparel took effect on October 1, 2000, but beneficiary 
countries must first establish effective visa systems to prevent illegal transshipment 
and use of counterfeit documentation, and that  they have instituted required 
enforcement and verification procedures.  Specific requirements of the visa systems 
and verification procedures were promulgated to African governments via U.S. 
embassies on September 21, 2000. The Secretary of Commerce is directed to 
monitor apparel imports on a monthly basis to guard against surges.  If increased 
imports are causing or threatening serious damage to the U.S. apparel industry, the 
President is to suspend duty-free treatment for the article(s) in question. The U.S. 
Government is now reviewing applications for approval of the required visa and 
enforcement mechanisms from AGOA eligible countries.   
 
Other Provisions - The Act directs the President to organize a U.S.-Sub-Saharan 
Africa Trade and Economic Forum, to be hosted by the Secretaries of State, 
Commerce, Treasury, and the U.S. Trade Representative. The Forum is to serve as 
the vehicle for regular dialogue between the United States and African countries on 
issues of economics, trade, and investment. The Act also calls for annual reports to 
Congress through 2008 on U.S. trade and investment policy in Africa and 
implementation of the Act. 



SUMMARY OF AMENDMENTS TO AGOA -- AGOA II 
 

By modifying certain provisions of the African Growth and Opportunity Act (AGOA), 
the Trade Act of 2002 (signed by President Bush on August 6, 2002) substantially 
expanded preferential access for imports from beneficiary Sub Saharan African 
countries. These modifications - often collectively referred to in the region as "AGOA 
II" - were effective immediately upon enactment.  
 
AGOA II further clarified and narrowly expanded the trade opportunities for Sub-
Saharan African countries under the original AGOA legislation and encouraged more 
investment in the region. It provided additional Congressional guidance to the 
Administration on how to administer the textile provisions of the bill. 
 
AGOA II enhancements included revisions requested by many Sub-Saharan African 
countries. These enhancements maximized the benefits of AGOA. 
 
Specifically, the AGOA II provisions amend AGOA:  
 

• To clarify that preferential treatment is provided to knit-to-shape articles or 
"wholly assembled" apparel articles assembled from the U.S. or from another 
Sub-Saharan African beneficiary country. AGOA allows knit-to-shape articles 
to qualify, but the knit-to-shape components have to be from the U.S. or from 
another Sub-Saharan African beneficiary country, or be knit-to-shape from 
yarn in an eligible Sub-Saharan African country; 

 
• To make eligible for preferences so called "hybrid" apparel articles (that is, 

articles containing both U.S. and Sub-Saharan Africa beneficiary components 
and/or articles containing both fabric and knit to shape components). In 
essence, this provides preferential treatment for apparel articles that are cut 
both in the United States and beneficiary countries; 

 
• To make a technical correction to allow Sub Saharan African producers to 

take advantage of the AGOA benefit for merino wool sweaters; 
 
• To "double" the apparel cap for apparel made in Africa from regional fabric 

made with regional yarn from 3 to 7 percent over eight years. In addition, the 
Act doubles the "cap", or annual quantitative limit, on apparel articles 
assembled in beneficiary countries from regional fabric. However, it does not 
increase the cap for apparel assembled in lesser developed beneficiary 
countries from third country fabric (fabric formed outside the United States or 
a beneficiary country); and 

 
• To allow Namibia and Botswana to benefit from the "lesser developed 

beneficiary sub-Saharan African country" provision. The Trade Act also grants 
AGOA lesser-developed beneficiary country status to Botswana and Namibia, 
allowing producers there to use third country fabric in qualifying apparel. 
AGOA II was written to improve the operation of AGOA I and improve Sub-
Saharan African country utilization of the AGOA program. 

 



SUMMARY OF AGOA ACCELERATION ACT OF 2004 -- AGOA III 
By modifying certain provisions of the African Growth and Opportunity Act (AGOA), 
the AGOA Acceleration Act of 2004 (AGOA III, signed by President Bush on July 12, 
2004) extends preferential access for imports from beneficiary Sub Saharan African 
countries until September 30, 2015; extends third country fabric provision for three 
years, from September 2004 until September 2007; and provides additional 
Congressional guidance to the Administration on how to administer the textile 
provisions of the bill.  
These modifications - often collectively referred to in the region as "AGOA III" - are 
effective on July 13, 2004. 
 
AGOA Acceleration Act of 2004 (AGOA III) Summary: 

• Extends overall the program from 2008 until 2015.  
• Extends third country fabric provision for three years, from September 2004 

until September 2007, including a phase down in year three. The cap would 
remain at the full current level available in years one and two. In the third 
year, the cap would be phased down by 50 percent.  

• Includes a statement of Congressional policy that textile and apparel 
provisions under the program should be interpreted in a broad and trade-
expanding manner to maximize opportunities for imports from Africa, 
accompanied by minor technical corrections to reverse restrictive 
interpretations by Customs officials. These minor technical corrections include 
a modification to the rule of origin to allow articles assembled either in the 
United States or Sub-Saharan Africa to qualify for AGOA treatment (hybrid).  

• Expands current eligibility to allow non-AGOA produced collars, cuffs, 
drawstrings, padding/shoulder pads, waistbands, belts attached to garments, 
straps with elastic, and elbow patches for all import categories to be eligible. 
Also included is the continued use of fabric from AGOA countries that also 
become free trade partners with the United States.  

• Increases the De Minimis Rule from its current level of seven percent to 10 
percent. This rule states that apparel products assembled in Sub-Saharan 
Africa which would otherwise be considered eligible for AGOA benefits but for 
the presence of some fibers or yarns not wholly formed in the United States 
or the beneficiary Sub-Saharan African country will still be eligible for benefits 
as long as the total weight of all such fibers and yarns is not more than a 
certain percent (currently seven percent) of the total weight of the article.  

• Includes findings and statements of policy about the benefits of AGOA to 
Africa and supporting various Sub-Saharan Africans efforts such as reducing 
poverty, promoting peace, attracting investment and trade, and fighting HIV-
AIDS.  

• Provides a Sense of the Congress that Africans should support WTO 
negotiations and trade liberalization.  

• Expands the current "folklore" AGOA coverage to include certain machine-
made ethnic printed fabric made in Sub-Saharan Africa or the United States.  

• Encourages bilateral investment agreements.  
• Directs the Administration to implement an interagency trade advisory 

committee.  
• Encourages the development of infrastructure projects that increase trade 

capacity through the ecotourism industry.  
• Directs the President to assign personnel for the purpose of providing 

agricultural technical assistance to select AGOA countries and advising them 



on improvements in their sanitary and phytosanitary standards to help them 
meet U.S. requirements.  

• Promotes investment in infrastructure projects that support the development 
of land transport, roads, railways, ports, the expansion of modern information 
and communication technologies, and agriculture.  

• Facilitates increased coordination between customs services at ports and 
airports in the United States and Sub-Saharan countries to reduce time in 
transit and increase efficiency and safety procedures.  

 
Amendment to AGOA Acceleration Act of 2004 Summary: 

• The "Micsellaneous Trade and Technical Corrections Act of 2004" signed into 
law on December 3, 2004 includes an amendment to the "AGOA Acceleration 
Act of 2004." The amendement grants lesser-developed beneficiary country 
status to Mauritius. This status qualifies the country for the Special Rule for 
Apparel, allowing Mauritius to use non-U.S. fabric and yarn in apparel wholly 
assembled in Mauritius and still qualify for duty- and quota-free treatment. 
The amendment limits Mauritius to a cap of 5% of the Special Rule cap, about 
27 million square meter equivalents (SMEs). 

 



 
AGOA FORUM 2005 

Proposed Ministerial Agenda 
July 18-20, 2005 

     
 

Monday, July 18, 2005 
  

09:00-11:00  Opening Ceremonies 
 
11:30-12:15  Continent of Opportunity in the 21st Century  
  
12:30-14:00  Lunch 
 
14:00-15:15  AGOA:  Reinforcing Trade and Economic Cooperation 
   Between the United States and Sub-Saharan Africa 
 
15:30-17:00  Attracting New Investment 
 
15:30-17:00  Building on Shared Interests in the Doha Development  

Agenda Negotiations (by invitation only) 
 

15:30-17:00  Facilitating Trade Through Improving Transport 
Corridors 

 
17:15-18:30  Millennium Challenge Account 
 
19:00   Reception  
 



Tuesday, July 19, 2005 
  

09:00-09:45  Agro Industries – Forging New Links in Public-Private 
   Sector Cooperation 
 
10:00-11:30  How to Access the U.S. Market for High-value Specialty 
   Agriculture Products 
 
10:00-11:30  Energy Development and the Search for Oil in  

Sub-Saharan Africa 
 

10:00-11:30  Expanding African Trade:  Opportunities, Challenges, 
and Barriers 

 
11:45-12:45  Trade Promotion:  Making the Case for a Strategic 

Approach  
  
13:00-14:00  Lunch 
 
14:00-15:45  The Cost Effectiveness of a Targeted Trade Promotion  

Program 
 
14:00-15:45  AGOA Apparel Trade in a Post-MFA Environment 
 
14:00-15:45  Solutions to Infrastructure Finance 
 
16:00-16:45  Enhancing Private Sector (especially SME) access to  
   Financial Services 
 
17:15-18:45  Expanding Access to Credit – Case Studies 
 
17:15-18:45  Reducing Administrative Obstacles to Trade 

 
17:15-18:45  Women Entrepreneurs – Taking Advantage of AGOA 
 
19:00   Reception  
 



Wednesday, July 20, 2005 
  

09:00-10:00  Health, in Particular HIV/AIDS, Its impact on Economic  
Growth and the Role of the Private Sector 

 
09:00-10:00  Agriculture Roundtable (by invitation only) 
 
10:30-11:15  Private Sector/Civil Society Wrap-Up 
 
11:45-12:30  Closing Ceremony 
 
14:00-16:30  Excursion 
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FORUM AGOA 2005 

 

Ordre du jour ministériel proposé 

Du 18 au 20 juillet 2005 

 

Lundi 18 juillet 2005 

 

09 h 00 – 11 h 00 Cérémonies d’ouverture 

 

11 h 30 – 12 h 15 Continent d’opportunités au XXIe siècle 

 

12 h 30 – 14 h 00 Déjeuner 

 

14 h 00 – 15 h 15 AGOA : Renforcer la coopération commerciale et économique 

entre les Etats-Unis et l’Afrique subsaharienne 

 

15 h 30 – 17 h 00 Attirer de nouveaux investissements 
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15 h 30 – 17 h 00 Bậtir sur des intérêts communs dans les négociations de Doha 

pour le développement (sur invitation seulement) 

 

15 h 30 – 17 h 00 Faciliter les échanges commerciaux grậce à l’amélioration des 

couloirs de transport 

 

17 h 15 – 18 h 30 Le Compte du millénaire 

 

19 h 00 Réception 

 

Mardi 19 juillet 2005 

 

09 h 00 – 09 h 45 Agro-industries ― Forger de nouveaux liens pour la 

coopération entre les secteurs public et privé 

 

10 h 00 – 11 h 30 Comment les produits agricoles spéciaux de grande valeur 

peuvent accéder au marché des Etats-Unis  

 

10 h 00 – 11 h 30 Développement énergétique et recherche pétrolière en Afrique 

subsaharienne 
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10 h 00 – 11 h 30 Accroître les échanges commerciaux africains : perspectives, 

défis et obstacles 

 

11 h 45 – 12 h 45 Promotion des échanges commerciaux : plaidoyer en faveur 

d’une approche stratégique 

 

13 h 00 – 14 h 00 Déjeuner 

 

14 h 00 – 15 h 45 La rentabilité d’un programme ciblé de promotion des échanges 

commerciaux 

 

14 h 00 – 15 h 45 Le commerce de l’habillement au titre de l’AGOA dans l’après 

Accord multifibres 

 

14 h 00 – 15 h 45 Solutions au financement de l’infrastructure 

 

16 h 00 – 16 h 45 Renforcer l’accès du secteur privé (particulièrement des PME) 

aux services financiers 

 

17 h 15 – 18 h 45 Etendre l’accès au crédit – Études de cas 

 

17 h 15 – 18 h 45 Réduire les obstacles administratifs aux échanges commerciaux 

 

17 h 15 – 18 h 45 Les femmes entrepreneurs – Profiter de l’AGOA 
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19 h 00 Réception 

 

Mercredi 20 juillet 2005 

 

09 h 00 – 10 h 00 La santé, et plus particulièrement le problème du VIH/SIDA, 

son impact sur la croissance économique et le rôle du secteur 

privé 

 

09 h 00 – 10 h 00 Table ronde sur l’agriculture (sur invitation seulement) 

 

10 h 30 – 11 h 15 Secteur privé/société civile – Fin 

 

11 h 45 – 12 h 30 Cérémonie de clôture 

 

14 h 00 – 16 h 30 Excursion 
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Translation 

 
REUNIÃO DA AGOA DE 2005 
Proposta de Agenda Ministerial 

18-20 de Julho de 2005 
 

Segunda-feira, 28 de Julho de 2005 
 
9h–11h  Cerimônias de Abertura 
 
11h30-12h15  Continente de Oportunidade no Século XXI 
 
12h30-14h  Almoço 
 
14h-15h15  AGOA: Fortalecimento da Cooperação Comercial e Econômica   
   entre os Estados Unidos e a África Subsaariana 
 
15h30-17h  Atração de Novos Investimentos 
 
15h30-17h Continuação do Diálogo sobre os Interesses Comuns nas 

Negociações da Agenda Doha de Desenvolvimento (somente com 
convite) 

 
15h30-17h Facilitação do Comércio através da Melhoria dos Corredores de 

Transporte 
 
17h15-18h30 Conta do Desafio do Milênio 
 
19h Recepção 
 
Terça-feira, 19 de Julho de 2005 
 
9h-9:45 Agroindústrias – Formação de Novos Elos para a Cooperação entre 

os Setores Público e Privado 
 
10h-11h30 Como os Produtos Agrícolas Especiais de Alto Valor podem 

Ganhar Acesso ao Mercado dos Estados Unidos 
 
10h-11h30 Produção de Energia e a Busca de Petróleo na África Subsaariana 
 
10h-11h30 Expansão do Comércio Africano: Oportunidades, Desafios e 

Obstáculos 
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11h45-12h45 Promoção do Comércio: Em Defesa de uma Abordagem 
Estratégica 

 
13h-14h Almoço 
 
14h-15h45 Rentabilidade de um Programa de Promoção de Comércio de 

Produtos Específicos 
 
14h-15h45 O Comércio de Vestuário da AGOA após o Acordo Multifibras 

(AMF) 
 
14h-15h45 Soluções ao Financiamento de Infraestrutura 
 
16h-16h45 Reforço do Acesso do Setor Privado aos Serviços Financeiros 

(especialmente às Pequenas e Médias Empresas) 
 
17h15-18h45 Expansão do Acesso a Crédito – Estudos de Casos 
 
17h15-18h45 Redução de Obstáculos Administrativos ao Comércio 
 
17h15-18h45 Mulheres Empresárias – Como Tirar Proveito da AGOA 
 
19h Recepção 
 
Quarta-feira, 20 de Julho de 2005 
 
9h-10h A Saúde, especialmente o problema do VIH/SIDA, seu Impacto no 

Crescimento Econômico e o Papel do Setor Privado 
 
9h-10h Mesa-redonda sobre Agricultura (somente com convite) 
 
10h30-11h15 Setor Privado/Sociedade Civil – Conclusão dos Trabalhos 
 
11h45-12h30 Cerimônia de Encerramento 
 
14h-16h30 Excursão 
 



2005 U.S.-Sub-Saharan Africa  
Trade and Economic Cooperation Forum 

“AGOA Ministerial Forum” 
Dakar, Senegal 

 
 
Overview: 
Theme:  “Expanding and Diversifying Trade to Promote Growth and Competitiveness” 
The African Growth and Opportunity Act (AGOA) is a key pillar of the Bush Administration's 
policy to spur economic development, alleviate poverty, and encourage trade in sub-Saharan 
Africa.  The AGOA Forum is an annual meeting to discuss expanding trade and investment 
relations between the United States and sub-Saharan Africa.   The AGOA Forum consists of 
parallel meetings:  a ministerial between the United States and the governments of the 37 
AGOA-eligible countries, a meeting of the U.S. and African private sector and a meeting of 
civil society organizations from the U.S. and Africa.   

Senegal is the host of the 2005 AGOA Forum, which will take place in Dakar on July 18-
20, 2005. 

The 2005 AGOA Ministerial will focus on how AGOA beneficiary countries can 
diversify their exports by taking advantage of the broad range of products eligible for 
preferential treatment under AGOA. The workshops and plenary sessions aim to: foster 
greater interest and investment in a broad range of industrial sectors in AGOA countries, 
provide practical information about how to meet U.S. export requirements and sell 
successfully into U.S. markets; and encourage those countries that have yet to take 
advantage of the Act’s benefits to do so.       
 
AGOA Forum Attendees: 
The AGOA Ministerial is attended by representatives of the U.S. government, the 
governments of AGOA eligible-countries, African regional economic communities and 
select international organizations. 
 
Governments attending the AGOA Ministerial should indicate their delegations to the 
Embassies of the United States and Senegal. 
 
Registration information:   
To register for the Ministerial Forum and to reserve hotel rooms, delegates should contact 
Cabine Du Ministre D’Etat, Ministere des Affairs etrangeres, Place de L’Independence, 
Dakar, Senegal.  



 
AGOA FORUM 2005 

Ministerial Discussion Topics 
 
 

There will be plenary and workshop discussions on the following topics. 
 

Trade 
• AGOA:  Reinforcing Trade and Economic Cooperation Between the 

United States and Sub-Saharan Africa 
• Doha Development Agenda Negotiations  
• Trade Promotion:  Making the Case for a Strategic Approach 
• Expanding African Trade:  Opportunities, Challenges, and Barriers 
• Facilitating Trade Through Improving Transportation 
• Women Entrepreneurs – Taking Advantage of AGOA 
 

Investment and Finance 
• Attracting New Investment 
• Solutions to Infrastructure Finance 
• Enhancing Private Sector (especially SME) access to Financial 

Services 
• Millennium Challenge Account 

  
Industry sectors:  

• Agriculture: Forging New Links in Public-Private Sector Cooperation 
• Agriculture: High-value Specialty Products 
• Energy: Energy Development and the Search for Oil in Sub-Saharan 

Africa 
• AGOA Apparel Trade in a Post-MFA Environment 

 
Health 

• Health, in Particular HIV/AIDS, Its impact on Economic Growth and 
the Role of the Private Sector 

 



2005 U.S.-Sub-Saharan Africa  
Trade and Economic Cooperation Forum 

“AGOA Private Sector Forum” 
Dakar, Senegal 

 
 
Overview: 
 
The 2005 AGOA Forum is an unparalleled occasion for private sector and government 
representatives from the U.S. to engage with their African counterparts in the pursuit of 
new trade and investment opportunities.   The AGOA 3 Action Committee is honored to 
coordinate the 4th Annual Private Sector AGOA Forum.  The Corporate Council on 
Africa, the Africa Business Roundtable, and the National Agency for the Promotion of 
Investment and Major Projects in Senegal are also Forum co-chairs.  
 
AGOA is more than simply a market access initiative – it has emerged as a vital pathway 
for Africa’s economic development on the basis of private sector-led growth, the strategy 
now embraced by most of Africa’s leaders.  And it is creating extraordinary opportunities 
for U.S. and African firms.  Expanded and extended unanimously in 2004 in the U.S. 
Senate and House of Representatives, AGOA enjoys whole-hearted support on both sides 
of the Atlantic as it generates mutually beneficial opportunities for trade and investment. 
 
The Private Sector Forum will have a special focus on partnerships, on building African 
capacity in agriculture, energy, apparel/textiles, and information technology – and on 
adding to the bottom line.  Market barriers to trade expansion will be addressed, as well 
as the next big investment opportunities in infrastructure development.   There will also 
be targeted sessions to enhance U.S.-Africa cooperation around key trade issues, such as 
intellectual property protection, sustainable agricultural development, and new resources 
and incentives for financing expanded trade and investment in the region.   

The AGOA Private Sector Forum will be held in Dakar, Senegal, July 18th and 19th.   

AGOA Private Sector Forum Attendees: 

U.S. and African business leaders will attend. 

Registration information:    

For more information, please visit our Web site, www.agoa3.org, contact us by phone 
 (+1 202.349.3782) or send us an e-mail (info@agoa3.org).   
 
 
 
 
 
 



 
AGOA PRIVATE SECTOR FORUM 2005 

Private Sector Discussion Topics 
 
 

There will be plenary and workshop discussions on the following topics. 
 
 

• The Future of African Agriculture: Value Added Investments and Exports 
• Building 21st Century African Entrepreneurs: Global Initiatives and Best Practices 
• Improving Public Health:  Access to Drugs & Mechanisms to Combat 

Counterfeiting 
• Attracting New Investment 
• Facilitating Trade Through Improving Transportation Corridors 
• Financing Trade, Transactions, and Exports 
• Africa’s Energy Needs:  U.S. - Africa Energy Partnerships  Combating the Global 

Energy Crisis 
• Cocoa Sustainability:  Growth and Partnerships 
• African Agricultural Exports:  The Things You Need to Know to Succeed in the 

U.S. Market 
• Developing a Business Plan for SME’S 
• Developing and Financing Small- and Medium-sized Agricultural Projects:  

Successful Projects and Partnerships  
• Eco-Tourism the New Frontier: Build the Economy, Create Jobs, and Protect the 

Environment 
• Private Sector/NGO Host Regional Integration and Private Sector Development:  

The Nacala Corridor 
 



2005 U.S.-Sub-Saharan Africa  
Trade and Economic Cooperation Forum 

“AGOA Civil Society Forum” 
Dakar, Senegal 

 
 
Overview: 
Theme:  “AGOA: Empowering Civil Society Organizations to Build Economic Prosperity” 

The African Growth and Opportunity Act (AGOA) continues to foster the strengthening 
of the U.S. trade and economic relationship with the countries of sub-Saharan Africa and 
remains the cornerstone of the Bush Administration’s trade and investment policy toward 
sub-Saharan Africa. 

Senegal is the host of the 2005 AGOA Civil Society Forum, which will take place in 
Dakar on July 18-20, 2005. 

The Third AGOA Civil Society Network Session of the Fourth US-sub-Saharan Africa 
Trade and Economic Forum will examine the impact and challenges faced by AGOA, in 
light of the above and discuss the important contributions that Civil Society 
Organizations continue to make in the success of AGOA, and how CSO can better 
facilitate the effectiveness of AGOA. 

The objectives of the CSO Forum are to: 

• Provide civil society organizations with the know-how to build the capacity of 
their countries to successfully export goods into the U.S. under AGOA 

• Design Standardized Tool Kits to Measure Compliance With AGOA Eligibility 
• Discuss the importance of education and the role of the youth in ensuring 

sustained economic development 
• Highlight and learn from AGOA success stories 
• Learn more about the Millennium Challenge Corporation (MCC) and the 

Millennium Challenge Account (MCA), a new presidential initiative 
• Discuss the impact of the WTO Agreement on Textiles and Clothing on the level 

of trade between AGOA-eligible countries and the U.S. 

AGOA Civil Society Forum Attendees: 

The AGOA Civil Society Forum will bring together Africans and Americans through 
their non-governmental organizations (e.g. nonprofit organizations, chambers of 
commerce, and other groups) to take maximum advantage of AGOA benefits. 

 

 



Registration information:    

To register for the Civil Society Forum and to inquire about reserving hotel rooms, please 
contact the AGOA Civil Society Network Secretariat via E-Mail at 
agoacsonet@democracy-africa.org or telephone (+1 202.331.1333). Further registration 
information can also be found at http://www.democracy-africa.org/agoacsonet.html or 
contact CONGAD in Senegal via E-Mail at congad@sentoo.sn or telephone (+221.824 
4113). 

 
 
 
 
 
 
 



AGOA CIVIL SOCIETY FORUM 2005 
Civil Society Discussion Topics 

 
 

There will be plenary and workshop discussions, as well as two digital 
videoconferences, on the following topics. 

 
TRADE IMPROVEMENT 

• Role of Civil Society in Monitoring Compliance with AGOA Eligibility Criteria 
• Designing Standardized Tool Kits to Measure Compliance With AGOA 

Eligibility 
• Agreement on Textile and Clothing 

 
INVESTMENT & FINANCE 

• Millennium Challenge Corporation: Presentation 
 
EDUCATION 

• Importance of Education and the Contribution of the Youth to the Success of 
AGOA 

 
INDUSTRIES 

• Value Added Agriculture Through Capacity Building 
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Passage of AGOA III Legislation Sends Good Signal to Africa 

Ambassador Zoellick and African diplomats hail passage 

By Charles W. Corey 

Washington File Correspondent 

Washington -- Surrounded by the African Diplomatic Corps, Ambassador Robert B. 

Zoellick, the United States trade representative (USTR), hailed the U.S. Senate 

passage of the AGOA Acceleration Act of 2004 (also known as AGOA III) as a 

measure that "sends a good signal to Africa" about America's commitment to Africa's 

economic growth and development. 

Speaking at a June 25 press conference at the USTR's office, near the White House, 

Zoellick said he was "extremely pleased" that similar legislation was passed in the 

U.S. House of Representatives on June 14 thus clearing the way for President Bush's 

expected signature of the bill into law. 

Zoellick said "timing was very, very important" in the passage of the AGOA III 

legislation. Some textile companies were already considering moving out of Africa, 

he noted, because of fabric provisions in the original African Growth and Opportunity 

Act that were set to expire had AGOA III not been passed. 

Speaking of AGOA III, Zoellick said: "This is about, frankly, the jobs, the opportunity 

and the hope that it creates in Africa. I have seen it so many ways in Africa. It has 

just given a whole reorientation to people's mindset about what is possible." 

Passage of the AGOA III legislation, he said, "is part of empowering people" to 

enable Africa to take part in the global trading system. 

Amplifying Zoellick's remarks, Edith Ssempala, Uganda's ambassador to the United 

States, hailed the passage of AGOA III as "a new day for Africa and the United 

States" and a "sure demonstration" that America cares about Africa. 

"By passing AGOA III," she said, "the United States has once again expressed its 

commitment to trading with Africa -- providing much-needed technical assistance 

and capacity-building support." 

In a written statement released after the Senate passed AGOA III June 24, Senator 

Chuck Grassley, the Republican chairman of the U.S. Senate's Committee on 

Finance, praised the move as "great news for Africa." 



Grassley introduced the House bill in the Senate on June 16, 2004. 

"Since AGOA was first enacted in 2000, investment in Africa is up, and trade from 

Africa is up," Grassley noted. 

"Because of the African Growth and Opportunity Act, many African families can now 

feed their children," he explained. 

"For the first time there is a new sense of hope in many countries," Grassley said. 

"Many provisions of the African Growth and Opportunity Act were set to expire this 

year. This created an environment of uncertainty, which was leading to investment 

flight and lost opportunities. Passage of this bill today will help people in Africa reap 

the full benefits of the program." 

Grassley called it "encouraging" that the bill received such strong bipartisan support 

in both the House and Senate. "Trade can be a powerful tool of growth, and I'm 

pleased that the majority of my colleagues share this view," he said. 

"Although passage of this bill is a great step forward," Grassley said, he stressed that 

"there is still a lot of work to be done." 

The act's chief provision allows Africans to export clothes to the United States duty 

free. The value of African shipments of garments to the United States has risen from 

about $600 million in 1999 to about $1.5 billion last year. 

The act covers 37 of the 48 sub-Saharan African nations. A White House report to 

Congress notes that imports covered by the program rose to $14 billion in 2003, a 

55 percent increase over the 2002 level. 

Grassley said he wants to help create a climate of sustained prosperity in Africa, "so 

we can eliminate poverty and provide hope for a better future." He called passage of 

the bill "a good first step." 

"I hope we can continue our work with the African people to help advance both our 

economies and build toward a brighter, more prosperous future," he said. 

Source: http://usinfo.state.gov/xarchives/display.html?p=washfile-
english&y=2004&m=June&x=20040625192556WCyeroC0.8061792&t=xarchives/xarch
item.html  
 
 



Le vote au Sénat en faveur de l'AGOA III envoie un signal 
positif à l'Afrique 

Le représentant des Etats-Unis au commerce extérieur, M. Robert Zoellick et 
les diplomates africains à Washington louent ce développement. 

Par Charles Corey 

Rédacteur du "Washington File" 

Washington - Entouré du corps diplomatique africain, le représentant des Etats-Unis 

au commerce extérieur, M. Robert Zoellick, s'est félicité de l'adoption par le Sénat de 

la loi visant un élargissement de la portée de la Loi sur la croissance et les 

possibilités économiques en Afrique (AGOA), dite AGOA III, la qualifiant de mesure 

qui envoyait un "signal positif" aux Africains en ce qui concerne l'attachement des 

Etats-Unis à la croissance économique et au développement de l'Afrique. 

Le 25 juin, à l'occasion d'une conférence de presse, M. Zoellick s'est déclaré 

"extrêmement satisfait" que la Chambre des représentants ait adopté ce même 

projet de loi le 14 juin, ouvrant ainsi la voie à la promulgation de la loi AGOA III par 

le président Bush. 

De l'avis de M. Zoellick, le vote en faveur de l'AGOA III ne pouvait arriver à un 

meilleur moment. En effet, certaines usines de textile envisageaient déjà leur départ 

d'Afrique car plusieurs clauses relatives aux tissus incluses dans la version originale 

de l'AGOA auraient expiré prochainement si l'AGOA III n'avait pas été adoptée. 

"C'est en vérité des emplois, des débouchés et de l'espoir créés par cette loi en 

Afrique qu'il s'agit (...)", a souligné M. Zoellick. 

Le vote en faveur de l'AGOA III, a-t-il dit, "s'inscrit dans une volonté d'émancipation 

des gens" qui permettra à l'Afrique de participer au commerce mondial. 

Pour Mme Edith Ssempala, ambassadrice d'Ouganda aux Etats-Unis, l'adoption de 

l'AGOA III "représente le début d'une ère nouvelle pour l'Afrique et les Etats-Unis" et 

elle "prouve incontestablement" que les Etats-Unis s'intéressent à l'Afrique. 

"En votant en faveur de l'AGOA III, les Etats-Unis ont une fois de plus exprimé leur 

attachement à commercer avec l'Afrique, notamment en fournissant une assistance 

technique des plus nécessaires et en appuyant le renforcement des capacités", a-t-

elle déclaré. 

Dans un communiqué rendu public le 24 juin, le sénateur Chuck Grassley qui, le 16 

juin, avait présenté au Sénat la version de la loi sur laquelle s'étaient entendus les 



membres de la Chambre des représentants, a qualifié le vote en sa faveur de "très 

bonne nouvelle pour l'Afrique". 

"Depuis que l'AGOA a été adoptée en 2000, les investissements en Afrique ont 

augmenté et le commerce avec l'Afrique s'est accru (...) Grâce à l'AGOA, de 

nombreuses familles africaines peuvent aujourd'hui nourrir leur enfants. 

"Pour la première fois, il existe un sentiment d'espoir dans nombre de pays. De 

nombreuses dispositions de la Loi sur la croissance et les possibilités en Afrique 

devaient expirer cette année. Cela créait un climat d'incertitude qui conduisait à une 

fuite des capitaux et à la disparition de débouchés. L'adoption aujourd'hui de ce 

projet de loi aidera les peuples d'Afrique à jouir pleinement des avantages conférés 

par le programme", a-t-il expliqué. 

Et d'ajouter : "Le commerce peut être un outil puissant de la croissance et je suis 

content que la majorité de mes collègues partagent cette vue." 

Rappelant qu'il restait encore "beaucoup à faire", M. Grassley a précisé qu'il voulait 

créer en Afrique un climat propice à une prospérité durable "de façon à pouvoir 

éliminer la pauvreté et offrir l'espoir d'un avenir meilleur (...) J'espère que notre 

travail avec les peuples africains se poursuivra afin de faire avancer nos économies 

et progresser sur la voie d'un avenir plus prospère". 

La principale disposition de la loi permet aux Africains d'exporter des vêtements en 

franchise de droits de douane vers les Etats-Unis. La valeur des vêtements africains 

envoyés aux Etats-Unis est passée d'environ 600 millions de dollars en 1999 à 

environ 1,5 milliard de dollars en 2003. 

Sur les 48 pays que comporte l'Afrique subsaharienne, 37 peuvent bénéficier des 

avantages conférés par l'AGOA. Selon un rapport publié par la Maison-Blanche, les 

importations couvertes par cette loi ont augmenté de 55 % entre 2002 et 2003 et 

atteignaient 14 milliards de dollars. 

Source: http://usinfo.state.gov/fr/Archive/2005/Feb/03-855877.html  

 



New Mood, Will in Africa To Create Opportunity, Zoellick Says 

Then deputy secretary of state-designate said at his senate testimony 

By Charles W. Corey 

Washington File Staff Writer 

Washington – There’s a “whole different mood” and a will among African leaders “to 

create economic opportunity” in their countries, Ambassador Robert Zoellick told the 

Senate Foreign Relations Committee February 15, as it considered his nomination to 

be deputy secretary of state. 

In his testimony before the committee, Zoellick recalled: “I worked with Africa 10 or 

12 years ago when I was in the State Department, and coming back … I have sensed 

a whole different mood and opportunity in the continent.  There are a number of 

leaders now who one way or another managed to broaden their education, want to 

try to break some of the shackles of the past, want to fight corruption and want to 

create economic opportunity.” 

Responding to questions from the senators, Zoellick, who made several trips to 

Africa during his tenure as the U.S. trade representative, acknowledged that the 

African Growth and Opportunity Act (AGOA) is “extremely popular” across the 

continent. 

“I visited sub-Saharan Africa in December and I stopped in Lesotho -- the first U.S. 

Cabinet official ever to be in Lesotho -- which sends some $350-$400 million of 

textile exports [to the United States] under AGOA,” he said. 

“One of the things that we learned along the way was that while AGOA opens up 

about 98 percent of U.S. markets to sub-Saharan African trade, in some areas one 

needs to help [African countries] be able to develop the capacity to trade,” 

particularly in the agriculture area, so they can meet U.S. sanitary standards, he 

explained. 

Zoellick said the Office of the U.S. Trade Representative (USTR) has established -- 

along with the U.S. Agency for International Development (USAID) -- hub offices in 

eastern, southern and West Africa to try to expand the U.S.-Africa trade relationship. 

The USTR also is working closely with business communities in both the United 

States and Africa in this regard, Zoellick added.  He praised the Corporate Council on 

Africa for its role in being “a very, very strong partner” in further expanding the 

U.S.-Africa trade relationship. 



Zoellick said areas of ongoing and future focus will include assessing how those trade 

hub operations work out, and finding ways in which the United States can promote 

“different types of sub-Saharan African exports” other than textiles and apparel. 

While Zoellick called textiles and apparel a reasonable starting point for African 

exports, he reminded the committee that “one of the challenges that they're going to 

encounter ... is that with the end of the 40-year-old quota system, they [African 

countries] are going to have to compete with China and India.  That's not going to be 

so easy,” he warned.  “They are going to have the benefit of lower tariffs, but they 

are also going to need to create more integrated operations,” he counseled. 

Zoellick told the lawmakers that the United States is currently working on a free 

trade agreement with the five countries of the Southern African Customs Union 

(SACU) -- South Africa, Namibia, Swaziland, Lesotho and Botswana.  He 

acknowledged, however, that even though “this will not be an easy agreement ... it's 

a way of starting to bring them up the next ladder in the chain” towards expanded 

trade. 

Changing the subject, Senator Russell Feingold (Democrat from Wisconsin), the 

ranking Democrat on the Senate’s Subcommittee on African Affairs, asked Zoellick 

about the situation in Sudan's Darfur region. 

Zoellick cautioned that he could only offer his “inclinations” on the situation because 

he had not yet been confirmed in his new job.  He referred, however, to a 

conversation he had recently with Republican Congressman Frank Wolf (of Virginia), 

whom he praised for being “focused very hard” on the Darfur issue. 

Zoellick called the situation in Darfur a “tremendously difficult and challenging 

problem.  I will just share with you the sense that I feel seized with it, too.  I think 

it's just a terrible outrage.” 

One starting point, Zoellick suggested, is the North-South agreement that has not 

yet been implemented.  “One of the things, actually, that the State Department has 

just done -- and Chairman Wolf and I talked about this -- is send out a chargé 

d'affaires … a higher-level [U.S.] official to focus on the implementation of the 

agreement. 

“The reason why is that there [are] aspects of the implementation of that agreement 

in terms of creating a National Unity Government that I hope might be actually 

useful in changing the [Sudan] government's attitude towards Darfur.  So that's at 

least one element that I would like to try to explore,” he said. 



Secondly, Zoellick told the lawmakers, is the great need to strengthen the 

peacekeeping force.  “I just saw this morning the request to try to increase it to 

10,000,” Zoellick said, adding that it was his understanding that the force was 

established at 3,300, but that only 1,100 had actually been deployed. 

He reminded the senators that part of the president's request for an $80 billion 

supplemental appropriation for fiscal year 2005, although mostly for Iraq, includes a 

sizable amount of money for Darfur and Sudan. 

On the issue of war crimes in Darfur, Zoellick reiterated a point made months ago by 

former U.S. Secretary of State Colin Powell, that “there have been genocides taking 

place."  Zoellick went on to charge that “people are turning a blind eye” to those 

genocides. 

Source: http://usinfo.state.gov/af/Archive/2005/Feb/16-865456.html  



L'Afrique manifeste une nouvelle volonté de promouvoir la 
croissance 

Déposition de M. Robert Zoellick, nommé au poste de secrétaire d'Etat 
adjoint, devant la commission sénatoriale des relations étrangères 

Par Charles W. Corey 

Rédacteur du « Washington File » 

Washington - L'attitude a « changé du tout au tout » en Afrique où l'on observe aux 

plus hauts échelons la volonté de promouvoir la croissance économique, a affirmé, le 

15 février, M. Robert Zoellick, lors d'une déposition devant la commission sénatoriale 

des relations étrangères qui se penchait sur sa nomination en qualité de secrétaire 

d'Etat adjoint. 

« J'ai travaillé avec l'Afrique il y a une dizaine d'années alors que j'étais employé par 

le département d'Etat, et j'ai eu l'occasion d'y retourner récemment. J'ai eu le 

sentiment d'un grand changement d'attitude sur le continent et d'un sentiment de 

renouveau. Certains dirigeants africains ont réussi à élargir leur horizon ; ils veulent 

rompre les chaînes du passé, lutter contre la corruption et créer des débouchés 

économiques », a-t-il expliqué. 

Répondant aux questions des sénateurs, M. Zoellick, qui s'est rendu à plusieurs 

reprises en Afrique en sa qualité de représentant des Etats-Unis pour le commerce 

extérieur, a confirmé que la Loi sur la croissance et les possibilités économiques en 

Afrique (AGOA) y était très populaire. 

« Je suis allé en Afrique subsaharienne en décembre et je me suis arrêté au Lesotho 

- c'était la première fois qu'un membre du cabinet présidentiel américain y venait -, 

un pays qui exporte pour 350 à 400 millions de dollars de textiles vers les Etats-Unis 

dans le cadre de l'AGOA », a-t-il dit. 

Et d'ajouter : « Nous avons aussi appris que si l'AGOA ouvre environ 98 % du 

marché américain aux échanges avec l'Afrique subsaharienne, il faut également aider 

les pays africains à acquérir les moyens de développer leurs capacités commerciales 

dans certains domaines, notamment en agriculture », de façon à pouvoir s'adapter 

aux normes sanitaires américaines. 

Le Bureau du représentant des Etats-Unis au commerce extérieur (USTR) et l'Agence 

des Etats-Unis pour le développement international (USAID), a-t-il indiqué, ont établi 

des centres commerciaux régionaux en Afrique orientale, en Afrique australe et en 

Afrique occidentale en vue de resserrer les liens commerciaux entre les Etats-Unis et 

l'Afrique. 



A cette fin, l'USTR travaille aussi en étroite collaboration avec les chefs d'entreprises 

tant aux Etats-Unis qu'en Afrique, a précisé M. Zoellick qui a loué les efforts mis en 

œuvre par le « Corporate Council on Africa ». 

A l'ordre du jour, a-t-il dit, figurent l'évaluation de l'efficacité des centres régionaux 

et la recherche de moyens permettant aux Etats-Unis de promouvoir des 

exportations en provenance d'Afrique subsaharienne autres que les textiles et les 

vêtements. 

Si les textiles et les vêtements sont un bon point de départ pour les exportations 

africaines, l'un des défis qui se profilent à l'horizon, a rappelé M. Zoellick, est le 

démantèlement du système de contingentement vieux de 40 ans (accord multifibre) 

qui va obliger les pays africains à entrer en concurrence avec la Chine et l'Inde. « Ils 

bénéficieront de droits de douane plus faibles, mais il leur faudra aussi créer des 

opérations mieux intégrées », a-t-il fait valoir. 

Les Etats-Unis, a-t-il souligné, travaillent actuellement à un accord de libre-échange 

avec les cinq pays membres de l'Union douanière d'Afrique australe (SACU), à savoir 

l'Afrique du Sud, la Namibie, le Swaziland, le Lesotho et le Botswana, ce qui devrait 

permettre à ces pays d'accroître leurs échanges. 

Passant à un autre sujet, le sénateur Russell Feingold (démocrate du Wisconsin), 

chef de file des démocrates au sein de la sous-commission sénatoriale chargée des 

affaires africaines, a interrogé M. Zoellick à propos de la situation au Darfour. 

N'étant pas encore confirmé dans ses fonctions, ce dernier n'a pas voulu trop 

s'avancer, offrant simplement « ses pensées » et déclarant que la situation était 

« très difficile ». 

Faisant allusion à de récents entretiens qu'il a eus à ce propos avec M. Frank Wolf 

(républicain de Virginie), qui « s'intéresse de très près à la situation au Darfour », il 

a expliqué : « L'une des initiatives que le département d'Etat vient de prendre - et M. 

Wolf et moi en avons parlé - a été d'envoyer dans la région un chargé d'affaires, un 

représentant officiel du gouvernement des Etats-Unis de haut rang afin de vérifier la 

bonne application de l'accord Nord-Sud. 

« La raison en est qu'il est question dans cet accord de la création d'un 

gouvernement d'unité nationale qui, j'espère, réussira à changer l'attitude du 

gouvernement soudanais à l'égard du Darfour (...) », a-t-il dit. 

Il est aussi nécessaire, à son avis, de renforcer la force de maintien de la paix dans 

la région. « J'ai vu ce matin une requête en vue de la faire passer à 10.000 



soldats », a-t-il dit, précisant qu'il pensait que les effectifs de cette force avaient été 

fixés à 3.300, mais qu'en réalité seulement 1.100 soldats avaient été déployés. 

Il a rappelé aux sénateurs que si les 80 milliards de dollars supplémentaires 

demandés par le président pour l'année budgétaire 2005 étaient principalement 

destinés à l'Irak, une partie non négligeable était réservée au Soudan, notamment 

au Darfour. 

A propos des crimes de guerre commis au Darfour, M. Zoellick a réitéré la position 

prise il y a plusieurs mois par M. Colin Powell, l'ancien secrétaire d'Etat, à savoir 

qu'un « génocide avait bien été commis », et critiqué l'indifférence notoire des gens. 

Source: http://usinfo.state.gov/fr/Archive/2005/Feb/17-613724.html  



U.S.-Africa Trade Is Up: Non-Oil AGOA Trade Expands 

March 8 release from the Office of the U.S. Trade Representative 

Under the African Growth and Opportunity Act (AGOA), two-way trade (exports plus 

imports) between the United States and sub-Saharan Africa has increased, and a 

more diversified range of products is being traded, according to a fact sheet released 

recently by the Office of the U.S. Trade Representative. 

Following is the text of the fact sheet: 

Trade Facts 

Office of the United States Trade Representative 

www.ustr.gov 

March 8, 2005 

U.S.-AFRICA TRADE IS UP: NON-OIL AGOA TRADE EXPANDS 

-- AGOA has been a success, increasing our two-way trade with Africa and 

diversifying the range of products being traded. 

-- In 2004, AGOA imports (including GSP) totaled $26.6 billion, up 88 percent. 

-- Take oil away from AGOA, and you find that non-oil AGOA imports totaled $3.5 

billion, up 22 percent. 

-- Apparel and agricultural products accounted for more than half of non-oil AGOA 

imports. 

-- AGOA apparel products totaled $1.6 billion, up 35 percent; and agricultural 

products were $265.1 million, up 10 percent. 

-- Particularly impressive is the growth in AGOA imports of footwear, up 223 percent 

since 2000; toys and sportswear, up 79 percent; fruits and nuts, up 68 percent; and 

cut flowers, up 58 percent. 

-- Two-way total trade (exports plus imports) between the United States and sub-

Saharan Africa increased 37 percent to just over $44 billion in 2004. 

-- U.S. total exports to Africa rose 25 percent to $8.6 billion, and U.S. total imports 

(AGOA and non-AGOA) from Africa increased by 40 percent to $35.9 billion. 

Source: http://usinfo.state.gov/af/Archive/2005/Apr/26-505429.html  



Accroissement des échanges commerciaux entre les É.-U. et 
l'Afrique subsaharienne 

Fiche analytique du Bureau du représentant des États-Unis pour le 
commerce extérieur 

Les échanges commerciaux (exportations et importations) entre les États-Unis et 

l'Afrique subsaharienne dans le cadre de la loi sur la croissance et les possibilités 

économiques en Afrique (AGOA) ont fortement augmenté, et les produits faisant 

l'objet de ces échanges se sont diversifiés, indique la fiche analytique que le Bureau 

du représentant des États-Unis pour le commerce extérieur a diffusée le 8 mars. 

On trouvera ci-après le texte de cette fiche. 

Bureau du représentant des États-Unis pour le commerce extérieur 

Le 8 mars 2005 

Augmentation des échanges commerciaux entre les États-Unis et l'Afrique 

Accroissement des échanges non pétroliers dans le cadre de l'AGOA 

- Grâce à la loi sur la croissance et les possibilités économiques en Afrique (AGOA), 

les échanges commerciaux entre les États-Unis et l'Afrique ont augmenté, et les 

produits faisant l'objet de ces échanges se sont diversifiés. 

- En 2004, les importations des États-Unis dans le cadre de l'AGOA (y compris le 

Système généralisé de préférences) ont atteint 26,6 milliards de dollars, soit une 

augmentation de 88 %. 

- Si l'on ne tient pas compte des importations de pétrole, les importations des États-

Unis dans le cadre de l'AGOA se sont élevées à 3,5 milliards de dollars, soit une 

augmentation de 22 %. 

- Les vêtements et les produits agricoles ont représenté plus de la moitié des 

importations non pétrolières dans le cadre de l'AGOA. 

- Dans le cadre de l'AGOA, les importations de vêtements ont atteint 1,6 milliard de 

dollars, soit une augmentation de 35 % et celles de produits agricoles, 265,1 millions 

de dollars, soit une augmentation de 10 %. 

- Les importations qui ont le plus augmenté dans le cadre de l'AGOA sont celles de 

chaussures (223 % par rapport à 2000), de jouets et de vêtements de sports 

(79 %), de fruits et de fruits à coques (68 %) et de fleurs coupées (58 %). 



- L'ensemble des échanges commerciaux (exportations et importations) entre les 

États-Unis et l'Afrique subsaharienne a augmenté de 37 % pour atteindre quelque 44 

milliards de dollars en 2004. 

- Les exportations des États-Unis en Afrique ont augmenté de 25 % pour passer à 

8,6 milliards de dollars, et l'ensemble des importations des États-Unis (dans le cadre 

de l'AGOA et en dehors) en provenance d'Afrique s'est accru de 40 % pour atteindre 

35,9 milliards de dollars. 

Source: http://usinfo.state.gov/fr/Archive/2005/Apr/27-882634.html  



COUNTRY DATE DECLARED 
AGOA ELIGIBLE 

DATE DECLARED 
ELIGIBLE FOR 
APPAREL 
PROVISION 

SPECIAL 
RULE FOR 
APPAREL 

(Republic of) Angola December 30, 2003     
(Republic of) Benin October 2, 2000 January 28, 2004 Yes 
(Republic of) Botswana October 2, 2000 August 27, 2001 Yes 
Burkina Faso  December 10, 2004     
(Republic of) Cameroon October 2, 2000 March 1, 2002 Yes 
(Republic of) Cape Verde October 2, 2000 August 28, 2002 Yes 
(Republic of) Chad October 2, 2000     
(Republic of) Congo October 2, 2000     
(Democratic Republic of) 
Congo * December 31, 2002      

(Republic of) Djibouti October 2, 2000     
Ethiopia October 2, 2000 August 2, 2001 Yes 
Gabonese (Republic) October 2, 2000   No 
The Gambia December 31, 2002     
(Republic of) Ghana October 2, 2000 March 20, 2002 Yes 
(Republic of) Guinea October 2, 2000     
(Republic of) Guinea-
Bissau October 2, 2000     

(Republic of) Kenya October 2, 2000 January 18, 2001 Yes 
(Kingdom of) Lesotho October 2, 2000 April 23, 2001 Yes 
(Republic of) Madagascar October 2, 2000 March 6, 2001 Yes 
(Republic of) Malawi October 2, 2000 August 15, 2001 Yes 
(Republic of) Mali October 2, 2000 December 11, 2003 Yes 
(Islamic Republic of) 
Mauritania October 2, 2000     

(Republic of) Mauritius October 2, 2000 January 18, 2001 Yes 
(Republic of) Mozambique October 2, 2000 February 8, 2002 Yes 
(Republic of) Namibia October 2, 2000 December 3, 2001 Yes 

(Republic of) Niger October 2, 2000  December 17, 
2003 Yes 

(Federal republic of) 
Nigeria October 2, 2000  July 14, 2004 Yes  

(Republic of) Rwanda October 2, 2000  March 4, 2003  Yes 
(Democratic of Republic 
of) Sao Tome and Principe October 2, 2000     



(Republic of) Senegal October 2, 2000 April 23, 2002 Yes 
(Republic of) Seychelles October 2, 2000   No 
(Republic of) Sierra Leone October 23, 2002  April 5, 2004 Yes 
(Republic of) South Africa October 2, 2000 March 7, 2001 No 
(Kingdom of) Swaziland October 2, 2000 July 26, 2001 Yes 
(United Republic of) 
Tanzania October 2, 2000 February 4, 2002 Yes 

(Republic of) Uganda October 2, 2000 October 23, 2001 Yes 
(Republic of) Zambia October 2, 2000 December 17, 2001 Yes 
 
Source: www.agoa.gov  
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Chapter 1
Introduction

On May 18, 2000 President Clinton signed into law the historic Trade and Development Act of
2000, containing the African Growth and Opportunity Act (AGOA).  (The text of the Act is available at the
AGOA website, www.agoa.gov and at the USTR website www.ustr.gov).   The Act provides
unprecedented opportunities and aims to: 

• Promote increased trade and investment between the United States and sub-Saharan African
countries by providing eligible African countries with unprecedented liberal access to the U.S.
market.  Essentially all products of these eligible countries will have quota free/duty free access to
the almost 10 trillion dollar United States market.                                                                              
                              

• Promote economic development and reform in sub-Saharan Africa, moving across a wide range of
industries, granting tangible benefits to entrepreneurs, farmers, and families.

• Promote increased access and opportunities for U.S. investors and businesses in sub-Saharan
Africa.

The African Growth and Opportunity Act offers a wide variety of benefits to businesses, workers,
manufacturers, and farmers in eligible countries.  It is important to remember that the Act can only offer
opportunities!  African countries are encouraged to seize the opportunities provided in the Act and to create
enabling environments to strengthen prospects for expanded trade and investment.

Although the Act provides a variety of benefits, this guide focuses on the Act’s trade preference
benefits.  The Guide is divided into 10 Chapters.  Chapter 2 provides answers to frequently asked questions
such as “how can I determine whether the products I manufacture and want to export could benefit from the
Act?”  Other chapters contain information on the specific trade benefits available and on the eligibility criteria
that must be met for a country to receive these benefits.  Chapter 8 provides a brief summary of other
provisions of the Act and Chapter 10 provides a time line of key dates.  Information on general U.S.
agricultural market access is provided in Chapter 9.  This guide is available electronically at Internet site
www.agoa.gov.

Questions about the African Growth and Opportunity Act not covered in this guidebook may be
directed to the Office of African Affairs at the Office of the United States Trade Representative, 600 17th
St. NW, Washington, D.C. 20508, telephone number (202) 395-9514, fax number (202) 395-4505 or to
U.S. Embassies or Consulates.  Additional information on the Generalized System of Preferences (GSP)
program is available at www.ustr.gov/reports/gsp/contents.html on the USTR web site, at www.agoa.gov,
and from the GSP Information Center, Office of the U.S. Trade Representative, Room 518 Washington,
D.C. 20508 or by calling (202) 395-6971.    



- 2 -

Chapter 2

Summary of the African Growth and Opportunity Act

The African Growth and Opportunity Act/Trade and Development Act of 2000 authorizes a new
U.S. trade and investment policy toward Africa.  It promotes increased trade and economic cooperation
between the United States and eligible sub-Saharan African countries. This legislation represents a solid,
meaningful and significant opportunity, which could result in billions of dollars in new trade and investment
flows between the U.S. and Africa.

Key Elements of the Act and Benefits for Africa:

General Trade Benefits

The Act:

• Institutionalizes a process for strengthening U.S. relations with African countries and provides
incentives for African countries to achieve political and economic reform and growth. 

• Offers beneficiary sub-Saharan African countries duty-free and quota-free U.S. market access for
essentially all products through the Generalized System of Preferences (GSP) program.

• Provides additional security for investors and traders in African countries by ensuring GSP benefits
for eight years.

• Eliminates the GSP competitive need limitation for African countries. 

• Establishes a U.S.-sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum to facilitate regular
trade and investment policy discussions.

• Promotes the use of technical assistance to strengthen economic reforms and development, including
assistance to strengthen relationships between U.S. firms and firms in sub-Saharan Africa.

Apparel and Textile Preferences:

The Act:

• Lifts all existing quotas on textiles and apparel products from sub-Saharan Africa (within 30-days of
a U.S. Government determination that Kenya and Mauritius have adopted effective visa systems).

 
• Extends duty/quota free U.S. market access for sub-Saharan African apparel made from yarns and

fabrics not available in the United States.
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• Extends duty/quota free treatment for apparel made in Africa from U.S. yarn and fabric and for
knit-to-shape sweaters made in Africa from cashmere and some merino wools as well as apparel
produced in Africa from silk, velvet, linen, and other fabrics not produced in commercial quantities in
the United States. 

• Extends duty free and quota free U.S. market access for apparel made in Africa with
African/regional fabric and yarn.  Such imports, however, are subject to a cap (limit) ranging from
1.5 to 3.5% of the multibillion dollar U.S. apparel import market over an 8 year period. African
apparel imports made with African fabric/yarns currently total about $250 million. Normal MFN
duties would be levied on apparel (regional fabric) imports over the cap.

• Provides an average 17.5% duty advantage on apparel imports in the U.S. market and promotes
economic development and diversification in Africa's poorest countries through a special provision in
the cap which allows African countries with an annual GNP of under $1,500 ("lesser developed
beneficiary countries”) to use third country fabric inputs for four years. This special investment
incentive for the poorest African countries is aimed at providing a market stimulus to economic
development for areas with little existing industry.
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Chapter 3 
Frequently-Asked Questions

The following questions and answers are provided to briefly clarify some of the provisions of AGOA.  More
detailed descriptions of the law's provisions are provided in subsequent chapters of this guide.

What is an "eligible sub-Saharan African (SSA) country"?

The eligibility requirements contained in the African Growth and Opportunity Act (AGOA) were
developed in consultation with African countries.  The criteria reflect an understanding that the trade benefits
and market access accorded in the Act will only generate sustainable economic growth and development if
countries have appropriate domestic policies.  The criteria constitute "best practice" policies that will
ultimately attract trade and investment and foster widely-shared prosperity.  They include:  establishment of
market-based economies; development of political pluralism and the rule of law; elimination of barriers to
U.S. trade and investment; protection of intellectual property; efforts to combat corruption; policies to
reduce poverty and increase availability of health care and educational opportunities; protection of human
rights and worker rights, and elimination of certain practices of child labor.  AGOA states that eligible sub-
Saharan African countries must implement their obligations to combat the worst forms of child labor.  The
phrases "eligible sub-Saharan African country" and "beneficiary sub-Saharan African country" are used in
this Guide interchangeably.

The first list of eligible countries was published in the Federal Register on October 4, 2000 and is
provided at Annex 1.  A second list of additional countries may be published at the beginning of 2001. 

What products are eligible for duty-free treatment?

Essentially all products will be eligible, as long as they meet AGOA's rule of origin requirements and
are imported directly from a beneficiary sub-Saharan African country.  Exceptions include fabrics and yarns
not imported as part of a finished apparel product, and products determined by the U.S. Government to be
import sensitive.  A listing of products currently eligible for GSP is provided at Annex 3.  A listing of
additional products that are potentially eligible for duty-free treatment under AGOA is provided at Annex 2. 
A final list of additional products that will be eligible for duty-free treatment under AGOA will be published
in the Federal Register by the end of 2000 and will be available at the Internet web site www.agoa.gov. 
The African Growth and Opportunity Act also permits duty-free entry for certain apparel products.  Further
details on apparel benefits are provided in Chapter 5.

How do I tell if the products I want to export are eligible for duty-free access to the U.S. market?

There are three basic means by which a product may have duty-free access to the U.S. market.  For
many products, the U.S. has already set the tariff at zero for all countries’ exports of that product.  In
addition, many products are already eligible for duty-free treatment under the U.S. Generalized System of
Preferences (GSP) Program.  Under the African Growth and Opportunity Act, many more products will be
eligible for duty-free access to the U.S., providing duty-free and quota-free U.S. market access for
essentially all products from eligible sub-Saharan African countries.  
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The first step in determining the United States’ tariff rate for a product is to determine what the U.S.
Harmonized Tariff Schedule (HTSUS) number is for the product(s).  An electronic version of the HTSUS is
available on the Internet at http://www.usitc.gov/taffairs.htm.  An  alphabetized index and listing of articles, is
located at the back of the HTSUS.  

Once the product HTSUS number is known, you may determine the U.S. tariff rate by consulting
the HTSUS (or the International Trade Commission’s U.S. Tariff and Import Database (under the Links
button of the www.agoa.gov Internet site).  Alternatively, you may use this Guide to determine if your
product is eligible for duty-free treatment under GSP (see Annex 3 which lists all GSP eligible products (for
all GSP countries) and Annex 2 which includes within the list those products that are eligible for GSP only
for countries that are GSP “least developed beneficiary countries”) or is potentially eligible for duty-free
treatment under the African Growth and Opportunity Act (see Annex 2 with a list of products that are
potentially eligible for duty-free treatment under AGOA).  A determination on what products will be eligible
for duty-free treatment under AGOA is expected by the end of 2000.  It is important to note that if a
product is not listed as eligible for duty-free treatment under GSP or under AGOA it may be because the
tariff is already zero for all countries.    

In order to receive duty-free market access for a product under the GSP program or under AGOA,
the product must be produced or manufactured in a GSP or AGOA beneficiary country and must meet the
GSP or AGOA rules of origin requirements.  A list of GSP beneficiary countries is provided at Annex 1.  A
list of designated sub-Saharan African beneficiary countries is provided in Annex 1.

What are the main benefits available to exporters from eligible sub-Saharan African countries?

First, as detailed above, zero duties apply to U.S. imports of eligible products from eligible countries
in sub-Saharan Africa.  "Eligible products" are those currently receiving duty-free treatment under the U.S.
GSP program, plus an expanded list of products (excluding textiles and apparel) not otherwise eligible for
duty-free treatment under GSP.  A detailed list of these products is found in Annex 3 of this Guide.

Second, a guarantee of GSP benefits for eligible sub-Saharan African countries through September
30, 2008 (the GSP program is scheduled to expire for non-sub-Saharan African countries on September
30, 2001 and must be renewed by Congress if duty-free treatment is to resume).  In addition, the GSP
program’s “competitive needs” limitation which prohibits the importation of GSP-eligible products above a
certain level is waived for eligible sub-Saharan countries under the AGOA.

Third, duty-free treatment for imports of sub-Saharan African apparel, some of which may be made
with sub-Saharan African textiles and yarn.  This benefit will give exporters in eligible Sub-Saharan Africa
countries a decided advantage in exporting apparel to the United States.  While sub-Saharan African
apparel that meets AGOA's criteria will continue to be duty-free through September 30, 2008, U.S. imports
of apparel from all other suppliers with which the United States does not have free trade agreements will
continue to be assessed regular tariff duties, which average 17.5% of the value of the apparel product. 
However, apparel products made with sub-Saharan African fabrics or yarns or third-country fabrics or
yarns may lose duty-free benefits if the U.S. Secretary of Commerce determines that imports into the United
States of those products are "surging" -- in other words, being imported in such increased quantities as to
cause the U.S. industry producing the same or a similar product serious damage or threat thereof. 
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Fourth, establishment of an U.S.-sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum
which institutionalizes a Presidential and Cabinet-level dialogue between the U.S. and the countries of sub-
Saharan Africa.  

Fifth, expanded support from the Overseas Private Investment Corporation and the U.S.
Export-Import Bank that will increase the interest of American exporters and investors in undertaking
projects in sub-Saharan Africa.

Can a country lose AGOA benefits?

Yes.  The President must conduct an annual review of each sub-Saharan African country's progress
towards meeting the AGOA eligibility criteria.  The President must terminate the designation of any
beneficiary sub-Saharan African country if he determines that the country is not making continual progress
towards meeting the eligibility criteria. 

What specific requirements must be met to import merchandise under AGOA?

The imported merchandise must be eligible for AGOA benefits; produced in a designated
beneficiary sub-Saharan Africa country; meet the value-added requirements for non-textile/apparel
products, and the various specific requirements for different apparel products; be imported directly into the
United States from a beneficiary sub-Saharan Africa country; be accompanied by import documentation that
claims AGOA benefits on the appropriate shipping documents.

What are the rule of origin requirements for qualifying AGOA apparel products?

The rules vary with the product.  The U.S. Customs Service has issued interim Customs Regulations
on the African Growth and Opportunity Act.  These interim regulations are available at www.agoa.gov. 
General information on apparel rules of origin is included at Annex 4.   In general, apparel qualifying for
duty-free benefits may be made with U.S. fabric in turn made with U.S. yarn, sub-Saharan African fabric in
turn made with sub-Saharan African yarn (subject to quantitative limit) or, in the case of least developed
sub-Saharan Africa countries, third-country fabric (subject to quantitative limits).  Certain third country
fabrics and yarns may also be used by sub-Saharan African apparel producers provided such fabrics are on
a short supply list - maintained by the Department of Commerce  (contained in Annex 5 to this Guide). 
Third-country yarn and fiber may also be used to produce cashmere or certain wool knit-to-shape sweaters. 

What are the rule of origin requirements for other products?

The item must be the growth, product, or manufacture of a beneficiary developing country and the
sum of (a) the cost or value of materials produced in a one or more beneficiary countries plus (b) the direct
cost of processing performed in those countries may not be less than 35 percent of the appraised value of
the product when it enters the United States.  Up to 15 percentage points of that 35 percent may be derived
from U.S. parts or materials used to produce the product in a beneficiary sub-Saharan Africa country or
countries for new products designated for GSP benefits for AGOA beneficiaries.  Their products also enjoy
cumulation benefits.   Questions regarding rule of origin requirements for specific products and/or
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classification of products may be directed to the U.S. Customs Service by writing to: Director, National
Commodity Specialist Division, U.S. Customs Service, 6 World Trade Center, New York, New York
10048. 

What is meant by the requirement that the article be "imported directly"?

The article must be shipped directly from the beneficiary country to the United States without
passing through the territory of any other country.  Or, if shipped through the territory of any other country,
the merchandise must not have entered the commerce of that country while in route to the United States.  In
all cases, the invoices, bills of lading and other documents connected with the shipment must show that the
United States is the final destination of the imported article.  (See 19 CFR 10.175(d) for the U.S. Customs
Service definition of "imported directly.")

How can the correct HTSUS classification of a product be determined?

Questions about a specific product HTSUS number should be referred to the U.S. Customs Service
by writing to: Director, National Commodity Specialist Division, U.S. Customs Service, 6 World Trade
Center, New York, New York 10048. General information from U.S. Customs including information on
classification and rules of origin can be found at www.customs.gov  

Who makes the determinations regarding AGOA product and country eligibility?

The apparel and textile benefits provided under AGOA are generally specified in the African Growth
and Opportunity Act.  The GSP Subcommittee of the Trade Policy Staff Committee, chaired by the Office
of the United States Trade Representative, reviews non-apparel/textile product coverage.  All Executive
Branch Agencies directly involved in trade participate in the inter-agency review of GSP eligibility
modifications including expansion of GSP product coverage for eligible sub-Saharan African countries
through AGOA.  The U.S. Customs Service determines the classification of products and whether or not
they meet the requirements specified in the Act.  

Country eligibility decisions are made through an inter-agency process involving all relevant
Executive Branch Agencies and chaired by the Office of the United States Trade Representative. 
Recommendations on product coverage and country eligibility are provided to the President whose final
decisions are printed in the Federal Register.  

How can an exporter in an AGOA beneficiary country know the value at which the U.S. Customs
authorities will appraise an article?

In most cases, U.S. Customs will appraise the merchandise at the transaction value, that is, the price
actually paid or payable for the merchandise when sold for export to the United States. This value would
include the following elements: 

1. The packing costs incurred by the buyer 
2. The selling commission incurred by the buyer 
3. The value of any assistance provided to the producer free of charge by the buyer
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4. The royalty or license fee that the buyer is required to pay as a condition of the sale
5. The proceeds accruing to the seller of any subsequent resale, disposal, or use of the imported
merchandise

In general, shipping and other costs related to transporting the GSP articles from the port of export
to the United States are included neither in the value of the article nor in the value-added calculation. 

What costs may be included in the direct costs of processing?

The direct costs of processing include all costs, whether directly incurred in, or those that can be
reasonably allocated to the growth, production, manufacture, or assembly of the merchandise in question.
These include the following:

• Actual labor costs involved in producing the goods, fringe benefits, and on-the-job training costs
• Engineering, supervisory, quality control, and similar personnel costs 
• Dies, molds, and tooling costs, as well as depreciation on machinery and equipment
• Research, development, design, blueprints and engineering, and inspection and testing costs 

What costs may not be included in the direct costs of processing?

The costs that may not be included in the direct costs of processing are those that are not directly
attributable to the merchandise being considered or are not "costs" of manufacturing. These costs include
profit and general expenses and business overhead such as administrative salaries, casualty and liability
insurance, advertising, and sales representative's salaries,
commissions, or expenses. 

What is an "effective visa system,” related to apparel/textile shipments?

An effective visa system, applicable to the textile and apparel products that claim benefits under
AGOA, is a government-industry process that demonstrates that the goods for which benefits are claimed
were in fact produced in a sub-Saharan Africa country or countries according to the rules of origin required
to claim those benefits.  The U.S. Government has provided countries with guidance on what the United
States believes is required by an effective visa system.  This includes the requirement that each shipment by
covered by an original visa stamped on an original invoice.  The visa must contain certain information such as
the date of the visa, the quantity of goods being shipped, the preference grouping the goods qualify under,
and a country code.  In addition, governments must agree to cooperate with the U.S. Customs Service to
prevent unlawful transshipment and use of counterfeit documentation, must agree to permit verification visits
to factories, producers, exporters, and/or manufacturers, and must require factories, producers, exporters,
and manufacturers to retain proper records relating to the production of goods for a period of five years.  

What are the apparel/textile preference groupings?

The following are general descriptions of the preference groups.  Articles under preference group “I”
must be determined through bilateral consultations between the United States and sub-Saharan African
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countries.   

A:   Apparel assembled from U.S.-formed and cut fabric from U.S. yarn. [19 CFR 10.213(a)(1)]
B:  Apparel assembled and further processed from U.S.-formed and cut fabric from U.S. yarn. [19

CFR 10.213(a)(2)]
C: Apparel cut and assembled from U.S. fabric from U.S. yarn and thread. [19 CFR 10.213(a)(3)]
D: Apparel assembled from regional fabric from yarn originating in the U.S. or one or more beneficiary

countries. [19 CFR 10.213(a)(4)]
E: Apparel assembled in one or more lesser developed beneficiary countries.  [19 CFR 10.213(a)(5)].  
F: Sweaters knit to shape in chief weight of cashmere. [19 CFR 10.213(a)(6)]
G: Sweaters knit to shape with 50 percent or more by weight of fine wool. [19 CFR 10.213(a)(7)]
H: Apparel cut and assembled in one or more beneficiary countries from fabrics or yarn not formed in

the United States or a beneficiary country (as identified in NAFTA) or designated as not available in
commercial quantities in the United States. [19 CFR 10.213(a)(8) or (a)(9)]

I:          Handloomed, handmade or folklore articles.[19 CFR 10.213(a)(10)]

Do the apparel products that are eligible for duty-free and quota-free benefits under the AGOA have
to satisfy the 35% value-added  requirement of the GSP program?
     

No. Apparel products eligible for benefits under the AGOA must meet the preference grouping
requirements set forth in the AGOA apparel provisions.  These requirements do not include the 35%
value-added requirement.  The 35% value-content requirement applies to those products currently eligible
for GSP treatment (which do not include most textile and apparel products), as well as additional products
(again excluding textiles and apparel) that may be designated as eligible for duty-free treatment under the
expansion of the GSP program for AGOA beneficiary countries.

Which countries are considered to be “lesser developed beneficiary” countries under the AGOA?

The majority of countries in sub-Saharan Africa would be considered lesser developed countries
under the AGOA.  The criterion requires that a country’s per capita GNP as measured by the World Bank
in 1998 be under $1,500.  Annex 1 includes a list of lesser-developed AGOA beneficiary countries.
 
How will apparel exports from sub-Saharan Africa be counted against the cap on imports of apparel
made with regional or third-country fabric?

On a "first-come, first-served" basis.  This means that eligible imports from any eligible country will
be counted against the cap as they are imported.  Once the cap is filled, products may still be imported;
however, the prevailing normal trade relations tariff rate will be assessed.  For the first year, two-thirds of the
cap was made available on October 2, 2000.  The remaining one-third of the cap, plus any quantity
remaining unfilled from the earlier two-thirds of the cap, will be made available on January 1, 2001.  The
yearly cap period begins on October 1 of each year and runs through September 30 of the next year.  

What is "transshipment"?

AGOA describes transshipment as a claim for a textile or apparel article for duty-free benefits that is
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false with respect to country of origin, manufacture, processing or assembly of the article or any of its parts.

If transshipment is found, the United States will deny all benefits for future textile or apparel
shipments from the transshipping sub-Saharan African exporter for five years.

For apparel/textiles, what types of records must be kept and by whom?

Exporters, producers, or manufacturers are required to keep proper records relating to the
production of goods, including materials used in production, information relating to the place of production,
the number and identification of the types of machinery used in production, and the number of workers
employed in production.  These records should be retained for five years. If the U.S. Customs Service
visits the facility of a producer or exporter in a beneficiary country, it may also expect to see inventory
records, documentation for payments for raw material purchases, export/shipping records, contracts with
subcontractors, payroll records, cutting records, assembly records, letters of credit and out-processing
records.
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Chapter 4
Trade Benefits (Non-Apparel/Textile)

AGOA builds on existing U.S. programs designed to increase trade and investment between the
United States and developing countries.  AGOA expands benefits available under the Generalized System of
Preferences (GSP) program.  GSP offers duty-free treatment to imports of selected products from specific
beneficiary countries.  Duty-free treatment for a broader range of products is provided for imports from least
developed beneficiary developing countries.  The GSP program must be renewed by Congress each time it
expires; it is currently scheduled to expire September 30, 2001. Detailed information about the program,
including the products and countries eligible for duty-free benefits, can be found on the Internet at:
http://www.ustr.gov/reports/gsp/index.html, or under the Links button on the www.agoa.gov Internet site.

Duty-Free Treatment for Products

U.S. imports from most sub-Saharan Africa countries are already eligible to receive duty-free access
for some 4,650 products under the U.S. GSP program. Another 1,783 products imported from
least-developed sub-Saharan African countries are also eligible to receive duty-free treatment.  A list of
products currently eligible for GSP is contained in Annex 2. However, the GSP program excludes from this
extensive list of products duty-free treatment for textiles, apparel, watches, footwear, handbags, luggage, flat
goods, work gloves and leather wearing apparel, and certain electronic, steel and glass products as well as
other products that are deemed import-sensitive.  In addition, under GSP, benefits may be lost when imports
from a beneficiary country reach prescribed thresholds.  Finally, GSP benefits for all products imported from
all beneficiary countries expire on September 30, 2001 unless renewed by Congress.

AGOA provides three important benefits to eligible sub-Saharan African exporters.  First, it extends
the duty-free treatment under the GSP program for eligible sub-Saharan African countries through
September 30, 2008.  Second, the AGOA eliminates most of the limitations of the GSP program for eligible
sub-Saharan African countries.  Third, AGOA expands the product coverage of the GSP program but only
for products of sub-Saharan Africa.

AGOA permits the President to extend duty-free treatment to imports of essentially all products,
except textiles and apparel, if they are the "growth, product or manufacture" of a beneficiary sub-Saharan
Africa country, meet a value-added requirement, and the President determines that the products are not
import-sensitive in the context of imports from beneficiary sub-Saharan Africa countries.  Annex 3 provides
a full list of the products under review.  Textile and apparel benefits are treated separately from GSP under
AGOA.  The U.S. GSP Subcommittee is currently conducting a review of these products and it is expected
that the President will announce the final list of products eligible for duty-free treatment under AGOA before
the end of the year 2000.  The list will be published in the U.S. Federal Register and will be made available
on the Internet at www.agoa.gov.  

This provision of AGOA gives sub-Saharan African suppliers a competitive edge over suppliers in
other countries with which the United States does not have a free trade agreement.  The tariff rates on many
of these products can be quite high, and reducing them to zero for sub-Saharan

Africa exporters in eligible sub-Saharan African countries will enable those suppliers to compete more
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effectively with suppliers elsewhere.

More Certainty for Duty-Free Benefits

Regular and expanded GSP duty-free benefits will remain in place for sub-Saharan African
exporters through September 30, 2008, irrespective of whether or not the GSP program applicable to other
developing countries is extended past September 30, 2001.  This benefit provides more certainty for both
sub-Saharan African exporters and their U.S. customers, each of whom will likely incorporate sub-Saharan
African suppliers more securely into their international sourcing plans as a result of the assurance that
duty-free treatment will not lapse for some time.

End of Competitive Need Limits for Sub-Saharan Africa

AGOA also exempts eligible sub-Saharan African countries from normal GSP program limitations
on value and percentage of trade in a specific product, known as “competitive need limitations.”  Normally,
a GSP participant loses benefits for a certain product if imports of that product into the United States
account for more than 50 percent of total U.S. imports of that product, or if imports reach a certain value
($90 million in 1999).   AGOA amends the GSP statute to exempt sub-Saharan Africa beneficiary countries
from these competitive need limitations.  This benefit will also contribute to a more secure long-term sourcing
relationship between sub-Saharan African exporters and U.S. customers.

GSP Rule of Origin for Imports from Sub-Saharan Africa

A product must meet the GSP program rules of origin to qualify for duty-free access to the U.S.
under the GSP program.  The GSP rules of origin require that a product be the "growth, product or
manufacture" of a beneficiary sub-Saharan African country and that:

• The article must be imported directly from the beneficiary country into the United States; and  
• The sum of the cost or value of materials produced in the beneficiary country plus the direct

processing costs must equal at least 35 percent of the appraised value of the product at the time of
entry into the United States.

Imported materials may be counted toward the 35 percent but only if the materials are “substantially
transformed” into new and different constituent materials of which the eligible article is composed.   If an
imported article has been produced in part in several countries that are members of an association of
countries contributing to the regional economic integration of its members, the articles will be accorded
duty-free entry if the value of their collective production of the article accounts for at least 35 percent of the
appraised value of the article. The level of value added is the same as would be required for a product
imported from a single country. The U.S. Customs Service is charged with determining whether an article
meets the GSP rule-of-origin requirements.  Members of the West African Economic and Monetary Union
(WAEMU), the Southern African Development Community (SADC), and the Tripartite Commission on
East African Cooperation (EAC) are potentially eligible for this cumulation benefit.  The President has
delegated to the U.S. Trade

Representative the responsibility for determining which members of these organizations qualify for the
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cumulation benefit under the GSP program.  

AGOA Rule of Origin for Imports from Sub-Saharan Africa

A product must meet the AGOA program rules of origin to qualify for duty-free access to the U.S.
under AGOA.  The AGOA rules of origin require that a product be the "growth, product or manufacture" of
a beneficiary sub-Saharan Africa country and that:

• The article must be imported directly from the beneficiary country into the United States; and

• The sum of (a) the cost or value of materials produced in a one or more beneficiary countries plus
(b) the direct cost of processing performed in those countries is not less than 35 percent of the
appraised value of the product when it enters the United States.  Up to 15 percentage points of that
35 percent may be derived from U.S. parts or materials used to produce the product in a beneficiary
Sub-Saharan Africa country or countries.

General Rule of Origin Guidelines

In most cases, U.S. Customs will appraise the merchandise at the transaction value, that is, the price
actually paid or payable for the merchandise when sold for export to the United States. This value would
include the following elements: 

1. The packing costs incurred by the buyer 
2. The selling commission incurred by the buyer 
3. The value of any assistance provided to the producer free of charge by the buyer
4. The royalty or license fee that the buyer is required to pay as a condition of the sale
5. The proceeds accruing to the seller of any subsequent resale, disposal, or use of the imported
merchandise

In general, shipping and other costs related to transporting the GSP articles from the port of export
to the United States are included neither in the value of the article nor in the value-added calculation. 

The direct costs of processing include all costs, whether directly incurred in or those that can be
reasonably allocated to the growth, production, manufacture, or assembly of the merchandise in question.
These include the following:

• Actual labor, fringe benefits, and on-the-job training costs
• Engineering, supervisory, quality control, and similar personnel costs 
• Dies, molds, and tooling costs, as well as depreciation on machinery and equipment
• Research, development, design, blueprints and engineering, and inspection and testing costs 

The costs that may not be included in the direct costs of processing are those that are not directly
attributable to the merchandise being considered or are not "costs" of manufacturing. These costs include
profit and general expenses and business overhead such as administrative salaries, casualty and liability
insurance, advertising, and sales representative's salaries,
commissions, or expenses. 
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Questions regarding rule of origin requirements for specific products may be directed to: Director,
National Commodity Specialist Division, U.S. Customs Service, 6 World Trade Center, New York, New
York 10048.  
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Chapter 5 
Trade Benefits for Textiles and Apparel

AGOA extends duty-free and quota-free benefits to imports of a number of apparel items, and
textile products used to make those goods, produced in eligible sub-Saharan African countries.  In most
instances, these benefits are available without limits on the total volume of apparel exported from eligible
sub-Saharan African countries to the United States.  In two specific instances, however, the volume of U.S.
imports of particular types of apparel exported from eligible Sub-Saharan Africa countries is subject to a
cap.  

In order for apparel/textile products of a country to be eligible for duty-free treatment, the AGOA
beneficiary country must be designated as eligible for apparel/textile benefits.  Such a designation requires
that the United States determine that the country has an effective visa system to prevent the unlawful
transshipment of apparel/textile articles and the use of counterfeit documents relating to the importation of the
articles into the United States.  USTR will publish a Federal Register notice when it designates a country(ies)
as eligible for AGOA apparel/textile benefits.   This information will be available at www.ustr.gov and at
www.agoa.gov

Duty-Free, Quota-Free Treatment

AGOA provides that the following five types of textile and apparel products imported from eligible
sub-Saharan African countries can enter the United States duty-free and quota-free.  It should be
recognized that many complicated factors may be involved in customs issues and that this information is for
general information purposes only.  Customs regulations pertaining to AGOA are available at
www.agoa.gov under product eligibility.  For answers to specific questions or to request a ruling, direct
enquiries to: Director, National Commodity Specialist Division, U.S. Customs Service, 6 World Trade
Center, New York, New York 10048. 

• Apparel assembled in sub-Saharan Africa from fabrics wholly formed and cut in the United States,
from yarns wholly formed in the United States.

• Apparel cut and assembled in sub-Saharan Africa, using U.S. thread, from fabrics wholly formed in
the United States from yarns wholly formed in the United States.

• Sweaters knit to shape from cashmere or certain wool.  The sweaters must be in chief weight of
cashmere, or 50 percent or more by weight of merino wool measuring 18.5 microns in diameter.  Fiber and
yarn can come from any country, including countries outside sub-Saharan Africa.

• Apparel cut or knit to shape and assembled in sub-Saharan Africa from third-country yarn or fabric
in short supply.  The yarns and fabrics considered in "short supply" is derived from the North American Free
Trade Agreement (see Annex 401 of the NAFTA).  Briefly, they currently include, among others, silk, linen,
fine-count cotton circular knit fabrics for certain apparel, cotton velveteen, fine wale cotton corduroy, Harris
Tweed, batiste fabrics, and nine types of lightweight high-thread count broadwoven fabrics for men's and
boy's shirts.  (A list of “short supply” yarns and fabrics is provided at Annex 5.  Additional yarns and fabrics
may be added in the future through procedures detailed in the AGOA).
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• Handloomed, handmade and folklore articles.  Products covered under this category will be
determined through U.S. consultations with the beneficiary country (or countries) and must also be certified
by the competent authority of the beneficiary country (or countries) as a handloomed, handmade, or folklore
article.

• Certain other apparel products will be duty-free and quota-free up to a specified cap
 (aggregate level of imports of these products from all beneficiary sub-Saharan African countries) that is
based on U.S. total apparel imports in a previous 12-month period.  The specific products covered under
the cap are:

• Apparel assembled in sub-Saharan Africa from fabric wholly formed in sub-Saharan Africa from
U.S. or sub-Saharan African yarn.  

• Apparel assembled in sub-Saharan Africa from non-U.S., non-sub-Saharan African fabric ("third
country" fabric).  Only lesser-developed sub-Saharan African countries, defined as those with a per capita
gross national product of less than $1,500 a year in 1998 as measured by the World Bank, may export
apparel wholly assembled in their countries, regardless of the origin of the fabric, through September 30,
2004.  According to the World Bank's 1999/2000 World Development Report, which gives 1998 data, all
sub-Saharan African countries except Botswana, Equatorial Guinea, Gabon, Mauritius, Namibia,
Seychelles, and South Africa fall below this per capita threshold and are eligible to use third-country fabric in
their duty-free apparel exports to the United States through September 30, 2004.

The single cap on preferential treatment for these two categories of apparel is as follows:

Share of Total U.S. Apparel Imports, Measured In Square Meter Equivalents, In Previous 12-Month
Period for Which Data Are Available

October 1, 2000 – September 30, 2001 1.50%
October 1, 2001 – September 30, 2002 1.78%
October 1, 2002 – September 30, 2003 2.06%
October 1, 2003 – September 30, 2004 2.34%
October 1, 2004 – September 30, 2005 2.62%
October 1, 2005 – September 30, 2006 2.90%
October 1, 2006 – September 30, 2007 3.18%
October 1, 2007 – September 30, 2008 3.50%

The duty-free cap is not allocated among countries.  It will be filled on a "first-come, first-served"
basis.  In any year that the cap is met, subject apparel products from sub-Saharan Africa may still enter the
United States; however, they will be assessed the prevailing normal trade relations duty rate (Column 1 rates
detailed in the Harmonized Tariff System of the United States) at the time of entry.  For the first year, two-
thirds of the cap was made available on October 2, 2000.  The remaining one-third of the cap, plus any
quantity remaining unfilled from the earlier two-thirds of the cap, will be made available on January 1, 2001.

In addition to the cap on these imports, AGOA includes protection for U.S. industries from surges in
apparel imports wholly assembled in sub-Saharan Africa countries from regional and third-country fabric
and yarn.  The Secretary of Commerce will monitor these apparel imports on a monthly basis.  If the
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Secretary determines that there has been a surge of imports in such increased quantities as to cause serious
damage, or threat thereof, to U.S. producers, then the President must suspend benefits for that particular
product from the sub-Saharan African country or countries that are exporting it.  The Secretary will only
make a determination after a notice has been published in the Federal Register and a thorough investigation
has been concluded.  

Quotas on Imports from Kenya and Mauritius

Existing U.S. quotas on textile and apparel products imported into the United States from Kenya
and Mauritius will be terminated within 30 days after the U.S.Government has determined that each country
has adopted an effective visa system to prevent the transshipment of textile and apparel articles and the use
of counterfeit importation documents.

Findings and Trimmings

An apparel article is eligible for benefits even if the article contains findings or trimmings of foreign
origin, if the value of such findings and trimmings does not exceed 25 percent of the cost of the components
of the assembled article.  Examples of findings and trimmings include sewing thread (except when used to
assemble in sub-Saharan Africa U.S.-cut fabric), hooks and eyes, snaps, buttons, "bow buds," decorative
lace trims, elastic strips, and zippers.  Elastic strips are considered findings or trimmings only if they are each
less than 1 inch in width and used in the production of brassieres.

Certain Interlinings

Certain interlinings are eligible for duty-free treatment as findings and trimmings.  The interlinings
permitted include only a chest type plate, a "hymo" piece, or "sleeve header" made of woven or
weft-inserted warp knit construction, and made of coarse animal hair or man-made filaments.  This benefit
will terminate if the President determines such interlinings are made in the United States in commercial
quantities.

De Minimis Rule

Apparel products assembled in sub-Saharan Africa which would otherwise be considered eligible
for AGOA benefits but for the presence of some fibers or yarns not wholly formed in the United States or
the beneficiary sub-Saharan African country will still be eligible for benefits as long as the total weight of all
such fibers and yarns is not more than 7 percent of the total weight of the article.  
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Chapter 6 
Customs-Related Requirements for Apparel Benefits: 

Protection Against Transshipment

Preferential treatment for textile and apparel articles under AGOA is conditioned on the enforcement
of measures to prevent transshipment.  Transshipment is defined as the use of false information in claiming
the country of origin, manufacture, processing, or assembly of an article or any of its components.  This false
information is used to export an article duty-free to the United States when it otherwise would be deemed
dutiable and/or counted against a quota.  When transshipment occurs, the benefits of AGOA accrue to
others outside of sub-Saharan Africa, taking away jobs and opportunities from sub-Saharan African
countries and people and diminishing the benefits eligible sub-Saharan African countries receive from
AGOA.  Anti-transshipment measures are aimed at protecting both sub-Saharan African countries and their
producers as well as the U.S. market and domestic industry.  

In order for an eligible sub-Saharan African country to export qualifying apparel products to the
United States duty-free, the United States must determine that the country has met certain customs-related
requirements including (the specific provisions are contained in Section 113 of the AGOA): 

• adoption of an effective visa system, domestic laws, and enforcement measures to prevent illegal
transshipment and the use of counterfeit documents relating to the importation of eligible apparel
products into the United States;

• enactment of legislation or issuance of regulations that allow the U.S. Customs Service to thoroughly
investigate allegations of transshipment;

• agreement to report total imports and exports of the covered articles in that country;

• agreement to cooperate fully with the United States to address and take action necessary to prevent
circumvention;

• agreement to require all producers and exporters of covered articles to maintain complete records of
production and all materials used in that production for at least two years after production or export;
and

• agreement to provide documentation to the U.S. Customs Service establishing country of origin of
covered articles.  These documents include production records, factory information, the number and
type of machinery used in production, number of workers employed in production, and certification
from both the manufacturer and the exporter.

• implementation of or substantial progress toward implementation of procedures and requirements
similar to the relevant procedures and requirements under chapter five of the NAFTA.  

The U.S. Customs Service will provide technical assistance to beneficiary sub-Saharan Africa
countries in developing and implementing an appropriate visa system, legislation and regulations and

in training their officials in anti-transshipment enforcement.  Customs will also send production verification
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teams to at least four beneficiary sub-Saharan African countries each year.

An exporter, any successor of the exporter, and any other entity owned or operated by the principal
of the exporter, from a beneficiary sub-Saharan African country that has been determined to have engaged
in transshipment of apparel or textiles will lose all apparel and textile duty-free benefits for a period five
years.  Other penalties may also be applied.
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Chapter 7 
Country Eligibility Requirements

The benefits established by AGOA are targeted towards the 48 countries of sub-Saharan Africa. 
However, sub-Saharan African countries do not automatically receive all of the benefits of AGOA.  Certain
AGOA trade benefits will be extended only to those countries that meet specific eligibility criteria. These
criteria were developed in consultation with sub-Saharan African countries and reflect an understanding that
additional U.S. market access provided under AGOA will only generate sustainable economic growth and
development if countries have appropriate domestic policies.  The criteria constitute "best practice" policies
that will ultimately attract trade and investment and foster widely-shared prosperity.

Sub-Saharan African countries designated as eligible or beneficiary countries must undergo an
annual review of their status.  Countries may be added or withdrawn from the list of eligible or beneficiary
countries during this annual review.  The President will monitor, review, and report annually to Congress
each country's progress towards meeting the criteria.  The President must terminate the designation of a
country as a beneficiary sub-Saharan African country if he determines that the country is no longer making
continual progress towards meeting the eligibility criteria.  If the President terminates a country’s designation,
it will be effective January 1 of the year following the year in which the determination is made. 

In considering the eligibility of sub-Saharan African countries for AGOA beneficiary status, the
AGOA required the President to consider the countries based on the existing criteria under the Generalized
System of Preferences program as well as new AGOA criteria and a new GSP criterion. These new criteria
include whether these countries have established or are making
continual progress toward establishing, a market-based economy, the rule of law, the elimination of barriers
to U.S. trade and investment, economic policies to reduce poverty, the protection of internationally
recognized worker rights, and a system to combat corruption. Additionally, countries (1) cannot engage in
activities that undermine U.S. national security or foreign policy
interests, (2) cannot engage in gross violations of internationally-recognized human rights, (3) cannot provide
support for acts of international terrorism, and (4) must have implemented their commitments to eliminate the
worst forms of child labor. 

Eligibility to receive certain benefits under AGOA derives from Section 104(a) of the AGOA,  
section 502(b) of the Trade Act of 1974, as amended (containing the GSP eligibility criteria), and section
506A of the Trade Act of 1974.  Section 104(a) is provided below in its entirety.  A summary of relevant
parts of Section 502(b) is also included below. 

“SEC. 104. ELIGIBILITY REQUIREMENTS
 
(a) In General.-- The President is authorized to designate a sub-Saharan African country as an eligible
sub-Saharan African country if the President determines that the country-- 

(1) has established, or is making continual progress toward establishing-- 

(A) a market-based economy that protects private property rights, incorporates an open rules-based trading
system, and minimizes government interference in the economy through measures such as price controls,
subsidies, and government ownership of economic assets; 
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(B) the rule of law, political pluralism, and the right to due process, a fair trial, and equal protection under the
law; 

(C) the elimination of barriers to United States trade and investment, including by-- 

(i) the provision of national treatment and measures to create an environment conducive       to
domestic and foreign investment; 

(ii) the protection of intellectual property; and 

(iii) the resolution of bilateral trade and investment disputes; 

(D) economic policies to reduce poverty, increase the availability of health care and educational
opportunities, expand physical infrastructure, promote the development of private enterprise, and encourage
the formation of capital markets through micro-credit or other programs; 

(E) a system to combat corruption and bribery, such as signing and implementing the Convention on
Combating Bribery of  Foreign Public Officials in International Business Transactions; and 

(F) protection of internationally recognized worker rights, including the right of association, the right to
organize and bargain collectively, a prohibition on the use of any form of forced or compulsory labor, a
minimum age for the employment of children, and acceptable conditions of work with respect to minimum
wages, hours of work, and occupational safety and health; 

(2) does not engage in activities that undermine United States national security or foreign policy interests; and 

(3) does not engage in gross violations of internationally recognized human rights or provide support for acts
of international terrorism and cooperates in international efforts to eliminate human rights violations and
terrorist activities. 

(b) Continuing Compliance: If the President determines that an eligible sub-Saharan African country is not
making continual progress in meeting the requirements described in subsection (a)(1), the President shall
terminate the designation of the country made pursuant to
subsection (a).” 

Summary of Section 502(b) of the Trade Act of 1974 as amended.  

To be eligible for the GSP benefits, a country must:

1. Not be a Communist country unless its products receives normal trade relations treatment, it is a
member of the World Trade Organization and International Monetary Fund or is not dominated or
controlled by international communism (Sec. 502(b)(2)(A));

2. Not be a party to an arrangement or participates in any action that withholds or has the effect of
withholding vital commodity resources or raises their prices to unreasonable levels, causing serious disruption
of the world economy (Sec. 502(b)(2)(B));
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3. Not afford preferential treatment to products of a developed country which has or is likely to have a
significant adverse effect on U.S. commerce (Sec. 502(b)(2)(C));

4. Not have nationalized, expropriated  or otherwise seized property, including trademarks, patents, or
copyrights owned by a U.S. citizen without compensation (Sec. 502(b)(2)(D));

5. Recognize or enforce arbitral awards to U.S. citizens or corporations (Sec. 502(b)(2)(E));

6. Not aid or abet, by granting sanctuary from prosecution, any individual or group which has
committed international terrorism (Sec. 502(b)(2)(F));

7. Take steps to afford internationally-recognized worker rights, including the right of association, the
right to organize and bargain collectively, freedom from compulsory labor, a minimum age for the
employment of children, and acceptable conditions of work with respect to minimum wages, hours of work
and occupational safety and health (Sec. 502(b)(2)(G)).  

8. Implement its commitments to eliminate the worst forms of child labor, as defined by the
International Labor Organization's Convention 182 (Sec. 502(b)(2)(H); this provision was added by the
Trade and Development Act of 2000 in Section 412).  To determine whether a country is complying with
this provision, the President should consider (1) whether the country has adequate laws and regulations
proscribing the worst forms of child labor; (2) whether the country has adequate laws and regulations for the
implementation and enforcement of such measures; (3) whether the country has established formal
institutional mechanisms to investigate and address complaints relating to allegations of the worst forms of
child labor; (4) whether social programs exist in the country to prevent ht engagement of children in the
worst forms of child labor; (5) whether the country has a comprehensive policy for the elimination of the
worst forms of child labor and (6) wither the country is making continual progress toward eliminating the
worst forms of child labor.

Failure to meet criteria 4 through 7 may not prevent the granting of GSP eligibility if the President
determines that such a designation would be in the national economic interest of the United States.

In addition, the President must take into account:

1. A country's expressed desire to be designated a beneficiary country (Sec. 502(c)(1));

2. The country's level of economic development (Sec. 502(c)(2));

3. Whether other major developed countries extend GSP to the country (Sec. 502(c)(3));

4. The extent to which the country provides "equitable and reasonable access" to its markets and basic
commodity resources and refrains from unreasonable export practices(Sec. 502(c)(4));

5. The extent to which the country provides adequate and effective protection of intellectual property
rights (Sec. 502(c)(5)), and

6. The extent to which the country has taken action to reduce trade-distorting investment practices and
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policies and reduce or eliminate barriers to trade in services (Sec. 502(c)(6)) and

7.  Whether the country has taken or is taking steps to afford internationally-recognized worker rights,
as defined above in item 7 (Sec. 502(c)(7)).
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Chapter 8
Other AGOA Provisions (Non-Trade Program)

While AGOA primarily focuses on preferential trade programs, it also includes a number of
complementary provisions.  

AGOA creates a Presidential and Cabinet-level U.S.-Sub-Saharan Africa Trade and Economic
Cooperation Forum that will institutionalize America’s economic engagement with Africa, and secure,
through structured dialogue -- on all levels of government, the private sector, and the non-governmental
organization (NGO) community -- practical policies for strengthening trade and investment and building
mutually beneficial economic opportunities between the United States and sub-Saharan Africa.

AGOA urges Congress and the President to work together with the international community to
make bilateral and multilateral debt relief available to those countries most in need of it.  

In addition, AGOA directs the U.S. Overseas Private Investment Corporation to increase loans,
guarantees, and insurance that support projects in sub-Saharan Africa, including those undertaken by
women entrepreneurs and those that maximize employment opportunities for poor individuals. The United
States Export-Import Bank activities  in sub-Saharan Africa will also be expanded.  These provisions of
AGOA will provide greater certainty to U.S. exporters and investors of support in their initiatives in
sub-Saharan Africa.    
                                  

AGOA directs the United States to provide technical assistance to companies and governments in
sub-Saharan Africa.  This assistance will be used, for example, to liberalize trade and promote exports,
facilitate the integration of sub-Saharan African countries into the World Trade Organization, and promote
regulatory and fiscal reforms.  
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Chapter 9
Market Access and Requirements for Agricultural Products

MARKET ACCESS OF AGRICULTURAL PRODUCTS

Who initiates the import request?

- The national animal and/or plant health authorities of the
exporting country

- An importer located in the United States

What Agencies are responsible for which products and why?
- Aphis restrictions are in effect due to disease and/or pest

conditions in a country.  Restrictions protect the national animal
and plant health of the U.S.

- F&W restrictions are in effect to protect endangered and
threatened species

- FSIS restrictions are in effect to ensure meat and poultry are
processed under standards equivalent to those of the United
States.  Restrictions protect human health

- FDA has authority over all meat products not covered by FSIS
and all other foods to protect human health
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Determine which U.S. Agencies have regulatory authority over the
agricultural product

Animal and Health Inspection Service (APHIS)

-All live animals and animal products
-All live plants and plant products
-APHIS determines enterability of a commodity based on the disease and pest status of the exporting country

Fish and Wildlife Service

-all animals, plants and their products which are CITES listed
-CITES: International agreement which protects endangered and threatened species

Food Safety and Inspection Services (FSIS)

-All meat and poultry
-processed products containing more than 3% raw meat
-Generally, freedom from disease must be established by APHIS before FSIS works with national authorities to approve
meat inspection system

Food and Drug Administration (FDA)

-Jurisdiction over imported foods, fish and meats not covered by FSIS (such as game meat)
-No permit required.  Inspection at port of entry.
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UNITED STATES DOMESTIC CONTACT INFORMTION

ANIMAL AND PLANT HEALTH INSPECTION SERVICE (APHIS)
http://www.aphis.usda.gov

Information on import of 
plants and plant products:

Information on import of animals and products:
APHIS-PPQ APHIS-VS
Unit 133 Unit 38

4700 River Road 4700 River Road 
Riverdale, Maryland 20737    Riverdale, Maryland 20737
Tel. 301-734-8261/8262    Tel. 301-737-3277

FOOD SAFETY AND INSPECTION SERVICE (FSIS):
http://fsis.usda.gov/oa/programs/import.htm
Information for countries wishing to become eligible to export 
meat and poultry:
International Policy Division
Food Safety and Inspection Service
U.S. Department of Agriculture
Washington, D.C. 20250
Tel. 202-501-7472/7515

FISH AND WILDLIFE SERVICES (F&W):
http://endangered.fws.gov/contacts.html
Information on CITES:
U.S. Fish and Wildlife Services
Division of Endangered Species
Mail Stop 420ARLSQ
1849 C St., NW
Washington, D.C. 20240
Tel. 703-358-2104 (permit unit)

FOREIGN AGRICULTURE SERVICE FOOD AND DRUG ADMINISTRATION
http://www.fas.gov http://vm.cfsan.fda.gov/~lrd/import.html
Information on Tariffs, Quotas and GSP Division of Import
FAS Operations and Policy
1400 Independence Ave. SW 15800 Crabbs Branch Way
Washington, DC 20250 Rockville, Maryland 20855
Tel. 202-720-0762 Tel. 301-443-6553



Chapter 10 
Time Line of Important Dates

October 2 Presidential Designation of AGOA Beneficiary Countries

Post - October 2 AGOA Textile and Apparel Benefits go into effect for AGOA Beneficiary Countries
that have been Determined to Meet the Customs-Related Requirements**

October 6 The U.S. International Trade Commission Publishes its Advice to the President on
the Probable Economic Effect on U.S. Industries of the Elimination of U.S. Import
Duties under AGOA for Products that are Potentially Eligible for such Treatment
(see Federal Register notice of May 25 available on the Internet site
www.agoa.gov).

mid-late October Regional AGOA Seminars for COMESA, IOC, and SADC Countries held in
Kenya and Madagascar.

October 20 Deadline for Submissions of Public Comments on U.S. International Trade
Commission advice to the President

November Regional AGOA Seminars for ECOWAS, WAEMU and CEMAC Countries held
in Gabon and Nigeria.

November/ Presidential Designation of Additional Products Eligible for Duty-Free 
December Treatment Under AGOA

2001

January* Possible Presidential Designation of Additional AGOA Beneficiary Countries 

* Tentative
** The United States will determine which countries meet these requirements through a consultation process
with sub-Saharan African countries based on the requirements detailed in Section 113 of the African Growth
and Opportunity Act.  It is expected that these determinations will be made as the requirements are met and
not at any specific date. 
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Chapitre Ier

Introduction

Le 18 mai 2000, le président Clinton a promulgué la Loi de 2000 sur le commerce et le 
développement dont le Titre premier est la Loi sur la croissance et les possibilités économiques 
en Afrique (AGOA). (Le texte de cette loi figure en anglais sur le site Internet consacré à 
l'AGOA, « www.agoa.gov », et sur le site Internet du représentant des Etats-Unis pour le 
commerce extérieur, « www.ustr.gov ».) Cette loi, qui offre à l'Afrique des possibilités sans 
précédent, vise :

- à promouvoir le commerce et les investissements entre les Etats-Unis et les pays d'Afrique 
subsaharienne en accordant aux pays admissibles un accès exceptionnel au marché américain. 
Pratiquement tous les produits de ces pays admissibles auront accès en franchise de douane et 
sans restriction quantitative au marché américain, qui représente près de 10 billions de dollars ;

- à encourager le développement économique et les réformes en Afrique subsaharienne en 
favorisant une vaste gamme de branches d'activité et en accordant des avantages concrets aux 
créateurs d'entreprise, aux agriculteurs et aux familles ;

- à favoriser un accès et des possibilités accrues pour les investisseurs et les entreprises des 
Etats-Unis en Afrique subsaharienne.

La Loi sur la croissance et les possibilités économiques en Afrique offre une vaste gamme 
d'avantages aux entreprises commerciales et industrielles, aux travailleurs et aux agriculteurs des 
pays admissibles. Il convient cependant de se souvenir que cette loi ne peut qu'offrir des 
possibilités : les pays africains eux-mêmes sont encouragés à saisir ces possibilités et à créer le 
climat favorable à une plus grande expansion du commerce et des investissements.

Bien que l'AGOA offre de multiples avantages, le présent guide porte principalement sur les 
préférences commerciales qu'elle prévoit. Il est divisé en dix chapitres. Le chapitre II répond à 
des questions fréquemment posées, par exemple : « Comment puis-je déterminer si les produits 
que je fabrique et désire exporter sont couverts par cette loi ? » D'autres chapitres contiennent 
des renseignements sur les avantages commerciaux précis qu'elle accorde et sur les critères 
d'admissibilité qu'un pays doit remplir pour pouvoir en bénéficier. Le chapitre VIII donne un 
bref résumé des autres dispositions de la loi et le chapitre X énumère les principales dates 
d'application de ses dispositions. Des renseignements sur l'accès général au marché agricole 
américain sont fournis dans le chapitre IX. Il est possible de consulter la version anglaise de ce 
guide sur le site Internet « www.agoa.gov ».

Pour les questions sur la Loi sur la croissance et les possibilités économiques en Afrique 
auxquelles ce guide ne répond pas, veuillez vous adresser au Bureau des affaires africaines du 
représentant des Etats-Unis pour le commerce extérieur à l'adresse suivante : Office of African 
Affairs at the Office of the United States Trade Representative, 600 17th Street, NW, 
Washington, DC 20508, téléphone : (202) 395-9514, télécopieur : (202) 395-4505, ainsi 



qu'aux ambassades ou consulats des Etats-Unis. On peut obtenir en anglais des renseignements 
complémentaires relatifs au Système généralisé de préférences (SGP) sur le site Internet du 
représentant des Etats-Unis pour le commerce extérieur : « 
www.ustr.gov/reports/gs12/contents.html », ainsi qu'au SGP Information Center, Office of the 
U.S. Trade Representative, Room 518, 600 17th Street, NW, Washington, DC 20508, ou par 
téléphone, au numéro suivant : (202) 395-6971.

Chapitre II

Résumé de la Loi sur la croissance et les possibilités économiques en Afrique

La Loi sur la croissance et les possibilités économiques en Afrique, qui fait partie de la Loi de 
2000 sur le commerce et le développement, autorise l'adoption d'une nouvelle politique 
américaine envers l'Afrique dans le domaine du commerce et des investissements. Elle 
encourage le développement du commerce et l'accroissement de la coopération économique 
entre les Etats-Unis et les pays admissibles d'Afrique subsaharienne. Les importantes 
possibilités concrètes offertes par cette loi sont susceptibles de donner lieu à des milliards de 
dollars de nouveaux flux d'échanges et d'investissements entre les Etats-Unis et l'Afrique.

Principaux éléments de la loi et avantages pour l'Afrique

Avantages commerciaux généraux

La loi :

- institutionnalise un processus en vue de renforcer les relations entre les Etats-Unis et les pays 
africains et offre à ces derniers des incitations pour les encourager à entreprendre des réformes 
politiques et économiques et pour favoriser leur croissance ;

- offre aux pays bénéficiaires d'Afrique subsaharienne l'accès au marché américain en franchise 
de douane et sans contingent pour pratiquement tous les produits couverts par le Système 
généralisé de préférences (SGP) ;

- améliore la sécurité pour ceux qui investissent dans les pays africains et qui commercent avec 
eux en leur garantissant le maintien pendant 8 ans des avantages du SGP ;

 - supprime pour les pays africains les limitations du SGP au titre de la préservation de la 
compétitivité ;

- établit un Forum de coopération commerciale et économique Etats-Unis-Afrique 
subsaharienne afin de faciliter les entretiens périodiques sur la politique commerciale et 
d'investissement ;

- encourage le recours à l'assistance technique pour consolider les réformes et le 
développement économiques, notamment à l'aide visant à renforcer les relations entre les 



entreprises américaines et les entreprises d'Afrique subsaharienne.

Préférences pour les vêtements et les textiles

La loi :

- supprime tous les contingents applicables aux textiles et aux vêtements en provenance 
d'Afrique subsaharienne (dans les 30 jours qui suivront la décision des autorités américaines 
indiquant que le Kenya et Maurice ont adopté un système efficace de visas) ;

- élargit l'accès en franchise de douane et sans contingent au marché américain des vêtements 
fabriqués en Afrique subsaharienne à partir de filés et d'étoffes qui n'existent pas aux Etats-Unis 
;

- étend le traitement en franchise et sans contingent aux vêtements fabriqués en Afrique à partir 
de filés et d'étoffes des Etats-Unis et aux chandails tricotés en forme en cachemire ou en 
mérinos, ainsi qu'aux vêtements fabriqués en Afrique qui sont en soi, en velours et dans d'autres 
étoffes qui ne sont pas produites en quantité industrielle aux Etats-Unis ;

- élargit l'accès en franchise et sans contingent au marché américain des vêtements fabriqués en 
Afrique à partir d'étoffes et de filés régionaux africains. Ces importations sont cependant 
soumises à un plafond représentant de 1,5 à 3,5 % de l'ensemble des importations américaines 
de vêtements (qui atteignent plusieurs milliards de dollars) sur une période de 8 ans. Les 
importations de vêtements africains faits avec des étoffes et des filés africains s'élèvent 
actuellement à près de 250 millions de dollars. Des droits de douane normaux dans le cadre de 
la clause de la nation la plus favorisée s'appliquent aux importations de vêtements (en étoffes 
régionales) dépassant le plafond prévu ;

- offre un avantage douanier moyen de 17,5 % sur les importations de vêtements et encourage 
le développement économique et la diversification dans les pays les plus pauvres d'Afrique 
grâce à sa disposition particulière relative au plafond, qui autorise les pays africains dont le 
produit national brut par habitant est inférieur à 1.500 dollars par an (les pays bénéficiaires 
moins avancés) à utiliser des étoffes en provenance de pays tiers pendant quatre ans. Cet 
avantage, qui est réservé aux pays africains les plus pauvres, vise à stimuler le développement 
économique dans les secteurs où il existe peu d'entreprises.

Chapitre III

Foire aux questions

Les questions et les réponses suivantes ont pour but de préciser brièvement certaines des 
dispositions de l'AGOA. Une description plus détaillée des dispositions de la loi figure dans les 
autres chapitres de ce guide.

Qu'entend-on par « pays admissible d'Afrique subsaharienne »?



Les conditions d'admissibilité contenues dans la Loi sur la croissance et les possibilités 
économiques en Afrique (AGOA) ont été établies en consultation avec les pays africains. Les 
critères reposent sur l'idée que les avantages commerciaux et l'accès au marché américain 
accordés par la loi ne susciteront une croissance et un développement économiques durables 
que si les pays intéressés appliquent une politique intérieure judicieuse. Ils représentent des 
méthodes éprouvées en matière de politique qui attireront le commerce et les investissements et 
qui favoriseront une prospérité largement partagée. Ils comprennent : la mise en place d'une 
économie de marché ; le développement du pluralisme politique et de l'Etat de droit ; la 
suppression des obstacles au commerce et aux investissements américains ; la protection de la 
propriété intellectuelle ; la lutte contre la corruption ; une politique visant à faire reculer la 
pauvreté et à accroître les possibilités d'accès aux soins médicaux et à l'enseignement ; la 
protection des droits de l'homme et des droits des travailleurs, et la suppression de certaines 
pratiques relatives au travail des enfants. L'AGOA précise que les pays admissibles doivent 
établir et faire progresser les droits des travailleurs reconnus au niveau international et supprimer 
les pires formes de l'exploitation des enfants. Les expressions « pays admissibles d'Afrique 
subsaharienne » et « pays bénéficiaires d'Afrique subsaharienne » sont utilisées indistinctement 
dans ce guide.

La première liste des pays admissibles a été publiée dans le « Federal Register » le 4 octobre 
2000. Elle figure à l'annexe I. Une seconde liste de pays admissibles devrait être publiée au 
début de 2001.

Quels sont les produits admissibles en franchise de douane ?

Pratiquement tous les produits seront admissibles, à condition qu'ils remplissent les conditions 
de l'AGOA en matière de règles d'origine et qu'ils soient importés directement d'un pays 
bénéficiaire d'Afrique subsaharienne. Les exceptions comprennent les étoffes et les filés qui ne 
sont pas importés en tant que composants d'un vêtement fini et les produits que le gouvernement
américain considère comme sensibles à l'effet des importations. La liste des produits 
actuellement admissibles dans le cadre du SGP figure à l'annexe III. Une liste de produits 
supplémentaires susceptibles d'être admissibles en franchise de douane dans le cadre de 
l'AGOA figure à l'annexe II. La liste définitive des produits supplémentaires qui seront 
admissibles en franchise dans le cadre de l'AGOA sera publiée dans le « Federal Register » 
d'ici à la fin de 2000 et diffusée sur le site Internet « www.agoa.gov ». La Loi sur la croissance 
et les possibilités en Afrique autorise également l'entrée en franchise de douane de certains 
vêtements. Des détails supplémentaires sur les avantages relatifs aux vêtements sont fournis dans
le chapitre V.

Comment puis-je savoir si les produits que je souhaite exporter sont admissibles en 
franchise de douane sur le marché américain ?

Il existe trois moyens principaux grâce auxquels un produit peut entrer en franchise sur le 
marché américain. Les Etats-Unis ont déjà supprimé les droits de douane pour les exportations 
de nombreux produits en provenance de tous les pays. En outre, un grand nombre de produits 



sont déjà admissibles en franchise de douane en vertu du Système généralisé de préférences 
(SGP). Dans le cadre de l'AGOA, un grand nombre de produits supplémentaires seront 
admissibles en franchise de douane sur le marché américain, et pratiquement tous les produits en
provenance des pays d'Afrique subsaharienne seront admis en franchise de douane et sans 
contingent sur le marché américain.

La première étape, pour connaître le droit de douane appliqué à un produit par les Etats-Unis, 
consiste à trouver le numéro de classification attribué à ce produit par le Système harmonisé de 
désignation et de codification des marchandises des Etats-Unis. Une version électronique de ce 
système est diffusé sur le site Internet « www.usitc.gov/taffairs.htm ». Un index et la liste des 
articles figurent au dos du Système harmonisé.

Une fois ce numéro connu, vous pouvez trouver le droit de douane applicable en consultant le 
Système harmonisé (ou la banque de données de la Commission chargée du commerce 
international dans sa partie consacrée au code douanier américain et aux produits importés aux 
Etats-Unis.  Vous la trouverez dans la partie du site Internet www.agoa.gov 
<http://www.agoa.gov> consacrée aux liens ). Vous pouvez aussi utiliser le guide pour 
déterminer si votre produit est admissible en franchise dans le cadre du SGP (voir l'annexe III, 
qui donne la liste de tous les produits admissibles dans le cadre du SGP pour tous les pays 
bénéficiant du SGP, et l'annexe II qui inclut dans sa liste les produits qui sont admissibles dans le
cadre du SGP uniquement pour les « pays bénéficiaires les moins développés ») ou qui sont 
susceptibles de bénéficier de la franchise de douane dans le cadre de la Loi sur la croissance et 
les possibilités économiques en Afrique (voir l'annexe II donnant la liste des produits 
susceptibles d'être admis en franchise dans le cadre de l'AGOA). La liste définitive des produits 
admissibles en franchise dans le cadre de l'AGOA devrait être établie d'ici à la fin de 2000. Il 
convient de noter que si un produit ne figure pas sur la liste des produits admissibles en franchise
dans le cadre du SGP ou de l'AGOA, il se peut que ce soit parce que le droit de douane 
applicable a déjà été supprimé pour tous les pays.

Pour pouvoir entrer en franchise de douane aux Etats-Unis dans le cadre du SGP ou de 
l'AGOA, un article doit être produit ou fabriqué dans un pays bénéficiant du SGP ou de 
l'AGOA et remplir les conditions du SGP ou de l'AGOA en matière de règles d'origine. La liste 
des pays bénéficiaires du SGP figure à l'annexe I. La liste des pays bénéficiaires d'Afrique 
subsaharienne figure également à l'annexe I.

Quels sont les principaux avantages offerts aux exportateurs des pays admissibles 
d'Afrique ?

Premièrement, comme précédemment indiqué, les produits remplissant les conditions requises 
pour être importés aux Etats-Unis en provenance de pays admissibles d'Afrique subsaharienne 
bénéficient d’une totale franchise douanière. Les « produits admissibles » sont ceux qui 
bénéficient actuellement d'une franchise dans le cadre du SGP américain, plus une liste d'autres 
produits (à l'exclusion des textiles et des vêtements) qui ne sont pas admissibles en franchise 
dans le cadre du SGP. Une liste détaillée de ces produits figure à l'annexe III de ce guide.



Deuxièmement, la garantie des avantages du SGP jusqu'au 30 septembre 2008 pour tous les 
pays admissibles d'Afrique subsaharienne (pour les pays africains autres que subsahariens, le 
SGP arrivera à expiration le 30 septembre 2001 et devra être reconduit par le Congrès pour 
que le traitement en franchise puisse continuer). En outre, les limitations au titre de la 
préservation de la compétitivité, qui interdisent l'importation, au-delà d'un certain plafond, de 
produits admissibles dans le cadre du SGP sont abrogées dans le cadre de l'AGOA pour les 
pays admissibles d'Afrique subsaharienne.

Troisièmement, le traitement en franchise de douane applicable aux importations de vêtements 
en provenance de l'Afrique subsaharienne, dont certains peuvent être fabriqués avec des textiles 
et des filés subsahariens. Cependant, les vêtements fabriqués avec des étoffes ou des filés en 
provenance d'Afrique subsaharienne ou avec des étoffes ou des filés de pays tiers peuvent 
perdre leur franchise si le ministre américain du commerce décide qu'il y a un « afflux 
d'importations » de ces articles aux Etats-Unis, en d'autres termes si ces importations se sont 
accrues au point de causer ou de menacer de causer de graves préjudices aux entreprises 
américaines qui les produisent. Cette disposition donnera aux exportateurs des pays admissibles 
d'Afrique subsaharienne un net avantage pour leurs exportations de vêtements aux Etats-Unis. 
En effet, alors que les vêtements originaires de l'Afrique subsaharienne qui remplissent les 
critères d'admissibilité de l'AGOA continueront à être admis en franchise jusqu'au 30 septembre 
2008, les importations américaines de vêtements de tous les autres fournisseurs avec lesquels 
les Etats-Unis n'ont pas d'accords commerciaux continueront à être frappées des droits de 
douane normaux, qui se chiffrent en moyenne à 17,5 % de la valeur du vêtement.  Toutefois, les 
articles de vêtement fabriqués à partir de tissus ou de filés provenant d’Afrique sub-saharienne 
ou de pays tiers pourraient perdre le bénéfice de la franchise douanière au cas ou le secrétaire 
américain au commerce viendrait à constater un <déferlement> - autrement dit, quand 
l’importation de ces produits atteint une ampleur telle qu’elle porte gravement préjudice au 
secteur industriel américain concerné ou menace sa survie.

Quatrièmement, l'établissement d'un Forum de coopération commerciale et économique Etats-
Unis-Afrique subsaharienne, qui institutionnalise un dialogue présidentiel et ministériel entre les 
Etats-Unis et les pays d'Afrique subsaharienne.

Cinquièmement, un soutien accru de l'« Overseas Private Investment Corporation » (Organisme 
de promotion des investissements américains à l'étranger ou OPIC) et de la Banque import-
export des Etats-Unis, qui incitera les exportateurs et les investisseurs américains à entreprendre 
des projets en Afrique subsaharienne.

Un pays peut-il perdre les avantages prévus par l'AGOA ?

Oui. Le président doit procéder à un examen annuel des mesures mises en oeuvre par chaque 
pays d'Afrique subsaharienne afin de remplir les critères d'admissibilité de l'AGOA. Il devra 
radier un pays de la liste des pays admissibles s'il détermine que celui-ci ne progresse pas de 
manière régulière dans ce domaine.

Quelles sont les conditions à remplir pour importer des marchandises dans le cadre de 



l'AGOA ?

Les marchandises importées doivent être admissibles au titre des avantages de l'AGOA ; être 
produites dans un pays bénéficiaire d'Afrique subsaharienne désigné ; remplir les conditions de 
valeur ajoutée pour les produits autres que les textiles et vêtements ainsi que les diverses 
conditions applicables aux différents articles d'habillement ; être importées directement aux 
Etats-Unis à partir d'un pays bénéficiaire d'Afrique subsaharienne ; être accompagnés des 
documents d'expédition exigés pour les produits bénéficiant des avantages de l'AGOA.

Quelles sont les conditions en matière de règles d'origine pour les vêtements couverts par 
l'AGOA ?

Ces règles varient selon le produit. Le Service des douanes des Etats-Unis a publié des 
directives provisoires relatives à la Loi sur la croissance et les possibilités économiques en 
Afrique. On peut les consulter sur le site Internet « www.agoa.gov ». Des renseignements 
généraux sur les règles d'origine applicables aux vêtements figurent à l'annexe IV. En général, les
vêtements remplissant les conditions requises pour l'entrée en franchise peuvent être fabriqués 
avec des étoffes américaines faites avec des filés américains, avec des étoffes d'un pays 
d'Afrique subsaharienne faites avec des filés d'un pays subsaharien ou, dans le cas des pays les 
moins avancés d'Afrique subsaharienne, (sous réserve de restrictions quantitatives), avec des 
étoffes en provenance d'un pays tiers (sous réserve de restrictions quantitatives). Certaines 
étoffes et certains filés d'un pays tiers peuvent aussi être utilisés par les producteurs de 
vêtements d'Afrique subsaharienne à condition qu'ils figurent sur la liste des étoffes « en quantité 
limitée » du ministère américain du commerce (voir l'annexe V de ce guide). Des filés et des 
fibres en provenance d'un pays tiers peuvent également être utilisés pour confectionner des 
chandails tricotés en forme en cachemire ou en mérinos.

Quelles sont les règles d'origine pour les autres produits ?

L'article exporté doit avoir été cultivé, produit ou manufacturé dans un pays en voie de 
développement bénéficiaire, et le total a) du coût ou de la valeur des matières produites dans un 
ou plusieurs pays bénéficiaires et b) du coût direct de la transformation effectuée dans ces pays 
ne doit pas être inférieur à 35 % de la valeur estimée du produit à son entrée aux Etats-Unis. 
Jusqu'à 15 de ces 35 % peuvent provenir de matières ou de composants américains utilisés 
pour produire l'article dans un ou plusieurs pays bénéficiaires d'Afrique subsaharienne pour les 
nouveaux produits désignés au titre des avantages du SGP accordés aux bénéficiaires de 
l'AGOA. Leurs produits bénéficient également d'avantages cumulatifs. On peut poser des 
questions relatives aux règles d'origine applicables à des produits donnés et à la classification 
des produits au Service des douanes des Etats-Unis à l'adresse suivante :  Director, National 
Commodity Specialist Division, U.S. Customs Service, 6 World Trade Center, New 
York, NY 10048.

Que signifie la condition selon laquelle l'article doit être « importé directement »?

L'article doit être expédié directement du pays bénéficiaire aux Etats-Unis sans passer par le 



territoire d'un autre pays quelconque. Ou s'il transite par un pays tiers, l'article en question ne 
doit pas être entré dans le commerce de ce pays au cours de son acheminement vers les Etats-
Unis. Dans tous les cas, les factures, connaissements et autres documents liés à l'expédition 
doivent indiquer que les Etats-Unis sont la destination finale de l'article importé. (Voir 19 CFR 
10.175(d) pour la définition de l'expression « importé directement » donnée par le Service des 
douanes des Etats-Unis.)

Comment peut-on déterminer correctement la classification d'un produit dans le Système 
harmonisé des Etats-Unis ?

Les questions relatives au numéro d'un produit dans le Système harmonisé doivent être posées 
au service fédéral des douanes, à l’adresse suivante : Director, National Commodity 
Specialist Division,  6 Word Trade Center, New York, NY 10048. On peut trouver des 
renseignements généraux, notamment sur la classification et les règles d'origine, sur le site 
Internet « www.customs.treas.gov ».

Qui décide si un produit et un pays sont admissibles dans le cadre de l'AGOA ?

Les avantages accordés aux vêtements et aux textiles dans le cadre de l'AGOA sont 
généralement précisés dans la Loi sur la croissance et les possibilités économiques en Afrique. 
C'est le Service des douanes des Etats-Unis qui détermine la classification des produits et qui 
décide s'ils remplissent les conditions prévues par la loi.

La sous-commission SGP de la « Trade Policy Staff Committee », que préside le représentant 
des Etats-Unis pour le commerce extérieur, examine l'admissibilité des produits textiles autres 
que les vêtements. Tous les organismes de l'exécutif compétents en matière de commerce 
extérieur prennent part à l'examen interministériel des modifications relatives à l'admissibilité au 
SGP, y compris l'élargissement du SGP qui a trait aux produits et aux pays d'Afrique 
subsaharienne dans le cadre de l'AGOA. Le service fédéral des douanes détermine la 
classification des produits et leur conformité par rapport aux conditions requises définies dans 
l’AGOA.
Les décisions relatives à l'admissibilité d'un pays sont prises dans le cadre d'un processus 
interministériel auquel participent tous les organismes compétents de l'exécutif, sous la direction 
du Bureau du représentant des Etats-Unis pour le commerce extérieur. Les recommandations 
sur l'admissibilité des produits et des pays sont adressées au président, dont les décisions sont 
publiées dans le « Federal Register ».

Comment l'exportateur d'un pays bénéficiaire de l'AGOA peut-il connaître la valeur que 
le Service des douanes des Etats-Unis attribuera à un article ?

Dans la plupart des cas, le Service des douanes des Etats-Unis estime la marchandise à la 
valeur de transaction, c'est-à-dire au prix payé ou payable pour cette marchandise lorsqu'elle 
est vendue à l'exportation aux Etats-Unis. Cette valeur comprend les éléments suivants :

1) les frais d'emballage assumés par l'acheteur,



2) la commission du vendeur versée par l'acheteur,

3) la valeur de toute assistance fournie gratuitement au producteur par l'acheteur,

4) la redevance ou le droit de licence que l'acheteur est tenu de payer comme condition de la 
vente

5) la somme obtenue par le vendeur lors de la revente, de l'écoulement ou de l'utilisation 
ultérieure de la marchandise importée.

En règle générale, les frais d'expédition et les autres coûts liés au transport des articles visés par 
le SGP, du port d'exportation aux Etats-Unis, ne sont inclus ni dans la valeur de l'article ni dans 
le calcul de la valeur ajoutée.

Quels sont les frais qui peuvent être inclus dans les coûts directs de transformation ?

Les coûts directs de transformation comprennent tous les frais, qu'ils soient encourus 
directement ou qu'ils soient susceptibles d'être raisonnablement attribués à la culture, à la 
production, à la manufacture ou à l'assemblage de la marchandise en question. Ces coûts sont 
les suivants : contrôle de la qualité et autres frais similaires concernant le personnel, matrices, 
charges réelles de main-d'oeuvre encourues dans la production de la marchandise, avantages 
sociaux, coût de la formation sur le tas, frais techniques, supervision, moules et frais d'outillage 
ainsi qu'amortissement des machines et du matériel, recherche, développement, conception, 
plans et ingénierie, frais entraînés par les inspections et les essais.

Quels sont les coûts qui ne peuvent pas être inclus dans les coûts directs de 
transformation ?

Ce sont ceux qui ne sont pas directement attribuables à la marchandise considérée ou qui ne 
sont pas des « coûts » de fabrication. Ils comprennent les bénéfices et les frais généraux tels 
que les salaires du personnel administratif, l'assurance contre les accidents et l'assurance 
responsabilité, la publicité et les salaires, commissions ou frais des représentants de commerce.

Qu'est-ce qu'un « système efficace de visas » lié à l'expédition des vêtements et textiles ?

Un système efficace de visas applicable aux textiles et aux vêtements qui bénéficient d'avantages 
dans le cadre de l'AGOA est un processus entre les pouvoirs publics et l'industrie qui établit que
les biens pour lesquels les avantages sont demandés ont effectivement été produits dans un ou 
plusieurs pays d'Afrique subsaharienne selon les règles d'origine exigées pour bénéficier de ces 
avantages. Le gouvernement des Etats-Unis fournit à ces pays des directives sur ce qu'exige un 
système efficace de visa. Cela veut dire que pour chaque expédition un visa original doit être 
apposé sur la facture originale. Ce visa doit comprendre certains renseignements tels que sa 
date de délivrance, la quantité de marchandises expédiées, la catégorie de préférences à 
laquelle la marchandise appartient et le code du pays exportateur. En outre, les gouvernements 



doivent accepter de coopérer avec le Service des douanes des Etats-Unis pour prévenir la 
réexpédition illicite des produits et l’utilisation de documents contrefaits ; ils doivent aussi 
accepter d'autoriser des visites dans les usines, chez les producteurs, les exportateurs et les 
fabricants aux fins de vérification des registres portant sur la production des marchandises que 
ceux-ci doivent tenir pendant une période de cinq ans.

Quels sont les catégories de vêtements et de textiles bénéficiant de préférences ?

On trouvera ci-après la description générale des catégories d'articles bénéficiant de préférences.
Les articles du groupe « I  » doivent être déterminés dans le cadre de consultations bilatérales 
entre les Etats-Unis et les pays d'Afrique subsaharienne.

A : Vêtements assemblés avec des étoffes formées et coupées aux Etats-Unis, à partir de filés 
américains. (19 CFR 10.213(a)(1))

B : Vêtements assemblés et ouvrés avec des étoffes formées et coupées aux Etats-Unis, à partir 
de filés américains. (19 CFR 10.213(a)(2))

C : Vêtements taillés et assemblés avec des étoffes américaines fabriquées avec des filés et du fil
américains. (19 CFR 10.213(a)(3))

D : Vêtements assemblés avec des étoffes d'origine régionale fabriquées avec des filés en 
provenance des Etats-Unis ou d'un ou de plusieurs pays bénéficiaires. (19 CFR 10.213(a)(4))

E : Vêtements assemblés dans un plusieurs pays bénéficiaires moins avancés. (19 CFR 10.213
(a)(5))

F : Chandails tricotés en forme principalement en cachemire. (19 CFR 10.213(a)(6))

G : Chandails tricotés en forme avec au moins 50 % en poids de mérinos. (19 CFR 10.213(a)
(7))

H : Vêtements taillés et assemblés dans un ou plusieurs pays bénéficiaires à partir d'étoffes ou 
de filés non originaires des Etats-Unis ou d’un pays bénéficiaire (identifié dans l'ALENA), ou 
désignés comme n'existant pas en quantité industrielle aux Etats-Unis. (19 CFR 10.213(a) (8) 
ou (a)(9))

I : Articles tissés à la main, faits main ou relevant du folklore (19 CFR 10.213(a)(10))

Les articles de vêtements remplissant les conditions requises pour bénéficier de la franchise de 
douane et échappant à la condition des quotas définie dans l’AGOA sont-ils régis par la 
disposition sur la valeur ajoutée de 35 %  prévue dans le programme SGP ?

Non. Les articles de vêtement admis aux avantages prévus dans l’AGOA relèvent des seules 
règles d’origine concernant les articles de vêtements spécifiées dans cette loi.  Ces règles sur 



l’origine des vêtements ne comportent aucune disposition relative à la valeur ajoutée.  
L’obligation des 35 % de valeur ajouté s’applique exclusivement aux produits actuellement 
admis aux avantages prévus dans le SGP (à l’exclusion de la plupart des produits textiles et de 
vêtement), ainsi qu’à d’autres produits (excluant de nouveau les produits textiles et les 
vêtements) susceptibles d’être définis comme pouvant prétendre à la franchise de douane au 
titre  du programme SGP élargi à l’intention des pays bénéficiaires de l’AGOA.

Quels sont les pays considérés comme « pays bénéficiaires moins avancés » dans le cadre 
de l'AGOA ?

La majorité des pays d'Afrique subsaharienne sont considérés comme étant moins avancés dans 
le cadre de l'AGOA, si leur produit national brut par habitant était inférieur à 1.500 dollars en 
1998, selon les statistiques de la Banque mondiale. L'annexe I donne la liste des pays moins 
avancés bénéficiaires.

Comment les exportations de l'Afrique subsaharienne seront-elles comptabilisées en 
fonction du plafond fixé pour les importations de vêtements fabriqués avec des étoffes 
régionales ou en provenance de pays tiers ?

Sur la base du « premier venu, premier servi ». Cela signifie que les importations admissibles en 
provenance de tout pays admissible seront comptabilisées en fonction du plafond au moment de 
leur importation. Une fois ce plafond atteint, les produits pourront toujours être importés mais 
c'est le droit de douane applicable dans le cadre de relations commerciales normales qui leur 
sera alors appliqué. Pour la première année, les deux tiers du plafond sont disponibles depuis le 
2 octobre 2000. Le tiers restant plus toute portion non utilisée des deux tiers précédents seront 
disponibles le 1er janvier 2001.  La période prise en compte pour la détermination du plafond 
court du 1er octobre de chaque année jusqu’au 30 septembre de l’année suivante.

Qu'entend-on par « réexpédition » ?

Selon l'AGOA, il y a réexpédition quand le traitement préférentiel est demandé pour un produit 
textile ou d'habillement sur la base de documents officiels falsifiés en ce qui concerne le pays 
d'origine, la fabrication, l'ouvraison ou l'assemblage dudit article ou d'au moins un de ses 
composants.

Si l'existence de la réexpédition est constatée, les Etats-Unis refuseront d'accorder à 
l'exportateur d'Afrique subsaharienne responsable de cette réexpédition tous les avantages de 
l'AGOA pour ses futures expéditions de textiles ou de vêtements, et ce pendant une durée de 
cinq ans.

En ce qui concerne les vêtements et les textiles, quel genre de registre doit être tenu et 
par qui ?

Les exportateurs, les producteurs ou les fabricants doivent tenir des registres exacts portant sur 
la production des articles, y compris les matières utilisées pour leur production, les 



renseignements relatifs au lieu de production, le nombre et l'identification du type de machines 
utilisées et le nombre d'ouvriers qui participent à la production. Ces registres doivent être tenus 
pendant cinq ans. Lorsque le personnel du Service des douanes des Etats-Unis visite les 
installations d'un producteur ou d'un exportateur d'un pays, il doit aussi pouvoir demander à 
examiner les inventaires, les documents relatifs au paiement des matières premières achetées, les 
registres relatifs aux exportations et aux expéditions, les contrats passés avec des sous-traitants, 
les états de paie, les registres relatifs à la taille et à l'assemblage des vêtements, les lettres de 
crédit ainsi que les documents relatifs à l'ouvraison effectuée chez des sous-traitants.

Chapitre IV

Les avantages commerciaux (en dehors des textiles et des vêtements)

L'AGOA fait fond sur les programmes existants du gouvernement américain qui visent à 
accroître les échanges et les investissements entre les Etats-Unis et les pays en développement. 
Elle étend la portée des avantages commerciaux qui sont consentis en vertu du Système 
généralisé de préférences (SGP). Le SGP prévoit l'entrée en franchise de douane de certains 
produits en provenance de divers pays bénéficiaires. L'exonération des droits de douane 
concerne également une gamme plus vaste de produits qui sont importés des pays bénéficiaires 
les moins avancés. Le SGP doit être prorogé par le Congrès à chaque fois qu'il arrive à 
expiration ; il doit expirer le 30 septembre 2001. Pour de plus amples renseignements sur ce 
programme, veuillez consulter la liste des produits visés et celle des pays aptes à bénéficier de 
l'exonération des droits de douane, sur le site Internet « www.ustr.gov/reports/gsp/index.html ».

Importation de produits en franchise de douane

Des produits que les Etats-Unis importent de la plupart des pays d'Afrique subsaharienne, 
environ 4.650 sont déjà susceptibles de bénéficier de l'exonération des droits de douane au titre 
du SGP. En outre, 1.700 produits supplémentaires provenant de pays d'Afrique subsaharienne 
les moins avancés peuvent être admis en franchise de douane. La liste des produits qui sont 
actuellement visés par le SGP figure à l'annexe II. Il faut noter que les produits textiles et 
d'habillement, les montres, les chaussures, les sacs à main, les valises, les articles plats, les gants 
de travail et les vêtements en cuir, ainsi que certains produits électroniques, certains produits en 
acier et certains produits en verre, et diverses marchandises jugées sensibles à l'effet des 
importations ne figurent pas sur la liste des produits visés par le SGP. De surcroît, aux termes 
du SGP, l'exonération des droits de douane peut être annulée lorsque les importations d'un pays 
bénéficiaire donné atteignent un seuil préalablement fixé. Enfin, tous les avantages qui visent les 
produits importés de l'ensemble des pays bénéficiaires parviendront à expiration au 30 
septembre 2001 à moins d'être prorogés par le Congrès.

L'AGOA confère trois avantages importants à tous les exportateurs des pays admissibles 
d'Afrique subsaharienne. Premièrement, elle prolonge jusqu'au 30 septembre 2008 l'exonération
des droits de douane à laquelle peuvent prétendre les pays admissibles d'Afrique subsaharienne 
au titre du SGP. Deuxièmement, elle soustrait les pays admissibles d'Afrique subsaharienne à la 
plupart des restrictions dont le SGP est assorti. Troisièmement, elle rallonge la liste des produits 



visés par le SGP, mais uniquement en faveur des produits venant d'Afrique subsaharienne.

L'AGOA habilite le président à exempter de droits de douane pratiquement tous les produits, à 
l'exception des textiles et des articles d'habillement, qui sont « cultivés, produits ou manufacturés
» par un pays bénéficiaire d'Afrique subsaharienne, sous réserve de la condition de valeur 
ajoutée, s'il détermine que ces articles ne sont pas sensibles à l'effet des importations dans le 
contexte des produits en provenance de pays bénéficiaires d'Afrique subsaharienne. La liste 
complète des produits qui font actuellement l'objet d'un examen figure à l'annexe III. L'AGOA 
traite indépendamment du SGP la question des avantages commerciaux qui sont applicables aux 
textiles et aux vêtements. La sous-commission du SGP des Etats-Unis passe actuellement en 
revue la liste de ces produits, et l'on prévoit que le président annoncera avant la fin de l'année 
2000 la liste définitive des produits qui pourront être importés en franchise de douane en vertu 
de l'AGOA. Celle-ci sera publiée au « Federal Register » et elle pourra également être 
consultée sur le site Internet consacré à l'AGOA : « www.agoa.gov ».

Cette disposition particulière de l'AGOA confère un certain avantage aux fournisseurs d'Afrique 
subsaharienne sur ceux des pays avec lesquels les Etats-Unis ne sont pas liés par des accords 
de libre-échange. Les droits de douane qui frappent un grand nombre de ces produits peuvent 
être très élevés, et le fait de les réduire à zéro rendra les exportateurs des pays bénéficiaires 
d'Afrique subsaharienne plus à même de soutenir la concurrence des autres fournisseurs.

Certitude accrue de l'exonération des droits de douane

Le principe de l'importation en franchise de douane des produits visés par le SGP, sur la base 
tant ordinaire qu'élargie, demeurera en vigueur jusqu'au 30 septembre 2008 pour les 
exportateurs d'Afrique subsaharienne, que le SGP applicable également à d'autres pays en 
développement soit prorogé ou non au-delà du 30 septembre 2001. Cette disposition confère 
un plus grand degré de certitude aux exportateurs d'Afrique subsaharienne et à leurs clients aux 
Etats-Unis, puisqu'ils ont la garantie que l'exonération des droits de douane sera maintenue 
pendant encore un certain temps, ce qui signifie que les fournisseurs d'Afrique subsaharienne 
affermiront probablement leur présence sur le marché des Etats-Unis.

Abrogation des limitations au titre de la préservation de la compétitivité 

Par ailleurs, l'AGOA exempte les pays bénéficiaires d'Afrique subsaharienne des limitations 
prévues dans le cadre normal du SGP, dites « limitations au titre de la préservation de la 
compétitivité » et qui sont fonction de la valeur et du pourcentage des échanges pour un produit 
donné. En règle générale, un pays visé par le SGP cesse de bénéficier de l'exonération des 
droits de douane pour tout produit qui représente plus de 50 % des importations totales de ce 
produit aux Etats-Unis ou si la valeur des importations de ce produit dépasse un plafond 
préalablement fixé (90 millions de dollars en 1999). L'AGOA prévoit une dérogation aux 
limitations au titre de la préservation de la compétitivité pour les pays bénéficiaires d'Afrique 
subsaharienne. Cette disposition contribuera elle aussi à affermir les relations à long terme entre 
les exportateurs d'Afrique subsaharienne et leurs clients aux Etats-Unis.



Règle du SGP relative au pays d'origine et applicable aux importations en provenance 
d'Afrique subsaharienne

Un produit doit satisfaire aux règles d'origine du SGP pour bénéficier de l'entrée en franchise de 
douane aux Etats-Unis en vertu du SGP. Conformément aux règles d'origine de ce programme, 
le produit en question :

- doit être « cultivé, produit ou manufacturé » par un pays bénéficiaire d'Afrique subsaharienne,

- doit être importé directement d'un pays bénéficiaire aux Etats-Unis, et

- le coût ou la valeur des matières produites dans le pays bénéficiaire, majoré des coûts directs 
de transformation, doit égaler au moins 35 % de la valeur estimée du produit au moment de son 
importation aux Etats-Unis.

On peut inclure les matières importées dans le calcul des 35 %, mais uniquement si elles ont subi
« une transformation substantielle », c'est-à-dire si elles sont devenues des matières nouvelles et 
différentes qui entrent dans la composition des articles visés. Si les étapes de la production 
d'articles importés se sont déroulées dans plusieurs pays membres d'une association de pays qui 
contribue à l'intégration économique régionale de ses membres, ces articles seront admis en 
franchise de douane si la valeur de leur production collective représente au moins 35 % de leur 
valeur estimée. Le montant de la valeur ajoutée est égal à celui qui serait imposé si l'article 
importé provenait d'un seul pays. Le Service des douanes des Etats-Unis est chargé de 
déterminer si les articles satisfont aux exigences des règles d'origine du SGP. A l'heure actuelle, 
les membres de l'Union économique et monétaire ouest-africaine, de la Communauté de 
développement de l'Afrique australe (SADC) et de la Commission tripartite sur la coopération 
est-africaine (EAC) sont susceptibles de bénéficier de cette modalité. Le président a confié à 
son représentant au commerce extérieur le soin de déterminer quels membres de ces 
organisations pourront effectivement y prétendre au titre du SGP.

Règle de l'AGOA relative au pays d'origine et applicable aux importations en 
provenance d'Afrique subsaharienne

Un produit doit satisfaire aux règles d'origine de l'AGOA pour bénéficier de l'entrée en franchise
de douane aux Etats-Unis en vertu de l'AGOA. Conformément aux règles d'origine de ce 
programme, le produit en question :

- doit être « cultivé, produit ou manufacturé » par un pays bénéficiaire d'Afrique subsaharienne,

- doit être importé directement d'un pays bénéficiaire aux Etats-Unis, et

- le coût ou la valeur des matières produites dans au moins un pays bénéficiaire, majoré des 
coûts directs de transformation dans ces pays, doit égaler au moins 35 % de la valeur estimée 
du produit au moment de son importation aux Etats-Unis. Les pièces ou matières des Etats-
Unis qui servent à fabriquer le produit en question dans au moins un pays bénéficiaire d'Afrique 



subsaharienne peuvent représenter jusqu'à 15 de ces 35 %.

Lignes directrices générales relatives aux règles d'origine

Dans la plupart des cas, le Service des douanes évalue la marchandise à la valeur de transaction 
; autrement dit, il tient compte du prix qui a été effectivement payé ou qui le sera lorsque la 
marchandise sera exportée aux Etats-Unis. Cette valeur regroupe les éléments suivants :

1) les frais d'emballage assumés par l'acheteur,
2) la commission de vente versée par l'acheteur,
3) la valeur de toute assistance fournie gratuitement au producteur par l'acheteur,
4) la redevance ou le droit de licence que l'acheteur est tenu de payer comme condition de la 
vente,
5) la somme obtenue par le vendeur lors de la revente, de l'écoulement ou de l'utilisation 
ultérieure de la marchandise importée.

En règle générale, les frais d'expédition et les autres coûts liés au transport des articles visés par 
le SGP, du port d'exportation aux Etats-Unis, ne sont inclus ni dans la valeur de l'article ni dans 
le calcul de la valeur ajoutée.

Les coûts directs des opérations de transformation regroupent tous les frais engagés en vue de 
cultiver, de produire, de manufacturer ou d'assembler la marchandise en question ou ceux qui 
pourraient être raisonnablement attribués à ces activités. Il faut citer :

- les frais de main-d'oeuvre proprement dite, les avantages sociaux et les coûts de formation sur 
le tas,
- les coûts d'ingénierie, d'encadrement, de contrôle de la qualité et autres frais similaires du 
personnel,
- le coût des matrices, des moules et de l'outillage ainsi que l'amortissement des machines et du 
matériel,
- les coûts liés à la recherche, au développement, à la conception et à l'établissement de plans 
détaillés ainsi que les coûts techniques, des inspections et des essais.

Les coûts qui n'entrent pas dans le calcul des coûts directs de transformation sont ceux qui ne 
sont pas directement attribuables à la marchandise considérée ou qui ne sont pas des coûts de 
manufacture. Il s'agit des bénéfices et des frais généraux tels que les salaires du personnel 
administratif, l'assurance accidents, l'assurance responsabilité civile, la publicité ainsi que les 
salaires, commissions ou frais des représentants de commerce.

Veuillez envoyer toute question sur les conditions en matière de règles d'origine applicables à 
des produits précis à l'adresse suivante : Area Director of Customs (Directeur régional des 
douanes), New York Seaport, 6 World Trade Center, New York, NY 10048.

Chapitre V



Les avantages commerciaux applicables aux textiles et aux vêtements

En vertu de l'AGOA, un certain nombre d'articles d'habillement, et de produits textiles entrant 
dans la fabrication de ces articles, qui sont fabriqués dans des pays admissibles d'Afrique 
subsaharienne sont admis en franchise de douane et sans aucune restriction quantitative. Dans la 
plupart des cas, les pays intéressés peuvent prétendre à ces avantages indépendamment du 
volume total des vêtements qui sont exportés aux Etats-Unis des pays admissibles d'Afrique 
subsaharienne. Toutefois, dans deux cas précis, le volume des importations américaines de 
types particuliers de vêtements en provenance de pays admissibles d'Afrique subsaharienne est 
plafonné.

Pour que les produits textiles ou vestimentaires d’un pays puissent prétendre à la franchise de 
douane, le pays bénéficiaire doit avoir été admis aux avantages en matière de vêtements/textiles. 
Cela signifie que les Etats-Unis doivent avoir déterminé que ce pays dispose d’un système de 
visa efficace pouvant empêcher les ré-expéditions illégales d’articles de vêtement ou de produits 
textiles, ainsi que le recours à de faux documents pour faire entrer ces articles aux Etats-Unis.

Exonération des droits de douane et absence de contingentement

L'AGOA stipule que les cinq types suivants de produits textiles et d'habillement importés aux 
Etats-Unis des pays admissibles d'Afrique subsaharienne ne sont ni soumis à droits de douane ni
contingentés. Il y a lieu de noter que les questions douanières mettent en jeu une multitude de 
facteurs compliqués et que les renseignements présentés dans ces pages sont donnés 
uniquement à titre d'information générale. Il est possible de consulter les règlements douaniers 
afférents à l'AGOA sur le site Internet  www.agoa.gov  <http:// www.agoa.gov >, dans la 
section ayant trait à l’éligibilité des produits.  Pour obtenir une réponse à une question précise 
ou pour demander une décision, il convient de s'adresser au directeur régional des douanes : 
Area Director of Customs, New York Seaport, 6 World Trade Center, New York, NY 
10048.

- Les vêtements assemblés en Afrique subsaharienne et taillés dans des étoffes entièrement 
formées et coupées aux Etats-Unis, à partir de filés entièrement confectionnés aux Etats-Unis.

- Les vêtements assemblés et coupés en Afrique subsaharienne, cousus avec du fil provenant 
des Etats-Unis et taillés dans des étoffes entièrement formées aux Etats-Unis à partir de filés 
entièrement formés aux Etats-Unis.

- Les chandails tricotés en forme en cachemire ou en mérinos. Les chandails doivent contenir 
principalement du cachemire en poids, ou au moins 50 % en poids de mérinos de 18,5 microns 
de diamètre. Fibres et filés peuvent être originaires de n'importe quel pays, y compris de pays 
situés en dehors de l'Afrique subsaharienne.

- Les vêtements coupés ou tricotés en forme et assemblés en Afrique subsaharienne, à partir de 
filés ou d'étoffes qui sont en quantité limitée et qui proviennent de pays tiers. Les filés et étoffes 
qui sont « en quantité limitée » sont énumérés dans l'Accord de libre-échange nord-américain 



(voir l'annexe 401 de l'ALENA). En gros, il s'agit notamment de la soie, du lin, des tricots 
tubulaires en coton de numéro fin destinés à la confection de certains vêtements, de la velvétine, 
du velours côtelé à fines colonnes de mailles, de tissus Harris Tweed, de la batiste et de neuf 
types de tissus légers de grande largeur et à grand numéro de fil qui servent à la confection de 
chemises d'homme et de garçonnet. (La liste des filés et des étoffes qui sont « en quantité limitée
» figure à l'annexe V. D'autres filés et étoffes pourront être rajoutés ultérieurement à cette liste, 
conformément à la procédure énoncée dans l'AGOA.)

- Les tissus de fabrication artisanale obtenus sur métier à main, les produits de fabrication 
artisanale faits à la main avec ces tissus et les produits artisanaux relevant du folklore 
traditionnel. Les produits visés dans cette catégorie seront déterminés à l'issue de consultations 
entre les Etats-Unis et le ou les pays bénéficiaires intéressés ; ils devront en outre être certifiés 
comme tels par l'autorité compétente du ou desdits pays.

D'autres articles d'habillement seront admis en franchise de douane et sans restriction 
quantitative jusqu'à concurrence d'un certain plafond (niveau global des importations de ces 
produits en provenance de tous les pays bénéficiaires d'Afrique subsaharienne), lequel est 
fonction du volume total des importations de vêtements aux Etats-Unis au cours des douze mois 
précédents. Les produits assujettis à un plafond sont les suivants :

- les vêtements assemblés en Afrique subsaharienne et taillés dans des étoffes entièrement 
formées en Afrique subsaharienne, à partir de filés provenant des Etats-Unis ou d'Afrique 
subsaharienne ;

- les vêtements assemblés en Afrique subsaharienne et taillés dans des étoffes provenant d'un 
pays autre que les Etats-Unis et non situé en Afrique subsaharienne (étoffe d'un « pays tiers »). 
Seuls les pays moins avancés d'Afrique subsaharienne, définis comme étant ceux dont le produit 
national brut par habitant est inférieur à 1.500 dollars par an en 1998 d'après les mesures de la 
Banque mondiale, sont autorisés à exporter des vêtements entièrement assemblés sur leur 
territoire, indépendamment de l'origine de l'étoffe, et ce jusqu'au 30 septembre 2004. Selon le 
rapport sur le développement dans le monde 1999-2000 établi par la Banque mondiale, et qui 
contient les données applicables à l'année 1998, tous les pays d'Afrique subsaharienne 
exception faite de l'Afrique du sud, du Botswana, du Gabon, de la Guinée équatoriale, de 
Maurice, de la Namibie et des Seychelles ont un produit national brut par habitant inférieur à ce 
seuil et, à ce titre, ils ont le droit d'exporter aux Etats-Unis en franchise de douane des 
vêtements confectionnés dans des étoffes provenant de pays tiers, et ce jusqu'au 30 septembre 
2004.

Le seul plafond qui affecte ces deux catégories de vêtements en matière de traitement 
préférentiel est la part des importations totales de vêtements aux Etats-Unis, mesurées en 
équivalents mètres carrés, au cours des 12 mois précédant la période pour laquelle on dispose 
de données :

1er octobre 2000 - 30 septembre 2001     1,50 %
1er octobre 2001 - 30 septembre 2002     1,78 %



1er octobre 2002 - 30 septembre 2003     2,06 %
1er octobre 2003 - 30 septembre 2004     2,34 %
1er octobre 2004 - 30 septembre 2005     2,62 %
1er octobre 2005 - 30 septembre 2006     2,90 %
1er octobre 2006 - 30 septembre 2007     3,18 %
1er octobre 2007 - 30 septembre 2008     3,50 %

Les articles soumis à un plafond ne sont pas ventilés entre les divers pays. Le plafond est atteint 
progressivement, indépendamment du pays qui exporte les produits visés. Même si le plafond 
est atteint au cours d'une année donnée, les produits d'habillement visés en provenance 
d'Afrique subsaharienne peuvent être admis aux Etats-Unis ; toutefois, ils seront assujettis aux 
droits de douane en vigueur dans le cadre des relations commerciales normales (taux de la 
colonne 1 indiqués dans le Système harmonisé de désignation et de codification des 
marchandises des Etats-Unis) au moment de leur déclaration en douane. Pour la première 
année, les deux tiers des quantités autorisées à hauteur du plafond sont disponibles depuis le 2 
octobre 2000. Le tiers restant, conjugué aux autres quantités inutilisées, sera disponible le 1er 
janvier 2001.

Outre le plafonnement de ces importations, l'AGOA prévoit des mécanismes de protection des 
entreprises américaines contre l'afflux d'importations de vêtements entièrement assemblés dans 
des pays d'Afrique subsaharienne à partir d'étoffes et de filés régionaux ou de pays tiers. Le 
ministre du commerce aura pour tâche de suivre ces importations sur une base mensuelle. A 
chaque fois qu'il déterminera qu'un article visé a fait l'objet d'un afflux d'importations tel qu'il va 
causer un préjudice grave aux producteurs américains, ou qu'il risque d'en causer un, le 
président suspendra l'exonération des droits de douane accordée à l'article en question en 
provenance du ou des pays d'Afrique subsaharienne qui l'exportent. Avant de prendre sa 
décision, le ministre devra mener une enquête approfondie dont l'ouverture devra être annoncée 
au « Federal Register ».

Contingentement des importations en provenance du Kenya et de Maurice

Les contingents auxquels sont actuellement assujetties les textiles et les vêtements en 
provenance du Kenya et de Maurice qui sont importés aux Etats-Unis seront abrogés dans les 
30 jours suivant la détermination par les Etats-Unis que ces deux pays ont adopté chacun un 
système efficace de visas destiné à prévenir la réexpédition illicite de textiles et de vêtements 
ainsi que l'utilisation de faux documents relatifs à l'importation de ces articles.

Fournitures et passementerie

Les vêtements pourront bénéficier du traitement tarifaire préférentiel même s'ils contiennent des 
fournitures ou de la passementerie d'origine étrangère, lorsque la valeur de ces fournitures et de 
cette passementerie ne dépasse pas 25 % du coût des composants de l'article assemblé. Les 
fournitures et la passementerie regroupent, par exemple le fil à coudre (sauf s'il sert à coudre en 
Afrique subsaharienne des étoffes coupées aux Etats-Unis), les agrafes, les boutons-pression, 
les boutons, les noeuds à boucles, les parements de passementerie en dentelle, les rubans 



élastiques et les fermetures à glissière. Les rubans élastiques font partie des fournitures et de la 
passementerie uniquement s'ils mesurent moins d'un pouce (2,54 cm) de large et qu'ils sont 
utilisés dans la confection des soutiens-gorge.

Certains tissus de renfort

Certains tissus de renfort pourront être importés en franchise de douane au titre des fournitures 
et de la passementerie (voir ci-dessus). Il s'agit uniquement de l'entoilage, des empiècements de 
type « hymo » et de la triplure aux manches, si ces tissus sont faits à partir d'étoffes tissées ou 
de bonneterie-chaîne par la trame, de poils grossiers ou de filaments artificiels. Le traitement 
préférentiel sera abrogé si le président détermine que ces tissus sont fabriqués aux Etats-Unis en 
quantité industrielle.

Règle de minimis

Les vêtements assemblés en Afrique subsaharienne qui sont par ailleurs susceptibles de 
bénéficier des avantages stipulés par l'AGOA pourront effectivement bénéficier de ce traitement 
préférentiel même s'ils contiennent des fibres ou des filés non entièrement confectionnés aux 
Etats-Unis ou dans un pays bénéficiaire d'Afrique subsaharienne, à condition toutefois que le 
poids total des fibres ou des filés ne dépasse pas 7 % du poids total de l'article en question.

Chapitre VI

Les conditions de l'octroi d'avantages douaniers applicables aux vêtements : 
protection contre les réexpéditions

Le traitement préférentiel accordé aux articles textiles et d'habillement en vertu de l'AGOA est 
subordonné à l'adoption de mesures coercitives destinées à prévenir les réexpéditions. Par 
réexpédition, on entend l'utilisation de faux documents concernant le pays d'origine, la 
manufacture, l'ouvraison ou le montage d'un article ou d'au moins l'un de ses composants. Ces 
informations falsifiées servent à justifier l'exportation en franchise aux Etats-Unis de produits qui 
seraient normalement soumis à droits de douane ou imputés à un contingent. Lorsqu'il y a 
réexpédition, les avantages qui découlent de l'AGOA reviennent à des pays tiers en dehors de 
l'Afrique subsaharienne, ce qui a pour double inconvénient de coûter des emplois et des 
débouchés aux pays et aux individus de cette région et de priver ces pays d'une partie des 
avantages auxquels ils pourraient prétendre au titre de l'AGOA. Les mesures de nature à 
prévenir les réexpéditions sont destinées à protéger aussi bien les pays et les producteurs 
d'Afrique subsaharienne que le marché et l'industrie nationale des Etats-Unis.

Pour qu'un pays admissible d'Afrique subsaharienne puisse exporter aux Etats-Unis en franchise 
de douane des produits d'habillement visés par la loi, les Etats-Unis doivent déterminer que ce 
pays remplit un certain nombre de conditions (les dispositions précises figurent à la section 113 
de l'AGOA). Celui-ci doit notamment :

- avoir adopté un système efficace de visas, des lois nationales et des mesures répressives à 



même de prévenir la réexpédition illicite des produits visés et l'usage de faux documents relatifs 
à l'importation de ces articles aux Etats-Unis ;

- avoir promulgué des lois ou des réglements qui donnent au Service des douanes des Etats-
Unis les moyens de mener des enquêtes approfondies sur les allégations de réexpédition ;

- accepter de communiquer le montant total de ses importations et de ses exportations pour les 
produits visés ;

- s'engager à coopérer pleinement avec les Etats-Unis pour faire face au contournement et pour 
prendre les mesures voulues en vue de le combattre ;

- accepter d'obliger tous les producteurs et tous les exportateurs des articles visés, sur son 
territoire, à consigner dans des registres le détail de la production de ces articles, y compris en 
ce qui concerne les matières utilisées aux fins de production, pour une durée d'au moins deux 
ans après la production ou l'exportation ; 

- accepter de communiquer au Service des douanes des Etats-Unis les documents établissant le 
pays d'origine des articles visés. Ces documents regroupent notamment les registres concernant 
la production, les informations relatives au lieu de production, le nombre et l'identification du 
type de machines utilisées dans la production, le nombre de travailleurs qui ont participé à la 
production et les attestations délivrées tant par le fabricant que par l'exportateur ;

- avoir rempli, ou progresser de manière substantielle à cet effet, les formalités et les conditions 
pertinentes stipulées au chapitre V de l'ALENA.

Le Service des douanes des Etats-Unis apportera une assistance technique aux pays 
bénéficiaires d'Afrique subsaharienne en développement en vue de les aider à élaborer et à 
appliquer un système adéquat de visas, à se doter de lois et de réglements pertinents et à former 
leurs responsables chargés de lutter contre les réexpéditions. En outre, il enverra des équipes de 
vérification de la production dans au moins quatre pays bénéficiaires d'Afrique subsaharienne 
par an.

Tout exportateur d'un pays bénéficiaire d'Afrique subsaharienne qui est jugé avoir réexpédié des
vêtements ou des textiles, tous ses successeurs et toute entité dont le commettant de 
l'exportateur serait propriétaire ou dont il assurerait le fonctionnement se verront refuser 
l'exonération des droits de douane pour ces produits, et ce pour une période de cinq ans. Ils 
peuvent être aussi passibles d'autres peines.

Chapitre VII

Les critères d'admissibilité des pays

Les avantages qui découlent de l'AGOA sont destinés aux 48 pays d'Afrique subsaharienne. 
Cependant, tous ces pays ne sont pas nécessairement aptes à bénéficier de tous ces avantages. 



En effet, ceux-ci ne seront consentis qu'aux pays qui remplissent divers critères d'admissibilité. 
Ces critères ont été formulés en consultation avec les pays d'Afrique subsaharienne et ils 
reflètent la prise de conscience du fait que l'ouverture accrue du marché des Etats-Unis en vertu 
de l'AGOA ne favorisera la croissance économique et le développement soutenus que si les 
pays ont adopté une politique intérieure judicieuse. Ces critères correspondent à des « 
pratiques optimales » qui auront pour effet, à terme, de stimuler les échanges et les 
investissements et d'encourager le rayonnement de la prospérité.

Le statut des pays d'Afrique subsaharienne désignés comme étant admissibles ou bénéficiaires 
sera réexaminé tous les ans. A l'occasion de cette révision annuelle, des pays pourront être 
rajoutés à la liste des pays admissibles ou bénéficiaires et d'autres pourront en être radiés. Le 
président est chargé de suivre et d'examiner les progrès de chacun de ces pays et de soumettre 
au Congrès un rapport annuel précisant leur degré de conformité aux critères d'admissibilité. Il 
est tenu de radier de la liste des pays bénéficiaires d'Afrique subsaharienne tout pays qui 
cesserait de progresser dans cette voie. Toute radiation prendra effet à compter du 1er janvier 
de l'année suivant celle pendant laquelle le président aura pris cette mesure.

Lors de l'examen de l'admissibilité des pays d'Afrique subsaharienne à l'AGOA, le président est 
tenu par cette loi d'évaluer les pays sur la base des critères prévus par le Système généralisé de 
préférences aussi bien qu'en fonction des nouveaux critères de l'AGOA et d'un nouveau critère 
du SGP. Le président doit notamment déterminer si ces pays ont établi, ou progressent de 
manière continue en vue d'établir, une économie de marché, l'Etat de droit, la suppression des 
obstacles aux échanges et aux investissements des Etats-Unis, des mesures de nature à faire 
reculer la pauvreté, la protection des droits internationalement reconnus des travailleurs et un 
système de lutte contre la corruption. De surcroît, ces pays 1) ne doivent pas se livrer à des 
activités susceptibles de porter atteinte à la sécurité nationale des Etats-Unis ou à leurs intérêts 
en matière de politique étrangère, 2) ne doivent pas commettre des violations flagrantes des 
droits de l'homme reconnus au plan international, 3) ne doivent pas soutenir les actes de 
terrorisme international et 4) doivent avoir traduit dans les faits les engagements qu'ils ont pris de
supprimer les pires formes de travail des enfants.

L'admissibilité à certains avantages conformément à l'AGOA découle de la section 104(a) de 
l'AGOA, de la section 502(b) de la loi commerciale de 1974, amendée (et contenant les 
critères d'admissibilité au SGP), et de la section 506A de la loi commerciale de 1974. La 
section 104(a) est donnée ci-après dans son intégralité. Les parties pertinentes de la section 
502(b) figurent sous forme résumée après la section 104.

« Section 104. Critères d'admissibilité.

(a) Règle générale.- Le président est habilité à désigner un pays d'Afrique subsaharienne comme
étant admissible s'il détermine :

(1) que ce pays a établi, ou progresse de manière continue en vue d'établir :

(A) une économie de marché capable de protéger le droit à la propriété privée, d'incorporer un 



régime commercial ouvert et fondé sur des règles et de minimiser les mesures d'intervention de 
l'Etat dans l'économie, telles que le contrôle des prix, l'octroi de subventions et l'étatisation 
d'avoirs économiques ;

(B) la primauté du droit, le pluralisme politique et le droit à une procédure régulière, à un procès 
équitable et à une protection égale pour tous aux yeux de la loi ;

(C) l'élimination des obstacles aux échanges et aux investissements des Etats-Unis, y compris 
par les moyens suivants :

(i) l'application du traitement national et de mesures propres à créer un environnement propice 
aux investissements intérieurs et étrangers ;

(ii) la protection de la propriété intellectuelle ; et

(iii) le règlement des différends en matière d'échanges bilatéraux et d'investissements ;

(D) des politiques économiques de nature à faire reculer la pauvreté, à accroître l'accès aux 
soins et à l'éducation, à élargir l'infrastructure matérielle, à promouvoir le développement du 
secteur privé et à encourager la formation de marchés de capitaux par le biais du micro-crédit 
ou d'autres programmes ;

(E) un système de répression de la corruption et des pots-de-vin, notamment par la signature et 
l'application de la Convention sur la lutte contre la corruption d'agents publics étrangers dans les 
transactions commerciales internationales ; et

(F) la protection des droits internationalement reconnus des travailleurs, dont le droit 
d'association, le droit de s'organiser et de faire des négociations collectives, l'interdiction de 
toute forme de travail forcé ou obligatoire, l'imposition d'un âge minimum pour le travail des 
enfants et l'existence de conditions acceptables de travail en ce qui concerne un salaire 
minimum, les heures de travail et la sécurité du travail ;

(2) que ce pays ne se livre pas à des activités susceptibles de porter atteinte à la sécurité 
nationale des Etats-Unis ou à leurs intérêts en matière de politique étrangère ; et

(3) qu'il ne commet pas de violations flagrantes des droits de l'homme reconnus au plan 
international, ne soutient pas les actes de terrorisme international mais participe aux efforts 
internationaux visant à éliminer les infractions aux droits de l'homme et les activités terroristes.

(b) Observation des critères.- Si le président détermine qu'un pays d'Afrique subsaharienne 
admissible ne progresse pas de manière régulière compte tenu des conditions énoncées à l'alinéa
(a) (1), le président procédera à la radiation de ce pays de la liste des pays admissibles 
conformément à l'alinéa (a). »

Résumé de la section 502(b) de la loi commerciale de 1974, amendée



Pour pouvoir prétendre aux avantages du SGP, tout pays doit remplir les conditions suivantes :

1) ne pas être communiste, sauf si ses produits bénéficient du traitement consenti dans le cadre 
des relations commerciales normales, qu'il est membre de l'Organisation mondiale du commerce 
et du Fonds monétaire internationale ou qu'il n'est ni dominé ni contrôlé par le communisme 
international (Sec. 502(b)(2)(A)) ;

2)  ne pas être partie à un accord, ni participer à aucune action, visant à conserver par devers 
soi des matières premières d'importance vitale, ou ayant cet effet, ou visant à augmenter le prix 
de ces produits de manière non raisonnable, ce qui entraînerait de graves perturbations de 
l'économie mondiale (Sec. 502(b)(2)(B)) ;

3) ne pas accorder aux produits d'un pays industriel à un traitement préférentiel qui soit 
gravement préjudiciable au commerce des Etats-Unis ou qui soit susceptible de l'être (Sec. 502
(b)(2)(C)) ;

4) ne pas avoir nationalisé, exproprié ou confisqué de quelque autre manière des biens 
appartenant à un ressortissant des Etats-Unis, y compris des marques déposées, des brevets ou 
des droits d'auteur, sans avoir compensé celui-ci (Sec. 502(b)(2)(D)) ;

5) reconnaître ou appliquer les sentences arbitrales rendues en faveur de ressortissants ou 
d'entreprises des Etats-Unis (Sec. 502(b)(2)(E)) ;

6) ne pas aider les individus ou les groupes qui ont commis des actes de terrorisme international 
en leur offrant un asile pour qu'ils échappent aux poursuites judiciaires (Sec. 502(b)(2)(F)) ;

7) prendre des mesures en vue de respecter les droits internationalement reconnus des 
travailleurs, dont le droit d'association, le droit de former un syndicat et de conclure des  
conventions collectives, l'interdiction du travail forcé, l'imposition d'un âge minimum pour le 
travail des enfants et l'existence de conditions acceptables de travail en ce qui concerne un 
salaire minimum, les heures de travail et la sécurité du travail (Sec. 502(b)(2)(G)) ;

8) donner suite aux engagements qu'il a pris de supprimer les pires formes de travail des enfants,
telles qu'elles sont définies par la convention 182 de l'Organisation internationale du travail (Sec. 
502(b)(2)(H)) ; cette disposition a été incorporée dans la Loi de 2000 sur le commerce et le 
développement, à la section 412. Aux fins de déterminer si un pays se conforme à cette 
disposition, le président doit vérifier 1) si ce pays a adopté des lois et des règlements portant 
interdiction des pires formes de travail des enfants ; 2) s'il a adopté des lois et des règlements 
adéquats en vue de l'application de ces textes, mesures coercitives à l'appui ; 3) s'il a établi des 
mécanismes institutionnels officiels pour enquêter sur les allégations d'exploitation des enfants 
dans le monde du travail ; 4) s'il a mis en place des programmes sociaux qui contribuent à lutter 
contre les pires formes de travail des enfants ; 5) s'il possède une politique de grande envergure 
destinée à éradiquer les pires formes de travail des enfants ; et 6) s'il progresse de manière 
continue dans la voie de la suppression des violations dans ce domaine.



Un pays qui ne remplirait pas les critères 4 à 7 pourra néanmoins être déclaré admissible aux 
avantages du SGP si le président détermine qu'une telle mesure est dans l'intérêt économique 
national des Etats-Unis.

En outre, le président doit tenir compte des éléments suivants :

1) le désir exprimé par le pays en question d'être déclaré pays bénéficiaire (Sec. 502(c)(1)),

2) le niveau de développement économique de ce pays (Sec. 502(c)(2)),

3) le fait de savoir si d'autres grands pays industriels confèrent les avantages du SGP à ce pays 
(Sec. 502(c)(3)),

4) le degré auquel ce pays fournit « un accès équitable et raisonnable » à son marché et à ses 
produits de base et le degré auquel il s'abstient de se livrer à des pratiques non raisonnables en 
matière d'exportation (Sec. 502(c)(4)),

5) le degré auquel ce pays protège adéquatement et efficacement les droits de propriété 
intellectuelle (Sec. 502(c)(5)),

6) le degré auquel ce pays a pris des mesures destinées à réduire les pratiques et les mesures en 
matière d'investissement qui ont un effet de distorsion sur les échanges et à réduire ou à 
supprimer les obstacles au commerce des services (Sec. 502(c)(6)), et

7. le fait de savoir si ce pays a pris, ou est en passe de prendre, des mesures propres à assurer 
le respect des droits internationalement reconnus des travailleurs, tels qu'ils sont définis ci-
dessus au numéro 7 (Sec. 502(c)(7)).

Chapitre VIII

Autres dispositions de l'AGOA (programme non commercial)

Si l'AGOA traite principalement des avantages commerciaux, elle comprend néanmoins un 
certain nombre d'autres dispositions.

Ainsi instaure-t-elle, au niveau présidentiel et ministériel, un Forum de coopération commerciale 
et économique Etats-Unis-Afrique subsaharienne, lequel aura pour mission d'institutionnaliser 
l'engagement économique des Etats-Unis vis-à-vis de l'Afrique et de promouvoir, par le biais 
d'un dialogue structuré - à tous les niveaux de l'administration, du secteur privé et des ONG -, 
l'adoption de mesures à caractère pratique et à même de renforcer les échanges et les 
investissements et de stimuler des possibilités économiques mutuellement bénéfiques entre les 
Etats-Unis et l'Afrique subsaharienne.

L'AGOA exhorte le Congrès et le président à oeuvrer de concert avec la communauté 



internationale en vue de l'allégement de la dette des pays qui en ont le plus besoin, sur une base 
tant bilatérale que multilatérale.

En outre, l'AGOA donne pour instructions à l'« Overseas Private Investment Corporation » 
(OPIC) d'accroître ses programmes de prêts, de garanties et d'assurance à l'appui des projets 
en Afrique subsaharienne, y compris ceux qui sont réalisés par des entreprises dirigées par des 
femmes et ceux qui maximisent les perspectives d'emploi pour les personnes démunies. De 
même, les activités de la Banque import-export des Etats-Unis en Afrique subsaharienne seront 
élargies. Ces dispositions de l'AGOA confèrent une plus grande certitude aux exportateurs et 
aux investisseurs des Etats-Unis à l'appui de leurs initiatives en Afrique subsaharienne.

L'AGOA ordonne aux Etats-Unis de fournir une assistance technique aux entreprises et aux 
gouvernements d'Afrique subsaharienne. Le concours des Etats-Unis dans ce domaine visera, 
entre autres, à libéraliser les échanges et à promouvoir les exportations, à faciliter l'intégration 
des pays de la région à l'Organisation mondiale du commerce et à promouvoir les réformes en 
matière de budget de réglementation.
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Products Eligible for Duty-Free Treatment Under AGOA
if Exported to the U.S. from an AGOA Beneficiary Country

Product 
Categories

Product Description HTS 
Subheading

Rate of Duty

General
(if not AGOA 

or other 
special 

category)

GSP 
Status

Albuminoidal 
Substances

Animal glue, including casein glue but not including fish glue, not 
exceeding a net weight of 1 kg, put up for retail sale

3506.10.10 6.50% A+

Albuminoidal 
Substances

Egg albumin, dried 3502.11.00 47.6 cents/kg A+

Albuminoidal 
Substances

Egg albumin, other than dried 3502.19.00 9.7 cents/kg A+

Albuminoidal 
Substances

Inedible gelatin and animal glue valued 88 cents or more per kg 3503.00.40 2.8 cents/kg + 
3.8%

A+

Albuminoidal 
Substances

Inedible gelatin and animal glue valued under 88 cents per kg 3503.00.20 1.2 cents/kg + 
3.2%

A+

Aluminum and 
Aluminum 
Products

Aluminum (o/than alloy), unwrought, in coils, w/uniform x-section 
throughout length & w/least cross-sectional dimension n/o 9.5 mm

7601.10.30 2.60% A+

Aluminum and 
Aluminum 
Products

Aluminum alloy, hollow profiles 7604.21.00 1.50% A+

Aluminum and 
Aluminum 
Products

Aluminum alloys, unwrought, in coils, w/uniform x-section throughout 
length & w/least cross-sectional dimension n/o 9.5 mm

7601.20.30 2.60% A+

Aluminum and 
Aluminum 
Products

Aluminum alloys, w/25% or more by weight of silicon, unwrought 
nesoi

7601.20.60 2.10% A+

Aluminum and 
Aluminum 
Products

Aluminum, stranded wire, cables & the like w/steel core, not 
electrically insulated, not fitted with fittings & not made up into 
articles

7614.10.10 4.90% A+

Aluminum and 
Aluminum 
Products

Aluminum, stranded wire, cables, & the like (o/than elect. conduct or 
w/steel core), n/elect. insulated, n/fitted w/fittings or articles

7614.90.40 4.90% A+

Animal Products 
NESOI

Natural sponges of animal origin 0509.00.00 3% A+

Animals (Live) Live asses other than purebred breeding asses 0101.20.20 6.80% A+
Animals (Live) Live bovine animals other than purebred or those imported for dairy 

purposes
0102.90.40 1 cent/kg A+

Animals (Live) Live chickens weighing more than 185 g but not not more than 2000 g 
each

0105.92.00 2 cents/kg A+

Animals (Live) Live chickens weighing more than 2000 g each 0105.93.00 2 cents/kg A+
Animals (Live) Live chickens weighing not over 185 g each 0105.11.00 0.9 cents 

each
A+

Animals (Live) Live ducks, geese and guineas, weighing not more than 185 g each 0105.19.00 0.9 cents 
each

A+

Animals (Live) Live ducks, geese, turkeys and guineas, weighing over 185 g each 0105.99.00 2 cents/kg A+
Animals (Live) Live foxes 0106.00.30 4.80% A+
Animals (Live) Live goats 0104.20.00 68 cents/head A+
Animals (Live) Live turkeys weighing not more than over 185 g each 0105.12.00 0.9 cents 

each
A+

Animals (Live) Mules and hinnies not imported for immediate slaughter 0101.20.40 4.50% A+
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Arms and 
Ammunition

Parts and accessories nesoi, for revolvers or pistols of heading 9302 9305.10.20 4.20% A+

Arms and 
Ammunition

Revolvers and pistols (o/than of heading 9303 or 9304) 9302.00.00 14 cents each 
+ 3%

A+

Asbestos Asbestos or mixtures with a basis of asbestos, footwear 6812.50.10 8.30%
Beverages 
(non-alcoholic)

Chocolate milk drink 2202.90.10 17% A+

Beverages 
(non-alcoholic)

Non-alcoholic milk-based drinks (except chocolate), subject to add 
US note 10 to Ch. 4, not GN15

2202.90.24 17.50% A+

Beverages 
(non-alcoholic)

Non-alcoholic milk-based drinks (except chocolate), subject to gen. 
note 15 of the HTS

2202.90.22 17.50% A+

Beverages 
(non-alcoholic)

Orange juice, fortified with vitamins or minerals, not concentrated and 
not prepared from concentrate

2202.90.30 4.5 cents/liter A+

Beverages 
(non-alcoholic)

Orange juice, fortified with vitamins or minerals, prepared from 
concentrate

2202.90.35 7.85 
cents/liter

A+

Bicycle 
Equipment

Bicycle speedometers 9029.20.20 6% A+

Bicycle 
Equipment

Parts and accessories of bicycle speedometers 9029.90.40 6% A+

Ceramic 
Products

Ceramic (o/than porcelain or china) hotel, restaurant or nonhousehold 
tableware and kitchenware

6912.00.20 30.80% A+

Ceramic 
Products

Ceramic (o/than porcelain or china) household tabl/kitch.ware,n/in 
specif. sets, cups o/$5.25/dz, saucers o/$3/dz, etc.

6912.00.45 4.50% A+

Ceramic 
Products

Ceramic (o/than porcelain or china) household table and kitchenware, 
in sets in which aggregate val. of arts./US note 6(b) o/$38

6912.00.39 4.50% A+

Ceramic 
Products

Glazed ceramic flags and paving, hearth or wall tiles; glazed ceramic 
mosaic cubes and the like, nesoi

6908.90.00 12.70%

Ceramic 
Products

Glazed ceramic tiles, cubes & similar arts. w/largest area enclosable 
in sq. w/sides under 7 cm & n/o 3229 tiles/m2, boundd by straig lines

6908.10.10 14%

Ceramic 
Products

Glazed ceramic tiles, cubes & similar arts. w/largest area enclosable 
in sq. w/sides under 7 cm, nesoi

6908.10.50 12.70%

Ceramic 
Products

Porcelain or china (o/than bone china) household tableware & 
kitchenware, not in specified sets, nesoi

6911.10.80 22.90% A+

Ceramic 
Products

Porcelain or china (o/than bone china) hsehld tabl/kit ware n/in specif. 
sets, cups o/$29/dz, saucers o/$18.75/dz, bowls o/$33/dz, etc.

6911.10.58 6% A+

Ceramic 
Products

Porcelain or china (o/than bone china) hsehld tabl/kit.ware n/in 
specif.sets,cups o/$8 but n/o $29/dz, saucers o/$5.25 but n/o 
$18.75/dz,etc

6911.10.52 8% A+

Ceramic 
Products

Porcelain or china hotel, restaurant & nonhousehold table and 
kitchenware

6911.10.10 29% A+

Ceramic 
Products

Unglazed ceramic flags, paving, hearth or wall tiles, mosaic cubes 
and the like, nesoi

6907.90.00 14%

Ceramic 
Products

Unglazed ceramic tiles, cubes and similar articles with largest area 
enclosable in a sq. w/sides under 7 cm

6907.10.00 14%

Cereals Barley, for malting purposes 1003.00.20 0.1 cents/kg A+
Cereals Barley, other than for malting purposes 1003.00.40 0.15 cents/kg A+
Cereals Basmati rice, husked 1006.20.20 0.83 cents/kg A+
Cereals Broken rice 1006.40.00 0.44 cents/kg A+
Cereals Cereals nesi (including wild rice) 1008.90.00 1.10% A+
Cereals Durum wheat 1001.10.00 0.65 cents/kg A+
Cereals Husked (brown) rice, other than Basmati 1006.20.40 2.1 cents/kg A+
Cereals Millet 1008.20.00 0.32 cents/kg A+
Cereals Rice in the husk (paddy or rough) 1006.10.00 1.8 cents/kg A+
Cereals Rice semi-milled or wholly milled, whether or not polished or glazed, 

other than parboiled
1006.30.90 1.4 cents/kg A+
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Cereals Seed of wheat and meslin 1001.90.10 2.80% A+
Cereals Wheat & meslin other than durum or seed wheat 1001.90.20 0.35 cents/kg A+
Cereals 
(Preparations)

Prep food in airtght cont.,of unroast cereal flake/mixture of 
unroasted/roasted cereal flake/swelled cereal,no 
apricot/citrus/peach/pear

1904.20.10 5.60% A+

Cereals 
(Preparations)

Prepared foods obtained from unroasted cereal flakes or from 
mixtures of unroasted and roasted cereal flakes or swelled cereals, 
nesoi

1904.20.90 14.90% A+

Cheeses Blue-veined cheese (except Roquefort or Stilton), grated or powdered, 
subject to add. US note 17 to Ch.4

0406.20.24 20% A+

Cheeses Blue-veined cheese (except Roquefort or Stilton), grated or powdered, 
subject to gen. note 15 of the HTS

0406.20.22 20% A+

Cheeses Blue-veined cheese (except roquefort), processed, not grated or 
powdered, subject to add. US note 17 to Ch. 4

0406.30.14 20% A+

Cheeses Blue-veined cheese (except roquefort), processed, not grated or 
powdered, subject to gen. note 15 of the HTS

0406.30.12 20% A+

Cheeses Blue-veined cheese, nesoi, in original loaves, subject to add. US note 
17 to Ch. 4

0406.40.54 15% A+

Cheeses Blue-veined cheese, nesoi, in original loaves, subject to gen. note 15 
of the HTS

0406.40.51 15% A+

Cheeses Blue-veined cheese, nesoi, not in original loaves, subject to add. US 
note 17 to Ch. 4

0406.40.58 20% A+

Cheeses Blue-veined cheese, nesoi, not in original loaves, subject to gen. note 
15 of the HTS

0406.40.52 20% A+

Cheeses Bryndza cheese, not grated or powdered, not processed 0406.90.05 7.20% A+
Cheeses Cheddar cheese, grated or powdered, subject to add. US note 18 to 

Ch. 4
0406.20.31 16% A+

Cheeses Cheddar cheese, grated or powdered, subject to gen. note 15 of the 
HTS

0406.20.29 16% A+

Cheeses Cheddar cheese, neosi, subject to add. US note 18 to Ch. 4 0406.90.08 12% A+
Cheeses Cheddar cheese, neosi, subject to gen. note 15 of the & entered 

pursuant to its provisions
0406.90.06 12% A+

Cheeses Cheddar cheese, processed, not grated or powdered, subject to add 
US note 18 to Ch. 4

0406.30.24 16% A+

Cheeses Cheddar cheese, processed, not grated or powdered, subject to gen. 
note 15 of the HTS

0406.30.22 16% A+

Cheeses Cheese (including mixtures) nesoi, grated or powdered, subject to 
gen. note 15 of the HTS

0406.20.56 10% A+

Cheeses Cheese (including mixtures) nesoi, processed, not grated or 
powdered, subject to gen. note 15 of the HTS

0406.30.56 10% A+

Cheeses Cheese (including mixtures), nesoi, n/o 0.5% by wt. of butterfat, 
grated or powdered, subject to add US note 23 to Ch. 4

0406.20.85 10% A+

Cheeses Cheese (including mixtures), nesoi, o/0.5% by wt of butterfat, not 
containing cow's milk, grated or powdered

0406.20.95 8.50% A+

Cheeses Cheese (including mixtures), nesoi, o/0.5% by wt of butterfat, w/cow's 
milk, grated or powdered, subject to add US note 16 to Ch. 4

0406.20.89 10% A+

Cheeses Cheese and substitutes for cheese including mixtures 
containing/processed from siss/emmentaler/etc, see addl U.S. note 
22 (chap.4) & Prov.

0406.90.95 10% A+

Cheeses Cheese containing or processed from american-type cheese (except 
cheddar), grated or powdered, subject to add US note 19 to Ch. 4

0406.20.69 10% A+

Cheeses Cheese containing or processed from blue-veined cheese (except 
roquefort), grated/powdered, subject to add US note 17 to Ch.4

0406.20.61 10% A+

Cheeses Cheese containing or processed from bryndza, gjetost, gammelost, 
nokkelost or roquefort cheeses, grated or powdered

0406.20.57 8.50% A+
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Cheeses Cheese containing or processed from cheddar cheese, grated or 
powdered, subject to add US note 18 to Ch. 4

0406.20.65 10% A+

Cheeses Cheese containing or processed from edam or gouda cheeses, grated 
or powdered, subject to add US note 20 to Ch.4

0406.20.73 10% A+

Cheeses Cheese containing or processed from italian-type cheeses made from 
cow's milk, grated or powdered, subject to add US note 21 to Ch. 4

0406.20.77 10% A+

Cheeses Cheese containing or processed from swiss, emmentaler or 
gruyere-process cheeses, grated or powdered, subject to add US nte 
22 to Ch.4

0406.20.81 10% A+

Cheeses Cheeses & subst. for cheese (incl. mixt.), nesoi, w/ or from Am. 
cheese except cheddar, subj. to add. US note 19 to Ch.4, not GN15

0406.90.82 10% A+

Cheeses Cheeses & subst. for cheese (incl. mixt.), nesoi, w/ or from 
blue-veined cheese, subj. to add. US note 17 to Ch.4, not GN15

0406.90.72 10% A+

Cheeses Cheeses & subst. for cheese (incl. mixt.), nesoi, w/ or from cheddar 
cheese, subj. to add. US note 18 to Ch.4, not GN15

0406.90.76 10% A+

Cheeses Cheeses & subst. for cheese (incl. mixt.), nesoi, w/ or from edam or 
gouda cheese, subj. to add. US note 20 to Ch.4, not GN15

0406.90.86 10% A+

Cheeses Cheeses & subst. for cheese (incl. mixt.), nesoi, w/ or from swiss, 
emmentaler or gruyere, subj. to add. US note 22 to Ch.4, not GN15

0406.90.90 10% A+

Cheeses Cheeses & subst. for cheese (incl. mixt.), nesoi, w/butterfat n/o 0.5% 
by wt, subject to add. US note 23 to Ch. 4, not GN15

0406.90.93 10% A+

Cheeses Cheeses & subst. for cheese (incl. mixt.), nesoi, w/o cows milk, 
w/butterfat o/0.5% by wt, not GN15

0406.90.99 8.50% A+

Cheeses Cheeses & subst. for cheese(incl. mixt.), nesoi, 
w/romano/reggiano/parmesan/provolone/etc, f/cow milk, subj. Ch4 US 
note 21, not GN15

0406.90.66 7.50% A+

Cheeses Cheeses & substitutes for cheese (incl.mixtures) not 
cont.romano/reggiano/parmesan/provolone/etc from cows milk, subj. 
to gen. note 15

0406.90.63 10% A+

Cheeses Cheeses & substitutes for cheese (incl.mixtures) 
w/romano/reggiano/parmesan/provolone/etc from cows milk, subj. to 
gen. note 15

0406.90.61 7.50% A+

Cheeses Cheeses made from sheep's milk, including mixtures of such 
cheeses, grated or powdered

0406.20.55 9.60% A+

Cheeses Cheeses, substitute for cheese (including mixtures of cheeses), 
nesoi, made from sheep's milk

0406.90.59 9.60% A+

Cheeses Colby cheese, grated or powdered, subject to add. US note 19 to Ch. 
4

0406.20.36 20% A+

Cheeses Colby cheese, grated or powdered, subject to gen. note 15 of the 
HTS

0406.20.34 20% A+

Cheeses Colby cheese, nesoi, subject to add. US note 19 to Ch. 4 and 
entered pursuant to its provisions

0406.90.52 20% A+

Cheeses Colby cheese, nesoi, subject to gen. note 15 of the HTS and entered 
pursuant to its provisions

0406.90.51 20% A+

Cheeses Colby cheese, processed, not grated or powdered, subject to add US 
note 19 to Ch. 4

0406.30.34 20% A+

Cheeses Colby cheese, processed, not grated or powdered, subject to gen. 
note 15 of the HTS

0406.30.32 20% A+

Cheeses Edam and gouda cheese, grated or powdered, subject to add. US 
note 20 to Ch. 4

0406.20.44 15% A+

Cheeses Edam and gouda cheese, grated or powdered, subject to gen. note 
15 of the HTS

0406.20.43 15% A+

Cheeses Edam and gouda cheese, nesoi, subject to add. US note 20 to Ch. 4 0406.90.16 15% A+
Cheeses Edam and gouda cheese, nesoi, subject to gen. note 15 of the HTS 0406.90.14 15% A+
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Cheeses Edam and gouda cheese, processed, not grated or powdered, subject 
to add. US note 20 to Ch. 4

0406.30.44 15% A+

Cheeses Edam and gouda cheese, processed, not grated or powdered, subject 
to gen. note 15 of the HTS

0406.30.42 15% A+

Cheeses Fresh (unrip./uncured) Swiss/emmentaler cheeses w/o eyes, 
gruyere-process and cheese cont/proc. from, subj to Ch4 US note 22, 
not GN15

0406.10.64 10% A+

Cheeses Fresh (unripened/uncured) american-type cheese, cheese cont or 
proc. fr american-type, subj to add. US note 19 to Ch.4, not GN15

0406.10.34 10% A+

Cheeses Fresh (unripened/uncured) blue-mold cheese, cheese/subs for 
cheese cont or procd fr blue-mold cheese, subj to Ch4 US note 17, 
not GN15

0406.10.14 10% A+

Cheeses Fresh (unripened/uncured) cheddar cheese, cheese/subs for cheese 
cont or proc from cheddar cheese, subj to Ch 4 US note 18, not 
GN15

0406.10.24 10% A+

Cheeses Fresh (unripened/uncured) cheese (ex chongos), incl whey cheese 
and curd, subj to gen. note 15 of the HTS, not GN15

0406.10.12 10% A+

Cheeses Fresh (unripened/uncured) edam and gouda cheeses, cheese/subs 
for cheese cont or processed therefrom, subj to Ch4 US note 20, not 
GN15

0406.10.44 10% A+

Cheeses Fresh (unripened/uncured) Italian-type cheeses from cow milk, 
cheese/substitutes cont or proc therefrom, subj to Ch4 US nte 21, 
not GN15

0406.10.54 10% A+

Cheeses Fresh cheese, and substitutes for cheese, cont. cows milk, neosi, 
o/0.5% by wt. of butterfat, descr in add US note 16 to Ch 4, not GN15

0406.10.84 10% A+

Cheeses Fresh cheese, and substitutes for cheese, not cont. cows milk, 
neosi, o/0.5% by wt. of butterfat

0406.10.95 8.50% A+

Cheeses Fresh cheese, and substitutes for cheese,neosi, w/0.5% or less by 
wt. of butterfat, descr in add US note 23 to Ch 4, not GN15

0406.10.74 10% A+

Cheeses Gammelost and nokkelost cheese, nesoi 0406.90.49 5.40% A+
Cheeses Gjetost cheese from goat's milk, whey or whey obtained from a 

mixture of goat's & n/o 20% cow's milk, not grated, powdered or 
processed

0406.90.20 4.20% A+

Cheeses Gjetost cheese, made from goats' milk, whey or whey obtained from 
a mixture of goats' & n/o 20% cows milk, not grated, powdered or 
processed

0406.90.25 8.50% A+

Cheeses Goya cheese from cow's milk, not in original loaves, nesoi,subject to 
add. US note 21 to Ch. 4

0406.90.31 25% A+

Cheeses Goya cheese not from cow's milk, nesoi, not subject to gen. note 15 
or to add. US note 21 to Ch. 4

0406.90.33 21.30% A+

Cheeses Goya cheese, nesoi, subject to gen. note 15 of the HTS 0406.90.28 25% A+
Cheeses Gruyere-process cheese, processed, not grated or powdered, subject 

to add. US note 22 to Ch. 4
0406.30.51 6.40% A+

Cheeses Gruyere-process cheese, processed, not grated or powdered, subject 
to gen. note 15 of the HTS

0406.30.49 6.40% A+

Cheeses Processed cheese (incl. mixtures), nesoi, n/o 0.5% by wt. butterfat, 
not grated or powdered, subject to Ch4 US note 23, not GN15

0406.30.85 10% A+

Cheeses Processed cheese (incl. mixtures), nesoi, w/cow's milk, not grated or 
powdered, subject to add US note 16 to Ch. 4, not GN15

0406.30.89 10% A+

Cheeses Processed cheese (incl. mixtures), nesoi, w/o cows milk, not grated 
or powdered, not GN15

0406.30.95 8.50% A+

Cheeses Processed cheese cont/procd fr american-type cheese (ex cheddar), 
not grated/powdered, subject to add US note 19 to Ch. 4, not GN15

0406.30.69 10% A+

Cheeses Processed cheese cont/procd fr blue-veined cheese (ex roquefort), 
not grated/powdered, subject to add US note 17 to Ch. 4, not GN15

0406.30.61 10% A+
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Cheeses Processed cheese cont/procd fr cheddar cheese, not 
grated/powdered, subject to add US note 18, not GN15

0406.30.65 10% A+

Cheeses Processed cheese cont/procd fr edam or gouda, not 
grated/powdered, subject to add US note 20 to Ch. 4, not GN15

0406.30.73 10% A+

Cheeses Processed cheese cont/procd from italian-type, not grated/powdered, 
subject to add US note 21 to Ch. 4, not GN15

0406.30.77 10% A+

Cheeses Processed cheese cont/procd from swiss, emmentaler or 
gruyere-process, n/grated/powdered, subject to add US note 22 to 
Ch. 4, not GN15

0406.30.81 10% A+

Cheeses Processed cheese containing or processed from bryndza, gjetost, 
gammelost, nokkelost or roquefort, not grated or powdered, not GN15

0406.30.57 8.50% A+

Cheeses Processed cheeses made from sheep's milk, including mixtures of 
such cheeses, not grated or powdered

0406.30.55 9.60% A+

Cheeses Reggiano, Parmeson, Provolne, and Provoletti cheese, nesoi, not 
from cow's milk, not subject to gen. note 15

0406.90.43 9.60% A+

Cheeses Reggiano, provolone, provoletti, sbrinz and goya cheeses, not made 
from cow's milk, grated or powdered

0406.20.54 9.60% A+

Cheeses Romano (cows milk), reggiano, provolone, provoletti, sbrinz and goya, 
grated or powdered, subject to gen. note 15 to HTS

0406.20.49 15% A+

Cheeses Romano from cows milk, Reggiano, Parmeson, Provolne, and 
Provoletti cheese, nesoi, subject to gen. note 15 of the HTS

0406.90.39 15% A+

Cheeses Romano, Reggiano, Parmeson, Provolne, and Provoletti cheese, 
nesoi, from cow's milk, subject to add. US note 21 to Ch. 4

0406.90.41 15% A+

Cheeses Romano, reggiano, provolone, provoletti, sbrinz and goya, made from 
cow's milk, grated or powdered, subject to add US note 21 to Ch.4

0406.20.51 15% A+

Cheeses Roquefort cheese in original loaves, not grated or powdered, not 
processed

0406.40.20 2.70% A+

Cheeses Roquefort cheese, grated or powdered 0406.20.10 8% A+
Cheeses Roquefort cheese, other than in original loaves, not grated or 

powdered, not processed
0406.40.40 4.50% A+

Cheeses Sbrinz cheese from cow's milk, nesoi, subject to add. US note 21 to 
Ch. 4

0406.90.36 19% A+

Cheeses Sbrinz cheese not from cow's milk, nesoi, not subject to gen. note 15 
or to add. US note 21 to Ch. 4

0406.90.38 12.20% A+

Cheeses Sbrinz cheese, nesoi, subject to gen. note 15 of the HTS 0406.90.34 19% A+
Cheeses Swiss or emmenthaler cheese with eye formation, nesoi, subject to 

add. US note 25 to Ch. 4
0406.90.46 6.40% A+

Cheeses Swiss or emmenthaler cheese with eye formation, nesoi, subject to 
gen. note 15 of the HTS

0406.90.44 6.40% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Additives for lubricating oils containing petroleum oils or oils obtained 
from bituminous minerals

3811.21.00 8.70% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Additives for lubricating oils, nesoi 3811.29.00 6.50% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Antifreezing preparations and prepared de-icing fluids 3820.00.00 8.70% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Antiknock preparations based on other than lead compounds 3811.19.00 1.5 cents/kg + 
9.3%

A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Antioxidizing preparations and other compound stabilizers for rubber 
or plastics, nesoi

3812.30.90 5% A+
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Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Chemical mixtures nesoi, of two or more inorganic compounds, of 
tungsten

3824.90.35 6.50% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Chemical products, preparations, and residual products of the 
chemical or allied products industries, nesoi

3824.90.90 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Compound plasticizers for rubber or plastics not containing any 
aromatic or modified aromatic plasticizer nesoi

3812.20.50 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Finishing agents, dye carriers and other preparations used in leather 
and like industries, < 5% by weight aromatic (mod.) substance(s)

3809.93.50 6% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Finishing agents, dye carriers and other preparations used in leather 
and like industries, > 5% by weight aromatic (mod.) substance(s)

3809.93.10 8.70% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Finishing agents, dye carriers and other preparations used in paper or 
like industries, 5% or more by wt. aromatic (mod.) substance(s)

3809.92.10 8.70% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Finishing agents, dye carriers and other preparations used in paper or 
like industries, < 5% by weight of aromatic (mod.) substance(s)

3809.92.50 6% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Fungicides nesoi, put up in forms or packing for retail sale or as 
preparations or articles

3808.20.50 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Herbicides, antisprouting products and plant-growth regulators nesoi, 
put up for retail sale

3808.30.50 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Hydraulic brake fluids and transmission fluids cont. less than 70% by 
weight of petroleum oils, or bituminous mineral oils

3819.00.00 1.5 cents/kg + 
9.3%

A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Industrial fatty alcohols other than derived from fatty substances of 
animal or vegetable origin

3823.70.60 2.40% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Industrial fatty alcohols, other than oleyl, derived from fatty 
substances of animal or vegetable origin

3823.70.40 2% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Industrial monocarboxylic fatty acids or acid oils from refining, nesoi 3823.19.40 3.20% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Insecticides, nesoi, for retail sale or as preparations or articles 3808.10.50 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Mixed alkylnaphthalenes, other than those of heading 2707 or 2902 3817.20.00 1.5 cents/kg + 
9.3%

A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Mixed linear alkylbenzenes 3817.10.10 0.4 cents/kg + 
10.8%

A+
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Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Mixtures containing acyclic hydrocarbons perhalogenated only with 
fluorine and chlorine

3824.71.00 3.70% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Mixtures containing perhalogenated derivatives of acyclic 
hydrocarbons containing two or more different halogens, nesoi

3824.79.00 3.70% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Mixtures nesoi, that are in whole or in part of hydrocarbons derived in 
whole or in part from petroleum, shale oil or natural gas

3824.90.45 6.50% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Mixtures of halogenated hydrocarbons other than chlorinated only, 
nesoi

3824.90.47 3.70% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Oleyl alcohol derived from fatty substances of animal or vegetable 
origin

3823.70.20 5.10% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Organic composite solvents and thinners containing 5 to 25 percent, 
by weight of one or more aromatic substances

3814.00.10 1.5 cents/kg + 
9.3%

A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Organic composite solvents and thinners, nesoi; prepared paint or 
varnish removers; nesoi

3814.00.50 6% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Pickling preparations for metal surfaces; soldering, brazing or welding 
powders and pastes consisting of metal and other materials

3810.10.00 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Preparations used for soldering or as cores or coatings for welding 
electrodes or rods, nesoi

3810.90.50 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Preparations used for soldering or cores or coatings for welding 
electrodes or rods, 5% or more by weight aromatic (or mod.) 
substance(s)

3810.90.10 1.5 cents/kg + 
9.3%

A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Prepared additives for cements, mortars or concretes containing 5% 
or more by weight of aromatic or modified aromatic substances

3824.40.10 1.5 cents/kg + 
9.3%

A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Prepared additives for cements, mortars or concretes, nesoi 3824.40.50 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Prepared additives for mineral oils (incl. gasoline) or other liquids 
used for the same purposes as mineral oils, nesoi

3811.90.00 1.5 cents/kg + 
9.3%

A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Prepared binders for foundry molds or cores 3824.10.00 6% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Prepared culture media for development of microorganisms 3821.00.00 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Prepared rubber accelerators not containing any aromatic or modified 
aromatic rubber accelerator nesoi

3812.10.50 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Reaction initiators, reaction accelerators and catalytic preparations, 
nesoi

3815.90.50 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Residual lyes from the manufacture of wood pulp, nesoi, excluding 
tall oil

3804.00.50 3.70% A+
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Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Resin acids, derivatives of resin acids and rosin, rosin spirit and rosin 
oils, run gums, nesoi

3806.90.00 4.20% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Rodenticides, nesoi 3808.90.95 5% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Tall oil fatty acids 3823.13.00 3.20% A+

Chemical 
Products, 
Miscellaneous

Terpenic oils, nesoi, produced by treatment of coniferous woods; 
crude dipentene; sulfite turpentine and other crude para-cymene

3805.90.00 3.70% A+

Chemicals, 
Inorganic

Alkali metals, other than sodium 2805.19.00 5.50% A+

Chemicals, 
Inorganic

Alloys, dispersions (including cermets), ceramic products and 
mixtures containing natural uranium or natural uranium compounds

2844.10.50 5% A+

Chemicals, 
Inorganic

Bromine 2801.30.20 5.50% A+

Chemicals, 
Inorganic

Calcium 2805.21.00 3% A+

Chemicals, 
Inorganic

Colloidal precious metals 2843.10.00 5.50% A+

Chemicals, 
Inorganic

Double or complex silicates 2842.10.00 3.70% A+

Chemicals, 
Inorganic

Hydride, nitride, azide, silicide and boride of tungsten 2850.00.10 5.50% A+

Chemicals, 
Inorganic

Rare-earth metals, scandium and yttrium, whether or not intermixed 
or interalloyed

2805.30.00 5% A+

Chemicals, 
Inorganic

Sodium 2805.11.00 5.30% A+

Chemicals, 
Inorganic

Tungstates (wolframates) 2841.80.00 5.50% A+

Chemicals, 
Inorganic

Tungsten carbide 2849.90.30 7.50% A+

Chemicals, 
Inorganic

Tungsten hexachloride 2827.39.40 5.50% A+

Chemicals, 
Inorganic

Tungsten oxides 2825.90.30 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

1,2,4-Benzenetricarboxylic acid,1,2-dianhydride(trimellitic 
anhydride);naphthalic anhydride;phthalic acid;& 4-sulfo-1,8-naphthalic 
anhydride

2917.39.04 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

1,6-Hexamethylene diisocyanate 2929.10.35 7.10% A+

Chemicals, 
Organic

1-(1,3-Benzodioxol -5-yl)propan-2-one 2932.92.00 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

1-Amino-8-hydroxy-3,6-naphthalenedisulfonic acid; and other 
specified aminohydroxynaphthalenesulfonic acids and their salts

2922.21.10 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

1-Bromo-2-nitrobenzene; 1-chloro-3,4-dinitrobenzene; 
1,2-dichloro-4-nitrobenzene; and o-fluoronitrobenzene

2904.90.30 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

1-Formylphenylacetic acid, methyl ester 2918.30.10 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

2'-Aminoacetophenone and other specified aromatic 
amino-aldehydes, -ketones and -quinones, except those with more 
than one oxygen function

2922.30.10 5.80% A+
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Chemicals, 
Organic

2,3-Cresotic acid; m-hydroxybenzoic acid;2-hydroxybenzoic acid, 
calcium salt; and other specified carboxylic acids w/phenol function

2918.29.04 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

2-(Trifluoromethyl)phenothiazine 2934.30.12 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

2-Acetamido-3-chloroanthraquinone; o-acetoacetaidide; 
o-acetoacetotoluidide; 2,4-acetoacetoxylidide; and 
1-amino-5-benzamidoanthraquinone

2924.29.20 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

2-Acetamidobenzoic acid 2924.22.00 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

2-Amino-4-chlorobenzonitrile (5-chloro-2-cyanoaniline); 
2-amino-5-chlorobenzonitrile; 4-amino-2-chlorobenzonitrile; and others 
specified

2926.90.05 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

2-Amino-6-chloro-4-nitrophenol and other specified amino-naphthols 
and amino-phenols, their ethers and esters; salts thereof

2922.29.10 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

2-Amino-6-methoxybenzothiazole and other specified heterocyclic 
compounds, cont. a benzothiazole ring-system, not further fused

2934.20.30 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

2-Amino-N-ethylbenzenesulfonamide; and six other specified 
sulfonamides

2935.00.10 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

2-Hydroxy-3-dibenzofurancarboxylic acid 2932.99.35 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

2-Mercaptobenzothiazole, sodium salt (2-Benzothiazolethiol, sodium 
salt)

2934.20.20 0.4 cents/kg + 
8.9%

A+

Chemicals, 
Organic

2-Phenylimidazole 2933.29.10 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

3-(5-Amino-3-methyl-1H-pyrazol-1-yl)benzenesulfonic acid; 
amino-J-pyrazolone; and another 12 specified chemicals

2933.19.08 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

4,4'-Bis(dimethylamino)benzhydrol (Michler's hydrol) and other 
specified aromatic amino-alcohols, their ethers and esters; salts 
thereof

2922.19.20 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

4,4'-Diphenyl-bis-phosphonous acid, di(2',2",4',4"-di-tert-butyl)phenyl 
ester

2931.00.10 1.5 cents/kg + 
8.9%

A+

Chemicals, 
Organic

4,4'-Methylenedianiline 2921.59.30 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

4-Acetamido-2-aminophenol; p-acetaminobenzaldehyde; 
acetoacetbenzylamide; p-acetoacetophenetidide; 
N-acetyl-2,6-xylidine; & other specified

2924.29.31 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

4-Amino-2-(N,N-diethylamino)toluene hydrochloride; m- and 
o-phenylenediamine; toluene-2,4- and -2,5-diamine; and 
toluene-2,5-diamine sulfate

2921.51.10 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

4-Amino-2-stilbenesulfonic acid and its salts, p-ethylaniline; 
2,4,6-trimethylaniline (Mesidine); and specified xylidines

2921.49.10 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

4-Chloro-o-toluidine hydrochloride; 5-chloro-o-o-toluidine; 
6-chloro-2-toluidine-sulfonic acid; 4-chloro-a,a,a-trifluoro-o-toluidine;& 
other

2921.43.08 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

4-Ethylguaiacol 2909.50.10 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

4-Nitro-m-cresol 2908.90.28 5.50% A+
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Chemicals, 
Organic

5-Amino-2-(p-aminoanilino)benzenesulfonic acid; 
4,4-diamino-3-biphenylsulfonic acid; 3,3-dimethylbenzidine 
(o-tolidine); & other specified

2921.59.08 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

5-Amino-3-phenyl-1,2,4-thiadiazole(3-Phenyl-5-amino-1,2,4-thiadiazol
e), other specified aromatic or mod. aromatic heterocyclic 
compounds

2934.90.05 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

5-Chloro-2-nitroanisole; 6-chloro-3-nitro-p-dimethoxybenzene; and 
dimethyl diphenyl ether

2909.30.05 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

5-Chloro-7-iodo-8-quinolinol (Iodochlorhydroxyquin); decoquinate; 
diiodohydroxyquin; and oxyquinoline sulfate

2933.40.20 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

6-Bromo-5-methyl-1H-imidazo-(4,5-b)pyridine; 
2-sec-butyl-4-tert -butyl-6-(benzotriazol-2-yl)phenol; 2-methylindoline; 
and others specified

2933.90.13 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

6-Chloro-m-cresol [OH=1]; m-chlorophenol; and chlorothymol 2908.10.10 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

7-Amino-1,3-naphthalenedisulfonic acid, specified 
naphthalenesulfonic acids and their salts; N-phenyl-2-napthylamine

2921.45.10 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

7-Nitronaphth[1,2]oxadiazole-5-sulfonic acid and its salts 2934.90.06 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

8-Methylquinoline and isoquinoline 2933.40.15 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

Acetone, derived in whole or in part from cumene 2914.11.10 0.1 cents/kg + 
10.8%

A+

Chemicals, 
Organic

Acrylic acid and its salts 2916.11.00 4.20% A+

Chemicals, 
Organic

Acyclic amide derivatives, salts thereof 2924.10.80 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Acyclic polycarboxylic acids, derived from aromatic hydrocarbons, 
and their derivatives, nesoi

2917.19.40 1.5 cents/kg + 
8.9%

A+

Chemicals, 
Organic

Adipic acid 2917.12.10 0.1 cents/kg + 
11.8%

A+

Chemicals, 
Organic

Adipic acid salts and esters, nesoi 2917.12.50 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Alkylbenzenes and polyalkylbenzenes 2902.90.30 0.4 cents/kg + 
6.9%

A+

Chemicals, 
Organic

Alkylcresols 2907.19.10 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Alkylphenols 2907.19.20 7.70% A+

Chemicals, 
Organic

alpha,alpha,alpha-Trifluoro-2,6-dinitro-N,N-dipropyl-p-toluidine 
(Trifluralin)

2921.43.15 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Amino-naphthols and other amino-phenols and their derivatives of 
products described in add'l U.S. note 3 to section VI

2922.29.60 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Amino-naphthols and other amino-phenols; their ethers, esters & 
salts (not containing more than one oxygen function) thereof nesoi

2922.29.80 1.5 cents/kg + 
10.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Aminohydroxynaphthalene sulfonic acids and their salts of products 
described in additional US note 3 to section VI

2922.21.40 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aminohydroxynaphthalene sulfonic acids and their salts, nesoi 2922.21.50 1.5 cents/kg + 
10.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Aniline 2921.41.10 1.5 cents/kg + 
9.3%

A+

Chemicals, 
Organic

Aniline derivatives and their salts of products in additional U.S. note 3 
to section VI

2921.42.65 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aniline salts 2921.41.20 1 cent/kg + 
11.4%

A+
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Chemicals, 
Organic

Anisidines, dianisidines, phenetidines, and their salts, described in 
additional U.S. note 3 to section VI

2922.22.20 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Anthranilic acid and its salts, described in additional US note 3 to 
section VI

2922.43.10 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Anthranilic acid and its salts, nesoi 2922.43.50 1.5 cents/kg + 
10.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Anti-infective agents nesoi, of heterocyclic compounds with nitrogen 
hetero -atom(s) only, cont. pyrimidine, piperazine ring

2933.59.36 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Antidepressants, tranquilizers and other pschotherapeutic agents 
containing a phenothiazine ring-system, not further fused

2934.30.23 10.50% A+

Chemicals, 
Organic

Antihistamines, including those principally used as antinauseants 2933.59.21 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic alcohol peroxides, ether peroxides, ketone peroxides and 
their halogenated, sulfonated, nitrated or nitrosated derivatives, nesoi

2909.60.20 11.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic alcohol, ether and ketone peroxides and their halogenated, 
sulfonated, nitrated, nitrosated derivatives, in add. US note 3 sec. VI

2909.60.10 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic aldehyde-alcohols 2912.30.10 7.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic amino-acids and their esters, excl. those with more than 
one oxygen function; salts; described in add. U.S. note 3 to sect VI

2922.49.30 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic amino-acids and their esters, not contng more than 1 kind 
of oxygen function (excluding goods in add U.S. note 3 to sec VI), 
nesoi

2922.49.37 1.5 cents/kg + 
10.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic amino-acids drugs and their esters, not containing more 
than one kind of oxygen function

2922.49.27 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic amino-alcohol-phenols, amino-acid-phenols and other 
amino-compounds with oxygen function described in add. US note 3 
to section VI

2922.50.35 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic amino-alcohol-phenols, amino-acid-phenols and other 
amino-compounds with oxygen function, nesoi

2922.50.40 1.5 cents/kg + 
10.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic amino-alcohols, their ethers and esters, other than those 
containing more than one oxy func described in add. US note 3 to 
sect VI

2922.19.60 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic amino-aldehydes, -ketones and -quinones, except those 
with more than one oxygen function & salts, desc in add US note 3 
sec VI

2922.30.25 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic carboxylic acids w/aldehyde or ketone function but w/o 
other oxygen function & their deriv desc. in add US note 3 to sec VI, 
nesoi

2918.30.25 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic carboxylic acids with add'l oxygen function and their 
anhydrides, halide, etc deriv described in add US note 3 to sect VI, 
nesoi

2918.90.43 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic carboxylic acids with alcohol function, w/o other oxygen 
functions, and their derivatives, described in add. U.S. note 3 to sec. 
VI

2918.19.20 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic carboxylic acids with alcohol function, without other oxygen 
functions, and their derivatives, nesoi

2918.19.30 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic carboxylic acids with aldehyde or ketone function, but 
without other oxygen function, and derivatives, nesoi

2918.30.30 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic compounds of thiocarbamates and dithiocarbamates, 
excluding pesticides

2930.20.20 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic compounds with other nitrogen function, nesoi 2929.90.20 1.2 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic cyclic amides and their derivatives; salts thereof; nesoi 2924.29.75 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+
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Chemicals, 
Organic

Aromatic derivatives of hydrocarbons containing only nitro or only 
nitroso groups, described in additional U.S. note 3 to section VI

2904.20.40 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic derivatives of hydrocarbons containing only nitro or only 
nitroso groups, nesoi

2904.20.45 1.5 cents/kg + 
9.7%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic derivatives of hydrocarbons containing only sulfo groups, 
their salts and ethyl esters, described in add. U.S. note 3 to sec. VI

2904.10.32 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic derivatives of hydrocarbons containing only sulfo groups, 
their salts and ethyl esters, nesoi

2904.10.37 1.5 cents/kg + 
9.7%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic dermatological agents and local anesthetics of 
amino-compounds with oxygen function

2922.50.17 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic drugs of amino-compounds with oxygen function, nesoi 2922.50.25 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic drugs of imines and their derivatives, nesoi 2925.20.20 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic drugs of lactones 2932.29.20 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic epoxides, epoxyalcohols, epoxyphenols and epoxyethers, 
with a three-membered ring, and their derivatives, nesoi

2910.90.20 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic esters of acetic acid described in additional U.S. note 3 to 
section VI

2915.39.30 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic esters of acetic acid, nesoi 2915.39.35 1.5 cents/kg + 
10.5%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic esters of other inorganic acids (excluding hydrogen halides) 
their salts and their derivatives, nesoi

2920.90.20 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic ether-alcohols and their halogenated, sulfonated, nitrated or 
nitrosated derivatives, nesoi

2909.49.15 11.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic ethers and their halogenated, sulfonated, nitrated or 
nitrosated derivatives, nesoi, described in add. U.S. note 3 to section 
VI

2909.30.40 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic halogenated, sulfonated, nitrated or nitrosated derivatives of 
product of heading 2912

2913.00.40 11.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic heterocyclic compounds nesoi, with nitrogen hetero-atom(s) 
only, cont. pyrimidine or piperazine ring, in add. U.S. note 3, sec. VI

2933.59.70 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic heterocyclic compounds with oxygen hetero-atom(s) only 
described in additional U.S. note 3 to section VI, nesoi

2932.99.60 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic heterocyclic compounds with oxygen hetero-atom(s) only, 
containing an unfused furan ring, nesoi

2932.19.10 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic heterocyclic compounds with oxygen hetero-atom(s) only, 
nesoi

2932.99.70 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic imines and their derivatives; salts thereof (excluding drugs); 
nesoi

2925.20.60 9.90% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic ketone-alcohols and ketone-aldehydes, nesoi 2914.40.40 7.70% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic ketone-phenols and ketones with other oxygen function 2914.50.30 7.70% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic lactones, nesoi 2932.29.45 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic lactones, nesoi, described in additional U.S. note 3 to 
section VI

2932.29.30 9.30% A+
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Chemicals, 
Organic

Aromatic monoamine drugs, nesoi 2921.49.43 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic monoamine drugs: antidepressants, tranquilizers and other 
psychotherapeutic agents

2921.49.37 10.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic monoamines and their derivatives and salts described in 
additional US note 3 to section VI, nesoi

2921.45.60 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic monoamines and their derivatives and salts thereof nesoi 2921.45.90 1 cent/kg + 
11.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic monoamines and their derivatives and salts thereof, nesoi 2921.49.50 1 cent/kg + 
11.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic monoamines and their derivatives nesoi; salts thereof, 
described in additional U.S. note 3 to section VI

2921.49.45 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic monocarboxylic acids, their anhydrides, halides, peroxides, 
peroxyacids and derivatives described in add'l US note 3 to section VI

2916.39.45 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic nitrile-function compounds excluding products in additional 
U.S. note 3 to section VI

2926.90.47 11.90% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic nitrile-function compounds, nesoi, described in additional 
U.S. note 3 to section VI

2926.90.44 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or mod aromatic goods contng unfused imidazole ring 
(whether or n/hydrogenated) in the structure (exc prod in add US note 
3 sec VI)

2933.29.43 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or mod. aromatic compound desc in add US note 3 to 
section VI contain an unfused pyrazole ring (w/wo hydrogenated) in 
the structure

2933.19.37 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or mod. aromatic compounds with nitrogen hetero-atom(s) 
only excluding products described in add. U.S. note 3 to section VI; 
nesoi

2933.90.82 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or mod. aromatic goods in add US note 3 to sect VI 
containing an unfused imidazole ring (whether or n/hydrogenated) in 
structure

2933.29.35 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic anti-infective agents of heterocyclic 
compounds with nitrogen hetero-atom(s) only, nesoi

2933.90.46 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic anticonvulsants, hypnotics and 
sedatives, of heterocyclic compounds with nitrogen hetero-atom(s) 
only, nesoi

2933.90.65 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic antihistamines of heterocyclic 
compounds with nitrogen hetero-atom(s) only

2933.90.26 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic cardiovascular drugs of heterocyclic 
compounds with nitrogen hetero-atom(s) only, nesoi

2933.90.53 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic compounds (excluding products in add 
US note 3 to sec VI) containing an unfused pyrazole ring in the 
structure

2933.19.43 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic compounds with nitrogen 
hetero -atom(s) only described in additional U.S. note 3 to section VI

2933.90.79 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic drugs affecting the CNS, of 
heterocyclic compounds with nitrogen atom(s) only, nesoi

2933.90.70 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic drugs of heterocyclic compounds with 
nitrogen hetero-atom(s) only, nesoi

2933.90.75 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic drugs of other organic compounds, 
nesoi

2942.00.05 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic heterocyclic compounds cont. an 
unfused thiazole ring, described in add. U.S. note 3 to section VI

2934.10.10 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic heterocyclic compounds nesoi, with 
nitrogen hetero-atom(s) only, cont. pyrimidine or piperazine ring

2933.59.80 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+
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Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic heterocyclic compounds, nesoi 2934.90.44 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic heterocyclic compounds, nesoi, 
containing an unfused thiazole ring

2934.10.20 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic lactams, nesoi 2933.79.15 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic or modified aromatic organic compounds, nesoi, described 
in additional U.S. note 3 to section VI

2942.00.10 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic organic derivatives of hydrazine or of hydroxylamine 2928.00.25 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic organo-inorganic compounds, nesoi, described in additional 
U.S. note 3 to section VI

2931.00.30 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic organo-mercury compounds 2931.00.27 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic phosphoric esters and their salts, including 
lactophosphates, and their derivatives, not used as plasticizers

2919.00.30 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic polyamines and their derivatives and salts thereof, 
described in additional U.S. note 3 to section VI

2921.59.40 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic polyamines and their derivatives; salts thereof nesoi 2921.59.80 1 cent/kg + 
11.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic polycarboxylic acids, their anhydrides, halides, peroxides, 
peroxyacids and their derivatives nesoi, in add. U.S. note 3 to sec. VI

2917.39.30 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic salts and esters of chlorocetic acids, described in additional 
U.S. note 3 to section VI

2915.40.20 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic salts and esters of chlorocetic acids, nesoi 2915.40.30 1.5 cents/kg + 
10.5%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic sulfonated, nitrated or nitrosated derivatives of hydrocarbons 
nesoi, described in additional U.S. note 3 to section VI

2904.90.40 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic sulfonated, nitrated or nitrosated derivatives of 
hydrocarbons, nesoi

2904.90.47 1.5 cents/kg + 
9.7%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic ureines and their derivatives; salts thereof, nesoi 2924.21.45 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic ureines and their derivatives; salts thereof; described in 
additional U.S. note 3 to section VI

2924.21.20 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Aromatic/modified aromatic psychotherapeutic agents, affecting the 
CNS, of heterocyclic compounds with nitrogen hetero-atom(s) only, 
nesoi

2933.90.61 10.50% A+

Chemicals, 
Organic

Benzaldehyde 2912.21.00 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Benzilic acid; and benzilic acid, methyl ester 2918.19.10 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

Benzoic acid esters, except odoriferous or flavoring compounds, 
described in additional U.S. note 3 to section VI

2916.31.30 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Benzoic acid esters, nesoi 2916.31.50 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Benzoic anhydride; tert-butyl peroxybenzoate; p-nitrobenzoyl 
chloride; 2-nitro-m-toluic acid; and 3-nitro -o-toluic acid

2916.39.03 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Benzointetrahydropyranyl ester; and Xanthen-9-one 2932.99.39 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

Benzoyl chloride 2916.32.20 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Benzoyl peroxide 2916.32.10 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Benzyl alcohol 2906.21.00 5.50% A+
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Chemicals, 
Organic

Benzyl chloride (alpha-Chlorotoluene); benzotrichloride 
(alpha,alpha,alpha-trichlorotoluene)

2903.69.20 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Biligrafin acid; 3,5-diacetamido-2,4,6-triiodobenzoic acid; and 
metrizoic acid

2924.29.05 5.30% A+

Chemicals, 
Organic

Bis-(tribromophenoxy)ethane; pentabromodiphenyl oxide; and 
tetradecabromodiphenoxy benzene

2909.30.09 8% A+

Chemicals, 
Organic

Bitolylene diisocyanate (TODI); o-Isocyanic acid, o-tolyl ester; and 
Xylene diisocyanate

2929.10.20 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

Carboxylic acids with phenol function but w/o other oxygen function, 
described in add'l. U.S. note 3 to section VI

2918.29.65 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Cyclanic, cyclenic or cycloterpenic polycarboxylic acids, their 
anhydrides, halides, peroxides, peroxyacids and their derivatives

2917.20.00 4.20% A+

Chemicals, 
Organic

Cyclanic, cyclenic, cycloterpenic mono- or polyamines and their 
derivative, deriv from any aromatic cmpd (excl goods in add US note 3 
sec VI

2921.30.30 1.5 cents/kg + 
10.6%

A+

Chemicals, 
Organic

Cyclanic, cyclenic, cycloterpenic mono- or polyamines, derivatives 
and salts, from any aromatic compound desc in add US note 3, sec. 
VI

2921.30.10 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Cyclic hydrocarbons, nesoi 2902.90.90 4.20% A+

Chemicals, 
Organic

Cyclohexanol, methylcyclohexanols and dimethylcyclohexanols 2906.12.00 1.5 cents/kg + 
10%

A+

Chemicals, 
Organic

Decabromodiphenyl oxide; and octabromodiphenyl oxide 2909.30.07 11.30% A+

Chemicals, 
Organic

Derivatives nesoi,of phenols or phenol-alcohols cont. only sulfo 
groups, their salts and esters, described in add. U.S. note 3 to 
section VI

2908.20.20 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Derivatives of malonylurea (barbituric acid); salts thereof 2933.51.90 3.70% A+

Chemicals, 
Organic

Derivatives of phenol or phenol-alcohols containing only sulfo groups, 
their salts and esters, nesoi

2908.20.60 0.6 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Derivatives of phenols or phenol-alcohols containing only halogen 
substituents and their salts described in add. U.S. note 3 to sec. VI

2908.10.35 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Diazo-, azo- or azoxy-compounds, nesoi, described in additional U.S. 
note 3 to section VI

2927.00.40 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Dibromoethyldibromocyclohexane 2903.59.05 5.40% A+

Chemicals, 
Organic

Diphenylamine and its derivatives (except nitrodiphenylamine); salts 
thereof, described in additional U.S. note 3 to section VI

2921.44.20 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Diphenylamine and its derivatives; salts thereof; excluding goods in 
additional U.S. note 3 to section VI

2921.44.70 1 cent/kg + 
11.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Dodecan-1-ol (Lauryl alcohol); hexadecan-1-ol (Cetyl alcohol); 
octadecan-1-ol (Stearyl alcohol)

2905.17.00 5% A+

Chemicals, 
Organic

Drugs containing an unfused pyridine ring (whether or not 
hydrogenated) in the structure, nesoi

2933.39.41 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Drugs of amino-naphthols and -phenols, their ethers and esters, 
except those cont. more than one oxygen function; salts thereof, 
nesoi

2922.29.27 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Drugs of aromatic organo-inorganic (except organo-sulfur) compounds 2931.00.22 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Drugs of quinones 2914.69.20 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Esters of salicylic acid and their salts, described in additional U.S. 
note 3 to section VI

2918.23.30 9.30% A+
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Chemicals, 
Organic

Esters of salicylic acid and their salts, nesoi 2918.23.50 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Ether-phenols, ether-alcohol-phenols & their halogenated, sulfonated, 
nitrated, nitrosated derivatives nesoi, in add. U.S. note 3 to sec. VI

2909.50.45 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Ether-phenols, ether-alcohol-phenols and their halogenated, 
sulfonated, nitrated or nitrosated derivatives, nesoi

2909.50.50 11.30% A+

Chemicals, 
Organic

Ethylene dibromide 2903.30.05 5.40% A+

Chemicals, 
Organic

Ethylenebistetrabromophthalimide 2925.19.10 9.90% A+

Chemicals, 
Organic

Gentisic acid; and hydroxycinnamic acid and its salts 2918.29.20 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Halogenated derivatives derived in whole or in part from benzene or 
other aromatic hydrocarbon, nesoi

2903.59.20 1.5 cents/kg + 
10%

A+

Chemicals, 
Organic

Halogenated products derived in whole or in part from benzene or 
other aromatic hydrocarbon, described in additional U.S. note 3 to 
sec. VI

2903.59.15 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Halogenated, sulfonated, nitrated or nitrosated derivatives of phenols 
or phenol-alcohols described in additional U.S. note 3 to section VI

2908.90.40 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Halogenated, sulfonated, nitrated or nitrosated derivatives of phenols 
or phenol-alcohols, nesoi

2908.90.50 0.6 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Heterocyclic compounds containing a benzothiazole ring-system, not 
further fused, described in add. U.S. note 3 to section VI

2934.20.40 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Heterocyclic compounds containing a phenothiazine ring-system 
(whether or not hydrogenated), not further fused, nesoi

2934.30.50 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Heterocyclic compounds with nitrogen hetero -atom(s) only containing 
an unfused pyridine ring, described in add. US note 3 to sec. VI

2933.39.61 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Heterocyclic compounds with nitrogen hetero -atom(s) only containing 
an unfused pyridine ring, nesoi

2933.39.91 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Heterocyclic compounds with nitrogen hetero -atom(s) only, 
containing a quinoline ring-system, not further fused, nesoi

2933.40.70 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Hexachlorobenzene and DDT 
(1,1,1-Trichloro-2,2-bis(p -chlorophenyl)ethane)

2903.62.00 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Hexamethylenediamine and its salts (except Nylon salt), derived in 
whole or in part from adipic acid

2921.22.10 11.90% A+

Chemicals, 
Organic

Hydroquinone (Quinol) and its salts, other than photographic grade 2907.22.50 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Isocyanates of products described in additioonal U.S. note 3 to sect 
VI

2929.10.55 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Isophthalic acid 2917.39.15 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Isosafrole 2932.91.00 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Lactams described in add'l U.S. note 3 to section VI 2933.79.09 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

m-Aminobenzoic acid, technical; and other specified aromatic 
amino-acids and their esters, except those with more than one 
oxygen function

2922.49.10 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

m-Benzenedisulfonic acid, sodium salt; 1,5-naphthalenedisulfonic 
acid; and p-toluenesulfonyl chloride

2904.10.10 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

m-Dichlorobenzene; 1,1-dichloro-2,2-bis(p-ethylphenyl)ethane; and 
trichlorobenzenes

2903.69.10 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

m-Diethylaminophenol; m-dimethylaminophenol; 
3-ethylamino-p-cresol; and 5-methoxy-m-phenylenediamine

2922.29.15 6.50% A+
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Chemicals, 
Organic

m-Nitrochlorobenzene 2904.90.08 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Methacrylic acid and its salts 2916.13.00 4.20% A+

Chemicals, 
Organic

Mixtures of 1,3,6-naphthalenetrisulfonic acid and 
1,3,7-naphthalenetrisulfonic acid

2904.10.15 1.5 cents/kg + 
8.3%

A+

Chemicals, 
Organic

Monosodium glutamate 2922.42.10 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

N'-(4-Chloro-o-tolyl)-N,N-dimethylformamidine; bunamidine 
hydrochloride; and pentamidine

2925.20.10 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

N,N-Dimethylaniline 2921.42.10 8.90% A+

Chemicals, 
Organic

Naphthols and their salts, other than alpha-Naphthol and 2-Naphthol 2907.15.60 11.30% A+

Chemicals, 
Organic

Nicarbazin and trimethoprim 2933.59.22 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Nitrated benzene, nitrated toluene (except p-nitrotoluene) or nitrated 
naphthalene

2904.20.35 1.2 cents/kg + 
8.3%

A+

Chemicals, 
Organic

Nitrophenols, except p-nitrophenol 2908.90.08 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Nitrosodiphenylamine 2921.44.10 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Nitrotoluenesulfonic acids 2904.90.20 7.60% A+

Chemicals, 
Organic

Nonaromatic carboxylic acids with alcohol function, without other 
oxygen function, and their derivatives, nesoi

2918.19.90 4% A+

Chemicals, 
Organic

Nonaromatic derivatives of hydrocarbons containing only sulfo groups, 
their salts and ethyl esters, nesoi

2904.10.50 4.20% A+

Chemicals, 
Organic

Nonaromatic organo-sulfur acids, nesoi 2930.90.49 4.20% A+

Chemicals, 
Organic

o-, m-, p-Phenylenediamine, and diaminotoluenes and their 
derivatives, and salts thereof, nesoi

2921.51.50 1 cent/kg + 
11.4%

A+

Chemicals, 
Organic

o-, m-, p-Phenylenediamine, diaminotoluenes, and their derivatives, 
and salts thereof, described in additional U.S. note 3 to section VI

2921.51.30 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

o-Aminobenzenesulfonic acid; 6-chlorometanilic acid; 
2-chloro-5-nitroaniline; 4-chloro-3-nitroaniline; dichloroanilines; and 
other specified

2921.42.18 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

o-Anisidine; p-anisidine; and p-phenetidine 2922.22.10 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

o-Dichlorobenzene 2903.61.20 9.40% A+

Chemicals, 
Organic

o-Toluenesulfonamide 2935.00.15 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Octylphenol, nonylphenol and their isomers; salts thereof 2907.13.00 7.70% A+

Chemicals, 
Organic

Oleic, linoleic or linolenic acids 2916.15.10 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other aniline derivatives and their salts 2921.42.90 1 cent/kg + 
11.4%

A+
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Chemicals, 
Organic

Other anisidines, dianisidines, phenetidines, and their salts, nesoi 2922.22.50 1.5 cents/kg + 
10.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic alcohols and their halogenated, sulfonated, nitrated or 
nitrosated derivatives

2906.29.60 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic amino-alcohols, their ethers & esters, other than 
those contain more than one oxy func (exc goods of add. US note 3 
sect VI)

2922.19.70 1.5 cents/kg + 
10.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic amino-alcohols, their ethers and esters, other than 
those contng > one kind of oxygen func.; salts thereof used as drugs

2922.19.18 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic amino-aldehydes, amino-ketones and amino-quinones 
other than those contng > one oxy func (excl good of add US note 3 
sec VI)

2922.30.45 1.5 cents/kg + 
10.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic carboxylic acids with add'l oxygen function and their 
anhydrides, halide, etc deriv (exclud goods in add US note 3 to sec 
VI)

2918.90.47 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic cardiovascular drugs of amino-compounds with 
oxygen function

2922.50.14 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic compounds with other nitrogen function of products 
described in additional U.S. note 3 to section VI

2929.90.15 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic cyclic amides and their derivatives of products in 
additional U.S. note 3 to section VI

2924.29.70 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic ether-alcohols, their halogenated, sulfonated, nitrated 
or nitrosated derivatives described in add. US note 3 to section VI

2909.49.10 8.70% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic ethers and their halogenated, sulfonated, nitrated, or 
nitrosated derivatives, nesoi

2909.30.60 11.30% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic imides and their derivatives 2925.19.40 9.90% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic monocarboxylic acids, their anhydrides, halides, 
peroxides, peroxyacids and their derivatives

2916.39.75 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic or modified aromatic drugs containing a pyrimidine 
ring (whether or not hydrogenated) or piperazine ring in the structure

2933.59.53 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic or modified aromatic organic compounds (excluding 
products described in additional U.S. note 3 to section VI)

2942.00.35 10.30% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic organo-inorganic compounds (excluding products 
described in additional U.S. note 3 to section VI

2931.00.60 11% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic organo-sulfur compounds (excluding pesticides) 2930.90.29 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other aromatic polycarboxylic acids and their derivatives (excluding 
those described in additional US note 3 to section VI

2917.39.70 11.90% A+

Chemicals, 
Organic

Other carboxylic acids w/phenol function but w/o other oxygen 
function & their derivatives (excluding goods of add. US note 3 to 
section VI)

2918.29.75 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Other compounds containing a benzothiazole ring system (whether or 
not hydrogenated), not further fused

2934.20.80 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Other diazo-, azo- or azoxy-compounds, nesoi 2927.00.50 11.90% A+

Chemicals, 
Organic

Other dichlorobenzonitriles 2926.90.12 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other drugs containing a phenothiazine ring system (whether or not 
hydrogenated), not further fused, nesoi

2934.30.27 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other drugs containing a quinoline or isoquinoline ring-system 
(whether or not hydrogenated) not further fused

2933.40.26 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other halogenated derivatives of aromatic hydrocarbons 2903.69.70 5.50% A+
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Chemicals, 
Organic

Other halogenated, sulfonated, nitrated or nitrosated derivatives of 
phenol or phenol-alcohols

2908.10.60 0.6 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Other halogenated, sulfonated, nitrated, or nitrosated derivatives of 
aromatic ketones & quinones whether or not with other oxygen 
function

2914.70.40 7.70% A+

Chemicals, 
Organic

Other heterocyclic compounds of products described in additional 
U.S. note 3 to section VI

2934.90.39 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Other isocyanates, nesoi 2929.10.80 1.2 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Other monophenols 2907.19.80 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other polyphenols, nesoi 2907.29.90 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other sulfonamide drugs (excluding anti-infective agents) 2935.00.60 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Other sulfonamides (excluding drugs and certain specified chemicals) 
described in additional U.S. note 3 to section VI

2935.00.75 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Other sulfonamides (excluding drugs and certain specified chemicals) 
not described in additional U.S. note 3 to section VI

2935.00.95 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Other sulfonamides used as anti -infective agents 2935.00.48 8.20% A+

Chemicals, 
Organic

Other toluidines and their derivatives; and salts thereof 2921.43.80 1 cent/kg + 
11.4%

A+

Chemicals, 
Organic

p-Aminoazobenzenedisulfonic acid; and diazoaminobenzene 
(1,3-diphenyltriazine)

2927.00.06 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

p-Anisic acid; clofibrate; 
1,6-hexanediol-bis(3,5-dibutyl-4-hydroxyphenyl)propionate; and 
3-phenoxybenzoic acid

2918.90.05 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

p-Chloro-2-benzylpyridine & other specified heterocyclic compounds, 
w nitrogen hetero-atom(s) only cont. an unfused pyridine ring

2933.39.20 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

p-Nitro-o-xylene 2904.20.15 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

p-Nitrotoluene 2904.20.10 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Phenylacetic acid (alpha-Toluic acid) 2916.34.10 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Phenylacetic acid esters, nesoi 2916.35.55 1.5 cents/kg + 
7.2%

A+

Chemicals, 
Organic

Phenylacetic acid esters, nesoi, described in additional US note 3 to 
section VI

2916.35.25 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Phenylacetic acid salts, nesoi 2916.34.55 1.5 cents/kg + 
7.2%

A+

Chemicals, 
Organic

Phenylacetic acid salts, nesoi, described in additional US note 3 to 
section VI

2916.34.25 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Phenylglycolic (Mandelic) acid salts and esters 2918.17.50 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Piperidine 2933.32.10 1.5 cents/kg + 
10.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Piperidine salts 2933.32.50 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Piperonal (heliotropin) 2932.93.00 4.80% A+

Chemicals, 
Organic

Products described in add. US note 3 to sec VI containing quinoline 
or isoquinoline ring-system (whether or n/hydrogenated), n/further 
fused

2933.40.60 9.30% A+
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Chemicals, 
Organic

Products described in add. US note 3 to section VI containing a 
phenothiazine ring system (whether or not hydrogenated), not further 
fused

2934.30.43 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Psychotherapeutic agents of heterocyclic compounds with nitrogen 
hetero -atom(s) only, cont. pyrimidine or piperazine ring

2933.59.45 10.50% A+

Chemicals, 
Organic

Psychotherapeutic agents of heterocyclic compounds with nitrogen 
hetero -atom(s) only, containing an unfused pyridine ring

2933.39.30 10.50% A+

Chemicals, 
Organic

Quinones, nesoi 2914.69.90 7.70% A+

Chemicals, 
Organic

Resorcinol and its salts 2907.21.00 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Saturated acyclic monocarboxylic acids, nesoi 2915.90.18 4.20% A+

Chemicals, 
Organic

Sodium tetraphenylboron 2931.00.15 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

Specified acyclic polycarboxylic acids and their derivatives, described 
in additional U.S. note 3 to section VI

2917.19.20 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Specified aromatic amino-alcohol-phenols, amino-acid-phenols and 
other amino-compounds with oxygen function

2922.50.10 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

Specified aromatic monoamines and their derivatives; salts thereof 2921.45.20 5.80% A+

Chemicals, 
Organic

Specified derivatives of phenols or phenol-alcohols containing only 
sulfo groups, their salts and esters

2908.20.04 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Succinic acid, glutaric acid, and their derivatives, and derivatives of 
adipic, fumeric and maleic acids, nesoi

2917.19.27 1.5 cents/kg + 
10.6%

A+

Chemicals, 
Organic

Sulfanilic acid 2921.42.22 1 cent/kg + 
11.4%

A+

Chemicals, 
Organic

Terephthalic acid and its salts 2917.36.00 1.5 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Tetrabromobisphenol A 2908.10.25 0.6 cents/kg + 
11.1%

A+

Chemicals, 
Organic

Tetrabromophthalic anhydride 2917.39.17 11.90% A+

Chemicals, 
Organic

Toluenediisocyanates (unmixed) 2929.10.10 6.50% A+

Chemicals, 
Organic

Toluidines and their derivatives; salts thereof; described in additional 
U.S. note 3 to section VI

2921.43.40 9.30% A+

Chemicals, 
Organic

Tribromocumene 2903.69.27 5.50% A+

Chemicals, 
Organic

Unsaturated acyclic monocarboxylic acids, nesoi 2916.19.30 6.10% A+

Chemicals, 
Organic

Unsubstituted phenol-alcohols 2907.30.00 5.50% A+

Clock Parts Alarm clock movements, complete and assembled, electrically 
operated, with display nesoi, measuring not over 50 mm in width or 
diameter

9109.11.20 30 cents each 
+ 5.3% on the 
battery

A+

Clock Parts Alarm clock movements, complete and assembled, electrically 
operated, with display nesoi, measuring over 50 mm, valued not over 
$5 each

9109.11.40 7.5 cents 
each 3.2% on 
the movement 
+ 2.6% on the 
battery

A+

Clock Parts Alarm clock movements, complete and assembled, electrically 
operated, with display nesoi, measuring over 50 mm, valued over $5 
each

9109.11.60 22 cents each 
+ 3.2% on the 
movement + 
2.6% on the 
battery

A+
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Clock Parts Alarm clock movements, complete and assembled, electrically 
operated, with opto-electronic display only

9109.11.10 3.9% on the 
movement + 
5.3% on the 
battery

A+

Clock Parts Assemblies and subassemblies for clock movements consisting of 2 
or more pieces or parts fastened or joined inseparably together

9114.90.30 6% + 2.3 
cents/jewel + 
0.2 cents for 
each other 
piece or part, 
but if 
consisting in 
part of a plate 
or a set of 
plates the 
total duty 
shall not 
exceed the 
duty for the 
complete 
movement

A+

Clock Parts Clock cases and cases of a similar type for other goods of chapter 
91, of metal

9112.10.00 3.50% A+

Clock Parts Clock movements nesoi, complete and assembled, electrically 
operated, with display nesoi, measuring not over 50 mm in width or 
diameter

9109.19.20 20 cents each 
+ 3.5% on the 
battery

A+

Clock Parts Clock movements nesoi, complete and assembled, electrically 
operated, with display nesoi, measuring over 50 mm, valued not over 
$5 each

9109.19.40 12 cents each 
+ 5.1% on the 
movement + 
4.2% on the 
battery

A+

Clock Parts Clock movements nesoi, complete and assembled, electrically 
operated, with display nesoi, measuring over 50 mm, valued over $5 
each

9109.19.60 30 cents each 
+ 4.3% on the 
movement + 
3.5% on the 
battery

A+

Clock Parts Clock movements nesoi, complete and assembled, electrically 
operated, with opto-electronic display only

9109.19.10 3.9% on the 
movement + 
5.3% on The 
battery

A+

Clock Parts Clock movements, complete and assembled, not electrically 
operated, measuring not over 50 mm in width or diameter

9109.90.20 20 cents each A+

Clock Parts Clock movements, complete and assembled, not electrically 
operated, measuring over 50 mm in width or diameter, valued not over 
$5 each

9109.90.40 15 cents each 
+ 6.4%

A+

Clock Parts Clock movements, complete and assembled, not electrically 
operated, measuring over 50 mm in width or diameter, valued over $5 
each

9109.90.60 30 cents each 
+ 4.3%

A+

Clock Parts Clock parts, nesi 9114.90.50 4.20% A+
Clock Parts Dials for watches and clocks, exceeding 50 mm in width 9114.30.80 4.40% A+
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Clock Parts Dials for watches and clocks, not exceeding 50 mm in width 9114.30.40 0.4 cents 
each + 7.2%

A+

Clock Parts Plates and bridges for clocks, nesi 9114.40.80 4.20% A+
Clock Parts Springs, including hair-springs, for clocks 9114.10.80 4.20% A+
Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Alarm clocks nesoi, electrically operated, other than with 
opto-electronic display only

9105.11.80 30 cents each 
+ 6.9% on the 
case + 5.3% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Alarm clocks nesoi, electrically operated, with opto-electronic display 
only

9105.11.40 3.9% on the 
movement and 
case + 5.3% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Alarm clocks nesoi, not electrically operated,  movement measuring 
over 50 mm in width or diameter, valued over $5 each

9105.19.50 23 cents each 
+ 3.2%

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Alarm clocks nesoi, not electrically operated, movement measuring 
n/o 50 mm, designed to operate over 47 hrs w/o rewinding, over 1 
jewel

9105.19.30 43 cents each 
+ 2.8 
cents/jewel 
over 7 + 3.7% 
on the case

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Alarm clocks nesoi, not electrically operated, movement measuring 
n/o 50 mm, designed to operate over 47 hrs w/o rewinding, with 0-1 
jewel

9105.19.20 60 cents each 
+ 6.9% on the 
case

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Apparatus for meas., recording or indicating time intervals, w/watch or 
clock mvmt., AC powered, w/opto-electronic display only

9106.90.75 3.90% A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Clocks nesoi, electrically operated, other than with opto-electronic 
display only

9105.91.80 30 cents each 
+ 6.9% on the 
case + 5.3% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Clocks nesoi, electrically operated, with opto-electronic display only 9105.91.40 3.9% on the 
movement 
And case + 
5.3% on the 
battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Clocks nesoi, not electrically operated, movement measuring over 50 
mm in width or diameter, valued not over $5 each

9105.99.50 7.5 cents 
each + 3.2%

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Clocks nesoi, not electrically operated, movement measuring over 50 
mm in width or diameter, valued over $5 each

9105.99.60 23 cents each 
+ 3.2%

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Clocks with watch movements, excluding clocks of heading 9104, 
electrically operated, with 0-1 jewel in the movement

9103.10.40 24 cents each 
+ 4.5% on the 
case + 3.5% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Clocks with watch movements, excluding clocks of heading 9104, 
electrically operated, with opto-electronic display only

9103.10.20 2.6% on the 
movement and 
case + 3.6% 
on the battery

A+
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Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Clocks with watch movements, excluding clocks of heading 9104, 
electrically operated, with over 1 jewel in the movement

9103.10.80 48 cents each 
+ 4.6% on the 
case + 3.5% 
on the Battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Clocks with watch movements, excluding clocks of heading 9104, not 
electrically operated

9103.90.00 24 cents each 
+ 4.6% on the 
case

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Instrument panel clocks for veh., air/spacecraft, vessels, clock mvmt 
over 50 mm wide, electric, nt optoelectronic display, n/o $10 each

9104.00.10 20 cents each 
+ 4.3% on the 
movement and 
case + 3.5% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Instrument panel clocks for vehicles, air/spacecraft or vessels, 
w/clock or watch movement < 50 mm wide, nonelectric

9104.00.60 19 cents each 
+ 4.5% on the 
case

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Instrument panel clocks for vehicles, air/spacecraft, vessels, clock 
movement over 50 mm wide, opto-electronic display only, n/o $10 
each

9104.00.05 2.6% on the 
movement and 
case + 3.5% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Instrument panel clocks for vehicles, air/spacecraft, vessels, w/clock 
movement ov 50 mm wide, opto-electronic display only, ov $10 each

9104.00.25 3.9% on the 
movement and 
case + 5.3% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Instrument panel clocks for vehicles, air/spacecraft, vessels, w/clock 
movement over 50 mm wide, valued n/o $10 each, nonelectric

9104.00.20 30 cents each 
+ 6.4%

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Instrument panel clocks for vehicles, air/spacecraft, vessels, w/watch 
or clock movement < 50 mm wide, electric, not opto-electronic 
display

9104.00.50 20 cents each 
+ 4.6% on the 
case + 3.5% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Instrument panel clocks for vehicles, air/spacecraft,vessels, w/clock 
movement ov 50 mm wide, valued ov $10 each, non-electric

9104.00.40 30 cents each 
+ 4.3%

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Instrument panel clocks for vehicles, air/spacecraft,vessels, w/clock 
mvmt ov 50 mm wide, electric, nt optoelectronic display, ov $10 each

9104.00.30 30 cents each 
+ 4.3% on the 
movement and 
case + 3.5% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Instrument panel clocks for vehicles, air/spacecraft,vessels, w/watch 
or clock movement < 50 mm wide, opto-electronic display only

9104.00.45 2.6% on the 
movement and 
case + 3.5% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Parking meters 9106.20.00 36 cents each 
+ 5.6% + 2 
cents/jewel

A+
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Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Time of day recording apparatus & apparatus for measuring, 
detecting, recording or otherwise indicating intervals of time nesi

9106.90.85 15 cents each 
+ 2.3% + 0.8 
cents/jewel

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Time registers; time recorders 9106.10.00 36 cents each 
+ 5.6% + 2 
cents/jewel

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Time switches with clock or watch movements or with synchronous 
motor, valued over $5 each

9107.00.80 45 cents each 
+ 6.4% + 2.5 
cents/jewel

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Wall clocks nesoi, electrically operated, other than with 
opto-electronic display only

9105.21.80 30 cents each 
+ 6.9% on the 
case + 5.3% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Wall clocks nesoi, electrically operated, with opto-electronic display 
only

9105.21.40 3.9% on the 
movement and 
case+ 5.3% 
on the battery

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Wall clocks nesoi, not electrically operated, movement measuring 
over 50 mm in width or diameter, valued not over $5 each

9105.29.40 15 cents each 
+ 6.4%

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Wall clocks nesoi, not electrically operated, movement measuring 
over 50 mm in width or diameter, valued over $5 each

9105.29.50 30 cents each 
+ 4.3%

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Wall clocks nesoi, not electrically operated, mvmt measuring n/o 50 
mm, 0-1 jewel, constructed/designed to operate over 47 hrs w/o 
rewinding

9105.29.20 40 cents each 
+ 4.6% on the 
case

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Wall clocks nesoi, not electrically operated, mvmt measuring n/o 50 
mm, not designed or constr. to operate over 47 hrs without rewinding

9105.29.10 20 cents each 
+ 4.6% on the 
case

A+

Clocks and Time 
Devices 
(excluding 
watches)

Wall clocks nesoi, not electrically operated, mvmt measuring n/o 50 
mm, ov 1 jewel, constructed/designed to operate ov 47 hrs w/o 
rewinding

9105.29.30 57 cents each 
+ 3.7 
cents/jewel 
over 7 + 4.9% 
on the case

A+

Cocoa and 
Cocoa Products

Chocolate and preps w/cocoa, nesoi, o/2kg but n/o 4.5 kg, n/o 65% 
sugar, desc in Ch17 US note 3, subj. to Ch17 US note 8, not GN15

1806.20.95 10% A+

Cocoa and 
Cocoa Products

Chocolate and preps with cocoa, nesoi, ov 2kg but n/o 4.5 kg, n/o 
65% sugar, nesoi

1806.20.99 8.50% A+

Cocoa and 
Cocoa Products

Chocolate/oth preps with cocoa, ov 2kg but n/o 4.5 kg, (dairy prod. 
descr. in Ch.4 US note 1), n/o 65% sugar, subj to Ch.4 nte 10, not 
GN15

1806.20.81 10% A+

Cocoa and 
Cocoa Products

Chocolate/oth preps with cocoa, ov 2kg but n/o 4.5 kg, n/o 65% by wt 
of sugar, not in blocks 4.5 kg or more, subj to GN 15

1806.20.79 10% A+

Cocoa and 
Cocoa Products

Low-fat chocoate crumb, n/o 65% by wt of sugar, ov 2kg but n/o 4.5 
kg, subject to add US note 3 to Ch. 18, not GN15

1806.20.85 10% A+

Coffee Coffee substitutes containing coffee 0901.90.20 1.5 cents/kg A+
Copper and 
Copper Products

Copper, containers a kind normally carried on the person, in the 
pocket or in the handbag

7419.99.15 3%
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Cutlery Base metal scissors, tailors' shears and similar shears (o/than 
pinking shears val o$30/dz), and base metal parts, val. o/$1.75 per 
dozen

8213.00.90 5.8 cents 
each + 5.8%

A+

Cutlery Butchers' or kitchen cleavers with their handles, nesoi, and base 
metal parts thereof

8214.90.30 1 cent each + 
4.9%

A+

Cutlery Sets of assorted knives w/cutting blades serrated or not (including 
pruning knives)

8211.10.00 The rate of 
duty 
applicable to 
that article in 
the set 
subject to the 
highest rate of 
duty

Cutlery Table knives w/fixed blades, w/stain. steel handles cont. Ni or ov 10% 
by wt of Mn, nesoi

8211.91.25 0.4 cents 
each + 6.8%

Cutlery Table knives w/fixed blades, w/stain. steel handles w/Ni or ov 10% by 
wt. of Mn, w/overall length 25.9cm or less & val. <than 25 cents ea

8211.91.20 0.4 cents 
each + 6.4%

Cutlery Table knives w/fixed blades, w/stain. steel handles, nesoi 8211.91.40 0.3 cents 
each + 3.7%

Cutlery Table knives w/fixed blades, w/stain. steel handles, nesoi, not ov 25.9 
cm in overall length & val less than 25 cents each

8211.91.30 0.9 cents 
each + 10.6%

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Cajeta not made from cow's milk 1901.90.32 11.20% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Dairy preps n/o 10% by wt of milk solids (descr. in add US note 1 to 
Ch. 4), neosi, subject to add US note 10 to Ch.4

1901.90.46 16% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Dairy preps n/o 10% by wt of milk solids (descr. in add US note 1 to 
Ch. 4), neosi, subject to gen. note 15 of the HTS

1901.90.44 16% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Dairy preps o/10% by wt of milk solids (descr. in add US note 1 to 
Ch. 4), neosi, subject to add US note 10 to Ch.4

1901.90.42 16% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Dairy preps o/10% by wt of milk solids (descr. in add US note 1 to 
Ch. 4), neosi, subject to gen. note 15 of the HTS

1901.90.38 16% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Food preps of flour, etc., nesoi, o/10% by dry wt of sugar, described 
in add. US note 3 to chap. 17: subj. to add US note 8 to Ch.17

1901.90.56 10% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Food preps of flour, etc., nesoi, o/5.5% by wt of butterfat, not pkgd for 
retail sale, nesoi

1901.90.70 10.20% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Infant formula w/oligossaccharides, for retail sale, n/o 10% milk 
solids, subject to add US note 2 to Ch. 19, not GN15

1901.10.60 17.50% A+
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Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Malt extract and other preps of flour, etc., nesoi, subject to gen. note 
15 of the HTS

1901.90.48 10% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Malt extract, fluid 1901.90.10 3.2 cents/liter A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Malt extract, solid or condensed 1901.90.20 9.60% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Margarine cheese subject to add. US note 23 to Ch. 4 and entered 
pursuant to its provisions

1901.90.34 10% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Margarine cheese subject to gen. note 15 of the HTS and entered 
pursuant to its provisions

1901.90.33 10% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Preps for infant use (dairy prod. of add US note 1 to Ch.4), for retail 
sale, o/10% milk solids, subject to Ch4 US note 10, not GN15

1901.10.35 17.50% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Preps for infant use (dairy prod. of Ch4 US note 1), retail sale, n/o 
10% milk solids, subject to add US note 10 to Ch. 4, not GN15

1901.10.80 17.50% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Preps for infant use (not dairy prod. of add US note 1 to Ch.4), for 
retail sale, o/10% milk solids, not GN15, nesoi

1901.10.45 14.90% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Preps for infant use (not dairy prod. of Ch4 US note 1), retail sale, n/o 
10% milk solids, nesoi

1901.10.95 14.90% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Preps for infant use, for retail sale, n/o 10% milk solids, subject to 
gen. note 15

1901.10.55 17.50% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Preps for infant use, for retail sale, o/10% milk solids, subject to gen. 
note 15

1901.10.05 17.50% A+

Dairy 
Preparations 
(excluding 
Cheeses)

Preps for infant use, infant formula containing oligossaccharides and 
> 10% milk solids, described in add'l U.S. note 2: provisional

1901.10.15 17.50% A+

Dairy Products Butter subject to general note 15 (outside quota) 0405.10.05 12.3 cents/kg A+
Dairy Products Butter subject to quota pursuant to chapter 4 additional US note 6 0405.10.10 12.3 cents/kg A+
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Dairy Products Butter substitute dairy spreads, containing 45% or less butterfat by 
weight

0405.20.40 13.1 cents/kg A+

Dairy Products Butter substitute dairy spreads, over 45% butterfat weight, subject to 
general note 15 (outside quota)

0405.20.10 15.4 cents/kg A+

Dairy Products Butter substitute dairy spreads, over 45% butterfat weight, subject to 
quota pursuant to chapter 4 additional US note 14

0405.20.20 15.4 cents/kg A+

Dairy Products Condensed milk, sweetened, in airtight containers, subject to add. 
US note 11 to Ch.4

0402.99.10 3.9 cents/kg A+

Dairy Products Condensed milk, sweetened, in airtight containers, subject to gen. 
note 15 of the HTS

0402.99.03 3.9 cents/kg A+

Dairy Products Condensed milk, sweetened, not in airtight containers, subject to 
add. US note 11 to Ch. 4

0402.99.30 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Condensed milk, sweetened, not in airtight containers, subject to 
gen. note 15 of the HTS

0402.99.06 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Curdled milk/cream/kephir & other fermentd or acid. milk/cream 
descr.in gen. note 15

0403.90.87 20% A+

Dairy Products Curdled milk/cream/kephir & other fermentd or acid. milk/cream 
subject to add US note 10 to Ch.4

0403.90.90 20% A+

Dairy Products Dairy products of nat. milk constituents (except protein conc.), descr. 
in add. US nte 1 to Ch. 4 and sub to Ch4 US note 10

0404.90.30 14.50% A+

Dairy Products Dairy products of nat. milk constituents (except protein conc.), descr. 
in add. US nte 1 to Ch. 4 and subj to GN 15

0404.90.28 14.50% A+

Dairy Products Fats and oils derived from milk, other than butter or dairy spreads, 
subject to general note 15 (outside quota)

0405.90.05 10% A+

Dairy Products Fats and oils derived from milk, other than butter or dairy spreads, 
subject to quota pursuant to chapter 4 additional US note 14

0405.90.10 10% A+

Dairy Products Fermented milk o/than dried fermented milk or o/than dried milk with 
added lactic ferments

0403.90.85 17% A+

Dairy Products Fluid buttermilk 0403.90.20 0.34 
cents/liter

A+

Dairy Products Fluid whey, whether or not concentrated or containing added 
sweeteners

0404.10.20 0.34 
cents/liter

A+

Dairy Products Milk & cream (except condensed milk), concentrated in non-solid 
forms, sweetened, subject to add. US note 10 to Ch. 4

0402.99.70 17.50% A+

Dairy Products Milk & cream (except condensed milk), concentrated in non-solid 
forms, sweetened, subject to gen. note 15 of the HTS

0402.99.68 17.50% A+

Dairy Products Milk & cream in powder granules/other solid forms fat content by 
weight not exceeding 1.5% whether/not sweetened, described in addl 
note 7

0402.10.10 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen in non-solid forms, not sweetened, in airtight 
containers, subject to add. US note 11 to Ch.4

0402.91.10 2.2 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen in non-solid forms, not sweetened, not in 
airtight containers, subject to add. US note 11 to Ch. 4

0402.91.30 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen in non-solid forms, not sweetened, not in 
airtight containers, subject to gen. note 15 of the HTS

0402.91.06 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen or sweetened, in powder, granules or other 
solid forms, w/fat content by weight not o/1.5%, subj to GN15

0402.10.05 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen, in non-solid forms, not sweetened, in airtight 
containers, subject to gen. note 15 of the HTS

0402.91.03 2.2 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen, not sweetened, in powder, granules or other 
solid forms, w/fat content o/1.5% but not o/3%, subj Ch4 US note 7

0402.21.05 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen, not sweetened, in powder, granules or other 
solid forms, w/fat content o/1.5% but not o/3%, subj to GN15

0402.21.02 3.3 cents/kg A+
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Dairy Products Milk & cream, concen, not sweetened, in powder, granules or other 
solid forms, w/fat content o/3% but not o/35%, subject to gen. note 
15

0402.21.27 6.8 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen, not sweetened, in powder, granules or other 
solid forms, w/fat content o/35%, subject to add. US note 9 to Ch.4

0402.21.75 13.7 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen, not sweetened, in powder, granules or other 
solid forms, w/fat content o/35%, subject to gen. note 15

0402.21.73 13.7 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen, not sweetened, in powder/granules/oth solid 
forms, fat cont o/3% but not o/35%, subj to Ch 4 US note 7

0402.21.30 6.8 cents/kg A+

Dairy Products Milk & cream, concen, sweetened, in powder, granules or other solid 
forms, w/fat content o/1.5%, subject to add. US note 10 to Ch.4

0402.29.10 17.50% A+

Dairy Products Milk & cream, concen, sweetened, in powder, granules or other solid 
forms, w/fat content o/1.5%, subject to gen. note 15

0402.29.05 17.50% A+

Dairy Products Milk and cream, not concentrated, not sweetened, fat content o/45%, 
subject to add. US note 6 to Ch. 4

0401.30.50 12.3 cents/kg A+

Dairy Products Milk and cream, not concentrated, not sweetened, fat content o/45%, 
subject to gen. note 15 of the HTS

0401.30.42 12.3 cents/kg A+

Dairy Products Milk and cream, not concentrated, not sweetened, fat content o/6% 
but not o/45%, subject to add. US note 5 to Ch. 4

0401.30.05 3.2 cents/liter A+

Dairy Products Milk and cream, not concentrated, not sweetened, fat content o/6% 
but not o/45%, subject to gen. note 15 of the HTS

0401.30.02 3.2 cents/liter A+

Dairy Products Milk and cream, unconcentrated, unsweetened, fat content over 1% 
but n/o 6%, for not over 11,356,236 liters entered in any calender year

0401.20.20 0.43 
cents/liter

A+

Dairy Products Milk and cream, unconcentrated, with no added sweeteners, fat 
content, by weight, not more than 1 percent

0401.10.00 0.34 
cents/liter

A+

Dairy Products Modified whey (except protein conc.), subject to gen. note 15 of the 
HTS

0404.10.08 13% A+

Dairy Products Modified whey (except protein conc.), wheth/not conc. or sweetened, 
subject to add US note 10 to Ch.4

0404.10.11 13% A+

Dairy Products Other dairy spreads of a type provided in ch. 4 add. US note 1, 
subject to quota pursuant to chapter 4 additional US note 10

0405.20.60 10% A+

Dairy Products Other dairy spreads of a type provided in chapter 4 additional US note 
1, subject to general note 15 (outside quota)

0405.20.50 10% A+

Dairy Products Products consisting of natural milk constituents (except protein 
conc.), whether or not sweetened, not descr. in add US note 1 to Ch. 
4

0404.90.70 8.50% A+

Dairy Products Sour cream, dried, n/o 6% by wt. butterfat, subject to add. US note 
12 to Ch. 4

0403.90.41 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Sour cream, dried, n/o 6% by wt. butterfat, subject to gen. note 15 of 
the HTS

0403.90.37 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Sour cream, dried, o/35% but n/o 45% by wt. butterfat, subject to 
add. US note 9 to Ch. 4

0403.90.61 13.7 cents/kg A+

Dairy Products Sour cream, dried, o/35% but n/o 45% by wt. butterfat, subject to 
gen. note 15 of the HTS

0403.90.57 13.7 cents/kg A+

Dairy Products Sour cream, dried, o/6% but n/o 35% by wt. butterfat, subject to add. 
US note 8 to Ch. 4

0403.90.51 6.8 cents/kg A+

Dairy Products Sour cream, dried, o/6% but n/o 35% by wt. butterfat, subject to gen. 
note 15 of the HTS

0403.90.47 6.8 cents/kg A+

Dairy Products Sour cream, fluid, n/o 45% by wt. butterfat, subject to add. US note 5 
to Ch.4

0403.90.04 3.2 cents/liter A+

Dairy Products Sour cream, fluid, n/o 45% by wt. butterfat, subject to gen. note 15 of 
the HTS

0403.90.02 3.2 cents/liter A+

Dairy Products Sour cream, o/45% by wt. butterfat, subject to add. US note 6 to Ch. 
4

0403.90.74 12.3 cents/kg A+
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Dairy Products Sour cream, o/45% by wt. butterfat, subject to gen. note 15 of the 
HTS

0403.90.72 12.3 cents/kg A+

Dairy Products Whey (except modified whey), dried, whether or not conc. or 
sweetened, subject to add. US note 12 to Ch. 4

0404.10.50 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Whey (except modified whey), dried, whether or not conc. or 
sweetened, subject to gen. note 15 of the HTS

0404.10.48 3.3 cents/kg A+

Dairy Products Yogurt, in dry form, whether or not flavored or containing add fruit or 
cocoa, subject to add. US note 10 to Ch. 4

0403.10.10 20% A+

Dairy Products Yogurt, in dry form, whether or not flavored or containing add fruit or 
cocoa, subject to gen. note 15 of the HTS

0403.10.05 20% A+

Dairy Products Yogurt, not in dry form, whether or not flavored or containing add fruit 
or cocoa

0403.10.90 17% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Acid dyes, whether or not premetallized, and preparations based 
thereon, acid black 31, and other specified acid or mordant dyes

3204.12.17 9.60% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Basic black 7 and other specified basic dyes and preparations based 
thereon

3204.13.10 6.50% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Basic blue 3; basic red 14; and basic yellow 1, 11, 13; and 
preparations based thereon

3204.13.25 11.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Basic dyes and preparations based thereon, described in add'l U.S 
note 3 to section VIvi

3204.13.60 9.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Basic dyes and preparations based thereon, nesoi 3204.13.80 11.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Basic orange 22, basic red 13 dyes, and preparations based thereon 3204.13.20 9.60% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Color lakes and preparations based thereon, described in additional 
U.S. note 3 to section VI

3205.00.40 9.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Color lakes and preparations based thereon, nesoi 3205.00.50 11.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Coloring preparations based on iron oxides, as specified in note 3 to 
this chapter 32

3206.49.20 6.50% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Copper phthalocyanine ([Phthalocyanato(2-)]copper) not ready for use 
as a pigment

3204.17.20 10.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Direct black 51 and other specified basic dyes and preparations 
based thereon

3204.14.20 6.50% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Direct black 62 and other specified basic dyes and preparations 
based thereon

3204.14.10 9.60% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Direct blue 86; direct red 83; direct yellow 28 dyes; and preparations 
based thereon

3204.14.25 11.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Direct dyes and preparations based thereon, nesoi 3204.14.50 11.90% A+
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Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Direct dyes nesoi, and preparations based thereon, described in 
additional U.S. note 3 to section VI

3204.14.30 9.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Disperse blue 19 and other specified dispersed dyes and preparations 
based thereon

3204.11.10 6.50% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Disperse blue 30 and preparations based thereon 3204.11.15 9.60% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Disperse dyes and preparations based thereon, nesoi 3204.11.50 11.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Disperse dyes described in add'l U.S. note 3 to section VI 3204.11.35 9.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Glass frit and other glass, in the form of granules or flakes 3207.40.50 9.30% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Inorganic products of a kind used as luminophores 3206.50.00 6.50% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Nonrefractory surfacing preparations for facades, indoor walls, floors, 
ceilings or the like, not based on rubber

3214.90.50 8.30% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Other pigments and preparations based thereon, nesoi 3204.17.90 11.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Pigments and preparations based thereon, pigment black 1, and 
other specified pigments, nesoi

3204.17.04 6.50% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Pigments and preparations based thereon, products described in 
add'l U.S. note 3 to section VI, nesoi

3204.17.60 9.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Prepared driers for paints and varnishes 3211.00.00 3.70% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Reactive black 1; blue 1, 2, 4; orange 1; red 1, 2, 3, 5, 6; and yellow 
1; and preparations based thereon

3204.16.10 9.60% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Reactive dyes and preparations based thereon nesoi, described in 
additional U.S. note 3 to section VI

3204.16.30 9.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Solubilized vat blue 5 and specified solubilized vat dyes and 
preparations based thereon

3204.15.30 6.50% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Solubilized vat orange 3, vat blue 2, vat red 44; and vat yellow 4, 20 
and preparations based thereon

3204.15.35 9.60% A+
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Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Solvent black 2 and other specified solvent dyes and preparations 
based thereon

3204.19.11 6.50% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Solvent dyes and preparations based thereon nesoi 3204.19.25 11.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Solvent dyes and preparations based thereon, products described in 
add'l U.S. note 3 to section VI

3204.19.20 9.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Specified reactive dye mixtures and preparations based thereon 3204.16.20 6.50% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Sulfur black, "Colour Index Nos. 53185, 53190 and 53195" and 
preparations based thereon

3204.19.30 1.3 cents/kg + 
9.5%

A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Synthetic organic coloring matter and preparations based thereon 
nesoi, including mixtures of items from subheading 320411 to 320419

3204.19.50 11.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Synthetic organic coloring matter and preparations based thereon, 
nesoi, described in additional U.S. note 3 to section VI

3204.19.40 9.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Synthetic reactive dyes and preparations based thereon, nesoi 3204.16.50 11.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Vat blue 1 (synthetic indigo) dye, "Colour Index No. 73000" and 
preparations based thereon

3204.15.10 1.3 cents/kg + 
9.7%

A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Vat brown 3; vat orange 2, 7; and vat violet 9, 13 dyes and 
preparations based thereon

3204.15.20 11.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Vat dyes (incl. those usable as pigments) and preparations based 
thereon, described in add. U.S. note 3 to sec. VI

3204.15.40 9.90% A+

Dyes, Pigments, 
and Coloring 
Matter

Vat dyes (including those usable in that state as pigments) and 
preparations based thereon, nesoi

3204.15.80 11.90% A+

Eggs Birds' eggs, not in shell, dried, whether or not containing added 
sweeteners

0408.91.00 47.6 cents/kg A+

Eggs Birds' eggs, not in shell, other than dried, whether or not containing 
added sweeteners

0408.99.00 9.7 cents/kg A+

Eggs Egg yolks, dried, whether or not containing added sweeteners 0408.11.00 47.6 cents/kg A+
Eggs Egg yolks, other than dried, whether or not containing added 

sweeteners
0408.19.00 9.7 cents/kg A+

Essential Oils Essential oils of lemon 3301.13.00 3.80% A+
Explosives and 
Pyrotechnic 
Products

Ferrocerium and other pyrophoric alloys in all forms 3606.90.30 5.90% A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Corn (maize) oil, crude, and its fractions, not chemically modified 1515.21.00 3.40% A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Corn (maize) oil, other than crude, and its fractions, whether or not 
refined, not chemically modified

1515.29.00 3.40% A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Cottonseed oil, crude, and its fractions, whether or not gossypol has 
been removed

1512.21.00 5.6 cents/kg A+
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Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Cottonseed oil, other than crude, and its fractions, whether or not 
refined, but not chemically modified

1512.29.00 5.6 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Crude peanut (ground-nut) oil 1508.10.00 7.5 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Crude soybean oil, whether or not degummed 1507.10.00 19.10% A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Degras; residues resulting from the treatment of fatty substances or 
animal or vegetable waxes

1522.00.00 3.80% A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Denatured rapeseed, colza or mustard oil, other than crude, and their 
fractions, whether or not refined, nesi

1514.90.50 1.3 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Edible mixt. & preps (ex. dairy products descr. in add. US note 1 to 
Ch. 4), nesoi

1517.90.90 8.8 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Edible mixt. & preps, dairy products described in add. US note 1 to 
Ch 4: subject to add. US note 10 to Ch. 4

1517.90.50 11 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Edible mixt. & preps, dairy products described in add. US note 1 to 
Ch 4: subject to gen. note 15 of the HTS

1517.90.45 11 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Fats of bovine animals, sheep or goats, other than those of heading 
1503

1502.00.00 0.43 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Fish-liver oils and their fractions, other than cod-liver oil and its 
fractions

1504.10.40 2.50% A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Lard stearin, lard oil, oleostearin, oleo-oil, and tallow oil, not 
emulsified or mixed or otherwise prepared

1503.00.00 2 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Linseed oil, crude, and its fractions, not chemically modified 1515.11.00 6.3 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Linseed oil, other than crude, and its fractions, whether or not refined, 
not chemically modified

1515.19.00 6.3 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Linseed or flaxseed oil, and their fractions, boiled, oxidized, 
dehydrated, sulfurized, blown or otherwise chemically modified

1518.00.20 6.3 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Margarine, excluding liquid margarine 1517.10.00 12.3 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Peanut (ground-nut) oil, other than crude, and its fractions, whether or 
not refined, but not chemically modified

1508.90.00 7.5 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Pig fat (including lard) and poultry fat, other than that of head 0209 or 
1503

1501.00.00 3 cents/kg A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Rapeseed oil, hydrogenated or hardened 1516.20.10 7.70% A+
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Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Rapeseed, colza or mustard oil, crude, and their fractions, not 
chemically modified, nesi

1514.10.90 6.40% A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Rapeseed, colza or mustard oil, other than crude, and their fractions, 
whether or not refined, not chemically modified, nesi

1514.90.90 6.40% A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Soybean oil, other than crude, and its fractions, whether or not 
refined, but not chemically modified, nesi

1507.90.40 19.10% A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Sunflower seed or safflower oil, other than crude, and their fractions, 
whether or not refined, but not chemically modified

1512.19.00 1.7 cents/kg + 
3.4%

A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Sunflower-seed or safflower oil, crude, and their fractions, whether or 
not refined, not chemically modified

1512.11.00 1.7 cents/kg + 
3.4%

A+

Fats and Oils 
(Animal and 
Vegetable)

Vegetable fats and oils nesi, partly or wholly hydrogenated, 
interesterified, reesterified or elaidinized, not further prepared

1516.20.90 8.8 cents/kg A+

Feed for 
Animals

Acorns and horse-chestnuts, of a kind used in animal feeding 2308.10.00 1.40% A+

Feed for 
Animals

Animal feeds containing egg, other than mixed feeds or mixed feed 
ingredients, not containing milk or milk derivatives

2309.90.60 1.90% A+

Feed for 
Animals

Animal feeds w/milk or milk derivatives, n/o 10% by wt of milk solids, 
subject to add note 2 to Ch. 23, not GN15

2309.90.44 7.50% A+

Feed for 
Animals

Animal feeds w/milk or milk derivatives, n/o 10% by wt of milk solids, 
subject to gen. note 15 of the HTS

2309.90.42 7.50% A+

Feed for 
Animals

Animal feeds w/milk or milk derivatives, o/10% by wt of milk solids, 
subject to add note 2 to Ch. 23, not GN15

2309.90.24 7.50% A+

Feed for 
Animals

Animal feeds w/milk or milk derivatives, o/10% by wt of milk solids, 
subject to gen. note 15 of the HTS

2309.90.22 7.50% A+

Feed for 
Animals

Other preps nes of a kind used in animal feeding, not cont milk or egg 
prods

2309.90.95 1.40% A+

Feed for 
Animals

Vegetable materials and vegetable waste, vegetable residues and by 
products, nesi, of a kind used in animal feeding

2308.90.80 1.40% A+

Food 
Residues/Waste
s

Bran, sharps (middlings) and other residues, derived from the sifting, 
milling or other working of leguminous plants

2302.50.00 1.40% A+

Food 
Residues/Waste
s

Oilcake and other solid residues, resulting from the extraction of 
soybean oil

2304.00.00 0.45 cents/kg A+

Food 
Residues/Waste
s

Oilcake and other solid residues, resulting from the extraction of 
vegetable fats or oils, of cotton seeds

2306.10.00 0.56 cents/kg A+

Food 
Residues/Waste
s

Residues of starch manufacture and similar residues 2303.10.00 1.40% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Butter substitutes n/o 10% by wt of milk solids, n/o 45% butterfat, 
neosi

2106.90.38 13.1 cents/kg A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Butter substitutes n/o 10% by wt of milk solids, o/45% butterfat, 
subject to add US note 14 to Ch.4, not GN15

2106.90.34 15.4 cents/kg A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Butter substitutes n/o 10% by wt of milk solids, o/45% butterfat, 
subject to gen. note 15 to the HTS

2106.90.32 15.4 cents/kg A+
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Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Butter substitutes o/10% by wt of milk solids, n/o 45% butterfat, 
neosi

2106.90.28 13.1 cents/kg A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Butter substitutes o/10% by wt of milk solids, o/45% butterfat, 
subject to add US note 14 to Ch.4, not GN15

2106.90.24 15.4 cents/kg A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Butter substitutes o/10% by wt of milk solids, o/45% butterfat, 
subject to gen. note 15 to the HTS

2106.90.22 15.4 cents/kg A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Edible ice (dairy prod. described in add US note 1 to Ch. 4), subject 
to add US note 10 to Ch. 4, not GN15

2105.00.30 20% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Edible ice (dairy prod. described in add US note 1 to Ch. 4), subject 
to gen note 15 of the HTS

2105.00.25 20% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Edible ice, except ice cream, not described in add US note 1 to Ch. 
4, nesoi

2105.00.50 17% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Food preps, nesoi, n/o 10% by wt of milk solids, dairy prods, descr. 
in add US note 1 to Ch.4: subject to add US note 10 to Ch.4, not 
GN15

2106.90.85 10% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Food preps, nesoi, n/o 10% by wt of milk solids, subject to gen. note 
15 of the HTS

2106.90.83 10% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Food preps, nesoi, n/o 10% milk solids, o/10% sugar, descr. in add 
US note 3 to Ch.17, subject to add US note 8 to Ch. 17, not GN15

2106.90.95 10% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Food preps, nesoi, o/10% by wt of milk solids, dairy prods, descr. in 
add US note 1 to Ch.4: subject to add US note 10 to Ch.4, not GN15

2106.90.64 10% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Food preps, nesoi, o/10% by wt of milk solids, subject to gen. note 
15 of the HTS

2106.90.62 10% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Food preps, nesoi, o/10% milk solids, o/10% sugar, descr. in add US 
note 3 to Ch.17, subject to add US note 8 to Ch. 17, not GN15

2106.90.78 10% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Ice cream, whether or not w/cocoa, subject to add. US note 5 to Ch. 
21, not GN15

2105.00.10 20% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Ice cream, whether or not w/cocoa, subject to gen. note 15 of the 
HTS

2105.00.05 20% A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Orange juice, fortified with vitamins or minerals 2106.90.48 7.85 
cents/liter

A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Roasted chicory and other roasted coffee substitutes and extracts, 
essences and concentrates thereof

2101.30.00 2.1 cents/kg A+

Foodstuffs 
(Miscellaneous 
Preparations)

Tomato sauces, nesi 2103.20.40 11.60% A+

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, covering 
ankle, designed as protection against liquids, chemicals, weather

6402.91.50 37.50%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, covering 
ankle, nesoi, valued n/o $3/pair

6402.91.60 48%
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Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, covering 
ankle, nesoi, valued o/$6.50 but n/o $12/pair

6402.91.80 90 cents/pr. + 
20%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, covering 
ankle, nesoi, valued over $12/pair

6402.91.90 20%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, covering 
ankle, nesoi, valued over $3 but n/o $6.50/pair

6402.91.70 90 cents/pr. + 
37.5%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, covering 
ankle, w/ext. surf. of uppers o/90% rubber or plastics

6402.91.40 6%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, n/cov. 
ankle, nesoi, design. as protection against liquids/chemicals/weather

6402.99.20 37.50%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, n/cov. 
ankle, nesoi, valued n/o $3/pair

6402.99.60 48%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, n/cov. 
ankle, nesoi, valued o/$3 but n/o $6.50/pair

6402.99.70 90 cents/pr. + 
37.5%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, n/cov. 
ankle, nesoi, valued o/$6.50 but n/o $12/pair

6402.99.80 90 cents/pr. + 
20%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, n/cov. 
ankle, nesoi, valued over $12/pair

6402.99.90 20%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, n/cov. 
ankle, w/ext. surf. of uppers o/90% rubber or plastics, nesoi

6402.99.18 6%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, n/cov. 
ankle, w/ext. surf. uppers o/90% rubber/plastics, w/base of cork

6402.99.10 12.50%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, n/cov. 
ankle, w/ext. surf. uppers o/90% rubber/plastics, w/base of wood

6402.99.05 8%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, n/cov. 
ankle, w/open toes or heels or of the slip-on type

6402.99.30 37.50%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, w/metal 
toe-cap, designed as a protection against liquids, chemicals, weather

6402.30.50 37.50%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, w/metal 
toe-cap, not protective, valued n/o $3/pair

6402.30.60 24%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, w/metal 
toe-cap, not protective, valued o/$6.50 but n/o $12/pair

6402.30.80 90 cents/pr. + 
20%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, w/metal 
toe-cap, not protective, valued over $12/pair

6402.30.90 20%

Footwear Footwear w/outer soles & uppers of rubber or plastics, nesoi, w/metal 
toe-cap, not protective, valued over $3 but n/o $6.50/pair

6402.30.70 90 cents/pr. + 
37.5%

Footwear Footwear w/outer soles and uppers of leather, nesoi, covering the 
ankle, n/welt, for men, youths and boys

6403.51.60 8.50%

Footwear Footwear w/outer soles and uppers of leather, nesoi, covering the 
ankle, n/welt, for persons other than men, youths and boys

6403.51.90 10%

Footwear Footwear w/outer soles and uppers of leather, nesoi, covering the 
ankle, welt

6403.51.30 5%

Footwear Footwear w/outer soles and uppers of leather, not cov. ankle, n/welt, 
for men, youths and boys

6403.59.60 8.50%

Footwear Footwear w/outer soles and uppers of leather, not cov. ankle, n/welt, 
for persons other than men, youths and boys

6403.59.90 10%

Footwear Footwear w/outer soles and uppers of leather, not covering the ankle, 
welt, nesoi

6403.59.30 5%

Footwear Footwear w/outer soles of leather/comp. leath., n/o 50% by wt. 
rub./plast. or rub./plast./text. & 10%+ by wt. rub./plast., val. n/o 
$2.50/pr

6404.20.20 15%

Footwear Footwear w/outer soles of leather/comp. leath., n/o 50% by wt. 
rub./plast. or rub./plast./text. & 10%+ by wt. rub./plast., val. 
o/$2.50/pr

6404.20.40 10%
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Footwear Footwear w/outer soles of leather/comp. leather & uppers of textile, 
nesoi

6404.20.60 37.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rub./plast. & upp. of textile, nesoi, val. n/o 
$3/pr, nesoi

6404.19.50 48%

Footwear Footwear w/outer soles of rub./plast. & upp. of textile, nesoi, val. n/o 
$3/pr, w/soles affixed to upp. w/adhesives & w/o foxing

6404.19.40 37.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rub./plast. & upp. of textile, nesoi, val. 
o/$12/pr

6404.19.90 9%

Footwear Footwear w/outer soles of rub./plast. & upp. of textile, nesoi, val. o/$3 
but n/o $6.50/pr, nesoi

6404.19.70 90 cents/pr. + 
37.5%

Footwear Footwear w/outer soles of rub./plast. & upp. of textile, nesoi, val. o/$3 
but n/o $6.50/pr, w/soles affixed to upp. w/adhesives & w/o foxing

6404.19.60 37.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rub./plast. & upp. of textile, nesoi, val. 
o/$6.50 but n/o $12/pr

6404.19.80 90 cents/pr. + 
20%

Footwear Footwear w/outer soles of rub./plast. & upp. of textile, nesoi, w/open 
toes/heels or slip-on type, 10% or more by wt. of rubb./plastic

6404.19.35 37.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rub./plast. & upp. of textile, nesoi, w/open 
toes/heels or slip-on type, less than 10% rubber/plastics by wt.

6404.19.30 12.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rub./plast. & upp. of veg. fibers, nesoi, 
w/open toes/heels or slip-on type, less than 10% rubber/plastics by 
wt.

6404.19.25 7.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber or plastics, nesoi, w/metal toe-cap, 
w/ext. surf. uppers o/90% rubber or plastics

6402.30.30 6%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics & uppers of textile, nesoi, 
designed as a protection against liquids, chemicals & weather

6404.19.20 37.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics & uppers of textile, nesoi, 
w/ext. surf. of uppers over 50% leather

6404.19.15 10.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics/comp. leather & uppers of 
leather, cov. ankle, n/welt, for persons other than men/youths/boys

6403.91.90 10%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics/comp. leather & uppers of 
leather, n/cov. ankle, for women/child./infants, val. over $2.50/pair

6403.99.90 10%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics/comp. leather & uppers of 
leather, n/cov. ankle, for women/child./infants, val.n/o $2.50/pr

6403.99.75 7%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics/comp. leather & uppers of 
leather, n/cov. ankle, made on a base wood

6403.99.20 8%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics/comp. leather & uppers of 
leather, n/cov. ankle, n/welt, for men, youths and boys, nesoi

6403.99.60 8.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics/comp. leather & uppers of 
leather, n/cov. ankle, welt, nesoi

6403.99.40 5%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics/composition leather & 
uppers of leather, covering the ankle, n/welt, for men,youths and boys

6403.91.60 8.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics/composition leather & 
uppers of leather, covering the ankle, welt

6403.91.30 5%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics/leather/comp. leather & 
uppers of leather, w/protective metal toe-cap, n/welt

6403.40.60 8.50%

Footwear Footwear w/outer soles of rubber/plastics/leather/comp. leather & 
uppers of leather, w/protective metal toe-cap, welt

6403.40.30 5%

Footwear Footwear, nesoi, w/outer soles and uppers other than of 
rubber/plastics/leather/comp. leather/textile materials

6405.90.90 12.50%

Footwear Footwear, nesoi, w/outer soles of other than 
rubber/plastics/leather/comp.leather & uppers of leather/composition 
leather, nesoi

6405.10.00 10%

Footwear Footwear, nesoi, w/outer soles of other than 
rubber/plastics/leather/comp.leather & uppers of vegetable fibers, 
nesoi

6405.20.30 7.50%
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Footwear Footwear,nesoi,w/outer sole other than rubber/plastics/leather/comp. 
leather & upper of text. material other than veg. fibers or wool felt

6405.20.90 12.50%

Footwear Formed upper for footwear, of materials other than 
leather/comp.leather or textile, w/over 90% of ext. surf. rub./plast. not 
for fw w/foxing

6406.10.45 6%

Footwear Formed uppers for footwear, of leather/composition leather, for men, 
youths and boys

6406.10.05 8.50%

Footwear Formed uppers for footwear, of leather/composition leather, for 
women, misses, children and infants

6406.10.10 10%

Footwear Formed uppers for footwear, of materials other than 
leather/comp.leather or textile materials, nesoi

6406.10.50 26.20%

Footwear Formed uppers for footwear, of textile materials, nesoi, valued n/o 
$3/pr

6406.10.25 33.60%

Footwear Formed uppers for footwear, of textile materials, nesoi, valued 
o/$12/pr

6406.10.40 7.50%

Footwear Formed uppers for footwear, of textile materials, nesoi, valued o/$3 
but n/o $6.50/pr

6406.10.30 63 cents/pr. + 
26.2%

Footwear Formed uppers for footwear, of textile materials, nesoi, valued o/$6.50 
but n/o $12/pr

6406.10.35 62 cents/pr. + 
13.7%

Footwear Formed uppers for footwear, of textile materials, w/o 50% of external 
surface leather

6406.10.20 10.50%

Footwear Golf shoes w/outer soles of rubber or plastics and uppers > 90% of 
ext. surface area rubber or plastics

6402.19.05 6%

Footwear Golf shoes, w/outer soles rubber/plastics/leather/comp. leather & 
upper of leather, for persons other than men/youths/boys

6403.19.50 10%

Footwear Golf shoes, w/outer soles rubber/plastics/leather/comp. leather & 
uppers of leather, n/welt, for men/youths/boys

6403.19.30 8.50%

Footwear Golf shoes, w/outer soles rubber/plastics/leather/comp. leather & 
uppers of leather, welt, for men/youths/boys

6403.19.10 5%

Footwear Sandals w/outer soles & uppers of rubber or plastics, not cov. ankle, 
produced in one piece by molding

6402.99.14 3%

Footwear Sports & athletic footwear w/outer soles of rubber/plastics & uppers 
of textile, val. n/o $3/pair, w/soles fixed w/adhesives w/o foxing

6404.11.40 37.50%

Footwear Sports & athletic footwear w/outer soles of rubber/plastics & uppers 
of textile, val. o/$3 but n/o $6.50/pr, w/soles fixed w/adhesives

6404.11.60 37.50%

Footwear Sports & athletic footwear w/outer soles of rubber/plastics & uppers 
of textile, valued n/o $3/pair, nesoi

6404.11.50 48%

Footwear Sports & athletic footwear w/outer soles of rubber/plastics & uppers 
of textile, valued o/$12/pair

6404.11.90 20%

Footwear Sports & athletic footwear w/outer soles of rubber/plastics & uppers 
of textile, valued o/$3 but n/o $6.50/pr, nesoi

6404.11.70 90 cents/pr. + 
37.5%

Footwear Sports & athletic footwear w/outer soles of rubber/plastics & uppers 
of textile, valued o/$6.50 but n/o $12/pair

6404.11.80 90 cents/pr. + 
20%

Footwear Sports & athletic footwear w/outer soles of rubber/plastics & uppers 
of textile, w/ext. surf. of uppers over 50% leather

6404.11.20 10.50%

Footwear Sports footwear (o/than ski fwear & golf shoes), w/outer soles of 
rubber or plastics & uppers >90% ext. surf. area rubber or plast.

6402.19.15 5.10%

Footwear Sports footwear w/outer soles and uppers of rubber or plastics, nesi, 
valued over $12/pair

6402.19.90 9%
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Footwear Sports footwear w/outer soles and uppers of rubber or plastics, nesi, 
valued over $3 but not over $6.50/pair

6402.19.50 76 cents/pr. + 
32%

Footwear Sports footwear w/outer soles and uppers of rubber or plastics, nesi, 
valued over $6.50 but not over $12/pair

6402.19.70 76 cents/pr. + 
17%

Footwear Sports footwear, nesoi, w/outer soles rubber/plastics/leather/comp. 
leather & uppers of leather, n/welt, for men/youths/boys

6403.19.40 4.30%

Footwear Turn or turned footwear w/outer soles and uppers of leather, not 
covering the ankle

6403.59.15 2.50%

Footwear Waterproof footwear, not mechanically asmbld, w/outer soles and 
uppers of rubber or plastics, nesoi, not cover ankle

6401.99.90 37.50%

Footwear Waterproof footwear, not mechanically asmbld., w/outer soles and 
upper of rubber or plastics, nesoi, covering ankle but not knee

6401.92.90 37.50%

Footwear Waterproof footwear, not mechanically asmbld., w/over 90% of ext. 
surf. area of soles & uppers PVC, covering/ankle but not knee

6401.92.60 4.60%

Footwear Waterproof footwear, not mechanically assembled, w/outer soles & 
uppers of rubber or plastics, covering the knee

6401.91.00 37.50%

Footwear Waterproof footwear, not mechanically assembled, w/outer soles & 
uppers of rubber or plastics, w/metal toecap

6401.10.00 37.50%

Footwear Waterproof protect. footwear, not mechanically asmbld., w/outer 
soles and uppers of rubber or plastics, not cover ankle, w/closures

6401.99.60 37.50%

Footwear Waterproof protect. footwear, not mechanically asmbld., w/outer 
soles and uppers of rubber or plastics, not cover ankle, w/o closures

6401.99.30 25%

Fruit Juices Citrus juice of any single citrus fruit, nesi, (including lemon), 
concentrated

2009.30.60 7.9 cents/liter

Fruit Juices Citrus juice of any single citrus fruit, nesi, (including lemon), not 
concentrated

2009.30.40 3.4 cents/liter

Fruit Juices Grape juice (including grape must), concentrated or not concentrated 2009.60.00 4.4 cents/liter A+
Fruit Juices Grapefruit juice, nesi, frozen or not frozen, concentrated or not 

concentrated, nesi
2009.20.40 7.9 cents/liter

Fruit Juices Grapefruit juice, not frozen, not concentrated, and not made from a 
juice of 1.5 or more degree of concentration

2009.20.20 4.5 cents/liter

Fruit Juices Mixtures of fruit juices, or mixtures of vegetable and fruit juices, 
concentrated or not concentrated

2009.90.40 7.4 cents/liter A+

Fruit Juices Orange juice, frozen, unfermented and not containing added spirit 2009.11.00 7.85 
cents/liter

Fruit Juices Orange juice, not frozen, concentrated, or not concentrated 2009.19.45 7.85 
cents/liter

Fruit Juices Orange juice,nt concentrated & nt made from a juice of 1.5 or more 
degree concentration,not frozen,unfermented & not containing added 
spirit

2009.19.25 4.5 cents/liter

Fruit Juices Pineapple juice, concentrated (in concentrations greater than 3.5 
degrees)

2009.40.40 1 cent/liter A+

Fruit Juices Pineapple juice, not concentrated, or not having a degree of 
concentration of more than 3.5 degrees

2009.40.20 4.2 cents/liter A+

Fruit Juices Prune juice, concentrated or not concentrated 2009.80.40 0.64 
cents/liter

A+

Fruit 
Preparations

Apples, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.99.05 0.9 cents/kg A+

Fruit 
Preparations

Avocados, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.99.10 10.6 cents/kg A+

Fruit 
Preparations

Blueberries, otherwise prepared or preserved, nesi. 2008.99.18 2.20% A+

Fruit 
Preparations

Cherries, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.60.00 6.9 cents/kg + 
4.5%

A+
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Fruit 
Preparations

Cherries, preserved by sugar (drained, glace or crystallized) 2006.00.20 9.9 cents/kg + 
6.4%

A+

Fruit 
Preparations

Citron (other than peel or pulp), otherwise prepared or preserved, nesi 2008.30.85 14% A+

Fruit 
Preparations

Citrus fruit or peel of citrus or other fruit, except mixtures, preserved 
by sugar (drained, glace or crystallized)

2006.00.60 6 cents/kg A+

Fruit 
Preparations

Citrus fruit pastes and purees, being cooked preparations 2007.91.10 11.20% A+

Fruit 
Preparations

Clementines, wilkings and similar citrus hybrids (other than peel or 
pulp), otherwise prepared or preserved, nesi

2008.30.55 1.4 cents/kg

Fruit 
Preparations

Currant and berry fruit jellies 2007.99.70 1.40% A+

Fruit 
Preparations

Currant and other berry jams, nesi 2007.99.15 1.40% A+

Fruit 
Preparations

Dates, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.99.25 22.40% A+

Fruit 
Preparations

Fruit pastes and purees, nesi, and nut pastes and purees, being 
cooked preparations

2007.99.65 10% A+

Fruit 
Preparations

Fruits, nuts, and other edible parts of plants, nesi, prepared or 
preserved by vinegar or acetic acid

2001.90.60 14% A+

Fruit 
Preparations

Grapefruit (other than peel or pulp), otherwise prepared or preserved, 
nesi

2008.30.70 1.1 cents/kg A+

Fruit 
Preparations

Grapes, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.99.29 7% A+

Fruit 
Preparations

Homogenized cooked preparations of fruit put up for retail sale as 
infant food or for dietetic purposes, in cont. not over 250 grams, net

2007.10.00 12% A+

Fruit 
Preparations

Kumquats (other than peel or pulp), otherwise prepared or preserved, 
nesi

2008.30.80 0.55 cents/kg A+

Fruit 
Preparations

Limes (other than peel or pulp), otherwise prepared or preserved, nesi 2008.30.65 14% A+

Fruit 
Preparations

Mixtures of fruit or edible parts of plants, in airtight cont. excl. 
apricots, citrus, peaches or pears (incl. canned tropical fruit salad)

2008.92.10 5.60% A+

Fruit 
Preparations

Mixtures of nuts or other seeds otherwise prepared or preserved, nesi 2008.19.85 22.40% A+

Fruit 
Preparations

Mixtures of vegetables, fruit, nuts, fruit-peel or other parts of plants, 
preserved by sugar (drained, glace or crystallized)

2006.00.50 16% A+

Fruit 
Preparations

Nectarines, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.99.42 16% A+

Fruit 
Preparations

Orange pulp, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.30.35 11.20% A+

Fruit 
Preparations

Oranges (other than peel or pulp), otherwise prepared or preserved, 
nesi

2008.30.40 1.4 cents/kg A+

Fruit 
Preparations

Papaya pastes and purees, being cooked preparations 2007.99.55 14% A+

Fruit 
Preparations

Peach jam 2007.99.35 7% A+

Fruit 
Preparations

Pears, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.40.00 15.30% A+

Fruit 
Preparations

Peel of citrus fruit, nesi, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.30.30 11.3 cents/kg A+

Fruit 
Preparations

Peel of lemons, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.30.20 4.2 cents/kg A+

Fruit 
Preparations

Pineapples, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.20.00 0.35 cents/kg A+
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Fruit 
Preparations

Pineapples, preserved by sugar (drained, glace or crystallized) 2006.00.40 2.10% A+

Fruit 
Preparations

Plums (including prune plums and sloes), otherwise prepared or 
preserved, nesi

2008.99.60 11.20% A+

Fruit 
Preparations

Satsumas, prepared or preserved, in airtight containers, aggregate 
quantity o/40,000 metric tons/calandar yr

2008.30.46 0.28 cents/kg A+

Fruit 
Preparations

Strawberries, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.80.00 11.90% A+

Fruit 
Preparations

Strawberry pastes and purees, being cooked preparations 2007.99.60 12% A+

Fruit 
Preparations

Watermelon seeds, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.19.50 6.40% A+

Fruits Apricots, fresh 0809.10.00 0.2 cents/kg A+
Fruits Avocados, fresh or dried 0804.40.00 11.2 cents/kg A+
Fruits Barberries, dried 0813.40.15 3.5 cents/kg A+
Fruits Boysenberries, frozen, in water or containing added sweetening 0811.90.22 11.20% A+
Fruits Cantaloupes, fresh, if entered during the period from August 1 through 

September 15, inclusive
0807.19.10 12.80% A+

Fruits Cherries, dried 0813.40.30 10.6 cents/kg A+
Fruits Cherries, provisionally preserved, but unsuitable in that state for 

immediate consumption
0812.10.00 13.4 cents/kg A+

Fruits Citrus fruit, provisionally preserved, but unsuitable in that state for 
immediate consumption

0812.90.20 1.8 cents/kg A+

Fruits Dates, fresh or dried, other than whole 0804.10.80 29.80% A+
Fruits Dates, fresh or dried, whole, with or without pits, packed in units 

weighing (with immediate container, if any) not over 4.6 kg
0804.10.20 13.2 cents/kg A+

Fruits Dates, fresh or dried, whole, with pits, packed in units weighing over 
4.6 kg

0804.10.40 1 cent/kg A+

Fruits Dates, fresh or dried, whole, without pits, packed in units weighing 
over 4.6 kg

0804.10.60 2.8 cents/kg A+

Fruits Figs, fresh or dried, other than whole (including fig paste) 0804.20.80 8.8 cents/kg A+
Fruits Figs, fresh or dried, whole, in units weighing more than 0.5 kg each 0804.20.40 7.9 cents/kg A+
Fruits Figs, provisionally preserved, but unsuitable in that state for 

immediate consumption
0812.90.30 2.6 cents/kg A+

Fruits Fruit and nuts nesi, including mixtures containing nuts, provisionally 
preserved, but not for immediate consumption

0812.90.90 0.1 cents/kg A+

Fruits Fruit nesi, dried, other than that of headings 0801 to 0806, and 
excluding mixtures

0813.40.90 2.50% A+

Fruits Grapefruit, fresh or dried, entered during the period August 1 through 
September 30, inclusive

0805.40.40 1.9 cents/kg

Fruits Grapefruit, fresh or dried, if entered during the month of October 0805.40.60 1.5 cents/kg
Fruits Grapefruit, fresh or dried, if entered during the period November 1 

through the following July 31, inclusive
0805.40.80 2.5 cents/kg

Fruits Grapes, dried, other than raisins 0806.20.90 3.5 cents/kg A+
Fruits Grapes, fresh, if entered during the period February 15 through March 

31, inclusive
0806.10.20 $1.13/m3 A+

Fruits Grapes, fresh, if entered during the period July 1 through the following 
February 14, inclusive

0806.10.60 $1.80/m3 A+

Fruits Lemons, fresh or dried 0805.30.20 2.2 cents/kg A+
Fruits Mandarins (including tangerines and satsumas); clementines, 

wilkings and similar citrus hybrids, fresh or dried
0805.20.00 1.9 cents/kg

Fruits Mixtures of nuts or dried fruits of Chapter 8 0813.50.00 14% A+
Fruits Mixtures of two or more fruits, provisionally preserved, but unsuitable 

in that state for consumption
0812.90.10 11.20% A+

Fruits Oranges, fresh or dried 0805.10.00 1.9 cents/kg
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Fruits Other melons nesoi, fresh, if entered during the period from June 1 
through November 30, inclusive

0807.19.80 28% A+

Fruits Papayas, frozen, in water or containing added sweetening 0811.90.40 11.20% A+
Fruits Peaches, dried 0813.40.40 1.4 cents/kg A+
Fruits Peaches, including nectarines, fresh, if entered during the period from 

June 1 through November 30, inclusive
0809.30.20 0.2 cents/kg A+

Fruits Pears and quinces, fresh, if entered during the period from July 1 
through the following March 31, inclusive

0808.20.40 0.3 cents/kg A+

Fruits Peel of citrus fruit, excl. orange or citron and peel, nesi, of melon, 
fresh, frozen, dried or provisionally preserved

0814.00.80 1.6 cents/kg A+

Fruits Pineapples, fresh or dried, not reduced in size, in bulk 0804.30.20 0.51 cents/kg A+
Fruits Pineapples, fresh or dried, not reduced in size, in crates or other 

packages
0804.30.40 1.1 cents/kg A+

Fruits Pineapples, fresh or dried, reduced in size 0804.30.60 0.44 cents/kg A+
Fruits Pineapples, provisionally preserved, but unsuitable in that state for 

immediate consumption
0812.90.40 0.25 cents/kg A+

Fruits Plums, prunes and sloes, fresh, if entered during the period from June 
1 through December 31, inclusive

0809.40.40 0.5 cents/kg A+

Fruits Prunes and plums, dried, (except if presoaked in brine) 0813.20.20 14% A+
Fruits Prunes and plums, soaked in brine and dried 0813.20.10 2 cents/kg A+
Fruits Raisins, made from dried seedless grapes 0806.20.10 1.8 cents/kg A+
Fruits Raisins, made from other than seedless grapes 0806.20.20 2.8 cents/kg A+
Fruits Raspberries and loganberries, fresh, if entered during the period from 

September 1 through the following June 30, inclusive
0810.20.10 0.18 cents/kg A+

Fruits Strawberries, provisionally preserved, but unsuitable in that state for 
immediate consumption

0812.20.00 0.8 cents/kg A+

Fruits Watermelons, fresh, if entered during the period April 1 through 
November 30, inclusive

0807.11.40 17% A+

Furskin Articles Artificial fur and articles thereof 4304.00.00 6.50% A+
Glass and 
Glassware

Drinking glasses of glass (o/than Pb crystal), nesoi, cut or engraved, 
valued over $3 but n/over $5 each

7013.29.30 11.30% A+

Glass and 
Glassware

Drinking glasses of glass (o/than Pb crystal), nesoi, cut or engraved, 
valued over $5 each

7013.29.40 5% A+

Glass and 
Glassware

Drinking glasses of glass (o/than Pb crystal), nesoi, n/cut or 
engraved, valued over $3 but n/over $5 each

7013.29.50 10.50% A+

Glass and 
Glassware

Drinking glasses of glass (o/than Pb crystal), nesoi, n/cut or 
engraved, valued over $5 each

7013.29.60 5% A+

Glass and 
Glassware

Drinking glasses of glass (o/than Pb crystal), nesoi, valued n/over 
$0.30 each

7013.29.10 32.30% A+

Glass and 
Glassware

Drinking glasses of glass (o/than Pb crystal), nesoi, valued over $0.30 
but n/over $3 each

7013.29.20 25.50% A+

Glass and 
Glassware

Drinking glasses of lead crystal, valued n/over $1 each 7013.21.10 17% A+

Glass and 
Glassware

Drinking glasses of lead crystal, valued o/$1 but n/over $3 each 7013.21.20 14% A+

Glass and 
Glassware

Drinking glasses of lead crystal, valued o/$3 but n/over $5 each 7013.21.30 7.30% A+

Glass and 
Glassware

Drinking glasses of pressed and toughened (specially tempered) 
glass

7013.29.05 12.50% A+

Glass and 
Glassware

Float glass & surface ground or polished glass, nonwired, in sheets, 
colored thru mass, opacified, flashed, 10 mm or more thick, not 
worked

7005.21.20 5.60% A+

Glass and 
Glassware

Float glass & surface ground or polished glass, nonwired, in sheets, 
colored thru mass, opacified, flashed, under 10 mm thick, not worked

7005.21.10 14.5 cents/m2 
+ 0.4%

A+
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Glass and 
Glassware

Float glass & surface ground or polished glass, nonwired, in sheets, 
less than 10 mm thick, w/area n/o 0.65 M2 & not for LCD's

7005.29.08 18.7 cents/m2 A+

Glass and 
Glassware

Float glass & surface ground or polished glass, nonwired, in sheets, 
less than 10 mm thick, w/area over 0.65 M2 & not for LCD's

7005.29.18 14.5 cents/m2 A+

Glass and 
Glassware

Glass fiber slivers 7019.19.90 4.20% A+

Glass and 
Glassware

Glass in balls (o/than microspheres of heading 7018), unworked, n/o 
6mm in diameter

7002.10.10 3.90% A+

Glass and 
Glassware

Glass microspheres not exceeding 1 mm in diameter 7018.20.00 5% A+

Glass and 
Glassware

Glass-ceramic ware of a kind used for household, office, indoor 
decoration or similar purposes, nesoi

7013.10.50 26% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), 
nesoi, cut or engraved, valued over $3 but n/over $5 each

7013.39.30 12.80% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), 
nesoi, cut or engraved, valued over $5 each

7013.39.40 7.20% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), 
nesoi, n/cut or engraved, valued over $3 but n/o $5 each

7013.39.50 15% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), 
nesoi, n/cut or engraved, valued over $5 each

7013.39.60 7.20% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), 
nesoi, valued n/over $3 each

7013.39.20 25.50% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), of 
lead crystal, valued n/over $1 each

7013.31.10 17% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), of 
lead crystal, valued over $1 but n/over $3 each

7013.31.20 14% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), of 
low coefficient of heat expansion glass, n/o $3 each

7013.32.20 25.50% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), of 
low coefficient of heat expansion glass, over $3 but n/o $5 each

7013.32.30 12.80% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), of 
low coefficient of heat expansion, over $5 each

7013.32.40 7.20% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), of 
pressed and toughened glass, nesoi

7013.39.10 12.50% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for table or kitchen purposes (o/than drinking glasses), of 
pressed and toughened low coefficient of heat expansion glass

7013.32.10 12.50% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for toilet/office/indoor decor. & similar purposes, of lead 
crystal, valued n/over $1 each

7013.91.10 20% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for toilet/office/indoor decor. & similar purposes, of lead 
crystal, valued over $1 but n/over $3 each

7013.91.20 14% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for toilet/office/indoor decor. & similar purposes, of lead 
crystal, valued over $3 but n/over $5 each

7013.91.30 10.50% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for toilet/office/indoor decor. & similar purposes, of 
pressed and toughened (specially tempered) glass

7013.99.20 12.50% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for toilet/office/indoor decor. or similar purposes, nesoi, 
cut or engraved, valued over $3 but n/over $5 each

7013.99.60 15% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for toilet/office/indoor decor. or similar purposes, nesoi, 
cut or engraved, valued over $5 each

7013.99.70 7.20% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for toilet/office/indoor decor. or similar purposes, nesoi, 
n/cut or engraved, valued over $3 but n/over $5 each

7013.99.80 12.80% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for toilet/office/indoor decor. or similar purposes, nesoi, 
n/cut or engraved, valued over $5 each

7013.99.90 7.20% A+

Glass and 
Glassware

Glassware for toilet/office/indoor decor. or similar purposes, nesoi, 
valued n/over $0.30 each

7013.99.40 38% A+
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Glass and 
Glassware

Glassware for toilet/office/indoor decor. or similar purposes, nesoi, 
valued over $0.30 but n/over $3 each

7013.99.50 30% A+

Glass and 
Glassware

Glassware, nesoi, decorated/colored within the body prior to 
solidification; millefiori glassware; glassware colored & w/bubbles etc

7013.99.10 17% A+

Glass and 
Glassware

Woven glass fiber articles (other than fabrics), nesoi 7019.90.10 4.80% A+

Grain Milling 
Products

Flakes, granules and pellets, of potatoes 1105.20.00 1.3 cents/kg A+

Grain Milling 
Products

Grains of barley, hulled, pearled, clipped, sliced, kibbled or otherwise 
worked, but not rolled or flaked

1104.21.00 1.20% A+

Grain Milling 
Products

Groats and meal of cereals other than wheat, oats, corn (maize) or 
rice

1103.19.00 9% A+

Grain Milling 
Products

Groats and meal of wheat 1103.11.00 0.5 cents/kg A+

Grain Milling 
Products

Malt, not roasted 1107.10.00 0.3 cents/kg A+

Grain Milling 
Products

Malt, roasted 1107.20.00 0.42 cents/kg A+

Grain Milling 
Products

Potato starch 1108.13.00 0.56 cents/kg A+

Grain Milling 
Products

Rolled or flaked grains of barley 1104.11.00 2 cents/kg A+

Grain Milling 
Products

Rolled or flaked grains of cereals, other than of barley or oats 1104.19.00 0.45 cents/kg A+

Grain Milling 
Products

Rye flour 1102.10.00 0.23 cents/kg A+

Grain Milling 
Products

Wheat or meslin flour 1101.00.00 0.7 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Alfalfa (lucerne) meal and pellets 1214.10.00 1.40% A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Apricot, peach or plum stones and kernels 1212.30.00 1.5 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Cauliflower seeds of a kind used for sowing 1209.91.10 5.9 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Cotton seeds, whether or not broken 1207.20.00 0.47 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Flaxseed (linseed), whether or not broken 1204.00.00 0.39 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Flours and meals of oil seeds or oleaginous fruits other than those of 
mustard or soybeans

1208.90.00 1.40% A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Flours and meals of soybeans 1208.10.00 1.90% A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Kentucky blue grass seed of a kind used for sowing 1209.24.00 1.2 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Parsley seeds of a kind used for sowing 1209.91.50 0.68 cents/kg A+
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Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Peanuts (ground-nuts), not roasted or cooked, in shell, subject to 
add. US note 2 to Ch.12

1202.10.40 9.35 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Peanuts (ground-nuts), not roasted or cooked, in shell, subject to gen 
note 15 of the HTS

1202.10.05 9.35 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Peanuts (ground-nuts), not roasted or cooked, shelled, subject to 
add. US note 2 to Ch.12

1202.20.40 6.6 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Peanuts (ground-nuts), not roasted or cooked, shelled, subject to gen 
note 15 of the HTS

1202.20.05 6.6 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Rape or colza seeds, whether or not broken 1205.00.00 0.58 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Rye grass seed of a kind used for sowing 1209.25.00 1.4 cents/kg A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

Sugar beet, fresh, chilled, frozen or dried, whether or not ground 1212.91.00 39.7 cents/t A+

Grains, Seeds, 
and Nuts 
(Miscellaneous)

White and ladino clover seed of a kind used for sowing 1209.22.20 1.6 cents/kg A+

Gums, Saps 
and Resins

Mucilages and thickeners derived from vegetable products other than 
locust beans, locust bean seeds or guar seeds, and excluding 
agar-agar

1302.39.00 3.20% A+

Gums, Saps 
and Resins

Saps and extracts of hops 1302.13.00 89 cents/kg A+

Honey Natural honey 0409.00.00 1.9 cents/kg A+
Iron and Steel Alloy (o/th stainless, silicon elect., hi-speed, or tool) steel, width 

600mm+, hot-rolled flat-rolled prod., in coils, w/thick less 4.75mm
7225.30.70 3.80% A+

Iron and Steel Alloy (o/th stainless, silicon elect., hi-speed, or tool) steel, width 
600mm+, hot-rolled flat-rolled prod., n/coils, w/thick less 4.75mm

7225.40.70 3.80% A+

Iron and Steel Alloy (o/th stainless, silicon elect., hi-speed, or tool) steel, width 
600mm+, hot-rolled flat-rolled products, in coils, w/thick 4.75mm+

7225.30.30 1.50% A+

Iron and Steel Alloy (o/th stainless, silicon elect., hi-speed, or tool) steel, width 
600mm+, hot-rolled flat-rolled products, n/coils, w/thick 4.75mm+

7225.40.30 1.50% A+

Iron and Steel Alloy (o/than stainless) steel, ingots and other primary forms 7224.10.00 2% A+
Iron and Steel Alloy (o/than stainless) steel, semifinished products 7224.90.00 2% A+
Iron and Steel Alloy ball-bearing tool steel, bars and rods, not further worked than 

hot-rolled, hot-drawn or extruded
7228.30.20 2.40% A+

Iron and Steel Alloy heat-resisting steel, width 600mm+, cold-rolled flat-rolled 
products, w/thickness less than 4.75 mm

7225.50.70 1.60% A+

Iron and Steel Alloy high-speed steel, bars and rods in irregularly wound coils, 
hmot-rolled

7227.10.00 2.10% A+

Iron and Steel Alloy high-speed steel, bars and rods, o/than hot -rolled and in 
irregularly wound coils

7228.10.00 4.60% A+

Iron and Steel Alloy high-speed steel, width 600mm+, flat-rolled products 7225.20.00 4.20% A+
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Iron and Steel Alloy high-speed steel, width less th/600mm, flat -rolled products of 
high-speed steel

7226.20.00 5% A+

Iron and Steel Alloy high-speed steel, wire 7229.10.00 4% A+
Iron and Steel Alloy silico-manganese steel, bars and rods, cold formed, o/than 

hot-rolled and in irregularly wound coils
7228.20.50 3% A+

Iron and Steel Alloy silico-manganese steel, bars and rods, not cold-formed, o/than 
hot-rolled and in irregularly wound coils

7228.20.10 2.40% A+

Iron and Steel Alloy silico-manganese steel, wire 7229.20.00 3.60% A+
Iron and Steel Alloy silicon electrical steel (grain-oriented), width 300mm+ but less 

th/600mm, flat-rolled products
7226.11.10 2.30% A+

Iron and Steel Alloy silicon electrical steel (grain-oriented), width 600mm+, flat-rolled 
products

7225.11.00 2.30% A+

Iron and Steel Alloy silicon electrical steel (grain-oriented), width less th/300mm, 
flat-rolled products

7226.11.90 2.80% A+

Iron and Steel Alloy silicon electrical steel (o/than grain-oriented), width 300mm+ 
but less th/600mm, flat-rolled products

7226.19.10 2.30% A+

Iron and Steel Alloy silicon electrical steel (o/than grain-oriented), width less 
th/300mm, flat-rolled products

7226.19.90 2.80% A+

Iron and Steel Alloy silicon electrical steel (other than grain-oriented), width 
600mm+, flat-rolled products

7225.19.00 2.30% A+

Iron and Steel Alloy steel (n/plated or coated w/zinc), width less than 600mm, 
flat-rolled products further worked than cold-rolled, nesoi

7226.99.00 2.50% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/ than tool), width 600mm+, cold-rolled flat-rolled 
products, w/thickness 4.75 mm or more

7225.50.60 2.30% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/th heat-resisting), width 600mm+, cold-rolled flat-rolled 
products, w/thickness less than 4.75 mm

7225.50.80 1.60% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/than hi-speed, silico-mang./tool), bars and rods, not 
further worked than hot-rolled, hot-drawn or extruded

7228.30.80 2.40% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/than hi-speed/silico-mang.), flat wire 7229.90.10 2.30% A+
Iron and Steel Alloy steel (o/than hi-speed/silico-mang.), round wire 7229.90.50 3.60% A+
Iron and Steel Alloy steel (o/than hi-speed/silico-mang.), wire (o/than flat or round 

wire)
7229.90.90 2.50% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/than silicon elect./tool), width 300mm+ but less 
th/600mm, hot-rolled flat-rolled products, w/thickness less than 4.75 
mm

7226.91.70 3.80% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/than silicon elect./tool), width less th/300mm, hot-rolled 
flat-rolled products, w/thickness less than 4.75 mm

7226.91.80 2.50% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/than silicon elect./tool), width less th/600mm, hot-rolled 
flat-rolled products, w/thickness of 4.75 mm or more

7226.91.50 1.50% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/than tool), bars and rods, cold-formed 7228.60.80 3% A+
Iron and Steel Alloy steel (o/than tool), bars and rods, further worked than hot-rolled, 

forged but not cold-formed
7228.60.60 2.40% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/than tool), bars and rods, not further worked than 
cold-formed or cold-finished

7228.50.50 3% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/than tool), width 300mm+ but less th/600mm, 
cold-rolled flat-rolled products

7226.92.50 1.60% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/than tool), width less th/300mm, cold-rolled flat-rolled 
products, w/thickness n/o 0.25 mm

7226.92.70 2% A+

Iron and Steel Alloy steel (o/than tool), width less th/300mm, cold-rolled flat-rolled 
products, w/thickness o/0.25 mm

7226.92.80 2.40% A+

Iron and Steel Alloy steel hollow drill bars and rods 7228.80.00 2.30% A+
Iron and Steel Alloy steel, angles, shapes and sections, hot-rolled & not drilled/not 

punched and not otherwise advanced
7228.70.30 0.80% A+

Iron and Steel Alloy steel, angles, shapes and sections, o/than hot-rolled & not 
drilled/punced and not otherwise advanced

7228.70.60 2.10% A+
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Iron and Steel Alloy steel, bars and rods, not further worked than forged 7228.40.00 2.40% A+
Iron and Steel Alloy steel, width less th/600mm, flat-rolled products further worked 

than cold-rolled, electrolytically plated or coated with zinc
7226.93.00 2.50% A+

Iron and Steel Alloy steel, width less th/600mm, flat-rolled products further wrkd 
than cold-rolled, plated or coated with zinc o/than electrolytically

7226.94.00 2.50% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/th hi -speed), width 600mm+, cold-rolled flat-rolled 
products

7225.50.10 4% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than ball -bearing/chipper knife), bars and rods, not 
further worked than hot-rolled, hot-drawn or extruded

7228.30.60 4.20% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed), bars & rods in irregular wound coils, 
hot-rolled, n/tempered, treated or partly manufactured

7227.90.10 0.80% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed), bars and rods in irregularly wound 
coils, hot-rolled, nesoi

7227.90.20 1.70% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed), bars and rods, further worked than 
hot-rolled, forged, cold-formed or cold-finished

7228.60.10 4.20% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed), bars and rods, not further worked 
than cold-formed or cold-finished

7228.50.10 4.20% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed), width 300mm+ but less th/600mm, 
cold-rolled flat-rolled products

7226.92.10 4% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed), width 600m+, hot-rolled flat-rolled 
products, in coils, w/thick. of 4.75 mm or more

7225.30.10 3.80% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed), width 600m+, hot-rolled flat-rolled 
products, in coils, w/thick. of less than 4.75 mm

7225.30.50 3.80% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed), width 600m+, hot-rolled flat-rolled 
products, n/coils, w/thick. of 4.75 mm or more

7225.40.10 3.80% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed), width 600m+, hot-rolled flat-rolled 
products, n/coils, w/thick. of less than 4.75 mm

7225.40.50 3.80% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed), width less th/300mm, cold-rolled 
flat-rolled products

7226.92.30 4.20% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed/chipper knife), width 300mm+ but 
less th/600mm, hot-rolled flat-rolled products

7226.91.15 3.80% A+

Iron and Steel Alloy tool steel (o/than hi-speed/chipper knife), width less th/300mm, 
hot-rolled flat-rolled products

7226.91.25 4.60% A+

Iron and Steel Ferroalloys nesoi 7202.99.50 5% A+
Iron and Steel Ferrochromium containing by weight more than 3 percent but not 

more than 4 percent of carbon
7202.49.10 1.90% A+

Iron and Steel Ferromanganese containing by weight more than 4 percent of carbon 7202.11.50 1.50% A+
Iron and Steel Ferromolybdenum 7202.70.00 4.50% A+
Iron and Steel Ferroniobium 7202.93.00 5% A+
Iron and Steel Ferrosilicon containing by weight more than 80% but not more than 

90% of silicon
7202.21.75 1.90% A+

Iron and Steel Ferrosilicon containing by weight more than 90% of silicon 7202.21.90 5.80% A+
Iron and Steel Ferrotitanium and ferrosilicon titanium 7202.91.00 3.70% A+
Iron and Steel Ferrozirconium 7202.99.10 4.20% A+
Iron and Steel Free-cutting steel, bars and rods in irregularly wound coils, hot-rolled 7213.20.00 0.80% A+
Iron and Steel Free-cutting steel, bars and rods, not further worked than cold-formed 

or cold-finished, not in coils
7215.10.00 3% A+

Iron and Steel Free-cutting steel, bars and rods, not further worked than hot-rolled, 
hot-drawn or hot-extruded, n/coils, nesoi

7214.30.00 1.90% A+

Iron and Steel Iron and nonalloy steel ingots 7206.10.00 1.70% A+
Iron and Steel Iron or nonalloy steel semifinished products, w/0.25% or more of 

carbon
7207.20.00 1.70% A+

Iron and Steel Iron or nonalloy steel semifinished products, w/less than 0.25% 
carbon, o/than w/rect. cross section

7207.19.00 1.70% A+



Shital Dalsania - AGOA products Approved Final List with tariff rates (for new Guide.doc Page 48

Products Eligible for Duty-Free Treatment Under AGOA
if Exported to the U.S. from an AGOA Beneficiary Country

Iron and Steel Iron or nonalloy steel semifinished products, w/less than 0.25% 
carbon, w/rect. cross sect. (exclud. sq.), nesoi

7207.12.00 1.70% A+

Iron and Steel Iron or nonalloy steel semifinished products, w/less than 0.25% 
carbon, w/rect. cross sect.(incl. sq.), w/width less than twice 
thickness

7207.11.00 1.70% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel nesoi, bars and rods, not further wkd. than 
cold-formed or cold-finished, not in coils

7215.50.00 3% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, angle, shapes & sections 
nesoi,cold-formed/cold-finished from flat-rolled prod. & furth wkd 
th/cold-formed/cold-finish

7216.91.00 1.80% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, angles, shapes & sections nesoi, not further 
worked than hot-rolled, hot-drawn or extruded

7216.50.00 0.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, angles, shapes & sections nesoi,further wkd. than 
cold-formed or cold-finished and not from flat-rolled products

7216.99.00 1.80% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, bars and rods, cold-formed, plated or coated with 
metal

7215.90.30 3% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, bars and rods, not cold-formed, plated or coated 
with metal

7215.90.10 1.30% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, bars and rods, not further worked than hot-rolled, 
hot-drawn or hot-extruded, w/non-rectangular X-sect, not in coils

7214.99.00 1.90% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, bars and rods, not further worked than hot-rolled, 
hot-drawn or hot-extruded, w/rectangular (o/than square) X-section

7214.91.00 1.90% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, concrete reinforcing bars and rods, not further 
worked than hot-rolled, hot-drawn or hot-extruded, n/coils

7214.20.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, flat wire, <0.25% carbon, not plated or coated, 
w/thick n/o 0.25 mm

7217.10.10 1.70% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, flat wire, <0.25% carbon, not plated or coated, 
w/thick o/0.25mm but n/o 1.25 mm

7217.10.20 1.30% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, flat wire, <0.25% carbon, not plated or coated, 
w/thick o/1.25 mm

7217.10.30 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, flat wire, plated or coated with base metal other 
than zinc

7217.30.15 2.10% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, flat wire, plated or coated with zinc 7217.20.15 2.10% A+
Iron and Steel Iron/nonalloy steel, flat wire, w/0.25% or more carbon, not plated or 

coated
7217.10.70 1.30% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, forged bars and rods, not in coils 7214.10.00 1.90% A+
Iron and Steel Iron/nonalloy steel, H-sections, not further worked than hot-rolled, 

hot-drawn or extruded, w/height 80 mm or more
7216.33.00 0.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, I-sections (standard beams), not further worked 
than hot-rolled, hot-drawn or extruded, w/height 80 mm or more

7216.32.00 0.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, L or T-sections, not further worked than hot-rolled, 
hot-drawn or extruded, w/height 80 mm or more

7216.40.00 0.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, L-sections, not further worked than hot-rolled, 
hot-drawn or extruded, w/height under 80 mm

7216.21.00 0.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, neosi, width 300mm+ but less th/600mm, 
hot-rolled flat-rolled products, not pickled, not clad/plated/coated

7211.19.75 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, neosi, width 300mm+ but less th/600mm, 
hot-rolled flat-rolled products, pickled, not clad/plated/coated

7211.19.60 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, neosi, width less th/300mm, hot-rolled flat-rolled 
products, w/thick 1.25mm or less, not clad/plated/coated

7211.19.30 1.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, neosi, width less th/300mm, hot-rolled flat-rolled 
products, w/thick o/1.25 mm but n/o 4.75 mm, n/clad/plated/coated

7211.19.20 2.30% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, nesoi, width 300mm+ but less th/600mm, 
cold-rolled flat-rolled, <0.25% carbon, not clad/plated/coated

7211.23.60 2% A+
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Iron and Steel Iron/nonalloy steel, nesoi, width less th/300mm, cold-rolled flat-rolled, 
<0.25% carbon, w/thick n/o 0.25mm, not clad/plated/coated

7211.23.45 1% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, nesoi, width less th/300mm, cold-rolled flat-rolled, 
<0.25% carbon, w/thick o/0.25mm n/o 1.25mm, not clad/plated

7211.23.30 1.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, nesoi, width less th/300mm, cold-rolled flat-rolled, 
<0.25% carbon, w/thick o/1.25mm, not clad/plated/coated

7211.23.20 2.30% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, round wire, <0.25% carbon, not plated or coated, 
w/diameter less than 1.5 mm

7217.10.40 2.10% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, round wire, <0.25% carbon, not plated or coated, 
w/diameter of 1.5 mm or more

7217.10.50 0.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, round wire, <0.25% carbon, plated or coated with 
base metal other than zinc, w/diam. of 1.5 mm or more

7217.30.30 0.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, round wire, <0.25% carbon, plated or coated with 
zinc, w/diameter of 1.5 mm or more

7217.20.30 0.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, round wire, w/0.25% or more carbon and/or 
<1.5mm diam, plated or coated with base metal other than zinc

7217.30.45 2.10% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, round wire, w/0.25% or more carbon and/or 
<1.5mm diam, plated or coated with zinc

7217.20.45 2.10% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, round wire, w/0.25% or more carbon, not plated or 
coated

7217.10.80 2.10% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, T-sections, not further worked than hot-rolled, 
hot-drawn or extruded, w/height under 80 mm

7216.22.00 0.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, U,I or H-sections, not further worked than 
hot-rolled, hot-drawn or extruded, w/height under 80 mm

7216.10.00 0.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, U-sections, not further worked than hot-rolled, 
hot-drawn or extruded, w/height of 80 mm or more

7216.31.00 0.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 300+ but less th/600mm, flat -rolled 
products, plated or coated with zinc (other than electrolytically)

7212.30.50 2.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 300mm+ but less th/600mm, cold-rolled 
flat-rolled, w/0.25% or more carbon, not clad/plated/coated

7211.29.60 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, cold-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick 0.361mm+ but less 5mm, not clad/plated/coated

7209.18.60 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, cold-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick 0.5mm or more but n/o 1mm, not clad/plated/coated

7209.17.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, cold-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick 3mm+, not clad/plated/coated

7209.15.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, cold-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick o/1mm but less than 3mm, not clad/plated/coated

7209.16.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, cold-rolled flat-rolled products, not 
in coils, w/thick 0.5mm+ but n/o 1mm, not clad/plated/coated

7209.27.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, cold-rolled flat-rolled products, not 
in coils, w/thick 3mm or more, not clad/plated/coated

7209.25.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, cold-rolled flat-rolled products, not 
in coils, w/thick less than 0.5mm, not clad/plated/coated

7209.28.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, cold-rolled flat-rolled products, not 
in coils, w/thick o/1mm but less than 3mm, not clad/plated/coated

7209.26.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products further worked 
than cold-rolled, not clad/plated/coated, nesoi

7209.90.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, clad 7210.90.10 2.60% A+
Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, 

electrolytically coated or plated with base metal, nesoi
7210.90.60 2.30% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, 
electrolytically plated or coated with zinc

7210.30.00 2.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, 
painted/varnished or coated w/plastic, nesoi

7210.70.60 2.60% A+
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Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, plated or 
coated with aluminum o/than aluminum-zinc alloy

7210.69.00 2.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, plated or 
coated with aluminum-zinc alloys

7210.61.00 2.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, plated or 
coated with chromium oxides or with chromium and chromium oxides

7210.50.00 2.30% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, plated or 
coated with lead, including terneplate

7210.20.00 1.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, plated or 
coated with tin, less than 0.5 mm thick

7210.12.00 1.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, plated or 
coated with tin, w/thick. 0.5 mm or more

7210.11.00 1.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, plated or 
coated with zinc (other than electrolytically), corrugated

7210.41.00 2.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, flat-rolled products, plated or 
coated with zinc (other than electrolytically), not corrugated

7210.49.00 2.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, hot-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick 3mm or mor but less 4.75mm, pickled, not clad/plated

7208.26.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, hot-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick 3mm or more & less 4.75mm, not pickld/clad/plated

7208.38.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, hot-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick 4.75mm or more & n/o 10mm, not pickled/clad/plated

7208.37.00 2.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, hot-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick 4.7mm or more, pickled, not clad/plated/coated

7208.25.60 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, hot-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick less than 3mm, not pickled/clad/plated/coated

7208.39.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, hot-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick less than 3mm, pickled, not clad/plated/coated

7208.27.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, hot-rolled flat-rolled products, in 
coils, w/thick o/10mm, not pickled/clad/plated/coated

7208.36.00 2.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, hot-rolled flat-rolled products, 
neosi, not in coils, w/thick less than 3mm, not clad/plated/coated

7208.54.00 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, hot-rolled flat-rolled products, 
w/pattern in relief,not coils,w/thick < 4.75mm, not clad/plated/coated

7208.40.60 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width 600mm+, hot-rolled flat-rolled products, 
w/patterns in relief, in coils, pickled, not clad/plated/coated

7208.10.15 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width less th/300mm, cold-rolled flat-rolled, 
w/0.25% or more carbon,w/thick 0.25mm or less, not 
clad/plated/coated

7211.29.45 1% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width less th/300mm, cold-rolled flat-rolled, 
w/0.25% or more carbon,w/thick o/0.25mm, not clad/plated/coated

7211.29.20 1.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width less th/300mm, flat -rolled products, 
plated/coated w/zinc (other than electrolytically), w/thick 0.25mm or 
less

7212.30.30 1% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width less th/300mm, flat -rolled products, 
plated/coated with zinc (other than electrolytically), w/thick o/0.25mm

7212.30.10 1.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width less th/600mm, flat -rolled products, clad 7212.60.00 2.60% A+
Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width less th/600mm, flat -rolled products, 

electrolytically plated or coated with zinc
7212.20.00 2.60% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, width less th/600mm, flat -rolled products, plated 
or coated with tin

7212.10.00 1.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, wire (other than flat or round), <0.25% carbon, not 
plated or coated

7217.10.60 2.20% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, wire (other than flat or round), <0.25% carbon, 
plated or coated with base metal other than zinc

7217.30.60 2.20% A+



Shital Dalsania - AGOA products Approved Final List with tariff rates (for new Guide.doc Page 51

Products Eligible for Duty-Free Treatment Under AGOA
if Exported to the U.S. from an AGOA Beneficiary Country

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, wire (other than flat or round), <0.25% carbon, 
plated or coated with zinc

7217.20.60 2.20% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, wire (other than flat or round), w/0.25% or more of 
carbon, not plated or coated

7217.10.90 2.20% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, wire (other than flat or round), w/0.25% or more of 
carbon, plated or coated with base metal other than zinc

7217.30.75 2.10% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, wire (other than flat or round), w/0.25% or more of 
carbon, plated or coated with zinc

7217.20.75 2.10% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel, wire, coated with plastics 7217.90.10 0.40% A+
Iron and Steel Iron/nonalloy steel, wire, plated or coated with materials other than 

base metals or plastics
7217.90.50 2.10% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel,width 600mm+,hot-rolled flat-rolled product,in 
coil,w/pattern in relief,w/thick 4.75mm+,not pickld,not 
clad/plated/coatd

7208.10.30 2.40% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy steel,width 600mm+,hot-rolled flat-rolled product,in 
coil,w/pattern in relief,w/thick <4.75mm,not pickld,not 
clad/plated/coatd

7208.10.60 2% A+

Iron and Steel Iron/nonalloy, concrete reinforcing bars and rods in irregularly wound 
coils, hot-rolled

7213.10.00 2% A+

Iron and Steel Nonalloy hi-strength steel, width 300mm+ but less th/600mm, 
hot-rolled flat-rolled products, not clad/plated/coated

7211.19.45 2% A+

Iron and Steel Nonalloy hi-strength steel, width 600mm+, cold-rolled flat-rolled 
products, in coils, w/thick less than 0.5mm, not clad/plated/coated

7209.18.15 2% A+

Iron and Steel Nonalloy hi-strength steel, width 600mm+, hot -rolled flat-rolled 
products, in coils, w/thick 4.75mm+, pickled, not clad/plated/coated

7208.25.30 2.40% A+

Iron and Steel Nonalloy hi-strength steel, width less th/300mm, cold-rolled flat-rolled, 
<0.25% carbon, w/thick o/1.25mm, not clad/plated/coated

7211.23.15 1.40% A+

Iron and Steel Nonalloy hi-strength steel, width less th/300mm, hot-rolled flat-rolled 
products, not clad/plated/coated

7211.19.15 2.30% A+

Iron and Steel Nonalloy steel(blackplate), width 600mm+, cold-rolled flat-rolled 
products, in coils, w/thick less than 0.361mm, not clad/plated/coated

7209.18.25 1.30% A+

Iron and Steel Stainless steel, angles, shapes & sections, hot -rolled, not 
drilled/punched or otherwise advanced

7222.40.30 0.80% A+

Iron and Steel Stainless steel, angles, shapes & sections, other than hot-rolled and 
not drilled/punched or otherwise advanced

7222.40.60 2.10% A+

Iron and Steel Stainless steel, bars and rods in irregularly wound coils, hot-rolled 7221.00.00 1.90% A+
Iron and Steel Stainless steel, bars and rods, further worked than cold-formed or 

cold-finished, nesoi
7222.30.00 4.20% A+

Iron and Steel Stainless steel, bars and rods, hot-rolled, hot-drawn or extruded, of 
circular cross-section

7222.11.00 4.20% A+

Iron and Steel Stainless steel, bars and rods, hot-rolled, hot-drawn or extruded, 
other than of circular cross-section

7222.19.00 4.20% A+

Iron and Steel Stainless steel, bars and rods, not further worked than cold-formed or 
cold-finished, nesoi

7222.20.00 4.20% A+

Iron and Steel Stainless steel, flat wire 7223.00.50 1.30% A+
Iron and Steel Stainless steel, ingots and other primary forms 7218.10.00 2.10% A+
Iron and Steel Stainless steel, round wire 7223.00.10 3.60% A+
Iron and Steel Stainless steel, semifinished products of rectangular (other than 

square) cross-section
7218.91.00 2.10% A+

Iron and Steel Stainless steel, semifinished products, other than of rectangular 
(other than square) cross-section

7218.99.00 2.10% A+

Iron and Steel Stainless steel, wire (other than round or flat wire) 7223.00.90 2.50% A+
Iron and Steel 
Products

Alloy steel (o/stainless), welded, w/circ. x-sect & ext. diam. 
406.4mm or less, tubes, pipes, hollow prof., w/wall thick. less th/1.65 
mm

7306.50.10 3% A+
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Iron and Steel 
Products

Alloy steel (o/stainless), welded, w/circ. x-sect & ext. diam. 
406.4mm or less, tubes, pipes, hollow prof., w/wall thick. of 1.65 
mm+

7306.50.50 2% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel (o/than stainless), seamless, cold-drawn/cold-rolled, 
tubes, pipes, etc., w/circ. cross sect., for mfr of ball/roller bearings

7304.51.10 2.70% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel (o/than stainless), seamless, n/cold-drawn/cold-rolled, 
tubes, pipes, etc. w/circ. cross sect., for boilers, heaters, etc

7304.59.20 3% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel (o/than stainless), seamless, n/cold-drawn/cold-rolled, 
tubes, pipes, etc. w/circ. cross sect., for mfr ball/roller bearings

7304.59.10 2.70% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel (o/than stainless), seamless, tubes, pipes and hollow 
profiles, o/than circ. cross sect., w/wall thickness less than 4 mm

7304.90.70 3% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel (o/than stainless), seamless, tubes, pipes and hollow 
profiles, o/than circ. cross sect., w/wall thickness of 4 mm or more

7304.90.30 1.30% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, angles, shapes and sections of alloy steel, welded 7301.20.50 1.60% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, long. welded, w/circ. cross sect. & ext. diam. 
o/406.4mm, tubes and pipes, o/than used in oil/gas drill. or pipelines

7305.31.60 2% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, rails for railway or tramway tracks 7302.10.50 1.40% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamed o/than welded, w/non-circ. x-sect or circ. x-sect 
w/ext. diam. 406.4mm or less, tubes, pipes and hollow profiles

7306.90.50 2% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamed, circ. w/cross sect. & ext. diam o/406.4mm, line 
pipe, long. submerg. arc weld., used for oil/gas pipelines

7305.11.50 2% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamed, w/circ. cross sect. & ext. diam o/406.4mm, line 
pipe, long. welded nesoi, used for oil/gas pipelines

7305.12.50 2% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamed, w/circ. cross sect. & ext. diam o/406.4mm, line 
pipe, not long. welded, used for oil/gas pipelines

7305.19.50 2% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamed, w/circ. cross sect. & ext. diam. o/406.4mm, 
casing pipe, n/threaded/coupled, of kind for drilling for oil/gas

7305.20.80 1.30% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamed, w/circ. cross sect. & ext. diam. o/406.4mm, 
casing pipe, threaded/coupled, of kind for drilling for oil/gas

7305.20.60 2.50% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamed, w/circ. cross sect. & ext. diam. o/406.4mm, not 
welded, tubes and pipes, o/than used in oil/gas drill. or pipelines

7305.90.50 2% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamed, w/ext. diam 406.4mm or less or o/than circ. 
x-sect, n/threaded/coupled, casing of kind used in drilling for oil/gas

7306.20.40 1.30% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamed, w/ext. diam 406.4mm or less or o/than circ. 
x-sect, threaded/coupled, casing of kind used in drilling for oil/gas

7306.20.30 2.50% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamed, w/ext. diam 406.4mm or less or o/than circ. 
x-sect, tubing of a kind used for drilling for oil/gas

7306.20.80 2% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamless casing pipe, not threaded or coupled, of a kind 
used in drilling for oil or gas

7304.29.40 1.30% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamless casing pipe, threaded or coupled, of a kind 
used in drilling for oil or gas

7304.29.30 2.50% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamless drill pipe, of a kind used in drilling for oil or gas 7304.21.60 3% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, seamless tubing, of a kind used in drilling for oil or gas 7304.29.60 3% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, weld. o/than long. weld., w/circ. x -sect. & ext. diam. 
o/406.4mm, tubes and pipes, o/than used in oil/gas drill. or pipelines

7305.39.50 2% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, welded, w/non-circ. x -sect, tubes, pipes and hollow 
profiles, w/wall thickness less than 4 mm

7306.60.70 3% A+

Iron and Steel 
Products

Alloy steel, welded, w/non-circ. x -sect, tubes, pipes and hollow 
profiles, w/wall thickness of 4 mm or more

7306.60.30 1.80% A+

Iron and Steel 
Products

Cast iron or steel, fittings for tubes or pipes, nesoi 7307.19.90 6.20% A+
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Iron and Steel 
Products

Iron (o/than cast) or nonalloy steel, seamless casing pipe, not 
threaded or coupled, of a kind used in drilling for oil or gas

7304.29.20 0.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron (o/than cast) or nonalloy steel, seamless casing pipe, threaded 
or coupled, of a kind used in drilling for oil or gas

7304.29.10 2.40% A+

Iron and Steel 
Products

Iron (o/than cast) or nonalloy steel, seamless drill pipe, of a kind used 
in drilling for oil or gas

7304.21.30 3.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron (o/than cast) or nonalloy steel, seamless, tubes, pipes and 
hollow profiles, o/than circ. cross sect., w/wall thickness less than 4 
mm

7304.90.50 3.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron (o/than cast) or nonalloy steel, seamless, tubes, pipes and 
hollow profiles, o/than circ. cross sect., w/wall thickness of 4 mm or 
more

7304.90.10 0.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron (o/than cast) or nonalloy, seamless tubing, of a kind used in 
drilling for oil or gas

7304.29.50 3.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, angles, shapes and sections, welded 7301.20.10 1.10% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, long. welded, w/circ. cross sect. & ext. diam. 
o/406.4mm, tubes and pipes, o/th used in oil/gas drill.etc

7305.31.40 0.80% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, not cast, butt welding fittings for tubes/pipes, 
w/inside diam. less than 360mm

7307.93.30 6.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, rails for railway or tramway tracks 7302.10.10 0.10% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, seamed o/welded, w/non-circ. x -sect. or circ. 
x-sect. w/ext. diam. 406.4mm or less, tubes, pipes & hollow profiles

7306.90.10 0.80% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, seamed, w/circ. cross sect. & ext. diam 
o/406.4mm, line pipe, long. submerg. arc weld., used for oil/gas

7305.11.10 0.80% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, seamed, w/circ. cross sect. & ext. diam 
o/406.4mm, line pipe, long. welded nesoi, used for oil/gas

7305.12.10 0.80% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, seamed, w/circ. cross sect. & ext. diam. 
o/406.4mm, casing pipe, n/threaded/coupled, of kind for drill. for 
oil/gas

7305.20.40 0.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, seamed, w/circ. cross sect. & ext. diam. 
o/406.4mm, casing pipe, threaded/coupled, of kind for drilling for 
oil/gas

7305.20.20 2.40% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, seamed, w/circ. cross sect. & ext. diam. 
o/406.4mm, not welded, tubes and pipes, o/th used in oil/gas drill.etc

7305.90.10 0.80% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, seamed, w/circ. cross sect.& ext. diam 
o/406.4mm, line pipe, not long. welded, used for oil/gas

7305.19.10 0.80% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, seamed, w/ext. diam 406.4mm or less or 
o/than circ. x -sect, n/threaded/coupled, casing kind used drill for 
oil/gas

7306.20.20 0.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, seamed, w/ext. diam 406.4mm or less or 
o/than circ. x -sect, threaded/coupled, casing of kind used in drill. 
oil/gas

7306.20.10 2.40% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, seamed, w/ext. diam. 406.4mm or less or 
o/than circ. x -sect, tubing of a kind used for drilling for oil/gas

7306.20.60 0.80% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, weld. o/than long. weld., w/circ. x-sect. & ext. 
diam. o/406.4mm, tubes and pipes, o/th used in oil/gas drill.etc

7305.39.10 0.80% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, welded, w/circ. x-sect & ext. diam. 406.4mm or 
less, pipes, tubes & holl. prof., w/wall thick. of 1.65 mm or more

7306.30.50 0.80% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, welded, w/circ. x-sect & ext. diam. 406.4mm or 
less, tubes, pipes, hollow profiles, w/wall thick. less than 1.65 mm

7306.30.10 3.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, welded, w/non-circ. x-sect, tubes, pipes and 
hollow profiles, w/wall thickness less than 4 mm

7306.60.50 3.20% A+
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Iron and Steel 
Products

Iron or nonalloy steel, welded, w/non-circ. x-sect, tubes, pipes and 
hollow profiles, w/wall thickness of 4 mm or more

7306.60.10 0.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel (o/than stainless), stranded wire, not elect. insul., not 
fitted with fittings or made up into articles

7312.10.30 2% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel sheet piling, whether or not drilled, punched or made 
from assembled elements

7301.10.00 0.30% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel, coach screws 7318.11.00 12.50% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel, columns, pillars, posts, beams and girders, nesoi 7308.90.60 1.60% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel, containers of a kind normally carried on the person, in 
the pocket or in the handbag, nesoi

7326.90.35 7.80%

Iron and Steel 
Products

Iron or steel, fish plates and sole plates for jointing or fixing rails 7302.40.00 0.40% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel, leaf springs & leaves therefore, suitable for motor vehicle 
suspension (o/than for motor vehicles w/a G.V.W. o/4 metric tons)

7320.10.60 3.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel, nails, tacks, corrugated nails, staples & similar arts., of 
one piece construction, made of round wire, nesoi

7317.00.55 0.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel, not in part alloy steel, columns, pillars, posts, beams 
and girders

7308.90.30 1.10% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel, self-tapping screws, w/shanks or threads 6 mm or more 
in diameter

7318.14.50 8.60% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel, self-tapping screws, w/shanks or threads less than 6 
mm in diameter

7318.14.10 6.20% A+

Iron and Steel 
Products

Iron or steel, sleepers (cross-ties) for railway or tramway track 
construction

7302.20.00 0.40% A+

Iron and Steel 
Products

Iron/steel (o/stainless), ropes, cables & cordage (o/than stranded 
wire), n/elect. insul., fitted with fittings or made up into articles

7312.10.70 2.30% A+

Iron and Steel 
Products

Iron/steel (o/stainless), ropes, cables & cordage, o/th of brass plate 
wire (o/than stranded wire), n/elect. insul., w/o fittings etc.

7312.10.90 1.60% A+

Iron and Steel 
Products

Iron/steel, fencing, of wire, welded at the intersection, plated or 
coated with zinc, whether or not covered w/plastic material

7314.31.10 0.1 cents/kg A+

Iron and Steel 
Products

Iron/steel, grill, netting and fencing, of wire, not welded at the 
intersection, coated with plastics

7314.42.00 0.1 cents/kg A+

Iron and Steel 
Products

Iron/steel, grill, netting and fencing, of wire, not welded at the 
intersection, plated or coated with zinc

7314.41.00 0.1 cents/kg A+

Iron and Steel 
Products

Stainless steel, ropes, cables and cordage (o/than stranded wire), not 
elect. insul., fitted with fittings or made up into articles

7312.10.50 2.30% A+

Iron and Steel 
Products

Stainless steel, ropes, cables and cordage (o/than stranded wire), not 
elect. insul., not fitted with fittings or made up into articles

7312.10.60 1.80% A+

Iron and Steel 
Products

Stainless steel, seamless, cold-drawn/cold-rolled, tubes, pipes and 
hollow profiles, w/circular cross section & extern. diam less than 
19mm

7304.41.30 3% A+

Iron and Steel 
Products

Stainless steel, seamless, cold-drawn/cold-rolled, tubes, pipes and 
hollow profiles, w/circular cross section & extern. diam of 19mm or 
more

7304.41.60 3% A+

Iron and Steel 
Products

Stainless steel, seamless, not cold-drawn/cold-rolled, tubes, pipes 
and hollow profiles, w/circular cross section

7304.49.00 3% A+

Iron and Steel 
Products

Stainless steel, welded, w/circ. x -sect & ext. diam. 406.4mm or less, 
tubes, pipes, hollow profiles, w/wall thick. less than 1.65 mm

7306.40.10 3% A+

Iron and Steel 
Products

Stainless steel, welded, w/circ. x -sect & ext. diam. 406.4mm or less, 
tubes, pipes, hollow profiles, w/wall thick. of 1.65 mm or more

7306.40.50 2% A+

Jewelry Synthetic or reconstructed precious or semiprecious stones, 
unworked or simply sawn or roughly shaped

7104.20.00 3% A+
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Leather and 
Skins

Leather of animals, nesi, without hair on, not including chamois, 
patent, patent laminated or metallized, not fancy

4107.90.30 3.30% A+

Leather and 
Skins

Leather of swine, w/o hair on, not incl. chamois, patent, patent 
laminated or metallized leather, nesi

4107.10.30 4.20% A+

Leather and 
Skins

Patent laminated leather or metallized leather, of calf or kip 4109.00.40 3.60% A+

Leather and 
Skins

Patent leather 4109.00.30 2.30% A+

Leather and 
Skins

Sheep or lamb skin leather, w/o wool on, excl. leather of heading 
4108 or 4109, parchment-dressed or prepared after tanning, not fancy

4105.20.30 2% A+

Leather and 
Skins

Sheep or lamb skin leather, w/o wool on, not incl. chamois, patent, 
patent laminated or metallized leather, pretanned other than vegetable

4105.12.00 2% A+

Leather and 
Skins

Sheep or lamb skin leather, without wool on, not including chamois, 
patent, patent laminated or metallized leather, retanned, nesi

4105.19.20 2% A+

Leather and 
Skins

Wet blues of sheep or lamb skin leather, without wool on, not 
including chamois, patent, patent laminated or metallized leather, 
retanned

4105.19.10 2% A+

Leather and 
Skins

Wet blues of swine leather, w/o hair on, not incl. chamois, patent, 
patent laminated or metallized leather

4107.10.20 4.20% A+

Leather and 
Skins

Whole bovine skin leather, w/o hair on, fancy, n/o 2.6 sq m not incl. 
chamois, patent, patent laminated or metallized leather

4104.10.80 3.60% A+

Leather and 
Skins

Whole bovine skin leather, w/o hair on, not fancy, n/o 2.6 sq m not 
incl. chamois, patent, patent laminated or metallized leather

4104.10.60 2.40% A+

Leather Articles Articles of a kind normally carried in the pocket or handbag, with 
outer surface 85% or more silk or silk waste

4202.32.85 8%

Leather Articles Articles of a kind normally carried in the pocket or handbag, with 
outer surface of leather, composition or patent leather, nesi

4202.31.60 8%

Leather Articles Articles of apparel, of leather or of composition leather, nesi 4203.10.40 6%
Leather Articles Articles of kind usu. carried in pocket or handbag (o/t lea., shtng. of 

plas., tex. mat., vul. fib. or paperbd.), pap. cov., of mat. nesi
4202.39.50 7.80%

Leather Articles Cases, bags & sim. cont., nesi, of mat. (o/t lea., plas. shtng., tex. 
mat., vul. fib. or paperbd.), pap. cov., except of wood or plastic

4202.99.50 7.80%

Leather Articles Cases, bags and containers nesi, with outer surface of leather, of 
composition leather or patent leather

4202.91.00 4.50%

Leather Articles Cases, bags and similar containers, nesi, with outer surface of 
vulcanized fiber or of paperboard

4202.99.90 20%

Leather Articles Gloves not wholly of horsehide or cowhide leather not specially 
designed for use in sports, nesi

4203.29.18 14%

Leather Articles Gloves not wholly of horsehide or cowhide leather not specially 
designed for use in sports, with fourchettes or sidewalls

4203.29.15 14%

Leather Articles Gloves, mittens and mitts of leather or composition leather, nesi, 
lined, for persons other than men

4203.29.50 12.60%

Leather Articles Gloves, mittens and mitts of leather or composition leather, nesi, not 
lined, for persons other than men

4203.29.40 12.60%

Leather Articles Gloves, mittens and mitts of leather or composition leather, nesi, not 
seamed

4203.29.20 12.60%

Leather Articles Gloves, wholly of horsehide or cowhide (except calfskin) leather, not 
specially designed for use in sports, nesi

4203.29.08 14%

Leather Articles Gloves, wholly of horsehide or cowhide leather not specially designed 
for use in sports, with fourchettes or sidewalls

4203.29.05 12.60%

Leather Articles Handbags w. or w/o shld. strap or w/o handle of mat. (o/t leather, 
shtng. of plas., tex. mat., vul. fib. or paperbd.), pap.cov.,of mat. nesi

4202.29.50 7.80%

Leather Articles Handbags with or w/o shoulder strap or w/o handle, with outer surface 
containing 85% or more of silk, not braided

4202.22.70 7%
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Leather Articles Handbags with or without shoulder straps or without handle, with 
outer surface of vulcanized fiber or of paperboard, not covered with 
paper

4202.29.90 20%

Leather Articles Handbags, with or without shoulder strap or without handle, with outer 
surface of leather, composition or patent leather, nesi, n/o $20 ea.

4202.21.60 10%

Leather Articles Handbags, with or without shoulder strap or without handle, with outer 
surface of leather, composition or patent leather, nesi, over $20 ea.

4202.21.90 9%

Leather Articles Handbags, with or without shoulder strap or without handle, with outer 
surface of reptile leather

4202.21.30 5.30%

Leather Articles Handbags, with or without shoulder straps or without handle, with 
outer surface of sheeting of plastics

4202.22.15 17.60%

Leather Articles Men's gloves, mittens and mitts of leather or composition leather, 
nesi, seamed

4203.29.30 14%

Leather Articles Travel, sports and similar bags with outer surface of plastic sheeting 4202.92.45 20%
Leather Articles Trunks, suitcases, vanity & all other cases, occupational luggage & 

like containers, surface of leather, composition or patent leather
4202.11.00 8%

Leather Articles Trunks, suitcases, vanity and attache cases, occupational luggage 
and similar containers, with outer surface of plastics

4202.12.20 20%

Leather Articles Trunks, suitcases, vanity cases, attache cases, occupational 
luggage & like containers surface of vulcanized fiber or paperboard 
nesi

4202.19.00 20%

Leather 
Preparations

Preparations nesoi, for the treatment of leather, furskins or other 
materials nesoi

3403.91.50 6.50% A+

Lubricating 
Preparations

Lubricating preparations (incl. lubricant-based preparations), nesoi 3403.99.00 6.50% A+

Lubricating 
Preparations

Lubricating preparations containing 50% but less than 70% by weight 
of petroleum oils or of oils obtained from bituminous minerals

3403.19.10 0.20% A+

Machinery and 
Parts

Ball bearings other than ball bearings with integral shafts 8482.10.50 9% A+

Machinery and 
Parts

Ball bearings with integral shafts 8482.10.10 2.40% A+

Machinery and 
Parts

Balls, needles and rollers for ball or roller bearings 8482.91.00 4.40% A+

Machinery and 
Parts

Bearing housings nesi; plain shaft bearings 8483.30.80 4.50% A+

Machinery and 
Parts

Housed bearings (incorporating ball or roller bearings), nesi 8483.20.80 4.50% A+

Machinery and 
Parts

Inner or outer rings or races for ball bearings 8482.99.05 9.90% A+

Machinery and 
Parts

Inner or outer rings or races for other bearings, nesi 8482.99.25 5.80% A+

Machinery and 
Parts

Inner or outer rings or races for taper roller bearings 8482.99.15 5.80% A+

Machinery and 
Parts

Parts of articles of subheading 8483.20 8483.90.70 5.50% A+

Machinery and 
Parts

Parts of ball bearings (including parts of ball bearings with integral 
shafts), nesi

8482.99.35 9.90% A+

Machinery and 
Parts

Parts of bearing housings and plain shaft bearings, nesi 8483.90.30 4.50% A+

Machinery and 
Parts

Parts of other ball or roller bearings, nesi 8482.99.65 5.80% A+

Machinery and 
Parts

Parts of tapered roller bearings, nesi 8482.99.45 5.80% A+

Machinery and 
Parts

Parts of transmission equipment, nesi 8483.90.80 2.80% A+
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Machinery and 
Parts

Shaft couplings (other than universal joints) 8483.60.80 2.80% A+

Machinery and 
Parts

Tapered roller bearings, including cone and tapered roller assemblies 8482.20.00 5.80% A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Brooms (o/than whiskbrooms), wholly or in part broom corn, val. n/o 
96 cents ea, first 121478 dz in calendar yr, class. in 9603.10

9603.10.40 8% A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Brooms (o/than whiskbrooms), wholly or in part broom corn, val. n/o 
96 cents ea, in excess of 121478 dz in calendar yr., class in 9603.10

9603.10.50 32 cents each A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Brooms (o/than whiskbrooms), wholly or in part broom corn, val. ov 96 
cents each

9603.10.60 32% A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Ink pads (whether or not inked and with or without boxes) 9612.20.00 3.50% A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Pens, for drawing w/India ink 9608.31.00 0.4 cents 
each + 2.7%

A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Pens, fountain, stylograph and other pens, nesoi 9608.39.00 0.4 cents 
each + 2.7%

A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Powder puffs and pads for the application of cosmetics or toilet 
preparations

9616.20.00 4.30% A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Sets of pens, mechanical pencils, etc. from two or more subheadings 
9608.10 - 9608.40

9608.50.00 The rate 
applicable to 
each article in 
the absence 
of this 
subheading

A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Wiskbrooms, wholly or pt. of broom corn, n/o $0.96 each, first 61,655 
doz in calendar year classif. in 9603.10.05-9603.10.35

9603.10.05 8% A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Wiskbrooms, wholly or pt. of broom corn, n/o $0.96 each, in excess 
of first 61,655 dz in calendar year classif. in 9603.10.05-9603.10.35

9603.10.15 5 cents each A+

Manufactured 
Articles 
(Miscellaneous)

Wiskbrooms, wholly or pt. of broom corn, over $0.96 each 9603.10.35 14% A+

Mattresses Mattresses, of cotton 9404.29.10 3% A+
Meat Boneless meat of lamb, fresh or chilled 0204.23.20 0.7 cents/kg A+
Meat Boneless meat of lamb, frozen 0204.43.20 0.7 cents/kg A+
Meat Boneless meat of sheep, nesi, fresh or chilled 0204.23.40 2.8 cents/kg A+
Meat Boneless meat of sheep, nesi, frozen 0204.43.40 2.8 cents/kg A+
Meat Bovine carcasses and halves, fresh or chld., descr. in add. US note 3 

to Ch. 2
0201.10.10 4.4 cents/kg A+

Meat Bovine carcasses and halves, fresh or chld., descr. in gen. note 15 of 
the HTS

0201.10.05 4.4 cents/kg A+
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Meat Bovine carcasses and halves, frozen, descr. in add. US note 3 to Ch. 
2

0202.10.10 4.4 cents/kg A+

Meat Bovine carcasses and halves, frozen, descr. in gen. note 15 of the 
HTS

0202.10.05 4.4 cents/kg A+

Meat Bovine meat cuts (except high-qual. beef cuts), boneless, processed, 
fresh or chld., descr in add. US note 3 to Ch. 2

0201.30.30 10% A+

Meat Bovine meat cuts (except high-qual. beef cuts), boneless, processed, 
fresh or chld., descr in gen. note 15 of the HTS

0201.30.04 10% A+

Meat Bovine meat cuts (except high-qual. beef cuts), boneless, processed, 
frozen, descr in add. US note 3 to Ch. 2

0202.30.30 10% A+

Meat Bovine meat cuts (except high-qual. beef cuts), boneless, processed, 
frozen, descr in gen. note 15 of the HTS

0202.30.04 10% A+

Meat Bovine meat cuts (except high-qual. beef cuts), w/bone in, 
processed, fresh or chld., descr in add. US note 3 to Ch. 2

0201.20.30 10% A+

Meat Bovine meat cuts (except high-qual. beef cuts), w/bone in, 
processed, fresh or chld., descr in gen. note 15 of the HTS

0201.20.04 10% A+

Meat Bovine meat cuts (except high-qual. beef cuts), w/bone in, 
processed, frozen, descr in add. US note 3 to Ch. 2

0202.20.30 10% A+

Meat Bovine meat cuts (except high-qual. beef cuts), w/bone in, 
processed, frozen, descr in gen. note 15 of the HTS

0202.20.04 10% A+

Meat Bovine meat cuts, boneless, not processed, fresh or chld., descr in 
add. US note 3 to Ch. 2

0201.30.50 4.4 cents/kg A+

Meat Bovine meat cuts, boneless, not processed, fresh or chld., descr in 
gen. note 15 of the HTS

0201.30.06 4.4 cents/kg A+

Meat Bovine meat cuts, boneless, not processed, frozen, descr in add. US 
note 3 to Ch. 2

0202.30.50 4.4 cents/kg A+

Meat Bovine meat cuts, boneless, not processed, frozen, descr in gen. 
note 15 of the HTS

0202.30.06 4.4 cents/kg A+

Meat Bovine meat cuts, w/bone in, not processed, fresh or chld., descr in 
add. US note 3 to Ch. 2

0201.20.50 4.4 cents/kg A+

Meat Bovine meat cuts, w/bone in, not processed, fresh or chld., descr in 
gen. note 15 of the HTS

0201.20.06 4.4 cents/kg A+

Meat Bovine meat cuts, w/bone in, not processed, frozen, descr in add. US 
note 3 to Ch. 2

0202.20.50 4.4 cents/kg A+

Meat Bovine meat cuts, w/bone in, not processed, frozen, descr in gen. 
note 15 of the HTS

0202.20.06 4.4 cents/kg A+

Meat Carcasses and half-carcasses of lamb, fresh or chilled 0204.10.00 0.7 cents/kg A+
Meat Carcasses and half-carcasses of lamb, frozen 0204.30.00 0.7 cents/kg A+
Meat Carcasses and half-carcasses of sheep, other than lamb, fresh or 

chilled
0204.21.00 2.8 cents/kg A+

Meat Carcasses and half-carcasses of sheep, other than lamb, frozen 0204.41.00 2.8 cents/kg A+
Meat Chickens, not cut in pieces, fresh or chilled 0207.11.00 8.8 cents/kg A+
Meat Chickens, not cut in pieces, frozen 0207.12.00 8.8 cents/kg A+
Meat Cuts and offal of chickens, fresh or chilled 0207.13.00 17.6 cents/kg A+
Meat Cuts and offal of chickens, frozen 0207.14.00 17.6 cents/kg A+
Meat Cuts and offal of ducks, geese or guineas, frozen 0207.36.00 17.6 cents/kg A+
Meat Cuts and offal of turkeys, fresh or chilled 0207.26.00 17.6 cents/kg A+
Meat Cuts and offal of turkeys, frozen 0207.27.00 17.6 cents/kg A+
Meat Cuts and offal, other than fatty livers, of ducks, geese or guineas, 

fresh or chilled
0207.35.00 17.6 cents/kg A+

Meat Cuts of lamb meat with bone in, fresh or chilled 0204.22.20 0.7 cents/kg A+
Meat Cuts of lamb meat with bone in, frozen 0204.42.20 0.7 cents/kg A+
Meat Cuts of sheep meat with bone in, nesi, fresh or chilled 0204.22.40 2.8 cents/kg A+
Meat Cuts of sheep meat with bone in, nesi, frozen 0204.42.40 2.8 cents/kg A+
Meat Ducks, geese or guineas, not cut in pieces, fresh or chilled 0207.32.00 8.8 cents/kg A+
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Meat Fatty livers of ducks, geese or guineas, fresh or chilled 0207.34.00 17.6 cents/kg A+
Meat Fresh or chilled retail cuts of ham, shoulders and cuts thereof, with 

bone in
0203.12.10 1.4 cents/kg A+

Meat Hams, shoulders and cuts thereof with bone in, salted, in brine, dried 
or smoked

0210.11.00 1.4 cents/kg A+

Meat High-qual. beef cuts w/bone in, processed, fresh or chld., descr in 
gen. note 15 of the HTS

0201.20.02 4% A+

Meat High-qual. beef cuts w/bone in, processed, frozen, descr in gen. note 
15 of the HTS

0202.20.02 4% A+

Meat High-qual. beef cuts, boneless, processed, fresh or chld., descr in 
add. US note 3 to Ch. 2

0201.30.10 4% A+

Meat High-qual. beef cuts, boneless, processed, fresh or chld., descr in 
gen. note 15 of the HTS

0201.30.02 4% A+

Meat High-qual. beef cuts, w/bone in, processed, fresh or chld., descr in 
add. US note 3 to Ch. 2

0201.20.10 4% A+

Meat High-qual. beef cuts, w/bone in, processed, frozen, descr in add. US 
note 3 to Ch. 2

0202.20.10 4% A+

Meat Meat and edible meat offal of rabbits or hares, fresh, chilled or frozen 0208.10.00 6.40% A+
Meat Meat of swine nesi, retail cuts, fresh or chilled 0203.19.20 1.4 cents/kg A+
Meat Meat of swine other than hams, shoulders, bellies (streaky) and cuts 

thereof, salted, in brine, dried or smoked
0210.19.00 1.4 cents/kg A+

Meat Other meat and edible meat offal nesi, fresh, chilled or frozen 0208.90.40 6.40% A+
Meat Turkeys, not cut in pieces, fresh or chilled 0207.24.00 15 cents/kg A+
Meat Turkeys, not cut in pieces, valued 88 cents or more per kg, frozen 0207.25.40 10% A+
Meat Turkeys, not cut in pieces, valued less than 88 cents/kg, frozen 0207.25.20 8.8 cents/kg A+
Meat (Prepared) Homogenized preparations of meat, meat offal or blood, nesi 1602.10.00 1.90% A+
Meat (Prepared) Prepared or preserved liver of goose 1602.20.20 4.9 cents/kg A+
Meat (Prepared) Prepared or preserved meat of bovine animals, not containing cereals 

or vegetables, nesi
1602.50.60 1.80% A+

Meat (Prepared) Prepared or preserved pork hams and cuts thereof, not containing 
cereals or vegetables, nesi

1602.41.90 1.4 cents/kg A+

Meat (Prepared) Prepared or preserved pork shoulders and cuts thereof, other than 
boned and cooked and packed in airtight containers

1602.42.40 1.4 cents/kg A+

Metal Articles 
(Miscellaneous)

Base metal (o/than iron/steel/aluminum/zinc) mountings, fittings & 
similar articles, suitable for motor vehicles, & base metal pts thereof

8302.30.60 3.50% A+

Metal Articles 
(Miscellaneous)

Padlocks, base metal, not of cylinder or pin tumbler construction, not 
ov 3.8cm wide

8301.10.20 2.30% A+

Metal Articles 
(Miscellaneous)

Padlocks, base metal, not of cylinder or pin tumbler construction, ov 
3.8cm but n/o 6.4cm wide

8301.10.40 3.80% A+

Metal Articles 
(Miscellaneous)

Padlocks, base metal, of cylinder or pin tumbler construction, ov 
3.8cm but n/o 6.4cm wide

8301.10.80 4.80% A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Cobalt alloy, unwrought 8105.10.30 4.40% A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Magnesium, raspings, turnings and granules graded according to 
size; magnesium powders

8104.30.00 4.40% A+
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Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Magnesium, unwrought, nesoi 8104.19.00 6.50% A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Molybdenum, powders 8102.10.00 9.1 cents/kg 
on 
molybdenum 
content + 
1.2%

A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Molybdenum, unwrought (including bars and rods obtained simply by 
sintering)

8102.91.10 13.9 cents/kg 
on 
molybdenum 
content + 
1.9%

A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Niobium (columbium), unwrought; niobium, powders 8112.91.40 4.90% A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Thallium, unwrought; thallium, powders 8112.91.60 4% A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Titanium, unwrought; titanium, powders 8108.10.50 15% A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Tungsten, bars and rods (o/than those obtained simply by sintering), 
profiles, plates, sheets, strip and foil

8101.92.00 6.50% A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Tungsten, powders 8101.10.00 7% A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Tungsten, unwrought (including bars and rods obtained simply by 
sintering)

8101.91.50 6.60% A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Tungsten, wire 8101.93.00 4.40% A+

Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Vanadium (o/than waste & scrap) and articles thereof 8112.40.60 2% A+
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Metals and 
Products of 
Metals (Other 
than Steel and 
Iron)

Zirconium, unwrought; zirconium, powders 8109.10.60 4.20% A+

Musical 
Instruments and 
parts

Parts & access. for pianos (o/than tuning pins and strings) nesoi 9209.91.80 4.20% A+

Nuts Almonds, fresh or dried, in shell 0802.11.00 7.7 cents/kg A+
Nuts Almonds, fresh or dried, shelled 0802.12.00 24 cents/kg A+
Nuts Hazelnuts or filberts, fresh or dried, in shell 0802.21.00 7 cents/kg A+
Nuts Hazelnuts or filberts, fresh or dried, shelled 0802.22.00 14.1 cents/kg A+
Nuts Nuts nesi, fresh or dried, shelled 0802.90.98 5 cents/kg A+
Nuts Pecans, fresh or dried, in shell 0802.90.10 8.8 cents/kg A+
Nuts Walnuts, fresh or dried, shelled 0802.32.00 26.5 cents/kg A+
Nuts 
(Preparations)

Almonds, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.19.40 32.6 cents/kg A+

Nuts 
(Preparations)

Blanched peanuts, subject to add. US note 2 to Ch. 12, not GN15 2008.11.25 6.6 cents/kg A+

Nuts 
(Preparations)

Blanched peanuts, subject to gen. note 15 of the HTS 2008.11.22 6.6 cents/kg A+

Nuts 
(Preparations)

Filberts, otherwise prepared or preserved, nesi 2008.19.20 11.3 cents/kg A+

Nuts 
(Preparations)

Peanuts, otherwise prepared or preserved, nesoi, subject to add. US 
note 2 to chap. 12, not GN15

2008.11.45 6.6 cents/kg A+

Nuts 
(Preparations)

Peanuts, otherwise prepared or preserved, nesoi, subject to gen. note 
15 of the HTS

2008.11.42 6.6 cents/kg A+

Ores Molybdenum ores and concentrates, not roasted 2613.90.00 17.8 cents/kg 
on 
molybdenum 
content

A+

Ores Molybdenum ores and concentrates, roasted 2613.10.00 12.8 cents/kg 
on 
molybdenum 
content + 
1.8%

A+

Ores Precious metal (other than silver) ores and concentrates 2616.90.00 1.7 cents/kg 
on lead 
content

A+

Ores Silver ores and concentrates 2616.10.00 0.8 cents/kg 
on lead 
content

A+

Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Distillate and residual fuel oils (including blends) derived from 
bituminous minerals, testing 25 degrees A.P.I. or more

2710.00.10 10.5 cents/bbl A+

Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Distillate and residual fuel oils (including blends) derived from 
bituminous minerals, testing under 25 degrees A.P.I.

2710.00.05 5.25 cents/bbl A+
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Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Kerosene (ex. motor fuel or mtr fuel blend. stock), fr. petro oils and 
bitumin. minrls, o/than crude, or preps. 70%+ by wt. fr. petro. oils

2710.00.20 10.5 cents/bbl A+

Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Lubricating oils, w/or w/o additives, fr. petro oils and bitumin. minrls, 
o/than crude, or preps. 70%+ by wt. fr. petro. oils

2710.00.30 84 cents/bbl A+

Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Mixt.ofhydrocarbons(fr.petro oils & bitum. min., o/than crude, or 
preps.70%+ by wt. fr. petro. oils), nesoi, n/o 50% single hydrocarbon

2710.00.45 10.5 cents/bbl A+

Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Motor fuel blending stock, from petro oils and bitumin. minrls, o/than 
crude, or preps. 70%+ by wt. from petro. oils

2710.00.18 52.5 cents/bbl A+

Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Motor fuel, from petro oils and bitumin. minrls, o/than crude, or preps. 
70%+ by wt. from petro. oils

2710.00.15 52.5 cents/bbl A+

Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Naphthas (ex. motor fuel or mtr fuel blend. stock), fr. petro oils and 
bitumin. minrls, o/than crude, or preps. 70%+ by wt. fr. petro. oils

2710.00.25 10.5 cents/bbl A+

Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Petroleum oils & oils from bitum. min. or preps nesoi 70+% by wt. 
from petro. oils or bitum. min., nesoi

2710.00.60 7% A+

Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Petroleum oils and oils from bituminous minerals, crude, testing 25 
degrees A.P.I. or more

2709.00.20 10.5 cents/bbl A+

Petroleum Oils 
and Products 
(Excluding 
Plastics)

Petroleum oils and oils from bituminous minerals, crude, testing 
under 25 degrees A.P.I.

2709.00.10 5.25 cents/bbl A+

Plants or Trees 
(Live)

Hyacinth bulbs, dormant 0601.10.30 38.4 
cents/1000

A+

Plants or Trees 
(Live)

Hyacinth bulbs, without soil attached, in growth or in flower 0601.20.10 38.4 
cents/1000

A+

Plants or Trees 
(Live)

Lily of the valley pips, dormant 0601.10.85 $1.44/1000 A+

Plants or Trees 
(Live)

Live mushroom spawn 0602.90.50 1.4 cents/kg A+

Plants or Trees 
(Live)

Roses, fresh cut 0603.10.60 6.80%

Plastics Belting and belts (except V-belts) for machinery, of plastics, 
containing textile fibers nesoi

3926.90.59 2.40% A+

Plastics Cellulose nitrates (including collodions), in primary forms 3912.20.00 5.20% A+
Plastics Clothespins, spring type, of plastics 3926.90.65 4.20% A+
Plastics Fasteners, in clips suitable for use in a mechanical attaching device, 

of plastics
3926.90.85 8.30% A+

Plastics Fittings for furniture, coachwork or the like, other than handles and 
knobs, of plastics

3926.30.50 5.30% A+

Plastics Gloves, nesoi, of plastics 3926.20.40 9.50% A+
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Plastics Monafilament nesoi, of plastics, excluding ethylene, vinyl chloride and 
acrylic polymers

3916.90.30 6.50% A+

Plastics Nonadhesive plates, sheets, film, foil and strip, cellular, of 
polyurethanes, combined with textile materials nesoi

3921.13.19 5.30% A+

Plastics Nonadhesive plates, sheets, film, foil and strip, of noncellular plastics 
combined with cotton, over 1.492 kg/sq m

3921.90.21 6.50% A+

Plastics Nonadhesive plates, sheets, film, foil and strip, of noncellular plastics 
combined with textile materials, nesoi, not over 1.492 kg/sq m

3921.90.19 5.30% A+

Plastics Nonadhesive plates, sheets, film, foil and strip, of noncellular plastics 
combined with textile materials, nesoi, over 1.492 kg/sq m

3921.90.29 4.40% A+

Plastics V-belts of plastics, containing textile fibers 3926.90.55 5.10% A+
Plastics Wall or ceiling coverings of plastics other than of polymers of vinyl 

chloride with a backing of textile fibers other than of manmade fiber
3918.90.30 5.30% A+

Plastics Wall or ceiling coverings of polymers of vinyl chloride with a backing 
of textile fibers other than of manmade fibers

3918.10.40 5.30% A+

Plastics Wall or ceiling coverings, with a backing of manmade fibers, less than 
or equal to 70% by weight of PVC

3918.10.32 6.50% A+

Plastics Wall or ceiling coverings, with a backing of manmade fibers, of 
plastics other than polymers of vinyl chloride

3918.90.20 6.50% A+

Plastics Waterbed mattresses and liners and parts of the foregoing, of plastics 3926.90.77 2.40% A+
Radio 
Equipment

Radiobroadcast receiver combinations incorporating tape recorders, 
nesi

8527.31.50 2.50% A+

Radio 
Equipment

Radiobroadcast receiver combined w/ sound recording or reproducing 
apparatus for connection to telegraphic/telephonic apparatus/network

8527.31.05 4.90% A+

Radio 
Equipment

Radiobroadcast receivers, not operating w/o external power, for motor 
vehicles, w/o sound recording or reproducing apparatus, other

8527.29.80 4.40% A+

Railway Parts Parts of railway/tramway locomotives/rolling stock, parts of axles 8607.19.06 0.40% A+
Rubber and 
Products of 
Rubber

Articles of apparel and clothing accessories, excluding gloves, of 
vulcanized rubber other than hard rubber

4015.90.00 4% A+

Rubber and 
Products of 
Rubber

Conveyor belts or belting of vulcanized rubber reinforced only with 
textile materials, nesoi

4010.12.90 1.90% A+

Rubber and 
Products of 
Rubber

Conveyor belts/belting of vulcanized rubber, nesoi, combined with 
textile materials nesoi

4010.19.80 1.90% A+

Rubber and 
Products of 
Rubber

Endless synchronous transmission belt of vulcanized rubber, 
circumference 60 to 150 cm, combined with textile materials nesoi

4010.23.50 1.90% A+

Rubber and 
Products of 
Rubber

Endless synchronous transmission belts of vulcanized rubber, 
circumference 150 to 198 cm, combined with textile materials nesoi

4010.24.50 1.90% A+

Rubber and 
Products of 
Rubber

Nonseamless gloves of vulcanized rubber, other than surgical or 
medical gloves

4015.19.50 14% A+

Rubber and 
Products of 
Rubber

Transmission belts or belting of vulcanized rubber, nesoi, combined 
with textile materials nesoi

4010.29.50 1.90% A+

Rubber and 
Products of 
Rubber

Transmission V-belts and V-belting of vulcanized rubber, nesoi, 
combined with textile materials

4010.29.10 3.40% A+

Rubber and 
Products of 
Rubber

Transmission V-belts of vulcanized rubber, circumference exceeding 
180 cm but not exceeding 240 cm, combined with textile materials

4010.22.30 3.40% A+
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Rubber and 
Products of 
Rubber

Transmission V-belts of vulcanized rubber, circumference exceeding 
60 cm but not exceeding 180 cm, combined with textile materials

4010.21.30 3.40% A+

Seafood Fillets of herrings, dried, salted or in brine, but not smoked, in 
immediate containers weighing with their contents 6.8 kg or less 
each

0305.30.20 4% A+

Seafood Fillets of mackerel, dried, salted or in brine, but not smoked, in 
immediate containers weighing with their contents 6.8 kg or less 
each

0305.30.40 5% A+

Seafood Herrings, in brine or salted but not dried or smoked, in immediate 
containers weighing with their contents 6.8 kg or less each

0305.61.20 4% A+

Seafood Mackerel, in brine or salted but not dried or smoked, in immediate 
containers weighing with their contents 6.8 kg or less each

0305.69.20 5% A+

Seafood Salmon, in brine or salted but not dried or smoked 0305.69.40 3% A+
Seafood Smoked Pacific, Atlantic and Danube salmon, including fillets 0305.41.00 5% A+
Seafood 
(Prepared)

Bonito (Sarda spp.), in oil 1604.14.70 4.90% A+

Seafood 
(Prepared)

Bonito (Sarda spp.), not in oil 1604.14.80 6% A+

Seafood 
(Prepared)

Bonito, yellowtail and pollock, whole or in pieces, but not minced, in 
airtight containers, not in oil

1604.19.10 4% A+

Seafood 
(Prepared)

Clam juice 1603.00.10 8.50% A+

Seafood 
(Prepared)

Fish sticks and like products of any size or shape, fillets or other 
portions of fish, breaded, coated with batter, not cooked nor in oil

1604.19.40 10% A+

Seafood 
(Prepared)

Fish sticks and like products of any size or shape, fillets or other 
portions of fish, if breaded, coated with batter, cooked or in oil

1604.19.50 10.50% A+

Seafood 
(Prepared)

Fish sticks and similar products of any size or shape, if breaded, 
coated with batter or similarly prepared, cooked or in oil

1604.20.50 7.50% A+

Seafood 
(Prepared)

Fish sticks and similar products of any size or shape, if breaded, 
coated with batter or similarly prepared, not cooked nor in oil

1604.20.40 10% A+

Seafood 
(Prepared)

Oysters, prepared or preserved, but not smoked 1605.90.50 4.70% A+

Seafood 
(Prepared)

Prepared or preserved herrings, whole or in pieces, but not minced, in 
oil, in airtight containers

1604.12.20 4% A+

Seafood 
(Prepared)

Prepared or preserved salmon, whole or in pieces, but not minced, in 
oil, in airtight containers

1604.11.20 6% A+

Seafood 
(Prepared)

Sardines, not smoked, sardinella, brisling or sprats, neither skinned 
nor boned, in oil, in airtight containers

1604.13.20 15% A+

Seafood 
(Prepared)

Sardines, sardinella, brisling or sprats, skinned or boned, in oil, in 
airtight containers

1604.13.30 20% A+

Seafood 
(Prepared)

Tunas and skipjack, not in airtight containers, not in oil, in bulk or in 
immediate containers weighing with contents over 6.8 kg each

1604.14.40 1.1 cents/kg A+

Seafood 
(Prepared)

Tunas and skipjack, not in oil, in airtight cont., n/o 7 kg, not of U.S. 
possessions, product within quota

1604.14.20 6% A+

Seafood 
(Prepared)

Tunas and skipjack, not in oil, in airtight containers, n/o 7 kg, not of 
U.S. possessions, over quota

1604.14.30 12.50% A+

Seafood 
(Prepared)

Tunas and skipjack, whole or in pieces, but not minced, in oil, in 
airtight containers

1604.14.10 35% A+

Spices Anaheim and ancho pepper, dried or crushed or ground 0904.20.40 5 cents/kg A+
Spices Bay leaves, other than crude or not manufactured 0910.40.40 3.20% A+
Spirits Effervescent wine, nesi 2206.00.60 13.9 cents/ 

liter
A+

Spirits Ethyl alcohol and other spirits, denatured, of any strength 2207.20.00 1.90% A+
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Spirits Prune wine 2206.00.30 3.1 cents/liter 
+ 22.1 
cents/pf. Liter 
on ethyl 
alcohol 
content

A+

Spirits Rum and tafia, in containers each holding not over 4 liters, valued not 
over $3/proof liter

2208.40.20 23.7 
cents/pf.liter

A+

Spirits Rum and tafia, in containers each holding not over 4 liters, valued over 
$3/proof liter

2208.40.40 13 
cents/pf.liter

A+

Spirits Rum and tafia, in containers each holding over 4 liters, valued not over 
$0.69/proof liter

2208.40.60 23.7 
cents/pf.liter

A+

Spirits Rum and tafia, in containers each holding over 4 liters, valued over 
$0.69/proof liter

2208.40.80 13 
cents/pf.liter

A+

Spirits Undenatured ethyl alcohol of 80 percent vol. alcohol or higher, for 
nonbeverage purposes

2207.10.60 2.50% A+

Spirits Vermouth in containers each holding over 4 liters 2205.90.40 3.8 cents/liter A+
Sports 
Equipment

Artificial baits and flies 9507.90.70 9% A+

Sports 
Equipment

Badminton nets, of cotton 9506.99.08 2.80% A+

Sports 
Equipment

Fishing reels, valued not over $2.70 each 9507.30.20 9.20% A+

Sports 
Equipment

Fishing reels, valued over $2.70 but not over $8.45 each 9507.30.40 24 cents each A+

Sports 
Equipment

Fishing rods and parts & accessories thereof 9507.10.00 6% A+

Starch 
(Preparations)

Tapioca and substitutes, prepared from starch nesi, in the form of 
flakes, grains, pearls, siftings or in similar forms

1903.00.40 0.8 cents/kg A+

Straw Products Products nesi of plaiting materials, bound together in parallel strands 
or woven, in sheet form, nesi

4601.99.00 3.30% A+

Sugars and 
Sugar 
Confectionery

Candied nuts, not containing cocoa 1704.90.10 4.50% A+

Sugars and 
Sugar 
Confectionery

Chemically pure fructose 1702.50.00 9.60% A+

Sugars and 
Sugar 
Confectionery

Lactose and lactose syrup containing by weight 99% or more 
lactose, calculated on the dry matter

1702.11.00 6.40% A+

Sugars and 
Sugar 
Confectionery

Lactose and lactose syrup containing by weight less than 99% 
lactose, calculated on the dry matter

1702.19.00 6.40% A+

Sugars and 
Sugar 
Confectionery

Sugar confectionery nesoi o/10% by dry wt. of sugar described in 
add. US note 3 to Ch. 17, w/o cocoa, subj. to add. US note 8 to 
Ch.17

1704.90.74 12.20% A+

Sugars and 
Sugar 
Confectionery

Sugar confectionery nesoi, not containing cocoa, subject to gen. note 
15 of the HTS

1704.90.52 12.20% A+

Sugars and 
Sugar 
Confectionery

Sugar confectionery nesoi, w/o cocoa, dairy products subject to add. 
US note 1 to chap. 4: subject to add US note 10 to chapter 4

1704.90.54 12.20% A+

Sugars and 
Sugar 
Confectionery

Sugar confectionery, w/o cocoa, nesoi 1704.90.90 10.40% A+
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Tableware 
(excluding 
Cutlery)

Base metal forks (o/than plated w/prec. metal, or w/handles of stain. 
steel, wood, rubber or plastics), nesoi

8215.99.26 0.2 cents 
each + 3.1%

Tableware 
(excluding 
Cutlery)

Base metal forks, w/stainless steel handles cont. Ni or o/10% by wt 
of Mn, nesoi

8215.99.05 0.5 cents 
each + 8.5%

Tableware 
(excluding 
Cutlery)

Base metal forks, w/stainless steel handles cont. Ni or o/10% by wt 
of Mn, w/overall length n/o 25.9cm, valued under 25cents ea

8215.99.01 0.9 cents 
each + 15.8%

Tableware 
(excluding 
Cutlery)

Base metal forks, w/stainless steel handles, nesoi, valued at 25 
cents each or more

8215.99.15 0.4 cents 
each + 4.8%

Tableware 
(excluding 
Cutlery)

Base metal forks, w/stainless steel handles, nesoi, valued under 25 
cents each

8215.99.10 0.5 cents 
each + 6.3%

Tableware 
(excluding 
Cutlery)

Base metal spoons, w/stainless steel handles & valued at 25 cents 
and over, and base metal ladles w/stainless steel handles

8215.99.35 6.80%

Tableware 
(excluding 
Cutlery)

Base metal spoons, w/stainless steel handles & valued under 25 
cents each

8215.99.30 14%

Tableware 
(excluding 
Cutlery)

Sets of assted. base metal spoons, forks, ladles, etc. & similar 
kitchen or tableware, w/at least one article plated w/prec. metal

8215.10.00 The rate of 
duty 
applicable to 
that article in 
the set 
subject to the 
highest rate of 
duty

Tableware 
(excluding 
Cutlery)

Sets of assted. base metal spoons, forks, ladles, etc. & similar 
kitchen or tableware, w/no articles plated with precious metal

8215.20.00 The rate of 
duty 
applicable to 
that article in 
the set 
subject to the 
highest rate of 
duty

Tableware (with 
Silver)

Sets of two or more knives or forks w/silver handles or spoons and 
ladles of silver, whether or not clad or plated w/prec.metal

7114.11.45 3% A+

Tannings Synthetic organic tanning substances, nonaromatic 3202.10.50 6.50% A+
Television 
Equipment

Black and white or other monochrome television reception apparatus 8528.13.00 5% A+

Television 
Equipment

Black and white or other monochrome video monitors 8528.22.00 5% A+

Television 
Equipment

Black and white or other monochrome video projectors 8528.30.90 5% A+

Television 
Equipment

Cathode-ray television camera tubes 8540.20.20 6% A+

Television 
Equipment

Cathode-ray television picture tubes incl. video monitor, color, high 
definition, display  diagonal > 35.56 cm

8540.11.30 15% A+
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Television 
Equipment

Cathode-ray television picture tubes incl. video monitor, color, 
non-high definition, non-projection, display  > 35.56 cm

8540.11.10 15% A+

Television 
Equipment

Cathode-ray television picture tubes incl. video monitor, color, 
non-high definition, projection type

8540.11.50 15% A+

Television 
Equipment

Cathode-ray television picture tubes incl. video monitor, monochrome, 
high definition, nesi

8540.12.70 3.30% A+

Television 
Equipment

Cathode-ray television picture tubes incl. video monitor, monochrome, 
non-high definition, nesi

8540.12.50 3.30% A+

Television 
Equipment

Cathode-ray tubes nesoi 8540.60.00 3% A+

Television 
Equipment

Cathode-ray TV & video monitor tubes, color, high definition, having 
video display display diagonal <or= 34.29 cm

8540.11.44 7.50% A+

Television 
Equipment

Cathode-ray TV & video monitor tubes, color, high definition, video 
display diagonal video display diagonal > 34.29 cm & <or= 35.56 cm

8540.11.48 15% A+

Television 
Equipment

Cathode-ray TV & video monitor tubes, color, non-high definition, 
non-projection, video display diagonal <or= 34.29 cm

8540.11.24 7.50% A+

Television 
Equipment

Cathode-ray TV & video monitor tubes, color, non-high definition, 
non-projection, video display diagonal > 34.29 cm & <or= 35.56 cm

8540.11.28 15% A+

Television 
Equipment

Color television reception apparatus nesoi, video display diagonal over 
34.29 cm, not incorporating a VCR or player, nesoi

8528.12.97 5% A+

Television 
Equipment

Color television reception apparatus w/flat panel screen, video display 
diagonal over 34.29 cm, not incorporating a VCR or player

8528.12.72 5% A+

Television 
Equipment

Color video monitors nesoi, with video display diagonal over 34.29 cm, 
not incorporating VCR or player

8528.21.90 5% A+

Television 
Equipment

Color video monitors w/flat panel screen, video display diagonal over 
34.29 cm, not incorporate VCR or player

8528.21.70 5% A+

Television 
Equipment

Color video projectors nesoi, not incorporating a video recording or 
reproducing apparatus

8528.30.78 5% A+

Television 
Equipment

Color video projectors w/flat panel screen, video display diagonal over 
34.29 cm, not incorporating VCR or player

8528.30.68 5% A+

Television 
Equipment

Combinations of parts of television receivers specified in U.S. note 10 
to chapter 85, other than printed circuit assemblies, nesi

8529.90.49 2.90% A+

Television 
Equipment

Data graphic cathode-ray display tubes, black and white or other 
monochrome

8540.50.00 3% A+

Television 
Equipment

Data/graphic cathode-ray display tubes, color, with a phosphor dot 
screen pitch smaller than 0.4 mm

8540.40.00 3% A+

Television 
Equipment

Flat panel screen assemblies for the apparatus of subheadings 
8528.12.62, 8528.12.64, 8528.12.68, 8528.12.72, 8528.21.55 and 7 
other HTS

8529.90.53 2.90% A+

Television 
Equipment

Front panel assemblies for cathode-ray tubes 8540.91.15 5.40% A+

Television 
Equipment

High definition color television reception apparatus, nonprojection, 
with cathode-ray tube, not incorporating a VCR or player

8528.12.48 5% A+

Television 
Equipment

High definition color television reception apparatus, projection type, 
with cathode-ray tube, not incorporating a VCR or player

8528.12.56 5% A+

Television 
Equipment

High definition color video monitors, nonprojection type, with 
cathode-ray tube, not incorporating VCR or player

8528.21.49 5% A+

Television 
Equipment

High definition color video monitors, projection type, with cathode-ray 
tube, not incorporating VCR or player

8528.21.52 5% A+

Television 
Equipment

High definition color video projectors, with a cathode-ray tube, not 
incorporating VCR or player

8528.30.60 5% A+

Television 
Equipment

Klystron tubes 8540.72.00 3.30% A+

Television 
Equipment

Magnetron tubes nesoi 8540.71.40 3.70% A+
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Television 
Equipment

Microwave tubes (other than magnetrons or klystrons) excluding 
grid-controlled tubes

8540.79.00 3.70% A+

Television 
Equipment

Non-high def. color television reception app., nonprojection, w/CRT, 
display diag. ov 34.29 cm but n/ov 35.56 cm, n/incorp. VCR or player

8528.12.24 5% A+

Television 
Equipment

Non-high definition color television reception apparatus, nonprojection, 
w/CRT, video display diag. ov 35.56 cm, not incorp. a VCR or player

8528.12.32 5% A+

Television 
Equipment

Non-high definition color television reception apparatus, projection 
type, with a cathode-ray tube, not incorporating a VCR or player

8528.12.40 5% A+

Television 
Equipment

Non-high definition color video monitors, nonprojection type, w/CRT, 
video display diagonal over 35.56 cm, not incorporating VCR or player

8528.21.39 5% A+

Television 
Equipment

Non-high definition color video monitors, nonprojection, w/CRT, video 
display diag. ov 34.29 cm but n/ov 35.56 cm, not incorp. VCR or 
player

8528.21.29 5% A+

Television 
Equipment

Non-high definition color video monitors, projection type, with 
cathode-ray tube, not incorporating VCR or player

8528.21.42 5% A+

Television 
Equipment

Non-high definition color video projectors, with a cathode-ray tube, not 
incorporating VCR or player

8528.30.40 5% A+

Television 
Equipment

Other parts of television apparatus (other than television cameras), 
nesi

8529.90.83 2.90% A+

Television 
Equipment

Parts of cathode-ray tubes other than deflection coils or front panel 
assemblies

8540.91.50 5.40% A+

Television 
Equipment

Parts of printed circuit assemblies (including face plates and lock 
latches) for television apparatus other than television cameras

8529.90.69 2.90% A+

Television 
Equipment

Parts of television apparatus, nesi 8529.90.93 2.90% A+

Television 
Equipment

Parts of television receivers specified in U.S. note 10 to chapter 85, 
other than printed circuit assemblies, nesi

8529.90.39 2.90% A+

Television 
Equipment

Printed circuit assemblies for television apparatus, nesi 8529.90.13 2.90% A+

Television 
Equipment

Printed circuit boards and ceramic substrates and subassemblies 
thereof for color TV, with components listed in add. U.S. note 4, 
chap. 85

8529.90.03 4% A+

Television 
Equipment

Printed circuit boards and ceramic substrates and subassemblies 
thereof for color TV, with components listed in add. U.S. note 4, 
chap. 85

8529.90.33 4% A+

Television 
Equipment

Printed circuit boards and ceramic substrates and subassemblies 
thereof for color TV, with components listed in add. U.S. note 4, 
chap. 85

8529.90.43 4% A+

Television 
Equipment

Printed circuit boards and ceramic substrates and subassemblies 
thereof for color TV, with components listed in add. U.S. note 4, 
chap. 85

8529.90.88 4% A+

Television 
Equipment

Receiver or amplifier tubes 8540.81.00 4.20% A+

Television 
Equipment

Television antennas and antenna reflectors, and parts suitable for use 
therewith

8529.10.20 1.80% A+

Television 
Equipment

Television camera tubes, image converters and intensifiers, and other 
photocathode tubes, other than cathode-ray tubes

8540.20.40 3.30% A+

Television 
Equipment

Thermionic, cold cathode or photocathode tubes, nesi 8540.89.00 3.70% A+

Television 
Equipment

Transmission apparatus for television, nesoi 8525.10.30 1.80% A+

Textile 
Preparations

Preparations for the treatment of textile materials, containing 50 but 
not over 70 percent or more by weight of petroleum oils

3403.11.20 0.20% A+
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Tobacco "Homogenized" or "reconstituted" tobacco, not suitable for use as 
wrapper tobacco, to be used in cigarettes, des. in addl US note 5 to 
chap

2403.91.45 19.9 cents/kg A+

Tobacco "Homogenized" or "reconstituted" tobacco, not suitable for use as 
wrapper tobacco, to be used in products other than cigarettes

2403.91.43 19.9 cents/kg A+

Tobacco Cigarettes containing tobacco but not containing clove, 
paper-wrapped

2402.20.80 $1.05/kg + 
2.3%

A+

Tobacco Cigars, cheroots and cigarillos and cigarettes of tobacco substitutes 2402.90.00 $1.05/kg + 
2.3%

A+

Tobacco Cigars, cheroots and cigarillos containing tobacco, each valued 15 
cents or over but less than 23 cents

2402.10.60 57 cents/kg + 
1.4%

A+

Tobacco Cigars, cheroots and cigarillos containing tobacco, each valued less 
than 15 cents

2402.10.30 $1.89/kg + 
4.7%

A+

Tobacco Leaf tobacco, the product of two or more countries or dependencies, 
when mixed or packed together, partly or wholly stemmed, not 
threshed

2401.20.05 $5.48/kg A+

Tobacco Other manufactured tobacco, tobacco substitutes, tobacco extracts 
or essences, other, to be used in products other than cigarettes

2403.99.30 24.7 cents/kg A+

Tobacco Other manufactured tobacco, tobacco substitutes, tobacco extracts 
or essences, prepared for marketing directly to consumer as 
packaged

2403.99.20 24.7 cents/kg A+

Tobacco Other manufactured tobacco, tobacco substitutes, tobacco extracts 
or essences, to be used in cigarettes, described in addl US note 5 to 
chap

2403.99.60 24.7 cents/kg A+

Tobacco Smoking tobacco, whether or not containing tobacco substitutes, 
other, to be used in cigarettes, described in addl US note 5 to chap 
24

2403.10.60 32.8 cents/kg A+

Tobacco Smoking tobacco, whether or not containing tobacco substitutes, 
other, to be used in products other than cigarettes

2403.10.30 32.8 cents/kg A+

Tobacco Smoking tobacco, whether or not containing tobacco substitutes, 
prepared for marketing directly to consumer as packaged

2403.10.20 32.8 cents/kg A+

Tobacco Tobacco refuse,  from other tobacco, for cigarettes, described in addl 
US note 5 to chap 24, not tobacco stems

2401.30.37 28.4 cents/kg A+

Tobacco Tobacco refuse,  from other tobacco, for cigarettes, described in addl 
US note 5 to chap 24, tobacco stems, cut, ground or pulverized

2401.30.35 97 cents/kg A+

Tobacco Tobacco refuse,  from other tobacco, other than for cigarettes, 
tobacco stems, cut, ground or pulverized

2401.30.25 97 cents/kg A+

Tobacco Tobacco refuse,  from other tobacco, other than for cigarettes,tother 
than tobacco stems

2401.30.27 28.4 cents/kg A+

Tobacco Tobacco, not stemmed or stripped, not or not over 35% wrapper 
tobacco, flue-cured burley etc, not  for cigarettes

2401.10.61 23.9 cents/kg A+

Tobacco Tobacco, not stemmed or stripped, not or not over 35% wrapper 
tobacco, flue-cured burley, etc., described in addl US note 5 to chap 
24

2401.10.63 23.9 cents/kg A+

Tobacco Tobacco, partly or wholly stemmed/stripped, n/threshed or similarly 
proc., not or n/over 35% wrapper, des. in addl US note 5 to ch. 24

2401.20.33 40.9 cents/kg A+

Tobacco Tobacco, partly or wholly stemmed/stripped, n/threshed or similarly 
proc., not or n/over 35% wrapper, flue-cured burley etc, not for cigaret

2401.20.31 40.9 cents/kg A+

Tobacco Tobacco, partly or wholly stemmed/stripped, threshed or similarly 
processed, not from cigar leaf , described in addl US note 5 to chap 
24

2401.20.85 37.5 cents/kg A+

Tobacco Tobacco, partly or wholly stemmed/stripped, threshed or similarly 
processed, not from cigar leaf , not oriental or turkish, not for cigarett

2401.20.83 37.5 cents/kg A+
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Tools Sets of articles (handtools and other specified tools) of two or more 
subheadings of heading 8205

8205.90.00 The rate of 
duty 
applicable to 
that article in 
the set 
subject to the 
highest rate of 
duty

A+

Tools Slip joint pliers 8203.20.40 12% A+
Tools Tools of two or more of headings 8202 to 8205 put up in sets for retail 

sale
8206.00.00 The rate of 

duty 
applicable to 
that article in 
the set 
subject to the 
highest rate of 
duty

A+

Vegetable Fiber 
Products

Luggage, handbags and flat goods, whether or not lined, made from 
plaiting materials nesi

4602.10.29 5.30%

Vegetable Fiber 
Products

Luggage, handbags and flat goods, whether or not lined, of bamboo 4602.10.21 6.20%

Vegetable Fiber 
Products

Luggage, handbags and flat goods, whether or not lined, of rattan or 
of palm leaf, nesi

4602.10.25 18%

Vegetable Fiber 
Products

Luggage, handbags and flat goods, whether or not lined, of willow 4602.10.22 5.80%

Vegetable 
Preparations

Artichokes, prepared or preserved otherwise than by vinegar or acetic 
acid, not frozen

2005.90.80 14.90% A+

Vegetable 
Preparations

Asparagus, prepared or preserved otherwise than by vinegar or acetic 
acid, not frozen

2005.60.00 14.90% A+

Vegetable 
Preparations

Black-eye cowpeas, shelled, prepared or preserved otherwise than by 
vinegar or acetic acid, not frozen

2005.51.20 1.5 cents/kg 
on entire 
contents of 
container

A+

Vegetable 
Preparations

Capers, prepared or preserved by vinegar or acetic acid, nesi 2001.90.20 8% A+

Vegetable 
Preparations

Mushrooms, prepared or preserved otherwise than by vinegar or 
acetic acid

2003.10.00 6 cents/kg 
drained weight 
+ 8.5%

A+

Vegetable 
Preparations

Olives (not green), in a saline solution, canned, not pitted 2005.70.50 9.3 cents/kg 
on drained 
weight

A+

Vegetable 
Preparations

Olives (not green), in a saline solution, canned, pitted 2005.70.60 10.1 cents/kg 
on drained 
weight

A+

Vegetable 
Preparations

Olives (not green), in a saline solution, in airtight containers of glass 
or metal but not canned

2005.70.70 9.9 cents/kg 
on drained 
weight

A+

Vegetable 
Preparations

Olives, green, container less 13 kg, quota of 550 m tons/year, 
prepared or preserved otherwise than by vinegar/acetic acid, not in 
saline

2005.70.91 5.5 cents/kg 
on drained 
weight

A+

Vegetable 
Preparations

Olives, prepared or preserved otherwise than by vinegar, acetic acid 
or saline soln, not frozen, nesoi

2005.70.97 8.8 cents/kg 
on drained 
weight

A+

Vegetable 
Preparations

Pimientos, prepared or preserved by vinegar or acetic acid 2001.90.35 8.10% A+
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Vegetable 
Preparations

Pimientos, prepared or preserved otherwise than by vinegar or acetic 
acid, not frozen

2005.90.50 8.10% A+

Vegetable 
Preparations

Potatoes (not Solano), prepared or preserved otherwise than by 
vinegar or acetic acid, frozen

2004.10.80 8% A+

Vegetable 
Preparations

Sauerkraut, prepared or preserved otherwise than by vinegar or acetic 
acid, not frozen

2005.90.30 4.80% A+

Vegetable 
Preparations

Tomatoes, other than whole or in pieces, prepared or preserved 
otherwise than by vinegar or acetic acid, nesoi

2002.90.80 11.60% A+

Vegetable 
Preparations

Tomatoes, whole or in pieces, prepared or preserved otherwise than 
by vinegar or acetic acid

2002.10.00 12.50% A+

Vegetable 
Preparations

Vegetables and mixtures of vegetables, nesoi, prepared or preserved 
other than by vinegar or acetic acid, frozen, not preserved by sugar

2004.90.90 11.20% A+

Vegetable 
Products NESOI

Broomcorn of a kind used primarily in brooms or brushes 1403.10.00 $4.95/t A+

Vegetable 
Products NESOI

Vegetable hair of a kind used primarily as stuffing or padding, whether 
or not supported

1402.90.10 0.5 cents/kg A+

Vegetable 
Products NESOI

Willow (osier), of a kind used primarily for plaiting 1401.90.20 4.40% A+

Vegetables Asparagus, nesi, fresh or chilled 0709.20.90 21.30% A+
Vegetables Beans nesi, fresh or chilled, shelled or unshelled 0708.20.90 4.9 cents/kg A+
Vegetables Beans nesi, uncooked or cooked by steaming or boiling in water, 

frozen, reduced in size
0710.22.40 11.20% A+

Vegetables Brussels sprouts, uncooked or cooked by steaming or boiling in 
water, frozen, reduced in size

0710.80.85 14% A+

Vegetables Carrots, fresh or chilled, not reduced in size, 10 cm or over in length 0706.10.20 0.7 cents/kg A+
Vegetables Carrots, fresh or chilled, reduced in size 0706.10.05 14.90% A+
Vegetables Celery, other than celeriac, fresh or chilled, not reduced in size, if 

entered August 1 through the following April 14, inclusive
0709.40.60 1.9 cents/kg

Vegetables Celery, other than celeriac, fresh or chilled, reduced in size 0709.40.20 14.90%
Vegetables Cucumbers, including gherkins, fresh or chilled, if entered May 1 to 

June 30, inclusive, or Sept. 1 to Nov. 30, inclusive, in any year
0707.00.50 5.6 cents/kg

Vegetables Dried mushrooms nesi, whole, cut, sliced, broken or in powder, but 
not further prepared

0712.30.20 1.9 cents/kg + 
2.6%

A+

Vegetables Dried olives, ripe 0712.90.20 2.5 cents/kg A+
Vegetables Dried onion powder or flour 0712.20.20 29.80%
Vegetables Dried onions whole, cut, sliced or broken, but not further prepared 0712.20.40 21.30%
Vegetables Dried tomatoes, whole, cut, sliced or broken, but not in powder or 

further prepared
0712.90.78 8.70% A+

Vegetables Fiddlehead greens, fresh or chilled 0709.90.30 8% A+
Vegetables Fiddlehead greens, uncooked or cooked by steaming or boiling in 

water, frozen, not reduced in size
0710.80.60 8% A+

Vegetables Fresh or chilled arrowroot, salep, Jerusalem artichokes and similar 
roots and tubers nesoi, whether or not sliced or in the form of pellets

0714.90.40 16% A+

Vegetables Fresh potatoes, other than yellow (Solano) potatoes or seed potatoes 0701.90.50 0.5 cents/kg A+
Vegetables Frozen beans nesi, not reduced in size 0710.22.37 4.9 cents/kg A+
Vegetables Kohlrabi, kale and similar edible brassicas nesi, including sprouting 

broccoli, fresh or chilled
0704.90.40 20% A+

Vegetables Leeks and other alliaceous vegetables nesi, fresh or chilled 0703.90.00 20% A+
Vegetables Leguminous vegetables nesi, fresh or chilled, shelled or unshelled 0708.90.40 4.9 cents/kg A+
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Vegetables Leguminous vegetables nesi, uncooked or cooked by steaming or 
boiling in water, frozen

0710.29.40 3.5 cents/kg A+

Vegetables Mixtures of vegetables nesi, uncooked or cooked by steaming or 
boiling in water, frozen

0710.90.90 14% A+

Vegetables Mushrooms, fresh or chilled 0709.51.00 8.8 cents/kg + 
20%

A+

Vegetables Mushrooms, provisionally preserved but unsuitable in that state for 
immediate consumption

0711.90.40 5.7 cents/kg 
on drained 
weight + 8%

A+

Vegetables Mushrooms, uncooked or cooked by steaming or boiling in water, 
frozen

0710.80.20 5.7 cents/kg + 
8%

A+

Vegetables Olives, fresh or chilled 0709.90.35 8.8 cents/kg A+
Vegetables Olives, n/pitted, nesoi 0711.20.38 5.9 cents/kg 

on drained 
weight

A+

Vegetables Olives, pitted or stuffed, provisionally preserved but unsuitable in that 
state for immediate consumption

0711.20.40 8.6 cents/kg 
on drained 
weight

A+

Vegetables Potatoes, uncooked or cooked by steaming or boiling in water, frozen 0710.10.00 14% A+
Vegetables Salsify, celeriac, radishes and similar edible roots nesi, fresh or 

chilled
0706.90.40 10% A+

Vegetables Seed potatoes, fresh or chilled 0701.10.00 0.5 cents/kg A+
Vegetables Spinach, New Zealand spinach and orache spinach (garden spinach), 

fresh or chilled
0709.70.00 20% A+

Vegetables Spinach, New Zealand spinach and orache spinach (garden spinach), 
uncooked or cooked by steaming or boiling in water, frozen

0710.30.00 14% A+

Vegetables Sweet corn, fresh or chilled 0709.90.45 21.30%
Vegetables Sweet corn, uncooked or cooked by steaming or boiling in water, 

frozen
0710.40.00 14% A+

Vegetables Tomatoes, fresh or chilled, entered during July 15 to Aug.31 in any 
year

0702.00.40 2.8 cents/kg

Vegetables Tomatoes, fresh or chilled, entered during Mar.1 to July 14, or the 
period Sept.1 to Nov.14 in any year

0702.00.20 3.9 cents/kg

Vegetables Tomatoes, uncooked or cooked by steaming or boiling in water, 
frozen, if entered July 15 through August 31, inclusive, in any year

0710.80.45 2.1 cents/kg A+

Vegetables Tomatoes, uncooked or cooked by steaming or boiling in water, 
frozen, if entered Mar. 1 thru July 14, incl. or Sept. 1 thru Nov. 14, 
incl.

0710.80.40 2.9 cents/kg

Vegetables Vegetables nesi, uncooked or cooked by steaming or boiling in water, 
frozen, reduced in size

0710.80.97 14.90% A+

Vegetables Vegetables, nesoi, fresh or chilled 0709.90.90 20% A+
Vehicles and 
Parts

Bicycles, n/motor., w/front wheel diam. o/55 cm but n/o 63.5 cm & 
rear wheel diam. o/63.5 cm in diam., & wt <16.3 kg w/o acces., value 
$200+

8712.00.44 5.50% A+

Vehicles and 
Parts

Bicycles, n/motor., w/front wheel w/diameter different than rear wheel 
diam., nesoi

8712.00.48 11% A+

Vehicles and 
Parts

Bicycles, not motorized, w/both wheels not over 63.5 cm in diameter 8712.00.15 11% A+

Vehicles and 
Parts

Bicycles, not motorized, w/both wheels o/63.5 cm in diam., weighing 
16.3 kg or more, and/or for use w/tires w/x -sect. diam. o/4.13 cm

8712.00.35 11% A+

Vehicles and 
Parts

Bicycles, not motorized, w/both wheels o/63.5 cm in diam., weighing 
under 16.3 kg & not design. for tires w/x-sect. diam. o/4.13cm

8712.00.25 5.50% A+

Vehicles and 
Parts

Bodies (including cabs), for mtr. vehicles (o/than tract. for agri. use) of 
headings 8701-8705 (except 8703)

8707.90.50 4% A+
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Vehicles and 
Parts

Bodies (including cabs), for mtr. vehicles for transport of persons of 
heading 8703

8707.10.00 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Chassis fitted w/engines, for mtr. vehicles for transport of goods of 
8704.21 or 8704.31

8706.00.03 4% A+

Vehicles and 
Parts

Chassis fitted w/engines, for mtr. vehicles for transport of persons of 
8703

8706.00.15 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Chassis fitted w/engines, for mtr. vehicles of 8701.20, 8702, & 8704 
(except 8704.21 or 8704.31)

8706.00.05 4% A+

Vehicles and 
Parts

Chassis fitted w/engines, for mtr. vehicles of heading 8705 8706.00.25 1.60% A+

Vehicles and 
Parts

Motor vehicles specially designed for traveling on snow 8703.10.10 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr cars & o/mtr. vehicles for transport of persons, w/compress.-ign. 
int. combust. recip. piston engine w/cyl. cap. n/o 1500 cc

8703.31.00 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr cars & o/mtr. vehicles for transport of persons, w/compress.-ign. 
int. combust. recip. piston engine w/cyl. cap. o/1500 cc n/o 2500 cc

8703.32.00 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr cars & o/mtr. vehicles for transport of persons, w/compress.-ign. 
int. combust. recip. piston engine w/cyl. cap. o/2500 cc

8703.33.00 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr cars & o/mtr. vehicles for transport of persons, w/spark-ign. int. 
combust. recip. piston engine w/cyl. cap. n/o 1000 cc

8703.21.00 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr cars & o/mtr. vehicles for transport of persons, w/spark-ign. int. 
combust. recip. piston engine w/cyl. cap. o/ 3000 cc

8703.24.00 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr cars & o/mtr. vehicles for transport of persons, w/spark-ign. int. 
combust. recip. piston engine w/cyl. cap. o/1000 cc n/o 1500 cc

8703.22.00 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr cars & o/mtr. vehicles for transport of persons, w/spark-ign. int. 
combust. recip. piston engine w/cyl. cap. o/1500 cc n/o 3000 cc

8703.23.00 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr cars & other motor vehicles for transport of persons, o/than 
w/spark ign. or compress. ign. recip. piston engine, nesoi

8703.90.00 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr. vehicl. for transport of goods (o/than cab chassis), 
w/compress.-ign. int. combust. recip. piston engine, w/G.V.W. o/5 
but n/o 20 mtons

8704.22.50 25% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr. vehicles for transport of goods, cab chassis, w/compress.-ign. 
int. combust. recip. piston engine, w/G.V.W. o/5 but n/o 20 metric 
tons

8704.22.10 4% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr. vehicles for transport of goods, o/than w/compress. ign. or spark 
ign. recip. piston engine, nesoi

8704.90.00 25% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr. vehicles for transport of goods, w/compress.-ign. int. combust. 
recip. piston engine, w/G.V.W. not over 5 metric tons

8704.21.00 25% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr. vehicles for transport of goods, w/compress.-ign. int. combust. 
recip. piston engine, w/G.V.W. over 20 metric tons

8704.23.00 25% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr. vehicles for transport of goods, w/spark.-ign. int. combust. recip. 
piston engine, w/G.V.W. not over 5 metric tons

8704.31.00 25% A+

Vehicles and 
Parts

Mtr. vehicles for transport of goods, w/spark.-ign. int. combust. recip. 
piston engine, w/G.V.W. over 5 metric tons

8704.32.00 25% A+

Vehicles and 
Parts

Pts. & access. for bicycles & o/cycles, brakes and parts thereof, 
nesoi

8714.94.90 10% A+

Vehicles and 
Parts

Pts. & access. for bicycles & o/cycles, crank-gear nesoi and parts 
thereof

8714.96.90 10% A+

Vehicles and 
Parts

Pts. & access. for bicycles & o/cycles, frames, valued at $600 or 
less each

8714.91.30 3.90% A+

Vehicles and 
Parts

Pts. & access. for bicycles & o/cycles, non-variable speed hubs, 
nesoi

8714.93.35 10% A+

Vehicles and 
Parts

Pts. & access. for bicycles & o/cycles, pedals and parts thereof 8714.96.10 8% A+
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Vehicles and 
Parts

Pts. & access. for bicycles & o/cycles, saddles 8714.95.00 8% A+

Vehicles and 
Parts

Pts. & access. for bicycles & o/cycles, variable speed hubs, 
w/internal gear changing mechanisms, nesoi

8714.93.28 3% A+

Vehicles and 
Parts

Pts. & access. for bicycles & o/cycles, wheel rims 8714.92.10 5% A+

Vehicles and 
Parts

Pts. & access. for bicycles, sets of steel tubing cut to exact length 
for the assembly (w/other pts) into the frame & fork of one bicycle

8714.91.50 6% A+

Vehicles and 
Parts

Pts. & access. nesoi, for bicycles and other cycles of heading 8712 8714.99.80 10% A+

Vehicles and 
Parts

Pts. & access. of mtr. vehic. of 8701, nesoi, and 8702-8705, mufflers 
& exhaust pipes

8708.92.50 2.50% A+

Vehicles and 
Parts

Road tractors for semi-trailers 8701.20.00 4% A+

Watch Parts Any plate, or set of plates, suitable for assembling thereon a clock 
movement

9114.40.40 10 cents each A+

Watch Parts Assemblies and subassemblies for watch movements consisting of 2 
or more pieces or parts fastened or joined inseparably together

9114.90.15 7.20% A+

Watch Parts Bezels, backs and centers, of watch cases, not of precious metal or 
of metal clad with precious metal

9111.90.50 1.6 cents 
each + 6.8%

A+

Watch Parts Complete clock movements, unassembled or partly assembled 
(movement sets)

9110.90.20 The rate 
applicable to 
the complete, 
assembled 
movement

A+

Watch Parts Complete watch movements, unassembled or partly assembled 
(movement sets)

9110.11.00 The rate 
applicable to 
the complete, 
assembled 
movement

Watch Parts Incomplete clock movements consisting of 2 or more pieces or parts 
fastened or joined together

9110.90.40 4.3% + 1.7 
cents/jewel + 
0.2 cents for 
each other 
piece or part, 
but if 
consisting in 
part of a plate 
or a set of 
plates the 
total duty 
shall not 
exceed the 
duty for the 
complete 
movement

A+

Watch Parts Incomplete clock movements, nesi 9110.90.60 4.20% A+
Watch Parts Incomplete watch movements, assembled 9110.12.00 9%
Watch Parts Parts of watch cases, of precious metal or of metal clad with precious 

metal
9111.90.40 6.40% A+

Watch Parts Parts of watch cases, other than bezels, backs and centers, not of 
precious metal or of metal clad with precious metal

9111.90.70 6.40% A+

Watch Parts Plates and bridges for watches, nesi 9114.40.60 7.30% A+
Watch Parts Rough watch movements 9110.19.00 9%
Watch Parts Springs, including hair-springs, for watches 9114.10.40 7.30% A+
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Watch Parts Watch cases of base metal not gold- or silver-plated 9111.20.40 3.6 cents 
each + 7.6%

A+

Watch Parts Watch cases of gold- or silver-plated base metal 9111.20.20 7 cents each 
+ 5.4%

A+

Watch Parts Watch cases of precious metal or of metal clad with precious metal 9111.10.00 12 cents each 
+ 4.8%

A+

Watch Parts Watch cases, not of precious metal, of metal clad with precious 
metal or of base metal

9111.80.00 3.6 cents 
each + 7.6%

A+

Watch Parts Watch movement bottom or pillar plates or their equivalent 9114.40.20 12 cents each A+
Watch Parts Watch movements, complete and assembled, electrically operated, 

w/both optoelectronic & mechanical displays, having 0-1 jewels
9108.19.40 28 cents each 

+ 4.2% on the 
battery

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, electrically operated, 
w/both optoelectronic & mechanical displays, having over 1 jewel

9108.19.80 53 cents each 
+ 3.9% on the 
battery

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, electrically operated, 
with mechanical display or device to incorporate such display, 0-1 
jewel

9108.11.40 36 cents each 
+ 5.3% on the 
battery

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, electrically operated, 
with mechanical display or device to incorporate such display, over 1 
jewel

9108.11.80 72 cents each 
+ 5.3% on the 
battery

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, electrically operated, 
with opto-electronic display only

9108.12.00 3.1% on the 
movement + 
4.2% on the 
battery

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, nesi, measuring 33.8 
mm or less, 0-1 jewel

9108.91.10 29 cents each

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, nesi, measuring 33.8 
mm or less, 2-7 jewels

9108.91.20 57 cents each

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, nesi, measuring 33.8 
mm or less, 8-17 jewels, valued over $15 each

9108.91.50 90 cents each

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, nesi, measuring 33.8 
mm or less, over 17 jewels

9108.91.60 $1.50 each

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, nesi, measuring not 
over 15.2 mm, 8-17 jewels, valued not over $15 each

9108.91.30 $2.16 each

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, nesi, measuring over 
15.2 mm but not over 33.8 mm, 8-17 jewels, valued not over $15 each

9108.91.40 $1.80 each

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, nesi, measuring over 
33.8 mm, 0-7 jewels

9108.99.20 25 cents each

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, nesi, measuring over 
33.8 mm, 8-17 jewels, valued not over $15 each

9108.99.40 $1.44 each

Watch Parts Watch movements, complete and assembled, nesi, measuring over 
33.8 mm, over 17 jewels

9108.99.80 $1.72 each

Watch Parts Watch parts, nesi 9114.90.40 8.80% A+
Watch Parts Watch straps, watch bands and watch bracelets of base metal, 

whether or not gold- or silver-plated, valued over $5 per dozen
9113.20.40 11.20%

Watches Straps/bands/bracelets of tex. mat. or base metal, whether or not 
gold- or silver-plated entered with wrist watches of subheading 
9101.21.50

9101.21.10 3.10%
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Watches Straps/bands/bracelets of tex. mat. or base metal, whether or not 
gold- or silver-plated entered with wrist watches of subheading 
9101.29.90

9101.29.70 3.10%

Watches Straps/bands/bracelets of tex. mat. or base metal, whether or not 
gold- or silver-plated entered with wrist watches of subheading 
9102.29.04

9102.29.02 14%

Watches Watches (excl. wrist watches) nesoi, electrically operated, with 0-1 
jewel in the movement

9102.91.40 40 cents each 
+ 6% on the 
case + 5.3% 
on the battery

Watches Watches (excl. wrist watches) nesoi, electrically operated, with over 
1 jewel in the movement

9102.91.80 76 cents each 
+ 6% on the 
case + 5.3% 
on the battery

Watches Wrist watches nesi, automatic winding, 0-1 jewel, watch band not of 
textile material or base metal

9102.21.25 75 cents each 
+ 6% on the 
case + 2.8% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesi, automatic winding, 0-1 jewel, watch band of 
textile material or base metal

9102.21.10 75 cents each 
+ 6% on the 
case + 14% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesi, automatic winding, 2-17 jewels, watch band not 
of textile material or base metal

9102.21.50 $1.75 each + 
4.8% on the 
case + 2.2% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesi, automatic winding, 2-17 jewels, watch band of 
textile material or base metal

9102.21.30 $1.75 each + 
4.8% on the 
case + 11.2% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesi, automatic winding, over 17 jewels, watch band 
not of textile material or base metal

9102.21.90 $1.53 each + 
4.2% on the 
case + 2% on 
the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesi, automatic winding, over 17 jewels, watch band of 
textile material or base metal

9102.21.70 $1.53 each + 
4.2% on the 
case + 9.8% 
on the strap, 
band or 
bracelet
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Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, mechanical display only, 
0-1 jewel, case nesoi, with band of material nesoi

9102.11.45 40 cents each 
+ 8.5% on the 
case + 2.8% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 
5.3% on the 
battery

Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, mechanical display only, 
0-1 jewel, case nesoi, with band of textile material or base metal

9102.11.25 40 cents each 
+ 8.5% on the 
case + 14% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 
5.3% on the 
battery

Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, mechanical display only, 
0-1 jewel, gold- or silver-plated case, with band of material nesoi

9102.11.30 44 cents each 
+ 6% on the 
case + 2.8% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 
5.3% on the 
battery

Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, mechanical display only, 
0-1 jewel, gold/silver-plated case, band of textile mat. or base metal

9102.11.10 44 cents each 
+ 6% on the 
case + 14% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 
5.3% on the 
battery

Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, mechanical display only, 
over 1 jewel, case nesoi, with band of material nesoi

9102.11.95 76 cents each 
+ 8.5% on the 
case + 2.8% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 
5.3% on the 
battery

Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, mechanical display only, 
over 1 jewel, case nesoi, with band of textile material or base metal

9102.11.65 76 cents each 
+ 8.5% on the 
case + 14% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 
5.3% on the 
battery

Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, mechanical display only, 
over 1 jewel, gold- or silver-case, with band of material nesoi

9102.11.70 80 cents each 
+ 6% on the 
case + 2.8% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 
5.3% on the 
battery
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Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, mechanical display only, 
over 1 jewel, gold/silver-plated case, band of textile or base metal

9102.11.50 80 cents each 
+ 6% on the 
case + 14% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 
5.3% on the 
battery

Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, w/both optoelectronic & 
mechanical displays, 0-1 jewel, band of material nesoi

9102.19.40 32 cents each 
+ 4.8% on the 
case + 2.2% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 
4.2% on the 
battery

Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, w/both optoelectronic & 
mechanical displays, 0-1 jewel, band of textile material or base metal

9102.19.20 32 cents each 
+ 4.8% on the 
case + 11% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 
4.2% on the 
battery

Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, w/both optoelectronic & 
mechanical displays, over 1 jewel, band of material nesoi

9102.19.80 57 cents each 
+ 4.5% on the 
case + 2.1% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 4% 
on the battery

Watches Wrist watches nesoi, electrically operated, w/both optoelectronic & 
mechanical displays, over 1 jewel, band of textile mat. or base metal

9102.19.60 57 cents each 
+ 4.5% on the 
case + 10.6% 
on the strap, 
band or 
bracelet + 4% 
on the battery

Watches Wrist watches nesoi, not electrically operated, n/autowind, 8-17 
jewels, mvmt n/o $15 & n/o 15.2 mm, band of textile material or base 
metal

9102.29.25 $2.19 each + 
4.8% on the 
case + 11.2% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesoi, not electrically operated, n/autowinding, 8-17 
jewel, mvmt n/o $15 & ov 15.2 mm, band of textile material or base 
metal

9102.29.35 $1.61 each + 
4.2% on the 
case + 9.8% 
on the strap, 
band or 
bracelet
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Watches Wrist watches nesoi, not electrically operated, n/autowinding, 8-17 
jewel, mvmt n/o $15 & over 15.2 mm, with band of material nesoi

9102.29.40 $1.83 each + 
4.8% on the 
case + 2.2% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesoi, not electrically operated, not auto winding, 8-17 
jewels, movement over $15 each, with band of textiles or base metal

9102.29.45 93 cents each 
+ 4.8% on the 
case + 11.2% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesoi, not electrically operated, not auto winding, 8-17 
jewels, mvmt over $15 each,  with band of material nesoi

9102.29.50 93 cents each 
+ 4.8% on the 
case + 2.2% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesoi, not electrically operated, not automatic winding, 
2-7 jewels, with strap/band of textile material or base metal

9102.29.15 58 cents each 
+ 4.6% on the 
case + 10.6% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesoi, not electrically operated, not automatic winding, 
2-7 jewels, with strap/band/bracelet of material nesoi

9102.29.20 56 cents each 
+ 4.4% on the 
case + 2% on 
the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesoi, not electrically operated, not automatic winding, 
8-17 jewels, movement n/o $15 & n/o 15.2 mm, band of material 
nesoi

9102.29.30 $2.19 each + 
4.8% on the 
case + 2.2% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesoi, not electrically operated, not automatic winding, 
over 17 jewels in the movement, with band of material nesoi

9102.29.60 $1.75 each + 
4.8% on the 
case + 2.2% 
on the strap, 
band or 
bracelet

Watches Wrist watches nesoi, not electrically operated, not automatic winding, 
over 17 jewels in the mvmt, with band of textiles or base metal

9102.29.55 $1.55 each + 
4.2% on the 
case + 9.9% 
on the strap, 
band or 
bracelet
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Watches Wrist watches with cases of or clad with precious metal, electrically 
operated, w/both opto-electronic & mechanical displays, over 1 jewel

9101.19.80 61 cents each 
+ 4.4% on 
case and 
strap, band or 
bracelet + 
3.7% on the 
battery

Watches Wrist watches with cases of or clad with precious metal, electrically 
operated, with both opto-electronic and mechanical displays, 0-1 
jewel

9101.19.40 41 cents each 
+ 5% on the 
case and 
strap, band 
bracelet + 
4.2% on 
battery

Watches Wrist watches with cases of or clad with precious metal, electrically 
operated, with mechanical display only, w/more than 1 jewel in mvmt

9101.11.80 87 cents each 
+ 6.25% on 
the case and 
strap, band or 
bracelet + 
5.3% on the 
battery

Watches Wrist watches with cases of or clad with precious metal, electrically 
operated, with mechanical display only, with 0-1 jewel in mvmt

9101.11.40 51 cents each 
+ 6.25% on 
the case and 
strap, band or 
bracelet + 
5.3% on the 
battery

Watches Wrist watches with cases of or clad with precious metal, not 
electrically operated, n/auto winding, 8-17 jewels, mvmt n/o $15 & n/o 
15.2 mm

9101.29.30 $2.28 each + 
5% on the 
case and 
strap, band or 
bracelet

Watches Wrist watches with cases of or clad with precious metal, not 
electrically operated, n/auto winding, 8-17 jewels, mvmt n/o $15 & ov 
15.2 mm

9101.29.40 $1.92 each + 
5% on the 
case and 
strap, band or 
bracelet

Watches Wrist watches with cases of or clad with precious metal, not 
electrically operated, not automatic winding, 8-17 jewels, movement 
over $15

9101.29.50 90 cents each 
+ 4.4% on the 
case and 
strap, band or 
bracelet

Watches Wrist watches with cases of or clad with precious metal, not 
electrically operated, not automatic winding, with 0-1 jewel in mvmt

9101.29.10 40 cents each 
+ 5% on the 
case and 
strap, band or 
bracelet

Watches Wrist watches with cases of or clad with precious metal, not 
electrically operated, not automatic winding, with 2-7 jewels in mvmt

9101.29.20 61 cents each 
+ 4.4% on the 
case and 
strap, band or 
bracelet
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Watches Wrist watches with cases of or clad with precious metal, not 
electrically operated, with automatic winding, w/17 jewels or less in 
mvmt

9101.21.80 $1.61 each + 
4.4% on the 
case and 
strap, band or 
bracelet

Wines Effervescent grape wine, in containers holding 2 liters or less 2204.21.20 19.8 
cents/liter

A+

Wines Grape must, nesi, in fermentation or with fermentation arrested 
otherwise than by addition of alcohol

2204.30.00 4.4 cents/liter 
+ + 31.4 
cents/pf. Liter

A+

Wines Grape wine, other than sparkling, not over 14% vol. alcohol, in 
containers holding over 2 but not over 4 liters

2204.29.20 8.4 cents/liter A+

Wines Grape wine, other than sparkling, not over 14% vol. alcohol, in 
containers holding over 4 liters

2204.29.60 14 cents/liter A+

Wines Grape wine, other than sparkling, over 14% vol. alcohol, in containers 
holding over 2 but not over 4 liters

2204.29.40 22.4 
cents/liter

A+

Wines Grape wine, other than sparkling, over 14% vol. alcohol, in containers 
holding over 4 liters

2204.29.80 22.4 
cents/liter

A+

Wines Wine other than Tokay (not carbonated), not over 14% alcohol, in 
containers not over 2 liters

2204.21.50 6.3 cents/liter A+

Wood and 
Articles of Wood

Clothespins made of wood, other than the spring-type 4421.90.85 4.80% A+

Wood and 
Articles of Wood

Coniferous wood dowel rods, continuously shaped along any of its 
edges or faces, sanded, grooved or otherwise advanced in condition

4409.10.65 4.90% A+

Wood and 
Articles of Wood

Nonconiferous wood dowel rods, continuously shaped along any of its 
edges or faces, sanded, grooved or otherwise advanced in condition

4409.20.65 4.90% A+

Wood and 
Articles of Wood

Plywood of wood sheets, n/o 6 mm thick each, with outer plies of 
coniferous wood, nesi, surface covered, nesi

4412.19.50 5.10% A+

Wood and 
Articles of Wood

Spring-type clothespins made of wood 4421.90.80 6.5 
cents/gross

A+

Wood and 
Articles of Wood

Wood blinds, shutters, screens and shades, not consisting of 
wooden frames in the center of which are fixed louver boards or slats

4421.90.40 5.10% A+

Wood and 
Articles of Wood

Wood dowel pins, sanded, grooved or otherwise advanced in 
condition

4421.90.20 4.90% A+

Wood and 
Articles of Wood

Wood wool (excelsior); wood flour 4405.00.00 3.20% A+

Wood and 
Articles of Wood

Wooden clothes hangers 4421.10.00 3.20% A+

Zinc and Zinc 
Articles

Zinc (o/than alloy), unwrought, casting-grade zinc, containing at least 
97.5% but less than 99.99% by weight of zinc

7901.12.10 3% A+
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A noter : Pour certains articles ou produits, une mention revient souvent – il s’agit de ndnca, 
qui signifie « non dénommés ni compris ailleurs ». 
 
 
 
 

Produits pouvant bénéficier d’une franchise douanière aux termes de l’AGOA 
(African Growth and Opportunity Act – Loi relative au développement de l’Afrique) 

en cas d’exportation vers les Etats-Unis par un pays bénéficiaire  de cette loi 
Catégories 
de produits 

Description du produit Sous-
classification 
dans le cadre 
de l’HTS 
(Harmonized 
Tariff 
Schedule – 
Nomenclatu-
re douanière 
harmonisée) 

Taux 
douanier 
Général 
(n’entrant 
pas dans le 
cadre de 
l’AGOA, ou 
pour toute 
autre 
catégorie 
particulière) 

 
 
 
Statut 
Préférentiel 
(GSP = 
Système 
généralisé de 
préférences) 

Substances 
albuminoïdes 

Colle d’origine animale, y 
compris la caséine, mais à 
l’exclusion de la colle de 
poisson, et d’un poids net 
maximum de 1kg, destinée à la 
vente au détail. 

3506.10.10 6,50% A+ 

Substances 
albuminoïdes 

Albumine de l’œuf, séchée 3502.11.00 47,6 cents/kg A+ 

Substances 
albuminoïdes 

Albumine de l’œuf, autre que 
séchée 

3502.19.00 9,7 cents/kg A+ 

Substances 
albuminoïdes 

Gélatine non consommable, et 
colle d’origine animale d’une 
valeur de 88 cents ou plus le 
kg 

3503.00.40 2,8 cents/kg + 
3,8% 

A+ 

Substances 
albuminoïdes 

Gélatine non consommable et 
colle d’origine animale d’une 
valeur de moins de 88 cents le 
kg 

3503.00.20 1,2 cents/kg + 
3,2% 

A+ 

Aluminium et 
produits à 
base 
d’aluminium 

Aluminium (autre que les 
alliages), non travaillé, en 
rouleaux, à section-x uniforme 
sur toute la longueur et ne 
mesurant pas plus de 9,5 mm 
en coupe  

7601.10.30 2,60% A+ 

Aluminium et 
produits à 
base 
d’aluminium 

Alliage d’aluminium, éléments 
en creux 

7604.21.00 1,50% A+ 

Aluminium et 
produits à 

Alliages d’aluminium, non 
travaillés, en rouleaux, à 

7601.20.30 2,60% A+ 
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base 
d’aluminium 

section-x uniforme sur toute la 
longueur et ne mesurant pas 
plus de 9,5 mm en coupe 

Aluminium et 
produits à 
base 
d’aluminium 

Alliages d’aluminium, dont 
25% ou plus de silicone, non 
travaillés, ndnca 

7601.20.60 2,10% A+ 

Aluminium et 
produits à 
base 
d’aluminium 

Aluminium, fil de fer, câbles et 
produits similaires, à noyau 
d’acier, non isolés sur le plan 
électrique, sans accessoires et 
ne se présentant pas comme 
des produits finis 

7614.10.10 4,90% A+ 

Aluminium et 
produits à 
base 
d’aluminium 

Aluminium, fil de fer, câbles et 
produits similaires (autres que 
conducteurs d’électricité et à 
noyau d’acier), non isolés sur 
le plan électrique, sans 
accessoires ou articles 
surajoutés 

7614.90.40 4,90% A+ 

Produits 
d’origine 
animale 
NDNCA 

Eponges naturelles d’origine 
animale 

0509.00.00 3% A+ 

Animaux 
(vivants) 

Anes vivants, autres que les 
ânes pur-sang d’élevage 

0101.20.20 6,80% A+ 

Animaux 
(vivants) 

Bovins vivants autres que pur- 
sang ou que ceux importés à 
des fins laitières 

0102.90.40 1 cent/kg A+ 

Animaux 
(vivants) 

Poulets vivants de plus de 185 
grammes, mais n’excédant pas 
2kg 

0105.92.00 2 cents/kg A+ 

Animaux 
(vivants) 

Poulets vivants de plus de 2kg 0105.93.00 2 cents/kg A+ 

Animaux 
(vivants) 

Poulets vivants, de 185 
grammes maximum 

0105.11.00 0,9 cents par 
pièce 

A+ 

Animaux 
(vivants) 

Canards, oies et pintades 
vivants, de 185 grammes 
maximum 

0105.19.00 0,9 cents par 
pièce 

A+ 

Animaux 
(vivants) 

Canards, oies et pintades 
vivants, de plus de 185 
grammes 

0105.99.00 0,9 cents par 
pièce 

A+ 

Animaux 
(vivants) 

Renards vivants 0106.00.30 4,80% A+ 

Animaux 
(vivants) 

Chèvres vivantes 0104.20.00 68 cents par 
tête 

A+ 

Animaux 
(vivants) 

Dindes vivantes, de 185 
grammes maximum 

0105.12.00 0,9 cents par 
pièce 

A+ 

Animaux 
(vivants) 

Mulets et mules non importés 
pour abattage immédiat 

0101.20.40 4,50% A+ 
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Armes et 
munitions 

Pièces détachées et accessoires 
ndnca de revolvers ou 
pistolets sous classification 
9302 

9305.10.20 4,20% A+ 

Armes et 
munitions 

Revolvers et pistolets (autres 
que classés sous les rubriques 
9303 ou 9304) 

9302.00.00 14 cents par 
pièce + 3% 

A+ 

Amiante Amiante ou mélanges à base 
d’amiante, chaussures 

6812.50.10 8,30%  

Boissons (non 
alcoolisées) 

Lait chocolaté 2202.90.10 17% A+ 

Boissons (non 
alcoolisées) 

Boissons lactées, sans alcool (à 
l’exclusion du chocolat), 
soumises à la note US 10 add 
au chapitre 4, et non pas à la 
GN15 (Note générale 15) 

2202.90.24 17,50% A+ 

Boissons (non 
alcoolisées) 

Boissons lactées sans alcool (à 
l’exclusion du chocolat), 
soumises à la Note générale 15 
du HTS (Harmonized Tariff 
Schedule = Nomenclature 
douanière harmonisée) 

2202.90.22  17,50% A+ 

Boissons (non 
alcoolisées) 

Jus d’orange, enrichi de 
vitamines ou minéraux, non 
concentré ou à base 
concentrée) 

2202.90.30 4,5 cents/litre A+ 

Boissons (non 
alcoolisées) 

Jus d’orange, enrichi de 
vitamines ou minéraux, et à 
base concentrée 

2202.90.35 7,85 
cents/litre 

A+ 

Matériel de 
bicyclette  

Compteurs de vitesse pour 
bicyclette 

9029.20.20 6% A+ 

Matériel de 
bicyclette 

Pièces et accessoires de 
compteurs de vitesse de 
bicyclette 

9029.90.40 6% A+ 

Céramiques Ustensiles de table et de 
cuisine en céramique (autres 
qu’en porcelaine ou en 
faïence), destinés à l’hôtellerie 
et à la restauration, et à usage 
non privé en général 

6912.00.20 30,80% A+ 

Céramiques Ustensiles de table et de 
cuisine en céramique (autres 
qu’en porcelaine ou en 
faïence), ensembles non 
désignés, tasses d’une valeur 
de $ 5,25 ou plus la douzaine 
et soucoupes à $3 ou plus la 
douzaine, etc. 

6912.00.45 4,50% A+ 

Céramiques Ustensiles de table et de 
cuisine en céramique (autres 

6912.00.39 4,50% A+ 
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qu’en porcelaine ou en 
faïence), en ensembles d’une 
valeur globale supérieure à  
$ 38/cf.US note 6(b) 

Céramiques Dalles et carrelages vitrifiés, 
carreaux de cheminées ou 
cloisons ; carrés de mosaïques 
vernis, et articles similaires, 
ndnca 

6908.90.00 12,70%  

Céramiques Carreaux, cubes ou articles 
similaires de céramique 
vitrifiés, encastrables, dont le 
côté ne mesure pas plus de 7 
cm, au nombre de 3229 
maximum par m2, et en 
ensembles alignés 

6908.10.10 14%  

Céramiques Carreaux, cubes et articles 
similaires en céramique 
vitrifiée, encastrables, et dont 
le côté ne mesure pas plus de 7 
cm, ndnca 

6908.10.50 12,70%  

Céramiques Ustensiles de table et de 
cuisine en porcelaine ou en 
faïence (autre que la porcelaine 
tendre anglaise), individuels, 
ndnca 

6911.10.80 22,90% A+ 

Céramiques Ustensiles de table et de 
cuisine en porcelaine ou en 
faïence (autre que la porcelaine 
anglaise), non désignés par 
ensembles, tasses à plus de $ 
29/douzaine, soucoupes à plus 
de $ 18,75/douzaine, bols à 
plus de $ 33/douzaine, etc.  

6911.10.58 6% A+ 

Céramiques Couverts ou ustensiles de 
cuisine en porcelaine ou 
faïence (autre que la porcelaine 
anglaise), non désignés par 
ensembles, tasses d’une valeur 
comprise entre $ 8 et $ 
29/douzaine, soucoupes entre $ 
5,25 et 18,75/douzaine, etc. 

6911.10.52 8% A+ 

Céramiques Couverts et ustensiles de 
cuisine en porcelaine ou 
faïence, destinés à l’hôtellerie 
et à la restauration, à usage 
autre que privé 

6911.10.10 29% A+ 

Céramiques Dalles et carreaux de 
céramique non vitrifiés, 
notamment pour cheminées ou 

6907.90.00 14%  
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cloisons, carrés de mosaïques 
et articles similaires, ndnca 

Céramiques Carreaux, cubes et articles 
similaires en céramique non 
vitrifiée, encastrables, et dont 
le côté ne mesure pas plus de 7 
cm 

6907.10.00 14%  

Céréales et 
graminées 

Orge, pour maltage 1003.00.20 0,1 cent/kg A+ 

Céréales et 
graminées 

Orge, à des fins autres que le 
maltage 

1003.00.40 0,15 cent/kg A+ 

Céréales et 
graminées 

Riz basmati, mondé 1006.20.20 0,83 cent/kg A+ 

Céréales et 
graminées 

Riz cassé 1006.40.00 0,44 cent/kg A+ 

Céréales et 
graminées 

Céréales ndnca (y compris le 
riz sauvage) 

1008.90.00 1,10% A+ 

Céréales et 
graminées 

Blé dur 1001.10.00 0,65 cent/kg A+ 

Céréales et 
graminées 

Riz (brun) mondé, autre que 
basmati 

1006.20.40 2,1 cents/kg A+ 

Céréales et 
graminées 

Millet 1008.20.00 0,32 cent/kg A+ 

Céréales et 
graminées 

Riz non mondé (non 
décortiqué ou brut) 

1006.10.00 1,8 cent/kg A+ 

Céréales et 
graminées 

Riz semi ou totalement broyé, 
glacé ou non, et autre que 
blanchi 

1006.30.90 1,4 cent/kg A+ 

Céréales et 
graminées 

Graine de blé et de méteil 1001.90.10 2,80% A+ 

Céréales et 
graminées 

Blé et méteil autres que le blé 
dur ou en grains 

1001.90.20 0,35 cent/kg A+ 

Céréales 
(préparations) 

Aliments sous vide, à partir de 
flocons de céréales non grillés, 
ou de mélanges de céréales 
grillées et non grillées/éclatées, 
sans abricot/citron 
vert/pêche/poire 

1904.20.10 5,60% A+ 

Céréales 
(préparations) 

Aliments à partir de flocons de 
céréales non grillés ou de 
mélanges de céréales grillées 
ou non, ou éclatées, ndnca 

1904.20.90 14,90% A+ 

Fromages  Fromages bleus (excepté le 
Roquefort et le Stilton), râpés 
ou en poudre, soumis à la note 
US add. 17 au Chapitre 4 

0406.20.24  20% A+ 

Fromages Bleus (excepté le Roquefort et 
le Stilton), râpés ou en poudre, 
soumis à la Note générale 15 
du HTS 

0406.20.22 20% A+ 
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Fromages Bleus (excepté le Roquefort), 
traités, non râpés ou en poudre, 
soumis à la note US add au 
Chap. 4 

0406.30.14 20% A+ 

Fromages Bleus (excepté le Roquefort), 
traités, non râpés ou en poudre, 
soumis à la Note générale 15 
du HTS 

0406.30.12 20% A+ 

Fromages Bleus, ndnca, en tomes 
d’origine, soumis à la note US 
17 add au Chap. 4 

0406.40.54 15% A+ 

Fromages Bleus, ndnca, en tomes 
d’origine, soumis à la Note 
générale 15 du HTS 

0406.40.51 15% A+ 

Fromages  Bleus, ndnca, non sous forme 
de tomes d’origine, soumis à la 
note US 17 add au Chap. 4 

0406.40.58 20% A+ 

Fromages Bleus, ndnca, non sous forme 
de tomes d’origine, soumis à la 
Note générale 15 du HTS 

0406.40.52 20% A+ 

Fromages Fromage dit Bryndza, non râpé 
ou en poudre, non traité 

0406.90.05 7,20% A+ 

Fromages Cheddar, râpé ou en poudre, 
soumis à la note US 18 add au 
Chap. 4 

0406.20.31 16% A+ 

Fromages Cheddar, râpé ou en poudre, 
soumis à la Note générale 15 
du HTS 

0406.20.29 16% A+ 

Fromages Cheddar, ndnca, soumis à la 
note US 18 add au Chap. 4 

0406.90.08 12% A+ 

Fromages  Cheddar, ndnca, soumis à la 
Note générale 15 du HTS et 
importé conformément aux 
dispositions de ce texte   

0406.90.06 12% A+ 

Fromages  Cheddar, traité, non râpé ou en 
poudre, soumis à la note US 18 
add au Chap. 4 

0406.30.24 16% A+ 

Fromages Cheddar, traité, non râpé ou en 
poudre, soumis à la Note 
générale 15 du HTS 

0406.30.22 16% A+ 

Fromages  Fromage (y compris les 
mélanges), ndnca, râpé ou en 
poudre, soumis à la Note 
générale 15 du HTS  

0406.20.56 10% A+ 

Fromages  Fromage (y compris les 
mélanges), ndnca, traité, non 
râpé ou en poudre, soumis à la 
Note générale 15 du HTS  

0406.30.56 10% A+ 

Fromages Fromage (y compris les 
mélanges), ndnca, pas plus de 

0406.20.85 10% A+ 
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0,5% de matières grasses, râpé 
ou en poudre, soumis à la note 
US 23 add au Chap. 4 

Fromages Fromage (y compris les 
mélanges), ndnca, avec plus 
de 0,5% de matières grasses, 
sans lait de vache, râpé ou en 
poudre, et soumis à la note US 
16 add au Chap. 4 

0406.20.95 8,50% A+ 

Fromages  Fromage (y compris les 
mélanges), ndnca, avec plus 
de 0,5% de matières grasses, à 
base de lait de vache, râpé ou 
en poudre, soumis à la note US 
16 add au Chap. 4 

0406.20.89 10% A+ 

Fromages  Fromages et produits de 
substitution, y compris les 
mélanges, contenant du 
fromage suisse ou de 
l’Emmental/ou traité à partir 
de ces produits/etc., cf. note 
US 22  add (chap. 4) & 
dispositions 

0406.90.95 10% A+ 

Fromages Fromages contenant du 
fromage de type américain ou 
traité à partir de ce type de 
produit (à l’exception du 
cheddar), râpé ou en poudre, 
soumis à la note US 19 add au 
Chap. 4 

0406.20.69 10% A° 

Fromages Fromages contenant du 
fromage bleu ou traité à partir 
de celui-ci (à l’exception du 
roquefort), râpé/en poudre, 
soumis à la note US 17 add au 
Chap. 4 

0406.20.61 10% A+ 

Fromages Fromages contenant du 
bryndza, du gjetost, du 
gammelost, du nokkelost ou du 
roquefort, ou traités à partir de 
ces fromages, râpés ou en 
poudre 

0406.20.57 8,50% A+ 

Fromages  Fromages contenant du 
cheddar ou traités à partir de ce 
dernier, râpés ou en poudre, 
soumis à la note US 18 add au 
Chap. 4  

0406.20.65 10% A+ 

Fromages Fromages contenant de l’Edam 
ou du Gouda, ou traités à partir 
de ces produits, râpés ou en 

0406.20.73 10% A+ 
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poudre, soumis à la note US  
20  add au Chap. 4 

Fromages Fromages contenant des 
fromages de type italien ou 
traités à partir de ceux-ci, à 
base de lait de vache, râpés ou 
en poudre, soumis à la note US  
21 add au Chap. 4 

0406.20.77 10% A+ 

Fromages Fromages contenant du 
fromage suisse, de l’emmental 
ou du gruyère ou traités à 
partir de ces produits, râpés ou 
en poudre, soumis à la note US  
22 add au Chap. 4 

0406.20.81 10% A+ 

Fromages Fromages et produits de 
substitution (y compris les 
mélanges), ndnca, contenant 
du fromage américain ou 
traités à partir de celui-ci (à 
l’exception du cheddar), 
soumis à la note US 19 add au 
Chap. 4, et non pas à la NG 15 

0406.90.82 10% A+ 

Fromages  Fromages et produits de 
substitution (y compris les 
mélanges), ndnca, contenant 
du bleu ou obtenus à partir de 
fromages bleus, et soumis à la 
note US 17 add au Chap. 4 – et 
non pas à la NG 15 

0406.90.72 10% A+ 

Fromages  Fromages et produits de 
substitution (y compris les 
mélanges), ndnca, contenant 
du cheddar ou obtenus à partir 
de cheddar, et soumis à la note 
US 18 add au Chap. 4 – et non 
pas à la NG 15 

0406.90.76 10% A+ 

Fromages Fromages et produits de 
substitution (y compris les 
mélanges), ndnca, contenant 
de l’édam ou du gouda ou 
obtenus à partir de ces 
fromages, et soumis à la note 
US 20 add au Chap. 4 – et non 
pas à la NG 15  

0406.90.86 10% A+ 

Fromages  Fromages et produits de 
substitution (y compris les 
mélanges), ndnca, contenant 
du fromage suisse et 
notamment de l’emmental ou 
du gruyère ou obtenus à partir 

0406.90.90 10% A+ 



 10

de ces fromages, et soumis à la 
note US 22 add au Chap. 4 – et 
non pas à la NG 15  

Fromages  Fromages et produits de 
substitution (y compris les 
mélanges), ndnca, contenant 
0,5% de matières grasses au 
maximum, et soumis à la note 
US 23 add au Chap. 4 – et non 
pas à la NG 15 

0406.90.93 10% A+ 

Fromages Fromages et produits de 
substitution (y compris les 
mélanges), ndnca, à base de 
lait de vache, contenant plus de 
0,5% de matières grasses, et 
non soumis à la NG 15 

0406.90.99 8,50% A+ 

Fromages Fromages et produits de 
substitution (y compris les 
mélanges), ndnca, contenant 
du 
romano/reggiano/parmesan/pro
volone/etc., à base de lait de 
vache, et soumis à la note US 
21 du Chap. 4 – et non pas à la 
NG 15 

0406.90.66 7,50% A+ 

Fromages Fromages et produits de 
substitution (y compris les 
mélanges), ne contenant pas de 
romano/reggiano/parmesan/pro
volone/etc., à base de lait de 
vache, et soumis à la Note 
générale 15 

0406.90.63 10% A+ 

Fromages  Fromages et produits de 
substitution ( y compris les 
mélanges) contenant du 
romano/reggiano/parmesan/pro
volone/etc., et soumis à la Note 
générale 15 

0406.90.61 7,50% A+ 

Fromages Fromages à base de lait de 
brebis, y compris les mélanges 
de ce type de fromages, râpés 
ou en poudre 

0406.20.55 9,60% A+ 

Fromages Fromages et produits de 
substitution (y compris les 
mélanges de ce type de 
produits), ndnca, à base de lait 
de brebis 

0406.90.59 9,60% A+ 

Fromages Fromage Colby, râpé ou en 
poudre, soumis à la note US 19 
add au Chap. 4 

0406.20.36 20% A+ 
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Fromages Fromage Colby, râpé ou en 
poudre, soumis à la Note 
générale 15 du HTS 

0406.20.34 20% A+ 

Fromages  Fromage Colby, ndnca, 
soumis à la note US 19 add au 
Chap. 4, et importé 
conformément aux dispositions 
de ce texte 

0406.90.52 20% A+ 

Fromages Fromage Colby, ndnca, 
soumis à la Note générale 15 
du HTS et importé 
conformément aux dispositions 
de ce texte 

0406.90.51 20% A+ 

Fromages Fromage Colby, traité, ni râpé 
ni en poudre, et soumis à la 
note US 19 add au Chap. 4 

0406.30.34 20% A+ 

Fromages  Edam et gouda, râpé ou en 
poudre, soumis à la note US 20 
add au Chap. 4 

0406.20.44 15% A+ 

Fromages Edam et gouda, râpé ou en 
poudre, soumis à la Note 
générale 15 du HTS 

0406.20.43 15% A+ 

Fromages Edam et gouda, ndnca, soumis 
à la note US 20 add au Chap. 4 

0406.90.16 15% A+ 

Fromages  Edam et gouda, ndnca, soumis 
à la Note générale 15 du HTS 

0406.90.14 15% A+ 

Fromages  Edam et gouda, traité, ni râpé 
ni en poudre, soumis à la note 
US 20 add au Chap. 4 

0406.30.44 15% A+ 

Fromages  Edam et gouda, traité, ni râpé 
ni en poudre, soumis à la Note 
générale 15 du HTS 

0406.30.42 15% A+ 

Fromages Fromages suisses/Emmental 
frais (non mûris/non traités), à 
trous ou non, fromages 
contenant du gruyère ou traités 
à partir de celui-ci, et soumis à 
la note US 22 du Chap. 4, et 
non pas à la NG 15 

0406.10.64 10% A+ 

Fromages Fromage frais de type 
américain (non mûri/non 
traité), fromages contenant ce 
type de produit ou traité à 
partir de ce type de produit, et 
soumis à la note US 19 add au 
Chap. 4 – et non pas à la NG 
15 

0406.10.34 10% A+ 

Fromages  Fromage frais bleu (non 
mûri/non traité), fromages ou 
produits de substitution 

0406.10.14 10% A+ 
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contenant du bleu ou obtenus à 
partir de bleus, et soumis à la 
note US 17 du Chap. 4 – et non 
pas à la NG 15 

Fromages Cheddar frais (non mûri/non 
traité), fromages/produits de 
substitution contenant du 
cheddar ou obtenus à partir de 
celui-ci, et soumis à la note US 
18 du Chap.4 – et non pas à la 
NG 15 

0406.10.24 10% A+ 

Fromages Fromages frais (non mûris/non 
traités) (excepté le 
« chongo »), y compris ceux à 
base de lait caillé ou petit lait), 
et soumis à la note générale 15 
du HTS – et non pas à la NG 
15  

0406.10.12 10% A+ 

Fromages Edam et gouda frais (non 
mûri/non traité), fromages et 
produits de substitution 
contenant de l’édam ou du 
gouda ou obtenus à partir de 
ces fromages, et soumis à la 
note US 20 du Chap.4 – et non 
pas à la NG 15 

0406.10.44 10% A+ 

Fromages Fromages frais de type italien 
(non mûris/non traités), à base 
de lait de vache, fromages ou 
produits de substitution 
contenant ce type de produits 
ou obtenus à partir de ce type 
de produits, et soumis à la note 
US 21 du Chap.4 – et non pas 
à la NG 15 

0406.10.54 10% A+ 

Fromages Fromages frais et produits de 
substitution à base de lait de 
vache, ndnca, contenant plus 
de 0,5% de matières grasses, et 
décrits dans la note US 16 add 
au Chap. 4 – et non pas dans la 
NG 15 

0406.10.84 10% A+ 

Fromages Fromages frais et produits de 
substitution, sans lait de vache, 
ndnca, et contenant plus de 
0,5% de matières grasses 

0406.10.95 8,50% A+ 

Fromages Fromages frais et produits de 
substitution, ndnca, contenant 
au maximum 0,5% de matières 
grasses, et décrits dans la note 

0406.10.74 10% A+ 
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US 23 add au Chap.4 – et non 
pas dans la NG 15 

Fromages Gammelost et nokkelost, 
ndnca 

0406.90.49 5,40% A+ 

Fromages Fromage de chèvre Gjetost, à 
base de petit lait ou d’un 
mélange de lait de chèvre et de 
20% maximum de lait de 
vache, ni râpé, ni en poudre, ni 
traité 

0406.90.20 4,20% A+ 

Fromages  Fromage à base de lait de 
chèvre Gjetost, de petit lait ou 
d’un mélange de lait de chèvre 
et de 20% maximum de lait de 
vache, ni râpé, ni en poudre, ni 
traité 

0406.90.25 8,50% A+ 

Fromages  Fromage Goya, à base de lait 
de vache, non pas sous forme 
de tomes d’origine, ndnca, 
soumis à la note US 21 add au 
Chap. 4 

0406.90.31 25% A+ 

Fromages Fromage Goya sans lait de 
vache, ndnca, et non soumis à 
la note générale 15 ou à la note 
US 21 add au Chap.4 

0406.90.33 21,30% A+ 

Fromages Fromage Goya, ndnca, soumis 
à la note générale 15 du HTS 

0406.90.28 25% A+ 

Fromages  Fromage traité à partir de 
gruyère, non râpé ou en 
poudre, soumis à la note US 22 
add au Chap. 4 

0406.30.51 6,40% A+ 

Fromages Fromage traité à partir de 
gruyère, ni râpé ni en poudre, 
soumis à la note générale 15 
du HTS 

0406.30.49 6,40% A+ 

Fromages  Fromage traité (y compris les 
mélanges), ndnca, ne 
contenant pas plus de 0,5% de 
matières grasses, ni râpé ni en 
poudre, soumis à la note US 23 
add au Chap. 4 – et non pas à 
la NG 15  

0406.30.85 10% A+ 

Fromages Fromage traité (y compris les 
mélanges), ndnca, à base de 
lait de vache, ni râpé ni en 
poudre, soumis à la note US 16 
add au Chap. 4 – et non pas à 
la NG 15 

0406.30.89 10% A+ 

Fromages Fromage traité (y compris les 
mélanges), ndnca, contenant 

0406.30.95 8,50% A+ 
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ou non du lait de vache, ni râpé 
ni en poudre, et non soumis à 
la NG 15 

Fromages Fromage traité, contenant du 
fromage de type américain ou 
traité à partir de celui-ci 
(excepté le cheddar), ni râpé ni 
en poudre, et soumis à la note 
US 19 add au Chap. 4 – et non 
pas à la NG 15 

0406.30.69 10% A+ 

Fromages  Fromage traité, contenant du 
bleu ou traité à partir de celui-
ci (excepté le roquefort), ni 
râpé ni en poudre, et soumis à 
la note US 17 add au Chap. 4 

0406.30.61 10% A+ 

Fromages  Fromage traité, contenant du 
cheddar ou obtenu à partir de 
celui-ci, ni râpé ni en poudre, 
et soumis à la note US 18 add 
au Chap. 4 – et non pas à la 
GN 15 

0406.30.65 10% A+ 

Fromages  Fromage traité, contenant de 
l’édam ou du gouda ou obtenu 
à partir de ces produits, ni râpé 
ni en poudre, et soumis à la 
note US 20 add au Chap. 4 – et 
non pas à la NG 15  

0406.30.73 10% A+ 

Fromages Fromage traité, contenant du 
fromage de type italien ou 
obtenu à partir de celui-ci, ni 
râpé ni en poudre, et soumis à 
la note US 21 add au Chap. 4 – 
et non pas à la NG 15 

0406.30.77 10% A+ 

Fromages Fromage traité, contenant du 
fromage suisse et notamment 
de l’emmental ou du gruyère 
ou obtenu à partir de ces 
produits, ni râpé ni en poudre, 
soumis à la note US 22 add au 
Chap. 4 – et non pas à la NG 
15 

0406.30.81 10% A+ 

Fromages Fromage traité, contenant du 
bryndza/gjetost/gammelost/no
kkelost/roquefort, ni râpé ni en 
poudre, et non soumis à la NG 
15 

0406.30.57 8,50% A+ 

Fromages Fromages de brebis traités, y 
compris les mélanges à base de 
ces derniers, ni râpés ni en 
poudre 

0406.30.55 9,60% A+ 
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Fromages Reggiano, Parmesan, 
Provolone et Provoletti, 
ndnca, sans lait de vache, et 
non soumis à la note générale 
15 

0406.90.43 9,60% A+ 

Fromages Romano (lait de vache), 
reggiano, provolone, 
provoletti, sbrinz et goya, sans 
lait de vache, râpé ou en 
poudre 

0406.20.54 9,60% A+ 

Fromages Romano (lait de vache), 
reggiano, provolone, 
provoletti, sbrinz et goya, râpé 
ou en poudre, soumis à la note 
générale 15 du HTS 

0406.20.49 15% A+ 

Fromages Romano à base de lait de 
vache, Reggiano, Parmesan, 
Provolone et Provoletti, 
ndnca, soumis à la note 
générale 15 du HTS  

0406.90.39 15% A+ 

Fromages  Romano, Reggiano, Parmesan, 
Provolone et Provoletti, 
ndnca, à base de lait de vache, 
et soumis à la note US 21 add 
au Chap.4 

0406.90.41 15% A+ 

Fromages Romano, reggiano, provolone, 
provoletti, sbrinz et goya, à 
base de lait de vache, râpés ou 
en poudre, et soumis à la note 
US 21 add au Chap.4 

0406.20.51 15% A+ 

Fromages Roquefort en tomes d’origine, 
ni râpé ni en poudre, non traité 

0406.40.20 2,70% A+ 

Fromages Roquefort, râpé ou en poudre 0406.20.10 8% A+ 
Fromages Roquefort, autre que sous 

forme de tomes d’origine, ni 
râpé, ni en poudre, ni traité 

0406.40.40 4,50% A+ 

Fromages Sbrinz à base de lait de vache, 
ndnca, soumis à la note US 21 
add au Chap. 4 

0406.90.36 19% A+ 

Fromages Sbrinz sans lait de vache, 
ndnca, non soumis à la note 
générale 15 ou à la note US 21 
add au Chap. 4 

0406.90.38 12,20% A+ 

Fromages Sbrinz, ndnca, soumis à la 
note générale 15 du HTS 

0406.90.34 19% A+ 

Fromages Fromages suisses ou emmental 
avec trous en formation, 
ndnca, soumis à la note US 25 
add au Chap.4 

0406.90.46 6,40% A+ 

Fromages Fromages suisses ou emmental 0406.90.44 6,40% A+ 
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avec trous en formation, 
ndnca, soumis à la note 
générale 15 du HTS 

Produits 
chimiques, 
divers 

Additifs de lubrifiants 
contenant du pétrole ou des 
huiles à base de minéraux 
bitumineux 

3811.21.00 8,70% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Additifs de lubrifiants, ndnca 3811.29.00 6,50% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Préparations antigel et fluides 
de dégivrage 

3820.00.00 8,70% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Préparation antidétonantes, à 
base autre que de composants 
de plomb 

3811.19.00 1,5 cent/kg + 
9,3% 

A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Préparations anti-oxydantes et 
autres composants de 
stabilisateurs pour caoutchouc 
ou matières plastiques 

3812.30.90 5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Mélanges chimiques, ndnca, 
de deux composants 
inorganiques ou plus, de 
tungstène 

3824.90.35 6,50% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Produits chimiques, 
préparations et produits 
résiduels des industries 
chimiques ou connexes, ndnca

3824.90.90 5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Composants plastifiants pour 
caoutchouc ou matières 
plastiques, sans plastifiant 
aromatique ou aromatique 
modifié, ndnca 

3812.20.50 5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Derniers enduits, substances de 
teinture et autres préparations 
utilisés dans les industries du 
cuir et connexes, < 5% de 
substance(s) aromatique(s) (ou 
modifiées) 

3809.93.50 6% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Derniers enduits, substances de 
teinture et autres préparations 
utilisés dans les industries du 
cuir et similaires, < 5% de 
substance(s) aromatique(s) (ou 
modifiée(s) 

3809.93.10 8,70% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Derniers enduits, substances de 
teinture et autres préparations 
utilisés dans les industries du 
papier et connexes, 5% ou plus 
de substance(s) aromatique(s) 

3809.92.10 8,70% A+ 
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(modifiées) 
Produits 
chimiques, 
divers 

Derniers enduits, substances de 
teinture et autres préparations 
utilisés dans les industries du 
papier et connexes, < 5% de 
substance(s) aromatique(s) 
(modifiées) 

3809.92.50 6% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Fongicides, ndnca, formatés 
ou emballés pour la vente au 
détail, ou en tant que 
préparations ou articles 

3808.20.50 5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Herbicides, produits anti-
bourgeonnants et régulateurs 
de croissance végétale, ndnca, 
prêts pour la vente au détail 

3808.30.50 5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Liquides de freins 
hydrauliques et de 
transmission, contenant moins 
de 70% de pétrole ou d’huiles 
de minéraux bitumineux 

3819.00.00 1,5 cent/kg + 
9,3% 

A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Alcools gras industriels, autres 
que dérivés de graisses 
animales ou végétales 

3823.70.60 2,40% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Alcools gras industriels, autres 
que l’oléyle, extraits de 
graisses animales ou végétales 

3823.70.40 2% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Acides gras industriels 
monocarboxyliques, ou huiles 
acides issues de processus de 
raffinage, ndnca 

3823.19.40 3,20% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Insecticides, ndnca, destinés à 
la vente au détail, ou en tant 
que préparations ou produits 

3808.10.50 5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Alkylnaphtalènes mélangés, 
autres que ceux classés dans 
les rubriques 2707 ou 2902 

3817.20.00 1,5 cent/kg + 
9,3% 

A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Alkylbenzènes linéaires 
mélangés 

3817.10.10 0,4 cent/kg + 
10,8% 

A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Mélanges contenant des 
hydrocarbures acycliques 
perhalogénés exclusivement 
par la fluorine ou le chlore 

3824.71.00 3,70% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Mélanges contenant des 
dérivés perhalogénés 
d’hydrocarbures acycliques 
dotés de deux halogènes 
différents ou plus, ndnca   

3824.79.00 3,70% A+ 

Produits 
chimiques, 

Mélanges ndnca composés 
tout ou partie d’hydrocarbures 

3824.90.45 6,50% A+ 
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divers dérivés tout ou partie du 
pétrole, d’huile de schiste ou 
de gaz naturel 

Produits 
chimiques, 
divers 

Mélanges d’hydrocarbures 
halogénés, autres 
qu’exclusivement chlorés, 
ndnca 

3824.90.47 3,70% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Alcool d’oléyle, dérivé de 
graisses animales ou végétales 

3823.70.20 5,10% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Dissolvants et diluants 
organiques composites 
contenant 5 à 25% de 
substances aromatiques (une 
ou plusieurs) 

3814.00.10 1,5 cent/kg + 
9,3% 

A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Dissolvants et diluants 
organiques composites, 
ndnca ; peinture traitée ou 
décapants pour vernis, ndnca 

3814.00.50 6% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Préparations pour conservation 
des surfaces métalliques ; 
poudres et pâtes de soudure, de 
brasage ou de soudure à chaud, 
métalliques ou autres 

3810.10.00  5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Préparations de soudure ou 
noyaux ou revêtements utilisés 
pour la soudure d’électrodes 
ou de tiges, ndnca 

3810.90.50 5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Préparations de soudure, ou 
noyaux ou revêtements utilisés 
pour la soudure d’électrodes 
ou de tiges, et contenant 5% ou 
plus de substance(s) 
aromatique(s) (ou modifiées) 

3810.90.10 1,5 cent/kg + 
9,3% 

A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Additifs pour ciments, mortiers 
ou béton, contenant 5% ou 
plus de substances aromatiques 
ou aromatiques-modifiées 

3824.40.10 1,5 cent/kg + 
9,3% 

A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Additifs pour ciments, mortiers 
ou béton, ndnca 

3824.40.50 5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Additifs pour huiles minérales 
(y compris l’essence) ou autres 
liquides de même usage, 
ndnca 

3811.90.00 1,5 cent/kg + 
9,3% 

A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Agglomérants pour moules ou 
noyaux de fonderie 

3824.10.00 6% A+ 

Produits 
chimiques, 

Moyens de culture préparés 
pour le développement de 

3821.00.00 5% A+ 
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divers micro-organismes  
Produits 
chimiques, 
divers 

Accélérateurs de caoutchouc 
préparés, sans accélérateur 
aromatique ou aromatique 
modifié, ndnca  

3812.10.50 5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Initiateurs de réactions, 
accélérateurs de réactions et 
préparations catalytiques, 
ndnca 

3815.90.50 5% A+ 

Produits 
chimiques,  
divers 

Résidus de pâte à papier, 
ndnca, à l’exclusion du suif 

3804.00.50 3,70% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Acides résinés, dérivés 
d’acides résinés et de la 
colophane, essence et huiles de 
colophane, gommes de 
roulement, ndnca  

3806.90.00 4,20% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Morts aux rongeurs, ndnca 3808.90.95 5% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Acides gras de suif 3823.13.00 3,20% A+ 

Produits 
chimiques, 
divers 

Huiles terpéniques, ndnca, 
fabriquées à partir de bois 
conifères ; dipentène brut ; 
térébenthine de sulfite et autres 
para-cymènes bruts   

3805.90.00 3,70% A+ 

Produits 
chimiques 
 inorganiques 

Métaux alcalins, autres que le 
sodium 

2805.19.00 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
  inorganiques 

Alliages, dispersions, (y 
compris le ceramet), produits 
et mélanges céramiques 
contenant de l’uranium naturel 
ou des composés d’uranium 
naturel  

2844.10.50 5% A+ 

Produits 
chimiques 
inorganiques 

Brome 2801.30.20 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
inorganiques 

Calcium 2805.21.00 3% A+ 

Produits 
chimiques 
inorganiques 

Métaux précieux colloïdaux 2843.10.00 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
inorganiques 

Silicates doubles ou complexes 2842.10.00 3,70% A+ 

Produits Hydride, nitride, azide, silice et 2850.00.10 5,50% A+ 
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chimiques 
inorganiques 

bore de tungstène 

Produits 
chimiques 
inorganiques 

Métaux des terres rares, 
scandium et yttrium, mêlés ou 
alliés ou non  

2805.30.00 5% A+ 

Produits 
chimiques 
inorganiques 

Sodium 2805.11.00 5,30% A+ 

Produits 
chimiques 
inorganiques 

Tungstates (wolframates)  2841.80.00 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
inorganiques 

Carbure de tungstène 2849.90.30 7,50% A+ 

Produits 
chimiques 
inorganiques 

Hexachlorure de tungstène 2827.39.40 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
inorganiques 

Oxydes de tungstène  2825.90.30 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

1,2,4- Acide de benzène 
tricarboxylique, 1,2-
dianhydride (anhydride 
trimellitique) ; anhydride de 
naphtalène ; acide phtalique ; 
& 4-sulfo-anhydride-1, 8-
anhydride de naphtalène   

2917.39.04 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

1, 6-Hexaméthylène 
diisocyanate  

2929.10.35 7,10% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

1-(1, 3-Benzodioxol-5-
yl)propane-2-one 

2932.92.00 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

1-Amino-8-hydroxy-3, 6-acide 
de naphtalène disulfonique ; et 
autres acides 
aminohydroxynaphtalène 
sulfoniques spécifiques et leurs 
sels 

2922.21.10 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

1-Bromo-2-nitrobenzène ; 1-
chloro-3, 4-dinitrobenzène ; 
1,2 dichloro-4-nitrobenzène ; 
et o-fluoronitrobenzène 

2904.90.30 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

1- Acide 
formylphénylacétique ; ester 
de méthyle 

2918.30.10 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

2’-Aminoacétophénone et 
autres amino-aldéhydes 
spécifiques aromatiques ; -
kétones et –quinones, excepté 

2922.30.10 5,80% A+ 
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ceux possédant plus d’une 
fonction oxygénante 

Produits 
chimiques 
organiques 

2,3-Acide crésotique ; acide m-
hydroxybenzoïque ; 2-acide 
hydroxybenzoïque, sel de 
calcium ; et autres acides 
carboxyliques spécifiques 
faisant fonction de phénol 

2918.29.04 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

2-
(Trifluorométhyle)phénotiazi-
ne 

2934.30.12 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

2-Acétamido-3-
chloroanthraquinone : o-
acétoacétaïdide ; o-
acétoacétotoluidide ; 2,4-
acétoacétoxylidide ; et 1-
amino-5-
benzamidoanthraquinone 

2924.29.20 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

2- Acide acétamidobenzoïque 2924.22.00 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

2-Amino-4-chlorobenzonitrile 
(5-chloro-2-cyanoanyline) ; 2-
amino-5-chlorobenzonitrile ; 
4-amino-2-chlorobenzonitrile ; 
et autres produits spécifiés 

2926.90.05 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

2-Amino-6-chloro-4-
nitrophénol et autres amino-
naphtols et amino-phénoles 
spécifiés, leurs éthers et esters, 
et les sels associés 

2922.29.10 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

2-Amino-6-
méthoxybenzothiazole et 
autres composés 
hétérocycliques spécifiés, 
contenant un système 
circulaire de benzothiazole, 
sans autre fusion  

2934.20.30 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

2-Amino-N-
éthylbenzènesulfonamide ; et 
six autres sulfonamides 
spécifiés  

2935.00.10 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

2-Hydroxy-3-acide 
dibenzofurancarboxylique 

2932.99.35 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

2-Mercaptobenzothiazole, sel 
de sodium (2-
Benzothiazoléthiol, sel de 
sodium) 

2934.20.20 0,4 cent/kg + 
8,9% 

A+ 

Produits 2-Phénylimidazole 2933.29.10 5,80% A+ 
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chimiques 
organiques 
Produits 
chimiques 
organiques 

3-(5-Amino-3-méthyle-1-H-
pyrazol-1-yl) acide 
benzénosulfoné; amino-J-
pyrazolone ; et 12 autres 
produits chimiques 
spécifiques   

2933.19.08 5,80% A+ 

¨Produits 
chimiques 
organiques 

4, 4’-
Bis(diméthylamino)benzhydrol 
(hydrole de Michler et autres 
amino-alcools aromatiques 
spécifiques, leurs éthers et 
esters, et les sels associés 

2922.19.20 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

4, 4’- Acide de diphényl-bis-
phosphénique, di(2’, 2’’, 4’, 
4’’-di-tert-butyl)ester de 
phényle  

2931.00.10 1,5 cent/kg + 
8,9% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

4, 4’-Méthylènedianiline 2921.59.30 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

4-Acétamido-2-aminophénol ; 
p-acétamidobenzaldéhyde ; 
acétoacétbenzylamide ; p-
acétoacétophénétidide ; N-
acétyle-2,6-xylidine ; et autres 
produits spécifiés 

2924.29.31 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

4-Amino-2(N,N-
diéthylamino)toluène 
hydrochlorure ; m- et o-
phénylènediamine ; p-
acétoacétophénétidide ; N-
acétyle-2,6-xylidine ; et autres 
produits spécifiés. 

2921.51.10 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

4-Amino-2-acide de 
stilbènesulfoné et ses sels, p-
éthylaniline ; 2,4,6-
triméthyaniline (Mésidine) ; et 
xylidines spécifiés 

2921.49.10 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

4-Chloro-o-toluidine 
hydrochlorure ; 5-chloro-o-
otoluidine ; 6-chloro-2- acide 
de toluidine-sulfoné ; 4-chloro-
a,a,a-trifluoro-o-toluidine ; & 
autres 

2921.43.08 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

4-Ethylguaiacol 2909.50.10 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 

4-Nitro-m-crésol 2908.90.28 5,50% A+ 
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organiques 
Produits 
chimiques 
organiques 

5-Amino-2-(p-
aminoanilino)acide de 
benzènesulfoné ; 4, 4-diamino-
3-acide de biphénylsulfoné ; 3, 
3-diméthylbenzidine (o-
tolidine) ; et autres produits 
spécifiés 

2921.59.08 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

5-Amino-3-phényl-1,2,4-
thiadiazole(3-Phényl-5-amino-
1,2,4-thiadiazole), autres        
composés hétérocycliques 
aromatiques ou aromatiques 
modifiés spécifiés 

2934.90.05 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

5-Chloro-2-nitroanisole ; 6-
chloro-3-nitro-p-
diméthoxybenzène ; et éther 
diméthyl  diphényl 

2909.30.05 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

5-Chloro-7-iodo-8-quinolinol 
(lodochlorhydroxyquine) ; 
décoquinate ; 
diiodohydroxyquine ; et sulfate 
d’oxyquinoline 

2933.40.20 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

6-Bromo-5-méthyl-1H-
imidazo-(4,5-b)pyridine ; 2-
sec-butyl-4-tert-butyl-6-
(benzotriazol-2-yl)phénol ; 2-
méthylindoline ; et autres 
produits spécifiés 

2933.90.13 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

6-Chloro-m-crésol [OH=1] ; 
m-chlorophénol ; et 
chlorothymol 

2908.10.10 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

7-Amino 1,3-acide 
naphtalènedisulfoné, acides 
naphtalènedisulfonés et leurs 
sels ; N-phényl-2-
naphtyalamine 

2921.45.10 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

7-Nitronaphte[1,2]oxadiazole-
5-acide sulfoné et ses sels 

2934.90.06 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

8-Méthylquinoline et 
isoquinoline 

2933.40.15 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acétone, dérivé tout ou partie 
du cumène  

2914.11.10 0,1 cent/kg + 
10,8% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide acrylique et ses sels 2916.11.00 4,20% A+ 

Produits Dérivés d’amide acyclique, et 2924.10.80 6,50% A+ 
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chimiques 
organiques 

sels associés 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides acycliques 
polycarboxyliques, dérivés 
d’hydrocarbures aromatiques, 
et leurs propres dérivés, ndnca

2917.19.40 1,5 cent/kg + 
8,9% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide adipique  2917.12.10 0,1 cent/kg + 
11,8% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Sels et esters d’acides 
adipiques, ndnca 

2917.12.50 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Alkylbenzènes et 
polyalkylbenzènes 

2902.90.30 0,4 cent/kg + 
6,9% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Alkylcrésols 2907.19.10 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Alkylphénols 2907.19.20 7,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Alpha, alpha, alpha-Trifluoro-
2,6-dinitro-N, N-dipropyl-p-
toluidine (Trifluraline) 

2921.43.15 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Amino-naphtols et autres 
amino-phénols et leurs dérivés 
de produits décrits dans la note 
US 3 add’I à la section VI 

2922.29.60 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Amino-naphtols et autres 
amino-phénols ; leurs éthers, 
esters et sels (ne possédant pas 
plus d’une fonction 
oxygénante), ndnca  

2922.29.80 1,5 cent/kg + 
10,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides sulfonés 
d’aminohydroxynaphtalène et 
leurs sels, dérivés de produits 
décrits dans la note US 3 
additionnelle à la section VI 

2922.21.40 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides sulfonés 
d’aminohydroxynaphtalène et 
leurs sels, ndnca 

2922.21.50 1,5 cent/kg + 
10,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Aniline 2921.41.10 1,5 cent/kg + 
9,3% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés de l’aniline et leurs 
sels, issus des produits décrits 
à la note US 3 additionnelle à 
la section VI 

2921.42.65 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 

Sels d’aniline 2921.41.20 1 cent/kg + 
11,4% 

A+ 
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organiques 
Produits 
chimiques 
organiques 

Anisidines, dianisidines, 
phénétidines et leurs sels, 
décrits dans la note US 3 
additionnelle à la section VI 

2922.22.20 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide anthranilique et ses sels, 
décrits dans la note US 3 
additionnelle à la section VI 

2922.43.10 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide anthranilique et ses sels, 
ndnca 

2922.43.50 1,5 cent/kg + 
10,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Agents anti-infectants, ndnca, 
de composés hétérocycliques, 
contenant exclusivement un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène et de la pyrimidine, 
anneau de pipérazine  

2933.59.36 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Antidépresseurs, 
tranquillisants et autres agents 
psychothérapeutiques 
contenant un système 
concentrique de phénotiazine, 
sans autre amalgame 

2934.30.23 10,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Antihistaminiques, y compris 
ceux utilisés principalement en 
tant qu’anti-nauséeux  

2933.59.21 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Peroxydes d’alcool 
aromatiques, peroxydes 
d’éther, peroxydes de kétone et 
leurs dérivés halogénés, 
sulfonés, nitratés ou nitrosatés, 
ndnca 

2909.60.20 11,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Peroxydes d’alcool 
aromatique, d’éther et de 
kétone, et leurs dérivés 
halogénés, sulfonés, nitratés, 
nitrosatés, décrits dans la note 
US 3 add. à la section VI  

2909.60.10 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Alcools-aldéhydes aromatiques 2912.30.10 7,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Amino-acides aromatiques et 
leurs esters, excepté ceux 
possédant plus d’une fonction 
oxygénante ; sels ; décrits dans 
la note US 3 add à la section 
VI 

2922.49.30 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Amino-acides aromatiques et 
leurs esters, ne possédant pas 
plus d’une fonction 

2922.49.37 1,5 cent/kg + 
10,1% 

A+ 
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oxygénante (excepté les 
produits décrits, dans ce 
contexte, dans la note US 3 
add à la section VI), ndnca 

Produits 
chimiques 
organiques 

Substances amino-acides 
aromatiques et leurs esters, ne 
possédant pas plus d’une 
fonction oxygénante 

2922.49.27 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Amino-alcools-phénols 
aromatiques, phénols amino-
acides et autres amino-
composés ayant une fonction 
oxygénante, ndnca 

2922.50.40 1,5 cent/kg + 
10,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Amino-alcools aromatiques, 
leurs éthers et esters, autres 
que ceux possédant plus d’une 
fonction oxygénante décrits 
dans la note US 3 add à la 
section VI 

2922.19.60 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Amino-aldéhydes aromatiques, 
-kétones et –quinones, excepté 
ceux possédant plus d’une 
fonction oxygénante, et sels, 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

2922.30.25 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides carboxyliques 
aromatiques ayant une fonction 
d’aldéhyde ou de kétone, mais 
sans autre fonction 
oxygénante, et leurs dérivés, 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

2918.30.25 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides carboxyliques 
aromatiques, ayant une 
fonction oxygénante additive, 
et leurs anhydrides, halides, 
etc. , et dérivés décrits dans la 
note US 3 add à la section VI 

2918.90.43 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides carboxyliques 
aromatiques, sans autres 
fonctions oxygénantes, et leurs 
dérivés, ndnca 

2918.19.30 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides carboxyliques 
aromatiques ayant une fonction 
d’aldéhyde ou de kétone, mais 
sans autre fonction 
oxygénante, et dérivés, ndnca 

2918.30.30 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés aromatiques de 
thoiocarbamates et de 
dithiocarbamates, excepté les 

2930.20.20 6,50% A+ 
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pesticides  
Produits 
chimiques 
organiques 

Composés aromatiques ayant 
une autre fonction 
nitrogénique, ndnca   

2929.90.20 1,2 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Amides cycliques aromatiques 
et leurs dérivés, sels associés ; 
ndnca 

2924.29.75 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés aromatiques 
d’hydrocarbures contenant 
exclusivement des groupes 
nitro ou nitroso, décrits dans la 
note US 3 add à la section VI 

2904.20.40 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés aromatiques 
d’hydrocarbures contenant 
exclusivement des groupes 
nitro ou nitroso, ndnca  

2904.20.45 1,5 cent/kg + 
9,7% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés aromatiques 
d’hydrocarbures contenant 
exclusivement des groupes 
sulfo, leurs sels et esters 
d’éthyle, décrits dans la note 
US 3 add à la section VI 

2904.10.32 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés aromatiques 
d’hydrocarbures contenant 
exclusivement des groupes 
sulfo, leurs sels et esters 
d’éthyle, ndnca 

2904.10.37 1,5 cent/kg + 
9,7% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Agents dermatologiques 
aromatiques et anesthésiants 
locaux de composés aminés 
ayant une fonction oxygénante 

2922.50.17 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Substances aromatiques de 
composés aminés ayant une 
fonction oxygénante, ndnca 

2922.50.25 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Substances aromatiques des 
imines et leurs dérivés, ndnca 

2925.20.20 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Substances aromatiques des 
lactones 

2932.29.20 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Epoxydes aromatiques, 
époxyalcools, époxyphénols et 
époxyéthers, avec un triple 
cercle concentrique, et leurs 
dérivés, ndnca 

2910.90.20 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Esters aromatiques d’acide 
acétique, décrits dans la note 
US 3 add à la section VI 

2915.39.30 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 

Esters aromatiques d’acide 
acétique, ndnca 

2915.39.35 1,5 cent/kg + 
10,5% 

A+ 
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organiques 
Produits 
chimiques 
organiques 

Esters aromatiques d’autres 
acides inorganiques (excepté 
les halides hydrogénés), leurs 
sels et dérivés, ndnca 

2920.90.20 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Ethers-alcools aromatiques et 
leurs dérivés halogénés, 
sulfonés, nitratés ou nitrosatés, 
ndnca 

2909.49.15 11,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Ethers aromatiques et leurs 
dérivés halogénés, sulfonés, 
nitratés ou nitrosatés, ndnca, 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

2909.30.40 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés aromatiques 
halogénés, sulfonés, nitratés ou 
nitrosatés des produits classés 
dans la catégorie 2912 

2913.00.40 11,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques 
aromatiques ndnca, contenant 
exclusivement des hétéro-
atomes (un ou plusieurs) de 
nitrogène, et de la pyrimidine 
ou un cercle de pipérazine, 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

2933.59.70 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques 
aromatiques, contenant 
exclusivement un ou plusieurs 
hétéro-atomes d’oxygène, et 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI, ndnca 

2932.99.60 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques 
aromatiques, faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes 
d’oxygène, contenant un cercle 
de furane non amalgamé, 
ndnca 

2932.19.10 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques 
aromatiques, faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes 
d'oxygène, ndnca 

2932.99.70 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Imines aromatiques et leurs 
dérivés ; sels associés (excepté 
les substances 
médicamenteuses) ; ndnca 

2925.20.60 9,90% A+ 

Produits 
chimiques 

Kétone-alcools et kétone-
aldéhydes aromatiques, ndnca 

2914.40.40 7,70% A+ 
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organiques 
Produits 
chimiques 
organiques 

Kétone-phénols aromatiques et 
kétones possédant une autre 
fonction oxygénante 

2914.50.30 7,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Lactones aromatiques, ndnca 2932.29.45 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Lactones aromatiques, ndnca, 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

2932.29.30 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Drogues aromatiques 
monoaminées, ndnca 

2921.49.43 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Drogues aromatiques 
monoaminées : 
antidépresseurs, tranquillisants 
et autres agents 
psychothérapiques  

2921.49.37 10,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Monoaminés aromatiques et 
leurs dérivés et sels décrits 
dans la note US 3 add à la 
section VI, ndnca 

2921.45.60 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Monoaminés aromatiques et 
leurs dérivés et sels, ndnca 

2921.45.90 1 cent/kg + 
11,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Monoaminés aromatiques et 
leurs dérivés et sels, ndnca        

2921.49.50 1cent/kg + 
11,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Monoaminés aromatiques et 
leurs dérivés, ndnca ; sels 
associés, décrits dans la note 
US 3 add à la section VI 

2921.49.45 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides monocarboxyliques 
aromatiques, leurs anydrides, 
halides, peroxydes, 
peroxyacides et dérivés, décrits 
dans la note US 3 add à la 
section VI 

2916.39.45 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés aromatiques à 
fonction de nitrile, excepté les 
produits figurant dans la note 
US 3 add à la section VI 

2926.90.47 11,90% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Produits aromatiques ou 
aromatiques modifiés, 
contenant un cercle non 
amalgamé d’imidazole 
(hydrogéné ou non) (excepté 
les produits figurant dans la 
note US 3 add à la section VI) 

2933.29.43 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits Composé aromatique ou 2933.19.37 9,30% A+ 
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chimiques 
organiques 

aromatique modifié décrit dans 
la note US 3 add à la section 
VI, et contenant un cercle non 
amalgamé de pyrazole 
(hydrogéné ou non) 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés aromatiques ou 
aromatiques modifiés, faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, excepté les produits 
mentionnés dans la note US 3 
add à la section VI ; ndnca 

2933.90.82 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Produits aromatiques ou 
aromatiques modifiés figurant 
dans la note US 3 add à la 
section VI, et contenant un 
cercle non amalgamé 
d’imidazole (hydrogéné ou 
non) 

2933.29.35 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Agents antiseptiques 
aromatiques ou aromatiques 
modifiés de composés 
hétérocycliques, faits 
exclusivement d’hétéro-
atomes, ndnca 

2933.90.46 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Anticonvulsifs (hypnotiques et 
sédatifs aromatiques ou 
aromatiques modifiés faisant 
partie de composés 
hétérocycliques, faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, ndnca  

2933.90.65 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Antishistaminiques 
aromatiques ou aromatiques 
modifiés de composés 
hétérocycliques, faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène 

2933.90.26 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Médicaments cardiovasculaires 
aromatiques ou aromatiques 
modifiés, faisant partie de 
composés hétérocycliques faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, ndnca 

2933.90.53 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés aromatiques ou 
aromatiques modifiés (excepté 
les produits mentionnés dans la 

2933.19.43 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 
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note US 3 add à la section VI), 
contenant un cercle non 
amalgamé de pyrazole 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés aromatiques ou 
aromatiques modifiés, faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, et décrits dans la 
note US 3 add à la section VI 

2933.90.79 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Substances médicamenteuses 
aromatiques ou aromatiques 
modifiées affectant l’ADN, et 
faisant partie de composés 
hétérocycliques faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, ndnca 

2933.90.70 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Substances médicamenteuses 
aromatiques ou aromatiques 
modifiées de composés 
hétérocycliques faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, ndnca 

2933.90.75 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Substances médicamenteuses 
aromatiques ou aromatiques 
modifiées d’autres composés 
organiques faits exclusivement 
d’un ou plusieurs hétéro-
atomes de nitrogène 

2942.00.05 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques 
aromatiques ou aromatiques 
modifiés contenant un cercle 
non amalgamé de thiazole, 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

2934.10.10 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques 
aromatiques ou aromatiques 
modifiés ndnca, faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, contenant un cercle 
de pyrimidine ou de pipérazine

2933.59.80 1,5 cent/kg + 
10 ?4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques 
aromatiques ou aromatiques 
modifiés, ndnca 

2934.90.44 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques 
aromatiques ou aromatiques 
modifiés, ndnca, contenant un 
cercle non amalgamé de 

2934.10.20 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 
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thiazole 
Produits 
chimiques 
organiques 

Lactames aromatiques ou 
aromatiques modifiés, ndnca  

2933.79.15 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés aromatiques ou 
aromatiques modifiés, ndnca, 
décrits dans la note US 3 
additionnelle à la section VI       

2942.00.10 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés organiques 
aromatiques de l’hydrazine ou 
de l’hydroxylamine 

2928.00.25 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés organo-
inorganiques aromatiques, 
ndnca, décrits dans la note US 
3 add à la section VI 

2931.00.30 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés d’organo-mercure 
aromatiques 

2931.00.27 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Esters phosphorés aromatiques 
et leurs sels, y compris les 
lactophosphates et leurs 
dérivés, non utilisés en tant 
que plastifiants 

2919.00.30 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Polyamines aromatiques et 
leurs dérivés et sels, décrits 
dans la note US 3 add à la 
section VI 

2921.59.40 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Polyamines aromatiques et 
leurs dérivés ; sels associés, 
ndnca 

2921.59.80 1cent/kg + 
11,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides polycarboxyliques 
aromatiques, leurs anhydrides, 
halides, peroxydes, 
peroxyacides et leurs dérivés, 
ndnca, décrits dans la note US 
3 add à la section VI 

2917.39.30 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Sels et esters aromatiques 
d’acides chlorocétiques, décrits 
dans la note US 3 add à la 
section VI 

2915.40.20 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Sels et esters aromatiques 
d’acides chlorocétiques, ndnca

2915.40.30 1,5 cent/kg + 
10,5% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés aromatiques sulfonés, 
nitratés ou nitrosatés 
d’hydrocarbures, ndnca, 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

2904.90.40 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 

Dérivés aromatiques sulfonés, 
nitratés ou nitrosatés 

2904.90.47 1,5 cent/kg + 
9,7% 

A+ 
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organiques d’hydrocarbures, ndnca 
Produits 
chimiques 
organiques 

Uréines aromatiques et leurs 
dérivés ; sels associés, ndnca 

2924.21.45 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Uréines aromatiques et leurs 
dérivés ; sels associés ; décrits 
dans la note US 3 add à la 
section VI 

2924.21.20 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Agents psychothérapiques 
aromatiques ou aromatiques 
modifiés, affectant l’ADN, et 
faisant partie de composés 
hétérocycliques faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, ndnca 

2933.90.61 10,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Benzaldéhyde 2912.21.00 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide benzilique ; et acide 
benzilique, ester de méthyle  

2918.19.10 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Esters d’acide benzoïque, à 
l’exclusion des composés 
odoriférants ou parfumés, 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI  

2916.31.30 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Esters d’acide benzoïque, 
ndnca 

2916.31.50 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Anhydride benzoïque ; 
peroxybenzoate tert-butyl ; 
chlorure de p-nitrobenzol ; 
acide 2-nitro-m-toluïque ; et 
acide 3-nitro-o-toluïque 

2916.39.03 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Ester de 
benzointetrahydropyranyl  ; et 
Xanthène-9-un 

2932.99.39 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Chlorure de benzoyl 2916.32.20 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Peroxyde de benzoyl 2916.32.10 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Alcool de benzyle 2906.21.00 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Chlorure de benzyle (alpha-
Chlorotoluène) ; 
benzotrichlorure (alpha, alpha, 

2903.69.20 5,50% A+ 
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alpha-trichlorotoluène) 
Produits 
chimiques 
organiques 

Acide de biligrafine ; 3,5-
diacétamido-2,4,6-acide 
triiodobenzoïque ; et acide 
métrizoïque  

2924.29.05 5,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Bi-(tribromophénoxy) éthane ; 
oxyde de 
pentabromodiphényle ; et 
benzène 
tetradécabromodiphénoxy 

2909.30.09 8% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Diisocyanate de bitolylène 
(TODI) ; acide o-Isocyanique, 
ester d’o-tolyle, et diisocyanate 
de xylène 

2929.10.20 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides carboxyliques ayant 
une fonction de phénol et 
aucune autre fonction 
oxygénante, décrits dans la 
note US 3 add’I. à la section 
VI 

2918.29.65 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides cyclaniques, 
cycléniques ou 
cycloterpéniques 
polycarboxyliques, leurs 
anhydrides, halides, peroxydes, 
peroxyacides et leurs dérivés  

2917.20.00 4,20% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Mono ou polyamines 
cyclaniques, cycléniques, 
cycloterpéniques et leur dérivé, 
dérivés de tout composé 
aromatique (excepté les 
produits mentionnés dans la 
note US 3 add à la section VI) 

2921.30.30 1,5 cent/kg + 
10,6% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Mono ou polyamines 
cyclaniques, cycléniques, 
cycloterpéniques, dérivés et 
sels, dérivés de tout composé 
aromatique décrit dans la note 
US 3 add à la section VI  

2921.30.10 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Hydrocarbures cycliques, 
ndnca 

2902.90.90 4,20% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Cyclohéxanol, 
méthylcyclohéxanols et 
diméthylcyclohéxanols 

2906.12.00 1,5 cent/kg + 
10% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Oxyde de décabromodiphényl ; 
et oxyde d’octabromodiphényl 

2909.30.07 11,30% A+ 

Produits 
chimiques 

Dérivés ndnca de phénols ou 
d’alcools de phénol contenant 

2908.20.20 8,70% A+ 
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organiques exclusivement des groupes 
sulfo, leurs sels et esters, 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés de malonylurea (acide 
barbiturique) ; sels associés  

2933.51.90 3,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés de phénol ou d’alcools 
de phénol contenant 
exclusivement des groupes 
sulfo, leurs sels et esters, 
ndnca 

2908.20.60 0,6 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés de phénols ou 
d’alcools de phénol contenant 
exclusivement des succédanés 
d’halogène, et leurs sels, 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

2908.10.35 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés diazo-, azo-, ou 
azoxy-, ndnca, décrits dans la 
note US 3 add à la section VI 

2927.00.40 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dibromoéthyldibromocyclo-
hexane 

2903.59.05 5,40% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Diphénylamine et ses dérivés 
(excepté la 
nitrodiphénylamine) ; sels 
associés ; décrits dans la note 
US 3 add à la section VI 

2921.44.20 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Diphénylamine et ses dérivés ; 
sels associés ; excepté les 
produits mentionnés dans la 
note US 3 additionnelle à la 
section VI 

2921.44.70 1 cent/kg + 
11,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dodecan-1-ol (alcool de 
lauryle) ; hexadecan-1-ol 
(alcool de cétyle) ; octadecan-
1-ol (alcool de stéaryle)  

2905.17.00 5% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Substances contenant un cercle 
non amalgamé de pyridine 
(hydrogénées ou non), ndnca 

2933.39.41 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Médicaments d’amino-
naphtols et de –phénols, leurs 
éthers et esters, excepté ceux 
ayant plus d’une fonction 
oxygénante ; sels associés ; 
ndnca 

2922.29.27 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Substances faites de composés 
aromatiques organo-
inorganiques (excepté 

2931.00.22 6,50% A+ 
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l’organo-sulfure) 
Produits 
chimiques 
organiques 

Substances composées de 
quinone 

2914.69.20 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Esters d’acide salicyclique et 
leurs sels, décrits dans la note 
US 3 add à la section VI 

2918.23.30 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Esters d’acide salicyclique et 
leurs sels, ndnca 

2918.23.50 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Ether-phénols, éthers-alcools-
phénols et leurs dérivés 
halogénés, sulfonés, nitratés ou 
nitrosatés, ndnca, décrits dans 
la note US 3 add à la section 
VI 

2909.50.45 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Ether-phénols, éther-alcool-
phénols et leurs dérivés 
halogénés, sulfonés, nitratés ou 
nitrosatés, ndnca 

2909.50.50 11,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dibromure d’éthylène 2903.30.05 5,40% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Ethylènebistetrabromophtali-
mide 

2925.19.10 9,90% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide gentisique ; et acide 
hydrocynnamique et ses sels 

2918.29.20 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés halogénés, dérivés tout 
ou partie du benzène ou d’un 
autre hydrocarbure aromatique, 
ndnca 

2903.59.20 1,5 cent/kg + 
10% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Produits halogénés, dérivés 
tout ou partie du benzène ou 
d’un autre hydrocarbure 
aromatique, décrits dans la 
note US 3 add à la section VI 

2903.59.15 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés halogénés, sulfonés, 
nitratés ou nitrosatés de 
phénols ou d’alcools de 
phénols, décrits dans la note 
US 3 add à la section VI 

2908.90.40 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés halogénés, sulfonés, 
nitratés ou nitrosatés de 
phénols ou d’alcools de 
phénol, ndnca 

2908.90.50 0,6 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques 
contenant un système 
concentrique de phénothiazine 

2934.20.40 9,30% A+ 
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(hydrogénés ou non), sans 
autre amalgame, décrits dans la 
note US 3 add à la section VI 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques 
contenant un système 
concentrique de phénothiazine 
(hydrogénés ou non), sans 
autre amalgame, ndnca 

2934.30.50 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques, 
faits exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène contenant un cercle 
de pyridine non amalgamé, 
décrits dans la note US 3 add à  
la section VI 

2933.39.61 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques, 
faits exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène contenant un cercle 
de pyridine non amalgamé, 
ndnca 

2933.39.91 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Composés hétérocycliques, 
faits exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, contenant un 
système concentrique de 
quinoline, sans autre 
amalgame, ndnca 

2933.40.70 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Hexachlorobenzène et DDT 
(1,1,1-Trichloro-2,2-bis(p-
chlorophényl)éthane) 

2903.62.00 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Hexaméthylènediamine et ses 
sels (excepté le sel de Nylon), 
dérivés tout ou partie de 
l’acide adipique 

2921.22.10 11,90% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Hydroquinone (Quinol) et ses 
sels, autre que de qualité 
photographique 

2907.22.50 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Isocyanates de produits décrits 
dans la note US 3 additionnelle 
à la section VI 

2929.10.55 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide isophtalique 2917.39.15 6,60% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Isosafrole 2932.91.00 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Lactames décrits dans la note 
US 3 add. à la section VI 

2933.79.09 9,30% A+ 
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Produits 
chimiques 
organiques 

Acide m-Aminobenzoïque, 
technique ; et autres amino-
acides aromatiques spécifiés et 
leurs esters, excepté ceux ayant 
plus d’une fonction 
oxygénante 

2922.49.10 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide m-Benzènedisulfoné, sel 
de sodium ; acide 1,5-
naphtalènedisulfoné ; et 
chlorure p-toluènesulfonyl 

2904.10.10 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

m-Dichlorobenzène ; 1,1-
dichloro-2,2-bis(p-
éthylphényl)éthane ; et 
trichlorobenzènes 

2903.69.10 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

m-Diéthylaminophénol ; m-
diméthylaminophénol ; 3-
éthylamino-p-crésol ; et 5-
méthoxy-m-phénylènediamine 

2922.29.15 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

m-Nitrochlorobenzène 2904.90.08 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide métachrylique et ses sels 2916.13.00 4,20% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Mélanges d’acide 1,3,6-
naphtalènetrisulfoné et d’acide 
1,3,7-naphtalènetrisulfoné  

2904.10.15 1,5 cent/kg + 
8,3% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Glutamate de monosodium 2922.42.10 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

N’-(4-Chloro-o-tolyl)-N,N-
diméthylformamidine ; 
hydrochlorure de bunamidine ; 
et pentamidine 

2925.20.10 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

N,N-Diméthylaniline 2921.42.10 8,90% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Naphtols et leurs sels, autres 
que alpha-Naphtol et 2-
Naphtol 

2907.15.60 11,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Nicarbazine et triméthoprim   2933.59.22 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Benzène nitraté, toluène nitraté 
(excepté le p-nitrotoluène) ou 
naphtalène nitraté 

2904.20.35 1,2 cent/kg + 
8,3% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Nitrophénols, excepté le p-
nitrophénol 

2908.90.08 5,50% A+ 

Produits Nitrosodiphénylamine 2921.44.10 6,50% A+ 
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chimiques 
organiques 
Produits 
chimiques 
organiques 

Acides de nitrotoluènesulfoné 2904.90.20 7,60% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides carboxyliques non-
aromatiques, ayant une 
fonction d’alcool, sans autre 
fonction oxygénante, et leurs 
dérivés, ndnca  

2918.19.90 4% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés non-aromatiques 
d’hydrocarbures contenant 
exclusivement des groupes 
sulfo, leurs sels et esters 
d’éthyle, ndnca  

2904.10.50 4,20% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides non-aromatiques 
organo-sulfures, ndnca 

2930.90.49 4,20% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

o-, m-, p-Phénylènediamine, 
diaminotoluènes, et leurs 
dérivés et sels, ndnca 

2921.51.50 1 cent/kg + 
11,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

o-, m-, p-Phénylènediamine, 
diaminotoluènes, et leurs 
dérivés et sels, décrits dans la 
note US 3 additionnelle à la 
section VI 

2921.51.30 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide o-
aminobenzènesulfoné ; acide 
6-chlorométanilique ; 2-
chloro-5-nitroaniline ; 4-
chloro-3-nitroaniline ; 
dichloroanilines ; et autres 
produits spécifiés  

2921.42.18 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

o-Anisidine ; p-anisidine ; et p-
phénétidine 

2922.22.10 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

o-Dichlorobenzène 2903.61.20 9,40% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

o-Toluènesulfonamide 2935.00.15 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Octylphénol, nonylphénol, et 
leurs isomères ; sels associés 

2907.13.00 7,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides oléiques, linoléiques ou 
linoléniques 

2916.15.10 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 

Autres dérivés de l’aniline et 
leurs sels 

2921.42.90 1 cent/kg + 
11,4% 

A+ 
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organiques 
Produits 
chimiques 
organiques 

Autres anisidines, dianisidines, 
phénétidines et leurs sels, 
ndnca 

2922.22.50 1,5 cent/kg 
+10,1%    

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres alcools aromatiques et 
leurs dérivés halogénés, 
sulfonés, nitratés ou nitrosatés    

2906.29.60 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres amino-alcools 
aromatiques, leurs éthers et 
esters, autres que ceux 
possédant plus d’une fonction 
oxygénante (excepté les 
produits figurant dans la note 
US 3 add à la section VI) 

2922.19.70 1,5 cent/kg + 
10,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres amino-alcools 
aromatiques, leurs éthers et 
esters, autres que ceux 
possédant > d’un type de 
fonction oxygénante ; sels 
associés et utilisés en tant que 
substances médicamenteuses 

2922.19.18 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres amino-aldéhydes, 
amino-kétones et amino-
quinones aromatiques, autres 
que ceux possédant > d’une 
fonction oxygénante (à 
l’exclusion des produits 
mentionnés dans la note US 3 
add à la section VI) 

2922.30.45 1,5 cent/kg + 
10,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres acides carboxyliques 
aromatiques ayant une fonction 
oxygénante supplémentaire, et 
leurs anhydrides, halides, etc., 
dérivés (excepté les produits 
mentionnés dans la note US 3 
add à la section VI) 

2918.90.47 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres médicaments 
cardiovasculaires aromatiques 
faisant partie d’amino-
composés à fonction 
oxygénante 

2922.50.14 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres composés aromatiques 
ayant une autre fonction de 
nitrogène et faisant partie des 
produits décrits dans la note 
US 3 additionnelle à la section 
VI 

2929.90.15 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres amides  cycliques 
aromatiques et leurs dérivés de 
produits figurant dans la note 

2924.29.70 9,30% A+ 



 41

US 3 add à la section VI 
Produits 
chimiques 
organiques 

Autres éthers-alcools 
aromatiques, et leurs dérivés 
halogénés, sulfonés, nitratés ou 
nitrosatés, décrits dans la note 
US 3 add à la section VI 

2909.49.10 8,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres éthers aromatiques et 
leurs dérivés halogénés, 
sulfonés, nitratés ou nitrosatés, 
ndnca 

2909.30.60 11,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres imides aromatiques et 
leurs dérivés 

2925.19.40 9,90% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres acides 
monocarboxyliques 
aromatiques, leurs anhydrides, 
halides, peroxydes, 
peroxyacides et leurs dérivés 

2916.39.75 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres substances aromatiques 
ou aromatiques modifiées 
contenant un cercle de 
pyrimidine (hydrogéné ou non) 
ou de pipérazine 

2933.59.53 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres composés organiques 
aromatiques ou aromatiques 
modifiés (excepté les produits 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI) 

2942.00.35 10,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres composés organo-
inorganiques aromatiques 
(excepté les produits désignés 
dans la note US 3 add à la 
section VI) 

2931.00.60 11% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres composés d’organo-
sulfure aromatiques (excepté 
les pesticides) 

2930.90.29 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres acides 
polycarboxyliques aromatiques 
et leurs dérivés (excepté ceux 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI) 

2917.39.70 11,90% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres acides carboxyliques 
ayant une fonction de phénol, 
mais aucune autre fonction 
oxygénante, et leurs dérivés 
(excepté les produits 
mentionnés dans la note US 3 
add à la section VI) 

2918.29.75 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 

Autres composés dotés d’un 
système concentrique de 

2934.20.80 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 
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organiques benzothiazole (hydrogénés ou 
non), sans autre amalgame 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres diazo-, azo- ou azoxy-
composés, ndnca 

2927.00.50 11,90% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres substances 
médicamenteuses dotées d’un 
système concentrique de 
phénotiazine (hydrogénées ou 
non), et sans autre amalgame, 
ndnca 

2934.30.27 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres substances 
médicamenteuses dotées d’un 
système concentrique de 
quinoline ou d’isoquinoline 
(hydrogénées ou non), et sans 
autre amalgame 

2933.40.26 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres dérivés halogénés 
d’hydrocarbures aromatiques 

2903.69.70 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres dérivés halogénés, 
sulfonés, nitratés ou nitrosatés 
de phénols ou de phéno-
alcools 

2908.10.60 0,6 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres dérivés halogénés, 
sulfonés, nitratés ou nitrosatés 
de kétones et de quinones 
aromatiques, ayant ou non une 
autre fonction oxygénante  

2914.70.40 7,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres composés 
hétérocycliques de produits 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

2934.90.39 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres isocyanates, ndnca  2929.10.80 1,2 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres monophénols 2907.19.80 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres polyphénols, ndnca 2907.29.90 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres drogues sulfonamides 
(excepté les agents 
antiseptiques) 

2935.00.60 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres sulfonamides (excepté 
les drogues et certains produits 
chimiques spécifiés) décrits 
dans la note US 3 add à la 
section VI 

2935.00.75 9,30% A+ 
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Produits 
chimiques 
organiques 

Autres sulfonamides (excepté 
les drogues et certains produits 
chimiques spécifiés) non 
décrits dans la note US 3 add à 
la section VI 

2935.00.95 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres sulfonamides, utilisés 
en tant qu’agents antiseptiques 

2935.00.48 8,20% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Autres toluidines et leurs 
dérivés ; sels associés 

2921.43.80 1 cent/kg + 
11,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide p-
Aminoazobenzènesulfoné ; et 
diazominobenzène (1,3-
diphényltriazine) 

2927.00.06 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide p-anisique ; clofibrate ; 
1,6-héxanédiol-bis (3,5-
dibutyl-4-
hydroxyphényle)propionate ; 
et acide 3-phénoxybenzoïque  

2918.90.05. 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

p-Chloro-2-benzylpyridine &  
autres composés 
hétérocycliques spécifiés, faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène contenant un cercle 
non amalgamé de pyridine 

2933.39.20 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

p-Nitro-o-xylène 2904.20.15 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

p-Nitrotoluène 2904.20.10 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide phénylacétique (acide 
alpha-Toluïque) 

2916.34.10 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Esters d’acide phénylacétiques, 
ndnca 

2916.35.55 1,5 cent/kg + 
7,2% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Esters d’acide phénylacétique, 
ndnca, décrits dans la note US 
3 add à la section VI  

2916.35.25 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Sels d’acide phénylacétique, 
ndnca    

2916.34.55 1,5 cent/kg + 
7,2% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Sels d’acide phénylacétique, 
ndnca, décrits dans la note US 
3 add à la section VI 

2916.34.25 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 

Sels et esters d’acide 
phénylglycolique (acide 

2918.17.50 6,50% A+ 
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organiques mandélique)  
Produits 
chimiques 
organiques 

Pipéridine 2933.32.10 1,5 cent/kg + 
10,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Sels de pipéridine 2933.32.50 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Pipéronal (héliotropine)  2932.93.00 4,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Produits décrits dans la note 
US 3 add à la section VI, et 
dotés d’un système 
concentrique de quinoline ou 
d’isoquinoline (hydrogénés ou 
non), sans autre amalgame 

2933.40.60 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Produits décrits dans la note 
US 3 add à la section VI, dotés 
d’un système concentrique de 
phénothiazine (hydrogénés ou 
non), et sans autre amalgame 

2934.30.43 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Agents psychothérapiques de 
composés hétérocycliques faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, contenant un cercle 
de pyrimidine ou de pipérazine

2933.59.45 10,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Agents psychothérapiques de 
composés hétérocycliques faits 
exclusivement d’un ou 
plusieurs hétéro-atomes de 
nitrogène, contenant un cercle 
de pyridine non amalgamé 

2933.39.30 10,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Quinones, ndnca 2914.69.90 7,70% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Résorcinol et ses sels 2907.21.00 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides acycliques 
monocarboxyliques saturés, 
ndnca 

2915.90.18 4,20% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Sodium de tétraphénylboron  2931.00.15 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides acycliques 
polycarboxyliques spécifiés et 
leurs dérivés, décrits dans la 
note US 3 additionnelle à la 
section VI 

2917.19.20 9,30% A+ 
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Produits 
chimiques 
organiques 

Amino-alcools-phénols 
aromatiques, amino-acides-
phénols spécifiés et autres 
amino-composés oxygénants 

2922.50.10 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Monoamines aromatiques 
spécifiés et leurs dérivés ; sels 
associés 

2921.45.20 5,80% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Dérivés de phénols ou de 
phéno-alcools spécifiés, 
contenant exclusivement des 
groupes sulfo, leurs sels et 
esters 

2908.20.04 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide succinique, acide 
glutarique et leurs dérivés, et 
dérivés d’acides adipiques, 
fumériques et maléiques, 
ndnca 

2917.19.27 1,5 cent/kg + 
10,6% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide sulfanilique  2921.42.22 1 cent/kg + 
11,4% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acide térephtalique et ses sels 2917.36.00 1,5 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Tétrabromobisphénol A 2908.10.25 0,6 cent/kg + 
11,1% 

A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Anhydride 
tétrabromophtalique 

2917.39.17 11,90% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Diisocyanates de toluène (non 
mélangés) 

2929.10.10 6,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Toluidines et leurs dérivés ; 
sels associés ; décrits dans la 
note US 3 additionnelle à la 
section VI 

2921.43.40 9,30% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Tribromocumène 2903.69.27 5,50% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Acides acycliques 
monocarboxyliques non 
saturés, ndnca  

2916.19.30 6,10% A+ 

Produits 
chimiques 
organiques 

Phéno-alcools purs 2907.30.00 5,50% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 
(horlogères) 

Mouvements de réveils, 
complets et assemblés, à 
fonctionnement électrique, 
avec affichage ndnca, n’ayant 
pas plus de 50 mm de largeur 

9109.11.20 30 cents par 
pièce + 5,3% 
sur la batterie 

A+ 
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ou de diamètre 
Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de réveils, 
complets et assemblés, à 
fonctionnement électrique, 
avec affichage ndnca, 
mesurant plus de 50 mm, et 
d’une valeur de $ 5 dollars 
maximum (la pièce) 

9109.11.40 7,5 cents par 
pièce, 3,2% 
sur le 
mouvement + 
2,6% sur la 
batterie 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de réveils, 
complets et assemblés, à 
fonctionnement électrique, 
avec affichage ndnca, 
mesurant plus de 50 mm et 
d’une valeur supérieure à $ 5 
la pièce 

9109.11.60 22 cents par 
pièce + 3,2% 
sur le 
mouvement + 
2,6% sur la 
batterie 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de réveils, 
complets et assemblés, à 
fonctionnement électrique, et à 
affichage exclusivement 
optoélectronique 

9109.11.10 3,9%  sur le 
mouvement + 
5,3% sur la 
batterie 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Assemblages et sous-
assemblages de mouvements 
d’horlogerie, consistant en 2 
pièces ou éléments ou plus, 
reliés de manière inaltérable 

9114.90.30 6% + 2,3 
cents par 
rubis + 0,2 
cent par pièce 
ou élément 
supplémen-
taire ; mais, 
s’il s’agit en 
partie d’une 
plaque ou 
d’un 
ensemble de 
plaques, la 
taxe totale ne 
doit pas être 
supérieure à 
celle 
concernant 
l’ensemble du 
mouvement 
horloger 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Boîtiers d’horloges et boîtiers 
similaires d’autres produits 
décrits au chapitre 91, en métal

9112.10.00 3,50% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements d’horlogerie 
ndnca, complets et assemblés, 
à fonctionnement électrique, 
avec affichage ndnca, et 
n’ayant pas plus de 50 mm de 
largeur ou de diamètre 

9109.19.20 20 cents par 
pièce + 3,5% 
sur la batterie 

A+ 
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Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements d’horlogerie, 
ndnca, complets et assemblés, 
à fonctionnement électrique, 
de plus de 50 mm et d’une 
valeur maximum de $ 5 la 
pièce 

9109.19.40 12 cents par 
pièce + 5,1% 
sur le 
mouvement + 
4,2% sur la 
batterie 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements d’horlogerie 
ndnca, complets et assemblés, 
à fonctionnement électrique, 
avec affichage ndnca, de plus 
de 50 mm et d’une valeur 
supérieure à $ 5 la pièce 

9109.19.60 30 cents par 
pièce + 4,3% 
sur le 
mouvement + 
3,5% sur la 
batterie 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements d’horlogerie 
ndnca, complets et assemblés, 
à fonctionnement électrique et 
affichage optoélectronique 
exclusivement 

9109.19.10 3,9% sur le 
mouvement + 
5,3% sur la 
batterie 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements d’horlogerie, 
complets et assemblés, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, et n’ayant pas 
plus de 50 mm de largeur ou 
de diamètre 

9109.90.20 20 cents par 
pièce 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements d’horlogerie, 
complets et assemblés, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, ayant plus de 50 
mm de largeur ou de diamètre, 
et d’une valeur de $ 5 
maximum la pièce 

9109.90.40 15 cents par 
pièce + 6,4%  

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements d’horlogerie, 
complets et assemblés, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, ayant plus de 50 
mm de largeur ou de diamètre, 
et d’une valeur supérieure à  
$ 5 la pièce 

9109.90.60 30 cents par 
pièce + 4,3% 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Pièces d’horloges, ndnca 9114.90.50 4,20% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Cadrans de montres et 
d’horloges, de plus de 50 mm 
de largeur 

9114.30.80 4,20% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Cadrans de montres et 
d’horloges, de 50 mm de 
largeur maximum 

9114.30.40 0,4 cent par 
pièce + 7,2% 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Platines et ponts d’horloges, 
ndnca 

9114.40.80 4,20% A + 

Pièces 
d’horlogerie 

Ressorts d’horloges, y compris 
les ressorts spiraux 

9114.10.80 4,20% A+ 

Horloges et Réveils ndnca, à 9105.11.80 30 cents par A+ 
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autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

fonctionnement électrique, et 
autres qu’à affichage 
optoélectronique 
exclusivement 

pièce + 6,9% 
sur le boîtier 
+ 5,3% sur la 
batterie 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Réveils ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
affichage optoélectronique 
exclusivement 

9105.11.40 3,9% sur le 
mouvement et 
le boîtier + 
5,3% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Réveils, à fonctionnement 
autre qu’électrique, dont le 
mouvement a plus de 50 mm 
de largeur ou de diamètre, et 
d’une valeur de plus de $ 5 
pièce 

9105.19.50 23 cents par 
pièce + 3,2% 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps) (à 
l’exclusion 
des montres) 

Réveils ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, dont le 
mouvement ne mesure pas plus 
de 50 mm, fonctionnant plus 
de 47 heures sans remontage, 
et de plus d’un rubis 

9105.19.30 43 cents par 
pièce + 2,8% 
par rubis au-
dessus de 7 
rubis + 3,7% 
sur le boîtier 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Réveils ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, dont le 
mouvement ne mesure pas plus 
de 50 mm, fonctionnant plus 
de 47 heures sans remontage, 
et de 0 à 1 rubis 

9105.19.20 60 cents par 
pièce + 6,9% 
sur le boîtier 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Appareils d’enregistrement ou 
de mesure des durées, dotés 
d’un mouvement d’horlogerie, 
à énergie électrique, et 
affichage optoélectronique 
exclusivement 

9106.90.75 3,90% A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
affichage non exclusivement 
optoélectronique 

9105.91.80 30 cents par 
pièce + 6,9% 
sur le boîtier 
+ 5,3% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 

Horloges ndnca, à 
fonctionnement électrique et 

9105.91.40 3,9% sur le 
mouvement et 

A+ 
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appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

affichage optoélectronique 
exclusivement 

le boîtier + 
5,3% sur la 
batterie 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, dont le 
mouvement fait plus de 50 mm 
de largeur ou de diamètre, et 
d’une valeur de $ 5 maximum 
la pièce 

9105.99.50 7,5 cents par 
pièce + 3,2% 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, dont le 
mouvement n’a pas plus de 50 
mm de largeur ou de diamètre, 
et d’une valeur de plus de $ 5 
la pièce 

9105.99.60 23 cents par 
pièce + 3,2% 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges dotées d’un 
mouvement de montre 
(excepté celles classées dans la 
rubrique 9104), avec 0 à 1 
rubis 

9103.10.40 24 cents par 
pièce + 4,5% 
sur le boîtier 
+ 3,5% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges dotées d’un 
mouvement de montre, 
(excepté celles classées sous la 
rubrique 9104), à 
fonctionnement électrique et 
affichage optoélectronique 
exclusivement 

9103.10.20 2,6% sur le 
mouvement et 
le boîtier + 
3,6% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges dotées d’un 
mouvement de montre, 
(excepté celles classées sous la 
rubrique 9104), à 
fonctionnement électrique et 
de plus d’1 rubis 

9103.10.80 48 cents par 
pièce + 4,6% 
sur le boîtier 
+ 3,5% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges dotées d’un 
mouvement de montre, 
(excepté celles classées sous la 
rubrique 9104), à 
fonctionnement autre 
qu’électrique 

9103.90.00 24 cents par 
pièce + 4,6% 
sur le boîtier 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 

Pendules de tableaux de bord 
de véhicules, d’avions/de 
vaisseaux spatiaux, dont le 

9104.00.10 20 cents par 
pièce + 4,3% 
sur le 

A+ 
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mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

mouvement mesure plus de 50 
mm de largeur, électriques, à 
affichage autre 
qu’optoélectronique, et d'une 
valeur de $ 10 maximum la 
pièce 

mouvement et 
le boîtier + 
3,5% sur la 
batterie 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Pendules de tableaux de bord 
de véhicules, d’avions/de 
vaisseaux spatiaux, dotées 
d’un mouvementd’horloge ou 
de montre > 50mm de largeur, 
non électriques 

9105.00.60 19 cents par 
pièce + 4,5% 
sur le boîtier 

 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Pendules de tableaux de bord 
de véhicules, d’avions/de 
vaisseaux spatiaux, de navires, 
dont le mouvement horloger 
fait moins de 50 mm de 
largeur, et non-électriques 

9104.00.05 2,6% sur le 
mouvement et 
le boîtier + 
3,5% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Pendules de tableaux de bord 
de véhicules, d’avions/de 
vaisseaux spatiaux et de 
bateaux, dont le mouvement 
horloger a plus de 50 mm de 
largeur, à affichage 
exclusivement 
optoélectronique et d’une 
valeur de plus de $ 10 la pièce 

9104.00.25 3,9% sur le 
mouvement 
d’horlogerie 
et le boîtier + 
5,3% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Pendules de tableaux de bord 
de véhicules, d’avions/de 
vaisseaux spatiaux et de 
bateaux, dont le mouvement 
horloger fait plus de 50 mm de 
largeur, non électriques et 
d’une valeur de $ 10 maximum 
la pièce 

9104.00.20 30 cents par 
pièce + 6,4% 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Pendules de tableaux de bord 
de véhicules, d’avions/de 
vaisseaux spatiaux et de 
bateaux, mouvement horloger 
< 50 mm de largeur, 
électriques, et à affichage autre 
qu’optoélectronique 

9104.00.50 20 cents par 
pièce + 4,6% 
sur le boîtier 
+ 3,5% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 

Pendules de tableaux de bord 
de véhicules, d’avions/de 
vaisseaux spatiaux et de 
bateaux, mouvement horloger 
de plus de 50 mm de largeur, 
non-électriques, et d’une 

9104.00.40 30 cents par 
pièce + 4,3% 

A+ 
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des montres) valeur de plus de $ 10 la pièce 
Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Pendules de tableaux de bord 
de véhicules, d’avions/de 
vaisseaux spatiaux et de 
bateaux, mouvement horloger 
de plus de 50 mm de largeur, 
électriques, à affichage autre 
qu’optoélectronique, et d’une 
valeur supérieure à $10 la 
pièce 

9104.00.30 30 cents par 
pièce + 4,3% 
sur le 
mouvement 
horloger et le 
boîtier + 
3,5% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Pendules de tableaux de bord 
de véhicules, d’avions/de 
vaisseaux spatiaux et de 
bateaux, mouvement horloger 
< 50 mm de largeur, et à 
affichage optoélectronique 
exclusivement 

9104.00.45 2,6% sur le 
mouvement 
horloger et le 
boîtier + 
3,5% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Parcmètres 9106.20.00 36 cents par 
pièce + 5,6% 
+ 2 cents par 
rubis 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Appareils indiquant le jour et 
la date & appareils de mesure, 
de définition, d’enregistrement 
ou autre des durées, ndnca 

9106.90.85 15 cents par 
pièce + 2,3% 
+ 0,8 cent par 
rubis 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Pointeuses ; appareils 
d’enregistrement du temps 

9106.10.00 36 cents par 
pièce + 5,6% 
+ 2 cents par 
rubis 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Minuteries dotées d’un 
mouvement d’horlogerie ou 
d’un moteur synchrone, et 
d’une valeur de plus de $ 5 la 
pièce 

9107.00.80 45 cents par 
pièce + 6,4% 
+ 2,5 cents 
par rubis 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 

Horloges murales ndnca, 
électriques et à affichage non 
exclusivement 
optoélectronique 

9105.21.80 30 cents par 
pièce + 6,9% 
sur le boîtier 
+ 5,3% sur la 
batterie 

A+ 
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l’exclusion 
des montres) 
Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges murales ndnca, 
électriques et à affichage 
exclusivement 
optoélectronique  

9105.21.40 3,9% sur le 
mouvement et 
le boîtier + 
5,3% sur la 
batterie 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges murales ndnca, non 
électriques, mouvement 
horloger de plus de 50 mm de 
largeur ou de diamètre, et 
d’une valeur maximum de $ 5 
la pièce 

9105.29.40 15 cents par 
pièce + 6,4% 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps 

Horloges murales ndnca, non 
électriques, mouvement 
horloger de plus de 50 mm de 
largeur, et d’une valeur de plus 
de $ 5 la pièce 

9105.29.50 30 cents par 
pièce + 4,3% 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges murales ndnca, non 
électriques, mouvement 
horloger de 50 mm maximum, 
0 à 1 rubis, et avec une 
autonomie de plus de 47 
heures sans remontage 

9105.29.20 40 cents par 
pièce + 4,6% 
sur le boîtier 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges murales ndnca, non 
électriques, mouvement 
horloger de 50 mm maximum, 
et avec une autonomie ne 
dépassant pas 47 heures sans 
remontage 

9105.29.10 20 cents par 
pièce + 4,6% 
sur le boîtier 

A+ 

Horloges et 
autres 
appareils de 
mesure du 
temps (à 
l’exclusion 
des montres) 

Horloges murales ndnca, non 
électriques, mouvement 
horloger de 50 mm maximum, 
plus d’1 rubis, et ayant une 
autonomie de plus de 47 
heures sans remontage 

9105.29.30 57 cents par 
pièce + 3,7 
cents par 
rubis au-
dessus de 7 
rubis + 4,9% 
sur le boîtier 

A+ 

Cacao et 
produits 
cacaotés 

Chocolat et produits cacaotés, 
ndnca, d’un poids situé entre 2 
et 4,5kg, 65% de sucre 
maximum, décrits au Chapitre 
17 US note 3 et soumis au 
Chap. 17 Us note 8, et non pas 
à la NG 15 

1806.20.95 10% A+ 

Cacao et Chocolat et produits cacaotés, 1806.20.99 8,50% A+ 
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produits 
cacaotés 

ndnca, de 2 à 4,5kg, 65% de 
sucre maximum, ndnca  

Cacao et 
produits 
cacaotés 

Chocolat/autres produits 
cacaotés, entre 2 et 4,5kg 
(produits laitiers décrits au 
Chap. 4 US note 1), 65% de 
sucre maximum, et soumis au 
Chap.4 note 10, et non pas à la 
NG 15 

1806.20.81 10% A+ 

Cacao et 
produits 
cacaotés 

Chocolat/autres produits 
cacaotés, entre 2 et 4,5kg, 65% 
de sucre maximum, non pas en 
blocs de 4,5kg ou plus, et 
soumis à la NG 15 

1806.20.79 10% A+ 

Cacao et 
produits 
cacaotés 

Gâteau au chocolat basses 
calories, 65% de sucre 
maximum, entre 2 et 4,5kg, 
soumis à la note US 3 du 
Chap.18, et non pas à la NG 15

1806.20.85 10% A+ 

Café Succédanés de café contenant 
du café 

0901.90.20 1,5 cent/kg A+ 

Cuivre et 
produits à 
base de 
cuivre 

Cuivre, étuis de poche ou 
pouvant entrer dans un sac 

7419.99.15 3%  

Coutellerie Ciseaux en métal de base, 
grands ciseaux de tailleur et 
autres cisailles similaires 
(autres que les ciseaux à 
denteler d’une valeur 
supérieure à $ 30/douzaine), et 
éléments en métal de base, 
d’une valeur supérieure à $ 
1,75/douzaine 

8213.00.90 5,8 cents par 
pièce + 5,8% 

A+ 

Coutellerie Couperets de boucher ou de 
cuisine et leurs poignées, 
ndnca, et éléments métalliques 
associés 

8214.90.30 1 cent par 
pièce + 4,9% 

A+ 

Coutellerie Ensembles de couteaux 
assortis, dentés en scie ou non 
(y compris les serpettes) 

8211.10.00 Le taux 
applicable à 
ce type 
d’article est 
celui de la 
catégorie la 
plus taxée en 
douane  

 

Coutellerie Couteaux de table à lame fixe, 
oxydables, manche en acier, 
contenant du Ni ou plus de 
10% de Mn, ndnca 

8211.91.25 0,4 cent par 
pièce + 6,8% 
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Coutellerie Couteaux de table à lame fixe, 
à manche en acier inoxydable, 
contenant du Ni ou plus de 
10% de Mn, d’une longueur 
totale maximum de 25,9 cm et 
d’une valeur < à 25 cents la 
pièce 

8211.91.20 0,4 cent par 
pièce + 6,8% 

 

Coutellerie Couteaux de table à lame fixe, 
à manche en acier inoxydable, 
ndnca 

8211.91.40 0,3 cent par 
pièce + 3,7% 

 

Coutellerie Couteaux de table à lame fixe, 
à manche en acier inoxydable, 
ndnca, de 25,9 cm de longueur 
maximum et d’une valeur de 
25 cents la pièce maximum  

8211.91.30 0,9 cent par 
pièce + 
10,6% 

 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Cajeta sans lait de vache  1901.90.32 11,20% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Préparations laitières contenant 
moins de 10% d’extraits de lait 
(décrites dans la note US 1 du 
Chap.4), ndnca, soumises à la 
note US 10 add au Chap. 4 

1901.90.46 16% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Préparations laitières contenant 
moins de 10% d’extraits de lait 
(décrites dans la note US 1 du 
Chap.4), ndnca, soumises à la 
note générale 15 du HTS 

1901.90.44 16% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Préparations laitières contenant 
plus de 10% d’extraits de lait 
(décrites dans la note US 1 du 
Chap.4), ndnca, et soumises à 
la note US 10 add au Chap. 4 

1901.90.42 16% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Préparations laitières contenant 
plus de 10% d’extraits de lait 
(décrites dans la note US 1 du 
Chap.4), ndnca, et soumises à 
la note générale 15 du HTS 

1901.90.38 16% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Aliments à base de farine, etc. , 
ndnca, plus de 10% de sucre 
en poids sec, décrits dans la 
note US 3 du Chap. 17, et 
soumis à la note US 8 add au 
Chap. 17 

1901.90.56 10% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Aliments à base de farine, etc. 
ndnca, plus de 5,5% de 
matière grasse, non destinés à 
la vente au détail, ndnca  

1901.90.70 10,20% A+ 

Préparations Aliment pour enfant, contenant 1901.10.60 17,50% A+ 
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laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

des oligo-saccharides, destiné 
à la vente au détail, moins de 
10% d’extraits de lait, et 
soumis à la note US 2 du 
Chap. 19 – et non pas à la NG 
15   

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Extrait de malt et autres 
préparations farinées, etc., 
ndnca, soumis à la note 
générale 15 du HTS  

1901.90.48 10% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Extrait de malte, liquide 1901.90.10 3,2 cents/litre A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Extrait de malt, solide ou 
condensé 

1901.90.20 9,60% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Préparation de margarine, 
soumise à la note US 23 du 
Chap.4 et exportée 
conformément aux dispositions 
de ce texte 

1901.90.34 10% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Préparation de margarine, 
soumise à la note générale 15 
du HTS et exportée 
conformément aux dispositions 
de ce texte 

1901.90.33 10% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Aliments pour enfants 
(produits laitiers décrits à la 
note US 1 du Chap. 4), pour la 
vente au détail, pas plus de 
10% d’extraits de lait, et 
soumis à la note US 10 du 
Chap.4 – et non pas à la NG 15

1901.10.35 17,50% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Aliments pour enfants (autres 
que les produits laitiers 
mentionnés dans la note US 1 
du Chap.4), pour la vente au 
détail, pas plus de 10% 
d’extraits de lait, et soumis à la 
note US 10 du Chap.4) – et 
non pas à la NG 15 

1901.10.80 17,50% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Aliments pour enfants (autres 
que les produits laitiers décrits 
dans la note US 1 add au 
Chap.4), pour la vente au 
détail, plus de 10% d’extraits 
de lait, non soumis à la NG 15, 
ndnca 

1901.10.45 14,90% A+ 



 56

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Aliments pour enfants (autres 
que les produits laitiers décrits 
dans la note US 1 du Chap.4), 
pour la vente au détail, pas 
plus de 10% d’extraits de lait, 
ndnca 

1901.10.95 14,90% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Aliments pour enfants, pour la 
vente au détail, pas plus de 
10% d’extraits de lait, et 
soumis à la note générale 15 

1901.10.55 17,50% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Aliments pour enfants, pour la 
vente au détail, plus de 10% 
d’extraits de lait, et soumis à la 
note générale 15 

1901.10.05 17,50% A+ 

Préparations 
laitières (à 
l’exclusion du 
fromage) 

Aliments pour enfants, 
contenant des oligo-
saccharides et > de 10% 
d’extraits de lait, et décrits 
dans la note US 2 : 
provisoire/additionnelle 

1901.10.15 17,50% A+ 

Produits 
laitiers 

Beurre, soumis à la note 
générale 15 (hors quotas) 

0405.10.05 12,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Beurre, soumis à des quotas, 
conformément à la note US 6 
additionnelle au Chap.4 

0405.10.10 12,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Succédané de beurre laitier à 
tartiner, contenant au 
maximum 45% de matières 
grasses 

0405.20.40 13,1 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Succédané de beurre laitier à 
tartiner, plus de 45% de 
matières grasses, et soumis à la 
note générale 15 (hors quotas) 

0405.20.10 15,4 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Succédané de beurre laitier à 
tartiner, plus de 45% de 
matières grasses, et soumis à 
des quotas conformément à la 
note US 14 additionnelle au 
Chap.4 

0405.20.20 15,4 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait condensé, sucré, en 
récipient hermétique, et soumis 
à la note US 14 additionnelle 
au Chap.4 

0402.99.10 3,9 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait condensé, sucré, en 
récipient hermétique, et soumis 
à la note générale 15 du HTS  

0402.99.03 3,9 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait condensé, sucré, non 
contenu dans un récipient 
hermétique, et soumis à la note 
US 11 add au Chap.4 

0402.99.30 3,3 cents/kg A+ 



 57

Produits 
laitiers 

Lait condensé, sucré, non 
contenu dans un récipient 
hermétique, et soumis à la note 
générale 15 du HTS 

0402.99.06 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait caillé/crème/képhir et 
autres laits/crèmes fermentés 
ou acidulés, décrits dans la 
note générale 15 

0403.90.87 20% A+ 

Produits 
laitiers 

Lait caillé/crème/képhir et 
autres laits/crèmes fermentés 
ou acidulés, soumis à la note 
US 10 add au Chap.4 

0403.90.90 20% A+ 

Produits 
laitiers 

Produits laitiers à base de lait 
naturel (excepté les mélanges 
protéinés), décrits dans la note 
US 1 add au Chap. 4 et soumis 
aux dispositions de la note 10 
du Chap.4 

0404.90.30 14,50% 1+ 

Produits 
laitiers 

Produits laitiers à base de lait 
naturel (excepté les mélanges 
protéinés), décrits dans la note 
US 1 add au Chap.4 et soumis 
à la NG 15 

0404.90.28 14,50% A+ 

Produits 
laitiers 

Graisses et huiles tirées du lait, 
autres que le beurre ou les 
produits laitiers à tartiner, et 
soumises à la note générale 15 
(hors quotas)  

0405.90.05 10% A+ 

Produits 
laitiers 

Graisses et huiles tirées du lait, 
autres que le beurre ou les 
produits laitiers à tartiner, et 
soumises à des quotas 
conformément à la note US 14 
add au Chap.4 

0405.90.10 10% A+ 

Produits 
laitiers 

Lait fermenté, autre que séché 
ou autre que le lait séché 
enrichi de ferments lactiques 

0403.90.85 17% A+ 

Produits 
laitiers 

Babeurre liquide 0403.90.20 0,34 cent/litre A+ 

Produits 
laitiers 

Petit lait liquide, concentré ou 
non ou contenant ou non des 
édulcorants 

0404.10.20 0,34 cent/litre A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème (excepté le lait 
condensé), concentré de 
manière autre que solide, 
sucré, et soumis à la note US 
10 add au Chap.4 

0402.99.70 17,50% A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème (excepté le lait 
condensé), concentré de 
manière autre que solide, 

0402.99.68 17,50% A+ 



 58

sucré, et soumis à la note 
générale 15 du HTS 

Produits 
laitiers 

Lait & crème en granulés/ou 
autres formes solides, 1,5% de 
matières grasses au maximum, 
sucré ou non, et décrit dans la 
note additionnelle 7 

0402.10.10 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés sous 
forme autre que solide, non 
sucrés, en récipient 
hermétique, et soumis à la note 
US 11 add au Chap. 4 

0402.91.10 2,2 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés sous 
forme autre que solide, non 
sucrés, en récipient autre 
qu’hermétique, et soumis à la 
note US 11 add au Chap.4 

0402.91.30 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés sous 
forme autre que solide, non 
sucrés, en récipient autre 
qu’hermétique, et soumis à la 
note générale 15 du HTS 

0402.91.06 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés ou 
sucrés, en poudre, granulés ou 
sous autre forme solide, 1,5% 
de matières grasses au 
maximum, et soumis à la NG 
15 

0402.10.05 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés sous 
forme autre que solide, non 
sucrés, en récipient 
hermétique, et soumis à la note 
générale 15 du HTS 

0402.91.03 2,2 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés, non 
sucrés, en poudre, en granulés 
ou sous autre forme solide, 
1,5% à 3% de matières grasses, 
et soumis à la note US 7 du 
Chap.4 

0402.21.05 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés, non 
sucrés, en poudre, en granulés 
ou sous autre forme solide, 
entre 1,5% et 3% de matières 
grasses, et soumis à la NG 15 

0402.21.02 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés, non 
sucrés, en poudre, en granulés 
ou sous autre forme solide, 
entre 3% et 35% de matières 
grasses, et soumis à la note 
générale 15 

0402.21.27 6,8 cents/kg A+ 
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Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés, non 
sucrés, en poudre, en granulés 
ou sous autre forme solide, 
plus de 35% de matières 
grasses, et soumis à la note US 
9 add au Chap.4 

0402.21.75 13,7 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés, non 
sucrés, en poudre, en granulés 
ou sous autre forme solide, 
plus de 35% de matières 
grasses, et soumis à la note 
générale 15 

0402.21.73 13,7 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés, non 
sucrés, en poudre, en granulés 
ou sous autre forme solide, 
entre 3% et 35% de matières 
grasses, et soumis à la note US 
7 du Chap.4 

0402.21.30 6,8 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés, non 
sucrés, en poudre, en granulés 
ou sous autre forme solide, 
plus de 1,5% de matières 
grasses, et soumis à la note US 
10 add au Chap.4 

0402.29.10 17,50% A+ 

Produits 
laitiers 

Lait & crème, concentrés, 
sucrés, en poudre, en granulés 
ou sous autre forme solide, 
plus de 1,5% de matières 
grasses, et soumis à la note 
générale 15 

0402.29.05 17,50% A+ 

Produits 
laitiers 

Lait et crème, non concentré, 
non sucré, plus de 4,5% de 
matières grasses, et soumis à la 
note US 6 add au Chap.4 

0401.30.50 12,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait et crème, non concentré, 
non sucré, plus de 45% de 
matières grasses, et soumis à la 
note générale 15 du HTS 

0401.30.42 12,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait et crème, non concentré, 
non sucré, entre 6% et 45% de 
matières grasses, et soumis à la 
note US 5 add au Chap.4 

0401.30.05 3,2 cents/litre A+ 

Produits 
laitiers 

Lait et crème, non concentré, 
non sucré, entre 6% et 45% de 
matières grasses, et soumis à la 
note générale 15 du HTS 

0401.30.02 3,2 cents/litre A+ 

Produits 
laitiers 

Lait et crème, non concentré, 
non sucré, entre 1% et 6% de 
matières grasses, pour un 
volume d’exportation ne 

0401.20.20 0,43 cent/litre A+ 
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dépassant pas les 11 356 236 
litres par an 

Produits 
laitiers 

Lait et crème, non concentré, 
sans édulcorants, 1% de 
matières grasses au maximum 

0401.10.00 0,34 cent/litre A+ 

Produits 
laitiers 

Lait caillé modifié (excepté les 
concentrés protéinés), soumis à 
la note générale 15 du HTS 

0404.10.08 13% A+ 

Produits 
laitiers 

Lait caillé modifié (excepté les 
concentrés protéinés), 
concentré et sucré ou non, et 
soumis à la note US 10 add au 
Chap.4 

0404.10.11 13% A+ 

Produits 
laitiers 

Autres produits laitiers à 
tartiner du type mentionné 
dans la note US 1 add au 
Chap.4, et soumis à des quotas, 
conformément à la note US 10 
additionnelle au Chap.4 

0405.20.60 10% A+ 

Produits 
laitiers 

Autres produits laitiers à 
tartiner du type mentionné 
dans la note US 1 add au 
Chap.4, et soumis à la note 
générale 15 (hors quotas) 

0405.20.50 10% A+ 

Produits 
laitiers 

Produits à base de lait naturel 
(excepté les concentrés 
protéinés), sucrés ou non, et 
non décrits dans la note US 1 
add au Chap.4 

0404.90.70 8,50% A+ 

Produits 
laitiers 

Crème aigre, séchée, 6% de 
matières grasses maximum, et 
soumise à la note US 12 add au 
Chap.4 

0403.90.41 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Crème aigre, séchée, 6% de 
matières grasses maximum, et 
soumise à la note générale 15 
du HTS 

0403.90.37 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Crème aigre, séchée, entre 
35% et 45% de matières 
grasses, et soumise à la note 
US 9 add au Chap.4 

0403.90.61 13,7 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Crème aigre, séchée, entre 
35% et 45% de matières 
grasses, et soumise à la note 
générale 15 du HTS 

0403.90.57 13,7 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Crème aigre, séchée, entre 6% 
et 35% de matières grasses, et 
soumise à la note US 8 add au 
Chap.4 

0403.90.51 6,8 cents/kg A+ 

Produits Crème aigre, séchée, entre 6% 0403.90.47 6,8 cents/kg A+ 
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laitiers et 35% de matières grasses, et 
soumise à la note générale 15 
du HTS 

Produits 
laitiers 

Crème aigre, liquide, 45% de 
matières grasses maximum, et 
soumise à la note US 5 add au 
Chap.4 

0403.90.04 3,2 cents/litre A+ 

Produits 
laitiers 

Crème aigre, liquide, 45% de 
matières grasses maximum, et 
soumise à la note générale 15 
du HTS 

0403.90.02 3,2 cents/litre A+ 

Produits 
laitiers 

Crème aigre, plus de 45% de 
matières grasses, et soumise à 
la note US 6 add au Chap.4 

0403.90.74 12,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Crème aigre, plus de 45% de 
matières grasses, et soumise à 
la note générale 15 du HTS 

0403.90.72 12,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait caillé (excepté modifié), 
séché, concentré ou sucré ou 
non, et soumis à la note US 12 
add au Chap.4 

0404.10.50 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Lait caillé (excepté modifié), 
séché, concentré ou sucré ou 
non, et soumis à la note 
générale 15 du HTS 

0404.10.48 3,3 cents/kg A+ 

Produits 
laitiers 

Yaourt, sec, parfumé ou non et 
contenant ou non des fruits ou 
du cacao, et soumis à la note 
US 10 add au Chap.4 

0403.10.10 20% A+ 

Produits 
laitiers 

Yaourt, sec, parfumé ou non et 
contenant ou non des fruits ou 
du cacao, et soumis à la note 
générale 15 du HTS 

0403.10.05 20% A+ 

Produits 
laitiers 

Yaourt, autre que sec, parfumé 
ou non et contenant ou non des 
fruits ou du cacao 

0403.10.90 17% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures acides, 
prémétallisées ou non, et 
préparations sur cette base, 
noir acide 31, et autres 
teintures acides ou caustiques 
spécifiées 

3204.12.17 9,60% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Noir de base 7 et autres 
teintures basiques spécifiées, et 
préparations sur cette base 

3204.13.10 6,50% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Bleu de base 3 ; rouge de base 
14 ; et jaunes de base 1, 11, 
13 ; et préparations à partir de 
ces bases 

3204.13.25 11,90% A+ 

Teintures, Teintures de base et 3204.13.60 9,90% A+ 
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pigments et 
colorants 

préparations à partir de celles-
ci, décrites dans la note US 3 
additionnelle à la section Vivi 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures de base et 
préparations à partir de celles-
ci, ndnca 

3204.13.80 11,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Orange de base 22, teintures 
rouges 13 de base, et 
préparations sur ces bases 

3204.13.20 9,60% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Laques de couleur, et 
préparations à partir de celles-
ci, décrites dans la note US 3 
additionnelle à la section VI 

3205.00.40 9,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Laques de couleur et 
préparations à partir de celles-
ci, ndnca 

3205.00.50 11,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Préparations colorantes à base 
d’oxydes de fer, spécifiées 
dans la note 3 du présent 
chapitre (32) 

3206.49.20 6,50% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Phtalocyanine de cuivre 
([Phtalocyanato(2-)]cuivre), 
non destiné à un usage 
immédiat en tant que pigment 

3204.17.20 10,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Noir direct 51, autres teintures 
de base spécifiées, et 
préparations à partir de celles-
ci 

3204.14.20 6,50% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Noir direct 62, autres teintures 
de base spécifiées et 
préparations à partir de celles-
ci 

3204.14.10 9,60% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Bleu direct 86, rouge direct 
83 ; teintures jaunes directes 
28 ; et préparations sur ces 
bases  

3204.14.25 11,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures directes et 
préparations à partir de celles-
ci, ndnca 

3204.14.50 11,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures directes ndnca, et 
préparations à partir de celles-
ci, décrites dans la note US 3 
add à la section VI 

3204.14.30 9,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Bleu 19 dissous et autres 
teintures dissoutes spécifiées, 
et préparations sur ces bases 

3204.11.10 6,50% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Bleu 30 dissous, et 
préparations sur cette base 

3204.11.15 9,60% A+ 

Teintures, Teintures dissoutes et 3204.11.50 11,90% A+ 
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pigments et 
colorants 

préparations à partir de celles-
ci, ndnca 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures dissoutes, décrites 
dans la note US 3 additionnelle 
à la section VI 

3204.11.35 9,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Pâte de verre et autres 
produits, sous forme de 
granules ou de paillettes 

3207.40.50 9,30% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Produits inorganiques du type 
luminophores  

3206.50.00 6,50% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Préparations non-réfractaires, 
non-caoutchoutées, pour 
surfaçage ou revêtement de 
façades, de cloisons 
intérieures, de planchers, de 
plafonds et autres surfaces 
similaires 

3214.90.50 8,30% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Autres pigments et 
préparations à partir de ces 
derniers, ndnca 

3204.17.90 11,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Pigments et préparations à 
partir de ces derniers, pigment 
noir 1, et autres pigments 
spécifiés, ndnca 

3204.17.04 6,50% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Pigments et préparations à 
partir de ces derniers – 
produits décrits dans la note 
US 3 additionnelle à la section 
VI, ndnca 

3204.17.60 9,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Siccatifs pour peintures et 
vernis 

3211.00.00 3,70% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Noir réactif 1 ; bleu 1,2,4 ; 
orange 1 ; rouge 1,2,3,5,6 ; et 
jaune 1 ; et préparations à 
partir de ces bases 

3204.16.10 9,60% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures réactives et 
préparations à partir de celles-
ci, ndnca, décrites dans la note 
US 3 additionnelle à la section 
VI 

3204.16.30 9,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Bleu 5 de cuve solubilisé, 
teintures de cuve solubilisées 
spécifiées, et préparations sur 
ces bases 

3204.15.30 6,50% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Orange de cuve 3 solubilisé, 
bleu de cuve 2, rouge de cuve 
44, jaunes de cuve 4, 20, et 
préparations sur ces bases 

3204.15.35 9,60% A+ 
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Teintures, 
pigments et 
colorants 

Noir 2 dissolvant, autres 
teintures dissolvantes 
spécifiées, et préparations sur 
ces bases 

3204.19.11 6,50% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures dissolvantes et 
préparations à partir de celles-
ci, ndnca 

3204.19.25 11,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures dissolvantes et 
préparations à partir de celles-
ci, produits décrits dans la note 
US 3 additionnelle à la section 
VI 

3204.19.20 9,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Mélanges de teintures réactives 
spécifiés, et préparations sur 
ces bases 

3204.16.20 6,50% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Noir de soufre, « Indice des 
couleurs Nos 53185, 53190 et 
53195 », et préparations sur 
cette base 

3204.19.30 1,3 cent/kg + 
9,5% 

A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Colorant organique 
synthétique, et préparations sur 
cette base, ndnca – y compris 
les mélanges figurant sous les 
rubriques 320411 à 320419 

3204.19.50 11,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Colorant organique 
synthétique et préparations sur 
cette base, ndnca, décrit dans 
la note US 3 additionnelle à la 
section VI  

3204.19.40 9,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures réactives 
synthétiques, et préparations à 
partir de celles-ci, ndnca 

3204.16.50 11,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teinture bleu de cuve 1 (indigo 
synthétique), « Indice des 
couleurs No 73000 », et 
préparations sur cette base 

3204.15.10 1,3 cent/kg + 
9,7% 

A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures brun de cuve 3, 
orange de cuve 2, 7 et violette 
de cuve 9, et préparations sur 
ces bases 

3204.15.20 11,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures de cuve (y compris 
celles faisant office de 
pigments), et préparations à 
partir de celles-ci, décrites 
dans la note US 3 add à la 
section VI 

3204.15.40 9,90% A+ 

Teintures, 
pigments et 
colorants 

Teintures de cuve (y compris 
celles faisant office de 
pigments sous cette forme), et 
préparations à partir de celles-

3204.15.80 11,90% A+ 
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ci, ndnca 
Œufs Œufs de volatiles, hors 

coquille, séchés, et édulcorés 
ou non 

0408.91.00 47,6 cents/kg A+ 

Œufs  Œufs de volatiles, hors 
coquille, autres que séchés, et 
édulcorés ou non  

0408.99.00 9,7 cents/kg A+ 

Oeufs Jaunes d’œuf, séchés, 
édulcorés ou non 

0408.11.00 47,6 cents/kg A+ 

Oeufs Jaunes d’œuf, autres que 
séchés et édulcorés ou non 

0408.19.00 9,7 cents/kg A+ 

Huiles 
essentielles 

Huiles essentielles de citron 3301.13.00 3,80% A+ 

Explosifs et 
produits 
pyrotechni-
ques 

Ferrocérium et autres alliages 
pyrophoriques sous toutes 
formes possibles 

3606.90.30 5,90% A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Huile de blé (maïs), vierge, et 
ses éléments, non modifiée 
chimiquement  

1515.21.00 3,40% A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Huile de blé (maïs), autre que 
vierge, et ses éléments, 
raffinée ou non, non modifiée 
chimiquement 

1515.29.00 3,40% A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Huile de coton, vierge, et ses 
éléments, avec ou sans 
gossypol   

1512.21.00 5,6 cents/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Huile de coton, autre que 
vierge, et ses éléments, 
raffinée ou non, mais non 
modifiée chimiquement 

1512.29.00 5,6 cents/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Huile d’arachide vierge 1508.10.00 7,5 cents/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Huile de soja vierge, 
dégommée ou non 

1507.10.00 19,10% A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Dégras ; résidus du traitement 
de matières grasses ou de cires 
animales ou végétales 

1522.00.00 3,80% A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Huile de colza ou de moutarde 
dénaturée, autre que vierge, et 
leurs éléments, raffinée ou 
non, ndnca 

1514.90.50 1,3 cent/kg A+ 

Graisses et Mélanges et préparations 1517.90.90 8,8 cents/kg A+ 
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huiles 
(animales et 
végétales) 

consommables (par exemple, 
les produits laitiers décrits 
dans la note US 1 add au 
Chap.4), ndnca 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Mélanges et préparations 
consommables, produits 
laitiers décrits dans la note US 
1 add au Chap.4, et soumis à la 
note US 10 add au Chap.4 

1517.90.50 11 cents/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Mélanges et préparations 
consommables, produits 
laitiers décrits dans la note US 
1 add au Chap.4, et soumis à la 
note générale 15 du HTS 

1517.90.45 11 cents/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Graisses de bovins, de 
moutons ou de chèvres, autres 
que celles mentionnées à la 
rubrique 1503 

1502.00.00 0,43 cent/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Huiles de foie de poisson et 
leurs éléments, autres que 
l’huile de foie de morue et ses 
éléments 

1504.10.40 2,50% A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales et 
végétales) 

Saindoux, huile de saindoux, 
oléine, oléo-huile et suif, non 
émulsifiés, non mélangés et 
n’ayant fait l’objet d’aucune 
autre préparation 

1503.00.00 2 cents/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Huile de lin, vierge, et ses 
éléments, raffinée ou non, et 
non modifiée sur le plan 
chimique 

1515.11.00 6,3 cents/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Huile de lin, autre que vierge, 
et ses éléments, raffinée ou 
non, et non modifiée sur le 
plan chimique 

1515.19.00 6,3 cents/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Huile de lin ou de fibre de lin, 
et leurs éléments, bouillies, 
oxydées, déshydratées, 
sulfurées, éclatées ou 
autrement modifiées sur le 
plan chimique 

1518.00.20 6,3 cents/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Margarine (à l’exclusion de la 
margarine liquide) 

1517.10.00 12,3 cents/kg A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Huile d’arachide, autre que 
vierge, et ses éléments, 
raffinée ou non, mais non 
modifiée sur le plan chimique 

1508.90.00 7,5 cents/kg A+ 

Graisses et Graisses de porc (notamment 1501.00.00 3 cents/kg A+ 
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huiles 
(animales ou 
végétales) 

le saindoux) et de volaille, 
autres que celles classées dans 
les rubriques 0209 et 1503 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Huile de colza, hydrogénée ou 
fortifiée 

1516.20.10 7,70% A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Huile de colza ou de moutarde, 
vierge, et leurs éléments, à 
formule chimique non 
modifiée, ndnca  

1514.10.90 6,40% A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Huiles de colza ou de 
moutarde, autres que pures, et 
leurs éléments, raffinées ou 
non, et non modifiées sur le 
plan chimique, ndnca 

1514.90.90 6,40% A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Huile de soja, autre que vierge, 
et ses éléments, raffinée ou 
non, mais non modifiée sur le 
plan chimique, ndnca 

1507.90.40 19,10% A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Huile de tournesol ou 
d’hélianthe, autre que vierge, 
et ses éléments, raffinée ou 
non, non modifiée sur le plan 
chimique 

1512.19.00 1,7 cent/kg + 
3,4% 

A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Huile de tournesol ou 
d’hélianthe, vierge, et ses 
éléments, raffinée ou non, non 
modifiée sur le plan chimique 

1512.11.00 1,7 cent/kg + 
3,4% 

A+ 

Graisses et 
huiles 
(animales ou 
végétales) 

Graisses et huiles végétales 
ndnca, hydrogénées tout ou 
partie, interestérifiées, 
réestérifiées ou élaidinisées, 
mais n’ayant fait l’objet 
d’aucune autre préparation 

1516.20.90 8,8 cents/kg A+ 

Aliments 
pour animaux 

Glands et châtaignes, du type 
utilisé pour la nourriture 
animale 

2308.10.00 1,40% A+ 

Aliments 
pour animaux 

Nourriture animale contenant 
des œufs, autres que mélangée 
ou composée d’ingrédients 
mixtes, sans lait ou dérivés 
lactés 

2309.90.60 1,90% A+ 

Aliments 
pour animaux 

Nourriture animale lactée ou 
contenant des dérivés lactés, ne 
contenant pas plus de 10% 
d’extraits de lait, et soumise à 
la note 2 add au Chap. 23, 
plutôt qu’à la NG 15 

2309.90.44 7,50% A+ 

Aliments Nourriture animale lactée ou 2309.90.42 7,50% A+ 
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pour animaux contenant des dérivés lactés, 
pas plus de 10% d’extraits de 
lait, et soumise à la note 
générale 15 du HTS 

Aliments 
pour animaux 

Nourriture animale lactée ou 
contenant des dérivés lactés, 
plus de 10% d’extraits de lait, 
et soumise à la note 2 add au 
Chap. 23 plutôt qu’à la NG 15 

2309.90.24 7,50% A+ 

Aliments 
pour animaux 

Nourriture animale lactée ou 
contenant des dérivés lactés, 
plus de 10% d’extraits de lait, 
et soumise à la note générale 
15 du HTS 

2309.90.22 7,50% A+ 

Aliments 
pour animaux 

Autres préparations ndnca 
utilisées dans la nourriture 
animale, sans produits laitiers 
et sans œufs  

2309.90.95 1,40% A+ 

Aliments 
pour animaux 

Végétaux, déchets végétaux et 
autres résidus du même type, 
ndnca, utilisés dans la 
nourriture animale 

2308.90.80 1,40% A+ 

Déchets et 
résidus 
alimentaires 

Son, issues et autres résidus, 
dérivés du crible, du broyage 
ou d’autres traitements de 
plantes légumineuses 

2302.50.00 1,40% A+ 

Déchets et 
résidus 
alimentaires 

Tourteaux et autres résidus 
solides d’huile de soja 

2304.00.00 0,45 cent/kg A+ 

Déchets et 
résidus 
alimentaires 

Tourteaux et autres résidus 
solides, extraits de graisses ou 
d’huiles végétales, et 
notamment de l’huile de coton 

2306.10.00 0,56 cent/kg A+ 

Déchets et 
résidus 
alimentaires 

Résidus de la fabrication 
d’amidon et autres résidus 
similaires 

2303.10.00 1,40% A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Succédanés de beurre, ne 
contenant pas plus de 10% 
d’extraits de lait et pas plus de 
45% de matières grasses, 
ndnca 

2106.90.38 13,1 cents/kg A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Succédanés de beurre, pas plus 
de 10% d’extraits de lait, plus 
de 45% de matières grasses, et 
soumis à la note US 14 add au 
Chap ;4, plutôt qu’à la NG 15 

2106.90.34 15,4 cents/kg A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Succédanés de beurre, pas plus 
de 10% d’extraits de lait, plus 
de 45% de matières grasses, et 
soumis à la note générale 15 

2106.90.32 15,4 cents/kg A+ 
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du HTS 
Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Succédanés de beurre, plus de 
10% d’extraits de lait, pas plus 
de 45% de matières grasses, 
ndnca 

2106.90.28 13,1 cents/kg A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Succédanés de beurre, plus de 
10% d’extraits de lait, plus de 
45% de matières grasses, et 
soumis à la note US 14 add au 
Chap. 4, plutôt qu’à la NG 15 

2106.90.24 15,4 cents/kg A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Succédanés de beurre, plus de 
10% d’extraits de lait, plus de 
45% de matières grasses, et 
soumis à la note générale 15 
du HTS 

2106.90.22 15,4 cents/kg A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Glaces destinées à la 
consommation (produits 
laitiers décrits dans la note US 
1 add au Chap. 4), soumises à 
la note US 10 add au Chap. 4 
plutôt qu’à la NG 15 

2105.00.30 20% A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Glaces destinées à la 
consommation (produits 
laitiers décrits dans la note US 
1 add au Chap.4), et soumises 
à la note générale 15 du HTS 

2105.00.25 20% A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Glaces consommables (mais 
autres que les crèmes glacées), 
et non décrites dans la note US 
1 add au Chap. 4, ndnca 

2105.00.50 17% A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Préparations alimentaires, 
ndnca, pas plus de 10% 
d’extraits de lait, produits 
laitiers, décrits dans la note US 
1 add au Chap.4, et soumis à la 
note US 10 add au Chap. 4 
plutôt qu’à la NG 15 

2106.90.85 10% A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Préparations alimentaires, 
ndnca, pas plus de 10% 
d’extraits de lait, et soumises à 
la note générale 15 du HTS 

2106.90.83 10% A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Préparations alimentaires, 
ndnca, pas plus de 10% 
d’extraits de lait, décrites dans 
la note US 3 add au Chap.17, 
et soumises à la note US 3 add 
au Chap. 17 plutôt qu’à la NG 
15 

2106.90.95 10% A+ 

Produits 
alimentaires 

Préparations alimentaires, 
ndnca, plus de 10% d’extraits 

2106.90.64 10% A+ 
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(préparations 
diverses) 

de lait, produits laitiers, décrits 
dans la note US 1 add au 
Chap.4, et soumises à la note 
US 10 add au Chap. 4 plutôt 
qu’à la NG 15 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Préparations alimentaires, 
ndnca, plus de 10% d’extraits 
de lait, et soumises à la note 
générale 15 du HTS  

2106.90.62 10% A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Préparations alimentaires, 
ndnca, plus de 10% d’extraits 
de lait, plus de 10% de sucre, 
décrites dans la note US 3 add 
au Chap. 17, et soumises à la 
note US 8 add au Chap.17 
plutôt qu’à la NG 15 

2106.90.78 10% A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Crèmes glacées, avec ou sans 
cacao, soumises à la note US 5 
add au Chap.21 plutôt qu’à la 
NG 15 

2105.00.10 20% A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Crèmes glacées, avec ou sans 
cacao, soumises à la note 
générale 15 du HTS 

2105.00.05 20% A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Jus d’orange, enrichi de 
vitamines ou de minéraux 

2106.90.48 7,85 
cents/litre 

A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Chicorée grillée ou autres 
succédanés de café grillés, et 
extraits, essences et concentrés 
qui en sont tirés 

2101.30.00 2,1 cents/kg A+ 

Produits 
alimentaires 
(préparations 
diverses) 

Sauces tomate, ndnca 2103.20.40 11,60% A+ 

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou en 
plastique, ndnca, montantes, 
étanches et protégées contre 
les produits chimiques et les 
intempéries 

6402.91.50 37,50%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, montantes, 
ndnca, et d’un prix ne 
dépassant pas $ 3 la paire 

6402.91.60 48%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou en 
plastique, ndnca, montantes, 

6402.91.80 90 cents par 
paire + 20% 
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ndnca, et valant entre $ 6,50 et 
$12 la paire 

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou en 
plastique, ndnca, montantes, 
ndnca, et coûtant plus de $ 12 
la paire 

6402.91.90 20%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou en 
plastique, ndnca, montantes, 
ndnca, et coûtant entre $ 3 et  
$ 6 la paire 

6402.91.70 90 cents par 
paire + 37,5% 

 

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, montantes 
(l’empeigne étant faite à plus 
de 90% de caoutchouc ou de 
matière plastique) 

6402.91.40 6%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, non 
montantes, ndnca, en principe 
imperméables, et protégeant 
également de tout produit 
chimique ou intempérie   

6402.99.20 37,50%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, non 
montantes, ndnca, et ne 
coûtant pas plus de $ 3 la paire 

6402.99.60 48%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, non 
montantes, ndnca, et d’un prix 
situé entre $ 3 et $ 6,50 la paire

6402.99.70 90 cents par 
paire + 37,5% 

 

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, non 
montantes, ndnca, et d’un prix 
situé entre $ 6,50 et $ 12 la 
paire 

6402.99.80 90 cents par 
paire + 20% 

 

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, non 
montantes, ndnca, et coûtant 
plus de $ 12 la paire  

6402.99.90 20%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, non 
montantes (plus de 90% de la 

6402.99.18 6%  
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semelle et de l’empeigne étant 
constitués de caoutchouc ou de 
matière plastique), ndnca   

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique (à plus de 90%), 
ndnca, non montantes, sur 
base de liège 

6402.99.10 12,50%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique (à plus de 90%), 
ndnca, non montantes, sur 
base de bois 

6402.99.05 8%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, non 
montantes, à la pointe ou au 
talon découverts, ou du type 
sans lacets 

6402.99.30 37,50%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, à bout 
métallique, en principe 
imperméables et devant 
protéger de tout produit 
chimique ou intempérie 

6402.30.50 37,50%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, à bout 
métallique, non protectrices et 
d’un prix ne dépassant pas $ 3 
la paire 

6402.30.60 24%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, à bout 
métallique, non protectrices, et 
d’un prix situé entre $ 6,50 et  
$ 12 la paire 

6402.30.80 90 cents par 
paire + 20% 

 

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, à bout 
métallique, non protectrices et 
d’un prix supérieur à $ 12 la 
paire 

6402.30.90 20%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, à bout 
métallique, non protectrices, et 
d’un prix situé entre $ 3 et  
$ 6,50 la paire 

6402.30.70 90 cents par 
paire + 37,5% 
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Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne de cuir, ndnca, 
montantes, sans trépointe, pour 
hommes adultes, enfants et 
adolescents 

6403.51.60 8,50%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne de cuir, ndnca, 
montantes, sans trépointe, 
destinées à des personnes 
autres que les hommes adultes, 
les enfants ou les adolescents 
(masculins) 

6403.51.90 10%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne de cuir, ndnca, 
montantes, avec trépointe 

6403.51.30 5%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne de cuir, non 
montantes, sans trépointe, pour 
hommes, enfants et 
adolescents (masculins) 

6403.59.60 8,50%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne de cuir, non 
montantes, sans trépointe, pour 
personnes autres que des 
hommes adultes, des enfants 
ou des adolescents (masculins) 

6403.59.90 10%  

Chaussures Chaussures à semelle et 
empeigne de cuir, non 
montantes, avec trépointe, 
ndnca 

6403.59.30 5%  

Chaussures  Chaussures à semelle de cuir 
ou de cuir compensé, avec  
10% à 50% de caoutchouc, 
plastique ou peau, et ne 
coûtant pas plus de $ 2,50 la 
paire 

6404.20.20 15%  

Chaussures Chaussures à semelle de cuir 
ou de cuir compensé, avec 
10% à 50% de caoutchouc, 
plastique ou peau, et d’un prix 
supérieur à $ 2,50 la paire 

6404.20.40 10%  

Chaussures  Chaussures à semelle de cuir 
ou de cuir compensé et à 
empeigne en tissu, ndnca 

6404.20.60 37,50%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, ndnca, et 
ne coûtant pas plus de $ 3 la 
paire, ndnca 

6404.19.50 48%  

Chaussures Chaussures à semelle de 6404.19.40 37,50%  
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caoutchouc ou de plastique et à 
empeigne en tissu, ndnca, ne 
coûtant pas plus de $ 3 la 
paire, la semelle étant fixée par 
un adhésif, et avec ou sans 
maculage  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc ou en plastique et à 
empeigne en tissu, ndnca, et 
d’un prix supérieur à $ 12 la 
paire  

6404.19.90 9%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, ndnca, et 
d’un prix situé entre $ 3 et $ 
6,50 la paire, ndnca 

6404.19.70 90 cents par 
paire + 37,5% 

 

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc ou en plastique et à 
empeigne en tissu, ndnca, 
d’un prix situé entre $ 3 et $ 
6,5 la paire, à semelle fixée par 
un adhésif, et avec ou sans 
maculage 

6404.19.60 37,50%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, ndnca, et 
d’un prix situé entre $ 6,50 et  
$ 12 la paire 

6404.19.80 90 cents par 
paire + 20% 

 

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc ou plastique, à 
empeigne en tissu, ndnca, à 
bout et talon découverts, ou du 
type sans lacets, avec 10% ou 
plus de caoutchouc ou de 
plastique au total 

6404.19.35 37,50%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, ndnca, à 
bout et talon découverts ou du 
type sans lacets, avec moins de 
10% de caoutchouc ou de 
plastique au total 

6404.19.30 12,50%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en fibre végétale, 
ndnca, à bout/talon découverts 
ou du type sans lacets, avec 
moins de 10% de 
caoutchouc/plastique au total 

6404.19.25 7,50%  

Chaussures Chaussures à semelle en 6402.30.30 6%  
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caoutchouc ou plastique, 
ndnca, à bout métallique, et à 
empeigne à plus de 90% en 
caoutchouc ou en plastique 

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, ndnca, en 
principe imperméables et 
protégeant contre tout produit 
chimique ou intempérie 

6404.19.20 37,50%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, recouverte 
de cuir à plus de 50%, ndnca  

6404.19.15 10,50%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc/plastique/ou simili-
cuir et à empeigne de cuir, 
montantes, sans trépointe, et 
destinées à des personnes 
autres que des hommes 
adultes, des enfants ou des 
adolescents masculins 

6403.91.90 10%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc/plastique/ou simili-
cuir et à empeigne de cuir, non 
montantes, pour les femmes ou 
les enfants, et d’un prix 
supérieur à $ 2,50 la paire  

6403.99.90 10%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc/plastique/ou simili-
cuir et à empeigne de cuir, non 
montantes, pour femmes ou 
enfants, et ne coûtant pas plus 
de $ 2,50 la paire 

6403.99.75 7%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc/plastique/ou simili-
cuir et à empeigne de cuir, non 
montantes, sur base de bois 

6403.99.20 8%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc/plastique/ou simili-
cuir, à empeigne en cuir, non 
montantes, sans trépointe, pour 
hommes et jeunes garçons, 
ndnca 

6403.99.60 8,50%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc/plastique/ou simili-
cuir, à empeigne en cuir, non 
montantes, avec trépointe, 
ndnca 

6403.99.40 5%  

Chaussures Chaussures à semelle en 6403.91.60 8,50%  
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caoutchouc/plastique/ou simili-
cuir, à empeigne en cuir, 
montantes, sans trépointe, pour 
hommes et jeunes garçons 

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc/plastique/ou simili-
cuir et à empeigne en cuir, 
montantes, avec trépointe 

6403.91.30 5%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc/plastique/ou simili-
cuir et à empeigne en cuir, à 
bout métallique protecteur, et 
sans trépointe 

6403.40.60 8,50%  

Chaussures Chaussures à semelle en 
caoutchouc/plastique/ou simili-
cuir, à empeigne en cuir, à 
bout métallique protecteur et 
avec trépointe  

6403.40.30 5%  

Chaussures Chaussures, ndnca, à semelle 
d’une autre matière que le 
caouchouc, le plastique ou le 
simili-cuir, et à empeigne en 
cuir ou simili-cuir, ndnca 

6405.90.90 12,50%  

Chaussures Chaussures, ndnca, à semelle 
d’une autre matière que le 
caoutchouc, le plastique ou le 
simili-cuir, et à empeigne en 
cuir ou simili-cuir, ndnca 

6405.10.00 10%  

Chaussures Chaussures, ndnca, à semelle 
d’une autre matière que le 
caoutchouc, le plastique ou le 
simili-cuir, et à empeigne en 
fibre végétale, ndnca 

6405.20.30 7,50%  

Chaussures  Chaussures, ndnca, à semelle 
d’une autre matière que le 
caoutchouc, le plastique ou le 
simili-cuir, et à empeigne en 
tissu autre que les fibres 
végétales ou la laine feutrée 

6405.20.90 12,50%  

Chaussures Empeigne de chaussure 
formatée, autre qu’en cuir, 
simili-cuir ou tissu, avec plus 
de 90% de caoutchouc ou de 
plastique, maculée, non pour 
femmes 

6406.10.45 6%  

Chaussures Empeignes formatées, en cuir 
ou simili-cuir, pour hommes et 
jeunes garçons 

6406.10.05 8,50%  

Chaussures Empeignes formatées, en cuir 
ou simili-cuir, pour femmes, 

6406.10.10 10%  
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jeunes filles et enfants 
Chaussures Empeignes formatées, d’une 

matière autre que le cuir, le 
simili-cuir, ou le tissu, ndnca 

6406.10.50 26,20%  

Chaussures Empeignes formatées, en tissu, 
ndnca, d’un prix ne dépassant 
pas $ 3 la paire 

6406.10.25 33,60%  

Chaussures Empeignes formatées, en tissu, 
ndnca, coûtant plus de $ 12 la 
paire 

6406.10.40 7,50%  

Chaussures Empeignes formatées, en tissu, 
ndnca, et d’un prix situé entre 
$ 3 et $ 6,50 la paire 

6406.10.30 63 cents par 
paire + 26,2% 

 

Chaussures Empeignes formatées, en tissu, 
ndnca, et d’un prix situé entre 
$ 6,50 et $ 12 la paire 

6406.10.35 62 cents par 
paire + 13,7% 

 

Chaussures Empeignes formatées, en tissu, 
recouvertes à plus de 50% de 
cuir 

6406.10.20 10,50%  

Chaussures Chaussures de golf à semelle 
en caoutchouc ou plastique et à 
empeigne contenant > 90% de 
caoutchouc ou plastique 

6402.19.05 6%  

Chaussures Chaussures de golf, à semelle 
en 
caoutchouc/plastique/cuir/ou 
simili-cuir et à empeigne en 
cuir, non destinées aux 
hommes ou jeunes garçons 

6403.19.50 10%  

Chaussures Chaussures de golf à semelle 
en 
caoutchouc/plastique/cuir/ou 
simili-cuir, et à empeigne en 
cuir, sans trépointe, pour les 
hommes et jeunes garçons 

6403.19.30 8,50%  

Chaussures Chaussures de golf à semelle 
en 
caoutchouc/plastique/cuir/ou 
simili-cuir et à empeigne en 
cuir, avec trépointe, pour les 
hommes et jeunes garçons 

6403.19.10 5%  

Chaussures Sandales à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, non montantes, et 
faites d’une seule pièce par 
moulage 

6402.99.14 3%  

Chaussures Chaussures de sport et 
d’athlétisme, à semelle en 
caoutchouc ou plastique fixée 
par adhésif et à empeigne en 

6404.11.40 37,50%  
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tissu, d’un prix ne dépassant 
pas $ 3 la paire, avec ou sans 
maculage 

Chaussures Chaussures de sport et 
d’athlétisme, à semelle en 
caoutchouc ou plastique fixée 
par adhésif et à empeigne en 
tissu, et d’un prix situé entre $ 
3 et $ 6,50 la paire 

6404.11.60 37,50%  

Chaussures Chaussures de sport et 
d’athlétisme à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, ne coûtant 
pas plus de $ 3 la paire, ndnca 

6404.11.50 48%  

Chaussures Chaussures de sport et 
d’athlétisme à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, d’une 
valeur de plus de $ 12 la paire 

6404.11.90 20%  

Chaussures Chaussures de sport et 
d’athlétisme à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, d’un prix 
situé entre $ 3 et $ 6,50 la 
paire, ndnca 

6404.11.70 90 cents par 
paire + 37,5% 

 

Chaussures Chaussures de sport et 
d’athlétisme à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, d’un prix 
situé entre $ 6,50 et $ 12 la 
paire 

6404.11.80 90 cents par 
paire + 20% 

 

Chaussures Chaussures de sport et 
d’athlétisme à semelle en 
caoutchouc ou plastique et à 
empeigne en tissu, recouvert à 
plus de 50% de cuir 

6404.11.20 10,50%  

Chaussures Chaussures de sport (autres 
que de ski ou de golf), à 
semelle en caoutchouc ou 
plastique et à empeigne 
contenant > 90% de 
caoutchouc ou de plastique 

6402.19.15 5,10%  

Chaussures Chaussures de sport à semelle 
et empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, d’un prix 
supérieur à $ 12 la paire 

6402.19.90 9%  

Chaussures Chaussures de sport à semelle 
et empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, et d’un prix 
situé entre $3 et $6,50 la paire 

6402.19.50 76 cents par 
paire + 32% 
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Chaussures Chaussures de sport à semelle 
et empeigne en caoutchouc ou 
plastique, ndnca, et d’un prix 
situé entre $ 6,50 et $ 12 la 
paire 

6402.19.70 76 cents par 
paire + 17% 

 

Chaussures Chaussures de sport, ndnca,, à 
semelle en 
caoutchouc/plastique/cuir/ou 
simili-cuir, et à empeigne en 
cuir, sans trépointe, pour 
hommes et jeunes garçons 

6403.19.40 4,30%  

Chaussures Chaussures retournées à 
semelle et empeigne en cuir, 
non montantes 

6403.59.15 2,50%  

Chaussures Chaussures imperméabilisées, 
non fabriquées à la chaîne, à 
semelle et empeigne en 
caoutchouc ou plastique, 
ndnca, non montantes 

6401.99.90 37,50%  

Chaussures Chaussures imperméabilisées, 
non fabriquées à la chaîne, à 
semelle et empeigne en 
caoutchouc ou plastique, 
ndnca, montantes (mais au-
dessous du genou) 

6401.92.90 37,50%  

Chaussures Chaussures imperméabilisées, 
non fabriquées à la chaîne, à 
semelle et empeigne contenant 
plus de 90% de PVC, 
montantes (mais au-dessous du 
genou)  

6401.92.60 4,60%  

Chaussures Chaussures imperméabilisées, 
non fabriquées à la chaîne, à 
semelle et empeigne en 
caoutchouc ou plastique, 
montant jusqu’au genou 

6401.91.00 37,50%  

Chaussures Chaussures imperméabilisées, 
non fabriquées à la chaîne, à 
semelle et empeigne en 
caoutchouc ou plastique, et à 
bout métallique 

6401.10.00 37,50%  

Chaussures Chaussures imperméabilisées 
protectrices, non fabriquées à 
la chaîne, à semelle et 
empeigne en caoutchouc ou 
plastique, non montantes, avec 
système de fermetures 

6401.99.60 37,50%  

Chaussures Chaussures imperméabilisées 
protectrices, non fabriquées à 
la chaîne, à semelle et 

6401.99.30 25%  



 80

empeigne en caoutchouc ou 
plastique, non montantes, et 
avec fermetures ou non 

Jus de fruits Jus d’agrumes concentrés (tous 
agrumes, y compris le citron), 
ndnca  

2009.30.60 7,9 cents/litre  

Jus de fruits Jus d’agrumes non concentrés 
(tous agrumes, y compris le 
citron), ndnca 

2009.30.40 3,4 cents/litre  

Jus de fruits Jus de raisin (y compris le 
moût), concentré ou non 

2009.60.00 4,4 cents/litre A+ 

Jus de fruits Jus de pamplemousse, ndnca, 
congelé ou non, concentré ou 
non, ndnca 

2009.20.40 7,9 cents/litre  

Jus de fruits Jus de pamplemousse, non 
congelé, non concentré (pas 
plus d’1,5 degré de 
concentration) 

2009.20.20 4,5 cents/litre  

Jus de fruits Cocktails de jus de fruits ou de 
fruits et légumes, concentrés 
ou non 

2009.90.40 7,4 cents/litre A+ 

Jus de fruits Jus d’orange, congelé, non 
fermenté et sans ajout d’alcool 

2009.11.00 7,85 
cents/litre 

 

Jus de fruits Jus d’orange, non congelé, 
concentré ou non 

2009.19.45 7,85 
cents/litre 

 

Jus de fruits Jus d’orange, non concentré 
(pas plus d’1,5 degré de 
concentration), non congelé, 
non fermenté et sans ajout 
d’alcool 

2009.19.25 4,5 cents/litre  

Jus de fruits Jus d’ananas, concentré (plus 
de 3,5 degrés) 

2009.40.40 1 cent/litre A+ 

Jus de fruits Jus d’ananas, non concentré, 
ou à 3,5 degrés de 
concentration maximum 

2009.40.20 4,2 cents/litre A+ 

Jus de fruits Jus de pruneau, concentré ou 
non 

2009.80.40 0,64 cent/litre A+ 

Préparations à 
base de fruits  

Pommes, préparées ou 
conservées, ndnca  

2008.99.05 0,9 cent/kg A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Avocats, préparés ou 
conservés, ndnca 

2008.99.10 10,6 cents/kg A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Myrtilles, préparées ou 
conservées, ndnca 

2008.99.18 2,20% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Cerises, préparées ou 
conservées, ndnca 

2008.60.00 6,9 cents/kg + 
4,5% 

A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Cerises, conservées dans le 
sucre (vidées, glacées ou 
confites) 

2006.00.20 9,9 cents/kg + 
6,4% 

A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Citron (autre que l’écorce ou la 
pulpe), préparé ou conservé, 

2008.30.85 14% A+ 
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ndnca 
Préparations à 
base de fruits 

Agrumes ou écorces 
d’agrumes ou d’autres fruits, à 
l’exclusion des mélanges, et 
conservés dans le sucre (vidés, 
glacés ou confits) 

2006.00.60 6 cents/kg A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Pâtes et purées de citron, cuites 2007.91.10 11,20% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Clémentines, wilkings et autres 
hybrides d’agrumes de même 
type (sous forme autre que le 
zeste ou la pulpe purs, et 
autrement préparés ou 
conservés), ndnca 

2008.30.55 1,4 cent/kg  

Préparations à 
base de fruits 

Gelées de groseilles et de baies 2007.99.70 1,40% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Confitures de groseilles et 
d’autres baies, ndnca 

2007.99.15 1,40% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Dattes, préparées ou 
conservées sous certaines 
formes, ndnca 

2008.99.25 22,40% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Pâtes et purées de fruits, 
ndnca, et pâtes et purées de 
noix, cuites 

2007.99.65 10% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Fruits, noix et autres éléments 
consommables de certaines 
plantes, ndnca, préparés ou 
conservés dans le vinaigre ou 
l’acide acétique  

2001.90.60 14% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Pamplemousses (sous forme 
autre que l’écorce ou la pulpe 
pures), préparés ou conservés, 
ndnca 

2008.30.70 1,1 cent/kg A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Raisins, préparés ou conservés, 
ndnca 

2008.99.29 7% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Préparations à base de fruits 
cuits et homogénéisés, vendues 
au détail sous forme d’aliments 
pour enfants ou diététiques, et 
d’un poids ne dépassant pas 
250 grammes nets 

2007.10.00 12% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Kumquats (sous forme autre 
que l’écorce ou la pulpe 
pures), préparés ou conservés, 
ndnca  

2008.30.80 0,55 cent/kg A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Citrons verts (limes) (sous 
forme autre que l’écorce ou la 
pulpe pures), préparés ou 
conservés, ndnca 

2008.30.65 14% A+ 

Préparations à Mélanges de fruits ou de 2008.92.10 5,60% A+ 
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base de fruits parties consommables de 
certaines plantes, en récipient 
hermétique, et contenant 
exclusivement des abricots, 
des agrumes, des pêches ou 
des poires (y compris les 
salades de fruits tropicaux en 
conserve) 

Préparations à 
base de fruits 

Mélanges de noix et autres 
graines, préparés ou conservés, 
ndnca 

2008.19.85 22,40% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Mélanges de légumes, de 
fruits, de noix, d’écorces de 
fruits ou d’autres parties de 
certaines plantes, conservés 
dans le sucre (asséchés, glace 
ou cristallisés) 

2006.00.50 16% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Nectarines, préparées ou 
conservées, ndnca 

2008.99.42 16% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Pulpe d’orange, préparée ou 
conservée, ndnca 

2008.30.35 11,20% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Oranges (sous forme autre que 
l’écorce ou la pulpe pures), 
préparées ou conservées, 
ndnca 

2008.30.40 1,4 cent/kg A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Pâtes et purées de papaye, 
cuites 

2007.99.55 14% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Confiture de pêches 2007.99.35 7% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Poires, préparées ou 
conservées, ndnca 

2008.40.00 15,30% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Ecorces d’agrumes, ndnca, 
préparées ou conservées, 
ndnca 

2008.30.30 11,3 cents/kg A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Zestes de citrons, préparés ou 
conservés, ndnca 

2008.30.20 4,2 cents/kg A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Ananas, préparés ou conservés, 
ndnca 

2008.20.00 0,35 cent/kg A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Ananas, conservés dans le 
sucre (pur, glace ou candit)  

2006.00.40 2,10% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Prunes (y compris les 
pruneaux et les prunelles), 
préparées ou conservées, 
ndnca 

2008.99.60 11,20% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Oranges satsumas, préparées 
ou conservées, en emballage 
hermétiquement fermé, pour 
une quantité totale de plus de  
40 000 tonnes métriques par an

2008.30.46 0,28 cent/kg A+ 

Préparations à Fraises, préparées ou 2008.80.00 11,90% A+ 
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base de fruits conservées, ndnca  
Préparations à 
base de fruits 

Pâtes et purées de fraises, 
cuites 

2007.99.60 12% A+ 

Préparations à 
base de fruits 

Graines de pastèques, 
préparées ou conservées, 
ndnca 

2008.19.50 6,40% A+ 

Fruits  Abricots frais 0809.10.00 0,2 cent/kg A+ 
Fruits  Avocats, frais ou séchés 0804.40.00 11,2 cents/kg A+ 
Fruits Variétés de baies (barberrys), 

séchées 
0813.40.15 3,5 cents/kg A+ 

Fruits Variétés de mûres 
(Boysenberrys), congelées, 
dans l’eau ou contenant un 
complément sucré 

0811.90.22 11,20% A+ 

Fruits Cantaloups, frais, sous 
condition d’exportation entre 
le 1er août et le 15 septembre 
inclus 

0807.19.10 12,80% A+ 

Fruits Cerises, séchées 0813.40.30 10,6 cents/kg A+ 
Fruits Cerises, provisoirement 

conservées, mais impropres à 
la consommation immédiate   

0812.10.00 13,4 cents/kg A+ 

Fruits  Agrumes, provisoirement 
conservés, mais impropres à la 
consommation immédiate 

0812.90.20 1,8 cent/kg A+ 

Fruits Dattes, fraîches ou séchées, 
autres qu’entières 

0804.10.80 29,80% A+ 

Fruits  Dattes, fraîches ou séchées, 
entières, avec ou sans noyaux, 
en paquets de 4,6kg maximum 
(y compris l’emballage le plus 
proche, le cas échéant) 

0804.10.20 13,2 cents/kg A+ 

Fruits Dattes, fraîches ou séchées, 
entières, avec noyaux, en 
paquets de plus de 4,6 kg 

0804.10.40 1 cent/kg A+ 

Fruits Dattes, fraîches ou séchées, 
sans noyaux, en paquets de 
plus de 4,6 kg 

0804.10.60 2,8 cents/kg A+ 

Fruits Figues, fraîches ou séchées, 
autres qu’entières (y compris 
sous forme de pâte) 

0804.20.80 8,8 cents/kg A+ 

Fruits Figues, fraîches ou séchées, 
entières, en unités de plus de 
0,5 kg chacune 

0804.20.40 7,9 cents/kg A+ 

Fruits  Figues, provisoirement 
conservées, mais impropres à 
une consommation immédiate  

0812.90.30 2,6 cents/kg A+ 

Fruits Fruits et noix, ndnca, y 
compris les mélanges 
contenant des noix, 

0812.90.90 0,1 cent/kg A+ 
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provisoirement conservés, 
mais impropres à la 
consommation immédiate 

Fruits Fruits, ndnca, séchés, autres 
que ceux classés dans les 
catégories 0801 à 0806, et à 
l’exclusion des mélanges 

0813.40.90 2,50% A+ 

Fruits Pamplemousses, frais ou 
séchés, et exportés entre le 1er 
août et le 30 septembre inclus 

0805.40.40 1,9 cent/kg  

Fruits  Pamplemousses, frais ou 
séchés, exportés en octobre 

0805.40.60 1,5 cent/kg  

Fruits  Pamplemousses, frais ou 
séchés, exportés entre le 1er 
novembre et le 31 juillet de 
l’année suivante inclus 

0805.40.80 2,5 cents/kg  

Fruits  Raisins, séchés, mais autres 
que les raisins secs 

0806.20.90 3,5 cents/kg A+ 

Fruits Raisins, frais, exportés entre le 
15 février et le 31 mars inclus 

0806.10.20 $ 1,13/m3 A+ 

Fruits Raisins, frais, exportés entre le 
1er juillet et le 14 février de 
l’année suivante inclus 

0806.10.60 $ 1,80/m3 A+ 

Fruits  Citrons, frais ou séchés 0805.30.20 2,2 cents/kg A+ 
Fruits Mandarines (y compris les 

tangerines et les satsumas) ; 
clémentines, wilkings et autres 
hybrides d’agrumes de même 
type, frais ou séchés 

0805.20.00 1,9 cent/kg  

Fruits  Mélanges de noix ou de fruits 
séchés décrits au Chapitre 8 

0813.50.00 14% A+ 

Fruits Mélanges de deux fruits ou 
plus, provisoirement 
conservés, mais impropres à la 
consommation sous cette 
forme 

0812.90.10 11,20% A+ 

Fruits Oranges, fraîches ou séchées 0805.10.00 1,9 cent/kg A+ 
Fruits  Autres types de melons, 

ndnca, exportés entre le 1er 
juin et le 30 novembre inclus 

0807.19.80 28% A+ 

Fruits Papayes, congelés, dans l’eau 
ou avec édulcorants 

0811.90.40 11,20% A+ 

Fruits  Pêches, séchées 0813.40.40 1,4 cent/kg A+ 
Fruits  Pêches, y compris les 

nectarines, fraîches, exportées 
entre le 1er juin et le 30 
novembre inclus 

0809.30.20 0,2 cent/kg A+ 

Fruits  Poires et coings, frais, exportés 
entre le 1er juillet et le 31 mars 
de l’année suivante inclus 

0808.20.40 0,3 cent/kg A+ 
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Fruits  Ecorces d’agrumes, à 
l’exclusion des oranges et des 
citrons, écorces de melons, 
ndnca, fraîches, congelées, 
séchées ou provisoirement 
conservées  

0814.00.80 1,6 cent/kg A+ 

Fruits  Ananas, frais ou séchés, de 
taille normale, en blocs 

0804.30.20 0,51 cent/kg A+ 

Fruits Ananas, frais ou séchés, de 
taille normale, en caisses ou 
autres emballages 

0804.30.40 1,1 cent/kg A+ 

Fruits Ananas, frais ou séchés, de 
taille réduite 

0804.30.60 0,44 cent/kg A+ 

Fruits Ananas, provisoirement 
conservés, mais impropres à la 
consommation immédiate sous 
cette forme 

0812.90.40 0,25 cent/kg A+ 

Fruits Prunes, pruneaux et prunelles, 
frais, exportés entre le 1er juin 
et le 31 décembre inclus 

0809.40.40 0,5 cent/kg A+ 

Fruits Pruneaux et prunes, séchés 
(excepté ceux pré-trempés 
dans la saumure) 

0813.20.20 14% A+ 

Fruits  Pruneaux et prunes, trempés 
dans la saumure, puis séchés 

0813.20.10 2 cents/kg A+ 

Fruits  Raisins secs, à partir de raisins 
séchés, sans pépins 

0806.20.10 1,8 cent/kg A+ 

Fruits Raisins secs, non issus de 
raisins sans pépins 

0806.20.20 2,8 cents/kg A+ 

Fruits Framboises et ronces-
framboises, fraîches, exportées 
entre le 1er septembre et le 30 
juin de l’année suivante inclus 

0810.20.10 0,18 cent/kg A+ 

Fruits  Fraises, provisoirement 
conservées, mais impropres à 
la consommation immédiate 
sous cette forme  

0812.20.00 0,8 cent/kg A+ 

Fruits Pastèques, fraîches, exportées 
entre le 1er avril et le 30 
novembre inclus 

0807.11.40 17% A+ 

Fourrures Fourrures artificielles et 
articles liés à ces matières 

4304.00.00 6,50% A+ 

Verre et 
verreries 

Verres à boisson (en verre 
autre que le cristal Pb), ndnca, 
ciselés ou taillés, et d’une 
valeur de $ 3 à $ 5 la pièce 

7013.29.30 11,30% A+ 

Verre et 
verreries 

Verres à boisson (en verre 
autre que le cristal Pb), ndnca, 
ciselés ou taillés, et d’un prix 
supérieur à $ 5 la pièce 

7013.29.40 5% A+ 
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Verre et 
verreries 

Verres à boisson (autres qu’en 
cristal Pb), ndnca, non ciselés 
ou taillés, et d’un prix situé 
entre $ 3 et $ 5 la pièce 

7013.29.50 10,50% A+ 

Verre et 
verreries 

Verres à boisson (autres qu’en 
cristal Pb), ndnca, non ciselés 
ou taillés, et d’une valeur de 
plus de $ 5 la pièce 

7013.29.60 5% A+ 

Verre et 
verreries 

Verres à boisson ( en verre 
autre que le cristal Pb), ndnca, 
et d’une valeur ne dépassant 
pas $ 0,30 la pièce 

7013.29.10 32,30% A+ 

Verre et 
verreries 

Verres à boisson (en verre 
autre que le cristal Pb), ndnca, 
et d’un prix situé entre $ 0,30 
et $ 3 la pièce 

7013.29.20 25,50% A+ 

Verre et 
verreries 

Verres à boisson en cristal au 
plomb, d’un prix ne dépassant 
pas $ 1 la pièce 

7013.21.10 17% A+ 

Verre et 
verreries 

Verres à boisson en cristal au 
plomb, d’un prix situé entre $ 
1 et $ 3 la pièce 

7013.21.20 14% A+ 

Verre et 
verreries 

Verres à boisson en cristal au 
plomb, d’un prix situé entre $ 
3 et $ 5 la pièce 

7013.21.30 7,30% A+ 

Verre et 
verreries 

Verres à boisson en verre 
pressé et durci (notamment 
trempé) 

7013.29.05 12,50% A+ 

Verre et 
verreries 

Verre flotté et verre enduit ou 
poli, sans fil, en feuilles, coloré 
dans la masse, opacifié, 
miroité, d’une épaisseur de 10 
mm ou plus, et non travaillé 

7005.21.20 5,60% A+ 

Verre et 
verreries 

Verre flotté et verre enduit ou 
poli, sans fil, en feuilles, coloré 
dans la masse, opacifié, 
miroité, d’une épaisseur de 
moins de 10 mm, et non 
travaillé 

7005.21.10 14,5 cents/m2 
+ 0,4% 

A+ 

Verre et 
verreries 

Verre flotté, et verre enduit ou 
poli, sans fil, en feuilles, de 
moins de 10 mm d’épaisseur, 
d’une surface ne dépassant pas 
0,65 m2, & non destiné au 
LCD (affichage à cristaux 
liquides) 

7005.29.08 18,7 cents/m2 A+ 

Verre et 
verreries 

Verre flotté & verre enduit ou 
poli, sans fil, en feuilles, de 
moins de 10 mm d’épaisseur, 
d’une surface ne dépassant pas 

7005.29.18 14,5 cents/m2 A+ 
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0,65 m2, et non destiné au 
LCD 

Verre et 
verreries 

Eclats de fibre de verre 7019.19.90 4,20% A+ 

Verre et 
verreries 

Verre en balles (autres que les 
microsphères classées sous la 
rubrique 7018), non travaillé, 
et d’un diamètre ne dépassant 
pas 6 mm 

7002.10.10 3,90% A+ 

Verre et 
verreries 

Microsphères de verre n’ayant 
pas plus de 1 mm de diamètre 

7018.20.00 5% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre/Céramiques 
utilisés pour la décoration 
d’appartements, de bureaux, la 
décoration d’intérieur en 
général, et à d’autres fins 
similaires, ndnca 

7013.10.50 26% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre pour la 
table ou la cuisine (mais autres 
que les verres à boisson), 
ndnca, ciselés ou taillés, et 
d’un prix situé entre $ 3 et $ 5 
la pièce 

7013.39.30 12,80% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre pour la 
table ou la cuisine (mais autres 
que les verres à boisson), 
ndnca, ciselés ou taillés, et 
d’un prix supérieur à $ 5 la 
pièce 

7013.39.40 7,20% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre pour la 
table ou la cuisine (mais autres 
que les verres à boisson), 
ndnca, non ciselés ou taillés, 
et d’un prix situé entre $ 3 et $ 
5 la pièce 

7013.39.50 15% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre pour la 
table ou la cuisine (mais autres 
que les verres à boisson), 
ndnca, non ciselés ou taillés, 
et d’un prix supérieur à $ 5 la 
pièce 

7013.39.60 7,20% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre pour la 
table ou la cuisine (mais autres 
que les verres à 
boisson),ndnca, et d’un prix 
ne dépassant pas $ 3 la pièce  

7013.39.20 25,50% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre (cristal au 
plomb) pour la table ou la 
cuisine (mais autres que les 
verres à boisson), et d’un prix 

7013.31.10 17% A+ 
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ne dépassant pas $ 1 la pièce 
Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre (cristal au 
plomb) pour la table ou la 
cuisine (mais autres que les 
verres à boisson), et d’un prix 
situé entre $ 1 et $ 3 la pièce 

7013.31.20 14% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre pour la 
table ou la cuisine (mais autres 
que les verres à boisson), d’un 
faible coefficient d’expansion 
thermique, et d’un prix ne 
dépassant pas $ 3 la pièce   

7013.32.20 25,50% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre pour la 
table ou la cuisine (mais autres 
que les verres à boisson), d’un 
faible coefficient d’expansion 
thermique, et d’un prix situé 
entre $ 3 et $ 5 la pièce 

7013.32.30 12,80% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre pour la 
table ou la cuisine (mais autres 
que les verres à boisson), d’un 
faible coefficient d’expansion 
thermique, et d’un prix 
supérieur à $ 5 la pièce 

7013.32.40 7,20% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre pressé ou 
durci, pour la table ou la 
cuisine (mais autres que les 
verres à boisson), ndnca 

7013.39.10 12,50% A+ 

Verre et 
verreries 

Ustensiles en verre pressé ou 
durci, d’un faible coefficient 
d’expansion thermique, pour la 
table ou la cuisine (mais autres 
que les verres à boisson) 

7013.32.10 12,50% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre (cristal au 
plomb) pour les 
toilettes/bureaux/la décoration 
intérieure et autres usages 
similaires, d’un prix ne 
dépassant pas $ 1 la pièce 

7013.91.10 20% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre (cristal au 
plomb) pour les 
toilettes/bureaux/la décoration 
intérieure et autres usages 
similaires, d’un prix situé entre 
$ 1 et $ 3 la pièce 

7013.91.20 14% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre (cristal au 
plomb) pour les 
toilettes/bureaux/la décoration 
intérieure et autres usages 
similaires, d’un prix situé entre 

7013.91.30 10,50% A+ 
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$ 3 et $ 5 la pièce 
Verre et 
verreries 

Objets de verre (pressé, durci 
et notamment trempé) pour les 
toilettes/bureaux/la décoration 
intérieure et autres usages 
similaires 

7013.99.20 12,50% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre, ciselés ou 
taillés, pour les 
toilettes/bureaux/la décoration 
intérieure et autres usages 
similaires, ndnca, d’un prix 
situé entre $ 3 et $ 5 la pièce 

7013.99.60 15% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre, ciselés ou 
taillés, pour les 
toilettes/bureaux/la décoration 
intérieure ou autres usages 
similaires, ndnca, et d’un prix 
supérieur à $ 5 la pièce 

7013.99.70 7,20% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre, non ciselés ou 
taillés, pour les 
toilettes/bureaux/la décoration 
intérieure ou autres usages 
similaires, ndnca, et d’un prix 
situé entre $ 3 et $ 5 la pièce 

7013.99.80 12,80% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre, non ciselés ou 
taillés, pour les 
toilettes/bureaux/la décoration 
intérieure ou autres usages 
similaires, ndnca, et d’un prix 
supérieur à $ 5 la pièce 

7013.99.90 7,20% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre pour les 
toilettes/bureaux/la décoration 
intérieure ou autres usages 
similaires, ndnca, et d’un prix 
ne dépassant pas $ 0,30 la 
pièce 

7013.99.40 38% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre pour les 
toilettes/bureaux/la décoration 
intérieure ou autres usages 
similaires, ndnca, et d’un prix 
situé entre $ 0,30 et $ 3 la 
pièce 

7013.99.50 30% A+ 

Verre et 
verreries 

Objets de verre, ndnca, 
décorés/colorés avant 
solidification ; objets de verre 
« millefiori » ; objets de verre 
colorés & à bulles, etc.  

7013.99.10 17% A+ 

Verre et 
verreries 

Articles en fibre de verre tissée 
(autres que les tissus), ndnca 

7019.90.10 4,80% A+ 

Produits à Flocons, granules et boulettes 1105.20.00 1,3 cent/kg A+ 
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base de 
céréales ou 
grains moulus 
ou traités 

de pommes de terre 

Produits à 
base de 
céréales ou 
grains moulus 
ou traités 

Grains d’orge ballée, perlée, 
coupée, tranchée, mondée, ou 
autrement traitée (mais ni 
roulée ni floconnée)  

1104.21.00 1,20% A+ 

Produits à 
base de 
céréales ou 
grains moulus 
ou traités 

Gruaux et préparations de 
céréales autres que le froment, 
l’avoine, le blé (maïs) ou le riz 

1103.19.00 9% A+ 

Produits à 
base de 
céréales ou 
grains moulus 
ou traités  

Gruaux et préparations de 
froment 

1103.11.00 0,5 cent/kg A+ 

Produits à 
base de 
céréales ou 
grains moulus 
ou traités 

Malt, non grillé 1107.10.00 0,3 cent/kg A+ 

Produits à 
base de 
céréales ou 
grains moulus 
ou traités 

Malt, grillé 1107.20.00 0,42 cent/kg A+ 

Produits à 
base de 
céréales ou 
grains 
molulus ou 
traités 

Amidon de pomme de terre 1108.13.00 0,56 cent/kg A+ 

Produits à 
base de 
céréales ou 
grains moulus 
ou traités 

Grains d’orge roulés ou 
floconnés 

1104.11.00 2 cents/kg A+ 

Produits à 
base de 
céréales ou 
grains moulus 
ou traités 

Céréales roulées ou en flocons 
(autres que l’orge ou l’avoine) 

1104.19.00 0,45 cent/kg A+ 

Produits à 
base de 
céréales ou 
grains moulus 
ou traités 

Farine de seigle 1102.10.00 0,23 cent/kg A+ 
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Produits à 
base de 
céréales ou 
grains moulus 
ou traités 

Farine de blé ou de méteil 1101.00.00  0,7 cent/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Préparations ou boulettes de 
luzerne 

1214.10.00 1,40% A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Noyaux d’abricot, de pêche ou 
de prune 

1212.30.00 1,5 cent/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Graines de chou-fleur, du type 
utilisé pour l’ensemencement  

1209.91.10 5,9 cents/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Graines de coton, broyées ou 
non 

1207.20.00 0,47 cent/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Graines de lin, broyées ou non 1204.00.00 0,39 cent/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Farines et préparations de 
graines d’huile ou de fruits 
oléagineux, autres que la 
moutarde ou le soja 

1208.90.00 1,40% A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Farines et préparations de soja 1208.10.00 1,90% A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Pâturins des champs (type 
Kentucky), utilisés pour 
l’ensemencement 

1209.24.00 1,2 cent/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Grains de persil du type utilisé 
pour l’ensemencement 

1209.91.50 0,68 cent/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Cacahouètes (arachides), non 
grillées ou cuites, dans leur 
coquille, et soumises à la note 
US 2 add au Chap. 12 

1202.10.40 9,35 cents/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Cacahouètes (arachides), non 
grillées ou cuites, dans leur 
coquille, et soumises à la note 
générale 15 du HTS  

1202.10.05 9,35 cents/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Cacahouètes (arachides), non 
grillées ou cuites, décortiquées, 
et soumises à la note US 2 add 
au Chap. 12 

1202.20.40 6,6 cents/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Cacahouètes (arachides), non 
grillées ou cuites, décortiquées, 
et soumises à la note générale 
15 du HTS 

1202.20.05 6,6 cents/kg A+ 

Grains, Graines de navette ou colza, 1205.00.00 0,58 cent/kg A+ 



 92

graines et 
noix (divers)  

broyées ou non 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Graines fourragères de seigle, 
du type utilisé pour 
l’ensemencement 

1209.25.00 1,4 cent/kg A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Betterave à sucre, fraîche, 
refroidie, congelée ou séchée, 
moulue ou non 

1212.91.00 39,7 
cents/tonne 

A+ 

Grains, 
graines et 
noix (divers) 

Graine de trèfle blanche et 
ladino, du type utilisé pour 
l’ensemencement 

1209.22.20 1,6 cent/kg A+ 

Gommes, 
sèves et 
résines 

Mucilages et épaississeurs 
dérivés de végétaux autres que 
les caroubes, les graines de 
caroubes ou de guar, et à 
l’exclusion des agars-agars  

1302.39.00 3,20% A+ 

Gommes, 
sèves et 
résines 

Sèves et extraits de houblon 1302.13.00 89 cents/kg A+ 

Miel Miel naturel 0409.00.00 1,9 cent/kg A+ 
Fer et acier Acier allié (autre 

qu’inoxydable, électr. au 
silicone, pour grande vitesse 
ou outillage), largeur 600 
mm+, produits laminés à chaud 
ou à plat, sans rouleaux, 
épaisseur de moins de 4,75 
mm 

7225.30.70 3,80% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre 
qu’inoxydable, électr. au 
silicone, pour grande vitesse 
ou outillage), largeur 600 
mm+, produits laminés à chaud 
ou à plat, sans rouleaux, 
épaisseur 4,75 mm+ 

7225.40.70 3,80% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre 
qu’inoxydable, électr. au 
silicone, pour grande vitesse 
ou outillage), produits laminés 
à chaud ou à plat, en rouleaux, 
épaisseur 4,75mm+ 

7225.30.30 1,50% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre 
qu’inoxydable, électr. au 
silicone, grande vitesse ou 
outillé), largeur 600 mm+, 
produits roulés à chaud ou à 
plat, sans rouleaux, épaisseur 
4,75 mm+ 

7225.40.30 1,50% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre 
qu’inoxydable, électr. au 

7225.40.30 1,50% A+ 
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silicone, pour grande vitesse 
ou outillage), largeur 600mm+, 
produits laminés à chaud ou à 
plat, sans rouleaux, épaisseur 
4,75mm+ 

Fer et acier Acier allié (autre 
qu’inoxydable), lingots et 
autres formes primaires 

7224.10.00 2% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre 
qu’inoxydable), produits semi-
finis 

7224.90.00 2% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage à 
roulement à billes, barres et 
tiges, uniquement laminé ou 
tiré à chaud, ou profilé 

7228.30.20 2,40% A+ 

Fer et acier Acier allié résistant à la 
chaleur, largeur 600 mm+, 
produits laminés à chaud ou à 
plat, épaisseur de moins de 
4,75 mm 

7225.50.70 1,60% A+ 

Fer et acier Acier allié grande vitesse, 
barres et tiges en rouleaux 
irréguliers, laminé à chaud 

7227.10.00 2,10% A+ 

Fer et acier Acier allié grande vitesse, 
barres et tiges, autre que 
laminé à chaud, et en rouleaux 
irréguliers 

7228.10.00 4,60% A+ 

Fer et acier Acier allié grande vitesse, 
largeur 600 mm+, produits 
laminés à plat 

7225.20.00 4,20% A+ 

Fer et acier Acier allié grande vitesse, 
largeur inférieure à 600 mm, 
produits laminés à plat à partir 
d’acier grande vitesse 

7226.20.00 5% A+ 

Fer et acier Acier allié grande vitesse, fils 7229.10.00 4% A+ 
Fer et acier Acier allié de silico-

manganèse, barres et tiges, 
formé à froid, autre que laminé 
à chaud et en rouleaux 
irréguliers 

7228.20.50 3% A+ 

Fer et acier Acier allié de silico-
manganèse, barres et tiges, non 
formé à froid, autre que laminé 
à chaud et en rouleaux 
irréguliers 

7228.20.10 2,40% A+ 

Fer et acier Acier allié de silico-
manganèse, fils 

7229.20.00 3,60% A+ 

Fer et acier Acier allié au silicone 
électrique, axé sur le grain, 
largeur entre 300 mm+ et 600 

7226.11.10 2,30% A+ 
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mm, produits laminés à plat 
Fer et acier Acier allié au silicone 

électrique, axé sur le grain, 
largeur 600 mm+, produits 
laminés à plat 

7225.11.00 2,30% A+ 

Fer et acier Acier allié au silicone 
électrique, axé sur le grain, 
largeur de moins de 300 mm, 
produits laminés à plat 

7226.11.90 2,80% A+ 

Fer et acier Acier allié au silicone 
électrique (autre qu’axé sur le 
grain), largeur entre 300 mm et 
600 mm, produits laminés à 
plat 

7226.19.10 2,30% A+ 

Fer et acier Acier allié au silicone 
électrique (autre qu’axé sur le 
grain), largeur moins de 300 
mm, produits laminés à plat 

7226.19.90 2,80% A+ 

Fer et acier Acier allié au silicone 
électrique (autre qu’axé sur le 
grain), largeur 600 mm+, 
produits laminés à plat 

7225.19.00 2,30% A+ 

Fer et acier Acier allié (non plaqué ou 
revêtu de zinc), largeur de 
moins de 600 mm, produits 
laminés à plat et travaillés au-
delà du laminage à froid, 
ndnca 

7226.99.00 2,50% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que 
d’outillage), largeur 600 mm+, 
produits laminés à froid et à 
plat, épaisseur 4,75 mm ou 
plus 

7225.50.60 2,30% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que résistant 
à la chaleur), largeur 600 
mm+, produits laminés à froid 
et à plat, épaisseur de moins de 
4,75mm 

7225.50.80 1,60% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que grande 
vitesse, silico-
manganèse/outillage), barres et 
tiges, non travaillé au-delà du 
laminage ou du tirage à chaud, 
ou du profilage 

7228.30.80 2,40% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que grande 
vitesse/silico-manganèse), fils 
plats 

7229.90.10 2,30% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que grande 
vitesse/silico-manganèse), fils 
ronds 

7229.90.50 3,60% A+ 
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Fer et acier Acier allié (autre que grande 
vitesse/silico-manganèse), fils 
autres que plats ou ronds 

7229.90.90 2,50% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre qu’à silicone 
électrique/d’outillage), largeur 
de moins de 300 mm, produits 
laminés à chaud et à plat, 
épaisseur de moins de 4,75mm 

7226.91.70 3,80% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre qu’à silicone 
électrique/d’outillage), largeur 
de moins de 300mm, produits 
laminés à chaud et à plat, 
épaisseur de moins de 4,75mm 

7226.91.80 2,50% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre qu’à silicone 
électrique/d’outillage), largeur 
de moins de 600mm, produits 
laminés à chaud et à plat, 
épaisseur de 4,75mm ou plus 

7226.91.50 1,50% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que 
d’outillage), barres et tiges, 
formé à froid 

7228.60.80 3% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que 
d’outillage) barres et tiges, 
travaillés au-delà du laminage 
à chaud, forgé mais non formé 
à froid 

7228.60.60 2,40% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que 
d’outillage), barres et tiges, 
non travaillé au-delà du 
formage ou de la finition à 
froid 

7228.50.50 3% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que 
d’outillage), largeur entre 
300mm et 600 mm, produits 
laminés à froid et à plat 

7226.92.50 1,60% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que 
d’outillage), largeur inférieure 
à 300mm, produits laminés à 
froid et à plat, épaisseur de 
moins de 0,25mm 

7226.92.70 2% A+ 

Fer et acier Acier allié (autre que 
d’outillage), largeur de moins 
de 300mm, produits laminés à 
froid ou à plat, épaisseur 
supérieure à 0,25mm 

7226.92.80 2,40% A+ 

Fer et acier Acier allié, forets, drills, barres 
et tiges creuses 

7228.80.00 2,30% A+ 

Fer et acier Acier allié, angles, formes et 
sections, laminés à chaud & 
non perforé/non poinçonné et 

7228.70.30 0,80% A+ 
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pas davantage travaillé 
Fer et acier Acier allié, angles, formes et 

sections, autre que laminé à 
chaud & non 
perforé/poinçonné, pas 
davantage travaillé 

7228.70.60 2,10% A+ 

Fer et acier Acier allié, barres et tiges, 
forgé et pas davantage travaillé

7228.40.00 2,40% A+ 

Fer et acier Acier allié, moins de 600mm 
de largeur, produits laminés à 
plat mais non travaillés au-delà 
du laminage à froid, plaqué ou 
revêtu de zinc par électrolyse 

7226.93.00 2,50% A+ 

Fer et acier Acier allié, moins de 600mm 
de largeur, produits laminés à 
plat et travaillés au-delà du 
laminage à froid, plaqué ou 
revêtu de zinc autrement que 
par électrolyse 

7226.94.00 2,50% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse), 
largeur 600mm+, produits 
laminés à plat et à froid 

7225.50.10 4% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
qu’à roulement à billes/burin, 
barres et tiges, non travaillé 
au-delà du laminage ou du 
tirage à chaud, ou du profilage 

7228.30.60 4,20% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse), 
barres et tiges en rouleaux 
irréguliers, laminé à chaud, 
non trempé, traité ou 
partiellement manufacturé 

7227.90.10 0,80% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse), 
barres et tiges en rouleaux 
irréguliers, laminé à chaud, 
ndnca 

7227.90.20 1,70% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse), 
barres et tiges, travaillé au-delà 
du laminage à chaud, forgé, 
formé ou fini à froid 

7228.60.10 4,20% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse), 
barres et tiges, non travaillé 
au-delà du laminage ou de la 
finition à froid 

7228.50.10 4,20% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 7226.92.10 4% A+ 
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que pour grande vitesse), 
largeur entre 300 mm+ et 600 
mm, produits laminés à froid et 
à plat 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse), 
largeur 600 mm+, produits 
laminés à froid et à plat, en 
rouleaux, épaisseur 4,75mm ou 
plus 

7225.30.10 3,80% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse), 
largeur 600 mm+, produits 
laminés à froid et à plat, en 
rouleaux,  épaisseur de moins 
de 4,75mm 

7225.30.50 3,80% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse), 
produits laminés à froid et à 
plat, sans rouleaux, épaisseur 
de 4,75mm ou plus 

7225.40.10 3,80% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse), 
largeur 600 mm+, produits 
laminés à froid et à plat, sans 
rouleaux, épaisseur de moins 
de 4,75mm 

7225.40.50 3,80% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse), 
largeur inférieure à 300 mm, 
produits laminés à froid et à 
plat 

7226.92.30 4,20% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
qu’à grande vitesse/burin), 
largeur entre 300 mm+ et 600 
mm, produits laminés à chaud 
et à plat 

7226.91.15 3,80% A+ 

Fer et acier Acier allié d’outillage (autre 
que pour grande vitesse/burin), 
largeur inférieure à 300 mm, 
produits laminés à chaud et à 
plat 

7226.91.25 4,60% A+ 

Fer et acier Ferroalliages, ndnca  7202.99.50 5% A+ 
Fer et acier Ferrochrome contenant entre 

3% et 4% de carbone 
7202.49.10 1,90% A+ 

Fer et acier Ferromanganèse contenant 
plus de 4% de carbone 

7202.11.50 1,50% A+ 

Fer et acier Ferromolybdène  7202.70.00 4,50% A+ 
Fer et acier Ferroniobium 7202.93.00 5% A+ 
Fer et acier Ferrosilicone contenant entre 7202.21.75 1,90% A+ 
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80% et 90% de silicone 
Fer et acier Ferrosilicone contenant plus de 

90% de silicone 
7202.21.90 5,80% A+ 

Fer et acier Ferrotitanium et ferrosilicone 
titanium 

7202.91.00 3,70% A+ 

Fer et acier Ferrozirconium 7202.99.10 4,20% A+ 
Fer et acier Acier coupe libre, barres et 

tiges en rouleaux irréguliers, 
laminé à chaud 

7213.20.00 0,80% A+ 

Fer et acier Acier coupe libre, barres et 
tiges, non travaillé au-delà du 
formage ou finissage à froid, 
ne se présentant pas sous 
forme de rouleaux 

7215.10.00 3% A+ 

Fer et acier Acier coupe libre, barres et 
tiges, non travaillé au-delà du 
laminage, du tirage ou du 
profilage à chaud, non pas sous 
forme de rouleaux, ndnca 

7214.30.00 1,90% A+ 

Fer et acier Lingots de fer et d’acier non 
alliés 

7206.10.00 1,70% A+ 

Fer et acier Produits semi-finis à base de 
fer ou d’acier non allié, et 
contenant 0,25% de carbone ou 
plus 

7207.20.00 1,70% A+ 

Fer et acier Produits semi-finis en fer ou en 
acier non allié, contenant 
moins de 0,25% de carbone, et 
autre qu’à coupe rectangulaire 

7207.19.00 1,70% A+ 

Fer et acier Produits semi-finis en fer ou en 
acier non allié, contenant 
moins de 0,25% de carbone, et 
à coupe rectangulaire (mais 
non pas carrée), ndnca 

7207.12.00 1,70% A+ 

Fer et acier Produits semi-finis en fer ou en 
acier non allié, contenant 
moins de 0,25% de carbone, à 
coupe rect. (et y compris 
carrée), et d’une épaisseur 
inférieure à deux fois leur 
largeur 

7207.11.00 1,70% A+ 

Fer et acier Fer/Acier non allié ndnca, 
barres et tiges, non travaillé 
au-delà du laminage ou du 
finissage à froid, et non pas 
sous forme de rouleaux 

7215.50.00 3% A+ 

Fer et acier Fer/Acier non allié, angles, 
formes et sections ndnca, 
laminage ou finissage à froid à 
partir de produits laminés à 

7216.91.00 1,80% A+ 
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plat, et travaillé au-delà du 
formage ou du finissage à froid

Fer et acier Fer/Acier non allié, angles, 
formes et sections ndnca, non 
travaillé au-delà du laminage, 
du tirage ou du profilage à 
chaud 

7216.50.00 0,40% A+ 

Fer et acier Fer/Acier non allié, angles, 
formes & sections ndnca, 
travaillé au-delà du formage ou 
du finissage à froid, et non pas 
à partir de produits laminés à 
plat  

7216.99.00 1,80% A+ 

Fer et acier Fer/Acier non allié, barres et 
tiges, formé à froid, plaqué ou 
revêtu de métal 

7215.90.30 3% A+ 

Fer et acier Fer/Acier non allié, barres et 
tiges, non formé à froid, plaqué 
ou revêtu de métal 

7215.90.10 1,30% A+ 

Fer et acier Fer/Acier non allié, barres et 
tiges, non travaillé au-delà du 
laminage, du tirage ou du 
profilage à froid, à coupe non 
rectangulaire, et non pas sous 
forme de rouleaux 

7214.99.00 1,90% A+ 

Fer et acier Fer/Acier non allié, barres et 
tiges, non travaillé au-delà du 
laminage, du tirage ou du 
profilage à chaud, et à coupe 
rectangulaire (et autre que 
carrée) 

7214.91.00 1,90% A+ 

Fer et acier Fer/Acier non allié, barres et 
tiges pour béton armé, non 
travaillé au-delà du laminage, 
du tirage ou du profilage à 
chaud, non pas sous forme de 
rouleaux 

7214.20.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/Acier non allié, fils plats, 
<0,25% de carbone, non 
plaqué ou revêtu, épaisseur de 
0,25mm maximum 

7217.10.10 1,70% A+ 

Fer et acier Fer/Acier non allié, fils plats, 
<0,25% de carbone, non 
plaqué ou revêtu, épaisseur 
entre 0,25 et 1,25mm 

7217.10.20 1,30% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils plats, 
<0,25% de carbone, non 
plaqué ou revêtu, épaisseur 
supérieure à 1,25 mm 

7217.10.30 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils plats, 7217.30.15 2,10% A+ 
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plaqué ou revêtu d’un métal de 
base autre que le zinc 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils plats, 
plaqué ou revêtu de zinc 

7217.20.15 2,10% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils plats, 
contenant 0,25% de carbone ou 
plus, non plaqué ou revêtu 

7217.10.70 1,30% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, barres et 
tiges forgées, non pas sous 
forme de rouleaux 

7214.10.00 1,90% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, sections en 
H, non travaillé au-delà du 
laminage, du tirage ou du 
profilage à chaud, hauteur de 
80mm ou plus 

7216.33.00 0,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, sections en 
I (rouleaux traditionnels), non 
travaillé au-delà du laminage, 
du tirage ou du profilage à 
chaud, hauteur de 80mm ou 
plus 

7216.32.00 0,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, sections en 
L ou en T, non travaillé au-
delà du laminage, du tirage ou 
du profilage à chaud, hauteur 
de 80mm ou plus 

7216.40.00 0,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, sections en 
L, non travaillé au-delà du 
laminage, du tirage ou du 
profilage à chaud, hauteur 
inférieure à 80mm 

7216.21.00 0,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, ndnca, 
largeur entre 300mm et 
600mm, produits laminés à 
chaud et à plat, non décapé, 
non recouvert/plaqué/revêtu 

7211.19.75 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, ndnca, 
largeur entre 300mm et 
600mm, produits laminés à 
chaud et à plat, décapé, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7211.19.60 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, ndnca, 
largeur inférieure à 300mm, 
produits laminés à chaud et à 
plat, épaisseur d’1,25 mm ou 
moins, non 
recouvert/plaqué/revêtu  

7211.19.30 1,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, ndnca, 
largeur inférieure à 300mm, 
produits laminés à chaud et à 

7211.19.20 2,30% A+ 
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plat, épaisseur entre 1,25 et 
4,75mm, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

Fer et acier Fer/acier non allié, ndnca, 
largeur entre 300 et 600mm, 
laminé à froid et à plat, 
<0,25% de carbone, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7211.23.60 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, ndnca, 
largeur de moins de 300mm, 
laminé à froid et à plat, 
<0,25% de carbone, épaisseur 
de 0,25mm maximum, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7211.23.45 1% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, ndnca, 
moins de 300mm de large, 
laminé à froid et à plat, 
<0,25% de carbone, épaisseur 
entre 0,25 et 1,25mm, non 
recouvert/plaqué 

7211.23.30 1,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
inférieure à 300mm, laminé à 
froid et à plat, <0,25% de 
carbone, épaisseur supérieure à 
1,25mm, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7211.23.20 2,30% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils ronds, 
<0,25% de carbone, non 
plaqué ou recouvert, diamètre 
de moins d’1,5mm 

7217.10.40 2,10% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils ronds, 
<0,25% de carbone, non 
plaqué ou revêtu, diamètre 
d’1,5mm ou plus 

7217.10.50 0,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils ronds, 
<0,25% de carbone, plaqué ou 
revêtu d’un métal de base autre 
que le zinc, diamètre d’1,5mm 
ou plus 

7217.30.30 0,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils ronds, 
<0,25% de carbone, plaqué ou 
revêtu de zinc, diamètre 
d’1,5mm ou plus 

7217.20.30 0,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils ronds, 
contenant 0,25% ou plus de 
carbone et/ou d’un diamètre 
<1,5mm, plaqué ou revêtu 
d’un métal de base autre que le 
zinc 

7217.30.45 2,10% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils ronds, 7217.20.45 2,10% A+ 
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contenant 0,25% ou plus de 
carbone et/ou d’un diamètre 
<1,5mm, plaqué ou revêtu de 
zinc 

Fer et acier Fer/acier non allié, fils ronds, 
contenant 0,25% ou plus de 
carbone, non plaqué ou revêtu 

7217.10.80 2,10% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, sections en 
T, non travaillé au-delà du 
laminage,du tirage à chaud et 
du profilage, moins de 80mm 
de haut 

7216.22.00 0,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, sections en 
U, I ou H, et non travaillé au-
delà du laminage,du tirage à 
chaud et du profilage, 80mm 
de haut ou plus 

7216.10.00 0,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, sections en 
U, non travaillé au-delà du 
laminage,du tirage à chaud et 
du profilage, 80mm de haut ou 
plus 

7216.31.00 0,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur  
entre 300 et 600mm, produits 
laminé à plat, plaqué ou revêtu 
de zinc (par des moyens autres 
qu’électrolytiques)  

7212.30.50 2,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
entre 300 et 600mm, laminé à 
froid et à plat, contenant 0,25% 
ou plus de carbone, et non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7211.29.60 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
froid et à plat, en rouleaux, 
épaisseur entre 0,361 et 5mm, 
non recouvert/plaqué/revêtu 

7209.18.60 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
froid et à plat, en rouleaux, 
épaisseur entre 0,5 et 1mm, 
non recouvert/plaqué/revêtu 

7209.17.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
froid et à plat, en rouleaux, 
épaisseur 3mm+, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7209.15.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
froid et à plat, en rouleaux, 

7209.16.00 2% A+ 
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épaisseur entre 1 et 3mm, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
froid et à plat, ne se présentant 
pas sous forme de rouleaux, 
épaisseur entre 0,5 et 1mm, 
non recouvert/plaqué/revêtu 

7209.27.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
froid et à plat, ne se présentant 
pas sous forme de rouleaux, 
épaisseur 3mm ou plus, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7209.25.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
froid et à plat, ne se présentant 
pas sous forme de rouleaux, 
épaisseur de moins de 0,5mm, 
non recouvert/plaqué/revêtu 

7209.28.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
froid et à plat, ne se présentant 
pas sous forme de rouleaux, 
épaisseur entre 1 et 3mm, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7209.26.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat et travaillés au-delà du 
laminage à froid, non 
recouvert/plaqué/revêtu, 
ndnca  

7209.90.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, recouvert 

7210.90.10 2,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, recouvert par électrolyse 
ou plaqué d’un métal de base, 
ndnca 

7210.90.60 2,30% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, plaqué par électrolyse ou 
revêtu de zinc 

7210.30.00 2,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, peint(s)/verni(s) ou 
revêtu(s) de plastique, ndnca 

7210.70.60 2,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 

7210.69.00 2,60% A+ 



 104

plat, plaqué ou revêtu 
d’aluminium autre qu’un 
alliage aluminium-zinc 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, plaqué ou revêtu 
d’alliages aluminium-zinc 

7210.61.00 2,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, plaqué ou revêtu d’oxydes 
de chrome ou de chrome et 
d’oxydes de chrome 

7210.50.00 2,30% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, plaqué ou revêtu de 
plomb (y compris de plaque de 
terne) 

7210.20.00 1,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, plaqué ou revêtu d’étain, 
moins de 0,5mm d’épaisseur 

7210.12.00 1,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, plaqué ou revêtu d’étain, 
épaisseur de 0,5mm ou plus 

7210.11.00 1,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, plaqué ou revêtu de zinc 
(par des procédés autres 
qu’électrolytiques), ondulé 

7210.41.00 2,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
plat, plaqué ou revêtu de zinc 
(par des procédés autres 
qu’électrolytiques), non ondulé

7210.49.00 2,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
chaud et à plat, en rouleaux, 
épaisseur entre 3 et 4,75mm, 
décapé, non recouvert/plaqué 

7208.26.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
chaud et à plat, en rouleaux, 
épaisseur entre 3 et 4,75mm, 
non décapé/recouvert/plaqué 

7208.38.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
chaud et à plat, en rouleaux, 
épaisseur entre 4,75 et 10mm, 
non décapé/recouvert/plaqué 

7208.37.00 2,40% A+ 
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Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
chaud et à plat, en rouleaux, 
épaisseur de 4,7mm ou plus, 
décapé, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7208.25.60 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
chaud et à plat, en rouleaux, 
épaisseur de moins de 3mm, 
non 
décapé/recouvert/plaqué/revêtu

7208.39.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
chaud et à plat, en rouleaux, 
moins de 3mm d’épaisseur, 
décapé, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7208.27.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
chaud et à plat, en rouleaux, 
épaisseur de plus de 10mm, 
non 
décapé/recouvert/plaqué/revêtu

7208.36.00 2,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
chaud et à plat, ndnca, ne se 
présentant pas sous forme de 
rouleaux, épaisseur de moins 
de 3mm, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7208.54.00 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
chaud et à plat, avec motif en 
relief, ne se présentant pas 
sous forme de rouleaux,  
épaisseur < 4,75mm, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7208.40.60 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produits laminés à 
chaud et à plat, avec motif en 
relief, en rouleaux, décapé, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7208.10.15 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
inférieure à 300mm, laminé à 
froid et à plat, contenant 0,25% 
de carbone ou plus, épaisseur 
de 0,25mm ou moins, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7211.29.45 1% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur de 7211.29.20 1,40% A+ 
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moins de 300mm, laminé à 
chaud et à plat, contenant 
0,25% de carbone ou plus, 
épaisseur de 0,25mm ou 
moins, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur de 
moins de 300mm, produits 
laminés à plat, plaqué/revêtu 
de zinc (autrement que par 
électrolyse), épaisseur de 
0,25mm ou moins 

7212.30.30 1% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur de 
moins de 300mm, produits 
laminés à plat, plaqué/revêtu 
de zinc (autrement que par 
électrolyse), épaisseur de plus 
de 0,25mm 

7212.30.10 1,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
inférieure à 600mm, produits 
laminés à plat, recouvert 

7212.60.00 2,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
inférieure à 600mm, produits 
laminés à plat, plaqué ou 
revêtu de zinc par électrolyse 

7212.20.00 2,60% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
inférieure à 600mm, produits 
laminés à plat, plaqué ou 
revêtu d’étain 

7212.10.00 1,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, en fils 
(autres que plats ou ronds), 
<0,25% de carbone, non 
plaqué ou revêtu 

7217.10.60 2,20% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, en fils 
(autres que plats ou ronds), 
<0,25% de carbone, plaqué ou 
revêtu d’un métal de base autre 
que le zinc 

7217.30.60 2,20% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, en fils 
(autres que plats ou ronds), 
<0,25% de carbone, plaqué ou 
revêtu de zinc 

7217.20.60 2,20% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, en fils 
(autres que plats ou ronds), 
contenant 0,25% de carbone ou 
plus, non plaqué ou revêtu 

7217.10.90 2,20% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, en fils 
(autres que plats ou ronds), 
contenant 0,25% de carbone ou 
plus, plaqué ou revêtu d’un 

7217.30.75 2,10% A+ 
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métal de base autre que le zinc 
Fer et acier Fer/acier non allié, en fils 

(autres que plats ou ronds), 
contenant 0,25% de carbone ou 
plus, plaqué ou revêtu de zinc 

7217.20.75 2,10% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, en fils, 
revêtu de plastique 

7217.90.10 0,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, en fils, 
plaqué ou revêtu d’un matériau 
autre qu’un métal de base ou 
que le plastique 

7217.90.50 2,10% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produit laminé à 
chaud et à plat, en rouleau, 
avec motif en relief, épaisseur 
4,75mm+, non 
décapé/recouvert/plaqué ou 
revêtu 

7208.10.30 2,40% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, largeur 
600mm+, produit laminé à 
chaud et à plat, en rouleau, 
avec motif en relief, épaisseur 
<4,75mm, non 
décapé/recouvert/plaqué/revêtu

7208.10.60 2% A+ 

Fer et acier Fer/acier non allié, barres et 
tiges pour renforcement du 
béton en rouleaux irréguliers, 
laminé à chaud 

7213.10.00 2% A+ 

Fer et acier Acier non allié de forte 
résistance, largeur entre 300 et 
600mm, produits laminés à 
chaud et à plat, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7211.19.45 2% A+ 

Fer et acier Acier non allié de forte 
résistance, largeur 600mm+, 
produits laminés à froid et à 
plat, en rouleaux,  épaisseur 
inférieure à 0,5mm, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7209.18.15 2% A+ 

Fer et acier Acier non allié, à forte 
résistance, largeur 600mm+, 
produits laminés à chaud et à 
plat, en rouleaux, épaisseur 
4,75mm+, décapé, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7208.25.30 2,40% A+ 

Fer et acier Acier non allié, à forte 
résistance, largeur inférieure à 
300mm, laminé à froid et à 
plat, <0,25% de carbone, 
épaisseur de plus d’1,25mm, 

7211.23.15 1,40% A+ 
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non recouvert/plaqué/revêtu 
Fer et acier Acier non allié, à forte 

résistance, largeur inférieure à 
300mm, produits laminés à 
chaud et à plat, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7211.19.15 2,30% A+ 

Fer et acier Acier non allié (plaque noire), 
largeur 600mm+, produits 
laminés à froid et à plat, en 
rouleaux, épaisseur inférieure à 
0,361mm, non 
recouvert/plaqué/revêtu 

7209.18.25 1,30% A+ 

Fer et acier Acier inoxydable, angles, 
formes et sections, laminé à 
chaud, non perçé/perforé ou 
davantage travaillé 

7222.40.30 0,80% A+ 

Fer et acier Acier inoxydable, angles, 
formes et sections, autre que 
laminé à chaud, et non 
perçé/perforé ou davantage 
travaillé 

7222.40.60 2,10% A+ 

Fer et acier Acier inoxydable, barres et 
tiges en rouleaux irréguliers, 
laminé à chaud 

7221.00.00 1,90% A+ 

Fer et acier Acier inoxydable, barres et 
tiges, travaillé au-delà du 
formage ou du finissage à 
froid, ndnca 

7222.30.00 4,20% A+ 

Fer et acier Acier inoxydable, barres et 
tiges, laminé, tiré à chaud ou 
profilé, à section circulaire 

7222.11.00 4,20% A+ 

Fer et acier Acier inoxydable, barres et 
tiges, laminé/tiré à chaud ou 
profilé, à section autre que 
circulaire 

7222.19.00 4,20% A+ 

Fer et acier Acier inoxydable, barres et 
tiges, non travaillé au-delà du 
formage ou du finissage à 
froid, ndnca 

7222.20.00 4,20% A+ 

Fer et acier Acier inoxydable, fils plats 7223.00.50 1,30% A+ 
Fer et acier Acier inoxydable, lingots et 

autres formes primaires 
7218.10.00 2,10% A+ 

Fer et acier Acier inoxydable, fils ronds 7223.00.10 3,60% A+ 
Fer et acier Acier inoxydable, produits 

semi-finis à section 
rectangulaire (et autre que 
carrée) 

7218.91.00 2,10% A+ 

Fer et acier Acier inoxydable, produits 
semi-finis, à section 
rectangulaire (et autre que 

7218.99.00 2,10% A+ 
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carrée) 
Fer et acier Acier inoxydable, en fils 

(autres que ronds ou plats) 
7223.00.90 2,50% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié (autre 
qu’inoxydable), soudé, à 
section circulaire et diamètre 
externe de 406,4mm ou moins, 
tubes, tuyaux creux, épaisseur 
des parois inférieure à 1,65mm 

7306.50.10 3% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié (autre 
qu’inoxydable), soudé, à 
section circulaire et diamètre 
externe de 406,4mm ou moins, 
tubes, tuyaux creux, épaisseur 
des parois 1,65mm+ 

7306.50.50 2% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié (autre 
qu’inoxydable), sans soudure, 
non tiré ou laminé à froid, 
tubes, tuyaux, etc., à section 
circulaire, pour la fabrication 
de roulements à bille ou 
roulettes 

7304.51.10 2,70% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié (autre 
qu’inoxydable), sans soudure, 
non tiré ou laminé à froid, 
tubes, tuyaux, etc., à section 
circulaire, pour chaudières, 
radiateurs, réchauffeurs, etc. 

7304.59.20 3% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié (autre 
qu’inoxydable), sans soudure, 
non tiré ou laminé à froid, 
tubes, tuyaux, etc., à section 
circulaire, pour la fabrication 
de roulements à bille ou 
roulettes 

7304.59.10 2,70% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié (autre 
qu’inoxydable), sans soudure, 
tubes, tuyaux et autres 
éléments creux, à section autre 
que circulaire, épaisseur des 
parois inférieure à 4mm 

7304.90.70 3% A+ 

Produits en 
fer ou acier 

Acier allié (autre 
qu’inoxydable), sans soudure, 
tubes, tuyaux et autres 
éléments creux, à section autre 
que circulaire, épaisseur des 
parois de 4mm ou plus 

7304.90.30 1,30% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, angles, formes et 
sections d’acier allié, soudés 

7301.20.50 1,60% A+ 
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Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé en longueur, 
à section circulaire et diamètre 
externe de plus de 406,4mm, 
tubes et tuyaux, pour usage 
autre que le forage de gaz ou 
de pétrole ou les oléoducs 

7305.31.60 2% A+ 

Produits en 
fer ou acier 

Acier allié, rails de chemin de 
fer ou de tramway 

7302.10.50 1,40% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé autrement 
que par fusion, à section 
circulaire ou non circulaire, 
diamètre externe de 406,4mm 
ou moins, tubes, tuyaux et 
autres éléments creux 

7306.90.50 2% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, à section 
circulaire et diamètre externe 
supérieur à 406,4mm, conduite 
linéaire, longtemps immergé, 
soudé à l’arc, pour oléoducs et 
gazoducs                 

7305.11.50 2% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, à section 
circulaire et diamètre externe 
de plus de 406,4mm, conduite 
linéaire, soudé en longueur par 
fusion, ndnca, pour oléoducs 
ou gazoducs 

7305.12.50 2% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, à section 
circulaire et diamètre externe 
de plus de 406,4mm, conduite 
linéaire, non soudé en 
longueur, pour oléoducs ou 
gazoducs 

7305.19.50 2% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, à section 
circulaire et diamètre extérieur 
de plus de 406,4mm, conduite 
de revêtement, non 
taraudé/découplé, pour le 
forage de pétrole ou de gaz  

7305.20.80 1,30% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, à section 
circulaire et diamètre extérieur 
de plus de 406,4mm, conduite 
de revêtement, 
taraudé/découplé, pour le 
forage de pétrole ou de gaz 

7305.20.60 2,50% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, à section 
circulaire et diamètre extérieur 
de plus de 406,4mm, non 
soudé, conduites et tuyaux 
autres que ceux utilisés pour le 
forage de pétrole ou de gaz, et 

7305.90.50 2% A+ 
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autres que les 
oléoducs/gazoducs 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, diamètre 
extérieur de 406,4mm ou 
moins, autre qu’à section 
circulaire ou en x, non 
taraudé/découplé, type de 
revêtement utilisé pour le 
forage de pétrole ou de gaz 

7306.20.40 1,30% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, diamètre 
extérieur de 406,4mm ou 
moins, autre qu’à section 
circulaire ou en x, 
taraudé/découplé, type de 
revêtement utilisé pour le 
forage de pétrole ou de gaz 

7306.20.30 2,50% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, à diamètre 
externe de 406,4mm ou moins, 
autre qu’à section circulaire ou 
en x, tubage du type utilisé 
pour le forage de pétrole ou de 
gaz 

7306.20.80 2% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, conduite de 
revêtement sans soudure, non 
taraudé ou découplé, du type 
utilisé pour le forage de pétrole 
ou de gaz 

7304.29.40 1,30% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, conduite de 
revêtement sans soudure, 
taraudé ou découplé, du type 
utilisé pour le forage de pétrole 
ou de gaz 

7304.29.30 2,50% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, tuyau de forage 
sans soudure, pour le forage de 
pétrole ou de gaz 

7304.21.60 3% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, tubage sans 
soudure, du type utilisé pour le 
forage de pétrole ou de gaz 

7304.29.60 3% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé autrement 
qu’en longueur, à section 
circulaire ou en x, diamètre 
extérieur de plus de 406,4mm, 
conduites et tuyaux, autres que 
ceux utilisés pour le forage de 
pétrole ou de gaz, et autres que 
les oléoducs ou gazoducs  

7305.39.50 2% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, à section 
non circulaire ou en x, 
conduites, tuyaux et autres 
éléments creux, épaisseur des 

7306.60.70 3% A+ 
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parois de moins de 4mm 
Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier allié, soudé, à section 
non circulaire ou en x, 
conduites, tuyaux et autres 
éléments creux, épaisseur des 
parois de 4mm ou plus 

7306.60.30 1,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier fondu, éléments 
de conduites ou de tuyaux, 
ndnca 

7307.19.90 6,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer (autre que fondu) ou acier 
non allié, conduite de 
revêtement sans soudure, non 
taraudé ou découplé, pour le 
forage de pétrole ou de gaz 

7304.29.20 0,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer (autre que fondu) ou acier 
non allié, conduite de 
revêtement sans soudure, pour 
le forage de pétrole ou de gaz 

7304.29.10 2,40% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer (autre que fondu) ou acier 
non allié, tuyau de forage non 
soudé, pour le forage de 
pétrole ou de gaz 

7304.21.30 3,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer (autre que fondu) ou acier 
non allié, sans soudure, 
conduites, tuyaux et autres 
éléments creux, à section autre 
que circulaire, épaisseur des 
parois inférieure à 4mm 

7304.90.50 3,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer (autre que fondu) ou acier 
non allié, non soudé, 
conduites, tuyaux et autres 
éléments creux, section autre 
que circulaire, épaisseur des 
parois de 4mm ou plus 

7304.90.10 0,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer (autre que fondu) ou non 
allié, tubage sans soudure, du 
type utilisé pour le forage de 
pétrole ou de gaz 

7304.29.50 3,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, angles, 
formes et sections, soudé 

7301.20.10 1,10% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, soudé en 
longueur, à section circulaire et 
diamètre extérieur de plus de 
406,4mm, conduites et tuyaux, 
autres que ceux utilisés pour le 
forage de pétrole ou de gaz 

7305.31.40 0,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, non 
fondu, mais avec éléments de 
soudure destinés aux conduites 

7307.93.30 6,20% A+ 
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et tuyaux, diamètre intérieur de 
moins de 360mm 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, rails de 
chemin de fer ou de tramway 

7302.10.10 0,10% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, 
sectionné ou soudé, à section 
circulaire ou non, et d’un 
diamètre extérieur de 406,4mm 
ou moins, conduites, tuyaux et 
autres éléments creux 

7306.90.10 0,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, soudé, à 
section circulaire et diamètre 
extérieur de plus de 406,4mm, 
conduite linéaire, soudé en 
longueur, ndnca, pour le 
pétrole ou le gaz 

7305.11.10 0,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, soudé, à 
section circulaire et d’un 
diamètre extérieur de plus de 
406,4mm, conduite linéaire, 
soudé en longueur, ndnca, 
pour le pétrole ou le gaz 

7305.12.10 0,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, soudé, à 
section circulaire et diamètre 
extérieur de plus de 406,4mm, 
conduite de revêtement, non 
taraudé/découplé, pour le 
forage de pétrole ou de gaz 

7305.20.40 0,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, soudé, à 
section circulaire et diamètre 
extérieur de plus de 406,4mm, 
conduite de revêtement, 
taraudé/découplé, pour le 
forage de pétrole ou de gaz 

7305.20.20 2,40% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, 
sectionné, à section circulaire 
et diamètre extérieur de plus de 
406,4mm, non soudé, 
conduites et tuyaux, autres que 
ceux utilisés pour le forage de 
pétrole ou de gaz, etc. 

7305.90.10 0,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, 
sectionné, à section circulaire 
et diamètre extérieur de plus de 
406,4mm, tuyau linéaire, non 
soudé en longueur, pour le 
pétrole ou le gaz 

7305.19.10 0,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 

Fer ou acier non allié, 
sectionné, diamètre extérieur 

7306.20.20 0,20% A+ 
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acier de 406,4mm ou moins, autre 
qu’à section circulaire ou en x, 
non taraudé/découplé, du type 
revêtement utilisé pour le 
forage de pétrole ou de gaz 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, 
sectionné, diamètre extérieur 
406,4mm ou moins, autre qu’à 
section circulaire ou en x, 
taraudé/découplé, du type 
revêtement utilisé pour le 
forage de pétrole ou de gaz  

7306.20.10 2,40% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, diamètre 
extérieur de 406,4mm ou 
moins, autre qu’à section 
circulaire ou en x, tubage du 
type utilisé pour le forage de 
pétrole ou de gaz 

7306.20.60 0,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, soudé 
autrement qu’en longueur, à 
section circulaire ou en x, 
diamètre extérieur de plus de 
406,4mm, conduites et tuyaux, 
autres que ceux utilisés pour le 
forage de pétrole ou de gaz 

7305.39.10 0,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, soudé, à 
section circulaire ou en x, 
diamètre de 406,4mm ou 
moins, tuyaux, conduites et 
autres éléments creux, 
épaisseur des parois d’1,65mm 
ou plus 

7306.30.50 0,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, soudé, à 
section circulaire ou en x, 
diamètre externe de 406,4mm 
ou moins, conduites, tuyaux et 
autres éléments creux, 
épaisseur des parois inférieure 
à 1,65mm 

7306.30.10 3,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, soudé, 
autre qu’à section circulaire ou 
en x, tuyaux et autres éléments 
creux, épaisseur des parois 
inférieure à 4mm 

7306.60.50 3,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier non allié, soudé, 
autre qu’à section circulaire ou 
en x, conduites, tuyaux et 
autres éléments creux, 
épaisseur des parois de 4mm 
ou plus 

7306.60.10 0,20% A+ 
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Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier (autre 
qu’inoxydable), fils toronnés, 
non isolé électriquement, non 
pourvu d’accessoires ou 
transformé en produit fini 

7312.10.30 2% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou assemblage de plaques 
d’acier, perforés ou non, 
poinçonnés ou composites 

7301.10.00 0,30% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier, boulons de 
wagons 

7318.11.00 12,50% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier, colonnes, piliers, 
poteaux, solives et poutres, 
ndnca 

7308.90.60 1,60% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier, étuis de poche, ou 
pouvant être placés dans un 
sac, ndnca 

7326.90.35 7,80%  

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier, éclisses et attelles 
servant à joindre ou à fixer des 
rails 

7302.40.00 0,40% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier, ressorts à lames 
& lames de ce type d’élément, 
utilisés pour la suspension des 
automobiles ou autres 
véhicules à moteur (autres que 
les poids lourds de plus de 4 
tonnes) 

7320.10.60 3,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier, clous, broquettes, 
clous ondulés, crampons & 
articles similaires, d’une pièce 
et faits de fils ronds, ndnca 

7317.00.55 0,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier (acier non 
partiellement allié), colonnes, 
piliers, poteaux, solives et 
poutres 

7308.90.30 1,10% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier, boulons auto-
taraudants, avec branches ou 
fils d’un diamètre de 6mm ou 
plus 

7318.14.50 8,60% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier, boulons auto-
taraudants, avec branches ou 
fils d’un diamètre de 6mm ou 
moins 

7318.14.10 6,20% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer ou acier, traverses pour la 
construction de voies ferrées 
ou de rails de tramway 

7302.20.00 0,40% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer/acier (autre 
qu’inoxydable), cordes, câbles 
et cordages, autres qu’à fils de 
cuivre ou toronnés, non isolés 

7312.10.70 2,30% A+ 
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électriquement, dotés 
d’accessoires ou transformés 
en produits finis 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer/acier (autre 
qu’inoxydable), cordes, câbles 
et cordages, autres qu’à fils de 
cuivre ou toronnés, non isolés 
électriquement, sans 
accessoires, etc. 

7312.10.90 1,60% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer/acier, pour clôtures, en fils, 
soudé à l’intersection, plaqué 
ou revêtu de zinc, recouvert ou 
non de matière plastique 

7314.31.10 0,1 cent/kg A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer/acier, pour grills, treillis et 
clôtures, en fils, non soudé à 
l’intersection, revêtu de 
plastique 

7314.42.00 0,1 cent/kg A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Fer/acier, pour grills, treillis et 
clôtures, en fils, non soudé à 
l’intersection, plaqué ou revêtu 
de zinc 

7314.41.00 0,1 cent/kg A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier inoxydable, cordes, 
câbles et cordages (autres 
qu’en fils toronnés), non isolé 
électriquement, pourvu 
d’accessoires ou transformé en 
produit fini 

7312.10.50 2,30% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier inoxydable, cordes, 
câbles et cordages (autres 
qu’en fils toronnés), non isolés 
électriquement, sans 
accessoires et non transformés 
en produits finis 

7312.10.60 1,80% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier inoxydable, sans 
soudure, tiré/laminé à froid, 
conduites, tuyaux et autres 
éléments creux, à section 
circulaire et d’un diamètre 
extérieur de moins de 19mm   

7304.41.30 3% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier inoxydable, tiré/laminé à 
froid, conduites, tuyaux et 
autres éléments creux, à 
section circulaire et d’un 
diamètre extérieur de 19mm ou 
plus 

7304.41.60 3% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier inoxydable, non soudé, 
non tiré ou laminé à froid, 
conduites, tuyaux et autres 
éléments creux, à section 
circulaire 

7304.49.00 3% A+ 
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Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier inoxydable, soudé, à 
section circulaire ou en x, et 
d’un diamètre extérieur de 
406,4mm ou moins, conduites, 
tuyaux et autres éléments 
creux, épaisseur des parois 
inférieure à 1,65mm 

7306.40.10 3% A+ 

Produits en 
fer ou en 
acier 

Acier inoxydable, soudé, à 
section circulaire ou en x, et 
d’un diamètre extérieur de 
406,4mm ou moins, conduites, 
tuyaux et autres éléments 
creux, épaisseur des parois 
d’1,65mm ou plus 

7306.40.50 2% A+ 

Bijoux Pierres précieuses ou semi-
précieuses synthétiques ou 
reconstruites, non ouvragées, 
simplement sciottées ou 
dégrossies  

7104.20.00 3% A+ 

Cuirs et 
peaux 

Peaux d’animaux, ndnca, sans 
poils, à l’exclusion des 
chamois, des peaux protégées, 
vernies ou métallisées, autres 
que les maroquins  

4107.90.30 3,30% A+ 

Cuirs et 
peaux 

Peau de porc, sans poils, à 
l’exclusion des chamois, des 
cuirs protégés, vernis, ou 
métallisés, ndnca 

4107.10.30 4,20% A+ 

Cuirs et 
peaux 

Cuir verni ou métallisé, de 
veau ou d’agneau 

4109.00.40 3,60% A+ 

Cuirs et 
peaux 

Cuir verni 4109.00.30 2,30% A+ 

Cuirs et 
peaux 

Peau de mouton ou d’agneau, 
avec la laine, à l’exclusion des 
cuirs classés dans les rubriques 
4108 et 4109, parcheminée ou 
préparée après tannage, et 
autre que les maroquins 

4105.20.30 2% A+ 

Cuirs et 
peaux 

Peaux de mouton ou d’agneau, 
avec la laine, à l’exclusion des 
chamois, des cuirs vernis, 
protégés ou métallisés, pré-
tannées avec des matières 
autres que végétales 

4105.12.00 2% A+ 

Cuirs et 
peaux 

Peaux de mouton ou d’agneau, 
sans la laine, et à l’exclusion 
des chamois, des cuirs vernis, 
protégés ou métallisés, re-
tannées, ndnca 

4105.19.20 2% A+ 

Cuirs et Conservateurs de peau de 4105.19.10 2% A+ 
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peaux mouton ou d’agneau, sans la 
laine, et à l’exclusion des 
chamois, des cuirs vernis, 
protégés ou métallisés, re-
tannés 

Cuirs et 
peaux 

Conservateurs de peau de porc, 
sans poils, à l’exclusion des 
chamois, des cuirs vernis, 
protégés ou métallisés 

4107.10.20 4,20% A+ 
 

Cuirs et 
peaux 

Peaux de bovins entières, sans 
poils, maroquins, ne faisant 
pas plus de 2,6m2, et à 
l’exclusion des chamois, des 
cuirs vernis, protégés ou 
métallisés 

4104.10.80 3,60% A+ 

Cuirs et 
peaux 

Peaux de bovins entières, sans 
poils, autres que les 
maroquins, ne faisant pas plus 
de 2,6m2, et à l’exclusion des 
chamois, des cuirs vernis, 
protégés ou métallisés 

4104.10.60 2,40% A+ 

Articles de 
cuir 

Articles de poche ou pouvant 
être placés dans un sac à main, 
recouverts à 85% ou plus de 
soie ou de résidus de soie 

4202.32.85 8%  

Articles de 
cuir 

Articles de poche ou pouvant 
être placés dans un sac à main, 
recouverts de cuir, de cuir 
composite ou verni, ndnca 

4202.31.60 8%  

Articles de 
cuir 

Parures de cuir ou de cuir 
composite, ndnca 

4203.10.40 6%  

Articles de 
cuir 

Articles de poche ou pouvant 
être placés dans un sac à main 
(autres que cuirs, shantungs 
artificiels, tissus, fibres 
ordinaires ou carton), revêtus 
de papier, ou autres matières 
ndnca 

4202.39.50 7,80%  

Articles de 
cuir 

Etuis, sacs et autres contenants 
similaires, ndnca, d’une 
matière autre que le cuir, le 
shantung artificiel, le tissu, les 
fibres ordinaires ou le carton), 
revêtus de papier, et à 
l’exclusion du bois ou du 
plastique 

4202.99.50 7,80%  

Articles de 
cuir 

Etuis, sacs et contenants 
ndnca, recouverts de cuir, de 
cuir composite ou verni 

4202.91.00 4,50%  

Articles de Etuis, sacs et contenants 4202.99.90 20%  
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cuir similaires, ndnca, recouverts 
de fibres vulcanisées ou de 
papier-carton  

Articles de 
cuir 

Gants partiellement en peau de 
cheval ou de vache, en 
principe non destinés au sport, 
ndnca 

4203.29.18 14%  

Articles de 
cuir 

Gants partiellement en peau de 
cheval ou de vache, en 
principe non destinés au sport, 
avec accroche ou accessoires 
latéraux 

4203.29.15 14%  

Articles de 
cuir 

Gants, mitaines et moufles en 
cuir ou cuir composite, ndnca, 
doublés, et non destinés aux 
hommes 

4203.29.50 12,60%  

Articles de 
cuir 

Gants, mitaines et moufles en 
cuir ou cuir composite, ndnca, 
non doublés et non destinés 
aux hommes 

4203.29.40 12,60%  

Articles de 
cuir 

Gants, mitaines et moufles en 
cuir ou cuir composite, ndnca, 
sans coutures 

4203.29.20 12,60%  

Articles de 
cuir 

Gants totalement en peau de 
cheval ou de vache (à 
l’exception du veau), et, en 
principe, non destinés au sport 

4203.29.08 14%  

Articles de 
cuir 

Gants totalement en peau de 
cheval ou de vache, en 
principe non destinés au sport, 
avec accroche ou accessoires 
latéraux 

4203.29.05 12,60%  

Articles de 
cuir 

Sacs à main, avec ou sans 
bandoulière, ou sans poignée 
(d’une matière autre que le 
cuir, le shantung synthétique, 
le tissu, les fibres ordinaires ou 
le carton), recouverts de papier 
ou de matières ndnca 

4202.29.50 7,80%  

Articles de 
cuir 

Sacs à main avec ou sans 
bandoulière, ou sans poignée, 
et recouverts à 85% ou plus de 
soie, non tressée  

4202.22.70 7%  

Articles de 
cuir 

Sacs à main avec ou sans 
bandoulière, ou sans poignée, 
recouverts de fibres 
vulcanisées ou de carton (mais 
non pas de papier) 

4202.29.90 20%  

Articles de 
cuir 

Sacs à main, avec ou sans 
bandoulière, ou sans poignée, 

4202.21.60 10%  
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recouverts de cuir, de cuir 
composite ou verni, ndnca, 
d’un prix ne dépassant pas $20 
la pièce 

Articles de 
cuir 

Sacs à main, avec ou sans 
bandoulière, ou sans poignée, 
recouverts de cuir, de cuir 
composite ou verni, et d’un 
prix supérieur à $20 la pièce  

4202.21.90 9%  

Articles de 
cuir 

Sacs à main, avec ou sans 
bandoulière ou sans poignée, 
recouverts de peau de reptile 

4202.21.30 5,30%  

Articles de 
cuir 

Sacs à main, avec ou sans 
bandoulière ou sans poignée, 
recouverts d’un feuillage 
plastique 

4202.22.15 17,60%  

Articles de 
cuir 

Gants, mitaines et moufles 
pour hommes, en cuir ou cuir 
composite, ndnca, avec 
coutures 

4203.29.30 14%  

Articles de 
cuir 

Sacs de voyage, de sport et 
articles similaires, recouverts 
d’un feuillage plastique 

4202.92.45 20%  

Articles de 
cuir 

Malles, valises, trousses de 
toilette ou de maquillage et 
autres contenants, bagages à 
usage professionnel et 
assimilé, recouverts de cuir ou 
de cuir composite ou verni 

4202.11.00 8%  

Articles de 
cuir 

Malles, valises, trousses et 
attaché-cases, bagages à usage 
professionnel et assimilé, 
recouverts de plastique 

4202.12.20 20%  

Articles de 
cuir 

Malles, valises, trousses de 
toilette ou de maquillage, 
attaché-cases, bagages à usage 
professionnel et assimilé, 
recouverts de fibre vulcanisée 
ou de papier-carton, ndnca 

4202.19.00 20%  

Préparations 
pour cuir 

Préparations ndnca pour 
traitement du cuir, des 
fourrures et autres matières 

3403.91.50 6,50% A+ 

Lubrifiants Lubrifiants (y compris les 
produits à base de lubrifiant), 
ndnca 

3403.99.00 6,50% A+ 

Lubrifiants Lubrifiants contenant entre 
50% et 70% d’huiles 
pétrolifères ou 
minérales/bitumeuses 

3403.19.10 0,20% A+ 

Outillage et Roulements à billes autres que 8482.10.50 9% A+ 
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pièces 
détachées 

ceux à arbre intégral 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Roulements à bille à arbre 
intégral 

8482.10.10 2,40% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Billes, aiguilles et rouleaux 
pour roulements à billes ou à 
rouleaux 

8482.91.00 4,40% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Boîtiers de roulements, 
ndnca ; boîtiers simples 
d’arbres de roulements  

8483.30.80 4,50% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Roulements encastrés 
(roulements à billes ou à 
rouleaux), ndnca 

8483.20.80 4,50% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Anneaux ou bagues internes ou 
externes pour roulements à 
billes 

8482.99.05 9,90% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Anneaux ou bagues internes ou 
externes pour autres types de 
roulements, ndnca 

8482.99.25 5,80% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Anneaux ou bagues internes ou 
externes pour roulements à 
rouleaux à bougies 

8482.99.15 5,80% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Pièces détachées pour articles 
classés dans la sous-catégorie 
8483.20 

8483.90.70 5,50% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Pièces de roulements à billes 
(y compris de roulements à 
arbre intégral), ndnca 

8482.99.35 9,90% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Pièces de revêtements de 
roulements, et arbres simples 
de roulements, ndnca 

8483.90.30 4,50% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Pièces d’autres types de 
roulements à billes ou à 
rouleaux, ndnca 

8482.99.65 5,80% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Pièces de roulements à billes 
en cône, ndnca 

8482.99.45 5,80% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Pièces d’équipement de 
transmission, ndnca 

8483.90.80 2,80% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Raccordements d’arbres 
(autres que les joints de type 
universel) 

8483.60.80 2,80% A+ 

Outillage et 
pièces 
détachées 

Roulements à rouleaux effilés, 
y compris les roulements en 
cône et autres assemblages 
effilés 

8482.20.00 5,80% A+ 

Produits 
manufacturés 

Balais (autres que les 
plumeaux), totalement ou 

9603.10.40 8% A+ 
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(divers) partiellement en genêt, ne 
dépassant pas 96 cents la 
pièce, pour les premières  
121478 douzaines par an, 
classés à la rubrique 9603.10 

Produits 
manufacturés 
(divers) 

Balais (autres que les 
plumeaux), totalement ou 
partiellement en genêt, ne 
dépassant pas 96 cents la 
pièce, au-delà des 121478 
douzaines par an, et classés 
sous la rubrique 9603.10 

9603.10.50 32 cents par 
pièce 

A+ 

Produits 
manufacturés 
(divers) 

Balais (autres que les 
plumeaux), totalement ou 
partiellement en genêt, et d’un 
prix supérieur à 96 cents la 
pièce 

9603.10.60 32% A+ 

Produits 
manufacturés 
(divers) 

Tampons (encrés ou non, et 
avec ou sans boîte) 

9612.20.00 3,50% A+ 

Produits 
manufacturés 
(divers) 

Plumes à dessin, à utiliser avec 
encre de Chine 

9608.31.00 0,4 cent par 
pièce + 2,7% 

A+ 

Produits 
manufacturés 
(divers) 

Stylos, stylos à encre, 
stylographes (porte-plumes ) et 
autres, ndnca 

9608.39.00 0,4 cent par 
pièce + 2,7% 

A+ 

Produits 
manufacturés 
(divers) 

Houppes et houppettes à 
poudre pour le maquillage ou 
la toilette 

9616.20.00 4,30% A+ 

Produits 
manufacturés 
(divers) 

Ensembles de stylos, 
stylomines, etc., classés dans 
deux sous-rubriques ou plus, 
entre 9608.10 et 9608.40 

9608.50.00 Taux 
applicable à 
chaque article 
en l’absence 
des sous-
catégories en 
question 

A+ 

Produits 
manufacturés 
(divers) 

Plumeaux, tout ou partie en 
genêt, d’un prix ne dépassant 
pas 96 cents la pièce, pour les 
premières 61 655 douzaines 
par an, classés sous les 
rubriques 9603.10.05-
9603.10.35 

9603.10.05 8% A+ 

Produits 
manufacturés 
(divers) 

Plumeaux, tout ou partie en 
genêt, ne coûtant pas plus de 
$0,96 la pièce, au-delà des  
61 655 premières douzaines 
par an, et classés sous les 
rubriques 9603.10.05-
9603.10.35   

9603.10.15 5 cents par 
pièce 

A+ 
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Produits 
manufacturés 
(divers) 

Plumeaux, tout ou partie en 
genêt, et d’un prix supérieur à    
$0,96 la pièce     

9603.10.35 14% A+ 

Matelas Matelas de coton 9404.29.10 3% A+ 
Viande Viande d’agneau désossée, 

fraîche ou réfrigérée 
0204.23.20 0,7 cent/kg A+ 

Viande Viande d’agneau désossée, 
congelée 

0204.43.20 0,7 cent/kg A+ 

Viande Viande de mouton désossée, 
ndnca, fraîche ou réfrigérée 

0204.23.40 2,8 cents/kg A+ 

Viande Viande de mouton, ndnca, 
congelée 

0204.43.40 2,8 cents/kg A+ 

Viande Carcasses et moitiés de bovins, 
fraîches ou réfrigérées, décrites 
à la note US 3 add au Chap.2 

0201.10.10 4,4 cents/kg A+ 

Viande Carcasses et moitiés de bovins, 
fraîches ou réfrigérées, décrites 
dans la note générale 15 du 
HTS 

0201.10.05 4,4 cents/kg A+ 

Viande Carcasses et moitiés de bovins, 
congelées, décrites dans la note 
US 3 add au Chap.2 

0202.10.10 4,4 cents/kg A+ 

Viande Carcasses et moitiés de bovins, 
congelées, décrites dans la note 
générale 15 du HTS 

0202.10.05 4,4 cents/kg A+ 

Viande Morceaux de viande bovine 
(excepté les morceaux de bœuf 
premier choix), désossés, 
traités, frais ou réfrigérés, 
décrits dans la note US 3 add 
au Chap.2 

0201.30.30 10% A+ 

Viande Morceaux de viande bovine 
(excepté les morceaux de bœuf 
premier choix), désossés, 
traités, frais ou réfrigérés, 
décrits dans la note générale 15 
du HTS 

0201.30.04 10% A+ 

Viande Morceaux de viande bovine 
(excepté les morceaux de bœuf 
premier choix), désossés, 
traités, congelés, et décrits 
dans la note générale 15 du 
HTS 

0202.30.30 10% A+ 

Viande Morceaux de viande bovine 
(excepté les morceaux de bœuf 
premier choix), à l’os, traités, 
frais ou réfrigérés, décrits dans 
la note US 3 add au Chap.2 

0201.20.30 10% A+ 

Viande Morceaux de viande bovine 
(excepté les morceaux de bœuf  

0201.20.04 10% A+ 
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premier choix), à l’os, traités, 
frais ou réfrigérés, décrits dans 
la note générale 15 du HTS 

Viande Morceaux de viande bovine 
(excepté les morceaux de bœuf 
premier choix), à l’os, traités, 
congelés, décrits dans la note 
US 3 add au Chap.2 

0202.20.30 10% A+ 

Viande Morceaux de viande bovine 
(excepté les morceaux de bœuf 
premier choix), à l’os, traités, 
congelés, décrits dans la note 
générale 15 du HTS 

0202.20.04 10% A+ 

Viande Morceaux de viande bovine, 
désossés, non traités, frais ou 
réfrigérés, décrits dans la note 
US 3 add au Chap.2 

0201.30.50 4,4 cents/kg A+ 

Viande Morceaux de viande bovine, 
désossés, non traités, frais ou 
réfrigérés, décrits dans la note 
générale 15 du HTS 

0201.30.06 4,4 cents/kg A+ 

Viande Morceaux de viande bovine, 
désossés, non traités, congelés, 
décrits dans la note US 3 add 
au Chap.2 

0202.30.50 4,4 cents/kg A+ 

Viande Morceaux de viande bovine, 
désossés, non traités, congelés, 
décrits dans la note générale 15 
du HTS 

0202.30.06 4,4 cents/kg A+ 

Viande Morceaux de viande bovine, à 
l’os, non traités, frais ou 
réfrigérés, décrits dans la note 
US 3 add au Chap.2 

0201.20.50 4,4 cents/kg A+ 

VIande Morceaux de viande bovine, à 
l’os, non traités, frais ou 
réfrigérés, décrits dans la note 
générale 15 du HTS 

0201.20.06 4,4 cents/kg A+ 

Viande  Morceaux de viande bovine, à 
l’os, non traités, congelés, 
décrits dans la note US 3 add 
au Chap.2 

0202.20.50 4,4 cents/kg A+ 

Viande Morceaux de viande bovine, à 
l’os, non traités, congelés, 
décrits dans la note générale 15 
du HTS 

0202.20.06 4,4 cents/kg A+ 

Viande Carcasses et demi-carcasses 
d’agneau, fraîches ou 
réfrigérées 

0204.10.00 0,7 cent/kg A+ 

Viande Carcasses et demi-carcasses 
d’agneau, congelées 

0204.30.00 0,7 cent/kg A+ 
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Viande Carcasses et demi-carcasses de 
mouton (autres que d’agneau), 
fraîches ou réfrigérées  

0204.21.00 2,8 cents/kg A+ 

Viande Carcasses et demi-carcasses de 
mouton (autres que d’agneau), 
congelées 

0204.41.00 2,8 cents/kg A+ 

Viande Poulets, entiers, frais ou 
réfrigérés 

0207.11.00 8,8 cents/kg A+ 

Viande Poulets, entiers, congelés 0207.12.00 8,8 cents/kg A+ 
Viande Morceaux et abats de poulet, 

frais ou réfrigérés 
0207.13.00 17,6 cents/kg A+ 

Viande Morceaux et abats de poulet, 
congelés 

0207.14.00 17,6 cents/kg A+ 

Viande Morceaux et abats de canard, 
d’oie ou de pintade 

0207.36.00 17,6 cents/kg A+ 

Viande Morceaux et abats de dinde, 
frais ou réfrigérés 

0207.26.00 17,6 cents/kg A+ 

Viande Morceaux et abats de dinde, 
congelés 

0207.27.00 17,6 cents/kg A+ 

Viande Morceaux et abats (autres que 
foies gras) de canard, d’oie ou 
de pintade, frais ou réfrigérés 

0207.35.00 17,6 cents/kg A+ 

Viande Morceaux de viande d’agneau, 
à l’os, frais ou réfrigérés 

0204.22.20 0,7 cent/kg A+ 

Viande Morceaux de viande d’agneau, 
à l’os, congelés 

0204.42.20 0,7 cent/kg A+ 

Viande Morceaux de viande de 
mouton, à l’os, ndnca, frais ou 
réfrigérés 

0204.22.40 2,8 cents/kg A+ 

Viande Morceaux de viande de 
mouton, à l’os, ndnca, 
congelés 

0204.42.40 2,8 cents/kg A+ 

Viande Canards, oies et pintades, 
entiers, frais ou réfrigérés 

0207.32.00 8,8 cents/kg A+ 

Viande Foies gras de canard, d’oie ou 
de pintade, frais ou réfrigérés 

0207.34.00 17,6 cents/kg A+ 

Viande Pièces au détail, fraîches ou 
réfrigérées, de jambon, 
d’épaule et assimilées, à l’os 

0203.12.10 1,4 cent/kg A+ 

Viande Jambons, épaules et morceaux 
assimilés, à l’os, salés, dans la 
saumure, séchés ou fumés 

0210.11.00 1,4 cent/kg A+ 

Viande Morceaux de bœuf premier 
choix, avec os, traités, frais ou 
réfrigérés, décrits dans la note 
générale 15 du HTS 

0201.20.02 4% A+ 

Viande Morceaux de bœuf premier 
choix, avec os, traités, 
congelés, décrits dans la note 
générale 15 du HTS 

0202.20.02 4% A+ 



 126

Viande Morceaux de bœuf premier 
choix, désossés, traités, frais 
ou réfrigérés, décrits dans la 
note US 3 add au Chap.2 

0201.30.10 4% A+ 

Viande Morceaux de bœuf premier 
choix, désossés, traités, frais 
ou réfrigérés, décrits dans la 
note générale 15 du HTS 

0201.30.02 4% A+ 

Viande Morceaux de bœuf premier 
choix, avec os, traités, frais ou 
réfrigérés, décrits dans la note 
US 3 add au Chap.2 

0201.20.10 4% A+ 

Viande Morceaux de bœuf premier 
choix, avec os, traités, 
congelés, décrits dans la note 
US 3 add au Chap.2 

0202.20.10 4% A+ 

Viande  Viande et abats consommables 
de lapin ou de lièvre, frais, 
réfrigérés ou congelés 

0208.10.00 6,40% A+ 

Viande Viande de porc, ndnca, 
morceaux au détail, frais ou 
réfrigérés 

0203.19.20 1,4 cent/kg A+ 

Viande Viande de porc autre que le 
jambon, l’épaule, la poitrine 
(entrelardée) et morceaux 
associés, salée, dans la 
saumure, séchée ou fumée 

0210.19.00 1,4 cent/kg A+ 

Viande Autres types de viande et 
d’abats consommables, ndnca, 
frais, réfrigérés ou congelés 

0208.90.40 6,40% A+ 

Viande Dindes, entières, fraîches ou 
réfrigérées 

0207.24.00 15 cents/kg A+ 

Viande Dindes, entières, coûtant 88 
cents le kg ou plus, congelées 

0207.25.40 10% A+ 

Viande Dindes, entières, coûtant moins 
de 88 cents le kg, congelées 

0207.25.20 8,8 cents/kg A+ 

Viande 
(préparée) 

Préparations homogénéisées de 
viande, d’abats ou de sang de 
viande, ndnca 

1602.10.00 1,90% A+ 

Viande 
(préparée) 

Foie d’oie préparé ou conservé 1602.20.20 4,9 cents/kg A+ 

Viande 
(préparée) 

Viande bovine, préparée ou 
conservée, sans céréales ou 
légumes, ndnca 

1602.50.60 1,80% A+ 

Viande 
(préparée) 

Viande de porc (jambons et 
morceaux assimilés) préparée 
ou conservée, sans céréales ou 
légumes, ndnca 

1602.41.90 1,4 cent/kg A+ 

Viande 
(préparée) 

Viande de porc (épaule et 
morceaux assimilés) préparée 

1602.42.40 1,4 cent/kg A+ 
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ou conservée (autre que 
désossée, cuite ou sous vide) 

Articles en 
métal (divers) 

Parures, accessoires et articles 
similaires en métal de base 
(autre que le fer, l’acier, 
l’aluminium ou le zinc), 
destinés aux automobiles, & 
éléments associés, du même 
métal 

8302.30.60 3,50% A+ 

Articles en 
métal (divers) 

Cadenas en métal de base, 
autres qu’à cylindre ou à 
broche, et ne faisant pas plus 
de 3,8 cm de large  

8301.10.20 2,30% A+ 

Articles en 
métal (divers) 

Cadenas en métal de base, 
autres qu’à cylindre ou broche, 
et faisant entre 3,8 et 6,4 cm de 
large 

8301.10.40 3,80% A+ 

Articles en 
métal (divers) 

Cadenas en métal de base, à 
cylindre ou broche, et faisant 
entre 3,8 et 6,4 cm de large 

8301.10.80 4,80% A+ 

Métaux et 
produits en 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Cobalt allié, non travaillé 8105.10.30 4,40% A+ 

Métaux et 
produits en 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Magnésium, raclures, volutes 
et granules, classées par taille ; 
poudres de magnésium  

8104.30.00 4,40% A+ 

Métaux et 
produits en 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Magnésium, non travaillé, 
ndnca 

8104.19.00 6,50% A+ 

Métaux et 
produits en 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Molybdène, poudres 8102.10.00 9,1 cents/kg 
sur le contenu 
de molybdène 
+ 1,2% 

A+ 

Métaux et 
produits en 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Molybdène, non travaillé (y 
compris barres et tiges 
obtenues simplement par 
frittage 

8102.91.10 13,9 cents/kg 
sur le contenu 
de molybdène 
+ 1,9% 

A+ 

Métaux et 
produits en 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Niobium (columbium), non 
travaillé ; niobium, poudres  

8112.91.40 4,90% A+ 
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Métaux et 
produits de 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Thallium, non travaillé ; 
thallium, poudres  

8112.91.60 4% A+ 

Métaux et 
produits en 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Titane, non travaillé ; titane, 
poudres 

8108.10.50 15% A+ 

Métaux et 
produits de 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Tungstène, barres et tiges 
(autres que celles obtenues par 
simple frittage), coupes, 
plaques, feuilles, bandes et 
rouleaux 

8101.92.00 6,50% A+ 

Métaux et 
produits de 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Tungstène, poudres 8101.10.00 7% A+ 

Métaux et 
produits de 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Tungstène, non travaillé (y 
compris les barres et tiges 
obtenues par simple frittage) 

8101.91.50 6,60% A+ 

Métaux et 
produits de 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Tungstène, fils 8101.93.00 4,40% A+ 

Métaux et 
produits de 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Vanadium (autre que déchets 
et résidus), et produits associés 

8112.40.60 2% A+ 

Métaux et 
produits de 
métal (autres 
que le fer et 
l’acier) 

Zirconium, non travaillé ; 
zirconium, poudres 

8109.10.60 4,20% A+ 

Instruments 
de musique et 
pièces 

Eléments et accessoires de 
piano (autres que diapasons et 
cordes) 

9209.91.80 4,20% A+ 

Noix Amandes, fraîches ou séchées, 
dans leur coquille 

0802.11.00 7,7 cents/kg A+ 

Noix Amandes, fraîches ou séchées, 
décortiquées 

0802.12.00 24 cents/kg A+ 

Noix  Noisettes ou avelines, fraîches 
ou séchées, dans leur coquille 

0802.21.00 7 cents/kg A+ 

Noix Noisettes ou avelines, fraîches 0802.22.00 14,1 cents/kg A+ 
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ou séchées, décortiquées 
Noix Noix ndnca, fraîches ou 

séchées, décortiquées 
0802.90.98 5 cents/kg A+ 

Noix Noix de pécan, fraîches ou 
séchées, dans leur coque   

0802.90.10 8,8 cents/kg A+ 

Noix Noix  de cajou, fraîches ou 
séchées, décortiquées 

0802.32.00 26,5 cents/kg A+ 

Noix 
(préparations) 

Amandes, préparées ou 
conservées, ndnca 

2008.19.40 32,6 cents/kg A+ 

Noix 
(préparations) 

Cacahouètes blanchies, 
relevant de la note US 2 add au 
Chap.12, et non pas de la NG 
15 

2008.11.25 6,6 cents/kg A+ 

Noix 
(préparations) 

Cacahouètes blanchies, 
relevant de la note générale 15 
du HTS 

2008.11.22 6,6 cents/kg A+ 

Noix 
(préparations) 

Avelines, préparées ou 
conservées, ndnca 

2008.19.20 11,3 cents/kg A+ 

Noix 
(préparations) 

Cacahouètes, préparées ou 
conservées, ndnca, relevant de 
la note US 2 add au Chap. 12, 
et non pas de la NG 15 

2008.11.45 6,6 cents/kg A+ 

Noix 
(préparations) 

Cacahouètes, préparées ou 
conservées, ndnca, relevant de 
la note générale 15 du HTS 

2008.11.42 6,6 cents/kg A+ 

Minerais Minerais et concentrés de 
molybdène, non brûlés 

2613.90.00 17,8 cents/kg 
sur le contenu 
de molybdène  

A+ 

Minerais Minerais et concentrés de 
molybdène, brûlés 

2613.10.00 12,8 cents/kg 
sur le contenu 
de molybdène 
+ 1,8% 

A+ 

Minerais Minerais et concentrés de 
métal précieux (autre que 
l’argent) 

2616.90.00 1,7 cent/kg 
sur le contenu 
de plomb 

A+ 

Minerais Minerais et concentrés 
d’argent 

2616.10.00 0,8 cent/kg 
sur le contenu 
de plomb 

A+ 

Pétrole et 
produits 
pétroliers 
(excepté les 
plastiques) 

Distillats de fioul et fiouls 
résiduels (y compris les 
mélanges) issus de minéraux 
bitumineux, affichant un indice 
de 25 degrés A.P.I. ou plus 

2710.00.10 10,5 cents/bbl 
(baril)  

A+ 

Pétrole et 
produits 
pétroliers 
(excepté les 
plastiques) 

Distillats de fioul et fiouls 
résiduels (y compris les 
mélanges) issus de minéraux 
bitumineux, et affichant moins 
de 25 degrés A.P.I 

2710.00.05 5,25 cents/bbl A+ 

Pétrole et 
produits 

Kérosène (notamment 
carburant ou stocks de 

2710.00.20 10,5 cents/bbl A+ 
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pétroliers 
(excepté les 
plastiques) 

mélanges de carburant), extrait 
du pétrole et de minéraux 
bitumineux, autre que brut, ou 
produits contenant 70%+ de 
kérosène à base de pétrole 

Pétrole et 
produits 
pétroliers 
(excepté les 
plastiques) 

Huiles lubrifiantes, avec ou 
sans additifs, extraites de 
pétrole et de minéraux 
bitumineux, autres que brutes, 
ou produits contenant 70%+ de 
ces huiles à base de pétrole 

2710.00.30 84 cents/bbl A+ 

Pétrole et 
produits 
pétroliers 
(excepté les 
plastiques) 

Mélanges d’ofhydrocarbures (à 
base de pétrole & de minéraux 
bitumineux, autres que bruts), 
ou produits contenant 70%+ de 
ces mélanges) ndnca, ne 
contenant pas plus de 50% 
d’un seul et même 
hydrocarbure  

2710.00.45 10,5 cents/bbl A+ 

Pétroles et 
produits 
pétroliers 
(excepté les 
matières 
plastiques) 

Mélanges de carburant, à base 
de pétrole et de minéraux 
bitumineux, autres que bruts, 
ou produits contenant 70%+ de 
ce type de mélange 

2710.00.18 52,5 cents/bbl A+ 

Pétrole et 
produits 
pétroliers 
(excepté les 
plastiques) 

Carburants à base de pétrole et 
de minéraux bitumineux, 
autres que bruts, ou produits 
contenant 70%+ de ce type de 
carburant 

2710.00.15 52,5 cents/bbl A+ 

Pétrole et 
produits 
pétroliers 
(excepté les 
plastiques) 

Naphtes (notamment 
carburants ou mélanges de 
carburants), extraits du pétrole 
et de minéraux bitumineux, 
autres que bruts, ou produits 
contenant 70%+ de ce type de 
naphtes et mélanges 

2710.00.25 10,5 cents/bbl A+ 

Pétrole et 
produits 
pétroliers 
(excepté les 
matières 
plastiques) 

Pétrole et huiles extraits de 
minéraux bitumineux, ou 
préparations ndnca contenant 
70+ de ce type de matériaux, 
ndnca 

2710.00.60 7% A+ 

Pétrole et 
produits 
pétroliers 
(excepté les 
matières 
plastiques) 

Pétrole et huiles extraits de 
minéraux bitumineux, bruts, 
affichant 25 degrés A.P.I. ou 
plus 

2709.00.20 10,5 cents/bbl A+ 

Pétrole et Pétrole et huiles extraits de 2709.00.10 5,25 cents/bbl A+ 
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produits 
pétroliers 
(excepté les 
matières 
plastiques) 

minéraux bitumineux, bruts, 
affichant moins de 25 degrés 
A.P.I. 

Plantes ou 
arbres 
(vivants) 

Bulbes de jacinthe, dormants 0601.10.30 38,4 
cents/1000 

A+ 

Plantes ou 
arbres 
(vivants) 

Bulbes de jacinthe, sans 
enracinement, en pousses ou 
en fleurs 

0601.20.10 38,4 
cents/1000 

A+ 

Plantes ou 
arbres 
(vivants) 

Brins de muguet, dormants 0601.10.85 $ 1,44/1000 A+ 

Plantes ou 
arbres 
(vivants) 

Blanc de champignon vivant 0602.90.50 1,4 cent/kg A+ 

Plantes ou 
arbres 
(vivants) 

Roses, fraîchement coupées 0603.10.60 6,80%  

Plastiques Ceintures et courroies (excepté 
trapézoïdales) en plastique, 
pour machines, et contenant 
des fibres textiles, ndnca 

3926.90.59 2,40% A+ 

Plastiques Nitrocelluloses (y compris les 
collodions), sous forme 
primaire 

3912.20.00 5,20% A+ 

Plastiques Pinces à linge en plastique, à 
ressorts 

3926.90.65 4,20% A+ 

Plastiques Attaches de plastique, sous 
forme de fermoirs mécaniques  

3926.90.85 8,30% A+ 

Plastiques Accessoires en plastique de 
meubles, de carrosseries et 
autres, excepté les poignées et 
boutons 

3926.30.50 5,30% A+ 

Plastiques Gants en plastique, ndnca 3926.20.40 9,50% A+ 
Plastiques  Monocordes en plastique, 

ndnca, à l’exclusion de 
l’éthylène, du chlorure de 
vinyle et des polymères 
acryliques 

3916.90.30 6,50% A+ 

Plastiques Plaques, feuilles, pellicules, 
bandes non-adhésives, 
cellulaires, en polyuréthane et 
tissu associé, ndnca  

3921.13.19 5,30% A+ 

Plastiques Plaques, feuilles, pellicules, 
bandes non-adhésives, en 
plastique non cellulaire, 
associé à du coton, plus de 
1,492kg/m2  

3921.90.21 6,50% A+ 
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Plastiques Plaques, feuilles, pellicules, 
bandes non adhésives en 
plastique non cellulaire associé 
à du tissu, ndnca, plus de 
1,492kg/m2  

3921.90.19 5,30% A+ 

Plastiques Plaques, feuilles, pellicules, 
bandes non-adhésives en 
plastique non cellulaire associé 
à du tissu, ndnca, plus de 
1,492kg/m2 

3921.90.29 4,40% A+ 

Plastiques Courroies trapézoïdales en 
plastique, contenant des fibres 
textiles 

3926.90.55 5,10% A+ 

Plastiques  Revêtements de mur ou de 
plafond en plastique autre que 
les polymères de chlorure de 
vinyle, et avec un support de 
fibres textiles autres que 
manufacturées 

3918.90.30 5,30% A+ 

Plastiques Revêtements de mur ou de 
plafond en polymères de 
chlorure de vinyle, avec un 
support de fibres textiles autres 
que manufacturées 

3918.10.40 5,30% A+ 

Plastiques Revêtements de mur ou de 
plafond, avec support de fibres 
manufacturées et 70% ou 
moins de P.V.C. (chlorure de 
polyvinyle)  

3918.10.32 6,50% A+ 

Plastiques  Matelas à eau, fourreaux et 
éléments assortis, en plastique 

3926.90.77 2,40% A+ 

Matériel radio Combinés 
radios/magnétophones, ndnca 

8527.31.50 2,50% A+ 

Matériel radio Combinés 
radios/enregistreurs/lecteurs 
pour connexion avec 
appareils/réseaux 
télégraphiques/téléphoniques 

8527.31.05 4,90% A+ 

Matériel radio Autoradios raccordables, sans 
enregistreur/lecteur, ou autres 
éléments 

8527.29.80 4,40% A+ 

Eléments 
ferroviaires 

Pièces pour locomotives de 
train ou de 
tramway/moyeux/éléments 
d’essieux 

8607.19.06 0,40% A+ 

Caoutchouc 
et produits 
caoutchoutés  

Accessoires d’appareils ou de 
vêtements – à l’exclusion des 
gants -, en caoutchouc 
vulcanisé autre que du 
caoutchouc dur 

4015.90.00 4% A+ 
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Caoutchouc 
et produits 
caoutchoutés 

Tapis roulants ou courroies de 
transport en caoutchouc 
vulcanisé, renforcé 
exclusivement de tissu, ndnca 

4010.12.90 1,90% A+ 

Caoutchouc 
et produits 
caoutchoutés  

Tapis roulants/courroies de 
transport en caoutchouc 
vulcanisé, ndnca, associé à du 
tissu, ndnca 

4010.19.80 1,90% A+ 

Caoutchouc 
et produits 
caoutchoutés 

Courroie de transmission 
illimitée, synchrone, en 
caoutchouc vulcanisé, 
circonférence entre 60 et 150 
cm, alliée à du tissu, ndnca 

4010.23.50 1,90% A+ 

Caoutchouc 
et produits 
caoutchoutés 

Courroies de transmission 
synchrones illimitées, en 
caoutchouc vulcanisé, 
circonférence entre 150 et 
198cm, alliées à du tissu, 
ndnca 

4010.24.50 1,90% A+ 

Caoutchouc 
et produits 
caoutchoutés 

Gants en caoutchouc 
vulcanisé, pas obligatoirement 
sans couture, et autres que les 
gants utilisés en chirurgie ou 
en médecine 

4015.19.50 14% A+ 

Caoutchouc 
et produits 
caoutchoutés 

Courroies ou tapis de 
transmission en caoutchouc 
vulcanisé, ndnca, alliés à du 
tissu, ndnca 

4010.29.50 1,90% A+ 

Caoutchouc 
ou produits 
caoutchoutés 

Courroies et systèmes de 
transmission trapézoïdaux en 
caoutchouc vulcanisé, ndnca, 
alliés à du tissu 

4010.29.10 3,40% A+ 

Caoutchouc 
ou produits 
caoutchoutés 

Courroies de transmission 
trapézoïdales en caoutchouc 
vulcanisé, circonférence entre 
180 et 240cm, alliées à du tissu

4010.22.30 3,40% A+ 

Caoutchouc 
et produits 
caoutchoutés 

Courroies de transmission 
trapézoïdales en caoutchouc 
vulcanisé, circonférence entre 
60 et 180cm, alliées à du tissu 

4010.21.30 3,40% A+ 

Produits de la 
mer 

Filets de harengs, séchés, salés 
ou dans la saumure, mais non 
fumés, dans leur premier 
conteneur, et d’un poids total 
n’excédant pas 6,8kg par 
conteneur 

0305.30.20 4% A+ 

Produits de la 
mer 

Filets de maquereau, séchés, 
salés ou dans la saumure, mais 
non fumés, dans leur premier 
conteneur, et d’un poids total 

0305.30.40 5% A+ 
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n’excédant pas 6,8kg par 
conteneur 

Produits de la 
mer 

Harengs, dans la saumure ou 
salés, mais non séchés ou 
fumés, dans leur premier 
conteneur, et d’un poids total 
n’excédant pas 6,8kg par 
conteneur 

0305.61.20 4% A+ 

Produits de la 
mer 

Maquereaux, dans la saumure 
ou salés, mais non séchés ou 
fumés, dans leur premier 
conteneur, et d’un poids total 
n’excédant pas 6,8kg par 
conteneur 

0305.69.20 5% A+ 

Produits de la 
mer 

Saumon, dans la saumure ou 
salé, mais ni séché ni fumé  

0305.69.40 3% A+ 

Produits de la 
mer 

Saumon fumé du Pacifique, de 
l’Atlantique et du Danube, y 
compris sous forme de filets 

0305.41.00 5% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Bonite (Sarda spp.) à l’huile 1604.14.70 4,90% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Bonite (Sarda spp.) autrement 
qu’à l’huile 

1604.14.80 6% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Bonite, vivaneau à queue jaune 
(yellowtail) et lieu d’Alaska 
(pollock), entiers ou en 
morceaux, mais non hachés et 
sans huile, sous vide                   

1604.19.10 4% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Jus de palourde 1603.00.10 8,50% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Bâtonnets de poisson et 
produits similaires, toutes 
tailles, toutes formes, filets ou 
autres morceaux de poisson, 
panés, enrobés de pâte à frire, 
crus et sans huile 

1604.19.40 10% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Bâtonnets de poisson et 
produits similaires, toutes 
tailles, toutes formes, filets ou 
autres morceaux de poisson, 
obligatoirement panés, enrobés 
de pâte à frire, cuits ou à 
l’huile 

1604.19.50 10,50% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Bâtonnets de poisson et 
produits similaires, toutes 
tailles, toutes formes, 
obligatoirement panés, enrobés 

1604.20.50 7,50% A+ 
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de pâte à frire ou préparés de 
manière similaire, cuits ou à 
l’huile 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Bâtonnets de poisson et 
produits similaires, toutes 
tailles, toutes formes, 
obligatoirement panés, enrobés 
de pâte à frire ou préparés de 
manière similaire, ni cuits ni à 
l’huile 

1604.20.40 10% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Huîtres, préparées ou 
conservées, mais non fumées 

1605.90.50 4,70% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Harengs préparés ou 
conservés, entiers ou en 
morceaux, mais non hachés, à 
l’huile, sous vide 

1604.12.20 4% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Saumon préparé ou conservé, 
entier ou en morceaux, mais 
non haché, à l’huile, sous vide 

1604.11.20 6% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Sardines, non fumées, mini-
sardines, brislings ou sprats, 
entiers (avec peau et arêtes), à 
l’huile, sous vide 

1604.13.20 15% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Sardines, mini-sardines, 
brislings ou sprats, entiers 
(avec peau et arêtes), à l’huile, 
sous vide 

1604.13.30 20% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Thon et thon skipjack (à ventre 
rayé), ni sous vide, ni à l’huile, 
en gros ou dans leurs premiers 
conteneurs, d’un poids 
n’excédant pas 6,8kg par 
conteneur 

1604.14.40 1,1 cent/kg A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Thon et skipjack, sans huile, 
sous vide, n’excédant pas 7kg, 
d’origine autre qu’américaine, 
dans la limite des quotas 

1604.14.20 6% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Thon et skipjack, sans huile, 
sous vide, n’excédant pas 7kg, 
d’origine autre qu’américaine, 
au-delà des quotas 

1604.14.30 12,50% A+ 

Produits de la 
mer 
(préparés) 

Thon et skipjack, entiers ou en 
morceaux, mais non hachés, à 
l’huile, sous vide 

1604.14.10 35% A+ 

Epices Poivre d’Anaheim ou ancho, 
séché, broyé ou moulu 

0904.20.40 5 cents/kg A+ 

Epices Feuilles de laurier, autres que 
nature ou non manufacturées 

0910.40.40 3,20% A+ 

Alcools et Vin pétillant, ndnca 2206.00.60 13,9 A+ 
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spiritueux cents/litre 
Alcools et 
spiritueux 

Alcool d’éthyle et autres 
spiritueux, dénaturés, tous 
degrés 

2207.20.00 1,90% A+ 

Alcools et 
spiritueux 

Prune 2206.00.30 3,1 cents/litre 
+ 22,1 
cents/litre sur 
la teneur en 
alcool 

A+ 

Alcools et 
spiritueux 

Rhum et tafia, en conteneur 
n’excédant pas 4 litres, et d’un 
prix n’excédant pas $3/litre  

2208.40.20 23,7 
cents/litre 

A+ 

Alcools et 
spiritueux 

Rhum et tafia, en conteneur 
n’excédant pas 4 litres, et d’un 
prix supérieur à $3/litre 

2208.40.40 13 cents/litre A+ 

Alcools et 
spiritueux 

Rhum et tafia, en conteneur de 
plus de 4 litres, et d’un prix 
n’excédant pas $0,69/litre 

2208.40.60 23,7 
cents/litre 

A+ 

Alcools et 
spiritueux 

Rhum et tafia, en conteneurs 
de plus de 4 litres, et d’un prix 
supérieur à $0,69/litre 

2208.40.80 13 cents/litre A+ 

Alcools et 
spiritueux 

Alcool/éthyle non dénaturé, 
d’une teneur de 80 % ou plus, 
et non destiné à la 
consommation 

2207.10.60 2,50% A+ 

Alcools et 
spiritueux 

Vermouth, en conteneur de 
plus de 4 litres 

2205.90.40 3,8 cents/litre A+ 

Matériels de 
sport 

Appâts et mouches artificiels 9507.90.70 9% A+ 

Matériels de 
sport 

Filets de badminton, en coton 9506.99.08 2,80% A+ 

Matériels de 
sport 

Moulinets de canne à pêche, 
n’excédant pas $2,70 la pièce 

9507.30.20 9,20% A+ 

Matériels de 
sport 

Moulinets de canne à pêche, 
entre $2,70 et $8,45 la pièce 

9507.30.40 24 cents par 
pièce 

A+ 

Matériels de 
sport 

Cannes à pêche, éléments et 
accessoires 

9507.10.00 6% A+ 

Amidons 
(préparations) 

Tapioca et produits de 
substitution, à base d’amidon 
ndnca, sous forme de flocons, 
de graines, de perles, 
d’épluchures ou autres formes 
similaires 

1903.00.40 0,8 cent/kg A+ 

Produits en 
paille 

Nattes ou tresses, ndnca, 
attachées ou tissées, sous 
forme de drap, ndnca 

4601.99.00 3,30% A+ 

Sucres et 
confiseries 

Noix candis, sans cacao 1704.90.10 4,50% A+ 

Sucres et 
confiseries 

Fructose chimiquement pur 1702.50.00 9,60% A+ 
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Sucres et 
confiseries 

Lactose et sirop lacté 
contenant 99% ou plus de 
lactose, sur la base du produit 
sec 

1702.11.00 6,40% A+ 

Sucres et 
confiseries 

Lactose et sirop lacté 
contenant moins de 99% de 
lactose, sur la base du produit 
sec 

1702.19.00 6,40% A+ 

Sucres et 
confiseries 

Confiseries ndnca, contenant 
plus de 10% de sucre en poids 
sec, décrites dans la note US 3 
add au Chap.17, et sans cacao, 
relevant de la note US 8 add au 
Chap.17 

1704.90.74 12,20% A+ 

Sucres et 
confiseries 

Confiseries ndnca, sans cacao, 
et relevant de la note générale 
15 du HTS 

1704.90.52 12,20% A+ 

Sucres et 
confiseries 

Confiseries ndnca, sans cacao, 
produits laitiers soumis à la 
note US 1 add au Chap.4 ; 
soumis à la note US 10 add au 
Chap.4 

1704.90.54 12,20% A+ 

Sucres et 
confiseries 

Confiseries, sans cacao, ndnca 1704.90.90 10,40% A+ 

Ustensiles de 
table (excepté 
la coutellerie) 

Fourchettes en métal de base 
(autres que plaquées d’un 
métal précieux, ou à manche 
en acier inoxydable, en bois, 
en caoutchouc ou en 
plastique), ndnca 

8215.99.26 0,2 cents par 
pièce + 3,1% 

 

Ustensiles de 
table (excepté 
la coutellerie) 

Fourchettes en métal de base, à 
manche en acier inoxydable, 
contenant du Ni ou plus de 
10% de Mn, ndnca 

8215.99.05 0,5 cent par 
pièce + 8,5% 

 

Ustensiles de 
table (excepté 
la coutellerie) 

Fourchettes en métal de base, à 
manche en acier inoxydable, 
contenant du Ni ou plus de 
10% de Mn, d’une longueur 
totale n’excédant pas 25,9cm, 
et coûtant moins de 25 cents la 
pièce 

8215.99.01 0,9 cent par 
pièce + 
15,8% 

 

Ustensiles de 
table (excepté 
la coutellerie) 

Fourchettes en métal de base, à 
manche en acier inoxydable, 
ndnca, et coûtant 25 cents la 
pièce ou plus 

8215.99.15 0,4 cent par 
pièce + 4,8% 

 

Ustensiles de 
table (excepté 
la coutellerie) 

Fourchettes en métal de base, à 
manche en acier inoxydable, et 
coûtant moins de 25 cents la 
pièce 

8215.99.10 0,5 cent par 
pièce + 6,3% 

 

Ustensiles de Cuillères en métal de base, à 8215.99.35 6,80%  
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table (excepté 
la coutellerie) 

manche en acier inoxydable & 
coûtant 25 cents la pièce ou 
plus, et louches en métal de 
base, à manche en acier 
inoxydable  

Ustensiles de 
table (excepté 
la coutellerie) 

Cuillères en métal de base, à 
manche en acier inoxydable, et 
coûtant moins de 25 cents la 
pièce 

8215.99.30 14%  

Ustensiles de 
table (excepté 
la coutellerie) 

Ensembles assortis de 
cuillères, fourchettes, louches, 
etc. en métal de base, et 
ustensiles de cuisine ou de 
table similaires, avec au moins 
une pièce plaquée d’un métal 
précieux 

8215.10.00 Le taux 
applicable à 
cet article est 
celui de la 
catégorie la 
plus taxée 

 

Ustensiles de 
table (excepté 
la coutellerie) 

Ensembles assortis de 
cuillères, fourchettes, louches, 
etc. en métal de base & 
ustensiles de cuisine ou de 
table similaires, sans aucun 
métal précieux 

8215.20.00 Le taux 
applicable à 
cet article est 
celui de la 
catégorie la 
plus taxée 

 

Ustensiles de 
table 
(argentés) 

Ensembles de deux couteaux 
ou fourchettes, ou plus, à 
manche en argent, ou de 
cuillères et louches en argent, 
recouvertes ou plaquées ou 
non de métal précieux 

7114.11.45 3% A+ 

Produits de 
tannage 

Produits de tannage organiques 
synthétiques, non aromatiques  

3202.10.50 6,50% A+ 

Matériel de 
télévision 

Téléviseurs noir et blanc ou 
monochromes 

8528.13.00 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Moniteurs d’images vidéo noir 
et blanc ou monochromes 

8528.22.00 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Projecteurs vidéo noir et blanc 
ou monochromes 

8528.30.90 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes cathodiques de caméras 
de télévision 

8540.20.20 6% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes images cathodiques, y 
compris pour moniteurs vidéo, 
couleur, haute définition, 
diagonale de l’image > 
35,56cm 

8540.11.30 15% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes images cathodiques, y 
compris pour moniteurs vidéo, 
couleur, autres que de haute 
définition, sans projecteur, 
image > 35,56cm 

8540.11.10 15% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes images cathodiques de 
télévision, y compris pour 

8540.11.50 15% A+ 
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moniteurs vidéo, couleur, 
autres que de haute définition, 
du type projecteur 

Matériel de 
télévision 

Tubes images cathodiques de 
télévision, y compris pour 
moniteurs vidéo, 
monochromes, haute 
définition, ndnca 

8540.12.70 3,30% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes images cathodiques de 
télévision, y compris pour 
moniteurs vidéo, 
monochromes, autres que de 
haute définition, ndnca 

8540.12.50 3,30% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes cathodiques ndnca 8540.60.00 3% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes cathodiques de 
téléviseurs et moniteurs vidéo, 
couleur, haute définition, 
lecteurs vidéo, diagonale 
image <ou = 34,29cm 

8540.11.44 7,50% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes cathodiques de 
téléviseurs et moniteurs vidéo, 
couleur, haute définition, 
lecteurs vidéo, diagonale 
image vidéo > 34,29cm & 
<ou= 35,56cm 

8540.11.48 15% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes cathodiques de 
téléviseur et moniteur vidéo, 
couleur, autres que de haute 
définition, sans projecteur, 
diagonale image vidéo <ou= 
34,29cm 

8540.11.24 7,50% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes cathodiques de 
téléviseur et moniteur vidéo, 
couleur, autres que de haute 
définition, sans projecteur, 
diagonale image vidéo > 
34,29cm & <ou= 35,56cm 

8540.11.28 15% A+ 

Matériel de 
télévision 

Téléviseurs couleur, ndnca, 
diagonale image supérieure à 
34,29cm, sans magnétoscope 
ou lecteur vidéo incorporé, 
ndnca 

8528.12.97 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Téléviseurs couleur, écran plat, 
lecteurs vidéo, diagonale 
image supérieure à 34,29cm, 
sans magnétoscope ou lecteur 
vidéo incorporé 

8528.12.72 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Moniteurs vidéo couleur 
ndnca, diagonale image 

8528.21.90 5% A+ 
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supérieure à 34,29cm, sans 
magnétoscope ou lecteur vidéo 
incorporés 

Matériel de 
télévision 

Moniteurs vidéo couleur, écran 
plat, diagonale image 
supérieure à 34,29cm, sans 
magnétoscope ou lecteur vidéo 
incorporés 

8528.21.70 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Projecteurs vidéo couleur 
ndnca, sans enregistreur ou 
reproducteur incorporés 

8528.30.78 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Projecteurs vidéo couleur, 
écran plat, diagonale image 
supérieure à 34,29 cm, sans 
magnétoscope ou lecteur vidéo 
incorporés 

8528.30.68 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Ensembles d’éléments de 
téléviseurs, décrits à la note 
US 10 du Chap.85, et autres 
qu’assemblages de circuits 
imprimés, ndnca 

8529.90.49 2,90% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes images cathodiques 
pour données/graphiques, noir 
et blanc ou autres 
monochromes 

8540.50.00 3% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes images cathodiques 
pour données/graphiques, 
couleur, à point central 
phosphorique de moins de 
0,4mm 

8540.40.00 3% A+ 

Matériel de 
télévision 

Assemblages d’écrans plats 
relevant des sous-catégories 
8528.12.62, 8528.12.64, 
8528.12.68, 8528.12.72, 
8528.21.55 et 57 et autres HTS

8529.90.53 2,90% A+ 

Matériel de 
télévision 

Assemblages de panneaux 
antérieurs pour tubes 
cathodiques 

8540.91.15 5,40% A+ 

Matériel de 
télévision 

Téléviseurs couleur haute 
définition, non projecteurs, à 
tube cathodique, sans 
magnétoscope ou lecteur vidéo 
incorporés  

8528.12.48 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Téléviseurs couleur haute 
définition, de type projecteurs, 
à tube cathodique, sans 
magnétoscope ou lecteur vidéo 
incorporés 

8528.21.49 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Moniteurs vidéo couleur haute 
définition, non projecteurs, à 

8528.21.52 5% A+ 
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tube cathodique, sans 
magnétoscope ou lecteur vidéo 
incorporés 

Matériel de 
télévision 

Projecteurs vidéo couleur 
haute définition, à tube 
cathodique, mais sans 
magnétoscope ou lecteur vidéo 
incorporés 

8528.30.60 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes klystrons  8540.72.00 3,30% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes magnétrons ndnca 8540.71.40 3,70% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes micro-ondes (autres que 
magnétrons ou klystrons), à 
l’exclusion des tubes contrôlés 
par une grille  

8540.79.00 3,70% A+ 

Matériel de 
télévision 

Téléviseurs couleur autres qu’à 
haute définition, sans 
projecteur, à tube cathodique, 
diagonale image entre 34,29 
cm et 35,56cm, sans 
magnétoscope ou lecteur vidéo 
incorporés 

8528.12.24 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Téléviseurs couleur autres qu’à 
haute définition, sans 
projecteur, à tube cathodique, 
diagonale image de plus de 
35,56cm, et sans 
magnétoscope ou lecteur vidéo 
incorporés 

8528.12.32 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Téléviseurs couleur autres qu’à 
haute définition, du type 
projecteur, à tube cathodique, 
et sans magnétoscope ou 
lecteur vidéo incorporés 

8528.12.40 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Moniteurs vidéo couleur autres 
qu’à haute définition, sans 
projecteur, à tube cathodique, 
diagonale image de plus de 
35,56cm, et sans enregistreur 
ou lecteur incorporés 

8528.21.39 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Moniteurs vidéo couleur autres 
qu’à haute définition, sans 
projecteur, à tube cathodique, 
diagonale image entre 34,29 et 
35,56cm, et sans enregistreur 
ou lecteur incorporés 

8528.21.29 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Moniteurs vidéo couleur autres 
qu’à haute définition, de type 
projecteur, à tube cathodique, 

8528.21.42 5% A+ 
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et sans enregistreur ou lecteur 
incorporés 

Matériel de 
télévision 

Projecteurs vidéo couleur 
autres qu’à haute définition, à 
tube cathodique, et sans 
magnétoscope ou lecteur vidéo 
incorporés 

8528.30.40 5% A+ 

Matériel de 
télévision 

Autres éléments d’appareils de 
télévision (autres que les 
caméras), ndnca 

8529.90.83 2,90% A+ 

Matériel de 
télévision 

Eléments de tubes cathodiques 
autres que les bobines de 
déflexion ou les ensembles de 
panneaux avant 

8540.91.50 5,40% A+ 

Matériel de 
télévision 

Eléments de circuits imprimés 
(y compris les plaques de face 
et les dispositifs de 
verrouillage) pour appareils de 
télévision autres que les 
caméras 

8529.90.69 2,90% A+ 

Matériel de 
télévision 

Eléments d’appareils de 
télévision, ndnca 

8529.90.93 2,90% A+ 

Matériel de 
télévision 

Eléments de récepteurs de 
télévision définis à la note US 
10 du Chap. 85, et autres que 
les circuits imprimés, ndnca 

8529.90.39 2,90% A+ 

Matériel de 
télévision 

Circuits imprimés pour 
appareils de télévision, ndnca 

8529.90.13 2,90% A+ 

Matériel de 
télévision 

Plaques de circuits imprimés, 
substrats céramiques et sous-
assemblages associés pour 
téléviseurs couleur, dont les 
composantes sont indiquées 
dans la note US 4 add au 
Chap.85 

8529.90.03 4% A+ 

Matériel de 
télévision 

Plaques de circuits imprimés, 
substrats céramiques et sous-
assemblages associés pour 
téléviseurs couleur, dont les 
composantes sont indiquées 
dans la note US 4 add au Chap. 
85 

8529.90.33 4% A+ 

Matériel de 
télévision 

Plaques de circuits imprimés, 
substrats céramiques et sous-
assemblages associés pour 
téléviseurs couleur, dont les 
composantes sont indiquées 
dans la note US 4 add au 
Chap.85 

8529.90.43 4% A+ 

Matériel de Plaques de circuits imprimés, 8529.90.88 4% A+ 
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télévision substrats céramiques et sous-
assemblages associés pour 
téléviseurs couleur, dont les 
composantes sont indiquées 
dans la note US 4 add au 
Chap.85 

Matériel de 
télévision 

Tubes récepteurs ou 
amplificateurs 

8540.81.00 4,20% A+ 

Matériel de 
télévision 

Antennes de télévision et 
réflecteurs d’antenne, et 
éléments associés 

8529.10.20 1,80% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes de caméras de 
télévision, convertisseurs et 
amplificateurs d’image, et 
autres tubes photocathodiques 
(autres que les tubes à rayon 
cathodique) 

8540.20.40 3,30% A+ 

Matériel de 
télévision 

Tubes thermioniques, à 
cathode froide ou 
photocathodiques, ndnca  

8540.89.00 3,70% A+ 

Matériel de 
télévision 

Transmetteurs de télévision, 
ndnca 

8525.10.30 1,80% A+ 

Préparations 
pour les 
textiles 

Préparations pour le traitement 
des textiles, contenant entre 
50% et 70% de substances 
pétrolières 

3403.11.20 0,20% A+ 

Tabac Tabac « homogénéisé » ou 
« reconstitué », non destiné à 
l’enrobage, mais utilisé dans 
les cigarettes et décrit dans la 
note US 5 add au Chap. 

2403.91.45 19,9 cents/kg A+ 

Tabac Tabac « homogénéisé » ou 
« reconstitué », non destiné à 
l’enrobage, et utilisé dans des 
produits autres que les 
cigarettes 

2403.91.43 19,9 cents/kg A+ 

Tabac Cigarettes contenant du tabac 
mais sans giroflée, dans du 
papier 

2402.20.80 $1,05/kg + 
2,3% 

A+ 

Tabac Cigares, cigares à bouts 
coupés, cigarillos et cigarettes 
contenant un substitut du tabac 

2402.90.00 $1,05/kg 
+2,3% 

A+ 

Tabac Cigares, cigares à bouts 
coupés, et cigarillos contenant 
du tabac, et coûtant entre 15 et 
23 cents pièce  

2402.10.60 57 cents/kg + 
1,4% 

A+ 

Tabac Cigares, cigares à bouts coupés 
et cigarillos contenant du 
tabac, et coûtant moins de 15 
cents pièce 

2402.10.30 $1,89/kg + 
4,7% 

A+ 
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Tabac Tabac en feuilles, originaire de 
deux pays ou dépendances ou 
plus, mêlé ou assemblé, tout ou 
partie sans tiges, et non battu 

2401.20.05 $5,48/kg A+ 

Tabac Autres types de tabac 
manufacturés, substituts de 
tabac, extraits ou essences de 
tabac, et autres, utilisés dans 
des produits autres que les 
cigarettes 

2403.99.30 24,7 cents/kg A+ 

Tabac Autres types de tabac 
manufacturés, substituts de 
tabac, extraits ou essences de 
tabac, directement 
commercialisés pour le 
consommateur, en paquet 

2403.99.20 24,7 cents/kg A+ 

Tabac Autres types de tabac 
manufacturés, substituts de 
tabac, extraits ou essences de 
tabac, destinés aux cigarettes, 
et décrits dans la note US 5 
add au Chap. 

2403.99.60 24,7 cents/kg A+ 

Tabac Tabac à fumer, avec ou sans 
produits de substitution, et 
autres types, destinés aux 
cigarettes, et décrits dans la 
note US 5 add au Chap. 24 

2403.10.60 32,8 cents/kg A+ 

Tabac Tabac à fumer, avec ou sans 
produits de substitution, et 
autres types, destinés à des 
produits autres que les 
cigarettes 

2403.10.30 32,8 cents/kg A+ 

Tabac Tabac à fumer, avec ou sans 
produits de substitution, 
directement commercialisés 
pour le consommateur, en 
paquet 

2403.10.20 32,8 cents/kg A+ 

Tabac Résidus de tabac et d’autres 
types de tabac, destinés aux 
cigarettes, décrits dans la note 
US 5 add au Chap. 24 (et 
autres que les tiges de tabac) 

2401.30.37 28,4 cents/kg A+ 

Tabac Résidus de tabac et d’autres 
types de tabac, destinés aux 
cigarettes, décrits dans la note 
US 5 add au Chap.24, et tiges 
de tabac, coupés, moulus ou 
pulvérisés 

2401.30.35 97 cents/kg A+ 

Tabac Résidus de tabac et d’autres 
types de tabac, à usage autre 

2401.30.25 97 cents/kg A+ 
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que la cigarette, et tiges de 
tabac, coupés, moulus ou 
pulvérisés 

Tabac Résidus de tabac et d’autres 
types de tabac, à usage autre 
que la cigarette, et autres que 
les tiges de tabac 

2401.30.27 28,4 cents/kg A+ 

Tabac Tabac, avec tiges et feuilles, 
non destiné à l’enrobage ou à 
hauteur de 35% maximum, 
burley à tuyau dégagé, etc., 
non destiné aux cigarettes 

2401.10.61 23,9 cents/kg A+ 

Tabac Tabac, avec tiges et feuilles, 
non destiné à l’enrobage ou à 
hauteur de 35% maximum, 
burley à tuyau dégagé, etc., 
décrit dans la note US 5 add au 
Chap. 24  

2401.10.63 23,9 cents/kg A+ 

Tabac Tabac, tout ou partie sans tiges 
ou dépouillé, non battu ou 
traité de manière similaire, non 
destiné à l’enrobage ou à 
hauteur de 35% maximum, et 
décrit dans la note US 5 add au 
Chap. 24 

2401.20.33 40,9 cents/kg A+ 

Tabac Tabac, tout ou partie sans tiges 
ou dépouillé, non battu ou 
traité de manière similaire, non 
destiné à l’enrobage ou à 
hauteur de 35% maximum, 
tabac « flue-cured » de type 
burley, etc., non destinés aux 
cigarettes 

2401.20.31 40,9 cents/kg A+ 

Tabac Tabac, tout ou partie sans tiges 
ou dépouillé, battu ou traité de 
manière similaire, non issu de 
feuilles de cigares, et décrit 
dans la note US 5 add au 
Chap.24 

2401.20.85 37,5 cents/kg A+ 

Tabac Tabac, tout ou partie sans 
tiges/dépouillé, battu ou traité 
de manière similaire, non issu 
de feuilles de cigares, non 
oriental ou turc, et non destiné 
aux cigarettes 

2401.20.83 37,5 cents/kg A+ 

Outils Outillage (outils et autres 
articles spécifiés) relevant de 
deux sous-catégories ou plus 
de la rubrique 8205 

8205.90.00 Le taux 
applicable est 
celui des 
catégories les 
plus taxées 

A+ 
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Outils Pinces à joints 8203.20.40 12% A+ 
Outils Outils relevant de deux 

catégories ou plus entre 8202 
et 8205, couvrant les outillages 
destinés à la vente au détail 

8206.00.00 Le taux 
applicable est 
celui des 
catégories les 
plus taxées 

A+ 

Produits en 
fibres 
végétales 

Bagages, sacs à main et 
trousses ou étuis, doublés ou 
non, fabriqués à partir de 
nattes, ndnca 

4602.10.29 5,30%  

Produits en 
fibres 
végétales 

Bagages, sacs à main et 
trousses ou étuis, doublés ou 
non, en bambou 

4602.10.21 6,20%  

Produits en 
fibres 
végétales 

Bagages, sacs à main et 
trousses ou étuis, doublés ou 
non, en rotin ou feuilles de 
palmier, ndnca 

4602.10.25 18%  

Produits en 
fibres 
végétales 

Bagages, sacs à main et 
trousses ou étuis, doublés ou 
non, en osier 

4602.10.22 5,80%  

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Artichauts, préparés ou 
conservés autrement que dans 
le vinaigre ou l’acide acétique, 
non congelés 

2005.90.80 14,90% A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Asperges, préparées ou 
conservées autrement que dans 
le vinaigre ou l’acide acétique, 
non congelées 

2005.60.00 14,90% A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Doliques, écossés, préparés ou 
conservés autrement que dans 
le vinaigre ou l’acide acétique, 
non congelés 

2005.51.20 1,5 cent/kg 
sur le contenu 
intégral du 
conteneur 

A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Câpres, préparées ou 
conservées dans le vinaigre ou 
l’acide acétique, ndnca 

2001.90.20 8% A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Champignons, préparés ou 
conservés autrement que dans 
le vinaigre ou l’acide acétique 

2003.10.00 6 cents/kg sur 
le poids 
égoutté + 
8,5% 

A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Olives (autres que vertes), en 
solution saline, en boîte, avec 
noyau 

2005.70.50 9,3 cents/kg 
sur le poids 
égoutté 

A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Olives (autres que vertes), en 
solution saline, en boîte, 
dénoyautées 

2005.70.60 10,1 cents/kg 
sur le poids 
égoutté 

A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Olives (autres que vertes), en 
solution saline, en récipients 
sous vide de verre ou de métal, 
et non pas en boîte 

2005.70.70 9,9 cents/kg 
sur le poids 
égoutté 

A+ 

Préparations Olives vertes, en conteneur de 2005.70.91 5,5 cents/kg A+ 
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de légumes 
ou végétales 

moins de 13kg, dans la limite 
du quota de 550 000 tonnes/an, 
préparées ou conservées 
autrement que dans du vinaigre 
ou de l’acide acétique, et sans 
solution saline 

sur le poids 
égoutté 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Olives, préparées ou 
conservées autrement que dans 
du vinaigre, de l’acide acétique 
ou une solution saline, non 
congelées, ndnca 

2005.70.97 8,8 cents/kg 
sur le poids 
égoutté 

A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Piments, préparés ou conservés 
dans le vinaigre ou l’acide 
acétique  

2001.90.35 8,10% A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Piments, préparés ou conservés 
autrement que dans le vinaigre 
ou l’acide acétique, non 
congelés  

2005.90.50 8,10% A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Pommes de terre (autres que 
les solanacées), préparées ou 
conservées autrement que dans 
le vinaigre ou l’acide acétique, 
congelées 

2004.10.80 8% A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Choucroute, préparée ou 
conservée autrement que dans 
le vinaigre ou l’acide acétique, 
non congelée 

2005.90.30 4,80% A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Tomates, autres qu’entières ou 
en morceaux, préparées ou 
conservées autrement que dans 
le vinaigre ou l’acide acétique  

2002.90.80 11,60% A+ 

Préparations 
de légumes 
ou végétales 

Légumes et mélanges de 
légumes, ndnca, préparés ou 
conservés autrement que dans 
le vinaigre ou l’acide acétique, 
congelés, non préservés dans le 
sucre 

2004.90.90 11,20% A+ 

Produits à 
base végétale 
NDNCA 

Genêt, du type utilisé 
essentiellement pour les balais 
et brosses 

1403.10.00 $4,95/tonne A+ 

Produits à 
base végétale 
NDNCA 

Poils végétaux, du type utilisé 
essentiellement pour le 
rembourrage, et soutenus ou 
non par d’autres matériaux 

1402.90.10 0,5 cent/kg A+ 

Produits à 
base végétale 
NDNCA 

Osier, du type utilisé 
principalement dans le nattage 
ou le tressage 

1401.90.20 4,40% A+ 

Légumes Asperges, ndnca, fraîches ou 
réfrigérées 

0709.20.90 21,30% A+ 

Légumes Haricots, ndnca, frais ou 0708.20.90 4,9 cents/kg A+ 
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réfrigérés, dans leur cosse ou 
non 

Légumes Haricots ndnca, crus ou cuits à 
la vapeur ou au bain-marie, 
congelés, réduits  

0710.22.40 11,20% A+ 

Légumes Choux de Bruxelles, crus ou 
cuits à la vapeur ou au bain-
marie, congelés, réduits 

0710.80.85 14% A+ 

Légumes Carottes, fraîches ou 
réfrigérées, non réduites, d’une 
longueur de 10cm ou plus 

0706.10.20 0,7 cent/kg A+ 

Légumes Carottes, fraîches ou 
réfrigérées, réduites 

0706.10.05 14,90% A+ 

Légumes Céleris, autres que raves, frais 
ou réfrigérés, non réduits, si 
exportés entre le 1er août et le 
14 avril de l’année suivante 
inclus 

0709.40.60 1,9 cent/kg A+ 

Légumes Céleris, autres que raves, frais 
ou réfrigérés, réduits 

0709.40.20 14,90%  

Légumes Concombres, y compris les 
cornichons, frais ou réfrigérés, 
si exportés entre le 1er mai et le 
30 juin inclus, ou du 1er 
septembre au 30 novembre 
inclus, quelle que soit l’année 

0707.00.50 5,6 cents/kg  

Légumes Champignons séchés ndnca, 
entiers, découpés, tranchés, en 
morceaux ou en poudre, mais 
sans aucune autre préparation 

0712.30.20 1,9 cent/kg + 
2,6% 

A+ 

Légumes Olives séchées, mûres 0712.90.20 2,5 cents/kg A+ 
Légumes Poudre ou farine d’oignons 

séchés 
0712.20.20 29,80% A+ 

Légumes Oignons séchés entiers, 
découpés, tranchés ou en 
morceaux, mais sans aucune 
autre préparation 

0712.20.40 21,30% A+ 

Légumes Tomates séchées, entières, 
découpées, tranchées ou en 
morceaux, mais non pas en 
poudre et sans aucune autre 
préparation 

0712.90.78 8,70% A+ 

Légumes Légumes verts « fiddleheads » 
(têtes de violon), frais ou 
réfrigérés 

0709.90.30 8% A+ 

Légumes Légumes verts « fiddleheads » 
(têtes de violon), crus ou cuits 
à la vapeur ou dans l’eau 
bouillante, congelés, non 
réduits 

0710.80.60 8% A+ 
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Légumes Arrow-roots, saleps, artichauts 
de Jérusalem et autres racines 
ou tubercules du même type, 
frais ou réfrigérés, ndnca, 
tranchés ou non, ou sous forme 
de boulettes 

0714.90.40 16% A+ 

Légumes Pommes de terre fraîches, 
autres que jaunes (Solano) ou à 
semence 

0701.90.50 0,5 cent/kg A+ 

Légumes Haricots congelés, ndnca, non 
réduits 

0710.22.37 4,9 cents/kg A+ 

Légumes Choux-raves, choux et autres 
brassicas similaires ndnca, y 
compris les brocolis, frais ou 
réfrigérés 

0704.90.40 20% A+ 

Légumes Poireaux et autres plantes  
alliacées ndnca, frais ou 
réfrigérés  

0703.90.00 20% A+ 

Légumes Légumineuses ndnca, fraîches 
ou réfrigérées, dans leur cosse 
ou écossées 

0708.90.40 4,9 cents/kg A+ 

Légumes Légumineuses ndnca, crues ou 
cuites à la vapeur ou dans l’eau 
bouillante, congelées  

0710.29.40 3,5 cents/kg A+ 

Légumes Mélanges de légumes ndnca, 
crus ou cuits à la vapeur ou 
dans l’eau bouillante, congelés 

0710.90.90 14% A+ 

Légumes Champignons, frais ou 
réfrigérés 

0709.51.00 8,8 cents/kg + 
20% 

A+ 

Légumes Champignons, conservés de 
manière provisoire et 
impropres – sous cette forme – 
à la consommation immédiate 

0711.90.40 5,7 cents/kg 
sur le poids 
égoutté + 8% 

A+ 

Légumes Champignons, crus, ou cuits à 
la vapeur ou dans l’eau 
bouillante, congelés  

0710.80.20 5,7 cents/kg + 
8% 

A+ 

Légumes ou 
fruits 

Olives, fraîches ou réfrigérées 0709.90.35 8,8 cents/kg A+ 

Légumes ou 
fruits 

Olives, avec leurs noyaux, 
ndnca 

0711.20.38 5,9 cents/kg 
sur le poids 
égoutté 

A+ 

Légumes ou 
fruits 

Olives, dénoyautées ou farcies, 
conservées de manière 
provisoire et impropres – sous 
cette forme – à la 
consommation immédiate  

0711.20.40 8,6 cents/kg 
sur le poids 
égoutté 

A+ 

Légumes Pommes de terre, crues ou 
cuites à la vapeur ou dans l’eau 
bouillante, congelées 

0710.10.00 14% A+ 

Légumes ou Salsifis, céleris-raves, radis et 0706.90.40 10% A+ 



 150

végétaux autres racines consommables 
de même type, frais ou 
réfrigérés 

Légumes Pommes de terre à semence, 
fraîches ou réfrigérées 

0701.10.00 0,5 cent/kg A+ 

Légumes Epinards, épinards de 
Nouvelle-Zélande, et épinards 
« orache » (« arroches », ou de 
jardin), frais ou réfrigérés  

0709.70.00 20% A+ 

Légumes Epinards, épinards de 
Nouvelle-Zélande, et épinards 
« orache » (ou de jardin), crus 
ou cuits à la vapeur ou par 
ébullition, congelés 

0710.30.00 14% A+ 

Légumes ou 
céréales 

Maïs doux, frais ou réfrigéré 0709.90.45 21,30% A+ 

Légumes ou 
céréales 

Maïs doux, cru ou cuit à la 
vapeur ou par ébullition, 
congelé 

0710.40.00 14% A+ 

Légumes Tomates, fraîches ou 
réfrigérées, exportées entre le 
15 juillet et le 31 août, quelle 
que soit l’année 

0702.00.40 2,8 cents/kg  

Légumes Tomates, fraîches ou 
réfrigérées, exportées entre le 
1er mars et le 14 juillet, ou 
entre le 1er septembre et le 14 
novembre, quelle que soit 
l’année 

0702.00.20 3,9 cents/kg  

Légumes Tomates, crues ou cuites à la 
vapeur ou par ébullition, 
congelées, et exportées entre le 
15 juillet et le 31 août, quelle 
que soit l’année 

0710.80.45 2,1 cents/kg A+ 

Légumes Tomates, crues ou cuites à la 
vapeur ou par ébullition, 
congelées, et exportées entre le 
1er mars et le 14 juillet, quelle 
que soit l’année 

0710.80.40 2,9 cents/kg  

Légumes Légumes ndnca, crus ou cuits 
à la vapeur ou par ébullition, 
congelés, et réduits 

0710.80.97 14,90% A+ 

Légumes Légumes ndnca, frais ou 
réfrigérés 

0709.90.90 20% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Bicyclettes, non motorisées, 
diamètre roue avant entre 
55cm et 63,5cm & diamètre 
roue arrière de plus de 63,5cm, 
et d’un poids <16,3kg sans les 
accessoires ; prix = $200+ 

8712.00.44 5,50% A+ 
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Véhicules et 
pièces 
détachées 

Bicyclettes, non motorisées, et 
dont la roue avant et la roue 
arrière n’ont pas le même 
diamètre, ndnca 

8712.00.48 11% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Bicyclettes, non motorisées, et 
dont les deux roues ne font pas 
plus de 63,5cm de diamètre 

8712.00.15 11% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Bicyclettes, non motorisées, 
dont les deux roues font plus 
de 63,5cm de diamètre, d’un 
poids total de 16,3kg ou plus, 
et/ou dotées de pneus ayant 
une section d’un diamètre 
supérieur à 4,13cm 

8712.00.35 11% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Bicyclettes, non motorisées, 
dont les deux roues ont plus de 
63,5cm de diamètre, d’un 
poids total inférieur à 16,3kg, 
et dont les pneus ne doivent 
pas avoir une section de plus 
de 4,13cm de diamètre  

8712.00.25 5,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Carrosseries (y compris de 
taxis) pour automobiles (autres 
que les tracteurs agricoles) 
relevant des rubriques 8701-
8705 (excepté 8703)  

8707.90.50 4% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Carrosseries (y compris de 
taxis) pour automobiles de 
particuliers, relevant de la 
rubrique 8703 

8707.10.00 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Châssis avec moteur, pour 
véhicules utilitaires relevant 
des rubriques 8704.21 ou 
8704.31 

8706.00.03 4% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Châssis avec moteur, pour 
automobiles de particuliers 
relevant de la rubrique 8703 

8706.00.15 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Châssis avec moteur, pour 
automobiles relevant des 
rubriques 8701.20, 8702 & 
8704 (excepté 8704.21 et 
8704.31) 

8706.00.05 4% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Châssis avec moteur, pour 
automobiles relevant de la 
rubrique 8705 

8706.00.25 1,60% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Automobiles spécialement 
conçues pour le déplacement 
sur la neige 

8703.10.10 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 

Automobiles et autres 
véhicules à moteur individuels, 

8703.31.00 2,50% A+ 
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détachées à combustion interne, allumage 
à air comprimé, moteur à 
pistons, et cylindrée de 1500 
cm3 maximum 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Automobiles et autres 
véhicules à moteur individuels, 
à combustion interne, allumage 
à air comprimé, moteur à 
pistons et cylindrée entre 
1500cm3 et 2500cm3 

8703.32.00 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Automobiles et autres 
véhicules à moteur individuels, 
à combustion interne, allumage 
à air comprimé, moteur à 
pistons, et cylindrée supérieure 
à 2500cm3 

8703.33.00 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Automobiles et autres 
véhicules à moteur individuels, 
allumage par bougies 
(combustion interne), moteur à 
pistons et cylindrée de 
1000cm3 maximum 

8703.21.00 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Automobiles et autres 
véhicules à moteur individuels, 
allumage par bougies 
(combustion interne), moteur à 
pistons, et cylindrée supérieure 
à 3000cm3 

8703.24.00 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Automobiles et autres 
véhicules à moteur individuels, 
allumage par bougies 
(combustion interne), moteur à 
pistons et cylindrée entre 
1000cm3 et 1500cm3 

8703.22.00 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Automobiles et autres 
véhicules à moteur individuels, 
allumage par bougies 
(combustion interne), moteur à 
pistons et cylindrée entre 
1500cm3 et 3000cm3 

8703.23.00 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Automobiles et autres 
véhicules à moteur individuels, 
autres que dotés d’un allumage 
par bougies ou par air 
comprimé, moteur à pistons, 
ndnca 

8703.90.00 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Véhicules utilitaires (autres 
que les taxis), avec allumage à 
air comprimé, combustion 
interne, moteur à pistons, poids 

8704.22.50 25% A+ 
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total en charge(GVW) entre 5 
et 20 tonnes métriques 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Véhicules utilitaires, châssis de 
taxi, allumage à air comprimé, 
moteur à pistons, et poids total 
en charge entre 5 et 20 tonnes 
métriques 

8704.22.10 4% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Véhicules utilitaires autres 
qu’à allumage à air comprimé 
ou par bougies, moteur à 
pistons, ndnca 

8704.90.00 25% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Véhicules utilitaires, à 
allumage à air comprimé et 
moteur à pistons, poids total en 
charge 5 tonnes maximum 

8704.21.00 25% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Véhicules à moteur utilitaires, 
à allumage à air comprimé, 
moteur à pistons, poids total en 
charge de plus de 20 tonnes 

8704.23.00 25% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Véhicules à moteur utilitaires, 
à allumage par bougies, moteur 
à pistons, poids total en charge 
de 5 tonnes maximum 

8704.31.00 25% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Véhicules à moteur utilitaires, 
à allumage par bougies, moteur 
à pistons, poids total en charge 
de plus de 5 tonnes 

8704.32.00 25% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires de 
bicyclettes et autres cycles, 
freins et pièces associées, 
ndnca 

8714.94.90 10% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires de 
bicyclettes et autres cycles, 
système de changement de 
vitesse ndnca et pièces 
associées 

8714.96.90 10% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires de 
bicyclettes et autres cycles, 
cadres, d’un prix maximum de 
$600 

8714.91.30 3,90% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires de 
bicyclettes et autres cycles, 
moyeux de vitesse non 
variables 

8714.93.35 10% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires de 
bicyclettes et autres cycles, 
pédales et pièces associées 

8714.96.10 8% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires de 
bicyclettes et autres cycles, 
selles 

8714.95.00 8% A+ 
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Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires de 
bicyclettes et autres cycles, 
moyeux de vitesse variables, et 
mécanisme interne de 
changement de vitesse, ndnca 

8714.93.28 3% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires de 
bicyclettes et autres cycles, 
jantes 

8714.92.10 5% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires de 
bicyclettes, ensembles de tubes 
d’acier découpés à la taille 
exacte nécessaire au montage 
du cadre et de la fourche (entre 
autres pièces) 

8714.91.50 6% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires, ndnca, 
de bicyclettes et autres cycles 
classés à la rubrique 8712 

8714.99.80 10% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Pièces et accessoires 
d’automobiles relevant des 
rubriques 8701 et 8702-8705, 
silencieux et tuyaux 
d’échappement 

8708.92.50 2,50% A+ 

Véhicules et 
pièces 
détachées 

Tracteurs pour semi-remorques 8701.20.00 4% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Toute plaque ou ensemble de 
plaques nécessaires au 
montage d’un mouvement 
horloger 

9114.40.40 10 cents par 
pièce 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Assemblages et sous-
assemblages pour mouvements 
horlogers, consistant en 2 
pièces (ou plus) inextricables 

9114.90.15 7,20% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Biseaux, dos et cœurs de 
boîtiers de montres, non 
composés de métal précieux ou 
d’un métal recouvert de métal 
précieux 

9111.90.50 1,6 cent par 
pièce + 6,8% 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements d’horloge 
complets, non assemblés ou 
partiellement assemblés 
(ensembles de mouvements) 

9110.90.20 Taux 
applicable au 
mouvement 
complet, 
assemblé 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montres 
complets, non assemblés ou 
partiellement assemblés 
(ensembles de mouvements) 

9110.11.00 Taux 
applicable au 
mouvement 
complet, 
assemblé 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements d’horloge 
incomplets, consistant en deux 

9110.90.40 4,3% + 1,7 
cents par 

A+ 
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pièces ou plus, jointes rubis + 0,2 
cent pour 
chaque autre 
pièce ; mais, 
en cas de 
plaque ou 
d’ensemble 
de plaques, la 
taxe totale ne 
doit pas 
excéder celle 
perçue sur le 
mouvement 
complet 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements d’horloge 
incomplets, ndnca 

9110.90.60 4,20% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre 
incomplets, assemblés 

9110.12.00 9% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Eléments de boîtiers de 
montres, en métal précieux ou 
en métal recouvert d’un métal 
précieux 

9111.90.40 6,40% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Eléments de boîtiers de 
montres, autres que les 
biseaux, dos et cœurs (centres), 
non composés d’un métal 
précieux ou d’un métal 
recouvert de métal précieux 

9111.90.70 6,40% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Plaques et ponts de montre, 
ndnca 

9114.40.60 7,30% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre bruts 9110.19.00 9%  

Pièces 
d’horlogerie 

Ressorts de montre, y compris 
en crin 

9114.10.40 7,30% A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Boîtiers de montre en métal de 
base, non plaqués or ou argent 

9111.20.40 3,6 cents par 
pièce + 7,6% 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Boîtiers de montre en métal de 
base plaqué or ou argent 

9111.20.20 7 cents par 
pièce + 5,4% 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Boîtiers de montre en métal 
précieux ou en métal recouvert 
d’un métal précieux 

9111.10.00 12 cents par 
pièce + 4,8% 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Boîtiers de montre, non 
composés de métal précieux, 
d’un métal recouvert de métal 
précieux ou d’un métal de base

9111.80.00 3,6 cents par 
pièce  
+ 7,6% 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Bas de mouvement de montre, 
ou plaques-piliers ou 
équivalents 

9114.40.20 12 cents par 
pièce 

A+ 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, à 

9108.19.40 28 cents par 
pièce  
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mécanisme électrique, à 
affichage à la fois 
optoélectronique et mécanique, 
et de 0 à 1 rubis 

+ 4,2% sur la 
pile 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, à 
mécanisme électrique et 
affichage à la fois 
optoélectronique et mécanique, 
et plus d’1 rubis 

9108.19.80 53 cents par 
pièce  
+ 3,9% sur la 
pile 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, à 
mécanisme électrique, à 
affichage mécanique ou avec 
système conçu pour ce type 
d’affichage, et de 0 à 1 rubis 

9108.11.40 36 cents par 
pièce  
+ 5,3% sur la 
pile 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, à 
mécanisme électrique, à 
affichage mécanique ou avec 
un système conçu pour ce type 
d’affichage, et plus d’1 rubis 

9108.11.80 72 cents par 
pièce 
+ 5,3% sur la 
pile 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, à 
mécanisme électrique et 
affichage exclusivement 
optoélectronique 

9108.12.00 3,1% sur le 
mouvement 
+ 4,2% sur la 
pile 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, ndnca, 
mesurant 33,8mm maximum, 0 
à 1 rubis 

9108.91.10 29 cents par 
pièce 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, 
mesurant 33,8mm maximum, 2 
à 7 rubis 

9108.91.20 57 cents par 
pièce 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, 
mesurant 33,8mm maximum, 8 
à 17 rubis, d’une valeur de plus 
de $15 la pièce 

9108.91.50 90 cents par 
pièce 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, ndnca, 
mesurant 33,8mm maximum, 
plus de 17 rubis 

9108.91.60 $1,50 par 
pièce 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, ndnca, 
mesurant 15,2mm maximum, 8 
à 17 rubis, d’une valeur de $15 
la pièce maximum 

9108.91.30 $2,16 la pièce  

Pièces Mouvements de montre, 9108.91.40 $1,80 la pièce  
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d’horlogerie complets et assemblés, ndnca, 
mesurant entre 15,2mm et 
33,8mm, 8 à 17 rubis, d’une 
valeur de $15 la pièce 
maximum 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, ndnca, 
mesurant plus de 33,8mm, 0 à 
7 rubis 

9108.99.20 25 cents par 
pièce 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, ndnca, 
mesurant plus de 33,8mm, 8 à 
17 rubis, d’une valeur de $15 
la pièce maximum 

9108.99.40 $1,44 par 
pièce 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Mouvements de montre, 
complets et assemblés, ndnca, 
mesurant plus de 33,8mm, plus 
de 17 rubis 

9108.99.80 $1,72 par 
pièce 

 

Pièces 
d’horlogerie 

Pièces de montre, ndnca 9114.90.40 8,80% A+ 

Pièces de 
montre 

Bandes ou bracelets de 
montres en métal de base, 
plaqués or ou argent ou non, et 
d’une valeur de plus de $5 la 
douzaine 

9113.20.40 11,20%  

Montres Attaches/bandes/bracelets en 
tissu ou en métal de base, 
plaqués or ou argent ou non, 
classés (de même que les 
montres-bracelets) dans la 
sous-catégorie 9101.21.50 

9101.21.10 3,10%  

Montres  Attaches/bandes/bracelets en 
tissu ou en métal de base, 
plaqués or ou argent ou non, et 
classés (de même que les 
montres-bracelets) dans la 
sous-catégorie 9101.29.90 

9101.29.70 3,10%  

Montres  Attaches/bandes/bracelets en 
tissu ou en métal de base, 
plaqués or ou argent ou non, et 
classés (avec les montres-
bracelets) dans la sous-
catégorie 9102.29.04 

9102.29.02 14%  

Montres Montres (excepté les montres-
bracelets) ndnca, à 
fonctionnement électrique, et 
un mouvement doté de 0 à 1 
rubis 

9102.91.40 40 cents par 
pièce + 6% 
sur le boîtier 
+ 5,3% sur la 
pile 

 

Montres  Montres (excepté les montres-
bracelets) ndnca, à 

9102.91.80 76 cents par 
pièce + 6% 
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fonctionnement électrique et 
mouvement doté de plus d’1 
rubis 

sur le boîtier 
+ 5,3% sur la 
pile 

Montres  Montres-bracelets ndnca, à 
remontage automatique, 0 à 1 
rubis, et bracelet ni en tissu ni 
en métal de base 

9102.21.25 75 cents par 
pièce + 6% 
sur le boîtier 
+ 2,8% sur le 
bracelet 

 

Montres  Montres-bracelets ndnca, à 
remontage automatique, 0 à 1 
rubis, et bracelet ni en tissu ni 
en métal de base 

9102.21.10 75 cents par 
pièce + 6% 
sur le boîtier 
+ 14% sur le 
bracelet 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
remontage automatique, 2 à 17 
rubis, et bracelet ni en tissu ni 
en métal de base 

9102.21.50 $1,75 par 
pièce + 4,8% 
sur le boîtier 
+ 2,2% sur le 
bracelet 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
remontage automatique, 2 à 17 
rubis, et bracelet ni en tissu ni 
en métal de base  

9102.21.30 $1,75 par 
pièce + 4,8% 
sur le boîtier 
+ 11,2% sur 
le bracelet 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
remontage automatique, plus 
de 17 rubis, et bracelet ni en 
tissu ni en métal de base 

9102.21.90 $1,53 par 
pièce + 4,2% 
sur le boîtier 
+ 2% sur le 
bracelet 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
remontage automatique, plus 
de 17 rubis, et bracelet en tissu 
ou en métal de base 

9102.21.70 $1,53 par 
pièce + 4,2% 
sur le boîtier 
+ 9,8% sur le 
bracelet 

 

Montres  Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
affichage mécanique 
exclusivement, 0 à 1 rubis, 
boîtier ndnca, et bracelet dans 
une matière ndnca 

9102.11.45 40 cents par 
pièce + 8,5% 
sur le boîtier 
+ 2,8% sur le 
bracelet + 
5,3% sur la 
pile 

 

Montres  Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
affichage mécanique 
exclusivement, 0 à 1 rubis, 
boîtier ndnca, et bracelet en 
tissu ou en métal de base 

9102.11.25 40 cents par 
pièce + 8,5% 
sur le boîtier 
+ 14% sur le 
bracelet + 
5,3% sur la 
pile 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
affichage mécanique 

9102.11.30 44 cents par 
pièce + 6% 
sur le boîtier 
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exclusivement, 0 à 1 rubis, 
boîtier plaqué or ou argent, et 
bracelet dans une matière 
ndnca 

+ 2,8% sur le 
bracelet + 
5,3% sur la 
pile 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
affichage mécanique 
exclusivement, 0 à 1 rubis, 
boîtier plaqué or ou argent, et 
bracelet en tissu ou en métal de 
base 

9102.11.10 44 cents par 
pièce + 6% 
sur le boîtier 
+ 14% sur le 
bracelet + 
5,3% sur la 
pile 

 

Montres  Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
affichage mécanique 
exclusivement, plus d’1 rubis, 
boîtier ndnca, et bracelet dans 
une matière ndnca 

9102.11.95 76 cents par 
pièce + 8,5% 
sur le boîtier 
+ 2,8% sur le 
bracelet + 
5,3% sur la 
pile 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
affichage mécanique 
exclusivement, plus d’1 rubis, 
boîtier ndnca, et bracelet en 
tissu ou en métal de base 

9102.11.65 76 cents par 
pièce + 8,5% 
sur le boîtier 
+ 14% sur le 
bracelet + 
5,3% sur la 
pile 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
affichage mécanique 
exclusivement, plus d’1 rubis, 
boîtier plaqué or ou argent, et 
bracelet dans une matière 
ndnca 

9102.11.70 80 cents par 
pièce + 6% 
sur le boîtier 
+ 2,8% sur le 
bracelet + 
5,3% sur la 
pile 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
affichage mécanique 
exclusivement, boîtier plaqué 
or ou argent, et bracelet en 
tissu ou métal de base 

9102.11.50 80 cents par 
pièce + 6% 
sur le boîtier 
+ 14% sur le 
bracelet + 
5,3% sur la 
pile 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
double affichage, 
optoélectronique et mécanique, 
0 à 1 rubis, et bracelet dans 
une matière ndnca 

9102.19.40 32 cents par 
pièce + 4,8% 
sur le boîtier 
+ 2,2% sur le 
bracelet + 
4,2% sur la 
pile 

 

Montres  Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
double affichage, 
optoélectronique et mécanique, 

9102.19.20 32 cents par 
pièce + 4,8% 
sur le boîtier 
+ 11% sur le 
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0 à 1 rubis, et bracelet en tissu 
ou en métal de base 

bracelet + 
4,2% sur la 
pile 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
double affichage, 
optoélectronique et mécanique, 
plus d’1 rubis, et bracelet dans 
une matière ndnca 

9102.19.80 57 cents par 
pièce + 4,5% 
sur le boîtier 
+ 2,1% sur le 
bracelet + 4% 
sur la pile 

 

Montres  Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement électrique et 
double affichage, 
optoélectronique et mécanique, 
plus d’1 rubis, et bracelet en 
tisu ou en métal de base 

9102.19.60 57 cents par 
pièce + 4,5% 
sur le boîtier 
+ 10,6% sur 
le bracelet + 
4% sur la pile 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique et à remontage 
non-automatique, 8 à 17 rubis, 
mouvement d’un prix 
maximum de $15 et ne 
mesurant pas plus de 15,2mm, 
bracelet en tissu ou métal de 
base 

9102.29.25 $2,19 par 
pièce + 4,8% 
sur le boîtier 
+ 11,2% sur 
le bracelet  

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, 8 à 17 rubis, 
mouvement d’un prix 
maximum de $15 et mesurant 
plus de 15,2mm, bracelet en 
tissu ou en métal de base 

9102.29.35 $1,61 par 
pièce + 4,2% 
sur le boîtier 
+ 9,8% sur le 
bracelet 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, 8 à 17 rubis, 
mouvement d’un prix 
maximum de $15 et mesurant 
plus de 15,2mm, bracelet 
d’une matière ndnca 

9102.29.40 $1,83 par 
pièce + 4,8% 
sur le boîtier 
+ 2,2% sur le 
bracelet 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, 8 à 17 rubis, 
mouvement d’un prix 
supérieur à $15 la pièce, et 
bracelet en tissu ou en métal de 
base 

9102.29.45 93 cents par 
pièce + 4,8% 
sur le boîtier 
+ 11,2% sur 
le bracelet 

 

Montres  Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement autre 

9102.29.50 93 cents par 
pièce + 4,8% 

 



 161

qu’électrique, à remontage 
non-automatique, 8 à 17 rubis, 
mouvement d’une valeur 
supérieure à $15 la pièce, et 
bracelet d’une matière ndnca 

sur le boîtier 
+ 2,2% sur le 
bracelet 

Montres Montres-bracelets ndnca, 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, 2 à 7 rubis, 
bracelet en tissu ou en métal de 
base 

9102.29.15 58 cents par 
pièce + 4,6% 
sur le boîtier 
+ 10,6% sur 
le bracelet 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, 2 à 7 rubis, 
et bande ou bracelet d’une 
matière ndnca 

9102.29.20 56 cents par 
pièce + 4,4% 
sur le boîtier 
+ 2% sur le 
bracelet 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, 8 à 17 rubis, 
mouvement d’un prix 
maximum de $15 et ne 
mesurant pas plus de 15,2mm, 
bracelet en une matière ndnca 

9102.29.30 $2,19 par 
pièce + 4,8% 
sur le boîtier 
+ 2,2% sur le 
bracelet 

 

Montres  Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, mouvement 
doté de plus de 17 rubis, et 
bracelet en une matière ndnca 

9102.29.60 $1,75 par 
pièce + 4,8% 
sur le boîtier 
+ 2,2% sur le 
bracelet 

 

Montres Montres-bracelets ndnca, à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, mouvement 
doté de plus de 17 rubis, 
bracelet en tissu ou en métal de 
base 

9102.29.55 $1,55 par 
pièce + 4,2% 
sur le boîtier 
+ 9,9% sur le 
bracelet 

 

Montres Montres-bracelets à boîtier en 
métal précieux (ou recouvert 
d’un tel métal), à 
fonctionnement électrique et 
double affichage, 
optoélectronique et mécanique, 
plus d’1 rubis 

9101.19.80 61 cents par 
pièce + 4,4% 
sur le boîtier 
et le bracelet 
+ 3,7% sur la 
pile 

 

Montres  Montres-bracelets à boîtier en 
métal précieux (ou recouvert 
d’un tel métal), à 
fonctionnement électrique, à 
double affichage, 

9101.19.40 41 cents par 
pièce + 5% 
sur le boîtier 
et le bracelet 
+ 4,2% sur la 
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optoélectronique et mécanique, 
0 à 1 rubis 

pile 

Montres Montres-bracelets à boîtier en 
métal précieux (ou recouvert 
d’un tel métal), à affichage 
mécanique exclusivement, et 
mouvement doté de plus d’1 
rubis 

9101.11.80 87 cents par 
pièce + 
6,25% sur le 
boîtier et le 
bracelet + 
5,3% sur la 
pile 

 

Montres Montres-bracelets à boîtier en 
métal précieux (ou recouvert 
d’un tel métal), à 
fonctionnement électrique, à 
affichage mécanique 
exclusivement, et mouvement 
doté de 0 à 1 rubis 

9101.11.40 51 cents par 
pièce + 
6,25% sur le 
boîtier et le 
bracelet + 
5,3% sur la 
pile 

 

Montres Montres-bracelets à boîtier en 
métal précieux (ou recouvert 
d’un tel métal), à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, 8 à 17 rubis, 
mouvement d’une valeur 
maximum de $15 et ne 
mesurant pas plus de 15,2mm 

9101.29.30 $2,28 par 
pièce + 5% 
sur le boîtier 
et le bracelet 

 

Montres Montres-bracelets à boîtier en 
métal précieux (ou recouvert 
d’un tel métal), à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, 8 à 17 rubis, 
mouvement d’une valeur 
maximum de $15 et mesurant 
plus de 15,2mm 

9101.29.40 $1,92 par 
pièce + 5% 
sur le boîtier 
et le bracelet 

 

Montres Montres-bracelets à boîtier en 
métal précieux (ou recouvert 
d’un tel métal), à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
non-automatique, 8 à 17 rubis, 
mouvement d’un prix 
supérieur à $15 

9101.29.50 90 cents par 
pièce + 4,4% 
sur le boîtier 
et le bracelet 

 

Montres Montres-bracelets à boîtier en 
métal précieux (ou recouvert 
d’un tel métal), à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage non 
automatique, mouvement doté 
de 0 à 1 rubis 

9101.29.10 40 cents par 
pièce + 5% 
sur le boîtier 
et le bracelet 

 

Montres Montres-bracelets à boîtier en 9101.29.20 61 cents par  
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métal précieux (ou recouvert 
d’un tel métal), à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage non 
automatique, mouvement doté 
de 2 à 7 rubis 

pièce + 4,4% 
sur le boîtier 
et le bracelet 

Montres Montres-bracelets à boîtier en 
métal précieux (ou recouvert 
d’un tel métal), à 
fonctionnement autre 
qu’électrique, à remontage 
automatique, mouvement doté 
de 17 rubis maximum 

9101.21.80 $1,61 par 
pièce + 4,4% 
sur la 
monture et le 
bracelet 

 

Vins Vin pétillant, en conteneur de 
2 litres maximum 

2204.21.20 19,8 
cents/litre 

A+ 

Vins Moût de raisin ndnca, en 
fermentation ou dont la 
fermentation est obtenue 
autrement que par ajout 
d’alcool  

2204.30.00 4,4 cents/litre 
+ 31,4 
cents/degré 

A+ 

Vins Vin, autre que pétillant, 14% 
Vol. d’alcool maximum, en 
conteneur de 2 à 4 litres 

2204.29.20 8,4 cents/litre A+ 

Vins Vin, autre que pétillant, 14% 
Vol. d’alcool maximum, en 
conteneur de plus de 4 litres 

2204.29.60 14 cents/litre A+ 

Vins Vin, autre que pétillant, 14% 
Vol. d’alcool maximum, en 
conteneur de 2 à 4 litres 

2204.29.40 22,4 
cents/litre 

A+ 

Vins Vin, autre que pétillant, plus de 
14% Vol. d’alcool, en 
conteneur de plus de 4 litres 

2204.29.80 22,4 
cents/litre 

A+ 

Vins Vin, autre que le Tokay (non 
carbonaté), 14% vol. d’alcool 
maximum, en conteneur de 2 
litres au plus 

2204.21.50 6,3 cents/litre A+ 

Bois et 
articles en 
bois 

Pinces à linge en bois, autres 
qu’à ressort 

4421.90.85 4,80% A+ 

Bois et 
articles en 
bois 

Chevilles en bois conifère, 
effilées au maximum sur leurs 
parties latérales et faciales, 
cannelées, ponçées ou 
autrement travaillées 

4409.10.65 4,90% A+ 

Bois et 
articles en 
bois 

Chevilles en bois non conifère, 
effilées au maximum sur leurs 
parties latérales et faciales, 
cannelées, ponçées ou 
autrement travaillées 

4409.20.65 4,90% A+ 

Bois et Feuilles de contreplaqué, de 4412.19.50 5,10% A+ 
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articles en 
bois 

6mm d’épaisseur maximum, 
avec placages externes 
conifères, ndnca, surface 
recouverte, ndnca 

Bois et 
articles en 
bois 

Pinces à linge en bois, avec 
ressort 

4421.90.80 6,5 cents sur 
le gros 

A+ 

Bois et 
articles en 
bois 

Stores, volets et rideaux en 
bois, autres que des armatures 
comportant en leur centre des 
abats-vents ou planchettes 

4421.90.40 5,10% A+ 

Bois et 
articles en 
bois 

Goujons en bois, ponçés, 
cannelés ou autrement 
travaillés 

4421.90.20 4,90% A+ 

Bois et 
articles en 
bois 

Paille de bois (excelsior) ; fleur 
de bois 

4405.00.00 3,20% A+ 

Bois et 
articles en 
bois 

Cintres en bois 4421.10.00 3,20% A+ 

Zinc et 
articles en 
zinc 

Zinc (autre qu’allié), non 
travaillé, pièces coulées de 
zinc, contenant entre 97,5% et 
99,99% de zinc 

7901.12.10 3% A+ 
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NOTICE:

This publication is intended to provide guidance and information to the trade community.
It reflects the position on or interpretation of the applicable laws or regulations by U.S.
Customs and Border Protection (CBP) as of the date of publication, which is shown on
the front cover.  It does not in any way replace or supersede those laws or regulations.
Only the latest official version of the laws or regulations is authoritative.

Publication History

Revised:  August 2003
First Published:  May 2001

PRINTING NOTE:

This publication was designed for electronic distribution via the CBP website
(http://www.cbp.gov) and is being distributed in a variety of formats.  It was originally set
up in Microsoft Word97®.  Pagination and margins in downloaded versions may vary
depending upon which word processor or printer you use. If you wish to maintain the
original settings, you may wish to download the .pdf version, which can then be printed
using the freely available Adobe Acrobat Reader®.
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PREFACE
On December 8, 1993, Title VI of the North American Free Trade Agreement Implementation
Act (Pub. L. 103-182, 107 Stat. 2057), also known as the Customs Modernization or “Mod” Act,
became effective. These provisions amended many sections of the Tariff Act of 1930 and
related laws.

Two new concepts that emerge from the Mod Act are “informed compliance” and “shared
responsibility,” which are premised on the idea that in order to maximize voluntary compliance
with laws and regulations of U.S. Customs and Border Protection, the trade community needs to
be clearly and completely informed of its legal obligations.  Accordingly, the Mod Act imposes a
greater obligation on CBP to provide the public with improved information concerning the trade
community's rights and responsibilities under customs regulations and related laws.  In addition,
both the trade and U.S. Customs and Border Protection share responsibility for carrying out
these requirements.  For example, under Section 484 of the Tariff Act, as amended (19 U.S.C.
1484), the importer of record is responsible for using reasonable care to enter, classify and
determine the value of imported merchandise and to provide any other information necessary to
enable U.S. Customs and Border Protection to properly assess duties, collect accurate
statistics, and determine whether other applicable legal requirements, if any, have been met.
CBP is then responsible for fixing the final classification and value of the merchandise.  An
importer of record’s failure to exercise reasonable care could delay release of the merchandise
and, in some cases, could result in the imposition of penalties.

The Office of Regulations and Rulings (ORR) has been given a major role in meeting the
informed compliance responsibilities of U.S. Customs and Border Protection.  In order to
provide information to the public, CBP has issued a series of informed compliance publications,
and videos, on new or revised requirements, regulations or procedures, and a variety of
classification and valuation issues.

This publication, prepared by the Commercial Rulings Division, ORR, is s intended to provide
general information to the public on the trade benefits available under the African Growth and
Opportunity Act which are administered by CBP.  We sincerely hope that this material, together
with seminars and increased access to rulings of U.S. Customs and Border Protection, will help
the trade community to improve voluntary compliance with customs laws and to understand the
relevant administrative processes.

The material in this publication is provided for general information purposes only. Because
many complicated factors can be involved in customs issues, an importer may wish to obtain a
ruling under Regulations of U.S. Customs and Border Protection, 19 C.F.R. Part 177, or to
obtain advice from an expert who specializes in customs matters, for example, a licensed
customs broker, attorney or consultant.

Comments and suggestions are welcomed and should be addressed to the Assistant
Commissioner at the Office of Regulations and Rulings, U.S. Customs and Border Protection,
1300 Pennsylvania Avenue, NW, Washington, D.C.  20229.

Michael T. Schmitz,
Assistant Commissioner
Office of Regulations and Rulings
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INTRODUCTION

On May 18, 2000, Public Law 106-200, the Trade and Development Act of 2000 (the
“Act”), was signed into law.  Title I of the Act, which is entitled “African Growth and
Opportunity Act” (the “AGOA”), extends certain trade benefits to sub-Saharan Africa.
This informed compliance publication covers the trade benefits administered by the
Bureau of Customs and Border Protection (CBP) which are contained in Title I of the
Act. A separate informed compliance publication covers Title II, the “United States-
Caribbean Basin Trade Partnership Act” (the “CBTPA”).

Subtitle A of Title I is codified at 19 U.S.C. 3701-3706 and;

� authorizes the President to designate a sub-Saharan African country as an
“eligible” sub-Saharan African country if the President determines that the
country meets specified eligibility requirements and 

� requires the President to terminate a designation if the President determines
that an eligible country is not making continual progress in meeting those
requirements. 

On August 6, 2002, the President signed into law the Trade Act of 2002, Public Law
107-210.  Section 3108 of the Trade Act of 2002 contained amendments to the AGOA
to modify the treatment accorded to certain textile and apparel articles imported from
beneficiary AGOA countries.  Presidential Proclamation 7626, dated November 13,
2002, implemented these amendments by modifying the HTSUS.   

This publication does not cover the procedures for being designated an eligible
beneficiary sub-Saharan African country.   That information is available in “The African
Growth and Opportunity Act Implementation Guide” (October 2000) that was prepared
by the United States Trade Representative (co-sponsored by the United States Agency
for International Development) which may be downloaded from the Internet at
http://www.ustr.gov/regions/africa/agoaguides.html. It is available in English and French.
Additional information concerning the textile and apparel portions of the law, including
copies of the law and Proclamations, is available for downloading from the Department
of Commerce, International Trade Administration, Office of Textiles and Apparel web
site http://www.otexa.ita.doc.gov/Trade_Act_2000.htm. Information on the General
System of Preferences (GSP) program and downloadable guides are available at
http://www.ustr.gov/gsp/general.html.

A list of the implementing Proclamations, designations by the U.S. Trade
Representative (USTR), notices issued by the Committee for the Implementation of
Textile Agreements (CITA), and customs regulations, and their Federal Register
publication dates and pages appears near the end of this publication.

 

http://www.ustr.gov/regions/africa/agoaguides.html
http://www.otexa.ita.doc.gov/Trade_Act_2000.htm
http://www.ustr.gov/gsp/general.html
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List of Sub-Saharan African Countries

The following countries (or any successor political entities) are included in the Act as
“sub-Saharan African” countries and are referred to as “listed countries” in this
publication.  The list below indicates which countries have been designated as “eligible
beneficiary countries,” and which are considered as “lesser developed beneficiary”
countries under AGOA or “least developed beneficiary developing” countries under
GSP. 
AGOA eligibility does not automatically imply eligibility under the textile and apparel
provisions, which require implementation of an effective visa system and an
enforcement mechanism to prevent illegal transshipment.  All the countries shown in
bold type below have been designated as eligible for AGOA benefits.  For a listing of
those countries eligible for the textile and apparel provisions of AGOA as of June 23,
2003, please see the section discussing Textile and Apparel Products.  (Check the
Federal Register for more recent designations):

Republic of Angola 1
Republic of Benin 1
Republic of Botswana 
Burkina Faso 1
Republic of Burundi1
Republic of Cameroon 
Republic of Cape Verde1

Central African Republic 1
Republic of Chad 1
Federal Islamic Republic of the

Comoros 1
Democratic Republic of Congo * 1
Republic of the Congo 
Republic of Cote d’Ivoire
Republic of Djibouti  1
Republic of Equatorial Guinea 1
Republic of Eritrea 1,2

Ethiopia 1
Gabonese Republic 
Republic of the Gambia 1
Republic of Ghana 
Republic of Guinea  1
Republic of Guinea-Bissau  1
Republic of Kenya 
Republic of Lesotho  1

          Republic of Liberia
Republic of Madagascar  1
Republic of Malawi  1
Republic of Mali 1
Islamic Republic of Mauritania  1
Republic of Mauritius 
Republic of Mozambique  1
Republic of Namibia 
Republic of Niger 1
Federal Republic of Nigeria
Republic of Rwanda 1
Democratic Republic of São
Tomé and Principe  1
Republic of Senegal 
Republic of Seychelles 
Republic of Sierra Leone  1
I. Somalia
Republic of South Africa 
Republic of Sudan
Kingdom of Swaziland 
United Republic of Tanzania 1
Republic of Togo 1
Republic of Uganda 1
Republic of Zambia 1
Republic of Zimbabw

Eligibility: With the exception of Liberia and Somalia, all the countries on the list are eligible for GSP. 
* Effective date to be decided by USTR
1 Considered “Least-Developed Beneficiary Developing Countries” under GSP
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2 Designated as a “beneficiary developing country” under GSP by Proclamation 7350 of October 2,
2000

Subtitle B of Title I of the Act concerns trade benefits under the AGOA, and is discussed
below.  

GENERAL SYSTEM OF PREFERENCES (GSP)

The Act amends Title V of the Trade Act of 1974 (the Generalized System of
Preferences, or “GSP,” statute codified at 19 U.S.C. 2461-2467) by inserting a new
section 506A (codified at 19 U.S.C. 2466a) entitled “DESIGNATION OF SUB-SAHARAN
AFRICAN COUNTRIES FOR CERTAIN BENEFITS.”

The new provision authorizes the President, subject to certain eligibility requirements
and criteria, to designate a listed country as a beneficiary sub-Saharan African country
eligible for the preferential tariff treatment benefits listed below.  The President is
required to terminate a designation if he determines that a beneficiary sub-Saharan
African country is not making continual progress in meeting the requirements for
designation.

What articles are covered?

The President is authorized to provide duty-free treatment for any article described in
section 503(b)(1)(B) through (G) of the GSP statute that is the growth, product, or
manufacture of a beneficiary sub-Saharan African country if, after receiving the advice
of the International Trade Commission, the President determines that the article is not
import-sensitive in the context of imports from beneficiary sub-Saharan African
countries.  The articles described are those that are normally excluded from duty-free
treatment under the GSP and consist of the following:

� Watches, except those watches entered after June 30, 1989, that the President
specifically determines, after public notice and comment, will not cause material
injury to watch or watch band, strap, or bracelet manufacturing and assembly
operations in the United States or the United States insular possessions;

� Import-sensitive electronic articles;

� Import-sensitive steel articles;

� Footwear, handbags, luggage, flat goods, work gloves, and leather wearing
apparel which were not eligible articles for purposes of the GSP on January 1,
1995, as the GSP was in effect on that date;

� Import-sensitive semi-manufactured and manufactured glass products; and
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� Any other articles which the President determines to be import-sensitive in the
context of the GSP.

The list of GSP eligible products under AGOA is available for downloading and
may be found at http://www.agoa.gov.  

What are the rules?

Duty-free treatment will apply to any designated article listed above that meets the
requirements of the basic GSP origin and related rules and two additional rules: 

� the article must have become the growth, product, or manufacture of a
beneficiary sub-Saharan African country by some process other than a simple
combining or packaging operation or the mere dilution with water or the mere
dilution with another substance that does not materially alter the
characteristics of the article, 

� the article must be imported directly from a beneficiary sub-Saharan African
country into the customs territory of the United States, 

� the article must have at least 35 percent of its appraised value attributed to
the sum of the direct costs of processing operations performed in the
beneficiary sub-Saharan African country or in any two or more beneficiary
sub-Saharan African countries that are members of the same association of
countries and are treated as one country under section 507(2) of the GSP
statute, plus the cost or value of the materials produced in the beneficiary
sub-Saharan African country or in any two or more beneficiary sub-Saharan
African countries, and 

� as variations from the general GSP 35 percent value-content rule [these are
the two additional rules mentioned above]:
� the cumulation of the cost or value of materials from different beneficiary

countries is not dependent on those beneficiaries being members of an
association of countries; and

� the cost or value of materials produced in the customs territory of the
United States (the 50 States and the District of Columbia and Puerto Rico)
may be counted toward the 35 percent requirement to a maximum of 15
percent of the article’s appraised value.

The Act amends the GSP statute by providing for continuation of GSP duty-free
treatment through September 30, 2008, in the case of a beneficiary sub-Saharan
African country.  

http://www.agoa.gov/
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Procedures and Recordkeeping

The implementing regulations specify the manner in which a claim for duty-free
treatment should be made.  The procedures specified in the GSP regulations are
followed but the symbol “D” (rather than “A”) is used as the special program indicator
on the customs entry documentation.

An importer claiming duty-free treatment must have and maintain (for a period of 5
years from the date of entry) the following records: 

� Records that explain how the importer came to the conclusion that the article
qualifies for duty-free treatment;

� Records that demonstrate that the article qualifies for duty-free treatment
because it is the growth, product or manufacture of a beneficiary sub-Saharan
African country 
� If the importer is claiming that the article is the growth of a beneficiary sub-

Saharan African country, the importer must have records that indicate that the
product was grown in that country, such as a record of receipt from a farmer
whose crops are grown in that country.  

� If the importer is claiming that the article is the product of, or the manufacture
of, a beneficiary sub-Saharan African country, the importer must have records
that indicate that the manufacturing or processing operations reflected in or
applied to the article meet the country of origin requirements.  A properly
completed GSP declaration in the prescribed format is one example of a
record that would serve this purpose;

� Shipping papers that show how the article moved from the beneficiary sub-
Saharan African country to the United States.  If the imported article was shipped
through a country other than a beneficiary sub-Saharan African country and the
invoices and other documents from the beneficiary sub-Saharan African country
do not show the United States as the final destination, the importer also must
have documentation that demonstrates that the conditions set forth in the
regulations were met;

� Records that demonstrate the cost or value of the materials produced in the
United States and the cost or value of the materials produced in a beneficiary
sub-Saharan African country or countries and the direct costs of processing
operations incurred in the beneficiary sub-Saharan African country that were
relied upon by the importer to determine that the article met the 35 percent value
content requirement set forth in 19 CFR §10.176(a) and 19 CFR §10.178a(c).  A
properly completed GSP declaration in the form set forth in 19 CFR
§10.173(a)(1) is one example of a record that would serve this purpose.

The importer must establish and implement internal controls that provide for the periodic
review of the accuracy of the declarations or other records which establish that an
article is the growth, product or manufacture of a beneficiary sub-Saharan African
country.  The importer must be prepared to produce the required records within 30 days
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of a request from CBP and must be prepared to explain how those records and the
internal controls referred to above justify the importer’s claim for duty-free treatment.

TEXTILE AND APPAREL PRODUCTS

Section 112 of the Act (codified at 19 U.S.C. 3721 and thus outside the GSP statutory
framework) sets forth rules that provide for the preferential treatment of certain textile
and apparel products.  Moreover, these rules in effect operate as an exception to the
approach under the GSP because the GSP statute excludes most textile and apparel
articles from preferential (that is, duty-free) treatment under the GSP.  The interim
implementing customs regulations were published in the Federal Register on October 5,
2000 (65 Federal Register 59668-59681) and are codified in title 19, Code of Federal
Regulations (CFR) sections 10.211-10.217.  Section 3108 of the Trade Act of 2002
amended the AGOA.  New interim amendments to the customs regulations
implementing  the changes were published in the Federal Register on March 21, 2003
(68 Federal Register 13820).    

Certain textile and apparel articles that are imported directly into the customs territory of
the United States from an eligible beneficiary sub-Saharan African country which has
been designated as eligible for textile and apparel benefits will enter the United States
free of duty and free of any quantitative limitations, if the country has satisfied the
requirements set forth in the Act.  The Harmonized Tariff Schedule of the United States
(HTSUS) has been amended by inserting new U.S. notes in subchapter II of chapter 98
and a new subchapter XIX in chapter 98 to cover the new benefits.

The following countries have been designated eligible beneficiary countries for textile
and apparel benefits under the AGOA as of June 23, 2003.  All of the listed countries,
except for the two in bold type, are considered lesser developed countries (LDCs) for
purposes of receiving benefits under the AGOA.

Republic of Botswana Republic of Mozambique
Republic of Cameroon Republic of Namibia
Republic of Cape Verde Republic of Rwanda
Ethiopia Republic of Senegal
Republic of Ghana Republic of South Africa
Republic of Kenya Kingdom of Swaziland
Republic of Lesotho United Republic of Tanzania
Republic of Madagascar Republic of Uganda
Republic of Malawi Republic of Zambia
Republic of Mauritius
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What articles are covered?
These products are as follows:

� 9802.00.8042, visa grouping 1:  Apparel articles sewn or otherwise assembled in
one or more beneficiary sub-Saharan African countries from fabrics* wholly formed
and cut, or from components knit-to-shape, in the United States from yarns wholly
formed in the United States, that are entered under subheading 9802.00.80 of the
HTSUS. 

� 9819.11.03, visa grouping 2:  Apparel articles sewn or otherwise assembled in one
or more beneficiary sub-Saharan African countries from fabrics* wholly formed and
cut, or from components knit-to-shape, in the United States from yarns wholly
formed in the United States, the foregoing which (1) are embroidered or subjected to
stone-washing, enzyme-washing, acid washing, perma-pressing, oven-baking,
bleaching, garment-dyeing, screen printing, or other similar processes, and (2) but
for such embroidery or processing are of a type otherwise described in heading
9802.00.80 of the HTSUS.

� 9819.11.06, visa grouping 3:  Apparel articles sewn or otherwise assembled in one
or more beneficiary sub-Saharan African countries with thread formed in the United
States from fabrics* wholly formed in the United States and cut in one or more
beneficiary sub-Saharan African countries from yarns wholly formed in the United
States, or from components knit-to-shape in the United States from yarns wholly
formed in the United States, or both.

� 9819.11.09, visa grouping 4:  Apparel articles wholly assembled in one or more
beneficiary sub-Saharan African countries from fabrics* wholly formed in one or
more beneficiary sub-Saharan African countries from yarns originating either in the
United States or one or more beneficiary sub-Saharan African countries, or from
components knit-to-shape in one or more beneficiary sub-Saharan African countries
from yarns originating either in the United States or one or more beneficiary sub-
Saharan African countries, or apparel articles wholly formed on seamless knitting
machines in a beneficiary sub-Saharan African country from yarns originating either
in the United States or one or more beneficiary sub-Saharan African countries.  [This
preference grouping has limitations on benefits.]

� 9819.11.12, visa grouping 5:  Apparel articles wholly assembled, or knit-to-shape
and wholly assembled, or both, in one or more lesser developed beneficiary sub-
Saharan African countries regardless of the country of origin of the fabric or the yarn
used to make such articles.   [Please note that US or foreign components,
including knit-to-shape components, may not be utilized in this provision.
This preference grouping has limitations on benefits and is currently scheduled to
expire on September 30, 2004.]  
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� 9819.11.15, visa grouping 6:  Sweaters, in chief weight of cashmere, knit-to-shape
in one or more beneficiary sub-Saharan African countries and classifiable under
subheading 6110.12 of the HTSUS.

� 9819.11.18, visa grouping 7:  Sweaters, 50 percent or more by weight of wool
measuring 21.5 microns in diameter or finer, knit-to-shape in one or more beneficiary
sub-Saharan African countries.

� 9819.11.21, visa grouping 8:  Apparel articles both cut (or knit-to-shape) and sewn
or otherwise assembled in one or more beneficiary sub-Saharan African countries
from fabrics or yarn not formed in the United States or in one or more beneficiary
sub-Saharan countries, provided that such apparel articles of such fabrics or yarns
would be considered an originating good under the terms of general note 12(t) to the
HTSUS without regard to the source of the fabric or yarn if such apparel article had
been imported from the territory of Canada or the territory of Mexico directly into the
customs territory of the United States.  The fabrics and yarns in question include:

a) fine count cotton knitted fabrics for certain apparel (see general note 12[t],
Chapter 61, chapter rules 61.27[A], 61.30[A] and 61.32[A]),

b) linen fabrics and yarns of flax, except knitted or crocheted fabrics,
c) silk fabrics and yarns, except knitted or crocheted fabrics,
d) cotton velveteen,
e) fine wale corduroy,
f) Harris Tweed,
g) certain woven fabrics made with animal hairs (see general note 12[t],

chapter 62, chapter rule 2 [D]),
h) certain lightweight, high thread count cotton poly-cotton woven fabrics

(see general note 12[t], chapter 62, chapter rule 2 [E]),
i) certain lightweight, high thread count broadwoven fabrics used in

production of men's and boys' shirts (see general note 12[t], chapter
62.SR30, subheading rule a-i), and

j) quilted textile products in the piece of heading 5811.00.

� 9819.11.24, visa grouping 8:  Apparel articles both cut (or knit-to-shape) and sewn
or otherwise assembled in one or more beneficiary sub-Saharan African countries,
from fabrics or yarns designated by the appropriate U.S. government authority in the
Federal Register as fabrics or yarns not available in commercial quantities in the
United States, under any terms as such authority may provide. [See TBT-03-13,
available on the CBP web site, for a list of current short supply fabrics and yarns
effective May 2003.]

� 9819.11.27, visa grouping 9:  Handloomed fabrics, handmade articles made of
handloomed fabrics, or textile folklore articles – as defined in bilateral agreements.
This provision will be negotiated between The Committee for the Implementation of
Textile Agreements (CITA) and each sub-Saharan African country.  
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� 9819.11.30, also visa grouping 3:  Apparel articles sewn or otherwise assembled
in one or more beneficiary sub-Saharan African countries with thread formed in the
United States, the foregoing (i) from components cut in the United States and in one
or more beneficiary sub-Saharan African countries from fabrics* wholly formed in the
United States from yarns wholly formed in the United States, or (ii) from components
knit-to-shape in the United States and one or more beneficiary sub-Saharan African
countries from yarns wholly formed in the United States, or (iii) from any combination
of two or more of the foregoing knitting-to-shape or cutting operations. 

* including fabrics not formed from yarns, if those fabrics are classifiable under heading 5602 or
5603 of the HTSUS and are wholly formed in the United States.

What definitions are used?
For purposes of these provisions, CBP uses the following definitions:
Apparel articles means goods classifiable in Chapters 61 and 62 and headings 6501,
6502, 6503, and 6504 and subheadings 6406.99 and 6505.90 of the HTSUS. 
Assembled in one or more beneficiary countries when used in the context of a
textile or apparel article has reference to a joining together of two or more components
that occurred in one or more beneficiary countries, whether or not a prior joining
operation was performed on the article or any of its components in the United States.
Cut in one or more beneficiary countries when used with reference to apparel
articles means that all fabric components used in the assembly of the article were cut
from fabric in one or more beneficiary countries.
Knit-to-shape articles  means any apparel article of which 50 percent or more of the
exterior surface area is formed by major parts that have been knitted or crocheted
directly to the shape used in the apparel article, with no consideration being given to
patch pockets, appliques, or the like.  Minor cutting, trimming, or sewing of those major
parts will not affect the determination of whether an apparel article is “knit-to-shape.”
Knit-to-shape components when used with reference to textile components, means
components that are knitted or crocheted from a yarn directly to a specific shape
containing a self-start edge.  Minor cutting or trimming will not affect the determination
of whether a component is "knit-to-shape."
Major parts means integral components of an apparel article but does not include
collars, cuffs, waistbands, plackets, pockets, linings, paddings, trim, accessories, or
similar parts or components. 
Originating means having the country of origin determined by application of the
provisions of 19 CFR §102.21. 
Wholly assembled in.  When used with reference to a textile or apparel article in the
context of one or more beneficiary countries or one or more lesser developed
beneficiary countries, the expression “wholly assembled in” means that all of the
components of the textile or apparel article (including thread, decorative
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embellishments, buttons, zippers, or similar components) were joined together in one or
more beneficiary countries or one or more lesser developed beneficiary countries.

Wholly formed fabrics.  "Wholly formed, " when used with reference to fabric(s),
means that all of the production processes, starting with polymers, fibers, filaments,
textile strips, yarns, twine, cordage, rope, or strips of fabric and ending with a fabric by a
weaving, knitting, needling, tufting, felting, entangling or other process, took place in the
United States or in one or more beneficiary countries.

Wholly formed on seamless knitting machines.  "Wholly formed on seamless knitting
machines," when used to describe apparel articles, has reference to a process that
created a knit-to-shape apparel article by feeding yarn(s) into a knitting machine to
result in that article.  When taken from the knitting machine, an apparel article created
by this process either is in its final form or requires only minor cutting or trimming or the
addition of minor components or parts such as patch pockets, appliques, capping, or
elastic strip.

Wholly formed yarns.  "Wholly formed," when used with reference to yarns, means
that all of the production processes, starting with the extrusion of filament, strip, film, or
sheet and including slitting a film or sheet into strip, or the spinning of all fibers into yarn,
or both, and ending with a yarn or plied yarn, took place in a single country.

What special rules apply?
Section 112 also sets forth special rules for purposes of determining the eligibility of
articles for preferential treatment. These special rules are as follows:

� Findings and trimmings.  As a general rule, an article otherwise eligible for
preferential treatment under section 112 will not be ineligible for that
treatment because the article contains findings or trimmings of foreign origin,
if the value of those foreign findings and trimmings does not exceed 25
percent of the cost of the components of the assembled article.  This
provision specifies the following as examples of findings and trimmings:
o sewing thread,
o hooks and eyes,
o snaps, buttons,
o “bow buds,”
o decorative lace trim,
o elastic strips (but only if they are each less than 1 inch in width and used

in the production of brassieres),
o zippers (including zipper tapes), and
o labels.

� However, as an exception to the general rule, sewing thread will not be
treated as findings or trimmings in the case of an article for which assembly
by U.S. thread is a requirement for eligibility for preferential treatment.  See,
9819.11.06 and 9819.11.30, visa grouping 3, above. 



African Growth Opportunity Act
August 2003

17

� Specific interlinings, that is, a chest type plate, a “hymo” piece, or “sleeve
header,” of woven or weft-inserted warp knit construction and of coarse
animal hair or man-made filaments.  Under this rule, an article otherwise
eligible for preferential treatment under section 112 will not be ineligible for
that treatment because the article contains interlinings of foreign origin, if the
value of those interlinings (and any findings and trimmings) does not exceed
25 percent of the cost of the components of the assembled article.  There is
also a provision for the termination of this treatment of interlinings if the
President makes a determination that United States manufacturers are
producing those interlinings in the United States in commercial quantities.

� De minimis rule.  There is a de minimis rule which provides that an article
otherwise eligible for preferential treatment under section 112 will not be
ineligible for that treatment because the article contains fibers or yarns not
wholly formed in the United States or one or more beneficiary sub-Saharan
African countries if the total weight of all those fibers and yarns is not more
than 7 percent of the total weight of the article.

CBP Procedures
In order to claim preferential treatment under section 112, the articles must be imported
directly into the customs territory of the United States from a beneficiary sub-Saharan
African country and an importer must make a written declaration that the article qualifies
and be in possession of a valid Certificate of Origin. In the case of any article described
in subheading 9802.00.8042, or 9819.11.03 - 9819.11.30, the inclusion on the entry
summary, or equivalent documentation, of the subheading within Chapter 98 of the
HTSUS under which the article is classified will constitute the written declaration.  

Certificate of Origin and Declaration
Any importer who claims preferential treatment under section 112 must comply with
CBP procedures similar in all material respects to the requirements of Article 502(1) of
the NAFTA as implemented by regulations.  This NAFTA provision concerns the use of
a Certificate of Origin and specifically requires that the importer:

� make a written declaration, based on a valid Certificate of Origin, that the
imported good qualifies as an originating good,

� have the Certificate in its possession at the time the declaration is made,

� provide the Certificate to CBP on request, and

� promptly (within 30 calendar days after the date of discovery of the error)
make a corrected declaration and pay any duties owing where the importer
has reason to believe that a Certificate on which a declaration was based
contains information that is not correct.
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The Certificate of Origin must be prepared by the exporter in the beneficiary country in
the form specified in the regulations (reproduced in the Appendix to this publication).
Where the beneficiary country exporter is not the producer of the article, that exporter
may complete and sign a Certificate of Origin on the basis of:

� Its reasonable reliance on the producer’s written representation that the
article qualifies for preferential treatment; or

� A completed and signed Certificate of Origin for the article voluntarily
provided to the exporter by the producer.

A Certificate of Origin submitted to CBP:

� Must be in writing or must be transmitted electronically pursuant to any
electronic data interchange system authorized by CBP for that purpose;

� Must be signed by the exporter or by the exporter’s authorized agent having
knowledge of the relevant facts;

� Must be completed either in the English language or in the language of the
country from which the article is exported.  If the Certificate is completed in a
language other than English, the importer must provide to CBP upon request
a written English translation of the Certificate; and

� May be applicable to:
� A single importation of an article into the United States, including a single

shipment that results in the filing of one or more entries and a series of
shipments that results in the filing of one entry; or

� Multiple importations of identical articles into the United States that occur
within a specified blanket period, not to exceed 12 months, set out in the
Certificate by the exporter.  “Identical articles” means articles that are the
same in all material respects, including physical characteristics, quality,
and reputation.

Correction and non-acceptance of Certificate.  If the port director determines that a
Certificate of Origin is illegible or defective or has not been completed in accordance
with the regulations, the importer will be given a period of not less than five working
days to submit a corrected Certificate.  A blanket Certificate will not be accepted in
connection with subsequent importations during the remaining period covered by the
Certificate if the port director determined that a previously imported identical article
covered by the Certificate did not qualify for preferential treatment.

The Certificate of Origin that otherwise would be required will not be required if that
Certificate of Origin would not be required under Article 503 of the NAFTA (as
implemented pursuant to United States law), if the article were imported from Mexico.
Article 503 of the NAFTA sets forth, with one general exception, three specific
circumstances in which a NAFTA country may not require a Certificate of Origin.
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An importer is not required to have a Certificate of Origin in his possession (except as
otherwise provided below), for:

� An importation of an article for which the port director has in writing waived
the requirement for a Certificate of Origin because the port director is
otherwise satisfied that the article qualifies for preferential treatment;

� A non-commercial importation of an article; or

� A commercial importation of an article whose value does not exceed US
$2,500, provided that, unless waived by the port director, the producer,
exporter, importer or authorized agent includes on, or attaches to, the invoice
or other document accompanying the shipment the following signed
statement:

I hereby certify that the article covered by this shipment qualifies for
preferential treatment under the AGOA.
Check One:

(  ) Producer
(  ) Exporter
(  ) Importer
(  ) Agent

Name
Title
Address
Signature and Date

Exception.  If the port director determines that an importation described above forms
part of a series of importations that may reasonably be considered to have been
undertaken or arranged for the purpose of avoiding a Certificate of Origin requirement,
the port director will notify the importer in writing that for that importation the importer
must have in his possession a valid Certificate of Origin to support the claim for
preferential treatment.  The importer will have 30 calendar days from the date of the
written notice to obtain a valid Certificate of Origin, and a failure to timely obtain the
Certificate of Origin will result in denial of the claim for preferential treatment.   A “series
of importations” means two or more entries covering articles arriving on the same day
from the same exporter and consigned to the same person.

Direct Import Requirement
As previously stated, in order to claim preferential treatment, the articles must be
imported directly into the customs territory of the United States from a beneficiary sub-
Saharan African country. For purposes of this provision, the words “imported directly”
mean:

� Direct shipment from any beneficiary country to the United States without
passing through the territory of any non-beneficiary country;
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� If the shipment is from any beneficiary country to the United States through
the territory of any non-beneficiary country, the articles in the shipment do not
enter into the commerce of any non-beneficiary country while en route to the
United States and the invoices, bills of lading, and other shipping documents
show the United States as the final destination; or

� If the shipment is from any beneficiary country to the United States through
the territory of any non-beneficiary country, and the invoices and other
documents do not show the United States as the final destination, the articles
in the shipment upon arrival in the United States are imported directly only if
they:
� Remained under the control of the customs authority of the intermediate

country;
� Did not enter into the commerce of the intermediate country except for the

purpose of sale other than at retail, and the port director is satisfied that
the importation results from the original commercial transaction between
the importer and the producer or the producer’s sales agent; and

� Were not subjected to operations other than loading or unloading, and
other activities necessary to preserve the articles in good condition.

Verification and Justification of Claim for Preferential Treatment

A claim for preferential treatment, including any statements or other information
contained on a Certificate of Origin submitted to CBP, is subject to whatever verification
the port director deems necessary.  In the event that the port director for any reason is
prevented from verifying the claim, the port director may deny the claim for preferential
treatment.  A verification of a claim for preferential treatment may involve, but need not
be limited to, a review of:

� All records required to be made, kept, and made available to CBP by the
importer or any other person under 19 CFR part 163;

� Documentation and other information in a beneficiary country regarding the
country of origin of an article and its constituent materials, including, but not
limited to, production records, information relating to the place of production,
the number and identification of the types of machinery used in production,
and the number of workers employed in production; and

� Evidence in a beneficiary country to document the use of U.S. materials in the
production of the article in question, such as purchase orders, invoices, bills
of lading and other shipping documents, and customs import and clearance
documents.

Importer requirements. In order to make a claim for preferential treatment, the
importer:

� Must have records that explain how the importer came to the conclusion that the
textile or apparel article qualifies for preferential treatment.  Those records must
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include documents that support a claim that the article in question qualifies for
preferential treatment because it is specifically described in one of the qualifying
provisions.  If the importer is claiming that the article incorporates fabric or yarn
that originated or was wholly formed in the United States, the importer must have
records that identify the U.S. producer of the fabric or yarn.  A properly
completed Certificate of Origin in the prescribed form is a record that would serve
these purposes;

� Must establish and implement internal controls which provide for the periodic
review of the accuracy of the Certificate of Origin or other records referred to
above;

� Must have shipping papers that show how the article moved from the beneficiary
country to the United States.  If the imported article was shipped through a
country other than a beneficiary country and the invoices and other documents
from the beneficiary country do not show the United States as the final
destination, the importer also must have documentation that demonstrates that
the conditions set forth in the regulations were met; and

� Must be prepared to explain, upon request from CBP, how the records and
internal controls referred to above justify the importer’s claim for preferential
treatment.

Penalties
If the President determines, based on sufficient evidence, that an exporter has engaged
in transshipment with respect to textile and apparel articles, the President shall deny all
benefits under section 112 of the AGOA to such exporter, any successor of such
exporter, and any other entity owned or operated by the principal of the exporter for a
period of 5 years.  In Executive Order 13191, the President delegated his authority
under this provision to the Committee for the Implementation of Textile Agreements
(“CITA”).  For purposes of this provision:

� “transshipment” has occurred when preferential treatment has been claimed
for a textile or apparel article on the basis of material false information
concerning the country of origin, manufacture, processing, or assembly of the
article or any of its components, and

� “false information” is material if disclosure of the true information would mean
or would have meant that the article is or was ineligible for preferential
treatment.

In addition to this AGOA specific penalty, importers, exporters, and others providing
false or fraudulent information or otherwise violating the customs laws may be subject to
civil penalties and/or criminal fines and imprisonment under the general customs and
related laws, and the imported merchandise may be subject to seizure or detention.
For example. civil penalties may be assessed under 19 U.S.C. §1592, which prohibits
any person from fraudulently or negligently entering, introducing, or attempting to enter
or introduce merchandise into the U.S. by means of materially false documentation,
information or statements, acts or material omissions.
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African Growth and Opportunity Act
Textile Certificate of Origin

1.  Exporter Name & Address: 3.  Importer Name & Address:

2.  Producer Name & Address: 4.  Preference Group:

5.  Description of Article:

Group Each description below is only a summary of the cited CFR provision. 19 CFR
1-A Apparel assembled from U.S. fabrics and/or knit-to-shape components, from

U.S. yarns.  All fabric must be cut in the United States. 10.213(a)(1)

2-B

Apparel assembled from U.S. fabrics and/or knit-to-shape components, from
U.S. yarns.  All fabric must be cut in the United States.  After assembly, the
apparel is embroidered or subject to stone-washing, enzyme-washing, acid
washing, perma-pressing, oven-baking, bleaching, garment-dyeing, screen
printing, or other similar processes.  

10.213(a)(2)

3-C
Apparel assembled from U.S. fabrics and/or U.S. knit-to-shape components
and/or U.S. and beneficiary country knit-to-shape components, from U.S.
yarns and sewing thread.  The U.S. fabrics may be cut in beneficiary
countries, or in beneficiary countries and the United States.  

10.213(a)(3)
       or
10.213(a)(11)

4-D
Apparel assembled from beneficiary country fabrics and/or knit-to-shape
components, from yarns originating in the U.S. and/or one or more
beneficiary countries.  

10.213(a)(4)

5-E
Apparel assembled or knit-to-shape and assembled, or both, in one or more
lesser developed beneficiary countries regardless of the country of origin of
the fabric or the yarn used to make such articles.  

10.213(a)(5)

6-F Knit-to-shape sweaters in chief weight cashmere. 10.213(a)(6)

7-G Knit-to-shape sweaters 50 percent or more by weight of wool measuring
21.5 microns in diameter or finer. 10.213(a)(7)

8-H
Apparel assembled from fabrics or yarns considered in short supply in the
NAFTA, or designated as not available in commercial quantities in the
United States.

10.213(a)(8) 
       or
10.213(a)(9)

9-I Handloomed fabrics, handmade articles made of handloomed fabrics, or
textile folklore articles – as defined in bilateral consultations.  10.213(a)(10)

7.  U.S./African Yarn Producer Name &
Address:

6.  U.S./African Fabric Producer Name &
Address:

8.  U.S. Thread Producer Name & Address:

9.  Handloomed, Handmade, or Folklore
Article:

10.  Name of Short Supply or Designated
Fabric or Yarn:

I certify that the information on this document is complete and accurate and I assume the responsibility
for proving such representations.  I understand that I am liable for any false statements or material
omissions made on or in connection with this document.  I agree to maintain, and present upon request,
documentation necessary to support this certificate.  

11.  Authorized Signature: 12.  Company:

13.  Name: (Print or Type) 14.  Title:

15.  Date:
(DD/MM/YY)

16.  Blanket Period
From:                 To:

17.  Telephone:  
        Facsimile: 
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AGOA TEXTILE CERTIFICATE OF ORIGIN INSTRUCTIONS

Block 1:  State the legal name and address (including country) of the exporter.  
Block 2:  State the legal name and address (including country) of the producer.  If there
is more than one producer, attach a list stating the legal name and address (including
country) of all additional producers.  If this information is confidential, it is acceptable to
state “available to CBP upon request” in block 2.  If the producer and the exporter are
the same, state “same” in block 2.
Block 3:  State the legal name and address of the U.S. importer.
Block 4:  Insert the number and/or letter that designates the preference group which
applies to the article according to the description contained in the CFR provision cited
on the Certificate for that group.
Block 5:  Provide a full description of each article.  The description should be sufficient
to relate it to the invoice description and to the description of the article in the
international Harmonized System.  Include the invoice number as shown on the
commercial invoice or, if the invoice number is not known, include another unique
reference number such as the shipping order number.

(Blocks 6 through 10 must be completed only when the block in question calls for
information that is relevant to the preference group identified in block 4.)
Block 6:  State the legal name and address (including country) of the fabric producer.
Block 7:  State the legal name and address (including country) of the yarn producer.
Block 8:  State the legal name and address of the U.S. thread producer.
Block 9:  State the name of the textile folklore article or state that the article is
handloomed fabric or handmade article made of handloomed fabrics.
Block 10:  Complete only when preference group “8” and/or “H” is inserted in block 4.
State the name of the fabric or yarn that is in short supply in the NAFTA, or that has
been designated as not available in commercial quantities in the United States.
Block 11:  The textile certificate of origin must be signed by the producer in the
beneficiary country.  An exporter who is not the producer may sign the certificate on the
basis of reasonable reliance on the producer’s written representation that the article
qualifies, or on a completed and signed certificate of origin from the producer.  
Block 12:  Insert the company name of the person signing block 11.
Block 13:  Type or print the name of the person in block 11.
Block 14:  Insert the title of the person in block 11.  
Block 15:  Insert the date on which the Certificate was completed and signed.
Block 16:  Complete if the Certificate is intended to cover multiple shipments of
identical articles as described in block 5 that are imported into the United States during
a specified period of up to one year (see 19CFR10.216(b)(4)(ii)).  The “from” date is the
date on which the Certificate became applicable to the article covered by the blanket
Certificate (this date may be prior to the date reflected in block 15).  The “to” date is the
date on which the blanket period expires.
Block 17:  Insert the telephone and facsimile numbers at which the person who signed
the Certificate may be contacted.



African Growth Opportunity Act
August 2003

24

LIST OF PROCLAMATIONS AND FEDERAL REGISTER NOTICES 

Proclamations

1. Proclamation 7350 of October 2, 2000 “To Implement the African Growth and
Opportunity Act and To Designate Eritrea as a Beneficiary Developing Country.”
(Designates beneficiary countries under AGOA, delegates the President’s
authority to the USTR, and modifies the Harmonized Tariff Schedule) 65 Federal
Register 59321-59327, October 4, 2000.

2. Proclamation 7383 of December 1, 2000 “To Implement Title V of the Trade and
Development Act of 2000 and To Modify the Generalized System of
Preferences.” 

3. Proclamation 13191 of January 17, 2001 “Implementation of the African Growth
and Opportunity Act and the United States-Caribbean Basin Trade Partnership
Act.” (Delegations to CITA and USTR) 66 Federal Register 7271-7273, January
22, 2001.

4. Proclamation 7400 of January 17, 2001 “To Designate Swaziland as a
Beneficiary Sub-Saharan African Country and for Other Purposes.” 65 Federal
Register 7373-7374, January 23, 2001. 

5. Proclamation 7626 of November 13, 2002 “To Implement Modifications to the
Caribbean Basin Economic Recovery Act and the African Growth and
Opportunity Act.” 67 Federal Register 69459-69464, November 18, 2002.

6. Proclamation 7657 of March 28, 2003 "To Take Certain Actions Under the
African Growth and Opportunity Act With Respect to the Republic of The Gambia
and the Democratic Republic of Congo."  68 Federal Register 15921, April 2,
2003.

Committee for the Implementation of Textile Agreements (CITA)
Notices

1. “Duty and Quota Free Imports of Apparel Articles Assembled From Regional and
Other Fabric for Beneficiary Sub-Saharan African Countries.” Issued by CITA, 65
Federal Register 61148, October 16, 2000.

2. “Procedures in Considering Requests Under the Textile and Apparel ‘Short
Supply’ Provisions of The African Growth and Opportunity Act and The United
States-Caribbean Basin Trade Partnership Act.” Issued by CITA, 66 Federal
Register 13502-13504, March 6, 2001.
 

U.S. Trade Representative Notices

For Notices issued by the U.S. Trade Representative's office, we refer you to
http://www.ustr.gov.  

http://www.ustr.gov/
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U.S. Customs Service Regulations

1. “African Growth and Opportunity Act and Generalized System of Preferences.”
[Interim regulations]  Issued by U.S. Customs Service, 65 Federal Register
59668-59681, October 5, 2000.

2. “African Growth and Opportunity Act and Generalized System of Preferences.”
[Interim regulations; corrections]  Issued by U.S. Customs Service, 65 Federal
Register 67260, November 9, 2000.

3. "Trade Benefits Under the African Growth and Opportunity Act." [Interim
regulations]   Issued by U.S. Customs Service, 68 Federal Register 13820,
March 21, 2003.

ADDITIONAL INFORMATION

The Internet 

The home page of U.S. Customs and Border Protection on the Internet’s World Wide
Web, provides the trade community with current, relevant information regarding CBP
operations and items of special interest. The site posts information -- which includes
proposed regulations, news releases, publications and notices, etc. -- that can be
searched, read on-line, printed or downloaded to your personal computer. The web site
was established as a trade-friendly mechanism to assist the importing and exporting
community.  The web site also links to the home pages of many other agencies whose
importing or exporting regulations that U.S. Customs and Border Protection helps to
enforce.  The web site also contains a wealth of information of interest to a broader
public than the trade community.  For instance, on June 20, 2001, CBP launched the
“Know Before You Go” publication and traveler awareness campaign designed to help
educate international travelers.
 
The web address of U.S. Customs and Border Protection is http://www.cbp.gov

http://www.customs.ustreas.gov./
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Customs Regulations

The current edition of Customs Regulations of the United States is a loose-leaf,
subscription publication available from the Superintendent of Documents, U.S.
Government Printing Office, Washington, DC 20402; telephone (202) 512-1800.  A
bound, 2003 edition of Title 19, Code of Federal Regulations, which incorporates all
changes to the Regulations as of April 1, 2003, is also available for sale from the same
address. All proposed and final regulations are published in the Federal Register, which
is published daily by the Office of the Federal Register, National Archives and Records
Administration, and distributed by the Superintendent of Documents.  Information about
on-line access to the Federal Register may be obtained by calling (202) 512-1530
between 7 a.m. and 5 p.m. Eastern time.  These notices are also published in the
weekly Customs Bulletin described below. 

Customs Bulletin

The Customs Bulletin and Decisions (“Customs Bulletin”) is a weekly publication that
contains decisions, rulings, regulatory proposals, notices and other information of
interest to the trade community.  It also contains decisions issued by the U.S. Court of
International Trade, as well as customs-related decisions of the U.S. Court of Appeals
for the Federal Circuit.  Each year, the Government Printing Office publishes bound
volumes of the Customs Bulletin.  Subscriptions may be purchased from the
Superintendent of Documents at the address and phone number listed above.

Importing Into the United States

This publication provides an overview of the importing process and contains general
information about import requirements. The February 2002 edition of Importing Into the
United States contains much new and revised material brought about pursuant to the
Customs Modernization Act (“Mod Act”). The Mod Act has fundamentally altered the
relationship between importers and U.S. Customs and Border Protection by shifting to
the importer the legal responsibility for declaring the value, classification, and rate of
duty applicable to entered merchandise.

The February 2002 edition contains a section entitled "Informed Compliance." A key
component of informed compliance is the shared responsibility between U.S. Customs
and Border Protection and the import community, wherein CBP communicates its
requirements to the importer, and the importer, in turn, uses reasonable care to assure
that CBP is provided accurate and timely data pertaining to his or her importation.

Single copies may be obtained from local offices of U.S. Customs and Border
Protection, or from the Office of Public Affairs, U.S. Customs and Border Protection,
1300 Pennsylvania Avenue NW, Washington, DC 20229.  An on-line version is
available at the CBP web site.  Importing Into the United States is also available for
sale, in single copies or bulk orders, from the Superintendent of Documents by calling
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(202) 512-1800, or by mail from the Superintendent of Documents, Government Printing
Office, P.O. Box 371954, Pittsburgh, PA 15250-7054.

Informed Compliance Publications

U.S. Customs and Border Protection has prepared a number of Informed Compliance
publications in the “What Every Member of the Trade Community Should Know
About:…” series.  Check the Internet web site http://www.cbp.gov for current
publications.

Value Publications

 Customs Valuation under the Trade Agreements Act of 1979 is a 96-page book
containing a detailed narrative description of the customs valuation system, the customs
valuation title of the Trade Agreements Act (§402 of the Tariff Act of 1930, as amended
by the Trade Agreements Act of 1979 (19 U.S.C. §1401a)), the Statement of
Administrative Action which was sent to the U.S. Congress in conjunction with the TAA,
regulations (19 C.F.R. §§152.000-152.108) implementing the valuation system (a few
sections of the regulations have been amended subsequent to the publication of the
book) and questions and answers concerning the valuation system.  A copy may be
obtained from U.S. Customs and Border Protection, Office of Regulations and Rulings,
Value Branch, 1300 Pennsylvania Avenue, NW, Washington, D.C. 20229.
 
 Customs Valuation Encyclopedia (with updates) is comprised of relevant statutory
provisions, CBP Regulations implementing the statute, portions of the Customs
Valuation Code, judicial precedent, and administrative rulings involving application of
valuation law.  A copy may be purchased for a nominal charge from the Superintendent
of Documents, Government Printing Office, P.O. Box 371954, Pittsburgh, PA 15250-
7054. This publication is also available on the Internet web site of U.S. Customs and
Border Protection.
 
 

 The information provided in this publication is for general information
purposes only.  Recognizing that many complicated factors may be
involved in customs issues, an importer may wish to obtain a ruling under
CBP Regulations, 19 C.F.R. Part 177, or obtain advice from an expert
(such as a licensed Customs Broker, attorney or consultant) who
specializes in customs matters.  Reliance solely on the general
information in this pamphlet may not be considered reasonable care.

 
 Additional information may also be obtained from U.S. Customs and Border Protection
ports of entry.  Please consult your telephone directory for an office near you.  The
listing will be found under U.S. Government, Department of Homeland Security.
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“Your Comments are Important”
 
 The Small Business and Regulatory Enforcement Ombudsman and 10 regional
Fairness Boards were established to receive comments from small businesses about
Federal agency enforcement activities and rate each agency’s responsiveness to small
business.  If you wish to comment on the enforcement actions of U.S. Customs and
Border Protection, call 1-888-REG-FAIR (1-888-734-3247).

REPORT SMUGGLING 1-800-BE-ALERT OR 1-800-NO-DROGA

 
 
 
 
 
 
 

 
Visit our Internet web site: http://www.cbp.gov



BACKGROUND PAPER 
February 5, 2003 

 
Implementing the  

Millennium Challenge Account 
 
Background 
 
This Background Paper sets forth the Administration’s 
vision for implementing the Millennium Challenge Account 
(MCA).  As determined by the President, the MCA will be 
established as a new government corporation supervised by a 
Board of Directors composed of Cabinet level officials and 
led by a Chief Executive Officer nominated by the President 
and confirmed by the Senate.   
 
The MCA represents a new approach to providing and 
delivering development assistance.  The MCA’s country 
selection process builds on recent development research 
that emphasizes the role a country’s own policies and 
institutions play in its development.1  Similarly, the 
implementation of MCA programs will recognize the need for 
country ownership, financial oversight, and accountability 
for results to ensure effective development assistance.  
These principles will be embodied in MCA contracts between 
the MCA Corporation and recipient countries. 
 
A Focus on Growth 
 
The goal of the MCA is to reduce poverty by significantly 
increasing the economic growth trajectory of recipient 
countries.  This requires an emphasis on investments that 
raise the productive potential of a country’s citizens and 
firms and help integrate its economy into the global 
product and capital markets.  Key areas of focus would 
include: 
�� Agricultural development 
�� Education 
�� Enterprise and private sector development  
�� Governance 
�� Health 
�� Trade and investment capacity building 
 

                                                 
1 See 11/25/02 White House Fact Sheet, The Millennium Challenge Account 
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Genuine Partnerships 
 
The MCA will signal a new relationship between donors and 
recipients.  Implementation will be based on a genuine 
partnership between the United States and the recipient 
country.  MCA programs will be implemented by non-
governmental organizations and the private sector, in 
addition to public sector agencies, and the MCA will strive 
to achieve within recipient countries a broad coalition 
around development investments.  The recipient country’s 
MCA program should reflect an open consultative process, 
integrating official interests with those of the private 
sector, civil society, and other donor partners, and 
bringing an inclusive perspective to discussions between 
the country and the MCA.  In formulating the MCA contract, 
we would assume that the recipient country will take into 
account its Poverty Reduction Strategy Paper (PRSP) or 
other development plans.  
 
The recipient country will be responsible for: 
�� Guaranteeing open private sector and civil society 

involvement in developing and implementing the MCA 
contract; 

�� Managing coordination among the MCA and other donors to 
maximize development impact and avoid overlapping or 
duplication of efforts; 

�� Ensuring an open and unbiased process that would identify 
the most promising activities to accomplish MCA goals; 

�� Publicizing the terms of the contract, making it clear 
that the responsible actors within the country would be 
held accountable for performance by their constituents as 
well as the MCA; and  

�� Monitoring and assessing activities needed to meet MCA 
contract benchmarks and goals.  

 
The USG will be responsible for: 
�� Providing technical assistance to help countries 

establish credible baseline data and to build the 
capacity to collect data in the future, and to strengthen 
public expenditure, management and financial 
accountability;   

�� Disbursing funds in the most efficient manner to the 
implementers of MCA activities; and 

�� Monitoring MCA contract benchmarks and evaluating 
progress toward MCA goals. 
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MCA Contracts 
 
Each country would negotiate and sign a contract with the 
MCA Corporation that would be made public.  Like a business 
plan, the contract would focus on a few key goals and how 
they would be achieved. Each MCA contract would include the 
following components: 
 
�� A limited number of clear measurable goals; 
�� A specific time frame within which the goals would be 

accomplished; 
�� The specific activities and intermediate steps that would 

be needed to accomplish these goals; 
�� Concrete, measurable benchmarks that would be used to 

assess progress toward the goals; 
�� Baseline information against which progress can be 

measured, or a strategy to gather baseline data where it 
is lacking; 

�� Specific benchmarks for measuring progress of, and 
improvement in, budgeting, tracking of expenditures and 
financial oversight (such as auditing, transparency, 
etc.); 

�� Mechanisms for sustaining goals accomplished under the 
MCA after the contract ends; and 

�� Conditions under which the contract would be terminated 
or amended. 

 
Contract Assessment and Approval 
 
Selection as an MCA country alone will not guarantee 
automatic funding of all aspects of a country’s proposed 
contract.  Contract proposals would be evaluated by:   
�� Sectoral teams composed of USG officials and, where 

appropriate, outside experts and; 
�� A country team composed of USG officials and, where 

appropriate, outside experts. 
 

The MCA will make every effort to help selected countries 
obtain the technical assistance necessary to ensure that 
their contract proposals meet the rigorous analytical 
standards needed both to establish the feasibility of their 
strategies and to ensure their effective implementation.  
The MCA Board will exercise final approval. 
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Monitoring and Evaluation 
 
Monitoring and evaluation to ensure accountability for 
results will be an integral part of every activity for 
which MCA funds are used.  Monitoring and evaluation will 
be conducted by the MCA administrative structure and/or by 
third-party contractors.  To facilitate such monitoring, it 
is critical that no contract be signed unless it includes 
baseline data from which progress can be measured or, where 
it is lacking, a clear strategy for gathering such data 
before contract activities commence.  In addition, every 
contract would specify regular benchmarks for evaluating 
progress, and suggested corrective actions to be 
implemented to keep the program on track.  All evaluations, 
as well as the terms of the contract, would be made public 
in the United States and the host country. 
 
Several kinds of activities will be monitored: 
�� Financial responsibility/accountability;  
�� Auditing to ensure that data reported by recipients is 

accurate and complete; 
�� Overall budget data to demonstrate clearly that recipient 

governments are using MCA resources along with their own 
domestic and other development resources in a 
complimentary manner aimed at development results and 
priorities; 

�� Specific benchmarks for measuring progress toward program 
goals; and 

�� Sustained country commitment to MCA selection criteria. 
 
Monitoring should be conducted by: 
�� Independent contractors with professional auditing 

expertise and/or the MCA Corporation for financial 
accountability, data accuracy, country budget 
allocations, and specific benchmarks; and the    

�� MCA Board for conformity with selection criteria. 
 
Term and Sustainability 
 
MCA contracts will fund activities for a limited term and 
will provide for a mid-term review.  There can be 
“incentive clauses” in the contract to stimulate better 
performance.   
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All activities initiated under the MCA will have to be 
sustainable once the contract term ends.  Recipients will 
have to be clear about how the funding for recurrent costs, 
if needed, would be provided.   
 
Termination  
 
Programs will continue to receive funding, subject to 
congressional appropriation, under the terms of the 
country’s MCA contract unless they fail to meet the 
specific conditions for performance specified in the 
contract.  Funding for all or part of the MCA contract 
could be scaled back or ended for: 
�� Failing to meet financial standards/accountability; or  
�� Failing to attain specific benchmarks.  
 
Country participation in the MCA could be terminated for: 
�� Failing to meet qualifying criteria as indicated by an 

absolute decline in the policy environment related to 
ruling justly, investing in people, or promoting economic 
freedom; or 

�� Material changes in conditions affecting development 
prospects (e.g. military coups).  
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Report on the Criteria and Methodology for 
Determining the Eligibility of Candidate Countries for 
Millennium Challenge Account Assistance in FY 2005  

 
Summary 
 
This report to Congress is provided in accordance with Section 608(b) of the Millennium 
Challenge Act of 2003, 22 U.S.C.A. 7701, 7707(b) (the “Act”). 
 
The Act authorizes the provision of Millennium Challenge Account (“MCA”') assistance to 
countries that enter into compacts with the United States to support policies and programs that 
advance the prospects of such countries achieving lasting economic growth and poverty 
reduction.  The Act requires the Millennium Challenge Corporation to take a number of steps in 
determining the countries that, based on their demonstrated commitment to just and democratic 
governance, economic freedom and investing in their people, will be eligible for MCA assistance 
during Fiscal Year 2005. These steps include the submission of reports to the congressional 
committees specified in the Act and the publication of Notices in the Federal Register that 
identify: 
 
1. The countries that are “candidate countries” for MCA assistance during Fiscal Year 2005 

based on their per-capita income levels and their eligibility to receive assistance under 
U.S. law and countries that would be candidate countries but for legal prohibitions on 
assistance (Section 608(a) of the Act);  

 
2. The criteria and methodology that the Board of Directors of the Millennium Challenge 

Corporation (the “Board”) will use to measure and evaluate the relative policy 
performance of the candidate countries consistent with the requirements of Section 607 of 
the Act in order to select “eligible countries” from among the “candidate countries” 
(Section 608(b) of the Act); and 

 
3. The list of countries determined by the Board to be “eligible countries” for Fiscal Year 

2005, including which of the eligible countries the Board will seek to enter into MCA 
compacts (Section 608(d) of the Act). 

 
This report sets out the criteria and methodology to be applied in determining eligibility for FY 
2005 MCA assistance.  
 
Changes to the Criteria and Methodology for FY 2005 
 
MCC has received constructive input on the indicators since the announcement of FY 2004’s 
selection criteria and methodology.  That input has been taken into account in creating the 
criteria and methodology for the selection of eligible countries for FY05.  Since the selection 
process for FY05 falls soon after the FY04 selection process, MCC will not make far-reaching 
changes this year, as continuity is a vital concept to the selection methodology.  In addition, 
more time is necessary to fully evaluate some potential changes, including the use of additional 
or different policy indicators.   



This section describes two changes in the policy indicators for the FY05 selection process.  This 
section also outlines some potential changes to the indicators that will be explored for the FY06 
process, in order to solicit comments from the public and to provide countries an opportunity to 
evaluate their performance in these areas prior to the possible implementation of more 
substantial changes. 
 
We hope that by highlighting our intention to look for better and more comprehensive indicators 
we will stimulate interest in improving the available data.  In assessing new indicators, we will 
favor those that: 1) are developed by an independent third party, 2) utilize objective and high-
quality data, 3) are analytically rigorous and publicly available, 4) have broad country-coverage 
and are comparable across countries, 5) have a clear theoretical or empirical link to economic 
growth and poverty reduction, 6) are policy-linked, i.e. measure factors that governments can 
influence within a two to three year horizon, and 7) have broad consistency in results from year 
to year. 
 
A summary of the changes (and potential future changes) to the selection criteria and 
methodology follows:  
 
Economic Freedom: 
 
− Inflation:  A new inflation rate of 15 percent will be used in FY05 (down from the 20 percent 

rate used in FY04), making it slightly more difficult to pass and a more meaningful test of a 
country’s economic policies.  MCC intends to consider a further reduction to 10 percent for 
FY06. 
 

− Management of Natural Resources:  As indicated in the FY04 report to Congress, MCC has 
been working with experts both inside and outside of government to explore possible better 
measures in this area.  MCC has not yet identified a source of reliable, consistent data for 
assessing the quality of a country’s policies regarding the management of natural resources.  
In order to identify an existing natural resources management indicator or to stimulate 
development of a new indicator, MCC intends to establish a working group, chaired by MCC 
Board Member Christine Todd Whitman, to work with outside groups and experts to 
establish criteria, and invite proposals, for such an indicator.  Pending the results of this 
work, the Board will rely on the assessments described in the “Criteria and Methodology” 
section below for the FY05 selection process. 

 
− Trade Policy:  The Trade Policy indicator is viewed by MCC as valuable and no changes will 

be made for the FY05 selection process. MCC intends, however, to conduct a thorough 
review over the next year to explore whether a measure of trade barriers more closely linked 
to growth is available.     
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− Entrepreneurial Environment:  The Days to Start a Business indicator is viewed by MCC as a 
valuable indicator of barriers to entrepreneurship.  In the future, MCC would like to move 
towards a more comprehensive measure of a country’s policies with respect to encouraging 
entrepreneurship and private-sector ownership.  As such, in addition to continuing to use the 
Days to Start a Business indicator, in the coming year MCC will be investigating the use of 
related indicators, such as costs of starting businesses, time and costs of enforcing contracts, 
time and costs of land registration, protection of property rights, and the private sector’s 
share of the economy.  

 
Investing in People:  
 
MCC has evaluated the indicators in the Investing in People category and will substitute one 
indicator for FY05.   
 

− Girls’ Primary Completion Rates:  In FY05, we have substituted Girl’s Primary 
Completion Rates for Primary Completion Rates.  We believe that using completion rate 
data disaggregated by gender both continues MCC’s focus on the importance of countries 
investing in the education of their people while better highlighting the importance of the 
well-being of women and girls as contributors to a country’s economic growth and 
poverty reduction. 

 
MCC will continue to explore additional ways to measure investments in people, particularly 
with respect to women and children, and anticipates additional changes in FY06.  MCC has, in 
conjunction with outside experts, researched possible indicators measuring investments in 
women’s health, children’s heath, girls’ education, and public health.  We have identified several 
possible indicators, including Skilled Attendants at Birth (a proxy for maternal mortality which 
measures births attended by medically-trained midwifes, nurses or doctors), which will be 
considered more closely for potential use in FY06.   
 
 
Criteria and Methodology 
 
The Board will select eligible countries based on their overall performance in relation to their 
peers in three broad policy categories: Ruling Justly, Encouraging Economic Freedom, and 
Investing in People.  Section 607 of the Act requires that the Board’s determination of eligibility 
be based “to the maximum extent possible, upon objective and quantifiable indicators of a 
country's demonstrated commitment” to the criteria set out in the Act.  For FY 2005, candidate 
countries are those countries that have a per capita income equal to or less than $1465, and are 
not ineligible to receive United States economic assistance.   
 
The Board will make use of sixteen indicators to assess policy performance of individual 
countries (specific definitions of the indicators and their sources are set out in Annex A).  These 
indicators are grouped for purposes of the assessment methodology under the three policy 
categories as follows:   
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Ruling Justly:  Encouraging Economic 
Freedom: 

Investing in People: 

1. Civil Liberties 1. Country Credit Rating  
2. Political Rights 2. 1-year Consumer Price Inflation 

1. Public Expenditures on Health as Percent 
of GDP 

3. Voice and Accountability 3. Fiscal Policy  2. Immunization Rates: DPT3 and Measles 
4. Government Effectiveness 4. Trade Policy  
5. Rule of Law  5. Regulatory Quality  

3. Public Primary Education Spending as 
Percent of GDP 

6. Control of Corruption 6. Days to Start a Business  4. Girls Primary Education Completion Rate 

 
   
In making its determination of eligibility with respect to a particular candidate country, the 
Board will consider whether such country performs above the median in relation to its peers on 
at least half of the indicators in each of the three policy categories and above the median on the 
corruption indicator.  One exception to this methodology is that the median is not used for the 
inflation indicator.  Instead, to pass the indicator, a country’s inflation rate needs to be under a 
fixed ceiling of 15%.  The indicators methodology will be the predominant basis for determining 
which countries will be eligible for MCA assistance.  In addition, the Board may exercise 
discretion in evaluating and translating the indicators into a final list of eligible countries.  In this 
respect, the Board may also consider whether any adjustments should be made for data gaps, 
lags, trends, or other weaknesses in particular indicators.  Likewise, the Board may deem a 
country ineligible if it performs substantially below average on any indicator and has not taken 
appropriate measures to address this shortcoming.   
 
Where necessary, the Board may also take into account other data and quantitative information 
as well as qualitative information to determine whether a country performed satisfactorily in 
relation to its peers in a given category.  As provided in the Act, the CEO’s report to Congress 
setting out the list of eligible countries and which of those countries the MCC will seek to enter 
into Compact negotiations will include a justification for such eligibility determinations and 
selections for Compact negotiation. 
 
There are elements of the criteria set out in the Act for which there is either limited quantitative 
information (e.g., rights of people with disabilities) or no well-developed performance indicator 
(e.g., sustainable management of natural resources).  Until such data and/or indicators are 
developed, in assessing performance in these areas the Board may rely on supplemental data and 
qualitative information.  For example, the State Department Human Rights report contains 
qualitative information to make an assessment on a variety of criteria outlined by Congress, such 
as the rights of people with disabilities, the treatment of women and children, worker rights, and 
human rights.  Similarly, as additional information in the area of corruption, the Board may also 
consider how the country scores on Transparency International’s Corruption Perceptions Index. 

 
The Board’s assessment of a country’s commitment to economic policies that promote the 
sustainable management of natural resources may make use of quantitative and qualitative 
information such as access to sanitation, deforestation, conservation of land and marine 
resources, land tenure institutions, and protection of threatened and endangered species.  The 
MCC will continue to consult with experts and work to refine this approach over time, including 
by creating a working group that will establish and make public criteria for the indicator and 
continue to explore existing data with the objective of finding a suitable indicator. 
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Relationship to Legislative Criteria 
 
Within each policy category, the Act sets out a number of specific selection criteria.  As 
indicated above, a set of objective and quantifiable policy indicators is being used to establish 
eligibility for MCA assistance and measure the relative performance by candidate countries 
against these criteria.  The Board’s approach to determining eligibility ensures that performance 
against each of these criteria is assessed by at least one of the sixteen objective indicators.  Most 
are addressed by multiple indicators.  The specific indicators used to measure each of the criteria 
set out in the Act are as follows: 
  

Section 607(b)(1:) Just and democratic governance, including a demonstrated 
commitment to-- 

 
(A) promote political pluralism, equality, and the rule of law:  

Indicators – Political Rights, Civil Liberties, Voice and Accountability and 
Rule of Law  
 

(B) respect human and civil rights, including the rights of people with disabilities; 
Indicators – Political Rights and Civil Liberties. 

 
(C) protect private property rights; 

Indicators – Civil Liberties, Regulatory Quality and Rule of Law.  
 
(D) encourage transparency and accountability of government; and 

Indicators – Political Rights, Civil Liberties, Voice and Accountability, 
and Government Effectiveness.  

 
(E) combat corruption; 

Indicators – Civil Liberties and Control of Corruption. 
 
Where necessary the Board will also draw on supplemental data and qualitative 
information, including: the State Department’s Human Rights Report and Transparency 
International Corruption Perception’s Index. 
 

Section 607(b)(2): Economic freedom, including a demonstrated commitment to 
economic policies that-- 

 
(A) encourage citizens and firms to participate in global trade and international 
capital markets; 

Indicators – Country Credit Rating, Fiscal Policy, Inflation, Trade Policy, 
and Regulatory Quality. 

 
(B) promote private sector growth and the sustainable management of natural 
resources; 
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Indicators – Inflation, Days to Start a Business, Fiscal Policy, and 
Regulatory Quality. 

 
(C) strengthen market forces in the economy; and 

Indicators – Fiscal Policy, Inflation, and Regulatory Quality. 
 
(D) respect worker rights, including the right to form labor unions; and 

Indicators – Civil Liberties. 
 
Where necessary the Board will also draw on supplemental data and qualitative 
information including: the State Department’s Human Rights Report, access to sanitation, 
deforestation, conservation of land and marine resources, land tenure institutions, and 
protection of threatened and endangered species. 
 

 
Section 607(b)(3): Investments in the people of such country, particularly women and 
children, including programs that-- 

 
(A) promote broad-based primary education; and 

Indicators – Girls’ Primary Education Completion Rate and Public 
Spending on Primary Education. 

 
(B) strengthen and build capacity to provide quality public health and reduce 
child mortality. 

Indicators – Immunization and Public Spending on Health. 
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Annex A: Indicator Definitions 

 

The following 16 indicators will be used to measure candidate countries’ adherence to the 
criteria found in Section 607(b) of the Act.  The indicators are intended to assess the degree to 
which the political and economic conditions in a country serve to promote broad-based 
sustainable economic growth and thus provide a sound environment for the use of MCA funds. 
The indicators are not goals in themselves; rather, they measure policies that are necessary 
conditions for a country to achieve broad-based sustainable economic growth.  The indicators 
were selected based on their relationship to growth and poverty reduction, the number of 
countries they cover, their transparency and availability, and their relative soundness and 
objectivity. Where possible, the indicators rely on indices of performance developed by 
independent sources. 

Ruling Justly:  
 

1) Civil Liberties: A panel of independent experts rates countries on: freedom of 
expression, association and organizational rights, rule of law and human rights, and 
personal autonomy and economic rights.  Source: Freedom House. 
 
2) Political Rights: A panel of independent experts rates countries on:  the prevalence of 
free and fair elections of officials with real power; the ability of citizens to form political 
parties that may compete fairly in elections; freedom from domination by the military, 
foreign powers, totalitarian parties, religious hierarchies and economic oligarchies; and 
the political rights of minority groups.  Source: Freedom House. 
 
3) Voice and Accountability: An index of surveys that rates countries on:  ability of 
institutions to protect civil liberties, the extent to which citizens of a country, are able to 
participate in the selection of governments, and the independence of the media.  Source: 
World Bank Institute. 
 
4) Government Effectiveness: An index of surveys that rates countries on:  the quality of 
public service provision, civil services’ competency and independence from political 
pressures, and the government’s ability to plan and implement sound policies.  Source:  
World Bank Institute. 
 
5) Rule of Law: An index of surveys that rates countries on:  the extent to which the 
public has confidence in and abides by rules of society; incidence of violent and non-
violent crime; effectiveness and predictability of the judiciary; and the enforceability of 
contracts.  Source: World Bank Institute. 
 
6) Control of Corruption: An index of surveys that rates countries on:  the frequency of 
“additional payments to get things done,” the effects of corruption on the business 
environment, “grand corruption” in the political arena and the tendency of elites to 
engage in “state capture.”  Source:  World Bank Institute.  
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Encouraging Economic Freedom: 

1) Country Credit Rating: A semi-annual survey of bankers’ and fund managers’ 
perceptions of a country’s risk of default.  Source: Institutional Investor Magazine. 
 
2) Inflation: The most recent 12 month change in consumer prices as reported in the 
IMF’s International Financial Statistics or in another public forum by the relevant 
national monetary authorities.  Source: Multiple. 
 
3) Fiscal Policy: The overall budget deficit divided by GDP, averaged over a three-year 
period.  The data for this measure is being provided directly by the recipient government 
and will be cross checked with other sources and made publicly available to try to ensure 
consistency across countries.    Source: National Governments and IMF WEO. 
 
4) Days to Start a Business: The Private Sector Advisory Service of the World Bank 
Group works with local lawyers and other professionals to examine specific regulations 
that impact business investment.  One of their studies measures how many days it takes 
to open a new business.  Source: World Bank. 
 
5) Trade Policy: A measure of a country’s openness to international trade based on 
average tariff rates and non-tariff barriers to trade.  Source: The Heritage Foundation’s 
Index of Economic Freedom. 
 
6) Regulatory Quality Rating: An index of surveys that rates countries on:  the burden of 
regulations on business, price controls, the government’s role in the economy, foreign 
investment regulation and many other areas.  Source: World Bank Institute. 

 
Investing in People:  
 

1) Public Expenditure on Health:  Total expenditures by government at all levels on 
health divided by GDP.  Source: National Governments. 
 
2) Immunization: The average of DPT3 and measles immunization rates for the most 
recent year available.  Source: The World Health Organization WHO. 
 
3) Total Public Expenditure on Primary Education:  Total expenditures by government at 
all levels on primary education divided by GDP.  Source: National Governments. 
 
4) Girls’ Primary Completion Rate:  The number of female students completing primary 
education divided by the population in the relevant age cohort.  Source: World Bank and 
UNESCO. 
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Reducing Poverty Through Growth 

 
GUIDELINES FOR ECONOMIC ANALYSIS 

 
Objectives 
 
With one of MCC's principal defining characteristics being a focus on measuring results and 
investing for performance, all proposal components should be subjected to as careful an economic 
analysis as is feasible in the country circumstances, preferably starting at as early a point as 
possible in the proposal assessment process. MCC's goals include seeking as high an economic 
return on its investments in eligible countries as is possible while achieving poverty reduction and 
without voiding the country ownership principle. We need economic reasoning and analysis, 
starting early on and refined continually throughout the due diligence process, to assess a project's 
logic and potential impact on economic growth and poverty reduction, to test claims of the 
necessity and sufficiency of project components in achieving the overall objective and to examine 
critical linkages and dependencies. Economic analysis is one of the tools we will use for 
screening and agreeing to components of proposals, investigating alternatives, comparing with 
evidence from the experience of MCC and others, and seeking to maximize results.  
 
Early Evaluation  
 
Upon receiving a proposal or substantive communication on what is likely to be in one, MCC 
should subject it to preliminary economic analysis - at least of a "back-of-the-envelope" nature-
ideally along with an initial examination of its technical feasibility and institutional capacity. To 
maintain our focus on MCC's mission of promoting poverty reduction through economic growth 
and to deploy our resources most efficiently, we should require quantitative estimates, however 
rough, of economic and distributional impact (e., the poverty reduction impact) of proposal 
components early enough so that the economic outcomes can be considered at the same time, and 
with at least the same weight, as any of the various other measures that need to be considered for 
a proposal to be deemed all or part of a "good compact." Such economic analyses would include 
characterizing the nature, magnitude, and timing; of the proposal's economic effects on key 
groups, assessing the aggregate impact of these effects and identifying the key factors affecting 
the likelihood, magnitude, and direction of the effects. 1 Finally, in order to assist due diligence 
economic analysis should clarify the causality underlying the proposal, and identify critical issues 
that need to be tested and given priority in the due diligence process.  
 
Clearly, economic analyses will require iterative refinement as more and better information 
becomes available. The key point here, however, is that we are more likely to conclude high- 
____________________ 
 
1While the balance of the evidence suggests that, on average, economic growth will not significantly affect 
a country’s income distribution; outcomes may differ from case to case. Thus, an ex ante assessment of a 
proposal's expected distributional effects is a natural complement to estimates of economic growth impacts. 
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quality compacts quickly if we encourage countries to look at economic outcomes from the 
outset, and if we begin working with countries on these analyses early on, before the development 
of the opportunity memo. In many cases it will be appropriate to send an early, pre-opportunity 
memo mission comprising staff or consultants relevant to the concept paper or proposal and 
adequately representing Country Relations, Monitoring and Evaluation (M&E) and Markets and 
Sector Assessments (MSA) as soon as possible after it surfaces. As much information as can be 
gathered quickly from sources in Washington, of course, should be reviewed prior to traveling, 
and in some cases it may be possible for MSA to have a reasonable comfort level on technical 
feasibility, or for M&E to have a view on economic impact, without having to join the 
exploratory mission. 
 
It may seem obvious, but it probably bears saying that our economic analysis has to start early in 
the process, to help the host country identify the key issues, data gaps, etc. and then iteratively be 
refined in conjunction with the host country as the proposal is refined, rather than calculated 
toward the end of the process after the program has been developed.  
 
Economic Rate of Return ("ERR") 
 
We will be seeking to calculate a real ERR for each of the major compact components, and as far 
as possible for the compact taken as a whole. We will not in most cases be making investments 
large enough relative to the total economy to expect to identify a measurable impact at very high 
levels of aggregation. It does not make sense for us to spend scarce time and resources on large 
time-consuming models. As much information as can reasonably be gathered at each stage of the 
proposal assessment process should be gathered on costs and benefits of proposal components, 
including both quantifiable and qualitative economic impacts. We should be seeking to quantify 
as many as possible of the meaningful effects on all identifiable, significantly affected parties. 
(The appropriate parties will include some (but in most cases not all) of the following: 
government entities, employees, customers, suppliers, competitors, new entrants producers of 
complementary products, local populations, neighbors, and the rest of society. This should be a 
natural part of working with eligible countries in order for them to find and take ownership of 
opportunities with as high priority and returns as are available, as contrasted with only focusing 
on components whose preparation is most advanced. 
 
A judgment will need to be made on reasonableness (in terms of time, cost and accuracy) for how 
much and what kinds of data to collect and how much to seek to quantify. It may be possible over 
time to develop data standards so as to be more consistent across countries and teams. Doing 
some sensitivity analysis for major variables will in many cases at least reduce the need for 
extensive and time-consuming refinement of data and estimates. Over time, and with further 
analysis of available evidence from tJ1eexperience of others, we may be able to identify certain 
sectors or types of projects whose benefits are so evident and non-controversial that we will not 
need to use scarce resources to validate them, but we are not at that stage as of today. Even in 
these areas we should undertake economic analysis as quantitatively as we can explicitly 
outlining our assumptions and articulating key sensitivities, while recognizing the increasing 
costs (and speculativeness) of greater precision. Also, future research may allow us to identify 
useful summary data, from the experience of MCC and others, for expected and realized ERRs by 
sector. 
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In addition to calculating the real ERR from the information reasonably available, we should list 
and describe highly likely but unquantified and unquantifiable externalities, both positive and 
negative. For the quantifiable portion of the economic analysis, MCC is going to use an ERR 
hurdle rate that varies with country circumstances. While it may not be possible in all cases, we 
will attempt to ensure both that the real ERR exceeds the average of the historical real growth rate 
for the previous three years , and that there are unquantified externalities that should push the 
return significantly higher. (We wish to avoid unnecessary investment of scarce resources in 
developing complex models and teasing out impacts.) 
 
It should be noted that in some cases it will be appropriate, regardless of the ERR, to look at that 
sub-set of the cost and benefit flows that produces the financial rate of return to ensure 
sustainability and viability of the proposed project, including tariff policies. In these cases, it is 
unlikely that a component with a negative financial rate of return would be acceptable, but one 
that exceeds the historical three-year growth rate average might be if the externalities were 
positive enough. 
 
Future Work 
 
In addition to possible future development of summary evidence and data standards, there are a 
number of interesting and difficult technical and practical issues that we do not have answers for 
at the moment, or only partial ones. The answer to the question of the time period over which we 
should be looking at ERR calculations right now is "over the natural life of that component" and 
unless a project choice is being made between two proposal components with relatively similar 
ERRs we are not proposing to adjust for different length of benefit streams. The level of 
confidence we have in the ERR as computed, which will have a good deal to do with how 
thoroughly prepared the project is, will be directly related to the confidence we have in the 
program cost estimates and in the assumptions on which the ERR analysis is based. Whether 
MCC itself, its partner countries, or the two together working in a collaborative effort, will 
calculate ERRs will vary case by case, but in any case MCC will have to be satisfied with the 
quality of the analysis. Differences in data availability, reliability and quality and gaps, across 
countries and between components, will have to be lived with after we have made reasonable 
efforts to improve what we can get. Whether we get overall compact ERRs by using cost 
weighted averages, combining cost and benefit flows of some or all of the components, or using 
another approach that may be suggested, should be determined by the facts and circumstances of 
the compact. The degree of elaboration of the model for any component will similarly have to be 
what judgment says is "good enough." In general, additional information or methodological 
refinements are most valuable when these would change project design or execution decisions. 
 
There is also the issue of whether we should be using ERR or net present value (NPV) for the 
economic analysis input to project selection. There appear to be reasonable arguments for using 
NPV rather than ERR as a decision making tool. The flows to be discounted would be the same 
as for the ERR calculation. The difficulty is in picking a discount rate, for which we have no 
 
 
 
 
 
____________________ 
2 This intra-country hurdle rate wil be revisited when we have more data and experience from our own 
projects and from a review of developing country experience more generally.
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clear guide. Testing project cost and benefit flows with several discount rates to check time 
sensitivity of risks and returns is good practice in any case, but such testing does not settle the 
appropriate rate question. (The same rate selection difficulty, of course, is inherent in selecting a 
hurdle rate for ERR for project selection, but there is an empirical basis for linking ERR hurdle 
rates to historical country growth rates.) It could be useful to calculate and show NPVs as well as 
ERRs, but MCC would not propose to require this in general. When comparing the economic 
impact of mutually exclusive project alternatives of different sizes, however, ERR and NPV can 
lead to different choices and NPV might in such limited circumstances be considered. 
 
Responsible MCC Staff 
 
Given their expertise in the area of economic analysis, M&E wil take primary responsibility in 
carrying out, or overseeing, the economic analyses for proposed activities. (MSA, particularly in 
infrastructure projects, may be heavily involved in producing ERRs, as may Country Relations in 
specific situations.) In addition, as and to the extent that practical evidence becomes available 
M&E will seek to identify useful and relevant comparisons of activities within proposed 
programs and possibly even across programs, based on economic analyses.  



GUIDANCE FOR DEVELOPING 
PROPOSALS FOR MCA ASSISTANCE IN FY 2004 

Following the May 2004 announcement of countries eligible to receive Millennium 
Challenge Account (MCA) assistance in FY 2004, the Millennium Challenge 
Corporation (MCC) Board of Directors will invite eligible countries to submit 
proposals requesting funding from MCC.  The following guidance is intended to help 
eligible countries develop their proposals. 

Philosophy of the Millennium Challenge Account 

The MCA is a partnership built on several key principles – including a focus on 
sustainable growth, country ownership, inclusiveness, accountability, and emphasis 
on results – that will be reflected throughout the development and implementation of 
MCA programs.  The MCA builds on development research that emphasizes the 
central role that a country’s own policies and institutions play in its economic 
development and the need for strong country “ownership” of development objectives, 
policies and actions.  As a result, the MCC will request that the country identify as 
part of the proposal its specific developmental goals as well as plans for continued 
policy reform and the strengthening of institutions critical to economic growth and 
poverty reduction.  The MCA also recognizes that an effective MCA program will 
require measurable goals, accountability for results and effective financial oversight.   

Consistent with the belief that effective development assistance requires a broad base 
of support in a country, MCC expects that MCA programs will be implemented by a 
variety of organizations, including government agencies, non-governmental 
organizations and private sector entities.  Likewise, each proposal is expected to 
reflect the results of an open consultative process, integrating governmental interests 
with those of the private sector and civil society.   

MCA Compacts 

Funding for an MCA program will require the successful negotiation of a Compact 
between the applicant country and MCC.  The level of specificity in a Compact will 
likely vary from country to country.  Although in some instances the Compact itself 
may include detailed plans (e.g., financial, accounting, reporting, monitoring and 
evaluation, etc.) at the project and activity level, MCC expects that in many cases the 
Compact will reflect an agreement on the overall goals and strategy for program 
implementation, with project plans included in subsequent implementing agreements 
executed under the Compact framework.  In any event, each proposal should include 
as much detail as possible about the specific goals and objectives of the proposed 
MCA program.   



Proposals for MCA Assistance 

MCC expects that the form and content of proposals for MCA assistance will vary 
depending on the nature and complexity of the proposed country program.  Likewise, 
many of the details of a country program and the terms of a Compact will need to be 
developed over time and through discussions and negotiations between the MCC and 
the applicant country.  Nonetheless, as illustrated more fully in the attached sample 
proposal we encourage countries to include as much of the following information as 
possible about the proposed program in their initial submissions: 

• 	 Purpose/Objectives 
o 	Summary of the proposal, including a description of your country’s 

overall strategy for economic growth and poverty reduction, the key 
impediments to economic growth and poverty reduction in your country, 
and how your country intends to utilize MCA assistance to address those 
impediments 

o 	Specific goals to be achieved during the term of the proposed Compact, 
including identification of proposed priority areas and intended 
beneficiaries 

o 	Proposed duration of the Compact (not to exceed 5 years) 

• 	 Justification 
o 	Explanation of why your proposed program is a high priority for economic 

development and poverty reduction in your country and the most in need 
of support from MCA. 

o 	Explanation of why the program has a high likelihood of success, 
including a description of key opportunity and risk factors.  If possible, 
describe how the program compares to other similar development 
initiatives, whether in your country or elsewhere  

• 	 Consultative Process - Description of the public/private consultative process 
used to develop the proposal 

• 	 Implementation - Description of the overall strategy for implementation of the 
program, including: 

o 	Institutional Framework - Description of the proposed institutional 
arrangements and responsibilities for program oversight, project/activity 
approvals, overall financial management, program monitoring/evaluation, 
and coordination with the MCC, including, where appropriate, the 
anticipated role of civil society and the private sector in implementation of 
the program 

o 	Donor Coordination - Description of other donor activity in the proposed 
priority areas and mechanisms for coordination with MCC activities  



o 	Policies - Description of the policy, legal and regulatory actions and 
improvements that your government has identified as necessary to support 
the specific program objectives 

o 	Projects - Where appropriate, a description of illustrative projects that 
could be funded under the Compact and a process for solicitation, review 
and approval of proposals for implementing the program 

o 	Cost and Financing - Multi-year financial plan, including estimated 
contributions by MCC, your government and other third parties to the 
proposed program 

o 	Monitoring and Accountability – Description of a proposed monitoring 
plan (including quantitative indicators, where possible) for measuring the 
progress in achieving the goals of the Compact, a fiscal accountability 
plan, and a process for ensuring open, fair, and competitive procedures in 
grant awards and procurement of goods and services 

• 	 Sustainability: Your country’s strategy to sustain progress on the MCA program 
after expiration of the Compact 

• 	 Commitment to MCA Criteria - Description of the steps your government is 
taking/will take to continue your country’s progress on overall performance on 
the MCA selection criteria 

Proposal Review and Next Steps 

The submission of a proposal by an eligible country does not guarantee that MCC will 
finalize a Compact with such country or fund the country’s proposed program.  MCC will 
evaluate proposals and make investment decisions based on a variety of considerations, 
including how well the proposal has demonstrated the relationship between the proposed 
program and economic growth and poverty reduction.  The quality of a country’s initial 
proposal, however, will determine how quickly the MCC can begin substantive 
discussions with the country and will likely influence the speed with which a Compact 
can be negotiated and the timing of any assistance approved by the MCC Board.   

Following our review of an eligible country’s proposal, the MCC will contact the 
country’s designated representative to discuss next steps.  Eligible countries should 
understand that the process between submission of a proposal and implementation of an 
MCA program will involve a number of steps and will likely vary from country-to-
country. In some instances, for example, the next step may be for MCC to help the 
country identify appropriate technical assistance to further develop the proposal.  In other 
instances, the initial proposal may be sufficiently well developed to form the basis for 
more detailed substantive discussions with MCC on program goals and budgets, financial 
and program accountability and other issues related to the proposed program.  If and 
when MCC and an eligible country have reached a general agreement on the parameters 
of an MCA program in that country, we will be in a position to begin negotiating a final 



Compact (which must be approved by the MCC Board) and preparing for program 
implementation.   

If you have any questions about the development or submission of a proposal, please 
contact Sherri Kraham at (703) 875-7323 or compactguidance@mcc.gov. 

Eligible countries may submit proposals in electronic form to Proposals@mcc.gov and in 
hard copy to: 

Millennium Challenge Corporation 

Attn: MCA Program Proposals 

1000 Wilson Blvd 

Suite 1411 

Arlington, Virginia 22209 


THESE GUIDELINES ARE PROVIDED FOR INFORMATION PURPOSES 
ONLY AND WILL LIKELY BE AMENDED AND/OR SUPPLEMENTED FROM 
TIME TO TIME BY MCC. NEITHER THESE GUIDELINES NOR THE 
SUBMISSION OF A PROPOSAL FOR MCA ASSISTANCE CREATES ANY 
RIGHTS IN FAVOR OF THE APPLICANT OR ANY OTHER PARTY.   

Last updated: 4/29/04 



SAMPLE ELEMENTS OF A PROPOSAL FOR  
MILLENNIUM CHALLENGE ACCOUNT ASSISTANCE 

Before a Millennium Challenge Account (MCA) country program and the related MCA 
Compact are finalized, the Millennium Challenge Corporation (MCC) and the applicant 
country must agree on the goals and strategy for overall program implementation.  The 
MCA Compact, together with related program documents and implementing agreements 
executed under the Compact framework, will identify high-level goals as well as 
operating details (e.g., financial, accounting, reporting, monitoring and evaluation plans) 
at both the program level and the specific project and activity level. 

MCC expects that the form and content of initial proposals will vary depending on a 
number of factors, including the nature and complexity of the proposed country program. 
Likewise, many of the details of an MCA program in a country will necessarily be 
developed over time and through discussions and negotiations between MCC and the 
applicant country. Nonetheless, applicant countries are encouraged to include as much 
information as possible about the proposed country program in their initial submissions.  
The following illustrates some of the elements that -- in addition to requisite legal terms 
(e.g., prohibition against taxation of MCA assistance) -- will ultimately be included in the 
Compact and related program documents and agreements and, as such, might be included 
in a proposal for MCA assistance: 

1. 	 Purposes and Objectives: 

a. 	 Summary of Proposal: [Summary of the proposal, including key elements of 
the government’s overall economic growth and poverty reduction strategy as well 
as the development program(s) for which MCA assistance is sought (the 
“Program”).  This summary could also address key impediments to economic 
growth and poverty reduction in your country and describe how the government 
proposes to utilize MCA assistance to address those impediments] 

b. 	 Proposed Priority Areas: [Description of the priority areas, by sector, that the 
you propose to be the focus of the Program (e.g., Education, Healthcare, 
Agriculture, Financial Sector Development, Privatization, Legal and Regulatory 
Reform, Judicial Reform, etc.).  Note that the aforementioned list of sample 
priority areas is merely illustrative and should not be viewed as indicating any 
policy preference by MCC or limiting the types of priority areas that could be 
propose] 

c. 	 Proposed Goals: [For each priority identified above, a description of: (i) specific 
goals you would expect to achieve in the priority area over the term of the 
proposed Compact; (ii) how these strategic goals are related to economic growth 
and poverty reduction in your country; and (iii) the intended beneficiaries of the 
Program, disaggregated, where possible, by income level, gender and age] 



2. 	 Justification: [Explanation of why the proposed Program is a high priority for 
economic development and poverty reduction in your country and why it is in need of 
support from MCC. This section could explain, for example, why the proposed 
Program has a high likelihood of success, including a description of key opportunity 
and risk factors. This section might also address, where possible, how the Program 
compares to other similar development initiatives, whether in your country or 
elsewhere] 

3. 	 Consultative Process: [Description of the public/private consultative process used to 
develop the proposal, including (i) how the proposal takes into account the local-level 
perspectives of your country’s rural and urban poor, including women, and how your 
government consulted with private and voluntary organizations as well as your 
business community and (ii) a list of all senior government officials and key non
governmental officials, including organizational affiliation, who played a significant 
role in developing the proposal] 

4. 	 Implementation: [Description of the overall Program implementation strategy, 
including a description of the following specific elements of the implementation 
plan:] 

a. 	 Institutional Framework:  [Description of the proposed institutional framework 
for overall Program implementation, including proposed responsibilities and roles 
of your government, MCC and other third parties in: (i) administering any 
project- and activity-level proposal solicitation, review and selection process; (ii) 
Program budgeting, accounting and control of funds and oversight of those 
processes; and (iii) managing the monitoring and evaluation processes for the 
Program.  This section could also include, where relevant, a description of the 
anticipated role of civil society and the private sector in Program implementation] 

b. 	 Donor Coordination: [Description of the process for donor coordination in your 
country with respect to the priority areas and goals identified above, including: (i) 
the contributions of other donors who have provided development assistance to 
your country in the priority areas in recent years; (ii) how existing and past 
projects related to these priorities and goals have fared; and (iii) how the activities 
undertaken to achieve the Program goals would be coordinated with the assistance 
activities of other donors during the duration of the Program.]   

c. 	 Policies: [Description of any policy, legal and regulatory actions or 
improvements that your government intends to pursue in support of the Program 
priorities and goals (e.g., modernize government financial management systems; 
improve property law or tax code, etc.), including the type(s) of assistance you 
believe MCC can provide to you in these areas] 

d. 	 Projects: [Description of illustrative projects that could be implemented and 
funded as part of the Program under the Compact framework as well as a general 



description of initial proposed projects, if any have been identified.  In this section 
you might also identify and describe, where relevant: (i) the process for ensuring 
open, fair, and competitive procedures in the consideration of any proposals 
(solicited and unsolicited) for implementing the Program or for the procurement 
of goods and services for the accomplishment of objectives under the Program; 
and (ii) how you envision the role of your government, MCC and other third 
parties in administering any proposal solicitation, review and selection process.   

e. 	 Cost and Financing: [Description of a proposed multi-year financial plan, 
including, for example: (i) the basis and supporting documentation underlying 
your estimate of the costs to achieve the Program goals and target outcomes 
identified in the Program plan; (ii) the basis for any baseline budgetary data; (iii) 
the proposed contributions by MCC, your government and other third parties 
(e.g., other donors) in furtherance of the Program objectives; and (iv) an estimated 
annual draw-down rate over the life of the Program, reflecting anticipated 
implementation progress.] 

f.	 Monitoring and Accountability: 

i. 	 Fiscal Accountability Plan: [Description of a proposed fiscal 
accountability plan for funds disbursed pursuant to the Compact, 
including, for example: funds control and documentation, separation of 
duties and internal controls, accounting standards and systems, ability to 
generate timely and meaningful reports, policies concerning public 
availability of all financial information, cash management practices, 
timely payment to vendors, procurement and contracting practices, and the 
role of independent auditors. Where appropriate, describe any plans to 
improve government financial management practices.] 

ii.	 Monitoring and Evaluating Progress: [Description of how Program 
performance and progress toward the Program goals will be evaluated, 
including, for example: (i) how achievement of the proposed goals can be 
measured; (ii) proposed intermediate outcomes and indicators that would 
be used to regularly assess progress toward achievement of the Program 
goals; (iii) available baseline data (or a plan for establishing the baseline) 
as well as proposed targets for Program goals and outcomes; and (iv) how 
you intend to manage the collection and validation of performance data.  
Where actual projects are proposed, this section could identify output 
measures and targets that contribute to achieving intermediate outcomes 
and Program goals. (See sample chart at Appendix A, which contains 
hypothetical Program goals and target outcomes, by year, and indicator(s) 
that would be used to measure progress towards achieving each goal)]   

5. 	 Sustainability Strategy: [Description of your strategy to sustain progress made 
toward achieving the goals of the Program after expiration of the Compact] 



6. 	 Commitment to MCA Criteria. [Description of the steps your government is 
taking, and intends to take, to improve your country’s overall performance on the 
MCA selection criteria identified in the “Report on the Criteria and Methodology for 
Determining the Eligibility of Candidate Countries for Millennium Challenge 
Account Assistance in FY 2004”, which are published on the MCC website at 
http://www.mcc.gov/Documents/methodology_report.pdf] 

7. 	 Other Factors for MCC Consideration: [Discussion of any other factors or 
relevant supplementary materials or documentation that support the proposal, 
including, for example, studies, research, and evaluations of ongoing or past program 
plans.] 

8. 	 Government Representative: [Identification of the government representative(s) 
(include name, title, agency and contact information) who will be principally 
responsible for negotiating the Compact on behalf of your government] 

9. 	 Transparency: [Description of how you plan to make the Compact and the results of 
progress toward Program goals publicly available in your country] 



APPENDIX A:  Goals and Outcomes Chart 

NOTE: Below is an illustrative example of a goals and outcomes chart.  Please note that 
this chart is for illustration purposes only and is not a recommendation for an area of 
focus, or for the use of specific indicators: 

Priority Area 1: Education 

Program Goal Indicator Baseline Year 1 Year 2 Year 3 Year 4 
The Program Goal stems 
directly from the major 
impediments to economic 
growth. EXAMPLES: 
Improve the skill level of 
the future labor force,  OR 
Increase standard of living 
in rural areas, etc 

Where appropriate, 
these could be sector-
level indicators. 
EXAMPLES: Literacy 
rate among school-aged 
children, OR farmer 
income 

X% Y% 

Intermediate Outcomes Indicator Baseline Year 1 Year 2 Year 3 Year 4 
Intermediate Outcomes are 
the likely result of a 
collection of individual 
projects/activities and their 
outputs. 
 EXAMPLE: “Increase in 
the % school-aged children 
attending primary school” 

EXAMPLE: 
Enrollment/Attendance 
rates 

X% X% Y% Z% Etc. 

The number of intermediate 
outcomes included in a 
Program proposal depends 
on the specific nature of the 
proposed sector. 
2nd EXAMPLE: “Increase 
in skill level of teachers” 

EXAMPLE: Teacher 
Test Scores 

X% X% Y% Z% Etc. 

Where specific projects are proposed, consider including a chart linking outputs and 
activities to outcomes and goals: 

Intermediate Outcomes Indicator Baseline T 1 T 2 T 3 T 4 
Each outcome should have 
one or more output 
indicators that contribute to 
its achievement. 
EXAMPLE: “Increase in 
skill level of teachers” 
should happen as a result of 
a teacher-training course. 

EXAMPLE: Teacher 
Test Scores 

X% X% 

Outputs Indicator Baseline T 1 T 2 T 3 T 4 
EXAMPLE: “Train 
teachers” 

EXAMPLE: Percent of 
Teachers who have 
completed training 
course 

X% X% Y% Z% Etc. 

[Insert additional chart(s) for each priority area identified in Section 1] 



ORIENTATIONS  POUR LA PRÉPARATION DE PROPOSITION 
D’ASSISTANCE MCA POUR L’EXERCICE FINANCIER 2004 

 
Suite à l’annonce, en mai 2004, des pays admissibles à l’aide du Millennium 
Challenge Account (MCA) durant l’exercice financier 2004, l’Agence chargée de la 
gestion du MCA, le Millennium Challenge Corporation (MCC), invitera les pays 
admissibles à lui soumettre une proposition. Les orientations ci-après ont pour but 
d’aider les pays admissibles dans l’élaboration de leur proposition. 
 
Philosophie du Millennium Challenge Account 
 
Le MCA est un partenariat qui repose sur plusieurs principes fondamentaux    
(croissance durable, appropriation nationale du programme, contrôle, obligation de 
rendre compte et accent sur les résultats) qui seront pris en compte tout au long de 
l’élaboration et la mise en oeuvre des programmes MCA. Le MCA souligne le rôle 
central que jouent les politiques et institutions du pays dans son développement 
économique et la nécessité d’une forte appropriation des objectifs, politiques et 
actions de développement. MCC demandera donc au pays d’identifier, dans sa 
proposition, ses objectifs précis de développement, ainsi que ses plans de réforme  
des politiques et de renforcement des institutions, essentiels à la croissance 
économique et à la réduction de la pauvreté. MCC reconnaît également qu’un 
programme MCA efficace nécessitera des objectifs mesurables, un contrôle financier 
efficace et la nécessité de rendre compte des résultats.   
 
Convaincue qu’une assistance efficace en matière de développement nécessite un 
appui solide au pays, MCC s’attend à ce que les programmes MCA soient mis en 
oeuvre par un large éventail d’organisations, y compris les organismes 
gouvernementaux, les organisations non gouvernementales et des entités du secteur 
privé. De même, on attend de chaque proposition qu’elle soit l’aboutissement d’un 
processus ouvert de consultation, intégrant les intérêts gouvernementaux à ceux du 
secteur privé et de la société civile.   
 
Accord MCA  
 
Le financement d’un programme MCA nécessitera la négociation réussie d’un 
Accord entre le pays demandeur et MCC. Le niveau de spécificité d’un Accord 
variera probablement d’un pays à l’autre. Bien que l’Accord lui-même puisse parfois 
comprendre des plans détaillés (par exemple en matière de finance, comptabilité, 
contrôle, suivi et évaluation, etc.) au niveau des projets et des activités, MCC 
s’attend, dans bien des cas, à ce qu’il porte sur les objectifs et la stratégie globale de 
mise en oeuvre du programme. De toute manière, chaque proposition devrait être 
aussi détaillée que possible concernant les buts et objectifs spécifiques du programme 
proposé.   

 



Propositions d’assistance MCA  
 
MCC s’attend à ce que la forme et le contenu des propositions d’assistance MCA 
varient suivant la nature et la complexité du programme national proposé. De même, 
bon nombre des détails d’un programme national et les modalités d’un Accord 
devront être élaborés avec le temps, par le biais de discussions et de négociations 
entre MCC et le pays demandeur. Néanmoins, comme montré plus en détail, dans le 
modèle de proposition ci-joint, nous invitons les pays à inclure le plus possible des 
informations ci-après sur le programme proposé dans leurs soumissions initiales : 
• But/Objectifs 

o Résumé de la proposition, y compris une description de la stratégie 
globale de croissance économique et de réduction de la pauvreté, les 
principales entraves à la croissance économique et à la réduction de la 
pauvreté, et comment l’assistance du MCA sera utilisée pour lever ces 
entraves. 

o Buts spécifiques à atteindre pendant la durée de l’Accord, y compris les 
domaines prioritaires et les bénéficiaires visés. 

o Durée proposée pour l’Accord (pas plus de 5 ans).   
 

• Justification 
o Expliquer pourquoi la proposition est d’une haute priorité pour le 

développement économique et pour la réduction de la pauvreté, et a le plus 
besoin d’être soutenue par le MCA. 

o Expliquer pourquoi la proposition a de fortes chances de succès, 
notamment les principaux facteurs d’opportunité et de risque. Si possible, 
décrire aussi comment la proposition se distingue des autres initiatives de 
développement similaires, que ce soit dans votre pays ou ailleurs.  

 
• Processus consultatif -- Décrire le processus consultatif public/privé utilisé pour 

élaborer la proposition. 
 

• Mise en œuvre -- Décrire la stratégie globale de mise en œuvre de la proposition, 
y compris : 

o Cadre institutionnel : décrire les dispositifs et responsabilités 
institutionnels de supervision,  d’approbation des projets/activités, de 
gestion financière globale, de suivi et évaluation, de coordination avec 
MCC, y compris, s’il y a lieu, le rôle envisagé pour la société civile et le 
secteur privé dans la mise en œuvre. 

o Coordination des bailleurs de fonds: décrire les activités des autres 
bailleurs dans les domaines prioritaires proposés, et les mécanismes de 
coordination avec les activités de MCC. 

o Politiques : décrire les mesures politiques, légales et réglementaires, ainsi 
que les améliorations nécessaires pour soutenir les objectifs spécifiques de 
la proposition. 



o Projets : décrire, à titre illustratif, les projets qui pourraient être financés 
dans le cadre de l’Accord, et le processus d’appel, de revue et 
d’approbation des offres d’exécution de la proposition. 

o Coût et Financement : présenter un plan financier pluriannuel, y compris 
votre contribution estimative, celles de MCC et d’autres tierces parties, à 
la proposition.  

o Suivi et Contrôle : présenter un plan de suivi (avec des indicateurs 
quantitatifs si possible) pour mesurer les progrès vers l’atteinte des buts de 
l’Accord, un plan de contrôle budgétaire et un processus pour garantir des 
procédures de concurrence ouvertes et justes pour l’octroi des subventions 
et l’acquisition des biens et services.        

 
 
 

• Pérennisation -- Décrire la stratégie du pays pour pérenniser les progrès réalisés 
après l’expiration de l’Accord. 

 
• Engagement à respecter les critères du MCA -- Décrire les mesures prises ou à 

prendre pour maintenir la performance globale par rapport aux critères 
d’éligibilité au MCA. 

 
Revue de la Proposition et étapes suivantes  
 
La soumission d’une proposition ne garantit ni la conclusion d’un Accord ni le 
financement de la proposition. La décision de MCC dépendra de plusieurs facteurs, 
notamment la preuve de l’existence de liens clairs entre la proposition, la croissance 
économique et la réduction de la pauvreté. Cependant, la qualité de la proposition initiale 
d’un pays déterminera la rapidité avec laquelle MCC peut entamer des discussions de 
fond avec le pays et influera probablement sur la rapidité avec laquelle on peut négocier 
un Accord et l’échéancier de toute assistance approuvée par le conseil d’administration 
de MCC.      
 
Après examen de la proposition, MCC contactera les représentant désigné du pays pour 
discuter des étapes suivantes. Dans certains cas, MCC peut aider le pays à identifier une 
assistance technique appropriée pour élaborer davantage sa proposition. Une fois un 
accord général trouvé sur les paramètres de la proposition, il sera possible de passer à la 
phase de négociation d’un Accord final (qui devra être approuvé par le Conseil 
d’administration) et de prendre les dispositions pour la mise en œuvre de la proposition.   
 
CES ORIENTATIONS SONT DONNÉES UNIQUEMENT A TITRE 
D’INFORMATION ET SONT SUSCEPTIBLES D’ETRE AMENDÉES ET/OU 
COMPLÉTÉES DE TEMPS À AUTRE PAR MCC. NI CES ORIENTATIONS, NI 
LA SOUMISSION D’UNE PROPOSITION NE CRÉENT AUCUN DROIT EN 
FAVEUR DU DEMANDEUR OU D’AUCUNE AUTRE PARTIE.   
 



EXEMPLES D’ÉLÉMENTS D’UNE PROPOSITION VISANT À OBTENIR 
L’ASSISTANCE DU  

MILLENNIUM CHALLENGE ACCOUNT  
 

Avant de retenir un programme national et de passer un Accord, le Millennium Challenge 
Corporation (MCC) et le pays demandeur doivent s’entendre sur les objectifs et la 
stratégie de mise en oeuvre globale du programme. L’Accord MCA, ainsi que les 
documents connexes du programme et les accords de mise en oeuvre signés dans le cadre 
de l’Accord, identifieront les objectifs de haut niveau ainsi que les modes de 
fonctionnement  (financier comptabilité, contrôle, suivi et évaluation) du programme et 
des projets et activités spécifiques.   
 
MCC s’attend à ce que la forme et le contenu de la proposition initiale varient suivant un 
certain nombre de facteurs, dont la nature et la complexité du programme national 
proposé. De même, de nombreux détails du programme devront nécessairement être 
élaborés avec le temps, dans le cadre de discussions et négociations entre MCC et le 
pays. Néanmoins, nous invitons les pays à inclure dans leur proposition initiale autant 
d’informations que possible sur le programme proposé. La section ci-après illustre 
quelques-uns des éléments qui – en plus des modalités juridiques nécessaires (telles que 
l’interdiction d’imposer l’assistance du MCA) – devront, en fin de compte, figurer dans 
l’Accord et les documents et autres accords connexes et, par conséquent, dans la 
proposition. 

 
1. Buts et Objectifs: 
 

a. Résumé de la Proposition :   [Résumer la Proposition, y compris les principaux 
éléments de la stratégie globale de croissance économique et de réduction de la 
pauvreté, ainsi que le ou les programmes de développement pour lesquels 
l’assistance MCA est sollicitée.  Indiquer les principaux obstacles à la croissance 
économique et à la réduction de la pauvreté et décrire comment l’assistance sera 
utilisée pour lever ces obstacles] 

 
b. Domaines prioritaires proposés : [Décrire les domaines prioritaires, par secteur, 

sur lesquels, le programme sera axé (par exemple : éducation, santé, agriculture, 
développement du secteur financier, privatisation, réforme des lois et règlements, 
réforme judiciaire, etc.). A noter que les domaines prioritaires suscités sont 
donnés à titre d’exemple et ne reflètent nullement une préférence de MCC, ni ne 
doivent limiter les choix du pays]  

 
c. Objectifs proposés : [Pour chaque priorité identifiée, décrire : (i) les objectifs 

particuliers que vous comptez réaliser en ce domaine pendant la durée de 
l’Accord ; (ii) le lien entre ces objectifs stratégiques, d’une part, et la croissance 
économique et la réduction de la pauvreté, d’autre part, et (iii) les bénéficiaires 
visés, si possible, par niveau de revenu, sexe et âge] 

 



2. Justification:  [Expliquer par exemple pourquoi et comment le programme proposé 
constitue une grande priorité pour le développement économique et la réduction de la 
pauvreté,  et pourquoi il a besoin d’être soutenu par le MCA. Expliquer pourquoi le 
programme proposé a de fortes chances de succès, en indiquant les principaux 
facteurs d’opportunité et de risque. Expliquer aussi si possible comment le 
programme se distingue d’autres projets de développement similaires, dans votre pays 
ou ailleurs]  

 
3. Processus de consultation :  [Décrire le processus public/privé de consultation utilisé 

dans l’élaboration de la proposition, y compris (i) comment la proposition prend en 
compte les points de vue des pauvres, notamment les femmes, au niveau local, en 
zones rurales et urbaines, et comment votre gouvernement a consulté les 
organisations non gouvernementales et le secteur privé, et (ii) une liste de tous les 
hauts responsables du gouvernement, du secteur privé et de la société civile qui ont 
joué un rôle important dans l’élaboration de la proposition] 

 
4. Mise en oeuvre : [Décrire la stratégie globale de mise en oeuvre du programme, y 

compris les éléments précis suivants du plan de mise en oeuvre :] 
 
a. Cadre institutionnel :  [Décrire le cadre institutionnel proposé pour la mise en 

oeuvre globale du programme, y compris les rôles et responsabilités de votre 
gouvernement, de MCC et d’autres tierces parties concernant : (i) l’administration 
de tout processus d’appel, d’examen et de sélection de propositions de projets et 
d’activités ; (ii) la budgétisation, la comptabilité et le contrôle des fonds du 
programme et la le suivi de ces processus ; et (iii) la gestion des processus de 
suivi et d’évaluation du programme. Décrire aussi le rôle de la société civile et du 
secteur privé dans la mise en oeuvre du programme] 

 
b. Coordination des bailleurs de fonds:  [Décrire le processus de coordination des 

bailleurs par rapport aux domaines prioritaires et objectifs identifiés ci-dessus, y 
compris : (i) les contributions d’autres bailleurs qui ont fourni une assistance au 
développement dans votre pays dans les domaines prioritaires, au cours des 
quelques dernières années ; (ii) les succès enregistrés par les projets existants et 
passés concernant ces priorités et objectifs ; et (iii) comment les activités 
entreprises pour atteindre les objectifs visés seraient coordonnées avec les 
activités d’assistance d’autres bailleurs pendant la durée du programme]   

 
c. Politiques :  [Décrire toute politique, mesure légale ou réglementaire ou 

amélioration que votre gouvernement a l’intention de mettre en oeuvre pour 
soutenir les priorités et objectifs du programme (par exemple, moderniser les 
systèmes de gestion financière du gouvernement ; améliorer les lois foncières ou 
le code des impôts, etc.), y compris le ou les types d’assistance que MCC pourrait, 
, à votre avis, vous procurer dans ces domaines.] 

 
 



d. Projets : [Donner des exemples de projets susceptibles d’être mis en oeuvre et 
financés dans le cadre du programme, ainsi qu’une vue d’ensemble des projets 
initiaux proposés, si de tels projets ont été identifiés. Identifier et décrire le cas 
échéant: (i) le processus visant à assurer des méthodes ouvertes, justes et 
concurrentielles pour l’examen de toute proposition (sollicitée ou non) de mise en 
oeuvre du programme ou pour l’acquisition de biens et services pour la réalisation 
des objectifs du programme ; et (ii) comment vous percevez le rôle de votre 
gouvernement, de MCC et d’autres tierces parties dans l’administration de tout 
processus d’appel, d’examen et de sélection des propositions.   

 
e. Coût et financement :  [Décrire le plan financier proposé sur plusieurs années, 

comprenant, notamment : (i) la base et les justificatifs des coûts de réalisation des 
objectifs du programme et des résultats ciblés identifiés dans le plan du 
programme ; (ii) la base de toute donnée budgétaire ; (iii) les contributions 
proposées par MCC, votre gouvernement et d’autres tierces parties (par exemple, 
d’autres bailleurs) dans l’exécution des objectifs du programme ; et (iv) un taux 
annuel estimatif de prélèvement pendant la durée du Programme, faisant état des 
progrès prévus de mise en oeuvre.]. 

 
f. Surveillance et contrôle : 
 

i. Plan de contrôle financier :  [Décrire votre plan de contrôle des fonds 
déboursés dans le cadre de l’Accord, y compris, notamment : contrôle et 
justification des fonds, séparation des tâches et des contrôles internes, 
normes et systèmes de comptabilité, capacité de produire des rapports 
significatifs en temps utile, politique de mise à disposition du public de 
l’ensemble des informations financières, pratiques de gestion des 
liquidités, paiement ponctuel des fournisseurs, pratiques d’achats et de 
conclusion de contrats, et le rôle des vérificateurs indépendants. Décrire le 
cas échéant tout plan visant à améliorer les pratiques de gestion financière 
du gouvernement.] 

  
ii. Suivi et évaluation des progrès:  [Décrire comment évaluer la 

performance du programme et les progrès réalisés en vue d’atteindre les 
objectifs visés, y compris, notamment : (i) la réalisation des objectifs 
proposés ; (ii) les résultats intermédiaires et les indicateurs qui seraient 
utilisés pour évaluer régulièrement les progrès vers l’atteinte des objectifs 
du programme ; (iii) les données de base disponibles (ou un plan 
d’établissement de la situation de base) ainsi que les cibles proposées pour 
les buts et les résultats du programme ; et (iv) comment gérer la collecte et 
la validation des données de performance. Lorsque des projets sont 
proposés, identifier des mesures de résultats et des cibles qui contribuent à 
atteindre les résultats intermédiaires et objectifs du programme. (Voir 
exemple de tableau en Annexe A, qui contient des hypothèses d’objectifs 



et résultats visés, par année, et des indicateur(s) qui serviraient à mesurer 
les progrès vers la réalisation de chaque objectif)]   

 
5. Stratégie de pérennisation : [Décrire votre stratégie pour maintenir les progrès 

accomplis en vue d’atteindre les objectifs du programme après l’expiration de 
l’Accord] 

 
6. Engagement à l’égard des critères MCA.  [Décrire les mesures que votre 

gouvernement prend ou compte prendre pour améliorer la performance de votre pays 
par rapport aux critères de sélection MCA identifiés dans « Report on the Criteria and 
Methodology for Determining the Eligibility of Candidate Countries for Millennium 
Challenge Account Assistance in FY 2004 », qu’on peut trouver sur le site Internet de 
MCC à http://www.mcc.gov/Documents/methodology_report.pdf] 

 
7. Autres facteurs que MCC peut prendre en compte :  [Analyser tout autre facteur,  

matériel ou document supplémentaire pertinent à la proposition, y compris, par 
exemple, études, recherche et évaluations des plans de programme en cours ou 
passés.] 

 
8. Représentant du gouvernement:   [Identifier le ou les représentants 

gouvernementaux (indiquer leurs noms, fonctions et adresses) à qui il incombera 
principalement de négocier l’Accord au nom de votre gouvernement] 

 
9. Transparence :  [Décrire comment vous comptez rendre publics l’Accord et les 

résultats et progrès accomplis dans la réalisation des objectifs du programme.] 



ANNEXE A :  Tableau des objectifs et résultats 
 

REMARQUE :  Le tableau ci-après donne des exemples d’objectifs et de résultats, à titre 
purement illustratif et non de recommandation de domaines privilégiés ou d’indicateurs 
particuliers : 
 
Domaine prioritaire 1 : Éducation 
 
Objectif du Programme Indicateur Situation de 

base 
An 1 An 2 An 3 An 4 

L’objectif du programme 
découle directement des 
principaux obstacles à la 
croissance économique. 
EXEMPLES : Améliorer 
les capacités de la main-
d’oeuvre future OU  
accroître le niveau de vie en 
zones rurales, etc.  

Voici, le cas échéant, 
des exemples 
d’indicateurs au niveau 
sectoriel. 
EXEMPLES : Taux 
d’alphabétisation chez 
les enfants d’âge 
scolaire OU revenus des 
agriculteurs 

X%    Y% 

       
Résultats 
Intermédiaires  

Indicateur Situation de 
base 

An 1 An 2 An 3 An 4 

Les résultats intermédiaires 
découlent probablement 
d’une série de 
projets/activités individuels 
et de leurs résultats.  
 EXEMPLE : « 
Augmentation du % 
d’enfants d’âge scolaire 
fréquentant l’école primaire 
» 

EXEMPLE : Taux 
d’inscription/de 
fréquentation 

X% X% Y% Z% Etc. 

Le nombre de résultats 
intermédiaires inclus dans 
une Proposition de 
programme dépend de la 
nature précise du secteur 
proposé.   
2nd EXEMPLE :  « 
Accroissement des 
compétences des 
enseignants » 

EXEMPLE : Résultats 
des tests passés par les 
enseignants 

X% X% Y% Z% Etc. 

 
Lorsque des projets précis sont proposés, songez à inclure un tableau liant les résultats et 
les activités aux buts et objectifs : 
 
Résultats 
intermédiaires 

Indicateur Situation de 
base 

T 1 T 2 T 3 T 4 

Chaque objectif devrait 
avoir un ou plusieurs 
indicateurs de résultats qui 
contribuent à sa réalisation.  
EXEMPLE :  « 
L’accroissement des 
compétences des 
enseignants » devrait 

EXEMPLE : Résultats 
des tests passés par les 
enseignants 

X%    X% 



survenir par suite de cours 
de formation des 
enseignants. 
       
Résultats Indicateur Situation de 

base 
T 1 T 2 T 3 T 4 

EXEMPLE :  « Formation 
des enseignants » 

EXEMPLE : 
Pourcentage 
d’enseignants qui ont 
suivi un cours de 
formation  

X% X% Y% Z% Etc. 

 
[Présentez un ou des tableaux supplémentaires pour chaque domaine prioritaire identifié 
dans la Section 1] 



ORIENTAÇÃO PARA O DESENVOLVIMENTO DE 
PROPOSTAS PARA A ASSISTÊNCIA DA MCA NO ANO FISCAL DE 2004 

 
No seguimento do anúncio efectuado em Maio de 2004 sobre os países elegíveis para 
receber a assistência da Conta “Desafio do Milénio” (MCA) no ano fiscal de 2004, o 
Conselho de Administração da Corporação “Desafio do Milénio” (MCC) convidará 
esses países a submeterem propostas solicitando o financiamento da MCC.  As 
orientações que se seguem foram concebidas para ajudar os países elegíveis a 
desenvolver as suas propostas. 
 
Filosofia da Conta “Desafio do Milénio” (MCA) 
 
A MCA é uma parceria que se baseia em vários princípios fundamentais – 
crescimento sustentável, liderança nacional na condução do processo, integração 
social, responsabilidade, e ênfase nos resultados – os quais se irão reflectir ao longo 
do desenvolvimento e implementação dos programas da MCA. A MCA baseia-se em 
pesquisas de desenvolvimento que enfatizam o papel central que as políticas e 
instituições de um país têm no seu desenvolvimento económico e, na necessidade de 
uma liderança nacional forte na prossecução dos objectivos, políticas e acções de 
desenvolvimento. Assim, a MCC solicitará ao país que identifique, como parte da 
proposta, os seus objectivos específicos de desenvolvimento, bem como os seus 
planos com vista a uma reforma contínua de políticas e do reforço das instituições 
essenciais ao crescimento económico e à redução da pobreza. A MCA reconhece 
também que um programa MCA eficaz necessitará de objectivos mensuráveis, 
responsabilidade em relação aos resultados e uma supervisão financeira eficaz.   
 
Consistente com a convicção de que uma assistência eficaz em matéria de 
desenvolvimento exige um apoio abrangente ao país, a MCC espera que os programas 
ao abrigo da MCA sejam implementados por um conjunto de organizações, incluindo 
agências governamentais, organizações não-governamentais e entidades do sector 
privado. Do mesmo modo, espera-se que cada proposta reflicta os resultados de um 
processo aberto de consulta, integrando interesses governamentais com os do sector 
privado e sociedade civil.   
 
Acordos MCA 
 
O financiamento de um programa MCA exigirá uma negociação bem sucedida de um 
Acordo entre o país candidato e a MCC. O nível de especificidade do Acordo poderá 
também variar de país para país. Apesar de em alguns casos o próprio Acordo poder 
incluir planos detalhados (i.e., finanças, contabilidade, relatórios, monitoria e 
avaliação, etc.) ao nível de projecto e actividade, a MCC espera que em muitos casos 
o Acordo reflicta um consenso no que se refere aos objectivos globais e estratégia 
para implementação do programa, sendo os planos de projectos incluídos em acordos 
de implementação posteriores a serem executados no âmbito do Acordo. Em qualquer 
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caso, cada proposta deve incluir o máximo de detalhe possível no que concerne aos 
fins e objectivos específicos do programa MCA proposto.   
 
Propostas para assistência da MCA 
 
A MCC espera que a forma e o conteúdo das propostas para assistência da MCA 
variem consoante a natureza e complexidade do programa proposto por cada país. Do 
mesmo modo, muitos dos detalhes do programa de um país e os termos do Acordo 
irão necessitar de ser desenvolvidos ao longo do tempo e através de discussões e 
negociações entre a MCC e o país candidato. No entanto, tal como ilustrado de forma 
mais abrangente no exemplo de proposta em anexo, encorajamos os países a incluir o 
maior número possível de informação sobre o programa proposto nas suas propostas 
iniciais, como se segue: 
 
• Propósito/Objectivos 

o Resumo da proposta, incluindo uma descrição da estratégia geral do país 
para o crescimento económico e redução da pobreza, os principais 
obstáculos ao crescimento económico e redução da pobreza e como o país 
tenciona utilizar a assistência da MCA para lidar com esses obstáculos 

o Objectivos específicos a serem atingidos durante a vigência do Acordo 
proposto, incluindo a identificação das áreas prioritárias propostas e quais 
os beneficiários abrangidos  

o Proposta do período de duração do Acordo (não pode exceder os 5 anos) 
 

• Justificação  
o Explicação da razão porque o programa proposto é extremamente 

prioritário para o desenvolvimento económico e redução da pobreza no  
país e o mais necessitado do apoio da MCA. 

o Explicação da razão porque o programa tem uma grande probabilidade de 
sucesso, incluindo uma descrição das principais oportunidades e factores 
de risco. Se possível, descrever como o programa se assemelha a outras 
iniciativas de desenvolvimento idênticas, quer no país quer em outro lugar. 

 
• Processo de Consulta – Descrição do processo de consulta público/privado 

utilizado para desenvolver a proposta 
 
• Implementação – Descrição da estratégia global de implementação do programa, 

incluindo: 
o Quadro Institucional – Descrição das medidas e responsabilidades 

institucionais propostas para a supervisão do programa, aprovações de 
projectos/actividades, gestão financeira global, avaliação/monitorização 
do programa e coordenação com a MCC, incluindo, se for o caso, o papel 
a desempenhar pela sociedade civil e sector privado na implementação do 
programa 
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o Coordenação de Doadores – Descrição das actividades dos outros 
doadores nas áreas prioritárias propostas e mecanismos de coordenação 
com as actividades da MCC 

o Políticas – Descrição da política, acções legais e reguladoras e melhorias 
que o governo identificou como necessárias para apoiar os objectivos 
específicos do programa 

o Projectos – Quando apropriado, uma descrição de exemplos de projectos 
que poderão ser financiados ao abrigo do Acordo, e do processo para 
solicitação, revisão e aprovação das propostas para implementação do 
programa 

o Custo e Financiamento – Plano financeiro multi-anual, incluindo as 
contribuições estimadas a ser efectuadas pela MCC, governo e outros 
parceiros ao programa proposto  

o Monitorização e Responsabilidade – Descrição da proposta de um plano 
de monitorização (incluindo indicadores quantitativos, sempre que 
necessário) para medir o progresso havido na prossecução dos objectivos 
do Acordo, um plano de responsabilidade fiscal e um processo que 
assegure procedimentos abertos, justos e competitivos nas adjudicações 
financeiras e na aquisição de bens e serviços 
 

• Sustentabilidade: A estratégia do país para manter o progresso do MCA, após o 
término do Acordo 

 
• Compromisso com os critérios da MCA – Descrição das medidas que o  

governo adoptou/irá adoptar para prosseguir com o progresso do país no que se 
refere ao desempenho global segundo os critérios de selecção da MCA 

 
Revisão da Proposta e Passos Seguintes 

 
A apresentação da proposta por parte de um país elegível não garante que a MCC 
assinará um Acordo com esse país ou financiará o programa proposto pelo mesmo. A 
MCC avaliará as propostas e tomará decisões de investimento com base em diferentes 
factores, incluindo a medida em que a proposta demonstrou a relação entre o programa 
proposto e o crescimento económico e redução da pobreza. A qualidade da proposta 
inicial de um país determinará, no entanto, a rapidez com que a MCC iniciará discussões 
de fundo com o país e influenciará, do mesmo modo, a rapidez com que o Acordo pode 
ser negociado e o timing da assistência a ser aprovada pela MCC.   
 
No seguimento da revisão da proposta de um país elegível, a MCC contactará o 
representante designado desse país para discutir os passos seguintes. Os países elegíveis 
devem compreender que o processo entre a apresentação da proposta e a implementação 
de um programa ao abrigo da MCA compreenderá um certo número de fases e 
provavelmente irá variando assim de país para país. Em alguns casos, por exemplo, o 
passo seguinte para a MCC poderá ser o de ajudar o país a identificar assistência técnica 
apropriada com vista a melhor desenvolver a proposta. Noutros casos, a proposta inicial 
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poderá estar suficientemente bem desenvolvida para servir de base a discussões mais 
aprofundadas e detalhadas com a MCC no que concerne aos objectivos e orçamentos do 
programa, responsabilidade financeira e programática e outras questões relacionadas com 
o programa proposto. Se e logo que a MCC e um país elegível tiverem alcançado um 
acordo geral sobre os parâmetros dum programa da MCA nesse país, estaremos em 
posição de iniciar negociações para um Acordo final (o qual deverá ser aprovado pelo 
Conselho da MCC) e de preparar a implementação do programa.   
 
ESTAS DIRECTRIZES SÃO DADAS APENAS COM FIM INFORMATIVO E 
SERÃO PROVÁVELMENTE ALTERADAS E/OU SUPLEMENTADAS SEMPRE 
QUE NECESSÁRIO PELA CORPORAÇÃO “DESAFIO DO MILÉNIO (MCC). 
NEM ESTAS DIRECTRIZES NEM A APRESENTAÇÃO DA PROPOSTA PARA 
ASSISTÊNCIA DA CONTA “DESAFIO DO MILÉNIO” (MCA) CRIAM 
QUAISQUER DIREITOS EM FAVOR DO CANDIDATO OU QUALQUER 
OUTRA PARTE.   

 
Última Actualização:  4/29/04 

 4



EXEMPLOS DE ELEMENTOS DUMA PROPOSTA PARA  
OBTENÇÃO DE ASSISTÊNCIA DA CONTA “DESAFIO DO MILÉNIO” 

(MCA) 
 

Antes que um programa e o respectivo Acordo de um país ao abrigo da MCA sejam 
finalizados, a MCC e o país candidato deverão acordar nos objectivos e estratégia para a 
implementação geral do programa. O Acordo da MCA, juntamente com os documentos 
relativos ao programa e acordos de implementação executados dentro do quadro do 
Acordo, identificarão objectivos ao mais alto nível, bem como detalhes operacionais (i.e. 
planos financeiros, contabilísticos, relatórios, monitorização e avaliação) tanto ao nível 
do programa e projecto específico como ao nível de actividade.   
 
A MCC espera que a forma e o conteúdo das propostas iniciais variem dependendo dum 
número de factores, incluindo a natureza e complexidade do programa proposto pelo país. 
Do mesmo modo, muito dos detalhes dum programa da MCA num país serão 
necessariamente desenvolvidos ao longo do tempo e através de discussões e negociações 
entre a MCC e o país candidato. No entanto, os países candidatos são encorajados a 
incluir o máximo de informação possível sobre o programa proposto pelo seu país na sua 
apresentação inicial. A secção seguinte ilustra alguns dos elementos que – para além dos 
necessários requisitos legais (por exemplo, interdição de tributação da assistência da 
MCA) – acabarão por ser incluídos no Acordo e respectivos documentos do programa e 
acordos e, nessa qualidade poderão ser incluídos numa proposta para assistência da 
MCA: 
 
1. Propósitos e Objectivos: 
 

a. Resumo da Proposta:  [Resumo da proposta, incluindo elementos chave da 
estratégia global do governo para o crescimento económico e redução da pobreza, 
bem como programa(s) de desenvolvimento para o qual a assistência da MCA é 
solicitada (o “Programa”). Este resumo poderá também incluir os principais 
obstáculos ao crescimento económico e redução da pobreza no seu país e 
descrever como o governo se propõe utilizar a assistência da MCA para abordar 
esses mesmos obstáculos.] 

 
b. Áreas Prioritárias Propostas: [Descrição das áreas prioritárias, por sector, as 

quais se propõem para serem alvo do Programa (i.e., Educação, Saúde, 
Agricultura, Desenvolvimento do Sector Financeiro, Privatização, Reforma Legal 
e Reguladora, Reforma Judicial, etc.). Convém notar que a lista de exemplo das 
áreas prioritárias é meramente ilustrativa e não deve ser vista como uma 
preferência política por parte da MCC nem limitar os tipos de áreas prioritárias 
que podem ser propostas.]  

 
c. Objectivos Propostos: [Para cada prioridade acima identificada, uma descrição 

de: (i) fins específicos que espera alcançar na área prioritária, no término do 
Acordo proposto; (ii) relacionar os objectivos estratégicos com o crescimento 
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económico e redução da pobreza no seu país; e (iii) beneficiários a atingir no 
Programa, agrupados, se possível, pelo nível de rendimentos, sexo e idade] 

 
2. Justificação: [Explicação da razão porque o Programa proposto é altamente 

prioritário para o desenvolvimento económico e redução da pobreza no seu país e 
porque necessita de apoio por parte da MCC. Esta secção pode explicar, por exemplo, 
porque razão o Programa proposto tem uma grande probabilidade de sucesso, 
incluindo uma descrição das principais oportunidades e factores de risco. Esta secção 
também poderá englobar, se possível, uma comparação do Programa com outros 
projectos de desenvolvimento idênticos, quer no país quer em outro lugar]  

 
3. Processo de Consulta: [Descrição do processo de consulta público/privado utilizado 

para desenvolver a proposta, incluindo (i) como a proposta toma em consideração as 
perspectivas a nível local dos carenciados rurais e urbanos, incluindo mulheres, e 
como o governo desenvolveu um processo de consulta com organizações privadas e 
voluntárias bem como com a comunidade empresarial e (ii) lista de todos os altos 
funcionários governamentais e não-governamentais chave, incluindo a sua filiação em 
organizações, que desempenharam um papel significativo no desenvolvimento da 
proposta] 

 
4. Implementação: [Descrição da estratégia global de implementação do Programa, 

incluindo uma descrição dos seguintes elementos específicos para o plano de 
implementação:] 
 
a. Quadro Institucional: [Descrição do quadro institucional proposto para a 

implementação global do Programa, incluindo propostas sobre responsabilidades 
e funções do governo, da MCC e de terceiras partes quanto a: (i) administração de 
todo o processo de apresentação de propostas de projectos e actividades, revisão e 
processo de selecção; (ii) orçamentação, contabilidade e controlo de fundos do 
Programa e a supervisão desses processos; e (iii) gestão dos processos de 
monitorização e avaliação do Programa. Esta secção poderá também incluir, onde 
for relevante, uma descrição do papel previsto da sociedade civil e do sector 
privado na implementação do Programa] 

 
b. Coordenação de Doadores: [Descrição do processo de coordenação de doadores 

no país relativamente a áreas e objectivos prioritários identificados anteriormente, 
incluindo: (i) contribuições de outros doadores que concederam assistência ao 
desenvolvimento do país nas áreas prioritárias em anos recentes; (ii) quais os 
resultados dos actuais e antigos projectos relacionados com estas prioridades e 
objectivos; e (iii) como serão coordenadas as actividades para alcançar os 
objectivos do Programa com as actividades de assistência dos doadores durante a 
vigência do Programa.]   

 
c. Políticas: [Descrição das políticas, acções legais e reguladoras ou melhorias que o 

governo pretende seguir em apoio às prioridades e objectivos do Programa (por 
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exemplo, modernizar os sistemas de gestão financeira do governo; melhorar a lei 
de propriedade ou o código de impostos, etc.), incluindo o(s) tipo(s) de assistência 
que acharem possível a MCC fornecer nestas áreas.] 

 
d. Projectos: [Descrição de projectos ilustrativos que podem ser implementados e 

financiados como parte do Programa ao abrigo do quadro do Acordo, bem como 
uma descrição geral da proposta inicial dos projectos, se algum tiver sido 
identificado. Nesta secção poderá também ser incluído e descrito, se relevante: (i) 
o processo para assegurar métodos abertos, justos e competitivos ao examinar 
qualquer proposta (solicitada e não solicitada) para a implementação do Programa 
ou para a aquisição de bens e serviços com vista a atingirem-se os  objectivos ao 
abrigo do programa; e (ii) como vê o papel do governo, da MCC e de outras 
terceiras partes na administração do processo de apresentação de propostas, 
revisão e selecção.   

 
e. Custo e Financiamento: [Descrição dum plano financeiro multi-anual, incluindo, 

por exemplo: (i) a documentação base e de suporte, que justifique a estimativa de 
custos apresentada para alcançar os objectivos do Programa e os resultados finais 
identificados no plano do Programa; (ii) a justificação de quaisquer dados de base 
orçamental; (iii) as contribuições propostas da MCC, do governo e de terceiras 
partes (por exemplo, outros doadores) na execução dos objectivos do Programa; e 
(iv) uma taxa anual de desembolso estimada ao longo da vida do Programa, 
reflectindo o progresso de implementação esperado.] 

 
f. Monitorização e Responsabilidade: 
 

i. Plano de Responsabilidade Fiscal: [Descrição da proposta do plano de 
responsabilidade fiscal para os fundos desembolsados ao abrigo do 
Acordo, incluindo, por exemplo: controlo de fundos e documentação, 
separação de tarefas e controlos internos, padrões e sistemas de 
contabilidade, capacidade para conceber relatórios atempados e 
significativos, políticas relativas à disponibilização pública de toda a 
informação financeira, práticas de gestão de dinheiros, pagamento 
atempado a vendedores, práticas de aquisição e contratação e o papel dos 
auditores independentes. Quando apropriado, descrever quaisquer planos 
tendentes a melhorar as práticas de gestão financeira do governo.] 

  
ii. Monitorização e Avaliação do Progresso: [Descrição de como será 

avaliado o desempenho e o progresso do Programa com vista à 
prossecução dos objectivos do mesmo, incluindo, por exemplo: (i) como 
aferir a realização dos objectivos propostos; (ii) resultados e indicadores 
intermédios propostos que serão usados para avaliar regularmente o 
progresso no que concerne à realização dos objectivos do Programa; (iii) 
dados de base disponíveis (ou um plano para estabelecer a linha de base), 
bem como alvos propostos para os objectivos e resultados do Programa; e 
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(iv) como pretende gerir a colecta e validação dos dados do desempenho. 
Logo que existam projectos propostos, esta secção pode identificar 
medidas de resultados e alvos que contribuam para alcançar os resultados 
intermédios e os objectivos do Programa. (Ver tabela de exemplo no 
Apêndice A, o qual contém objectivos e resultados alvo hipotéticos anuais 
do Programa, e indicador(es) que seria(m) utilizado(s) para medir o 
progresso tendente à realização de cada objectivo)]   

 
5. Estratégia de Sustentabilidade: [Descrição da estratégia para sustentar o progresso 

feito no sentido de alcançar os objectivos do Programa após o término do Acordo] 
 
6. Compromisso perante os critérios da MCA.  [Descrição das medidas que o 

governo está a tomar[,] e pretende tomar para melhorar o desempenho geral do seu 
país no concernente aos critérios de selecção da MCA identificados no “Relatório 
sobre os Critérios e Metodologia para Determinar a Elegibilidade de Países 
Candidatos à Assistência da MCA no ano fiscal de 2004”, os quais estão publicados 
no website da MCC em  http://www.mcc.gov/Documents/methodology_report.pdf] 

 
7. Outros factores para a consideração da MCC: [Discussão de quaisquer outros 

factores ou materiais ou documentação suplementares relevantes para apoiar a 
proposta, incluindo, por exemplo, estudos, pesquisa e avaliações dos planos de 
programas em curso e passados.] 

 
8. Representante Governamental: [Identificação do representante(s) 

governamental[(is)] (incluir nome, título, agência e informação de contacto), o qual 
será o principal responsável pela negociação do Acordo, em representação do seu 
governo] 

 
9. Transparência: [Descrição de como planeia tornar publicamente disponíveis no 

pai[í]s o Acordo e os resultados do progresso em relação aos objectivos do Programa] 
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Apêndice A:  Tabela de Objectivos e Resultados 
 

NOTA: Abaixo encontra-se um exemplo ilustrativo duma tabela de objectivos e 
resultados. Por favor note que esta tabela tem apenas um propósito ilustrativo, não sendo 
recomendação para qualquer área prioritária nem para uso de indicadores específicos: 
 
Área Prioritária 1: Educação 
 
Objectivo do Programa Indicador Base de 

dados 
inicial 
[Linha de 
base] 

Ano 1 Ano 2 Ano 3 Ano 4 

O Objectivo do Programa 
resulta directamente dos 
grandes obstáculos ao 
crescimento económico. 
EXEMPLOS: Melhorar o 
nível de aptidão da futura 
força de trabalho, OU 
melhorar os padrões de vida 
nas áreas rurais, etc  

Quando apropriado, 
estes poderão ser os 
indicadores a nível do 
sector. EXEMPLOS: 
Taxa de alfabetização 
entre as crianças em 
idade escolar, OU 
rendimentos dos 
agricultores 

X%    Y% 

       
Resultados Intermédios Indicador Base de 

dados 
inicial 
[Linha de 
base] 

Ano 1 Ano 2 Ano 3 Ano 4 

Resultados Intermédios são 
o resultado provável duma 
série de 
projectos/actividades 
individuais e seus 
resultados.  
 EXEMPLO: “Aumento em 
% das crianças em idade 
escolar que frequentam a 
escola primária” 

EXEMPLO: Taxas de 
Inscrição/Frequência 

X% X% Y% Z% Etc. 

O número de resultados 
intermédios incluídos numa 
proposta de Programa 
depende da natureza 
específica do sector 
proposto.   
2nd EXEMPLO: “Aumento 
Melhoria no nível de 
conhecimento dos 
professores” 

EXEMPLO: Notas dos 
professores nos testes  

X% X% Y% Z% Etc. 

 
Quando projectos específicos são propostos, considere incluir uma tabela ligando os 
resultados e actividades aos objectivos: 
 
Resultados Intermédios Indicador Base de 

dados 
inicial 

T1 T2 T3 T4 
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[Linha de 
base] 

Cada resultado deve ter um 
ou mais indicadores de 
resultados que contribuam 
para a sua realização. 
EXEMPLO: “Melhoria do 
nível de conhecimentos dos 
professores” deve resultar 
dum curso de formação para 
professores. 

EXEMPLO: Notas dos 
professores nos testes 

X%    X% 

       
Resultados Indicador Base de 

dados 
inicial 
[Linha de 
base] 

T1 T2 T3 T4 

EXEMPLO: “Formar 
Professores” 

EXEMPLO: 
Percentagem de 
Professores que 
completaram o curso de 
formação  

X% X% Y% Z% Etc. 

 
a. [Insira tabela(s) adicional(is) para cada área de prioridade identificada na 

Secção 1 
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Foreword 
 
Section 106 of the African Growth and Opportunity Act (AGOA), Title I of the Trade and 
Development Act of 2000, states that the President shall submit a report to Congress 
annually through 2008 on trade and investment policy toward Africa and on implementation 
of AGOA.  The Act also states that the President shall submit a report to Congress on 
potential free trade agreements with sub-Saharan African countries.  These reports under 
AGOA continue a series of annual Presidential reports to Congress on U.S. trade and 
investment policy toward Africa under the Uruguay Round Agreements Act of 1994.  
 
This is the fourth of eight annual reports under AGOA.  The current report builds on the 
information provided in previous reports, providing new and updated information on U.S. 
trade and investment policy toward sub-Saharan Africa, including the implementation of 
AGOA, the designation of AGOA beneficiary countries, the impact that AGOA has had on 
U.S. trade and investment with sub-Saharan Africa, and information on reforms being 
undertaken by AGOA beneficiary countries.  It was prepared by the Office of the United 
States Trade Representative with input from numerous federal agencies and offices 
including the National Security Council, the Departments of Agriculture, Commerce, 
Energy, Health and Human Services, Labor, State, Transportation, and Treasury, as well as 
the African Development Foundation, the Council of Economic Advisors, the 
Environmental Protection Agency, the Overseas Private Investment Corporation, the Small 
Business Administration, the U.S. Agency for International Development, the U.S. Bureau 
of Customs and Border Protection, the U.S. Export-Import Bank, the U.S. International 
Trade Commission, and the U.S. Trade and Development Agency.  
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I.          U.S.-African Trade and Investment Highlights 
 
• AGOA continues to bolster U.S.-sub-Saharan trade and investment relations.  Total 

trade between the United States and sub-Saharan Africa was just under $33 billion in 
2003, with U.S. exports of almost $7 billion and U.S. imports of $25.6 billion.  U.S. 
imports under AGOA were valued at just over $14 billion in 2003, a 55 percent 
increase from 2002.  The U.S. direct investment position in sub-Saharan Africa 
increased 12 percent at year-end 2002, to $8.9 billion.   

 
• At the third U.S.-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum, the 

President reiterated his commitment to work with the Congress to extend AGOA 
past 2008.  In November 2003 and April 2004, legislation was introduced in the 
Senate and House of Representatives that would extend AGOA’s authorization and 
its special third-country fabric provision, enhance AGOA-related technical 
assis tance, and amend some technical provisions of the Act.  Hearings were held on 
the proposed legislation in spring 2004.   

 
• Negotiations began in June 2003 on a free trade agreement (FTA) between the 

United States and the five members of the Southern African Customs Union (SACU) 
– Botswana, Lesotho, Namibia, South Africa, and Swaziland.  The target completion 
date for the FTA is December 2004. 

 
• Thirty-seven of the 48 sub-Saharan African countries are now eligible for AGOA.  

On December 31, 2003, Angola was added to the list of eligible countries, and two 
countries – the Central African Republic and Eritrea – were removed from the list 
for failing to meet the eligibility criteria.  

 
• As of April 2004, 24 countries were eligible to receive AGOA’s apparel benefits.  

Eight countries have qualified for AGOA’s special handloomed and handmade 
provisions. 

 
• The third annual U.S.-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum 

(“the AGOA Forum”) was held in Washington in December 2003.  Senior officials 
from over 30 AGOA-eligible countries participated.  President Bush met with the 
African ministers and told them of his continuing commitment to AGOA and to 
strong U.S.-African trade and economic relations.  Senior Administration officials 
and several Members of Congress also participated in the Forum.   

    
• The United States devoted $133 million to trade capacity building activities in sub-

Saharan Africa in FY2003, up 26 percent from FY2002.  More than a dozen U.S. 
agencies implement these activities, including USAID, the Department of 
Commerce, the Department of Agriculture, and the U.S. Trade and Development 
Agency.   

 
• The HIV/AIDS pandemic could seriously affect efforts to strengthen the U.S.-sub-

Saharan African trade and investment relationship.  President Bush has pledged $15 
billion towards the fight against HIV/AIDS over the next five years. 
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II.    Executive Summary 
 
Many important milestones were achieved during the past year in the implementation of 
AGOA and the strengthening of the U.S. trade and economic relationship with the 
countries of sub-Saharan Africa.  These include: a significant increase in African exports 
under AGOA, including notable increases in non-fuel goods; the launch of negotiations 
for a U.S. free trade agreement with the Southern African Customs Union (SACU), the 
first-ever such U.S. agreement with sub-Saharan African countries; the addition of one 
new AGOA-eligible beneficiary country, and the removal of two countries from AGOA 
beneficiary status, bringing the total of beneficiary countries to 37; the holding of the 
third annual U.S.-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum in 
Washington; and the introduction of legislation in the House and Senate that would 
extend AGOA’s authorization, and enhance many of its provisions. 
 
AGOA is the cornerstone of the Bush Administration’s trade and investment policy 
toward sub-Saharan Africa, which is promoting free markets, expanding U.S.-African 
trade and investment, stimulating economic growth, and facilitating sub-Saharan Africa’s 
integration into the global economy.  The Administration will continue to consult closely 
with Congress on African trade and investment policy, building on the bipartisan 
Congressional support for AGOA and the ongoing Executive-Congressional partnership 
on Africa trade and investment. 
 
AGOA continues to foster new trading opportunities and investment, create new jobs, 
and promote economic development.  It supports the efforts of those sub-Saharan African 
countries undertaking difficult economic, political, and social reforms and provides an 
incentive for countries considering such reforms.  The United States ma intains an 
ongoing dialogue with sub-Saharan African countries on topics related to the AGOA 
eligibility criteria and continues to encourage progress in those countries not yet eligible 
for AGOA.  The AGOA Forum provides an opportunity for high- level U.S. consultations 
with officials from AGOA-eligible countries and helps to promote the tripartite alliance 
among U.S. and African businesses, civil society organizations, and governments that is 
essential for realizing the full potential of the U.S.-sub-Saharan African trade and 
economic relationship.  
 
The United States is sub-Saharan Africa’s largest single-country export market, 
accounting for 20 percent of the region’s total exports in 2002.  As a result of AGOA, 
substantially all imports from sub-Saharan Africa are eligible to enter the United States 
duty-free.  In 2003, over 95 percent of U.S. imports from AGOA-eligible countries 
entered duty-free.  U.S. imports of AGOA products are growing, with especially notable 
increases in imports of non-fuel goods.  The United States imported more than $14 
billion in merchandise duty-free under AGOA in 2003, a 55 percent increase from 2002, 
largely due to an increase in oil imports.  
 
As sub-Saharan African countries develop opportunities under AGOA, they are seeking 
U.S. inputs, expertise, and joint-venture partnerships.  U.S. merchandise exports to sub-
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Saharan Africa were $6.7 billion in 2003, up 15 percent from 2002, with notable gains in 
agricultural goods, machinery, and transportation equipment.  U.S. exports to sub-
Saharan Africa were 42 percent greater than those to the former Soviet republics, and 
more than twice those to Eastern Europe.  U.S. exports to South Africa alone were larger 
than our sales to Russia, whose population is more than three and a half times as large.  
The United States was a leading provider of foreign direct investment to Africa in the 
period 1997-2001, with $8.9 billion of cumulative flows.  U.S. direct investment in 
Africa supports U.S. trade with the region and enhances U.S.-African business 
partnerships. 
 
AGOA also facilitates U.S.-African cooperation in the World Trade Organization 
(WTO), supporting efforts to extend and expand trade liberalization across the globe.  
The 38 sub-Saharan African members of the WTO constitute the largest regional bloc in 
that body.  African governments are playing a key role in the WTO’s Doha Development 
Agenda global trade negotiations.  While some African countries took unhelpful 
negotiating positions at the September 2003 WTO Ministerial Conference in Cancun, 
many of these same countries supported efforts by the United States and others in early 
2004 to reinvigorate the Doha Development Agenda negotiations.  Working together in 
the WTO, the United States and sub-Saharan African countries are increasingly 
recognizing the commonality of our interests in crucial areas such as agriculture, market 
access for consumer and industrial products, and trade in services. 
 
The Administration views trade capacity building and technical assistance programs as 
essential components of its trade and investment policy.  Sub-Saharan African countries 
need technical assistance to maximize gains from both AGOA and participation in the 
WTO.  The United States provided $133 million in trade capacity building assistance to 
sub-Saharan Africa in FY2003, up 26 percent from FY2002.  U.S. agencies involved in 
trade capacity building in Africa include USAID, USTR, the Bureau of Customs and 
Border Protection, and the Departments of Commerce, Treasury, State, and Agriculture. 
 
The Administration remains committed to helping sub-Saharan Africa address the 
challenges of debt relief, poverty reduction, infrastructure development, and HIV/AIDS 
and other infectious diseases.  The President’s Millennium Challenge Account Initiative 
(MCA), for which Congress appropriated $1 billion for FY2004, will invest in areas such 
as agricultural development, education, private sector development, governance, health, 
and trade capacity building.  While the MCA is a global initiative, it is anticipated that a 
significant amount of its funding will go to sub-Saharan African countries.  
 
In addition to implementing AGOA, and actively working with sub-Saharan African 
countries in the WTO, the U.S. has embarked on negotiations for a free trade agreement 
(FTA) with the Southern African Customs Union.  The U.S.-SACU FTA will 
complement the Administration’s continued efforts to advance its trade policy in the 
region through Trade and Investment Framework Agreements and targeted technical 
assistance and capacity building programs throughout sub-Saharan Africa.  The 
negotia tions began in June 2003 and are targeted for conclusion by the end of 2004. 
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III.      The African Growth and Opportunity Act 
 
A.  AGOA Summary, Eligibility, and Implementation 
 
This section provides a summary of AGOA, its eligibility requirements, and progress on 
its implementation.  AGOA’s trade and investment-centered policy approach is: (1) 
reinforcing Africa’s economic and political reform efforts; (2) providing greater access to 
U.S. technical assistance and trade finance facilities; and (3) promoting high- level U.S.-
sub-Saharan African dialogue on trade and investment-related issues.   Achieving these 
policy objectives benefits both the United States and eligible countries in sub-Saharan 
Africa by creating healthier and more stable economies in sub-Saharan Africa, 
strengthening democratic governments, and expanding markets for U.S. exports. 
 
AGOA Summary 
 
AGOA authorized a new U.S. trade and investment policy toward sub-Saharan Africa.  It 
transformed U.S.-sub-Saharan Africa trade relations, promoting increased trade and 
economic cooperation.  In the last four years, AGOA has generated increased trade, 
cooperation, and investment flows between the United States and eligible countries in 
sub-Saharan Africa. 
 
AGOA: 
 
• Institutionalizes a process for strengthening U.S. trade relations with African 

countries and provides incentives for African countries to achieve political and 
economic reform and growth; 

• Offers eligible countries in sub-Saharan Africa duty-free and quota-free U.S. 
market access for substantially all products; 

• Provides additional security for investors and traders in African countries by 
extending GSP benefits through 2008; 

• Eliminates the GSP competitive need limitation for beneficiary countries in sub-
Saharan Africa; 

• Establishes the U.S.-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum 
to facilitate regular ministerial- level trade and investment policy discussions; and 

• Promotes the use of technical assistance to strengthen economic reforms and 
development, including assistance to strengthen relations between U.S. firms and 
firms in sub-Saharan Africa. 

 
AGOA Apparel and Textile Benefits 
 
AGOA provides duty-free and quota-free treatment for eligible apparel articles made in 
qualifying sub-Saharan African countries.  Qualifying articles include: 
 
• Apparel made of U.S. yarns and fabrics; 
• Apparel made of sub-Saharan African (regional) yarns and fabrics, subject to a cap; 
• Apparel made in a designated lesser-developed country of third-country yarns and 

fabrics, subject to a cap; 
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• Apparel made of yarns and fabrics not produced in commercial quantities in the 
United States; 

• Certain cashmere and merino wool sweaters; and 
• Eligible handloomed, handmade, or folklore articles. 
 
Other Textile and Apparel Provisions 
 
The Committee for the Implementation of Textile Agreements (CITA) has the authority 
to implement certain provisions of the Act’s textile and apparel benefits.  These 
provisions include: 
 
• Determination of the annual cap on imports of apparel that is assembled in 

beneficiary countries from fabric formed in beneficiary countries from yarn 
originating either in the United States or in beneficiary countries.  Through 
September 30, 2004, the statute permits lesser-developed beneficiary countries to 
obtain preferential treatment for apparel assembled in beneficiary countries 
regardless of the origin of the fabric; 

• Determination that yarn or fabric cannot be supplied by the U.S. industry in 
commercial quantities in a timely manner, and to extend preferential treatment to 
eligible apparel from such yarn or fabric (commercial availability); 

• Determination of eligible handloomed, handmade, or folklore articles; such 
products may be imported quota-free and duty-free; 

• A “tariff snapback” in the event that a surge in imports of eligible articles causes 
serious damage or threat thereof to domestic industry; 

• Determination of whether U.S. manufacturers produce interlinings in the United 
States in commercial quantities, thereby rendering articles containing foreign 
interlinings ineligible for benefits under the Act; and 

• Determination of whether exporters have engaged in illegal transshipment and to 
deny benefits to such exporters for a period of five years. 

 
Regional Cap 
 
AGOA limits imports of apparel made with regional or third country fabric to a fixed 
percentage of the aggregate square meter equivalents (SME) of all apparel articles 
imported into the United States.  The Trade Act of 2002 increased the quantitative 
limitation for apparel made with regional fabric but provided that this increase would not 
apply to apparel imported under the Special Rule for lesser-developed countries.  For the 
year beginning October 1, 2003, the aggregate quantity of imports eligible for preferential 
treatment under these provisions is an amount not to exceed 4.7931 percent of all apparel 
articles imported into the United States in the preceding 12-month period for which data 
are available, which equals 956,568,715 SME.  Of this overall amount, apparel imported 
under the Special Rule for lesser-developed countries is limited to an amount not to 
exceed 2.3571 percent of apparel imported into the United States in the preceding 12-
month period, which equals 470,411,241 SME.  The regional fabric quantities are 
recalculated for each subsequent year and the percentage figure increases incrementally 
in equal annual increases to a level of seven percent in the final year (i.e., the year 
beginning October 1, 2007).  Apparel articles entered in excess of these quantities will be 
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subject to otherwise applicable tariffs.  The duty-free cap is not allocated among 
countries.  It is filled on a “first-come, first-served” basis.  
 
For the most current data on aggregate imports under the cap, please visit 
http://otexa.ita.doc.gov and click on “AGOA”. 
 
Commercial Availability 
 
Under the Act, the President is authorized to proclaim duty-free and quota-free benefits 
for apparel that is both cut (or knit-to-shape) and sewn or otherwise assembled in 
beneficiary countries from fabric or yarns not formed in the United States or a beneficiary 
country, if the President has determined that such yarns or fabrics cannot be supplied by 
the domestic industry in commercial quantities in a timely manner and has extended such 
treatment.  In Executive Order 13191, the President delegated to the Committee for the 
Implementation of Textile Agreements (CITA) authority to determine whether yarn or 
fabric cannot be supplied by the domestic industry in commercial quantities in a timely 
manner and to extend preferential treatment to apparel articles from such yarn or fabric. 
 
As of April 2004, seven commercial availability petitions had been approved, five 
denied, and two were under consideration.  For details on products that receive duty-free 
treatment under the AGOA, please visit http://otexa.ita.doc.gov and click on 
“Commercial Availability”.  
 
Handloom/Handmade/Folklore Articles 
 
AGOA provides duty- and quota-free benefits for handloomed, handmade, or folklore 
articles made in beneficiary sub-Saharan African countries.  This provision is known as 
“Category 9".  In Executive Order 13191, the President authorized CITA, after 
consultation with the Commissioner of Customs, to consult with beneficiary sub-Saharan 
African countries and to determine which, if any, particular textile and apparel goods 
shall be treated as being handloomed, handmade, or folklore articles.  
 
As of March 2004, Botswana, Ghana, Kenya, Lesotho, Malawi, Namibia, Swaziland, and 
Zambia had been approved for the handloomed and the “handmade of handloomed” 
provisions.  Ghana is the only country to have benefits for folklore articles.  CITA is 
currently reviewing proposals submitted by Tanzania and Mozambique. 
 
The private sector session of the Third AGOA Forum, held in Washington, DC in 
December 2003, highlighted Category 9 as an untapped opportunity for African weaving 
cooperatives.  Participants in the session included the Smithsonian’s National Museum of 
African Art, the Corporate Council on Africa, African producers of handloomed and 
handmade articles, and U.S. importers. 
 
Implementation 
 
U.S. Trade Representative Zoellick and other senior Administration officials are actively 
advancing the implementation of AGOA by engaging Congress, African governments, 
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the U.S. private sector, and non-governmental organizations in a dialogue on U.S.-sub-
Saharan Africa trade policy issues.  Since its enactment in 2000, AGOA has had a 
significant impact on growth and economic development in several beneficiary countries.  
AGOA-related trade and investment has created over 190,000 African jobs and over $340 
million in investments.  In 2003, AGOA imports exceeded $14 billion, up 55 percent 
over 2002, largely due to an increase in oil imports.  In 2003, over 95 percent of U.S. 
imports from AGOA-eligible countries entered the United States duty-free, under AGOA, 
its GSP provisions, or zero-duty MFN rates.  While most U.S. imports from the region 
continue to be in the energy sector, AGOA has begun to diversify U.S.-Africa trade.  For 
example, in 2003 non-fuel AGOA imports were almost $3.0 billion, with apparel imports 
totalling $1.2 billion, a 50 percent increase over 2002.  AGOA transportation equipment 
imports were up 34 percent, to $732 million, and AGOA agricultural imports increased 
13 percent, to $241 million.  AGOA successes are also creating new commercial 
opportunities for U.S. exporters, as African exporters explore new input sources in the 
United States.  U.S. exports to the region increased 15 percent in 2003, with notable gains 
in agricultural goods, machinery, and transportation equipment. 
 
Under AGOA, the President is given the authority to designate eligible sub-Saharan 
countries on the basis of specific criteria.  AGOA also authorizes the President to 
designate additional products that AGOA beneficiary countries may export duty-free to 
the United States under the GSP program.   Additional information on country eligibility 
and product eligibility is provided below.  
 
Other AGOA requirements, such as the establishment of a U.S.-Sub-Saharan Africa 
Trade and Economic Cooperation Forum (Chapter VII), are described in other sections of 
this report.   
 
Country Eligibility  
 
AGOA requires the President to determine annually whether sub-Saharan African 
countries are, or remain, eligible for benefits based on their progress in meeting criteria 
set out in the Act.  These criteria include establishment of a market-based economy, the 
rule of law, the elimination of barriers to U.S. trade and investment, implementation of 
economic policies to reduce poverty, the protection of internationally recognized worker 
rights, and establishment of a system to combat corruption.  Additionally, countries 
cannot engage in: i) violations of internationally recognized human rights, ii) support for 
acts of international terrorism, or iii) activities that undermine U.S. national security or 
foreign policy interests.  (The full list of eligibility criteria can be found in Annex B.)  
 
An interagency AGOA Implementation TPSC Subcommittee, chaired by USTR, 
conducts the annual eligibility review, drawing on information from the public, NGOs, 
the private sector, and prospective beneficiary governments.  Following the last eligibility 
review in December 2003, and based on the recommendation of the U.S. Trade 
Representative, the President signed a Proclamation on December 30, 2003 stating that 
37 sub-Saharan African countries met AGOA’s requirements for eligibility in 2004.  
Angola was designated as a new AGOA beneficiary, while the Central African Republic 
and Eritrea, previously AGOA-eligible, had their AGOA beneficiary status terminated for 
failing to meet the eligibility criteria (see Country Reports in Chapter IX of this report for 
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specific information on AGOA beneficiary status and the reforms undertaken by 
individual governments). 
 
AGOA requires that designated beneficiary countries meet certain customs-related 
requirements, such as the establishment of an effective visa system, in order to receive 
the apparel benefits in the Act.  As of April 2004, 24 AGOA-eligible countries had 
instituted acceptable customs measures to prevent illegal transshipment and, accordingly, 
had been certified for AGOA’s textile and apparel benefits.  The United States is actively 
engaged with at least one other country that is in the process of meeting the requirements 
for AGOA apparel benefits.  Annex A contains a list of eligible countries for AGOA and 
of those that had met requirements for textiles and apparel benefits as of April 2004.  
This information can be found at http://www.agoa.gov.   
 
Product Eligibility 
 
Almost all products of AGOA beneficiary countries may enter the United States duty-
free, either under AGOA, its GSP provisions, or under a category for which the United 
States maintains a zero normal-trade-relations rate of duty.  In 2003, over 95 percent of 
U.S. imports from AGOA beneficiary countries entered duty-free.  Products are eligible 
for preferential access to the U.S. market under AGOA in three ways: 
 
• First, AGOA extended the GSP program (covering 4,650 products) for beneficiary 

countries through September 30, 2008.  For regional exporters, this provides more 
stable, longer-term access to the U.S. market than they enjoyed under the existing 
GSP program, which applies to developing countries around the world.  AGOA also 
eliminates the GSP’s competitive need limitation for beneficiary countries in sub-
Saharan Africa.   

 
• Second, AGOA granted the President authority to provide duty-free treatment for 

certain goods not covered under the existing GSP program that are the growth, 
product or manufacture of a beneficiary country.  Using his authority to expand 
GSP, on December 21, 2000, the President proclaimed duty-free treatment for an 
additional 1,835 items.  Certain unwrought manganese was added to the list in 
January 2003.  Agricultural exports under GSP and AGOA’s expanded GSP 
coverage remain subject to any applicable U.S. tariff rate quotas (TRQs).  In the 
few cases where TRQs exist, goods of beneficiary countries enter duty-free within 
the quota, but remain subject to any over-quota duties for shipments above the 
applicable quantitative limit.   

 
• Third, separate AGOA provisions grant duty-free and quota-free treatment to 

qualifying apparel articles of beneficiary sub-Saharan African countries and to 
textile or apparel articles that are determined to be handloomed, handmade or 
folklore items after appropriate consultation.   

 
As a result of these provisions, very few products of beneficiary countries are not eligible 
for duty-free treatment under AGOA.  The full list of products that may enter the U.S. 
duty-free under AGOA may be found at the following website: 
http://www.ustr.gov/regions/africa/annex2a.pdf. 
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B. Proposed AGOA Enhancement Legislation 
 
At the Third U.S.-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum, the 
President reiterated his commitment to work with the Congress to extend AGOA past 
2008.  In November 2003 and April 2004, legislation was introduced in the Senate and 
House of Representatives that would extend AGOA’s authorization and its special third-
country fabric provision, enhance AGOA-related technical assistance, and amend some 
technical provisions of the Act.  A Senate Foreign Relations Committee hearing on the 
Senate bill was held March 25, 2004.  It is expected that hearings on the House bill will 
be held in the second quarter of 2004. 
 
C.  Outreach 
 
The Administration recognizes that outreach to the private sector, civil society, and 
African governments is critical to the success of AGOA.  USTR and other U.S. agencies 
have made outreach on both sides of the Atlantic a priority in their efforts to implement 
AGOA.  In sub-Saharan Africa, outreach efforts have included seminars, speaker 
programs, media programs, and information dissemination.  In the United States, 
outreach has included meetings with the African diplomatic corps, the private sector, and 
leading nongovernmental organizations.  Regional organizations, U.S. and African 
governments, private sector organizations, and civil society organizations have actively 
supported outreach efforts. 
 
In speeches and press conferences, Ambassador Zoellick has highlighted AGOA-related 
opportunities for both sub-Saharan Africa and the United States.  In meetings with heads 
of state, trade ministers, and other government and private sector officials, Ambassador 
Zoellick has discussed AGOA implementation and ways in which countries can 
maximize AGOA benefits.  Other administration officials have participated in numerous 
seminars, conferences and other events in the United States related to AGOA.  USTR and 
Commerce Department officials have also met with Industry Sector Advisory 
Committees and companies interested in AGOA, and have traveled to several cities in the 
United States to address conferences on AGOA.  
 
U.S. agenc ies continue to make outreach materials broadly available, including the 
comprehensive AGOA Implementation Guide and via the official AGOA website 
(www.agoa.gov), which is maintained by the Department of Commerce.  Information 
about AGOA is also available at the official USTR and State Department websites.   
 
The Commerce Department’s Trade Information Center (TIC) provides information to 
U.S. companies on federal government export assistance programs including country-
specific counseling for sub-Saharan Africa.  The TIC participates in trade-related events 
pertaining to AGOA to encourage broader participation of U.S. companies that are 
interested in doing business with sub-Saharan Africa.  The TIC responds to inquiries on 
AGOA from U.S. and African companies, commercial attachJs from African countries, 
and trade associations.  TIC callers are also referred to appropriate federal agencies for 
further assistance.  The TIC maintains a comprehensive, regularly updated database on 
how to do business in each African country.  TIC staff have made presentations on 
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available U.S. government resources that show how U.S. companies can take advantage 
of AGOA.  TIC specialists provide advice on export documentation and regulations; 
sources of market research, trade leads, and export financing; trade promotion events; 
state and local assistance; and foreign opportunities, regulations, business practices and 
tariffs.  To contact the TIC and the USA Trade Center, call 1-800-USA-TRAD(E), email 
TIC@ita.doc.gov, or visit http://export.gov/tic.  
 
USTR, Customs and Border Protection, and Commerce have focused special outreach 
efforts on disseminating information to African government officials on the process of 
applying for and meeting the requirements for AGOA apparel benefits.  These agencies 
have developed specific guidance on apparel visa systems and other enforcement and 
legal requirements, and have worked closely with sub-Saharan African countries that are 
seeking these benefits to ensure that their proposed visa systems and laws meet AGOA 
requirements.  
 
The State Department’s AGOA professional intern program, which concluded in 2003, 
brought 58 African business and pub lic sector leaders from 35 countries to the United 
States to learn about U.S. markets, business practices, and trade associations through 
study tours focused on apparel and agriculture.  These study tours were followed by a 
series of AGOA-focused workshops in 16 African countries that allowed returned 
business leaders and U.S. technical experts to explain the benefits of AGOA to the almost 
1500 African companies as well as government leaders who attended.  The program 
helped these entrepreneurs better understand the U.S. market and generated over a dozen 
deals between U.S. and African businesses.   
 
In addition to extensive outreach efforts by Washington officials, almost all U.S. 
embassies in AGOA beneficiary countries have conducted outreach campaigns.  The 
following are examples of outreach efforts undertaken at U.S. embassies in 2003: 
 
• In Angola, the U.S. Embassy offered a technical seminar on how to export eligible 

duty-free goods to the United States under AGOA. 
 
• In Cameroon, the U.S. Embassy worked with the Cameroon Chamber of Commerce 

to organize AGOA seminars in six of the ten provinces of Cameroon and visited 21 
companies in the textile, food processing, and art sectors to highlight AGOA export 
opportunities. 

 
• In Côte d’Ivoire, the U.S. Embassy sponsored a seminar on AGOA’s role in U.S. 

foreign policy toward Africa. 
 
• The U.S. Embassy in Guinea hosted a two-day seminar on “Doing Business with 

the United States” for over 200 Guinean businessmen and women.  
 
• In Mozambique, the U.S. Embassy began a series of digital videoconferences 

(DVCs) on expanding exports under AGOA in key sectors. 
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• The U.S. Embassy in Niger sponsored an AGOA resource center at the Niger 
Ministry of Commerce in August.  The center provides information to the general 
public on AGOA-eligible products and general information on requirements for 
export to the United States.  

 
• The U.S Embassy in Sierra Leone hosted an AGOA resource center and 

globalization workshop in partnership with the Sierra Leone Chamber of 
Commerce. 

 
• The U.S. Embassy in Zambia sponsored an AGOA workshop for the Small 

Enterprise Development Board and the Women Entrepreneurs Development 
Association of Zambia. 

 
• The U.S. Commercial Service office in South Africa organized a presentation on 

“International Trade Opportunities by Women for Women,” where AGOA was 
discussed by the State Trade Representatives of Florida, Illinois, and California, as 
well as by a representative of the Gauteng Economic Development Agency.   
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IV. Economic and Trade Overview 
 
A. Economic Growth  
 
Many sub-Saharan African economies are continuing to make impressive economic gains 
after decades of sluggish growth.  Twelve countries are expected to have attained growth 
of four percent or better in 2003, and average per capita income rose for a fourth 
successive year – the longest sustained increase in more than 20 years.  Despite civil 
strife in some countries, drought in the horn of Africa, and the negative effects of the 
HIV/AIDS pandemic, the region’s performance remained strong considering these 
challenges and ultimately held steady.  West Africa has become an energy hot spot, with 
numerous offshore exploration and development projects underway from traditional 
locations spanning from Angola to the Gulf of Guinea, and extending to nontraditional 
energy producers such as Mauritania and São Tomé and Principe. 
 
Sub-Saharan Africa’s economic growth remained steady in 2003 at 2.8 percent, with no 
change from 2002.1  The growth rate was below the 4.0 percent registered by developing 
countries in 2003, but more than the 2.0 percent registered by the world.  In addition, 
2003 marked the third consecutive year that sub-Saharan Africa surpassed average global 
growth rates and the second consecutive year that it lagged behind the pace of developing 
countries as a group. 
 
The marginal increase in world economic activity has been insufficient to encourage 
growth in sub-Saharan Africa.  Africa’s disappointing growth rate in 2003 is a direct 
reflection of the region’s dependence on European markets.  The Euro Area experienced 
a slowdown in 2003 with the economy contracting by 0.7 percent, after a 0.8 percent 
contraction in 2002.  The region’s growth was also affected by a slowdown in tourism 
related to security concerns from a terrorist attack in Kenya in November 2002, and weak 
income growth in Europe.   On the bright side, South Africa was the world’s fastest 
growing tourist destination in 2002, with the momentum continuing in 2003, though with 
a slight slow down because of the stronger rand. 
 
Other factors that affected Africa’s growth rates include the severe drought in Ethiopia, 
Eritrea and parts of Sudan, and the conflict and civil strife in Zimbabwe, Côte d’Ivoire, 
the Central African Republic, and the Democratic Republic of Congo.  Furthermore, the 
HIV/AIDS crisis continues to take its toll on sub-Saharan Africa with unfortunate 
macroeconomic consequences on these economies. 
 
Nigeria and South Africa continue to have a major effect on sub-Saharan Africa’s 
performance due to their dominant economies.  These countries account for half of the 
region’s total trade of goods and services and more than half of its GDP.  South Africa’s 
economic performance slowed from 2002 into 2003, reflecting earlier monetary 
tightening, while Nigeria’s picked up due to rising oil production. 
 
                                                 
1 World Bank Global Economic Prospects and the Developing Countries, 2004. 
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B.   Africa’s Global Trade  
 
Sub-Saharan Africa’s total merchandise imports increased over six percent in 2002 (the 
latest full year for which data is available) to $92.7 billion.  South Africa and Nigeria 
accounted for more than 42 percent of sub-Saharan Africa’s total imports.  In 2002, South 
African imports increased more than three percent to $26.7 billion.  Nigeria’s imports 
were $12.5 billion, an eight percent increase from a year earlier, and a 40 percent increase 
in two years, spurred by higher revenues from crude oil exports. 
 
Sub-Saharan Africa’s total merchandise exports were $89.9 billion in 2002, a 3.6 percent 
increase from 2001.  Increases in imports, however, outpaced increases in exports 
causing the region’s trade deficit to increase. 
 
Sub-Saharan Africa’s 3.6 percent increase in exports was in line with a 4.6 percent 
increase in total world exports in 2002, although somewhat lower than the 7.8 percent 
increase in developing country exports.  Sub-Saharan Africa, however, accounted for 
only 1.4 percent of world trade in 2002, virtually unchanged from 2001. 
 
Share of Africa’s Import and Export Markets 
 
Sub-Saharan Africa accounts for less than one percent of U.S. merchandise exports, and 
less than two percent of U.S. merchandise imports.  Proportions are only a fraction of a 
percent higher for the EU.  The United States is Africa’s largest single country market, 
purchasing almost 21 percent of the region’s exports in 2002.  The United Kingdom was 
second at nine percent, and France and Germany were third at 6.7 percent each.  The EU 
purchased 43.3 percent of sub-Saharan Africa’s exports, down from 44.8 percent in 2001. 
 
• The U.S. market share in sub-Saharan Africa decreased in 2002 to 6.5 percent, from 

eight percent in 2001, as markets for aircraft, motor vehicle parts, and computer and 
telecommunications equipment tightened. 

 
• Germany and Japan were the only major industrial countries to gain market share in 

sub-Saharan Africa in 2002.  Italy’s share held steady, while France’s, the United 
States’, and the United Kingdom’s declined. 

 
• The EU market share was 36.3 percent, down only marginally from 2001. 
 
• Non-traditional trading partners also maintained their share of the African market.  

South Africa continued to export more than Italy or Japan to sub-Saharan Africa, 
with exports to the region of $4.1 billion. 

 
• China also continued to be a major supplier to sub-Saharan Africa, with exports of 

$5.1 billion in 2002.  China experienced a 14 percent increase in shipments from 
2001, spurred by increases in electrical machinery, woven fabrics, low-end 
footwear, and motorcycles. 
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C. Trade with the United States 
 
Two-way trade between the United States and sub-Saharan Africa rose in 2003, as both 
exports and imports increased.  Two-way trade was just under $33 billion, up 36 percent 
from a year earlier.  U.S. exports rose 15 percent to almost $7 billion, due to increased 
sales of aircraft, vehicles, and computer and telecommunications equipment.   
 

2000 2001 2002 2003

U.S. Exports 5,933.9        6,941.8      6,026.1      6,893.6      
U.S. Imports 23,487.5      21,286.8    17,891.4    25,644.3    

Source: U.S. Dept. of Commerce, Bureau of Census

U.S. Trade with Sub-Saharan Africa
($ Millions)

2001 % Share 2002 % Share

Sub-Saharan Africa's Imports

France 8.3 9.6% 8.2 8.8%
Germany 6.6 7.5% 7.3 7.9%
United States 6.9 8.0% 6.0 6.5%
United Kingdom 5.1 5.8% 5.3 5.7%
Japan 3.3 3.8% 3.6 3.9%
Italy 2.9 3.3% 3.1 3.3%
Total EU 32.2 36.9% 33.6 36.3%

Sub-Saharan Africa's Exports

United States 22.3 25.7% 18.8 20.9%
United Kingdom 8.2 9.4% 8.1 9.0%
Germany 5.6 6.5% 6.0 6.7%
France 6.3 7.3% 6.0 6.7%
Japan 4.1 4.7% 5.2 5.8%
Italy 4.0 4.6% 4.3 4.7%
Total EU 38.9 44.8% 39.0 43.3%

Source: Derived from IMF Directions of Trade Yearbook , 2003

Sub-Saharan Africa's Principal Industrial Country Trading Partners
($ Billions and Market Share)
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U.S. imports rose 43 percent from 2002 to $25.6 billion, due to increased demand for 
crude oil, platinum, and diamonds.  Trade between the United States and sub-Saharan 
Africa is highly concentrated, with a small number of African countries accounting for an 
overwhelming share of the total for both imports and exports. 
 
• U.S. exports to Namibia, Chad, Guinea, Cameroon, and Kenya continued to 

decrease; however, large increases in exports to Ethiopia, Equatorial Guinea, and 
Eritrea more than offset any declines. 

 
• U.S. imports from Botswana fell by 53 percent, imports from Seychelles decreased 

by 51 percent, and imports from Zimbabwe fell by 45 percent.  However, large 
increases in imports from a majority of sub-Saharan countries, including imports 
from Nigeria, Angola, and South Africa, more than offset these country-specific 
declines. 

 
• Most of the 2003 gains in U.S. imports from the region were from AGOA-eligible 

countries.  AGOA imports increased by 55 percent, to just over $14 billion.  This 
figure includes duty-free imports from AGOA-eligible countries under both the pre-
existing U.S. Generalized System of Preferences (GSP) and the expanded AGOA 
GSP, plus textile and apparel imported duty-free and quota-free under AGOA 
provisions. 

 
• AGOA accounted for 55 percent of total imports from the region.  Eighty percent of 

AGOA imports were petroleum products.  With these fuel products excluded, 
AGOA imports were slightly less than $3 billion.  AGOA textile and apparel 
imports increased by 50 percent, to $1.2 billion.  Transportation equipment 
accounted for $732 million, 34 percent more than in 2002, and agricultural products 
grew 13 percent, to $241 million. 

 
• The U.S. merchandise trade deficit with sub-Saharan Africa widened in 2003 to 

$18.8 billion, from $11.9 billion in 2002.  Nigeria, Angola, Gabon, and South 
Africa accounted for 90 percent of the U.S. trade deficit with sub-Saharan Africa in 
2003.  The first three were major oil suppliers, while South Africa provided 
diamonds, platinum, and motor vehicles. 

 
D. Investment and Debt 
 
Foreign direct investment (FDI) consistently flows to those markets that provide the most 
competitive and investor- friendly environments.  Foreign businesses and investors search 
for dependable and open regulatory regimes, adequate infrastructure, productive human 
capital, and political and economic stability when making investment decisions.  
Generally, AGOA eligible countries are continuously striving to establish these 
conditions.   
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Investment 
 
Foreign FDI flows into sub-Saharan Africa are estimated to have remained flat at $7 
billion in 2003.2  At year-end 2002, the U.S. investment position in sub-Saharan Africa 
stood at $8.9 billion, representing a 12 percent increase over the previous year.3  The FDI 
position in South Africa increased to $3.4 billion in 2002 from $3.1 billion in 2001, while 
the figure for Nigeria stood at $1.8 billion in 2002.4  The U.S. position in South Africa is 
largely in manufacturing, while the rest is dominated by investment in the petroleum 
sector.  Sub-Saharan Africa accounts for less than one percent of the U.S. FDI position 
worldwide. 
 
AGOA is continuing to encourage substantial new investments, job creation, and trade in 
sub-Saharan Africa.  AGOA is also stimulating intra-Africa investments, as Africans 
work together to access AGOA trade preferences through regional production.  For 
example, Mauritian investors have invested in apparel production facilities in Senegal 
and Madagascar, while South African apparel producers have invested in Lesotho and 
Swaziland. 
 
The following are some examples of recent AGOA-related investments: 
 
Namibia • A subsidiary of a Malaysian textile producer has invested over $200 

million since April 2001, created 5,000 new jobs, and exported over 
$22 million in apparel products to the United States since initiating 
operations in June 2002.   

• Two more apparel companies are in the process of beginning 
production.  These firms will add another $115 million in 
investment and over 6,000 additional jobs.   

• Once fully operational, these three companies will have brought 
over $300 million in investment, 11,000 jobs, and new exports of 
approximately $120 million per year to the United States. 

 
Lesotho • A Taiwanese investor is building a $100 million denim rolling mill  

to supply local manufacturers.  That plant will employ 5,000 new 
workers when operational in 2004.  The same investor has plans to 
invest an additional $50 million in a new yarn spinning plant.   

• Other Taiwanese investors will contribute an additional $10 million 
to build a separate weaving and dying factory.  These facilities will 
be able to supply most of the denim and knit fabric needed by 
Lesotho's garment industry.  

                                                 
2 World Bank, Global Development Finance, 2003. 
3 U.S. Department of Commerce, Survey of Current Business, September 2003.  
4 The U.S. direct investment position is the next book value (i.e., the historical value) of U.S. direct 
investors’ equity in, and net outstanding loans to, their foreign affiliates. A foreign affiliate is a foreign 
business enterprise in which a single U.S. investor owns at least 10% of the voting securities, or the 
equivalent. 
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Mali • In Mali a $12.5 million cotton-thread factory opened in February of 

2004. The modern facility is one of the few sub-Saharan Africa 
plants outside South Africa capable of producing quality thread for 
use in manufacturing apparel for export under AGOA. Mauritians 
who plan to use the thread for apparel production in Mauritius were 
among the investors.  The factory, the first of its kind in Mali, 
created 200 new jobs. 

 
Madagascar • Four international investors and the IFC will establish a $10 million 

apparel manufacturer in 2003, specializing in knit casual wear, 
sleep wear, active wear and intimate apparel. 

 
Cameroon • The Chad-Cameroon Pipeline, the largest U.S- commercial 

investment in sub-Saharan Africa, totaling approximately $350 
million, began operation in 2003.  

 
 
 
HIPC 
 
To date, twenty-three sub-Saharan African countries (Benin, Burkina Faso, Cameroon, 
Chad, Democratic Republic of the Congo, Ethiopia, The Gambia, Ghana, Guinea, Guinea 
Bissau, Madagascar, Malawi, Mali, Mauritania, Mozambique, Niger, Rwanda, São TomJ 
& Principe, Senegal, Sierra Leone, Tanzania, Uganda and Zambia) have reached their 
HIPC Decision Points, enabling them to benefit from relief on debt payments coming 
due.  Seven of these countries (Benin, Burkina Faso, Mali, Mauritania, Mozambique, 
Tanzania, and Uganda) have reached their HIPC Completion Points, and have qualified 
for reduction in their stock of debt.  Niger and Ethiopia are expected to reach their 
completion points in April of 2004. 
 
Overall debt relief for these countries, including from traditional mechanisms and 
additional bilateral relief provided by some creditors, will reduce their debts by about 
two-thirds.  The United States has agreed to provide 100 percent bilateral debt reduction 
(on debt contracted before the June 1999 Cologne Summit) for qualifying HIPC 
countries.  In addition, the United States has contributed a total of $600 million to the 
HIPC Trust Fund, the multilateral component of the enhanced HIPC initiative.  The Trust 
Fund helps regional development banks and other multilateral institutions (but not the 
World Bank/IDA or IMF) meet the costs of providing HIPC debt reduction.  Following 
up on the President’s commitment at the 2002 G-8 Economic Summit, the United States 
has pledged an additional $150 million to help meet the financing shortfall in the HIPC 
Trust Fund.  In FY 2004 Congress appropriated $74.6 million to meet a portion of the 
U.S. pledge of $150 million. 
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E.    Economic Reforms  
 
Overall, 2003 has been a relatively positive year for sub-Saharan Africa, demonstrated by 
resilient GDP growth, progress on economic reforms, and increased political stability.  
Many sub-Saharan African economies have harnessed the benefits of AGOA and 
successfully implemented economic reforms with the assistance of the IMF and World 
Bank.  Most exchange rates in Africa depreciated aga inst the U.S. dollar on a nominal 
basis during the first half of 2003.  A notable exception was the South African rand, 
which appreciated 14.7 percent, and the currencies of the CFA zone, which are pegged to 
the euro. The general depreciation, along with a five percent rise in non-oil commodity 
prices, led to a reduction of the continent’s current account deficit.   
 
The good news was widespread.  Efforts to boost growth by improving the composition 
of public spending, privatizing public sector enterprises, and creating an environment 
more conducive to private-sector led growth continued to make progress in traditionally 
good performers such as Senegal, Mali, Uganda, Mozambique, Cape Verde, Ghana, 
Tanzania, and Botswana.  Mauritania received multilateral debt relief under the HIPC 
initiative after several years of consistent policy implementation.  Peace processes gained 
ground in Sudan and the DROC, laying the foundation for an economic recovery and 
future growth.  Economic reforms and anti-corruption measures in Kenya progressed in 
the wake of a political transition at the end of 2002.  Benin made headway in public 
expenditure management and fiscal transparency, while continuing an aggressive 
privatization program.  Lesotho, which has benefited greatly from AGOA, took 
meaningful steps to combat corruption, demonstrated by the adoption of an Anti-
Corruption Unit and the prosecution of the former head of the Lesotho Highland Water 
Authority.   
 
On the other hand, Zimbabwe (which is not eligible for AGOA) slipped further into 
chaos and Malawi’s macroeconomic stability program is in danger of collapsing due to 
insufficient policy commitment.  Despite mounting humanitarian needs and a ballooning 
budget deficit, the monarchy of Swaziland reduced the proportion of public expenditure 
devoted to poverty reduction.  The Gambia discovered significant misreporting at the 
Central Bank and several high-ranking officials, including the Governor, were removed 
and criminal charges filed.    
 
Economic and Political Reforms 
 
• In the aftermath of the 2002 political crisis, Madagascar, a significant beneficiary of 

AGOA preferences, adopted an ambitious economic recovery plan based on market 
reforms and private sector-led growth. 

• Benin continued efforts to privatize more than 50 parastatals, including cotton 
ginning plants. 

• In the context of reform policy implementation, the Democratic Republic of the 
Congo established an Anti-Corruption Commission, floated its exchange rate, 
enhanced macroeconomic stability, and adopted a new investment code.  
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• South Africa embarked on a privatization program, which included divestiture of 
Telkom and Aventura Resorts, while enhancing the Central Bank’s independence 
and anti- inflation credibility. 

• Cameroon opened a stock exchange, providing an alternative source of private 
sector financing, and continued the privatization of the banking and non-
governmental public sectors.  

• Cape Verde implemented a new VAT and custom duties, while concurrently 
reducing income and corporate tax rates. 

• Mauritius moved to protect Polo Ralph Lauren trademarks by preventing the sale of 
counterfeit products and allowing the local manufacturer’s legally questionable 
production permit to expire. 

• The Government of Kenya has made progress on combating corruption, including 
the enactment of two key anti-corruption bills in April 2003 that led to 
reengagement by the IMF and World Bank after a nearly three-year hiatus. 

• A new sense of economic reform took root in Nigeria.  Oil deregulation is 
underway, and prosecutions against some leading politicians for corruption have 
begun.  The stock exchange is at an all-time high.  

• Ghana implemented new revenue measures and pushed forward the liberalization of 
fuel prices.   

 
Worker’s Rights, Elimination of Child Labor, and Human Rights 
 
• In order to combat child trafficking, the Beninese Port of Cotonou has set up a unit 

to combat trafficking on sea routes.  
• Benin and Nigeria worked together to repatriate Beninese children working illegally 

in Nigeria. 
• Cameroon institutionalized the teaching of respect for Human Rights in its law 

enforcement training agencies. 
• Cape Verde criminalized child trafficking, prostitution, and pornography. 
• In South Africa, an interagency working group led by the Department of Labor 

(together with the ILO) worked throughout 2003 to develop and draft a 
comprehensive action plan on child labor.  

 
F.    Regional Economic Integration 
 
The United States continues to encourage and support regional economic integration 
efforts in sub-Saharan Africa as a means of stimulating economic growth by improving 
economies of scale and reducing transaction costs for the region as well as for 
international businesses.   
 
At a meeting of African heads of states in Durban, South Africa in July 2002, the African 
Union (AU) was officially launched as the successor organization to the Organization of 
African Unity.  The AU consists of 52 African member countries, and is based in Addis 
Ababa, Ethiopia.  The AU is modeled on the EU with plans for the establishment of a  
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parliament, a central bank, a single currency, a court of justice and an investment bank.  
The AU also plans to have common defense, foreign and communication policies. 
 
Regional trade organizations in sub-Saharan Africa continue to focus on reducing tariffs 
among member countries.  The result has been an increase in recorded trade volumes 
mainly attributed to the transfer of unrecorded trade into the recorded or formal sector.  
The trend of lowering tariffs on goods of African origin is likely to continue and to result 
in increased total intra-African trade volumes and an increase in the proportion of 
recorded trade.  This is particularly true for regions of relative stability, where political 
and economic policies of neighboring states are similar.  For example, trade between 
South Africa and Mozambique increased at a faster pace in 2002.  A similar situation 
emerged in Kenya, Tanzania, and Uganda, where measures are being undertaken to 
further boost trade between these countries. 
 
In order to encourage regional economic integration and to strengthen trade and 
investment relations with the region, USTR has entered into Trade and Investment 
Framework Agreements (TIFAs) with COMESA and UEMOA.  A U.S.-COMESA TIFA 
meeting was held in June 2003, and a U.S.-UEMOA TIFA meeting was held in 
December 2003.  Both meetings focused on bilateral trade and AGOA implementation, 
infrastructure, trade capacity building, and ongoing WTO negotiations.  The United 
States also began negotiations for a Free Trade Agreement (FTA) with SACU in June 
2003.  An FTA with SACU would deepen U.S. economic and political ties to sub-
Saharan Africa and lend momentum to development efforts in the region. (See Chapter 
VIII for more information on the U.S.-SACU FTA.)  
 
AGOA also promotes regional economic cooperation and trade among the countries of 
sub-Saharan Africa by allowing cumulation among AGOA beneficiary countries – that is, 
AGOA beneficiaries may include inputs from other AGOA beneficiaries in meeting the 
GSP’s 35 percent value-added rule of origin requirement.  Beneficiary countries may also 
use regional yarn and fabric in apparel that qualifies to enter the United States duty-free 
and quota-free.  
 
The nine major regional trade organizations in sub-Saharan Africa are: (i) the Economic 
Community of West African States (ECOWAS), with 15 members; (ii) the West African 
Economic and Monetary Union (known by its French acronym, UEMOA) with eight 
members, all also members of ECOWAS; (iii) the Common Market for Eastern and 
Southern Africa (COMESA), with 19 members; (iv) the Southern African Development 
Community (SADC), with 14 members; (v) the Southern African Customs Union 
(SACU), with five members, all also members of SADC; (vi) the East African 
Community (EAC), with three members; (vii) the Inter-Governmental Authority on 
Development (IGAD), with six members in eastern Africa; (viii) the Indian Ocean 
Commission (IOC), with five members; and (ix) the Central African Economic and 
Monetary Community (CEMAC), with six members.  
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CEMAC:  CEMAC has established a monetary union, a regional parliament and a court 
of justice.  A single passport has been implemented for travel throughout the region.  
CEMAC members are discussing a possible free trade area but have not yet decided on a 
timeline.  The key challenges to CEMAC’s integration continue to be political instability 
and rivalry among member country leaders. 
 
COMESA:  COMESA members concluded a free trade agreement in October 2000 with 
an agreement to phase in tariff reductions on goods of COMESA origin in order to 
achieve zero tariffs on intra-regional trade by 2004.  As of early 2004, eleven of the 
nineteen member countries had joined the COMESA free trade area.  COMESA has also 
taken steps to implement tariff reductions, eliminate nontariff barriers, apply remedial 
and safeguard measures, and define rules of origin.  Preparatory work continues for a 
regional competition policy, the COMESA business community forum, the COMESA 
Common Investment Area, and the Regional Customs Bond Guarantee program.  
COMESA has adopted a four-phase monetary harmonization program aimed at achieving 
full monetary union by 2025.  
 
The United States has provided a variety of assistance to COMESA’s integration efforts, 
including: technical assistance on trade and the WTO; capacity building for institutional 
strengthening of key management systems within the COMESA Secretariat including 
financial, human resources, and information technology; identification of barriers to 
investment and development of regional solutions; private sector capacity building; 
telecommunications harmonization; facilitation of cooperation with SADC; and study of 
rules of origin as related to the WTO, World Customs Organization, SADC and other 
organizations. 
 
EAC:  In March 2004, the Presidents of member countries Kenya, Tanzania, and Uganda 
signed the EAC Customs Union Protocol.  The EAC plans to harmonize members’ fiscal 
and monetary policies, take measures to avoid double taxation, and prevent tax evasion 
through its Monetary Affairs Committee.  In addition, the EAC established an 
independent East African trade regime to harmonize trade standards for 207 regionally 
produced goods.  Of the 207 regional trade standards, 91 have been adopted and notified 
to the WTO. The EAC also established the East Africa Business Council to promote trade 
and investment in the region.   
 
ECOWAS:  ECOWAS is proceeding towards a monetary union by committing to reduce 
central bank financing of budget deficits and creating a Convergence Council to help 
coordinate macroeconomic policies.  Five countries – The Gambia, Ghana, Guinea, 
Nigeria and Sierra Leone – plan to create a monetary zone, the West African Monetary 
Zone (WAMZ). The WAMZ, which would peg the currencies of these countries to the 
U.S. dollar, allowing a fluctuation of 15 percent, is intended to lead to a common 
currency for ECOWAS.  There are plans to form a monetary union of 13 ECOWAS 
countries by merging UEMOA and WAMZ.  
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The United States has supported integration in ECOWAS through a number of means, 
including technical assistance to the West African Power Pool and the West African Gas 
Pipeline Project (see Chapter VI. Section B – USAID Technical Assistance).  The United 
States has also provided assistance to the ECOWAS fund, for example, by sponsoring 
seminars on public-private partnerships and the WTO.  In support of ECOWAS’ regional 
integration efforts, USAID’s West Africa Regional Program (WARP) has sponsored 
programs focused primarily on harmonizing customs and trade regulations within West 
Africa and removing barriers to intra-regional trade.  WARP is also supporting the 
adoption of a Common External Tariff throughout West Africa.  The Commercial Law 
Development Program of the Department of Commerce is working with ECOWAS on a 
variety of legal matters including the integration of investment laws in collaboration with 
the African Development Bank and other African institutions. 
 
SACU:  In 1994, negotiations began to reform the SACU agreement, and SACU heads of 
states signed a new agreement in 2001.  The new agreement will become operational in 
2003/2004.  The new revenue-sharing formula aims to ensure that revenue flows to each 
member country are stable and do not fall below current levels.  This is important for 
smaller countries like Lesotho and Swaziland, for which customs revenue makes up at 
least half of government income.  South Africa’s tariffs have been reduced as the country 
reforms its trade policy in accordance with its free trade agreement with the EU and to 
meet WTO guidelines.  However, Botswana, Namibia, Lesotho, and Swaziland, remain 
dependent on South Africa for most of their imports and on privileged access to the South 
Africa market. 
 
In June 2003, the United States began negotiations on a free trade agreement (FTA) with 
SACU, the first FTA initiative between the United States and countries in the sub-
Saharan Africa region (see Chapter VIII for additional information on the U.S.-SACU 
FTA).  SACU is also in FTA negotiations with the EFTA countries and Mercosur.  There 
are also preliminary discussions about possible future FTAs with India and China.  The 
FTA with Mercosur is expected to be limited to specific areas like agriculture, 
manufacturing and textiles, and will not include labor and environmental issues. 
 
SADC:  The institutional framework for the SADC Free Trade Area continues to evolve.  
A Mid-Term Review of the implementation of the SADC Trade Protocol is scheduled to 
commence in 2004.  This review is aimed at evaluating how each SADC member state 
has implemented the trade protocol and what needs to be done in order to accelerate its 
implementation.  USAID is providing substantial assistance in this review. 
 
SADC is preparing for negotiations with the EU for a European Partnership Agreement 
(EPA) under the ACP-EU framework, as a follow-up to the Cotonou Agreement.  The 
EPA will cover seven SADC member states: Angola, Botswana, Lesotho, Mozambique, 
Namibia, Tanzania and Swaziland.  The countries have adopted negotiating guidelines 
and are still negotiating on mandates.  The EPA is to be WTO-compatible.  The 
negotiations are scheduled to be formally launched in May in Namibia and to be finalized 
by December 2007. 



23  

 
UEMOA: UEMOA members are working toward greater regional integration with 
unified external tariffs.  The organization’s monetary convergence phase was extended 
for completion by 2005.  UEMOA has established a common accounting system, periodic 
reviews of member countries’ macroeconomic policies based on convergence criteria, a 
regional stock exchange, and the legal and regulatory framework for a regional banking 
system.  In addition, UEMOA and ECOWAS have determined a number of measures that 
will help harmonize the two regional blocs.  Both have agreed to adopt new common 
rules of origin to enhance the flow of trade and implement a universal customs 
declaration form. 
 
The U.S. Department of Treasury has provided a resident advisor at the regional Central 
Bank to work with the Bank and member country finance ministries on problems of debt 
issuance, debt management, and creation of a region-wide debt securities market for the 
eight UEMOA member countries. 
 
G. Africa and the WTO 
 
Supporting Africa’s integration into the global economy is one of the key elements of the 
Administration’s Africa trade policy.  Increased and more effective participation of sub-
Saharan African countries in multilateral trade discussions is an important step toward 
this end.  Accordingly, the United States has increased its engagement with sub-Saharan 
African Members of the World Trade Organization (WTO) and is providing technical 
assistance to help facilitate African participation in the WTO.  Thirty-eight sub-Saharan 
African countries are WTO members, representing 26 percent of all WTO membership.  
Seven other sub-Saharan African countries have observer status. 
 
African countries made relatively few commitments during the Uruguay Round 
compared to countries from other regions.  As a result, African countries in general have 
higher tariffs and fewer market access commitments, especially in the services sector, 
than most other countries.  This has impeded African countries’ ability to attract 
investment and to increase trade, competitiveness, and economic growth. 
 
The launch of the WTO’s Doha Development Agenda (DDA) negotiations in 2001 
marked an important turning point.  Sub-Saharan African Members of the WTO played a 
key role in the success of the Doha Ministerial and have continued to play an influential 
role as the DDA negotiations move forward.  The United States has ambitious objectives 
for the DDA and considers close consultations with sub-Saharan African countries 
essential to the round’s success.   
 
In the run-up to the September 2003 WTO Ministerial in Cancun, Ambassador Zoellick 
and other senior U.S. trade officials met on numerous occasions with their African 
counterparts in an effort to lay the groundwork for progress on the DDA.  For example, 
during the Corporate Council on Africa’s June 2003 U.S.-Africa Business Summit in 
Washington, DC, Ambassador Zoellick met with trade and/or foreign affairs ministers of 
more than 20 African countries to discuss WTO issues.  In the weeks prior to the Cancun 
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Ministerial, the Assistant USTR for Africa traveled to Africa twice for meetings with 
regional trade ministers on issues related to the Cancun meeting.  Significantly, U.S. and 
African officials also worked together successfully, prior to Cancun, to devise a solution 
to the TRIPS and Public Health issue identified in the Doha Declaration, thereby 
allowing African countries and others to utilize flexibilities in the TRIPS Agreement to 
access essential pharmaceuticals.  The resolution of this complex issue removed what 
was perceived to be a major obstacle to progress on the DDA at Cancun. 
 
Despite these efforts, the Cancun Ministerial ended without a consensus on a framework 
for moving the multilateral trade negotiations forward.  African Members were active in 
the discussions in Cancun, especially via collectives such as the Africa/Caribbean/Pacific 
(ACP) and Less Developed Country groupings.  African countries took strong and often 
inflexible positions on issues related to the agriculture negotiations and on the handling 
of the so-called Singapore Issues.  African countries also sought special attention for 
cotton as an issue separate and apart from the agriculture negotiations, although cotton 
was not a specific agenda point on the Doha Development Agenda.  Two sub-Saharan 
African countries – South Africa and Nigeria – joined with China, India, Brazil and 
several other countries immediately prior to Cancun to form a coalition known as the 
G20.  This group strongly opposed a U.S.-EU proposed framework on agriculture. 
 
Although the impasse at Cancun was a lost opportunity to move ahead on the DDA, by 
the end of 2003 many WTO Members, including several African countries, expressed a 
desire to find a way to put the negotiations back on track.  The WTO completed its work 
for 2003 with an important report by its Chairman on the key issues that need to be 
addressed to move the DDA negotiations forward.  In January 2004, Ambassador 
Zoellick wrote a letter to his WTO Member counterparts laying out some ideas for 
moving the talks forward and urging that all Members work together to ensure that 2004 
is not “a lost year” for the DDA.  He followed up the letter with a February trip around 
the world during which he consulted with senior trade officials of over 40 countries.  He 
stopped in Cape Town for consultations with the South African Trade Minister and in 
Mombasa, Kenya, where he met with ministers and senior representatives of 13 African 
countries.  As efforts continue in 2004 to restore momentum to the DDA, U.S. officials 
will continue to work closely with sub-Saharan African representatives to find a common 
way forward.  
 
Although the United States and many sub-Saharan African countries differ on some 
important issues in the DDA, they also share many common interests.  For example, the 
U.S. agriculture proposal in the WTO calls for the elimination of agricultural export 
subsidies – a position which most African countries support, as well as substantial 
reductions in trade-distorting domestic support, and substantial reductions in agricultural 
tariffs.  The Administration’s non-agricultural market access proposal in the WTO would 
result in a “Tariff- free World” by 2015.  Many African industrial and consumer good 
exports face high tariffs, especially in other developing countries.  Global tariff reduction 
will help African countries to expand their exports and reach markets now effectively 
closed to them.  The United States has also presented a WTO proposal to liberalize 
worldwide trade in services and broaden opportunities for growth and development of the  
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services sector.  Services liberalization in Africa would open up new avenues for trade, 
benefiting both the United States and its African trading partners.   
 
AGOA helps to promote sub-Saharan Africa’s integration into the multilateral trading 
system by strengthening Africa’s trade and investment linkages with the United States 
and the world and underscoring the importance of trade liberalization for African growth 
and development.  The annual AGOA Forum (see Section VII) also provides an 
opportunity for senior U.S. officials to discuss WTO and other trade issues with their 
African counterparts.  For example, Ambassador Zoellick met with several African trade 
ministers on WTO issues during the December 2003 AGOA Forum in Washington and 
co-hosted a WTO Roundtable for Trade Ministers at the January 2003 Forum in 
Mauritius.  
 
USTR, USAID, and the Departments of State, Treasury, and Agriculture, as well as other 
agencies, have provided technical assistance to African governments to increase their 
capacity to deal with issues related to the WTO.  (See Chapter V for more information on 
U.S. training and trade capacity building programs that support WTO agreements and 
activities.) 
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V.     Trade Capacity Building 
 

A.     Overview 
 
The United States is the largest single-country donor of trade-related technical assistance 
in the world, reflecting its commitment to helping developing countries participate fully 
in the global trading system.  The President’s Trade Policy Agenda for 2003 stated that 
the “United States is committed to expanding the circle of nations that benefit from 
global trade...[and] to help[ing] developing economies build the capacity to take part in 
trade negotiations, implement the rules, and seize opportunities.”   
 
U.S. trade capacity building (TCB) efforts stem from the basic belief that trade is critical 
to the growth of developing countries, and that providing funds to these countries to 
enhance their participation in global trade is a highly leveraged form of development 
assistance.  By having increased capacity to take part in trade negotiations, implement the 
rules, and seize opportunities, developing countries can achieve win-win results for 
themselves and their trading partners.  A key component of TCB assistance is that it is 
demand driven and in support of trade strategies designed by the recipients themselves.   
 
The United States devoted $133 million to TCB activities in sub-Saharan Africa in 
FY2003, up 26 percent from FY2002.  These activities are implemented by about a dozen 
agencies, including USAID, the Department of Commerce, the Department of 
Agriculture, and the U.S. Trade and Development Agency.  USTR works closely with all 
of these agencies to ensure that U.S.-sponsored TCB assistance is comprehensive and 
responsive to both African needs and U.S. trade policy objectives.  Helping AGOA 
beneficiary countries to access benefits under AGOA has been a major focus of U.S. 
TCB programs.  The United States is also the largest single-country contributor to the 
World Bank and other multilateral development banks, which provide an increasingly 
broad range of TCB assistance to sub-Saharan African countries and to other developing 
countries worldwide.    
 
The United States directly supports WTO programs on trade-related technical assistance 
(TRTA).  For example, at the September 2003 WTO Ministerial in Cancun, the United 
States pledged an additional $1.2 million for WTO TRTA.  This contribution augmented 
$1 million given earlier in 2003, bringing total U.S. support for WTO TRTA to more than 
$3 million since the launch of Doha negotiations in November 2001.  This money was in 
direct support of programs like the annual WTO Technical Assistance Plan.  Sub-Saharan 
African Members of the WTO are among the leading beneficiaries of WTO TRTA.  The 
United States also provided bilateral assistance to Cape Verde in support of its efforts to 
accede to the WTO. 
 
As part of its response to the WTO Doha Development Agenda, the United States, 
through USAID, is providing a wide range of support for the Integrated Framework (IF) 
initiative, a multi-agency, multi-donor program that helps least developed countries to 
expand their participation in the global economy and to enhance their economic growth 
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and poverty reduction strategies.  Thirteen sub-Saharan African countries have benefited 
from the IF or are targeted for assistance under it:  Benin, Chad, Guinea, Burundi, 
Lesotho, Senegal, Madagascar, Djibouti, Malawi, Eritrea, Mali, Ethiopia, and Mauritania.  
The United States has contributed funds for the past three years to the Integrated 
Framework Trust Fund to finance Diagnostic Trade Integration Studies.  This includes 
$200,000 of the Cancun pledge.  The United States is committed to helping partner 
countries follow up on TCB priorities identified in IF diagnostic exercises and has 
already contributed funds for immediate follow-up projects in Senegal, Madagascar, and 
Mozambique.  In 2003, U.S. trade capacity building assistance to the 13 sub-Saharan 
African countries participating in the IF exceeded $28 million, more than three times the 
2002 level for these countries. 
 
B.     USTR Activities 
 
In addition to the interagency coordinating role described above, USTR is actively 
involved in the planning and implementation of many U.S. trade capacity building 
programs in sub-Saharan Africa, especially those related to AGOA, the WTO and the 
FTA negotiations with SACU. 
 
USTR leads U.S. participation in the Cooperative Group on Trade Capacity Building 
established to support the U.S.-SACU FTA.  (See Section VIII for more on the FTA.)  
The objective of the Cooperative Group is to help identify and address the needs of the 
SACU countries in preparing for the negotiations, implementing the eventual agreement, 
and making the transition to free trade.  The Cooperative Group is not a negotiating group 
but meets at each negotiating round to discuss means to address TCB needs as they arise.  
As an illustration of its commitment to make TCB a fundamental element of the 
negotiations, the United States has pledged an initial $2 million dollars in TCB assistance 
to SACU in relation to the FTA.  As of early 2004, SACU was in the process of 
developing an integrated strategy to help ensure that the provision of FTA-related 
technical assistance is coordinated.  In addition to providing training, the United States 
has provided the trade ministries of Botswana, Lesotho, Namibia and Swaziland with 
computers to enhance intra-SACU policy coordination and a TCB “facilitator” who will 
be responsible for coordinating technical assistance activities. 
 
The cooperative group intends to work actively with the private sector and foundations to 
bring additional resources and creativity to US-SACU FTA-related technical assistance.  
For example, future cooperative group meetings will bring together public and private 
donors to identify the best possible programs to meet the needs identified in SACU’s 
integrated strategy. 
 
In FY2003, the U.S. Government provided $6.6 million in trade-related technical 
assistance to SACU, up from $5.6 million the year before.  SACU members also had 
access to part of the $18.6 million assistance provided to the Southern African 
Development Community. 
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C.     USAID Initiatives 
 
USAID’s field offices and regional centers in sub-Saharan Africa have integrated AGOA 
and trade capacity building into their programs and are dedicating specific resources to 
assist countries in the region to develop AGOA strategies and to strengthen their 
capacities to respond to trade opportunities.  In FY2003 USAID provided $82.1 million 
in trade capacity building funds for sub-Saharan Africa.   
 
In 2002, USAID began implementation of the Trade for African Development and 
Enterprise (TRADE) initiative with the opening of three regional Hubs for Global 
Competitiveness.  TRADE is a multi-year program designed to promote African 
commercial competitiveness; reduce poverty; improve trade-related public services, 
policy formulation and implementation; strengthen the business environment; and 
promote U.S.-African business linkages.  The Hubs are located in Botswana, Kenya and 
Ghana.  Each Hub serves as a technical assistance platform for a cadre of technical 
experts in support of trade and development.  Further information about the Hubs can be 
found on the Web at www.satradehub.org (for Southern Africa), www.watradehub.com 
(for West Africa), and www.ecatradehub.com (for Eastern and Central Africa). 
 
At the AGOA Forum in January 2003, President Bush announced that each Hub will 
support a technical expert from the U.S. Animal and Plant Health Inspection Service 
(APHIS) to help sub-Saharan African countries address challenges related to meeting 
sanitary and phytosanitary requirements for the U.S. market.  The first technical expert 
reached Botswana in Spring 2003 and oversaw the development of Pest Risk 
Assessments (PRAs) in Zambia, South Africa, and Namibia.  Three PRAs have now 
entered the review phase, a legal prerequisite to import certification.  APHIS experts will 
arrive at the Regional Hubs in Kenya and Ghana in 2004. 

 
On July 10, 2003, President Bush and Botswana President Mogae toured the Southern 
African Global Competitiveness Hub’s exhibits at the Gaborone International Convention 
Center.  Sixteen African exhibitors from eight southern African countries displayed 
AGOA-eligible products at the event.  Many of the exhibitors thanked President Bush for 
supporting AGOA, which they said has made a difference in their lives and in the lives of 
those they employ.   

 
The Southern Africa Trade Hub carried out multiple activities in support of AGOA.  For 
example, the Hub facilitated a 30-person workshop for the development of a Namibian 
AGOA strategy, at which the participants agreed to create a National Export and Trade 
Promotion Board to promote Namibian exports worldwide and to provide advisory 
services to companies in key Namibian sectors.  The Hub also collaborated with the 
Ronald H. Brown Institute in South Africa to develop trade strategies in agribusiness, 
tourism, information technology, and manufacturing.  The Hub continues to develop its 
Web-based business development services; to work toward reforms in customs policy, 
valuation, and administration; and to promote trade facilitation activities.  Through the 
Hub’s efforts, a memorandum of understanding was signed between Namibia, Botswana, 
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and South Africa to develop the Trans Kalahari Corridor (TKC).  The goal of this 
initiative is to remove impediments to the efficient flow of traffic along the TKC and to 
involve both public and private sector interests in its administration.  As a result of the 
public-private dialogue supported by the Hub, the partners have agreed upon a single 
simplified customs document to replace the current set of cumbersome procedures.   
   
USAID’s Regional Center for Southern Africa (RCSA) continues to assist customs 
agencies in Botswana, Malawi, Namibia, Tanzania and Zambia as they introduce risk 
management practices.  Use of risk management practices facilitates fast clearance of 
goods since only targeted consignments are subjected to physical examination.  RCSA 
also supports development of transport corridors.  In 2003, the stakeholders for the Trans 
Kalahari Corridor (Botswana, Namibia and South Africa) and the Dar es Salaam corridor 
(Malawi, Tanzania and Zambia) signed agreements for the public private sector joint 
management of each corridor to simplify transit operational procedures and technical 
standards.  Implementation of these agreements is aimed at reducing transactions costs, 
stimulating economic activities, enhancing regional integration, and promoting global 
competitiveness for the region.  The pilot customs single administrative document 
introduced on the Trans Kalahari Corridor provides a streamlined and effective tool for 
customs transit procedures through the port of Walvis Bay in Namibia, potentially the 
shortest and fastest route between Southern Africa and ports in Western Europe and the 
eastern United States.  
 
The East and Central Africa (ECA) Trade Hub changed management and shifted 
direction in 2003 and is rededicated to strengthening the capacity of East and Central 
African countries to participate more effectively in the multilateral trading system, 
including WTO Doha Development Agenda negotiations.  The ECA Hub program 
focuses on four components: trade capacity building, AGOA, transport, and customs.  
AGOA activities center on increasing business linkages, on business development 
assistance, and on knowledge-sharing about AGOA opportunities.  The Hub staff 
includes a business-development specialist based at COMESA headquarters in Lusaka, 
Zambia as part of the partnership between USAID, the COMESA Secretariat and the 
U.S.-based Corporate Council on Africa.  In the area of trade capacity building and 
policy formation, the Hub’s emphasis is on assistance related to WTO, COMESA, and 
SPS issues, as well as export strategy development and policy analysis.  The Hub effort 
in the area of customs harmonization and trade facilitation is directed toward enhancing 
customs capabilities so as to facilitate trade.  The Hub’s work on transport and trade 
efficiency is focused on the development of a commercially viable transport corridor that 
links Kenya, Uganda, Rwanda, Burundi and the Democratic Republic of Congo, with 
offshoots toward Sudan and Ethiopia. 
 
USAID’s Regional Mission for Eastern and Central Africa (REDSO) continues to 
support the AGOA Linkages in COMESA (ALINC) project begun in October 2002.  
ALINC is an export assistance program designed to accelerate completion of trade 
transactions between export-ready companies in COMESA member countries and U.S. 
buyers under AGOA.  ALINC provides technical assistance to firms in specific AGOA 
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commodity areas, such as textiles, handcrafts and leather goods.  In addition, ALINC 
provides valuable feedback to policymakers in COMESA and the United States on the 
special challenges and constraints firms face in making the most of AGOA.  For example, 
ALINC continues to coordinate closely with USDA and APHIS on SPS certification for 
African firms. 
 
REDSO is also implementing several other trade-related assistance projects. It manages 
the Regional Agriculture Trade Expansion Support (RATES) project, which is designed 
to increase the value of agricultural trade within the East and Southern Africa region and 
between the region and the rest of the world.  During its first year, positive results were 
achieved in each of the four target commodities: coffee, maize, cotton and livestock.  For 
example, RATES helped the East African Fine Coffee Association (EAFCA) register a 
24 percent increase in specialty coffee sales between 2002 and 2003.  In conjunction with 
the Coffee Corps, RATES trained 108 professional cuppers from nine countries and 
helped establish a harmonized definition of specialty coffee throughout the region.  It also 
arranged coffee industry meetings and trainings for more than 300 people, over fifteen 
percent of whom were female, from five countries.  In addition, RATES helped EAFCA 
organize the first-ever specialty coffee conference in Africa, attended by over 400 
participants from 20 countries.  In the case of maize, RATES facilitated $10 million in 
commercial transactions within the East Africa region.  RATES successfully supported 
the design and development of the Regional Agriculture Trade Intelligence Network 
website, which came on line in September 2003.  Finally, RATES also completed the 
Tradeafrica.biz website, the first of several planned trade linkage sites intended to 
promote supplier-to-buyer networking. 
 
Under the partnership between COMESA and REDSO, the Association of Regulators of 
Information and Communications fo r Eastern and Southern Africa (ARICEA) has 
become a key driver of regional telecommunications development.   Since its launch in 
January 2003, ARICEA has been very active in addressing both its advocacy and 
capacity building mandates.  At a series of working meetings, ARICEA established major 
components of a model telecommunications law that would harmonize policy approaches 
across the ARICEA service area.  In November 2003, ARICEA conducted an intense 
one-week regulatory “boot camp” featuring African and U.S. telecom policy and 
regulatory experts.   
 
The West Africa Regional Program (WARP) supports the West Africa Trade Hub 
(WATH) to work with host governments, USAID country missions and partners 
throughout the region to increase the outreach and use of AGOA resource centers.  New 
AGOA resource centers are planned for Chad and Mauritania, bringing the total to 13 by 
April 2004.  WATH developed a CD-ROM with information and resources related to 
exporting to the United States under AGOA and distributed these to resource centers.  
WATH developed an inventory of trade-related technical assistance required for WATH 
coverage countries, and is implementing this plan by continuously deploying staff 
throughout the region, providing demand-driven training and technical assistance.  In 
addition, nine specific training modules have been developed and shared with relevant 
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partners providing guidelines about how to engage the U.S. market.  WATH is exploring 
new products for promotion under AGOA, and working with two regional 
intergovernmental organizations in western Africa to set up monitoring mechanisms to 
track and report on corrupt practices on key interstate trucking routes.  WARP is in the 
final stages of the design of a regional market information system that will further 
increase trade, and is also developing a “Road Tracker” system to trace the movement of 
goods between countries in the Tema-Ouagadougou-Bamako/Niamey corridor. 
 
The WARP-funded West African International Business Linkages (WAIBL) project, 
administered by the U.S.-based Corporate Council on Africa, has completed over 365 
transactions and generated over $100 million in trade and investment between the United 
States and Africa since its inception in 1998 ($17 million of which took place in the last 
three months of 2003).  WARP also supports the West Africa Businesswomen’s Network 
(WABNET), a network of businesswomen who collaborate to promote regional trade and 
the growth of their enterprises.  WABNET’s membership-based network includes nearly 
300 members from 12 West African countries. 
 
The following are some additional examples of USAID trade capacity building activities 
in support of AGOA: 
 
– Zambia: In collaboration with APHIS, USAID assisted Zambia in the completion of in-
country pest risk analyses for five agricultural products.  With guidance from USAID and 
APHIS, a national committee to promote the export of Zambian crops was established in 
2003, with the participation of numerous Zambian government agencies and private 
sector organizations. 

 
– Rwanda:  In collaboration with USAID and the International Executive Service Corps, 
the government of Rwanda is delivering technical assistance to producers and enterprises 
on product and market development of handcrafts.  USAID Rwanda is also supporting 
highly profitable, trial exports of specialty coffee to the U.S. and U.K. markets. 
 
– Senegal: USAID’s Integrated Framework implementation program emphasizes AGOA 
export promotion and includes an AGOA export information campaign; training seminars 
to assist particular subsectors in understanding export procedures; technical assistance in 
the areas of inspections, customs, transportation, packaging, fumigation and marketing; 
and technical assistance to the Senegalese agency responsible for international trade 
negotiations.     
 
– South Africa: The South Africa International Business Linkages (SAIBL) project, 
implemented by the Corporate Council on Africa and South Africa-based Ebony 
Consulting International, engages historically disadvantaged small and medium 
businesses on their export readiness, product development, company experience, and 
financial capabilities related to export to the United States under AGOA.  The project 
assists small- and medium-scale enterprises in a wide range of industries, such as 
textiles, processed foods, leather goods and furniture, with technical assistance in a 
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variety of areas to take advantage of the opportunities provided by AGOA.   
  

– Malawi: USAID/Malawi, in conjunction with USAID’s RATES Program, performed a 
cotton-textile-apparel value-chain analysis in Malawi and a regional market assessment 
on lint and textiles.  In conjunction with the Southern African Hub, the Mission also 
provided technical assistance to Malawians interested in exporting under AGOA’s 
Category 9 provisions on handcrafted items.  

 
– Uganda: USAID continues to work with the Ugandan government, the Cotton 
Development Organization, ginners and producers to help Uganda make use of AGOA 
rules of origin and become a significant supplier of cotton lint, and perhaps cloth, to 
textile manufacturers in Africa.  The mission’s two new activities – Agricultural 
Productivity Enhancement Program and Strengthening Competitiveness of Private 
Enterprises – will both address the cotton sector as one of their prime focus areas.   
 
– Madagascar: USAID is increasing awareness within the Malagasy private and public 
sectors of the benefits and challenges of preferential trade arrangements such as AGOA 
and of greater integration into the regional and global economy through the WTO and 
regional organizations such as COMESA and SADC.  Technical assistance was provided 
to the Ministry of Trade on WTO compliance issues and implementation of WTO 
commitments, as well as on the WTO Services Agreement.  
 
– Mozambique: USAID has been active through MozLink, the TechnoServe- led Global 
Development Alliance that facilitates mentoring relations between U.S. companies and  
Mozambican exporting firms.  Since the program’s launch in 2003, mentors have 
provided high- level strategic guidance, hands-on operational assistance and market 
linkages to promising Mozambican companies.  For example, one U.S. company assisted 
a leading oilseed producer in procuring capital in order to diversify into soy and another 
developed a brand for the Mozambican cashew industry to facilitate its export of high-
quality product.  
 
While the Global Trade and Technology Network (GTN), funded through USAID and 
the State Department, closed offices in 2003, the technology platform developed by GTN 
is currently being used by the Department of Commerce in some of the International 
Trade Administration’s programs.  GTN assisted African firms to identify markets, 
investments and other business opportunities in the local, regional and global marketplace 
and provided facilitation services to firms to complete the purchases, sales, or 
investments.  From April 2002 to April 2003, approximately 55 African firms completed 
deals facilitated by GTN, representing over $3.6 million.   
 
USAID also provides significant support related to the Integrated Framework initiative 
described at the end of Section V.A. 
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D. U.S. Department of Commerce Programs  
 
In 2003, the Commercial Law Development Program (CLDP) at Commerce conducted 
several trade-related capacity building programs in sub-Saharan Africa, including the 
following: 
 
West and Central Africa: CLDP has been working with governments in West Africa to 
reduce the legal and regulatory impediments to more effective regional integration and 
greater economic growth.  Ten program activities focused on increasing regional 
harmonization of commercial laws, improving investment laws and prospects, expanding 
the practice and use of alternative dispute resolution vehicles for commercial disputes, 
and improving intellectual property rights regimes.  CLDP also co-sponsored, along with 
the African Development Bank, the establishment of the African Law Institute, a think-
tank and resource center devoted to the examination and remedy of contemporary legal 
problems facing the African continent.  
 
Angola: CLDP has continued to work with the Angolan Ministry of Justice to modernize 
the country’s judicial system.  Following the implementation of case management 
techniques in the criminal courts in 2002, CLDP introduced similar procedures in the 
civil courts.  In addition, in August 2003, the Commerce Department signed an 
“arrangement” with the Angolan Ministry of Justice, which outlines the scope of CLDP’s 
technical assistance program.  The signing of this document recognizes CLDP as a major 
player in assisting the modernization of the Angolan judiciary. 
 
In addition to CLDP’s activities, the U.S. Department of Commerce’s International Trade 
Administration created the Management Training for Africa (MTA) Pilot Program 
initiative to offer trade capacity building for the five countries of the Southern African 
Customs Union (SACU) as they embarked upon free trade agreement (FTA) negotiations 
with the United States.  The MTA Pilot Program’s objective was to facilitate the 
development and modernization of SACU’s transportation infrastructure to address a 
critical necessity for the region’s economic growth.  In July 2003, 19 participants were 
trained as a group and had an opportunity to visit ports in Baltimore and New Orleans 
and to conduct meetings and training opportunities with U.S. companies, institutions, and 
state transportation departments.  Training focused on key areas related to transportation 
infrastructure, with a specific emphasis on inter-modal logistics. 
 
The 2004 MTA Hospital Administration Program, which takes place in August, will aim 
to foster, promote, and develop U.S. commercial activities with each subregion in sub-
Saharan Africa.  Participants will be selected from several AGOA-eligible countries.  
MTA will help facilitate the development and modernization of Africa’s healthcare 
infrastructure with a focus on hospital and clinic administration, alternative medicine, 
telemedicine, insurance and other related topics. 
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E.     U.S. Department of Agriculture  
 
The U.S. Department of Agriculture (USDA) is actively involved in planning, 
coordinating and funding trade capacity building programs in sub-Saharan Africa.  
USDA projects provide technical assistance and training in the following areas: 
 
WTO/SPS Seminar Series:  Through a series of Africa-based regional workshops, USDA 
has trained officials from over 30 sub-Saharan countries on Sanitary and Phytosanitary 
(SPS) issues as they relate to African trade. This project, funded under USAID’s now-
concluded African Trade and Investment Program, focused on assisting African countries 
to meet international SPS standards, thereby enabling them to increase their participation 
in global trade.  In 2004, USDA/FAS will replicate this SPS seminar series for Central 
African Economic and Monetary Community member countries. 
  
SPS Work and the Southern Africa Global Competitiveness Hub: A USDA technical 
expert from the Animal Plant Health Inspection Service (APHIS) was assigned to the 
Southern Africa Global Competitiveness Hub in Gaborone, Botswana in January 2003 in 
partnership with USAID’s Regional Center for Southern Africa.  The technical expert 
worked closely with countries in the region to conduct pest risk assessments for 
agricultural plant products potentially destined for the U.S. market. The Botswana Hub 
arrangement will be replicated in 2004 at the other two regional hubs in Kenya and 
Ghana.  USDA will provide technical assistance and support to facilitate the export of 
African agricultural products under AGOA. 
 
Biotechnology Activities: The goal of this activity is to encourage African scientists and 
their institutions to provide science-based information to the general public on technical 
matters that impact trade, agricultural production, and food security.  In May 2003, 
USDA’s Foreign Agricultural Service (FAS) sponsored a Biotech Short Course at 
Michigan State University for 32 sub-Saharan African regulators and government 
officials working on agricultural biotechnology issues.  For FY2004, FAS has allocated 
over $100,000 in Emerging Markets funding to sub-Saharan Africa for activities 
including the development of public communication skills for African government 
regulators who work on biotechnology and assistance on food aid issues relating to 
biotechnology.  Activities will be closely coordinated with Secretary Veneman’s Science 
and Technology conference in Burkina Faso in June of 2004, which will also help to train 
and inform African government officials on agricultural biotechnology issues. 
 
Beyond 2004, FAS plans to help selected sub-Saharan African governments to develop 
regulatory structures to review products produced using modern biotechnology.  
Technical assistance will take the form of country-specific and regional workshops 
involving U.S. regulators, private sector representatives, and scientists.  Depending on the 
specific needs of each country, activities will focus on food safety and/or environmental 
risk assessment, and techniques for communicating with stakeholders.  FAS proposes to 
promote acceptance in Africa for trade in bulk commodities containing living modified 
organisms under the Cartagena Protocol on Biosafety (CPB).  FAS will also explore the 
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development of “extra national” risk-assessment options for African countries that 
comply with Article 11 of the CPB.  Seventeen African countries have ratified the CPB, 
and more are expected to do so during the proposal’s implementation period (2005-
2006).  Imports of U.S.-origin bulk grains by the seventeen African CPB countries 
average over $400 million per year.  
 
These activities are a collaborative effort between key U.S. regulatory agencies (APHIS, 
FDA, & EPA), the FAS/Biotech Group, FAS overseas posts, private industry, and the 
International Center for Food Information.  In addition, FAS biotechnology capacity 
efforts in Africa are coordinated with USAID’s Agriculture Biotechnology Support 
Project II, which has a number of regulatory and public outreach activities that support 
specific crop improvement programs.  FAS plans to target technical assistance on 
biotechnology in key commercial markets, including Ghana, Kenya, and Nigeria.  Food 
aid recipient countries that need biotechnology-related technical assistance will be 
selected by the Interagency Biotech Food Aid Working Group (USDA, State, and 
USAID).   
 
Cochran Fellowship Program: This program provides short-term technical training in the 
United States for mid- to senior- level public or private professionals from eligible 
countries in all of the above areas. Cochran is currently active in 13 countries in sub-
Saharan Africa, including four SACU member countries. 
 
USDA will continue to work with African countries to ensure that plant, animal, and 
human health measures are based on sound science and to minimize negative trade 
effects.  USDA is focusing on those areas where technical assistance and training in risk 
assessment, risk management, and risk communication could enhance food safety 
objectives and facilitate trade between Africa and the United States.  Efforts to develop 
international plant, animal and food safety standards complement ongoing activities in 
Africa undertaken by international organizations such as the WTO, FAO and Codex 
Alimentarius. 
 
F.     U.S. Trade and Development Agency 
 
The U.S. Trade and Development Agency (USTDA) funds and carries out a trade 
capacity building mandate as part of its mission to support priority trade policies.  In 
FY2003, the USTDA program in TCB was an important part of the agency’s overseas 
development work, funding a number of priority TCB efforts around the world in a wide 
variety of sectors and regions.  USTDA’s TCB activities in FY2003 amounted to more 
than $20 million, including over $3.7 million in sub-Saharan Africa alone.  Key examples 
of USTDA programs funded in 2003 are as follows: 

• The Southern African Customs Union (SACU) Study Tour: USTDA funded a U.S. 
orientation visit on free trade agreements for 24 trade negotiators from the SACU 
region in preparation for the U.S.-SACU FTA negotiations that began later in 2003.   
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• East African Community GPS/GNSS Technical Assistance:  USTDA provided 
grant funding in the amount of $199,960 for technical assistance to the East African 
Community (EAC) in support of the implementation of Global Positioning System 
(GPS)/Global Navigation Satellite System (GNSS) procedures.  This project 
represents a joint initiative between USTDA, the FAA, and DOT, and directly 
supports the Safe Skies for Africa Initiative. 

 
• TransKalahari Corridor Improvement Project: USTDA provided $294,900 to 

partially fund this key multimodal infrastructure project for facilitating integrated 
trade and exports in South Africa, Namibia and Botswana.  The TransKalahari 
Corridor is considered one of the most important transportation corridors and trade 
infrastructure projects in Southern Africa.  

 
• Ethiopia AGOA Manufacturing Orientation Visit:  USTDA sponsored a study tour 

and trade mission in September 2003 that introduced Ethiopian textile, garment, 
and leather goods manufacturers to the business practices of industry counterparts 
in the United States. 

 
• Nigeria Kano State Agro-processing Project:  USTDA provided a grant in the 

amount of $116,000 to the Kano State Agriculture Development Agency to develop 
a framework for developing the state’s agricultural industry.  The feasibility study 
included an analysis of options for canning goods to increase the shelf life of 
perishable products, with the intent of providing the state with a sustainable source 
of food.  

 
• Nigeria NITEL Expansion of Digital Network Training: USTDA provided 

$140,206 in funding to Nigeria Te lecommunications (NITEL) to provide training 
for senior management in the areas of leadership, strategy formulation, managing 
change, and business improvement.   

 
• Chipata Rail Extension and Inland Terminal Project Feasibility Study: USTDA 

provided grant funding in the amount of $210,450 for the Chipata Rail Extension 
and Inland Terminal Project Feasibility Study.  The Chipata Rail Extension project 
would extend the regional Nacala Transportation Corridor into Eastern Zambia, 
which would also serve to connect landlocked Malawi to the Port of Nacala in 
Mozambique.  The Nacala Corridor is a NEPAD (New Partnership for Africa’s 
Development) priority project, given its anticipated positive developmental impact 
on the Southern Africa region at large and for the inland countries of Malawi and 
Zambia in particular.  It is also considered important for on-going famine relief 
efforts. 
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VI.     Technical Assistance and Other AGOA-Related Activities 
 
A.      Millennium Challenge Account 
 
In March 2002, President Bush announced his intent to establish a special development 
assistance program, the Millennium Challenge Account (MCA), designed to help spur 
economic growth in developing nations that are taking greater responsibility for their own 
development.  Congress appropriated $1 billion for FY2004, and the President has 
requested $2.5 billion for FY2005.  The President has committed to increase MCA 
funding to a full $5 billion per year in FY2006.  While the MCA is a global initiative, it is 
anticipated that some sub-Saharan African countries will receive funding under the 
program. 
 
The MCA is a new approach to development assistance.  First, it rewards pro-growth 
development policies by assisting those countries that have demonstrated a commitment 
to ruling justly, investing in their people, and promoting economic freedom.  Second, the 
MCA establishes a partnership in which the developing country, with the participation of 
its citizens, proposes its own priorities and plans for MCA funding.  Finally, the MCA 
places a strong focus on results and on transparency.  Funds will go only to those 
countries with well- implemented programs that have clear objectives and measurable 
benchmarks.   
 
To reflect and carry out this innovative strategy, the Board of the Millennium Challenge 
Corporation (MCC) first met on February 2, 2004 and identified 63 countries as 
candidates for the MCA for FY2004.  Of these, 32 are located in sub-Saharan Africa.  In 
the first year, candidate countries must be eligible for assistance from the World Bank’s 
International Development Association; have a per capita income of $1415 or less; and 
not be subject to legal provisions that prohibit them from receiving United States 
economic assistance.  The MCC Board will meet in May 2004 to select eligible countries 
that will be invited to develop proposals to receive MCA assistance.  
 
The MCC’s Board is chaired by the Secretary of State, and includes the Secretary of 
Treasury, the U.S. Trade Representative, the USAID Administrator, and the CEO of the 
MCC.  Four additional members, to be appointed by the President and confirmed with the 
advice and consent of the Senate, will be named later.  The Interim CEO is Under 
Secretary of State for Economic, Business, and Agricultural Affairs Alan Larson.   On 
February 20, 2004, President Bush announced his intention to nominate Paul V. 
Applegarth to serve as the MCC’s CEO.   
 
B.      USAID Technical Assistance 
 
USAID is the primary U.S. Government agency involved in delivering development 
assistance to sub-Saharan Africa and has field offices throughout the region.  These 
offices operate 29 bilateral assistance programs and three regional programs.  The 
regional programs – in Eastern, Southern, and West Africa – work with African 
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organizations responsible for activities that are multinational in nature.  In addition, 
USAID supports global programs, managed from Washington, that help to bring the 
capacity of and linkages with global partners and centers of excellence to bear on African 
issues. 
 
USAID’s approach to development assistance conforms to the strategic and policy 
interests of the United States, including to promote equitable economic growth; to open 
societies to commerce and investment; to expand political freedom; to further empower 
women; to prevent and mitigate conflict; to reduce the spread of HIV/AIDS; to secure 
public health; to emphasize education; to aid agricultural development; and to encourage 
the sound management of Africa’s natural resources. 
 
In support of AGOA, USAID’s technical assistance promotes African economic growth, 
trade, and competitiveness in the global economy so as to increase household incomes 
and reduce poverty.  USAID’s many programs support African trade and investment 
policy, institutional analys is and reform, trade capacity building and technical training, 
and the promotion of U.S.-Africa private sector development.  These programs help to 
create a supportive environment for trade and investment.  USAID’s main trade capacity 
building programs are described in Chapter V.  The following are highlights of other 
USAID technical assistance programs related to trade.  
 
As part of the U.S. Presidential Initiative to End Hunger in Africa, USAID is supporting 
biosafety policy development activities in six countries and through three regional 
programs.  The aim is to promote development and implementation of biotechnology 
regulatory policies that facilitate the use of biotechnology to increase agricultural 
productivity and reduce potential barriers to agricultural trade.  Biosafety rose to the 
forefront among African policy makers in 2002 over concerns in southern Africa about 
the safety of U.S. food aid being delivered to avert a food crisis in the region.  African 
governments also face biotechnology policy responsibilities under several international 
agreements, including the WTO SPS Agreement and the Cartagena Protocol on 
Biosafety.  USAID biosafety policy support provides training along with policy analyses 
and technical support to assist African governments in establishing science-based 
policies.    
  
Through bilateral missions, USAID is also supporting national policy development in 
Kenya, Uganda, Nigeria, Mali, Zambia, and Mozambique.  For example, at a national 
forum in Zambia in April 2003, USAID-trained scientists presented technical input into 
the controversy over the Zambian government’s assertion that biotech U.S. maize 
presented environmental or health risks.  Scientists in other African countries that have 
benefited from USAID training have also raised awareness of biotechnology in their 
countries.  Many of these scientists are actively involved in drafting biosafety regulations 
and increasing understanding of biotechnology. 
 
In southern, western and eastern Africa, the USAID-funded Program for Biosafety 
Systems, based at the International Food Policy Research Institute in Washington, is 
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working with African regional institutions to broaden the impact of assistance beyond the 
country level and to promote regional policies which reduce barriers to movement of 
technologies and trade.  Among the activities initiated to date is a regional initiative with 
COMESA to address the potential impact of biosafety policy on agricultural growth and 
regional trade in East and Southern Africa.  Through regional approaches, USAID is also 
able to improve the efficiency of technical training aimed at building the skills of 
regulators to implement science-based decisions.   
  
USAID’s Regional Mission in Southern Africa is providing technical assistance to the 
Southern African Development Community (SADC) to encourage harmonization of 
policy and administration of a value added tax in the region.  The Mission has supported 
the adoption of double taxation agreements in the SADC countries, and has recently 
completed a workshop and extensive study on tax incentives in the SADC region. 
 
Since 2000, the USAID Regional Mission in West Africa (WARP) has been providing 
the Department of Integration Programs at ECOWAS with technical assistance, including 
three technical staff, to support the establishment of a West Africa Power Pool (WAPP).  
The WAPP is intended to develop the administrative and institutional mechanisms that 
will permit energy trading throughout the region as well as to encourage regional energy 
sector investment.  The WAPP is designed to produce a reliable, affordable and 
sustainable supply of energy for West Africa, while contributing to the region’s economic 
and social development. 
 
Corruption in sub-Saharan Africa undermines the economic and political foundations of a 
modern state and hinders the growth of trade and investment needed for development.  
USAID has historically focused on reducing opportunities for corruption by promoting 
transparency and accountability, establishing checks and balances, strengthening civil 
society, and developing the rule of law in emerging democracies.  The Africa Bureau 
Anti-Corruption Initiative will support multi-year anti-corruption programs in Benin, 
Kenya, Madagascar, Mozambique, Rwanda, Tanzania, Zambia, South Africa, and the 
three regional missions, thereby complementing existing mission strategies as well as 
Africa Bureau initiatives in trade, education, and agriculture. 
  
The trade component of the USAID Initiative to End Hunger in Africa (IEHA) builds 
trade capacity in support of African intra-regional agricultural trade.  IEHA focuses on 
farm-to-market commodity chains in ways designed to increase rural incomes and to 
more fully engage food industries in developing agricultural markets.  IEHA works 
closely with the AGOA Linkage program in COMESA and the Regional Agricultural 
Trade Expansion Support (RATES) program in East Africa.  The RATES program 
provides reliable real-time information on production, trade and commodity prices and is 
leading the process of reform in the East African Community maize trade.  In Kenya and 
Uganda, success in harmonizing trade documentation in seed trade has reduced 
processing times from weeks to days.  In livestock trade, nine countries are developing 
livestock movement permits and common procedures for diagnosis and quarantine of 
livestock diseases.     
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Through its Education for Development and Democracy Initiative (EDDI) – an inter-
agency, Presidential initiative involving the Departments of State, Agriculture and 
Education, and the Peace Corps – USAID funded a regional economic entrepreneurial 
development center.  It supports comprehensive education interventions that promote 
human capacity development leading to sustained economic strengthening.  The center 
contributes to private-sector-led economic growth in Africa by strengthening the skills of 
people already in business and providing training to other individuals, especially 
students, aspiring to enter the business world.  The program is being implemented 
through a series of internships, institutional exchanges, workshops, and seminars.  A $2 
million endowment (out of a $5 million investment) has been set up to ensure the 
sustainability of the program.   Two African fellows have begun their training at Georgia 
State University (GSU) to facilitate the transfer of management from GSU and its 
collaborating partners to African managers.      
 
C.     Sustainable Development, the Environment, and Labor 
 
U.S. agencies – including USAID, the Environmental Protection Agency (EPA), the U.S. 
Fish and Wildlife Service, and the Departments of State, Commerce, Agriculture, and 
Interior – are implementing projects and initiatives to assist African countries in 
protecting the environment and promoting sustainable economic development.  Key 
programs include: 
 
• Congo Basin Forest Partnership: The U.S. contributions to this Partnership’s natural 

resource conservation programs promote economic development, alleviate poverty, 
and improve local governance.  U.S. activities focus on 11 key landscapes in 
Cameroon, Central African Republic, DROC, Equatorial Guinea, Gabon, and the 
Republic of the Congo.  The partnership provides support for a network of national 
parks and protected areas, well-managed forestry concessions, and creation of 
economic opportunities for communities that depend on the conservation of the 
outstanding forest and wildlife resources of the Congo Basin.  The U.S. plans to 
invest up to $53 million dollars in the Partnership through the year 2005. 

 
• Community-Based Natural Resource Management: For over a decade, USAID has 

been a leading donor partner in the environment sector in Africa, with an emphasis 
on promoting community-based natural resource management.  Many USAID 
environment programs in sub-Saharan Africa focus on preserving the continent’s 
rare and endangered wildlife species and ecosystems while promoting rural 
economic growth.  Such programs support the transfer of central government 
authority in natural resources management to sub-national governments and local 
communities in order to foster eco-tourism, eco-enterprise, and other means of 
generating income that do not harm wildlife or the environment.  These efforts help 
alleviate environmental pressures on land and other resources important for food 
production and sustainable development and help build local networks to share 
agricultural and food security information and expertise. 
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• Phase-out of lead in gasoline: Under the World Summit on Sustainable 

Development’s Partnership on Clean Fuels and Vehicles, EPA and its partners have 
supported regional workshops throughout sub-Saharan Africa to assist countries in 
developing regional and national action plans for lead phase-out.  In addition, EPA 
has provided technical assistance and public outreach support to South Africa on 
lead phase-out. 

 
• Promotion of sound management of pesticides and other chemicals: EPA is 

implementing the Chemicals Information Exchange and Networking Project which 
provides computers, Internet access, and training to chemicals management 
officials and other stakeholders.  The project has been implemented throughout 
West and Southern Africa and other countries in Africa are under consideration for 
inclusion in the project.   

 
Labor 
 
The Department of Labor (DOL) funds and implements a number of international 
development projects aimed at assisting sub-Saharan African countries in addressing 
labor-related issues, such as strengthening industrial relations, assisting dislocated 
workers, improving mine safety, and combating child labor.  Since 1995, DOL has 
contributed a total of $354 million for projects in developing countries, with sub-Saharan 
Africa receiving over $98 million for 25 projects covering 28 countries.  Currently, DOL 
funds a wide range of projects in Africa in four basic areas: 
 
• Combating Exploitative Child Labor:  These projects benefit children involved in, 

or at risk of involvement in commercial sexual exploitation, armed conflict, 
trafficking, forced labor, and other hazardous work such as mining, domestic 
service, tourism, street work, and commercial agriculture.  Activities build capacity 
among local NGOs and governments, gather information, raise awareness about 
child labor, improve access to education and health services, and provide 
alternative income generation for families. 

 
• Improving Economic Opportunities and Income Security for Workers:  This 

program area seeks to promote workforce development, strengthen social safety 
nets, and improve workplace safety and health, thereby strengthening support for 
economic reform and trade liberalization. 

 
• Protecting the Basic Rights of Workers:  Projects in this program area assist 

developing countries to put in place basic protections so that workers everywhere 
can enjoy fundamental worker rights, including freedom of association and the right 
to bargain collectively, non-discrimination, and workplace safety. 

 
• Combating HIV/AIDS Through Workplace Education:  This initiative seeks to 

reduce the incidence of HIV/AIDS infection through workplace-based education 
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and prevention programs, and to improve the workplace environment for people 
living with HIV/AIDS. 

 
D.       Transportation and Communication Infrastructure Development 
 
Inadequate physical and regulatory infrastructure in areas such as transportation and 
communications has been a major impediment to sustainable economic growth and 
development in sub-Saharan Africa and has hindered the region’s international 
competitiveness.  A number of U.S. Government agencies have been working to assist 
African countries in their efforts to improve infrastructure in these sectors. 
 
Transportation  
 
The Department of Transportation’s (DOT’s) Africa Aviation Initiative is composed of 
three parts:  Safe Skies for Africa (SSFA), Nigeria Technical Assistance, and Open Skies.  
Each of the components of this initiative is intended to promote sustainable 
improvements in aviation safety and security and to support Africa’s integration into the 
global economy.  The SSFA and Nigeria Technical Assistance initiatives are based on the 
premise that “safe skies,” and an efficient intermodal transportation system are 
prerequisites for increased trade and investment and long-term economic development in 
Africa.  The safety and security components complement U.S. efforts to conclude open 
skies agreements with key African countries and to promote code-share agreements 
between U.S. and African airlines.  Specific goals of the SSFA and Nigeria initiatives 
include: (1) increasing the number of sub-Saharan African countries that meet 
International Civil Aviation Organization (ICAO) safety standards (based on Federal 
Aviation Administration assessments); (2) improving airport security in the region; (3) 
improving regional air navigation services; (4) promoting port privatization; and (5) 
developing rail networks.  
 
The following is a summary of DOT’s recent accomplishments and trade-related 
programs in sub-Saharan Africa: 
 
• Initial surveys of status of safety, security and air navigation systems were 

conducted by the FAA in eight of the nine SSFA countries. 
            
• Training needs assessments were made in Angola, Cameroon, Kenya, Niger, 

Nigeria, Mali, Namibia, Tanzania, and Uganda in preparation for the establishment 
of regional training centers on the continent.  A Safe Skies website was developed 
as a medium to exchange ideas, information and, in the long-term, to provide 
distance learning capabilities for the SSFA countries and Nigeria. 

 
• DOT/FAA provided safety technical assistance to African countries to prepare them 

to meet ICAO safety standards and an FAA safety evaluation process known as 
International Aviation Safety Assessment.  Nigeria, Tanzania and Kenya are 
targeted as the countries most likely to meet ICAO standards by the end of FY2004 
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or shortly thereafter, paving the way for direct air service between the United States 
and these countries.  As a result of focused technical assistance during 2002-2003, 
in October 2003 Cape Verde became the first Safe Skies country to achieve FAA 
Category 1, making it eligible to serve the United States with direct flights. 

 
• In response to the events of September 11, DOT purchased and installed U.S.-

manufactured explosive trace detectors, x-ray equipment, and other equipment that 
would enhance aviation security in Angola, Cape Verde, Kenya, Mali, Nige ria, and 
Tanzania.  In addition, DOT has trained some 600 security screening personnel. 

 
• In November 2002, DOT co-sponsored a Global Navigation Satellite System 

(GNSS) Implementation seminar with ICAO and the Kenyan Civil Aviation 
Authority in Nairobi.  More than 20 sub-Saharan African countries attended.  The 
seminar resulted in the development of a pilot project outline for regional 
implementation of Global Positioning Satellite and GNSS technology for the East 
African Community.  Follow up training is scheduled for 2004. 

 
• Since March 2002, DOT has sponsored maritime security training for 40 officials of 

the Nigeria Ports Authority at the U.S. Merchant Marine Academy and has trained 
another 250 officials on-site in Nigeria.  The training has increased efficiency and 
security at the Lagos port complex. 

 
• In November 2003, DOT assessed Nigeria railways infrastructure in preparation for 

the forthcoming privatization of the Nigeria Railway Corporation.  The assessment 
made detailed recommendations on modernizing the rail industry to support 
Nigeria’s evolution as a transportation hub for western Africa.   

 
• Open Skies agreements have been concluded with Benin, Burkina Faso, Cape 

Verde, The Gambia, Ghana, Morocco, Namibia, Nigeria, Rwanda, Senegal, 
Tanzania, and Uganda.  These agreements allow unrestricted service by the airlines 
of each side to, from, and beyond the other’s territory, without restrictions on where 
carriers fly, the number of flights they operate, or the prices they charge. 

 
• The Federal Highway Administration has assisted in the establishment of 

transportation technology transfer centers in South Africa, Tanzania, Zimbabwe, 
Malawi, Botswana, Namibia and Zambia that meet those countries’ specific needs 
in building and maintaining their roads.  The centers help to create conditions for 
sustainable development, to facilitate foreign investment, to provide a venue to 
promote U.S. highway technology, and to develop linkages and foster joint venture 
relationships between the U.S. and Southern African private sectors. 

 
USTDA Transportation Activities 
 
The U.S. Trade and Development Agency (USTDA) has worked extensively in all major 
economic sectors to help sub-Saharan African countries to maximize the benefits realized 
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under the AGOA framework.  USTDA’s program in sub-Saharan Africa is targeted to 
provide the infrastructure necessary to assist the countries of the region in becoming 
modern economies and taking part in the global economy.   These include projects in the 
rail and port, telecommunications, aviation, environmental and power generation sectors.  
The following is a sampling of USTDA projects in the transportation sector: 
 
• Regional Transportation Security Forum:  USTDA mounted a major international 

Africa/Middle East/Southern Asia conference, “Secure Trade Through New 
Partnerships and New Technologies,” held in Cairo in February 2004.  The Forum 
provided a platform for the U.S. Government to communicate the status of trade 
security initiatives to countries in the region.  It also served to highlight and 
promote technologies and procedures aimed at facilitating the secure and efficient 
movement of goods. 

• Smart and Secure Tradelanes Pilot/Feasibility Study: USTDA is co-funding a $1.3 
million smart and secure logistics chain pilot project and feasibility study to 
enhance the trade capacity and supply chain security of the Southern African 
Customs Union.  A $602,450 USTDA grant will be provided to the South African 
Port Operations to examine transportation security technologies along both land-
based and seagoing trade lanes connecting Walvis Bay, Namibia; Cape Town, 
South Africa; and the United States. 

 
• Walvis Bay Airport Upgrade: USTDA signed a grant agreement with Namibian 

Airports Company Limited for $381,260 to upgrade and modernize the Walvis Bay 
Airport.  Given its location at the westernmost node of the Trans-Kalahari Corridor, 
the project will highlight the airport’s potential to serve as a multi-modal cargo hub 
for port, rail, truck and aviation freight transported through southern Africa, Europe 
and the United States.  In addition, the airport upgrade and modernization project 
will address the increasing international business and tourism demand in Namibia. 

• Entebbe International Airport Upgrade and Expansion Project:  USTDA is partially 
funding a feasibility study on the upgrade and expansion of Entebbe International 
Airport in Uganda, on behalf of the Civil Aviation Authority of Uganda.  The study 
will examine upgrades for the current main terminal that will serve as the 
international terminal, construction of a new domestic and general aviation 
terminal, the construction of a new apron at the cargo building, and conversion of 
an old runway to a taxiway. 

• Togo Container Terminal:  USTDA funded a $364,687 grant to Sea Point Marine 
Africa to enhance the container terminals at Lomé, Togo with more efficient 
transfer capabilities to load cargo from large ships to smaller feeder vessels.  This 
project was supported in direct response to a growing need for both regional and 
international trade in West Africa.  The implemented project will provide enhanced 
access to and from West Africa for both main line shipping companies and smaller 
feeder vessel operations.  The principal facilities to be developed and constructed at 
the Sea Point Marine Africa facility are a container transshipment platform and an 
on-shore container yard. 
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Communications Infrastructure 
 
The Digital Freedom Initiative (DFI) is a five-year program organized by the 
Departments of Commerce and State, USAID, USA Freedom Corps, and the Peace 
Corps.  The goal of DFI is to promote economic growth by transferring the benefits of 
information and communication technology to entrepreneurs and small businesses in the 
developing world.  DFI leverages the leadership of the U.S. government, the creativity 
and resources of America’s leading companies, and the vision and energy of 
entrepreneurs throughout the developing world.  Key elements of the DFI are: (1) placing 
volunteers in small businesses to share business knowledge and technology expertise; (2) 
promoting pro-growth regulatory and legal structures to enhance business 
competitiveness; and (3) leveraging existing technology and communications 
infrastructure in new ways to help entrepreneurs and small businesses better compete in 
both the regional and global market place.  In March 2003, Senegal was selected as the 
first DFI country to pilot the approach.  In October 2003, DFI/Senegal fielded six U.S. 
specialist volunteers and ten Senegalese volunteers and began preparing technology 
solutions to improve the electronic movement of funds to rural areas, improve business 
performance and increase access to national, regional and world markets.  Based on the 
success in Senegal, President Bush announced two more DFI countries, Peru and 
Indonesia, in October 2003.   
 
The USAID Leland Initiative and the Federal Communications Commission (FCC) have 
continued their fruitful collaboration to strengthen telecommunications policy and build 
African regulatory capacity.  The program strengthens associations of African regulators; 
uses experts from the FCC and state level regulatory bodies to help U.S. and African 
university programs on effective regulation; and provides technical assistance to 
regulators in more than twenty countries.  In the past year, this effort has helped newly 
formed associations of regulators in both West and East Africa to devise and implement 
their first annual work plans ; completed the development of courses and training modules 
in ten key subject areas; facilitated partnerships between four leading African regulators 
and their U.S. counterparts in New Jersey, Oregon, Montana, Alaska and the District of 
Columbia ; and provided direct assistance to twelve countries.  
 
The Leland Initiative’s NetTel@Africa program is an African-led network for capacity 
building and knowledge exchange in the African telecommunications sector.  It has four 
primary components:  training, a knowledge exchange network, a community-to-
community service, and research.  For example, one of its core activities is the 
development of ten learning modules for regulators that are to be hosted on the website.  
These modules are developed through partnerships between seven African universities – 
the Universities of Zambia, Botswana, Dar es Salaam, West Cape Town, South Africa, 
Fort Hare, and Witwatersrand – and three US universities -University of Colorado-
Boulder, University of Florida-Gainesville, and Michigan State University.  Makerere 
University is preparing its ITC policy and regulatory courses and anticipates releasing 
them in July. 
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E.     Energy Infrastructure Development 
 
The Department of Energy (DOE) is working in sub-Saharan Africa, both through its 
own programs and via partnerships with USAID and other U.S. agencies, in support of 
energy projects for AGOA-eligible countries.  Activities support infrastructure 
development, economic empowerment, and creation of private enterprises, especially 
small- and medium-sized businesses. 
 
DOE provided initial funding and policy direction to the American Association of Blacks 
in Energy Training Institute for Africa and the Caribbean.  This U.S.-based Institute, 
which is a public-private partnership, sponsored an electricity generation entrepreneurial 
training intervention in The Gambia; provided technical advice on housing development 
in Nigeria; and worked with the Ambassadors of Chad and Angola and representatives 
from African organizations such as the African Union and the New Partnership for 
Africa’s Development to help advance shared U.S.-African energy goals, including 
infrastructure development, capacity building, increased trade and investment, and 
economic empowerment.    
 
Over the past three years, DOE has provided energy sector assistance to Nigeria through 
an interagency agreement with USAID.  DOE has provided significant assistance toward 
power sector reform and some policy recommendations in the areas of oil and gas.  
Specifically, DOE has assisted efforts to develop a natural gas strategy for Nigeria, 
advised Nigerian entities on measures, including grassroots- level public education efforts 
in support of deregulation, the removal of subsidies and energy sector reform.  DOE also 
provided a renewable energy technology demonstration that resulted in micro-enterprise 
economic empowerment in rural Nigerian villages.          
 
USAID provides capacity building and advocacy support for the West African Gas 
Pipeline (WAGP) project, a 630-mile, $550 million natural gas transmission pipeline 
project that will connect Nigeria’s gas reserves to markets in Nigeria, Benin, Togo and 
Ghana.  In January 2003, the Presidents of these four countries signed an 
Intergovernmental Agreement to establish a harmonized legal and regulatory framework 
for the WAGP.  In May 2003, another major accomplishment was achieved with the 
signing of the WAGP International Project Agreement by the four countries and the 
developer, the West African Gas Pipeline Company and witnessed by the ECOWAS 
Secretariat.  The pipeline, anticipated to be operational in late 2005/early 2006, will 
facilitate the commercialization of much of the region’s natural gas resources, eliminate 
environmental degradation from existing gas flaring, allow substitution of crude oil 
burned in the countries’ power plants with cleaner gas, promote growth through access to 
cheaper, more reliably sustainable energy, and facilitate ECOWAS integration. 
 
Angola, which became eligible for AGOA benefits in January 2004, is the ninth largest 
supplier of imported crude to the United States, and the second largest sub-Saharan 
African oil producer (behind Nigeria).  In cooperation with USAID, the State 
Department, and other U.S. and international entities, DOE is assisting the Angolan 
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Government in the development of an integrated energy strategy, which has included the 
development of short- and long-term energy needs assessment studies for Angola.  The 
studies and future interactions will provide policy guidance and technical assistance to 
facilitate energy infrastructure development, including through rehabilitation, expansion, 
and regional integration, and to encourage increased private sector investment.   
 
In the Democratic Republic of the Congo (DROC), DOE has collaborated with other U.S. 
agencies to examine technical and economic issues associated with the rehabilitation and 
expansion of the Inga Dam Power Plant to address domestic and regional power 
requirements.  DOE continues to encourage the government of DROC to participate in 
the Foreign Research Reactor Spent Nuclear Fuel Acceptance Program.           
 
Through DOE, the U.S. Government contributed financially to the World Bank Gas 
Flaring Reduction Initiative and serves as a member of the Steering Committee.  The 
Initiative, a multi-year, multi-million dollar, private-public partnership, promotes the 
monetization of gas resources to promote economic development and address 
environmental concerns associated with gas flaring or venting from oil production.  
Countries initially targeted include Angola and Nigeria.   
 
Through a longstanding history of energy cooperation with the Government of South 
Africa, principally through the Department of Minerals and Energy, DOE continues to 
provide assistance on regulatory issues, especially as South Africa seeks to deploy natural 
gas power generation and enhance regional energy integration. 
 
In Botswana, USTDA is partially funding a feasibility study in the amount of $525,000 
on behalf of the Botswana Development Corporation for a coal bed methane (CBM) 
project in eastern Botswana.  The project is intended to capture and process CBM from 
coalfields in eastern Botswana to meet growing domestic and regional demand for a low-
cost, clean and efficient fuel for power plants and feedstock for industrial processes. 

In Tanzania, USTDA has approved $166,912 for a feasibility study to develop a bagasse-
fueled cogeneration plant at the Mtibwa Estate in Tanzania.  The project has the potential 
to contribute additional electricity to Tanzania's grid, diversifying Tanzania’s energy 
sources away from hydropower and fossil fuels. 
 
USAID’s Regional Center for Southern Africa (RCSA) continues to support energy 
sector development in Southern Africa through technical assistance, partnerships and 
training for competitive trade in electricity.  With USAID assistance, the Regional 
Energy Regulators Association in Southern Africa is cooperating with the Southern 
Africa Power Pool (SAPP) on building a framework for attracting investments and 
private sector participation in regional energy development.  The RCSA support 
contributes to the evolution of the SAPP Short Term Energy Market that during 2003 
achieved 713,000 MW volume of energy traded at the transaction value of $3,600,000.  
RCSA is also upgrading the SAPP web site (www.sapp.co.zw), which will enhance 
electricity trading opportunities through faster processing of potential trade transactions 
and a Quality of Supply database and information management system to assist the SAPP 
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coordinator center monitor reliability.  Finally, RSCA is also working with the Southern 
African Development Community to help it advance its plans to interconnect the power 
grids in SADC countries.  
 
F.    HIV/AIDS, Tuberculosis, and Malaria 
 
HIV/AIDS continues to be a serious threat to economic growth and development in sub-
Saharan Africa.  The devastating impact of the HIV/AIDS pandemic not only makes the 
achievement of the goals of the New Partnership for Africa’s Development (NEPAD) and 
the internationally agreed millennium development goals more difficult, it is undermining 
hard-won development gains made over the past decades.  For example, in the hardest hit 
countries life expectancy has fallen by as much as 30 years, which in turn will make it 
more difficult for African countries to fully benefit from programs like AGOA. 
 
President Bush considers the HIV/AIDS pandemic a U.S. foreign policy priority.  In this 
spirit, on January 28, 2003, the President announced a $15 billion, five-year initiative 
known as the President’s Emergency Plan for AIDS Relief.  Approximately $9 billion in 
new funding will focus on 15 of the hardest hit countries, 12 of which are in Africa 
(Botswana, Côte d’Ivoire, Ethiopia, Kenya, Mozambique, Namibia, Nigeria, Rwanda, 
South Africa, Tanzania, Uganda, and Zambia).5   
 
The President announced in October 2003 that the newly established State Department 
Office of the U.S. Global AIDS Coordinator, under the leadership of Ambassador 
Randall Tobias, would take the lead in coordinating the U.S. response to the HIV/AIDS 
pandemic and administering the Emergency Plan for AIDS Relief.  The Coordinator’s 
office manages and directs all U.S. Government international HIV/AIDS activities in all 
departments and agencies of the Federal Government.  This new approach to the 
coordination and deployment of U.S. official resources will result in more effective and 
efficient programs that capitalize on the skills and experience of staff throughout the U.S. 
Government.  The primary implementing agencies include USAID, HHS, DOD, and the 
Departments of Commerce and Labor.      
 
• The U.S. Agency for International Development will devote $1.148 billion in 

FY2004 to its international HIV/AIDS programs (including the $398 million 
contribution to the Global Fund), which provide assistance to more than 50 
countries, including 21 countries and 3 regional programs in sub-Saharan Africa.  
USAID’s activities address prevention, care, and treatment needs in all countries 

                                                 
5 This $9 billion in new funding will be used to ramp up prevention, treatment, and care in these 15 
countries.  In addition, the President’s Emergency Plan is to provide $5 billion over five years for existing 
bilateral efforts to support HIV/AIDS, tuberculosis, and malaria programs and research; and $1billion over 
five years for the Global Fund to Fight AIDS, Tuberculosis and Malaria.  The Emergency Plan will also 
encompass the programs and activities of the $500 million International Mother and Child HIV Prevention 
Initiative, announced by President Bush in June 2002.  
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where USAID is located, particularly in Africa, where the need is overwhelming.  
USAID also provides critical care and treatment services through innovative 
programs to communities affected by HIV/AIDS; partnerships with the private 
sector and community-based and faith-based organizations; and research to find the 
best approaches to tackling the HIV/AIDS pandemic.   

 
• The U.S. Department of Health and Human Services supports HIV/AIDS activities 

in more than 50 countries worldwide.  HHS expects to allocate an estimated $791 
million in FY2004 to support global HIV/AIDS activities.  This amount includes 
$324 million for research and research training through the National Institutes of 
Health; $318 million for the Centers for Disease Control and Prevention programs 
in prevention, care and treatment programs, and infrastructure capacity building; 
and Health Resources and Services Administration (HRSA) programs, including 
$149 million for the President’s International Mother and Child HIV Prevention 
Initiative, now under the Emergency Plan.  Within the total for HHS, there is also  
$149 million for the Global Fund to Fight HIV/AIDS, Tuberculosis and Malaria.   

 
• The U.S. Department of Defense budgeted $4 million in FY2004 for HIV/AIDS 

prevention training programs in 37 militaries, including 27 in sub-Saharan Africa.  
DOD helps to create policies and prevention capability for dealing with HIV/AIDS 
by working with the militaries in African countries to promote prevention programs 
that reach both the troops and African communities.  DOD is also working closely 
with the Global AIDS Coordinator’s office in the 12 hardest-hit African countries. 

  
• The U.S. Department of Commerce, recognizing the link between healthy societies 

and economic development and trade, launched an HIV/AIDS initiative in 2003 to 
facilitate U.S. private sector involvement through public-private partnerships.  
Under this initiative, Commerce participated in a December 2003 HIV/AIDS 
mission to Africa organized by HHS and subsequently co-chaired a forum entitled 
“Leveraging the Power of Industry: Strategies to Fight HIV/AIDS,” which brought 
together over 200 people from the private sector, key government agencies, and 
non-governmental organizations.  In collaboration with HHS, the Department of 
State, Harvard University, and Booz Allen Hamilton, the forum encouraged diverse 
industries to evaluate ways in which their core competencies could best address the 
many problems and needs posed by the HIV/AIDS pandemic.  In August 2004, 
Commerce will conduct a management-training program focused on healthcare 
delivery, a vital capacity need for those suffering from HIV/AIDS. 

 
• The U.S. Department of Labor has budgeted $14 million in FY2004 to its 

workplace-based program of education, training and policy reforms related to 
HIV/AIDS.  The program began in 2001 and currently funds projects covering 14 
countries.  The basic intent of each project is to reduce HIV/AIDS risk behaviors of 
employees and families by targeting the workplace and by reducing the level 
of workplace discrimination against persons living with HIV/AIDS.  The projects 
involve a tripartite approach between governments, employers, and workers.   
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G.    Small Business Development 
 
The U.S. Small Business Administration (SBA) continued to implement a USAID-funded 
project to develop two small business information centers (BICs) in Nigeria.  SBA 
supplied the BIC model, which was adapted to the Nigerian environment.  These centers 
are formed through public-private partnerships and will serve as one-stop community-
based business assistance centers where small and medium scale entrepreneurs can 
receive technical assistance, computer access, financial counseling, and training.  An 
integral part of the project was to provide technical training for the managers of the 
centers.  The training took place both in the United States and in Nigeria.  The two 
centers are located in Lafia, Nasarawa State, and Port Harcourt, Rivers State.  The U.S. 
Nigeria Development Institute was the partner and implementer of the project.  In July 
2003, the SBA, along with the Governors of Nasarawa and Rivers State, officially opened 
the centers.  Chevron-Texaco worked closely with the Institute and has become a co-
sponsor for the centers, investing $180,000 in the project.  The project also leveraged in-
kind contributions from the state government totaling $1.2 million.  The Nigerian Export 
Promotion Agency wants to duplicate these centers and create one-stop shops for 
exporting.  These centers will serve as hubs for information on AGOA. 
 
SBA provides trade finance to the small business exporter.  This service is provided 
through the U.S. Export Assistance Center network, which is located in sixteen states. 
Among the U.S. exporters that SBA has assisted for trade deals with sub-Saharan Africa 
are a Georgia-based wholesaler of mining equipment and other industrial machinery, a 
Pennsylvania engineering firm that exports construction equipment and tractors to Africa, 
and a New Jersey export trading company selling refrigeration and air conditioning 
equipment, spare parts, cosmetics and over-the-counter pharmaceuticals.   
 
H.     Overseas Private Investment Corporation 
 
The Overseas Private Investment Corporation (OPIC) fosters U.S. investment in sub-
Saharan Africa by providing project financing, through direct loans and loan guarantees, 
and political risk insurance.  In addition, OPIC provides support to independently 
managed private equity funds.   
 
OPIC is currently providing $1.2 billion in financing and political risk insurance to 42 
projects in sub-Saharan Africa.   These projects include: 

• Mining in Sierra Leone:  OPIC will provide a $25 million investment guaranty for 
the restart and expansion of a mineral sands mine in southwestern Sierra Leone.  
Rutile and ilmenite are used to produce titanium dioxide pigments, which are 
utilized in paint, paper, and plastics.  The Project is expected to employ over 900 
Sierra Leoneans and generate average remittances to the government through taxes, 
royalties, rent, and interest of approximately $12 million per year.  
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• Software Development in Nigeria :  OPIC is providing $1.2 million in insurance 
coverage to support the establishment of a project that will provide software 
development, marketing, and training services in Nigeria’s capital.  As the project 
grows and the need for skilled workers increases, there are plans to attract students 
from Nigerian universities by sponsoring science fairs and offering scholarships and 
on-the-job training in web-enabled software application development and other 
technologies. 

 
• Flour Mill in Angola:  OPIC is provid ing $6 million in political risk insurance to an 

American firm for the rehabilitation and operation of a flour mill in Angola.  The 
mill will produce and market wheat flour and wheat bran at a rate of 200 metric 
tons per day (MTD), compared to its 1999 capacity of 65 MTD.  This project will 
help to alleviate scarcity in the Angolan domestic wheat flour market, providing a 
staple food item at a reduced cost, as well as jobs for local residents.  

 
OPIC currently has three equity funds dedicated to investments in sub-Saharan Africa.  
These funds are fully invested.   OPIC continues to support the Congressionally-
mandated AGOA infrastructure fund.   In addition, OPIC has four global funds that can 
invest a portion of their capital in sub-Saharan Africa.   
 
OPIC continues to build relations with local institutions and demonstrate its commitment 
to support African countries that are implementing market-based reforms and economic 
growth policies.  For example: 
 
• OPIC and the African Trade Insurance Agency (ATI), a World Bank and pan-

African state-supported Export Credit Agency established to promote trade and 
investment in Africa, concluded a memorandum of understanding intended to 
facilitate increased levels of private investment in Africa. 

 
• OPIC and the governments of Kenya and Madagascar have concluded memoranda 

of understanding to increase U.S. private sector investment in their respective 
countries, particularly in the important sectors of housing, telecommunications & 
information technologies, agribusiness, and tourism. 

 
In addition, OPIC has recognized that an essential part of development and poverty 
alleviation is greater access to affordable capital.  OPIC has identified the strengthening 
and broadening of the capital markets in Africa as a high priority.  OPIC is currently in 
the process of developing several projects in which it can play a crucial role in expanding 
Africa’s capital markets.  The objective of these projects will be to: (1) stimulate 
movement of capital to deserving African projects; (2) broaden sources of funding for 
such projects, thereby breaking the cycle of dependency on a small pool of specialist 
emerging market funds or donor agencies; (3) encourage greater information flows from 
pre-selected borrowers to the capital markets and enable better assessment of risk; and (4) 
develop local and regional capital markets. 
 



52  

I.     Export-Import Bank Initiatives 
 

As an official export credit agency of the United States, the Export-Import Bank of the 
United States (Ex-Im Bank) assists in financing the export of U.S. goods and services to 
international markets.  Although Ex-Im Bank does not support imports into the United 
States, the Bank does help facilitate trade between Africa and the United States by 
financing the sale of U.S. exports needed to take advantage of AGOA. With the support 
of Ex-Im Bank financing: 
 
• U.S. manufacturing equipment can be exported to African producers who need to 

upgrade their facilities; 
 
• U.S. fabric, yarn, and thread can be exported for production of apparel, qualifying 

such apparel for unlimited duty-free and quota-free U.S. market access; and 
 
• U.S. raw materials can be exported for the production of qualified non-apparel 

goods. 
 

AGOA creates new sales opportunities in the United States for sub-Saharan African 
countries.  More sales will require additional manufacturing equipment.  Ex-Im Bank is 
ready to help sub-Saharan African manufacturers take advantage of AGOA and grow 
their businesses by financing U.S. exports of manufacturing equipment, products, and 
services. 
 
When reauthorized by Congress in 1997, the Bank was mandated to increase its business 
in sub-Saharan Africa in a manner consistent with its reasonable assurance of repayment 
standard.  Congress reaffirmed this mandate in the Bank’s most recent reauthorization in 
June 2002. 

 
In FY2003, Ex-Im Bank supported 152 transactions in 20 sub-Saharan African countries 
for $643 million.  By all accounts, this was Ex-Im Bank’s best year ever in the region. 
The success is largely the result of Ex-Im Bank’s strategic marketing efforts, including 
deeper relationships with African banks, Embassy outreach programs, African buyer 
training programs, and staff travel to the region.  The Bank also expanded its reach in 
Africa under the Short-Term Africa Pilot Program.  The pilot program offers Ex-Im Bank 
support to an additional 16 sub-Saharan Africa countries in which the Bank would 
otherwise not be open for business, raising the total number of sub-Saharan Africa 
countries eligible for Ex-Im Bank trade financing to 39. 

 
Ex-Im Bank continues to be proactive in its efforts to bring medium-term financing to the 
region.  One way Ex-Im Bank is accomplishing this is through Master Guarantee 
Agreements (MGAs) with local lenders.  By the end of FY2003, the Bank had MGAs 
with 17 banks in sub-Saharan Africa.  
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Overall, Ex-Im Bank’s efforts to fulfill the Congressional mandate have been a success. 
Over the last six fiscal years, Ex-Im Bank has authorized transactions supporting nearly 
$2 billion in U.S. exports to sub-Saharan Africa. 

 
Highlights of the Bank’s efforts in support of sub-Saharan Africa during FY2003 include: 
 
• First Authorized Credit Guarantee Facility: Ex-Im Bank authorized its first credit 

guarantee facility (CGF) in sub-Saharan Africa.  (The CGF is a line of credit 
between a U.S. bank and a foreign bank, or occasionally a large foreign buyer, 
which enables the foreign bank to extend loans on competitive financing terms to its 
local clients).  This $10 million facility will help facilitate the sale of various U.S. 
capital goods and services financed by the Eastern and Southern African Trade and 
Development Bank (PTA Bank), Nairobi, Kenya.  PTA Bank is a regional 
development bank active in 17 eastern and southern African countries.   

 
• Africa Short-Term Insurance Pilot Program: Ex-Im Bank expanded its Africa Short-

Term Insurance Pilot Program (STIPP), which now offers Ex-Im Bank financing in 
16 countries that would otherwise not receive Ex-Im Bank support.  In FY2003, Ex-
Im Bank supported exports to more sub-Saharan countries than ever before, with 
four countries qualifying for transactions under STIPP.  These included the sale of a 
grain storage facility to Chad, engineering services to Equatorial Guinea, as well as 
transactions in Guinea-Bissau and Mauritania.  

 
• Special Workshop on Opportunities in sub-Saharan Africa at Ex-Im Bank’s Annual 

Conference: A special workshop was held at the Bank’s Annual Conference 
highlighting opportunities throughout Africa.  The workshop, entitled “Sub-Saharan 
Africa: Lenders in the Marketplace” attracted 175 attendees.  Five African panelists, 
representing different regions of the African continent, discussed the economic 
environment and opportunities in their respective regions. 

 
J. U.S. Department of Commerce Initiatives 
 
The Department of Commerce’s Commercial Service (CS) has carried out numerous 
AGOA programs and seminars throughout sub-Saharan Africa.  The Strategic Alliance 
Program coordinates business contacts between host country government agencies, local 
industry associations, and multiplier organizations that focus on business opportunities of 
interest to American companies.  Those contacts are then sent to American companies 
interested in taking advantage of the business opportunities gained from expanded use of 
the BuyUSA program.  Identified firms are then pre-qualified for financing with the Ex-
Im Bank, which in turn makes them more attractive as business partners for American 
firms.  The “Outreach Seminars to BuyUSA Registrants” Program introduces pre-
screened import-export ready members to CS programs and services.  “Interests” surveys 
are conducted to gauge the commercial interest of the members.  CS posts use BuyUSA 
as a tool to help focus the interest of the registrants to AGOA-related business 
opportunities with American companies. 
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Expansion of Commercial Service (CS) Operation’s in Africa: The Commercial Service 
will open a new office in Dakar, Senegal, with a staffing complement of one American 
Officer and two local hires.  With the opening of this office, Senegal will replace Côte 
d’Ivoire as the West African regional office for the CS.   
 
Afriwater 2003 in South Africa: In August 2003, the Environmental Technologies 
Industries Office in Trade Development, in conjunction with the Commercial Service 
Office in Johannesburg, organized a U.S. Product Literature Center at “Afriwater 2003,” 
the largest show for the water sector in sub-Saharan Africa.  Thirty-two U.S. companies 
had an opportunity to promote their products to potential southern African business 
partners.   
 
CS Ghana played a central role in a noteworthy AGOA success story from Ghana.  It 
organized a seminar in Ghana to help educate local businesspersons about the 
opportunities available under AGOA.  Following the conference, CS Ghana facilitated 
contacts between a Ghanaian firm and textile brokers in the United States, which led to 
an agreement for the production of socks for export to the U.S. market under AGOA.  
Notably, the socks are being produced using U.S. inputs and machinery.  
 
Commerce’s Minority Business Development Agency (MBDA) continues its activities 
building commercial capacity between minority communities in the United States and 
businesses in sub-Saharan Africa.  In 2004, under an agreement with USAID, the Agency 
will have a dedicated staff person in the USAID-funded Southern Africa Trade 
Competitiveness Hub, located in Botswana, to help identify appropriate business partners 
for select U.S. minority businesses.  MBDA’s principal program activities have focused 
on direct counseling of U.S. minority companies that are engaged in or planning to 
engage in extensive business and investment activities in sub-Saharan Africa.  The 
Agency is also involved in the U.S. Government’s Digital Freedom Initiative (see Section 
VI.D).  Working with Commerce’s Technology Administration, USAID and others, 
MBDA has proposed a series of training activities focused on the development of the 
Senegalese capital market to help small and micro-enterprises obtain funding.   
 
K.      U.S. Bureau of Customs and Border Protection 
 
The U.S. Bureau of Customs and Border Protection (CBP) continued to provide technical 
training for sub-Saharan African government officials in 2003 and 2004.  The training 
included the development and implementation of an effective apparel visa system, 
legislation, regulations, and anti- transshipment enforcement.  Additionally, CBP officials 
included African customs officials in Textile Production Verification Team visits to 
Botswana, Lesotho, Madagascar, Swaziland and South Africa in 2003 and the first few 
months of 2004.  The African host-country customs counterparts learned from CBP 
personnel how to verify the production of apparel, not in a classroom setting, but while in 
actual factories.  Domestically, CBP participated in numerous technical programs for 
African business executives receiving training in the United States.  CBP officials 
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participated in the U.S.-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum, 
making a presentation and sitting on a panel on importing AGOA folklore products into 
the United States.  
 
L.     U.S. Trade and Development Agency 
 
The U.S. Trade and Development Agency (USTDA) advances economic development 
and U.S. commercial interests in developing and middle income countries.  The agency 
funds various forms of technical assistance, feasibility studies, training, orientation visits, 
and business workshops that support the development of a modern infrastructure and a 
fair and open trading environment.  USTDA’s strategic use of foreign assistance funds 
directly supports AGOA implementation by helping to create an enabling environment 
for increased U.S.-Africa trade and investment. 
 
USTDA is also dedicated to promoting public-private partnerships in all of its work.  
Through the provision of grant funding, USTDA assists AGOA partners in the critical 
planning phase of priority infrastructure and manufacturing projects.  In the past year, 
USTDA funded numerous projects designed to expand African capacity to maximize 
economic growth under the AGOA framework.  In particular, the Agency played an 
important role in helping African countries to understand the importance of security in 
transportation to their future success under AGOA.  In addition, USTDA continued its 
strong support of critical regional transportation projects, trade capacity building, AGOA 
manufacturing, and essential infrastructure improvements.  USTDA’s diverse activities 
designed to promote AGOA success include: 
 

• The Southern African Customs Union (SACU) Study Tour:  In March 2003, prior 
to the start of U.S.-SACU FTA negotiations, USTDA funded a U.S. orientation visit 
on free trade agreements for the 24 lead trade negotiators from the SACU region to 
help them to prepare for and more effectively participate in those negotiations. 

• Regional Transportation Security Forum:  USTDA mounted a major international 
Africa/Middle East/Southern Asia conference, “Secure Trade Through New 
Partnerships and New Technologies,” held in Cairo in February 2004. 

 
• TransKalahari Corridor Improvement Project:  This is a key multimodal 

infrastructure project for facilitating integrated trade and exports in South 
Africa, Namibia, and Botswana. 

 
• Regional Geothermal Market Acceleration Conference:  USTDA was the lead 

sponsor of a conference in Nairobi for U.S. geothermal companies, senior 
energy policymakers from ten East African countries in the Rift Valley, and 
multilateral finance organizations to promote intensified domestic geothermal 
power generation for economic development needs.  
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• Cape Verde Amilcar Cabral International Airport:  USTDA recently funded a 
technical assistance-feasibility study assessment of Cape Verde’s international 
airport ($291,650).  The assistance will help the Airports and Air Navigation 
Authority upgrade its airport services, which should lead to Cape Verde’s and the 
sub-region’s increased capacity to export goods.  Cape Verde is positioning itself 
for transshipment business by both air and sea. 

• São Tomé Deepwater Port Feasibility Study:  This feasibility study ($450,000) will 
support the establishment of a deepwater port on the island of São Tomé.  The new 
port facility would decrease transportation costs of exports and imports for the 
country as well as provide onshore support capacity for offshore oilfield 
development.  The project will be competed among U.S. companies.   

• Cameroon Polyclinique Bonanjo:  This feasibility study ($289,180) supports the 
planned renovation, expansion and modernization of the Polyclinique Bonanjo 
hospital located in Douala.  The proposed project will renovate and modernize the 
clinical facility’s operating capability, while providing an office, administrative, 
educational, laboratory, testing, and training location.    

 
• Djibouti City Seawater Desalinization Plant:  USTDA has approved funds for a 

feasibility study ($276,790) to examine the development of a central seawater 
desalinization plant on behalf of the Office National des Eaux de Djibouti.  The 
project is expected to play a critical role in other infrastructure development in 
Djibouti, including a regional livestock project, port development, and national 
energy development.   

 
See Sections V. F., VI. D, and VI.E for additional information on USTDA activities in 
sub-Saharan Africa. 
 
M.     African Development Foundation 
 
The African Development Foundation (ADF) is a U.S. Government corporation that 
provides support directly to small-, medium-, and micro-enterprises in Africa and non-
governmental organizations that work at the grassroots level.  ADF responds to 
unsolicited proposals for activities that are African-driven and African-owned.  The 
Foundation helps applicants to develop business plans for commercially viable activities 
and to obtain up to $250,000 in financing for fixed capital, working capital, and technical 
and managerial assistance.  In exceptional circumstances, a larger amount of financing 
can be provided.  
 
The bulk of ADF’s support is directed toward rural and periurban areas and underserved 
populations, including women and minority groups.  ADF seeks to advance replicable 
models for increasing the ability of the poor and disadvantaged to participate in new 
economic opportunities.  Thus, ADF is a valuable complement to other Federal programs 
that seek to stimulate large-scale, macro- level change in Africa.   
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ADF’s current programs promote micro- and small-enterprise development (MSE), trade 
and investment (T&I), use of participatory development methods, and AIDS prevention 
and mitigation.  In FY2003, ADF had active projects in 13 African countries:  Benin, 
Botswana, Cape Verde, Ghana, Guinea, Mali, Namibia, Niger, Nigeria, Senegal, 
Tanzania, Uganda, and Zimbabwe.   
 
AGOA specifically notes an important role for ADF in developing and implementing 
strategies for increasing the participation of small-scale producers in trade and investment 
activities in Africa.  ADF provides capital as well as technical and managerial assistance 
to enable small-scale producers to (1) adopt, produce, and export high-value, non-
traditional crops; (2) scale up the quantity and quality of production to meet 
specifications of export buyers; (3) establish or increase local processing or 
manufacturing to add value to primary products; and (4) create new export marketing 
partnerships.    
 
In FY2003, ADF had 26 active T&I projects in three countries (Namibia, Uganda, and 
Zimbabwe) that have had at least one major disbursement of funds.  Sixteen of the 
projects, all in Zimbabwe, promoted paprika cultivation for export.  The other Zimbabwe 
project produced tubes for toothpaste and pharmaceuticals.  (Note: ADF’s grantees in 
Zimbabwe, as elsewhere, are private sector enterprises or non-governmental community 
organizations.  ADF did not fund any new economic development projects in Zimbabwe 
in FY2002 or FY2003 given the economic and political stability there.)  Four of the 
Uganda projects helped to develop vanilla exports.  One project in Namibia supported 
rock lobster fishing and one project in Uganda upgraded the processing of Nile Perch.  
The other active projects supported exportation of silk, salt, and packaged juices.  These 
projects have a total current budget of $3.595 million. 
 
In addition, ADF had seven active MSE projects that have stimulated some export 
production although they were primarily focused on domestic markets.  These MSE 
projects produced pineapple products (Benin), solar-powered hearing aids (Botswana), 
fishing (Guinea), ostrich products (Namibia), decorative ceramics (Senegal), butter 
(Tanzania), and animal hides and skins (Uganda).  ADF’s active T&I and MSE projects 
have generated over $12 million in African exports.   
  
The grantee for the Uganda Marine Project, Uganda Marine Processing Ltd (UMPL), 
which received $250,000 in financing from ADF in FY2001, has continued to be a 
standout performer.  UMPL is the smallest of the eight formal sector fish processing 
companies in Uganda and one of only two with majority ownership by indigenous 
Ugandans.  It processes Nile Perch into fresh and frozen fillets for export to the EU and 
Middle East and was the first company in East Africa to receive the International 
Standards Organization (ISO) 9001 quality certification.  In FY2003, UMPL earned 
$4.505 million in export revenues, up 7.4 percent from the previous year. 
 
In FY2003, ADF signed memoranda of understanding for strategic partnerships with the 
governments of five countries (Cape Verde, Ghana, Mali, Swaziland, and Zambia) that 
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will leverage funding contributions for joint programs.  All of the new strategic 
partnerships except the one in Swaziland will have a strong focus on Trade and 
Investment. 
 
In late FY2003, ADF funded 6 new Trade and Investment projects with a total budget of 
$1.642 million.  Two of the new projects supported silk production in Uganda.  The 
others supported tomato processing in Ghana, meat processing in Namibia, textile 
production in Namibia, and smallholder tea production in Uganda.  The newly funded 
tomato processing project in Ghana is particularly noteworthy because ADF agreed to 
provide $530,000 in financing, which exceeds the usual amount of support that the 
Foundation will provide to a single enterprise.  The exception was granted because of a 
unique opportunity for a private company to buy a food processing plant that had been 
owned by the Ghanaian government and to supply Unilever with bulk shipments of 
tomato paste.  Unilever will be responsible for packaging and export marketing of the 
tomato paste.  The Ghanaian company will also produce and market chopped tomatoes 
and tomato puree in cans and aseptic packaging for the domestic market. 
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VII.    U.S.-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum 
 
The U.S.-Sub-Saharan Africa Trade and Economic Cooperation Forum is one of the 
cornerstones of AGOA.  Known informally as “the AGOA Forum,” this annual event, 
held in accordance with Section 105 of AGOA, brings together high- level officials of the 
United States and AGOA-eligible sub-Saharan African countries to discuss means to 
strengthen cooperation on trade and investment matters.  The AGOA Forum is the 
Administration’s premier platform to articulate and advance its trade and economic 
policy toward Africa.   
 
The third annual AGOA Forum was held in Washington December 9-10, 2003.  The 
Forum drew ministerial or other senior-level participants from over 30 AGOA-eligible 
countries.  As at previous forums, private sector and NGO activities were organized to 
complement the government-to-government meetings.   
 
President Bush met on December 9, 2003 at the White House with the African ministers 
attending the Forum.  He told the ministers of his continuing commitment to AGOA and 
to strong U.S.-African trade and economic relations and reiterated his pledge to work 
with Congress to extend AGOA beyond 2008.  National Security Adviser Condoleezza 
Rice addressed the ministers prior to their meeting with the President.  Among other 
Administration officials who participated in the Forum were Secretary of State Powell, 
Secretary of Commerce Evans, Secretary of Treasury Snow, Secretary of Agriculture 
Veneman, U.S. Trade Representative Zoellick, USAID Administrator Natsios, U.S. 
Global AIDS Coordinator Tobias, U.S. Trade and Development Agency Director Askey, 
and senior officials from these and several other agencies.  Several Members of Congress 
also participated in meetings at the Forum.   
 
The theme of the two-day Forum was “Building Trade, Expanding Investment.”  The 
program included sessions on a wide variety of topics.  Each discussion panel was co-
chaired by one U.S. Government and one African government or African regional 
organization representative.  In some instances representatives from the private sector 
and/or NGOs made presentations at the government-to-government forum.  The first day 
included an opening address by Secretary Powell; a plenary session entitled “Building on 
AGOA’s Success Stories” led by Ambassador Zoellick; workshop sessions on small and 
medium enterprise financing in Africa and infrastructure development ; a lunch with 
Secretary Evans, a roundtable discussion with Members of Congress; and the meeting 
with President Bush.  The second day opened with a breakfast hosted by Secretary Snow 
and included workshops on the Initiative to End Hunger in Africa; transportation security 
in the AGOA framework; good governance and attracting investment; trade capacity 
building; technologies to increase agricultural productivity and improve food security; 
issues related to sanitary and phytosanitary measures and agricultural trade; and the 
impact on AGOA of the phase-out of the Multi-Fiber Arrangement.  There was also a 
special plenary session on HIV/AIDS as a Development Crisis in Sub-Saharan Africa.   
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During the Forum, U.S. officials emphasized the importance of infrastructure 
development to trade, highlighted the role of trade in boosting economic growth and 
development, and encouraged African countries to explore ways to diversify their exports 
under AGOA, especially in the agriculture sector.  African officials hailed the positive 
impact of AGOA on trade and economic growth, described supply-side constraints to 
increased trade, and drew special attention to the prospective impact on the African 
apparel industry of the September 2004 expiration of AGOA’s third-country fabric 
provision.  Under this provision less developed AGOA beneficiary countries are 
permitted to use third-country fabric in AGOA apparel exports to the United States.  
Noting that legislation had been introduced in the U.S. Congress in November 2003 that 
would extend this provision, many African officials and businesspeople urged the U.S. 
Government to act quickly to pass this or similar legislation.  
 
The parallel private sector forum, organized by the Corporate Council on Africa (CCA), 
was held December 8-9 and attracted approximately 600 participants from the U.S. and 
Africa.  It focused on three sectors: agribusiness; textiles and apparel; and handcrafts.  
The workshops identified several key challenges to full implementation of AGOA: 
insufficient infrastructure, too few incentives for investment, lack of capital, weak 
macroeconomic policies, low levels of technology, and poor governance.  The need to 
extend AGOA’s third-country fabric provisions was also a recurring theme.  Ambassador 
Zoellick and Secretary Evans were among the Administration officials who spoke at the 
private sector forum.  In an innovative collaboration with the CCA and the Smithsonian 
Institution’s National Museum of African Art, USAID sponsored a discussion of the 
Category 9 handcrafts provisions of the AGOA legislation. 
 
The NGO Forum, which took place December 8-10, involved U.S. and African civil 
society organization in fields ranging from health to economics.  Speakers from 
government, international organizations, NGOs, and the private sector made 
presentations on the progress that AGOA has already made as well as the challenges that 
African countries face in their attempts to take full advantage of opportunities under 
AGOA.  During deliberations at the NGO Forum, participants debated and approved 
more than 20 specific recommendations for government, civil society and private sector 
action to improve AGOA and make it more effective.  Administration officials who 
spoke at the NGO event included Deputy USTR Shiner, Under Secretary of State Larson, 
and National Security Council Senior Director for Africa Frazer.  
 
The State Department invested considerable effort to ensure that the deliberations and 
results of the Forum were available to a wide audience.  State arranged for broadcast of 
substantial portions of the government and NGO events over the American Embassy 
Television Network.  A video focusing on discussions and issues at the NGO forum is 
planned for distribution.   
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VIII.    Free Trade Agreement with the Southern African Customs Union 
 
On November 4, 2002, U.S. Trade Representative Robert B. Zoellick notified Congress 
of President Bush’s decision to negotiate a free trade agreement (FTA) with the five 
member countries of the Southern African Customs Union (SACU).  These nations – 
Botswana, Lesotho, Namibia, South Africa and Swaziland – comprise the largest U.S. 
export market in sub-Saharan Africa, with $2.9 billion in U.S. exports in 2003.  In 
pursuing this FTA, the Administration is responding to Congress’ direction, as expressed 
in AGOA, to pursue free trade negotiations with interested sub-Saharan African countries 
as a catalyst for increasing trade and investment between the United States and Africa. 
 
The negotiations began in Pretoria, South Africa in June 2003 and subsequent rounds 
were held in August 2003 (in Johannesburg), October 2003 (in Washington, DC), 
February 2004 (in Walvis Bay, Namibia), and May 2004 (in Maseru, Lesotho).  The 
negotiations are taking place in two phases.  Discussions on Phase I issues (trade in 
industrial and agricultural goods; customs procedures; rules of origin; sanitary and 
phytosanitary measures; trade in services; investment; and trade remedies) began in June 
2003 and were expected to continue through 2004.  Discussions on Phase II issues 
(technical barriers to trade, intellectual property rights, electronic commerce, government 
procurement, transparency, labor, environment, dispute settlement, and general 
institutional issues) began in May 2004.  The target completion date for the FTA is 
December 2004. 
 
This FTA – the first ever between the United States and any sub-Saharan African country 
– offers an opportunity to craft a groundbreaking agreement that will serve as a model for 
similar efforts in the developing world.  The SACU countries are strong economic 
reformers and leading AGOA beneficiaries.  They have seen the positive role that trade 
can play in promoting economic growth and development and, through the FTA 
negotiations, are taking an important step toward deeper economic engagement with the 
United States.  Through an FTA with SACU, U.S. businesses will gain preferential 
access to their largest export market in sub-Saharan Africa.  Other exporters such as the 
European Union already receive preferential access to the South African market.  By 
building on the success of AGOA, the SACU countries would secure the kind of 
guaranteed access to the American market that supports long-term investment and 
economic prosperity.  The FTA would also reinforce ongoing regional economic reforms 
and lower the perceived risk of doing business in southern Africa.  
 
Trade capacity building technical assistance is a fundamental element of bilateral 
cooperation in support of the FTA.  U.S. and SACU officials have established a 
Cooperative Group on Trade Capacity Building that meets on the side of the negotiations 
and helps to identify and define the priority trade capacity needs of the SACU 
governments.  See Section V.B for more information on Trade Capacity Building related 
to the U.S.-SACU FTA. 
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IX.  AGOA Country Reports 
 
This chapter contains information on all countries that have been reviewed for eligibility 
under AGOA by the interagency Trade Policy Staff Committee.  Three countries – 
Comoros, Somalia, and Sudan – have not expressed an interest in receiving the benefits 
of AGOA and therefore have not been reviewed.  A list of all 37 countries eligible for 
AGOA as of May 2004 is contained in Annex A. 
 
Country Summaries: 

 
ANGOLA 

 
Status: AGOA eligible as of January 1, 2004. 
 
AGOA Trade and Investment : Angola was not AGOA eligible in 2003. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  Since 
the end of the civil war in April 2002, the government is moving slowly toward 
establishing a market-based economy and improving its fiscal management.  New laws 
designed to improve the commercial and investment climate include a new investment 
law and a law on voluntary arbitration for business disputes.  The government has also 
taken steps to encourage foreign companies to conduct business transactions and 
establish joint ventures with Angolan companies.  Overt government control in the 
diamond sector continues to discourage foreign investment.  The government took steps 
to control extra-budgetary spending by passing a revised 2003 budget to include all off-
budget items and a new 2004 budget that reflects true spending levels and has stronger 
spending controls.  Recent headquarters meetings between the government and the IMF 
have resulted in substantial progress towards a Staff Monitored Program.  The 
government made bilateral debt-reduction arrangements outside the Paris Club.  Customs 
reform is underway and a port modernization program should facilitate trade. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Power remains concentrated in the 
Presidency and the Council of Ministers appointed by the president.  The 220-member 
National Assembly does not challenge the president.  Presidential and legislative 
elections are expected to take place in 2005 or 2006.  The National Assembly is 
considering a new constitution, which would maintain power in the presidency and the 
Council of Ministers.  The judiciary is subject to political and financial pressures.  Most 
parts of the country lack an effective legal infrastructure.  Corruption at all levels of 
government and business remains a problem.  Stricter budget controls introduced this 
year are designed to prevent parastatals from engaging in off-budget spending for the 
government, potentially closing off unaccounted use of oil revenues.  The Audit Court 
established in 2001 has begun to review cases of fraud and misuse of funds, but the court 
lacks resources and political power. 
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Poverty Reduction:  The Council of Ministers approved a Poverty Reduction Strategy 
Plan, and the government is working with donors to address areas needing improvement.  
Although the government’s 2004 budget earmarked an increase of 3.8 percent over the 
2003 budget for social spending, increases in military and security expenditures were 
higher, at 9.2 percent.  However, new spending will take time to result in demonstrable 
improvements in the long-neglected health and education sectors.  Poverty remains 
widespread.  
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  The Constitution provides for the right to form and 
join trade unions, engage in union activities, and strike.  However, Angola’s labor laws 
also allow for retribution against strikers and restrictions on civil liberties.  The lack of 
proper enforcement mechanisms could undermine workers’ rights.  Collective bargaining 
is restricted, but during 2003 there were negotiations between the government and 
workers from the public sector.  Child trafficking and commercial sexual exploitation of 
children continue to occur.  With the end of the civil war, the government’s overall 
human rights record improved, but problems remain.   
  

BENIN 
 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Benin did not report any duty-free exports under 
AGOA in 2003.  There has been no significant investment activity as a result of AGOA.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  Benin 
has adopted market-oriented economic policies and has made enough progress to qualify 
for HIPC debt relief.  However, the pace of reform remains slow with little progress on 
privatization and other economic reforms.  The legal system recognizes and protects 
property rights.  Benin has new business and investment codes and a court of arbitration 
of business disputes. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Benin held generally free and fair 
elections for the National Assembly in March 2003.  The rights to due process and a fair 
trial are respected; however, there were serious administrative delays in criminal cases.  
The government respected equal protection under the law.  The judiciary is independent 
but inefficient and subject to corruption.  The government is working with USAID on 
anti-corruption programs. 
 
Poverty Reduction: The government finalized its PRSP in late 2002.  In March 2003, 
the IMF and World Bank announced $32.9 million in HIPC relief as a result of Benin’s 
structural reforms and macroeconomic stability. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Benin’s labor code recognizes the right to form 
unions and engage in collective bargaining.  Several generally independent union 
confederations operate in Benin, but there is some anti-union discrimination.  There were 
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several strikes in 2003.  The government has ratified ILO Convention 182 on the worst 
forms of child labor and signed a Memorandum of Understanding with the ILO on the 
topic.  Child labor remains widespread and domestic and international trafficking of 
children remains a problem.  In 2002, the governments of Benin and Gabon signed an 
agreement on the repatriation and reintegration of trafficked children.  Benin is 
participating in two USDOL-funded projects to combat child trafficking.  Over the past 
year, the government continued to work with various NGOs and stepped up efforts to 
intercept smugglers transporting children abroad for labor.  The government generally 
respects the rights of its citizens and there are no reports of political prisoners.  The most 
serious human rights issues inc lude failure to curb vigilantism, poor prison conditions, 
and administrative delays in processing ordinary criminal cases. 

 
BOTSWANA 

 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment: Botswana’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $6.3 million, representing 46 percent of total exports.  At least 
eight firms in Botswana exported apparel to the United States in 2003.  These firms – 
some of which represented new investments in response to AGOA – have been 
expanding output and increasing employment to meet demand. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  
Botswana has a stable, market-oriented economy.  There are few non-tariff barriers, and 
there are no foreign exchange controls, price controls, or price subsidies.  There are no 
known investment disputes involving U.S. companies.  Contracts and property rights are 
respected, and the 2000 Copyright and Neighboring Rights Act extended protection to 
intellectual property rights as well.  Legislation passed in 2001 brought Botswana largely 
into compliance with the TRIPS agreement.  The government received an “A” level 
credit rating from Moody’s and Standard and Poor’s.  The high ratings are especially 
noteworthy in that both firms acknowledged the macroeconomic challenges presented by 
the HIV/AIDS epidemic, but expressed confidence in Botswana’s ability to absorb AIDS-
related costs without significantly eroding its sovereign creditworthiness.  
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Botswana is a multiparty 
democracy with a solid record of political and social stability and respect for the human 
rights of its citizens.  The judicial system is regarded as fair and competent and there is a 
high level of adherence to the rule of law.  Administrative corruption is low.  The 
government has signed the Southern African Development Community (SADC) Protocol 
on Bribery.  In 2003 Transparency International ranked Botswana the least corrupt 
country in Africa. 
 
Poverty Reduction:  The government has linked poverty reduction to the development 
of the country’s private sector through foreign and domestic investment.  The theme of 
the country’s National Development Plan is “Sustainable Economic Diversification” and 



65  

poverty reduction is an important element.  There is universal access to health care and 
primary education.  The government provides free anti-retroviral treatments to AIDS 
patients, and currently over 10,000 Batswana are receiving ARV therapy. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  The government generally respects human rights.  
Botswana has ratified all ILO core conventions, including 182 (worst forms of child 
labor) and 138 (minimum age).  Child labor is a problem in the informal sector.  The 
number of children engaged in commercial sexual exploitation is reportedly on the rise, 
due to the increasing number of street children.  The government has amended the labor 
code to meet ILO standards; however, certain restrictions rema in, especially concerning 
the right to strike.  Parliament passed bills amending the Trade Unions and Employers 
Organizations Act and the Trade Disputes Act in July 2003.  These amendments, 
expected to become law in 2004, will permit public employees to form trade unions, 
allow unions to accept foreign funds and employ full- time officers, and curtail the Labor 
Department’s powers to deregister unions and prohibit strikes. Police sometimes beat or 
otherwise mistreated criminal suspects to obtain evidence or coerce confessions.  
Authorities took action in some cases against officials responsible for such abuses.  
Prison conditions were poor and in some cases life-threatening.  The government 
continued to dominate domestic broadcasting and limited freedom of the press.  

  
BURKINA FASO 

 
Status:  Burkina Faso remained ineligible for AGOA because of continuing concerns that 
its actions undermine stability in the region and U.S. foreign policy interests.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  The 
government continues to pursue its Poverty Reduction Strategy Paper (PRSP) with the 
World Bank and IMF, including through an intensive round of consultations with civil 
society in 2003.  The privatization of key parastatals gathered speed in 2003 with a tender 
for two cotton regions and one for certain portions of the telecomm parastatal.  U.S. 
companies are among the approved bidders for both processes. 
 
Rule of Law, Political Pluralism and Anti-Corruption:  The continued dominance of 
President Compaore and his ruling party limited citizens’ right to change their 
government.  Corruption was widespread, particularly among the police.  The 
government is respond ing through initiatives such as the creation of several commissions 
and a new anti-corruption task force within the police service.  The High Authority to 
Fight Against Corruption issued a report in January 2004 that presented 40 dossiers 
concerning corruption within the government and civil society requiring action.  The 
government is also beginning preparations for the 2005 presidential elections by 
providing funding for a computerized electoral list, something long demanded by 
opposition groups. 
 
Poverty Reduction:  Donors, civil society, and the government approved a new PRSP 
for 2004-2015 after rigorous review.  In 2003, school enrollment increased 10 percent to 
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more than 50 percent (with 46 percent for girls), and a study showed a reduction in the 
rate of female genital mutilation in certain regions where information campaigns have 
been undertaken.  The government devoted over 40 percent of its 2004 budget to social 
spending. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights: Burkina Faso has ratified all eight of the ILO’s 
core conventions, including those on child labor.  Child labor continues to be problematic 
in Burkina Faso.  The government classifies child labor as a problem and works with 
donors to eliminate child labor and to improve enforcement of labor standards.  Burkina 
Faso participates in several USDOL-funded child labor projects.  The law recognizes the 
right to organize and to strike, but the latter is limited for civil servants.  Various 
practices are used to separate union activists from their membership base, union meetings 
are raided, and other forms of intimidation and discrimination are employed.  The 
government’s human rights record remained poor, although there were some 
improvements.  Security forces were responsible for numerous extrajudicial killings of 
criminal suspects.  Security forces continued to abuse detainees, which at times resulted 
in death.  Arbitrary arrest and detention were problems, and authorities on occasion did 
not provide detainees with due process.  
  

BURUNDI 
 
Status: Not eligible, due to concerns over lack of economic and fiscal reform and 
continued serious human rights abuses. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  The 
World Bank and IMF are providing assistance to support a disarmament, demobilization, 
rehabilitation, and reintegration program for former rebels and soldiers.  Physical 
insecurity continues to discourage economic activity.  The government plays a large role 
in the economy and privatization has been stalled.  Prices for some key items are still 
controlled.  The Central Bank and commercial banks reportedly collude to set exchange 
rates favorable to commercial interests.  Domestic/external financial imbalances, weak 
tax revenue performance, foreign exchange shortages, and depreciating currency hinder 
economic growth.  Burundi has a nominally open, rules-based trading system and 
provides protection for private property.  Adequate laws exist for the protection of 
intellectual property, and bilateral trade and investment disputes can be resolved.  
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  As part of the Arusha Peace 
process, a Transitional Government was established on November 1, 2001, and President 
Buyoya (a Tutsi) handed over power to Vice President Ndayizeye (a Hutu) on May 1, 
2003.  On October 8, 2003, the government signed a political/military integration 
agreement with the largest rebel group, which subsequently joined the transitional 
government in both the executive and legislative branches, including the security 
services.   Elections are scheduled for October 2004, contingent on passage by the 
legislative branch of an electoral code.  Burundi remained subject to a culture of 
impunity.  The legal system is inefficient and subject to considerable corruption.  The 
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court system suffers from long pretrial delays and does not ensure due process.  The 
National Assembly is considering anti-corruption legislation. The government has 
established a state auditing agency and a State Inspectorate General, but neither is 
operational. 
 
Poverty Reduction: The World Bank and the IMF have approved an interim PRSP for 
Burundi. At a January 2004 donors’ forum held in Brussels, over 25 bilateral and 
multilateral donors pledged over $1 billion to finance Burundi’s recovery over the 
coming three years. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Workers in Burundi have the right of association 
and the right to organize, bargain collectively, and to strike.  Although it has ratified all 
core ILO labor conventions, Burundi has a history of hostility towards free and 
democratic trade unions with the small formal sector of the economy.  Nevertheless, there 
were successful labor actions during 2003 and the transitional government appears to be 
respecting worker rights.  Laws are in place prohibiting forced or compulsory labor, as 
well as all forms of child labor.  Despite laws against forced labor, government and rebel 
armies required labor from unwilling adults and children, including thousands of child 
soldiers.  The World Bank has funded a child soldier demobilization program and the 
first group of child soldiers began rehabilitation in 2003.  Child labor in the informal 
sector is a problem.  The government’s human rights record remained poor.  Prison 
conditions, arbitrary arrest, and detention are serious problems.  The government 
restricted freedom of the press, assembly, association, and movement.  The judiciary is 
not independent.  Continued instability and insecurity causes nearly 400,000 to be housed 
in refugee camps along the Burundi-Tanzania border.  Members of the security forces 
commit extrajudicial killings.  Government security services and rebel groups continued 
to commit unlawful killings and other serious abuses.  Societal discrimination based on 
ethnicity persisted.   
  

CAMEROON 
 
AGOA Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Cameroon’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $147 million, almost all of which were oil or energy-related 
products, representing 76 percent of Cameroon’s total exports to the United States.  U.S. 
investor activity in Cameroon increased in 2003.  In April 2003, the government awarded 
a U.S. mining firm a permit to extract cobalt.  The Chad/Cameroon pipeline, the largest 
U.S. investment in sub-Saharan Africa, began operations in mid-2003. 
 
Market Economy/Economic Reform/Eliminating Barriers to U.S. Trade:  A large 
parastatal sector, high public-sector employment, and the government’s inability to 
deregulate the economy inhibited private investment.  With World Bank assistance, the 
government has begun to privatize the parastatal cotton grower and has developed new 
strategies to privatize the state-held water and fixed- line telephone monopolies.  In April 
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2003, the government launched the Douala Stock Exchange.  Some foreign investors 
have found it difficult to obtain enforcement of their legal rights due to the cumbersome 
and sometimes corrupt judicial system.  The government has harmonized tariffs with 
other members of the Economic Community of Central African States.  Price controls are 
minimal and decreasing. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Cameroon is a multi-party 
democracy controlled by a strong presidency.  Opposition parties have been legal since 
1990 and the four major opposition parties are represented in the National Assembly.  In 
1997 President Biya won re-election in a vote boycotted by the three main opposition 
parties and generally considered by observers not to be free and fair.  The 2002 
legislative and municipal elections were marred by widespread irregularities.  In 2002, 
the government created the National Elections Observatory (NEO) to oversee and 
monitor elections.  In November 2003, in anticipation of the October 2004 presidential 
elections, the National Assembly strengthened the NEO by making it a semi-permanent 
body and requiring that the President consult NGOs and civil society when appointing 
new NEO members.  The government has taken steps to improve transparency in public 
expenditures, including improving the public procurement system and modernizing its 
taxation system, which has suffered from widespread corruption.  In March 2003, the 
government established an Audit Chamber of the Supreme Court that will review 
government spending and accounting practices.   
 
Poverty Reduction:  In April 2003, Cameroon submitted its PRSP to the IMF and World 
Bank.  Cameroon is projected to become eligible for HIPC debt relief by December 2004.  
The 2004 budget includes a number of poverty reduction provisions.  Approximately 29 
percent of the budget is earmarked for education.  The government agreed to increase 
secondary teaching staff by 3,000, build and equip 1,600 new classrooms, and introduce 
information technology in school curricula.  The budget also includes provisions to 
develop potable water sources throughout the country, augment healthcare delivery 
infrastructure, and improve the nation’s road infrastructure. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Worker rights suffer generally from inadequate 
laws against antiunion discrimination and poor enforcement.  Workers may form and join 
trade unions; however, the government has restricted registration, supported minority 
factions, and harassed, arrested and sacked union members and officers.  Strikes 
organized by both public sector and private sector unions throughout 2003 were generally 
free of government interference.  The law prohibits forced and bonded labor, yet 
authorities continue to contract out prison inmates to private employers or for municipal 
public works.  There were also reports that forced or bonded labor took place.  The law 
sets a minimum age of 14 for child employment and states that a child’s workday cannot 
exceed eight hours; however, child labor, including child trafficking, remains a problem.  
Cameroon is an associated member of ILO-IPEC and is currently participating in a 
regional ILO-IPEC program to combat child trafficking.  The government’s human rights 
record remained poor although there were improvements in a few areas.  Security forces  
continued to commit numerous serious human rights abuses.  However, unlike previous 
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years, there were no reports of disappearances of persons in the custody of security 
forces.  Additionally, the anti-gang unit notorious for past human rights abuses has been 
disbanded.  Prison conditions are harsh and life threatening.  The government 
investigated complaints made against security personnel, and Cameroonian courts have 
sentenced human rights violators to pay fines and serve time in prison.  The Constitution 
provides for freedom of speech and of the press; however, the government continues to 
limit these rights in practice.  Many independent newspapers and radio stations are 
openly critical of politicians.  Security forces sometimes seize controversial newspaper 
editions, and journalists have occasionally been harassed and arrested. 
 

CAPE VERDE 
 
Status:  AGOA eligible, including for textiles and apparel. 
 
AGOA Trade and Investment:  Cape Verde’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $2.5 million, representing 44 percent of total exports to the 
United States.  Several joint ventures between Cape Verdean and Portuguese investors 
have begun to export apparel and shoes to the United States under AGOA.  
 
Market Economy/Economic Reform/Barriers to U.S. Trade: Private ownership and 
participation have become dominant in every sector, including infrastructure and utilities.  
In 2002 and 2003 the government liquidated two large public enterprises: the public 
urban transportation company and the food import and distribution company.  Other 
privatizations are scheduled over the next few years.  The government lifted price 
controls for petroleum products in 2002 and liberalized its external tariff regime in 2003.  
It also passed a new central bank law that strengthened the central bank’s autonomy and 
supervisory function.  Under a new World Bank-funded Growth and Competitiveness 
Project, the government seeks to broaden the base of private participation in Cape 
Verde’s economic growth and enhance private sector competitiveness, as well as further 
develop its financial sector.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  The Constitution provides for the 
rule of law, and the right to due process, a fair trial, and equal protection under the law.  
The judiciary generally operates independently.  However, the right to an expeditious 
trial is constrained by an overburdened and understaffed judicial system.  Corruption is 
not a major problem.   
 
Poverty Reduction:  The government has an IMF/World Bank Poverty Reduction and 
Growth Facility, covering the period of January 2002 to December 2004, which supports 
structural adjustment policies and economic measures.  Cape Verde’s strategic approach 
to reducing poverty includes the renewal of economic growth with equity; the linkage 
between poverty reduction strategies and macroeconomic and sectoral policies; and the 
improvement in the productive capacities of the poor, by focusing on the need to improve 
micro-finance policy and provide training. 
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Labor/Child Labor/Human Rights:  The Constitution recognizes international core 
labor standards.  Workers are free to form and join unions without government 
authorization or restriction.  Union members have the right to strike, and the government 
generally respects this right.  Forced labor is prohibited, and anti-union discrimination by 
employers is against the law.  With the development of tourism, there is growing concern 
over juvenile prostitution in some parts of the country.  Child labor is a problem in the 
informal sector.  Cape Verde ratified the ILO Convention 182 on the worst forms of child 
labor in October 2001.  The Constitution provides for freedom of speech, press, 
assembly, and religion, and the government of Cape Verde generally respects the rights 
of its citizens.   
  

CENTRAL AFRICAN REPUBLIC 
 

Status:  Effective January 1, 2004, the Central African Republic’s AGOA beneficiary 
Status was terminated. 
 
AGOA Trade and Investment:  The Central African Republic’s exports under AGOA 
and its GSP provisions in 2003, totaled $43,000, a negligible percentage of its $2.0 
million in total exports to the United States.  
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  Since 
assuming power in a March 2003 coup d’etat, President Bozize has pursued market-
oriented policies and launched a battle against corruption.  His Minister of Finance has 
launched an ambitious campaign to reform public finances.  Nonetheless, misappro-
priation of public funds and corruption continue to be serious problems.  Due to the 
extremely low level of receipts, the government has chronic difficulty in meeting the 
monthly wage bill. The IMF is tentatively scheduled to conclude an Article IV review in 
April 2004 and discuss reengagement with the CAR, including a post-conflict facility.   
IMF action would also help to unlock assistance from the World Bank and the African 
Development Bank while the CAR negotiates an arrears clearance plan with those 
institutions.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  General Bozize seized power in 
March 2003 from the democratically elected President Patasse, suspended the 
constitution, and decla red himself president.  Since seizing power, Bozize has made 
significant progress in restoring order to Bangui and parts of the country and professed a 
desire to promote national reconciliation, strengthen the economy, and hold elections.  
However, progress is precarious and could be easily derailed.  Bozize has appointed 
people from across the political spectrum to his government and launched a National 
Dialogue.  Bozize’s government has repeatedly affirmed its commitment to restoring 
democratic processes, and appears to be taking some steps in that direction.  The 
government has affirmed its desire to decrease corruption in all aspects of society, and 
has actively pursued anti-corruption campaigns in the diamond and timber industries. 
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Poverty Reduction:  Poverty, chronic insecurity and instability, and corruption and 
mismanagement are among the government’s many challenges.  The CAR is one of the 
world’s least developed countries, with an annual per capita income of $260.  The timber 
and diamond industries represent the primary sources of export earnings, but are 
extremely vulnerable to corrupt practices, including false customs declarations and illegal 
re-exportation.  Since taking power in March 2003, Bozize’s government has taken some 
positive steps toward improving public finances such as suspending mining and timber 
concessions granted by the former government, disbanding the Tax Brigade, and 
promising judicial reform. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Relations between labor and the government are 
strained.  The right to strike was limited by complicated procedures for mandatory 
conciliation; the government had the right to requisition workers in the general interest.  
Most unions continue to voice strong support for the Bozize government despite recent 
proposals to slash salaries by 30 percent.  CAR has ratified ILO Convention 182 on child 
labor.  Although legislation prohibits forced labor and employment of children under 14 
years old, an estimated 63 percent of children between five and 15 years work.  There is 
some forced labor, especially of the Ba’Aka people.  The government lacks the resources 
to enforce the laws against child labor and trafficking.  The government’s human rights 
record remained poor, although there were improvements in a few areas.  Citizens did not 
have the right to peacefully change their government during the year.  Security forces 
continued to commit extrajudicial and other unlawful killings, including government-
tolerated executions of suspected bandits.  Bozize’s rebels, CAR government forces, and 
Congolese rebels fighting on behalf of the government all committed human rights 
abuses.  Instances of armed banditry persist throughout the countryside. 
  

CHAD 
 
Status: AGOA eligible. 
 
AGOA Trade and Investment:  Chad exported $14.5 million worth of AGOA-eligible 
goods and services to the United States in 2003, all of which was petroleum, representing 
65 percent of total Chadian exports to the United States.  The start-up of the Chad-
Cameroon Petroleum Development Project in mid-2003 significantly increased Chad’s 
trade with the United States.  Before 2003, Chad had not exported any products under 
AGOA.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  The 
government has demonstrated a commitment to economic reform and has privatized 
several state-owned enterprises, most notably in the sugar and insurance sectors.  The 
government has begun efforts to privatize the important cotton, telecommunications, and 
energy parastatals.  Chad has no price controls or currency restrictions.  The government 
is implementing a civil service reform strategy. Recent economic and commercial activity 
spurred by the Chad-Cameroon Petroleum Development and Pipeline Project is greatly 
enhancing Chad’s capacity for trade.  Chad has a small but growing American business 
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community, mostly related to the oil sector but also including firms in the construction, 
technology, and service sectors. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  While Chad has made some 
advances since 1990 in developing democratic institutions, recent progress has been 
disappointing.  Presidential elections in 1996 and 2001 and legislative elections in 2002 
were marred by irregularities.  Corruption and poor governance continue to constrain 
economic growth.  The government has supported numerous capacity-building initiatives 
in the legislative and judicial branches of government.  Nevertheless, the judiciary 
remains subject to executive interference.  The 2001 election in particular was divisive, 
and security forces repressed peaceful demonstrations and arrested opposition leaders.  
The government still holds political detainees.  Two anti-corruption laws adopted since 
January 2000 have seen little enforcement.  
 
Poverty Reduction:  The IMF and World Bank Boards approved an interim PRSP in 
July 2000.  The final PRSP has not yet been approved.  There is a lack of timely data on 
poverty.  The 2004 budget provides for the use of oil revenues in the priority 
development sectors of education, health care, infrastructure, and rural development, with 
an emphasis on poverty reduction.  In 2004, Chad may finish HIPC debt relief 
procedures. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Chad has ratified ILO Convention 182, but child 
labor is a problem in the informal sector.  There are reports that some children are 
trafficked for forced labor.  The government continues to collaborate with UNICEF on a 
campaign against the worst forms of child labor.  The Ministry of Justice has established 
programs to demobilize child soldiers and reintegrate them into civilian life.  Chad has 
conflicting labor laws.   The Labor Law recognizes freedom of association and the right 
to bargain collectively and strike, but preexisting laws make the right to organize unions 
subject to government interference and make participation in strikes punishable by 
imprisonment with forced labor.  The government has been slow to repeal these laws.  
Chad nevertheless has an active labor movement.  There were both legal and illegal 
strikes in 2003. Chad’s human rights record remained problematic.  Security forces 
continued to commit serious human rights abuses.  Arbitrary and prolonged detentions 
still occur.  While these actions were not routine or government policy, the government 
rarely prosecutes or sanctions members of security forces who commit human rights 
abuses.  The government at times limited freedom of the press, assembly, religion, and 
movement.  Occasional crackdowns occurred, including the arrest of two newspaper 
editors and the brief closure of two private radio stations in 2003. 
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REPUBLIC OF CONGO 
 
Status: AGOA eligible. 
 
AGOA Trade and Investment:  Congo’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $341 million in 2003, mostly petroleum products, representing 
84 percent of Congo’s total exports to the United States. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  Congo 
is currently working with the IMF to address concerns about transparency in the 
economy, particularly the oil sector, and maintaining budgetary discipline.  The country 
continues to move from a state-controlled to a market-oriented economy.  State-owned 
enterprises such as the railroad are being privatized and others, such as the state-owned 
oil refinery, are being prepared for privatization.  There are no barriers to trade with the 
United States except the inherent problems of operating in a post-conflict country.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  In March 2003, the Congo signed a 
peace accord with the last in-country armed group, the so-called “Ninjas.”  Fragile peace 
has been maintained since then, with some disturbances at the end of 2003, and political 
challenges to existing peace discussions in early 2004.  One party dominates the country 
politically, though there is a small, active parliamentary opposition.  The government 
permits opposition political parties and NGOs to function, including human rights 
organizations, and there is a relatively open dialogue on public policy issues.  There is a 
vigorous and diverse press, which is often critical of the government. Corruption 
continues to be a problem. The government recently established an anti-corruption office.  
However, scarce funding, poor infrastructure, a culture of nepotism, and a history of 
corruption hamper the consistent application of the rule of law.  
 
Poverty Reduction:  Congo is negotiating a poverty reduction program with the IMF, 
with the hope of obtaining HIPC debt relief.  The government plans to use the funds to 
address the country’s widespread poverty, declining education rates, poor health system, 
and unemployment.   
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Congo’s well-developed civil society includes a 
free and robust organized labor movement, with the right to strike and the ability to 
protest freely.  Congo ratified ILO Convention 182 on child labor in April 2002.  There 
have been unconfirmed rumors of trafficked persons transiting Congo.  Some children are 
in the labor market.  The country has laws on the books to protect the rights of workers 
and to combat child labor, but enforcement is a problem due to the lack of funding for the 
police and the judiciary.  Anecdotal evidence indicates that about 20 percent of the Ninjas 
were child soldiers.  Changes in the military command indicate the government is serious 
about improving the behavior of soldiers, some of whom were responsible for abuses in 
the Pool region in 2002.  Congo’s human rights record remained poor.  Security forces 
continued to commit serious human rights abuses.  In 2003, the government established a 
Human Rights Commission.  The judiciary was unable to ensure fair and expeditious 
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trials.  The government controlled most domestic broadcast media; however, one private 
radio station and one private television station began broadcasting during the year.  There 
were some limits on freedom of movement.   
 

CÔTE D’IVOIRE 
 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Côte d’Ivoire’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $88 million in 2003, roughly 18 percent of total exports to the 
United States.  Many planned investments in the textile/apparel sector in Côte d’Ivoire 
have been put on hold because of the ongoing civil conflict.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade: The 
government of Côte d’Ivoire continues to support a market-based economy, largely free 
and open to foreign investment.  The country is among the most prosperous in West 
Africa, this despite economic setbacks over the last few years and the ongoing 
political/military crisis.  The privatization program has come to a standstill.  There are no 
significant barriers to U.S. exports.  During 2003, however, a U.S. telecommunications 
firm was forcibly taken over by a local businessman, possibly aided by government 
officials.  The matter is  pending in Ivorian courts, but the investor has withdrawn from 
the country and seeks full compensation from the government.  In 2002, Côte d’Ivoire 
eliminated tariffs on imports from its fellow members in the West African Economic and 
Monetary Union. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anticorruption: Unresolved problems from the 
October 2000 elections and a number of complex governance and ethnic issues produced 
another attempted military coup in September 2002, which quickly turned into an armed 
rebellion, splitting the country in two.  The French brokered a peace agreement, the 
Linas-Marcoussis Accords (LMA), in January 2003 among all political parties.  A power-
sharing government of national reconciliation, with a newly appointed prime minister in 
office since April 2003, is making slow, yet steady progress in peacefully resolving the 
crisis through implementation of the LMA.  Preparations are being made for regularly 
scheduled presidential and parliamentary elections in 2005.  Although the government 
has taken some modest steps toward elimination of corruption, much remains to be done.  
Many companies continue to see corruption as an obstacle to contract awards and doing 
business in Côte d’Ivoire, with the greatest problems in procurement, judicial 
proceedings, and the customs and tax bureaucracies.   
 
Poverty Reduction:  In early 2002, the government agreed to a poverty reduction 
strategy in cooperation with the World Bank, IMF, and African Development Bank.  The 
focus is on decentralization, good governance, transparency, private sector development, 
promotion of women, and accelerated regional integration.  With positive economic 
growth, there were improvements in a number of social/economic indicators, including 
an increase in primary school attendance.  The September 2002 attempted coup and 



75  

negative effect on the economy set back these efforts.   
 
Labor/Child Labor/Human Rights: Côte d’Ivoire’s labor laws guarantee the right to 
union membership, to strike, and to collectively bargain.  Trade unions remain active and 
often strike peacefully.  Labor laws, however, only protect workers in the formal sector.  
The rising number of people who work in the informal sector cannot expect these rights.  
Child labor remains a problem, reinforced by both tradition and poverty, especially rural 
poverty.  In the wake of international attention to and threats of sanctions against goods 
produced with child labor, especially in commercial exports of coffee and cocoa, the 
government has begun cracking down on both the use and trafficking of child labor.  In 
2000, the government signed a bilateral agreement with the Government of Mali to 
combat child trafficking.  Côte d’Ivoire participates in three USDOL-funded projects 
aimed at combating child labor in the cocoa sector and child trafficking.  Côte d’Ivoire 
has ratified ILO Conventions 182 and 138 on the worst forms of child labor and on 
minimum age.  Although there were improvements in a few areas, the government’s 
human rights record remained poor and serious problems remained.   
 

DEMOCRATIC REPUBLIC OF THE CONGO 
 

Status: AGOA eligible. 
 
AGOA Trade and Investment:  The Democratic Republic of Congo (DROC) exported 
$119 million in goods under AGOA and its GSP provisions in 2003, mainly oil.  This 
represented 69 percent of total DROC exports to the United States. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  The 
Democratic Republic of Congo is a market economy that continues to evolve through an 
ambitious reform program.  Inflation and the exchange rate have remained stable over the 
last two years.  The government is restructuring parastatal enterprises, including the 
profitable copper and cobalt mining operations.  With World Bank help, the government 
has streamlined customs procedures, reducing inefficiencies and corruption at the port.  
Complex tax structures and heavy-handed inspection procedures make doing business 
difficult.  There are no legal barriers to trade or trade barriers directed against U.S. 
imports. 
 
Rule of Law, Pluralism, Anti-Corruption:  With the adoption of the Transition 
Constitution in April 2003, and the formation of a Government of National Unity in the 
summer of 2003, the Congo has made considerable progress in establishing political 
pluralism.  The transitiona l government is currently writing an election law and plans to 
hold elections in June 2005.  Although the transitional constitution guarantees political 
and civil liberties, in practice political party activities are still somewhat restricted.  
National elections are slated for 2005.  The cabinet, parliament, and other institutions 
include representatives of all former belligerents, as well as political parties and civil 
society.  The government is working to improve its court system.  New courts for 
commercial and labor disputes have been created.  The goal is to speed up the process by 
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reducing the caseload in each docket and building a core of judges that are specialized in 
these fields.  Corruption remains widespread due to excessively low salaries, a cultural 
acceptance of petty corruption, and an overly bureaucratic regulatory system.  
 
Poverty Reduction:  With assistance from the World Bank, the government is currently 
working on a PRSP that will form the basis for overall socioeconomic strategy.  This 
process is not expected to conclude until late 2005.  Until the PRSP is completed, a 
multisectoral emergency program will guide efforts to alleviate poverty.  Current 
international poverty reduction schemes are handled mainly through NGOs and World 
Bank programs.  The government met HIPC debt relief criteria in July 2003, and will 
benefit from 90 percent debt stock reduction. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  While labor law codifies worker rights on paper, 
these rights are not enforced in practice, a situation exacerbated by the civil war and the 
collapse of the economy.  There is little respect for trade union rights.  Protests by unions 
have been firmly repressed.  Arrests and detentions of labor leaders and activists 
continued.  The right to bargain collectively is recognized, but private employers 
regularly refuse to meet with union representatives, rarely apply collective bargaining 
agreements, and sometimes flatly deny workers’ right to form a union.  Forced 
conscription, especially of children, continues to be a serious problem.  Demobilization 
programs for child soldiers in both government and militia/rebel forces have begun.  
While government forces have stopped recruiting child soldiers, militias and rebel groups 
continue to do so.  The government has ratified ILO Conventions 182 on the worst forms 
of child labor and 138 on the minimum age.  The law does not prohibit forced and 
bonded labor by children; children work in the informal sector, as well as in the armed 
forces.  There has been limited progress on human rights issues.  Citizens did not have 
the right to change their government peacefully.  The government continues to arrest 
prominent human rights activists and to harass journalists and opposition politicians.  
Several have been detained without trial since 2001.  Security forces continued to commit 
numerous serious human rights abuses.  Prison conditions remained harsh and life 
threatening, although conditions at larger, centralized facilities improved.  The 
government restricted freedom of speech, the press, and assembly, and restricted freedom 
of association.  The government made significant progress toward eliminating clandestine 
detention by closing many unofficial prisons.  However, arbitrary arrest and prolonged 
pretrial detention remain a problem.  Civilians are sometimes tried in military courts 
without regard for due process protections.  The judiciary continues to be inefficient and 
corrupt.  There are credible reports that the government continues to supply and 
coordinate operations with Mai Mai and Hutu militias, groups known to have committed 
human rights violations in eastern Congo.   
 

 
DJIBOUTI 

 
Status: AGOA eligible. 
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AGOA Trade and Investment:  Djibouti’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $27,000, representing four percent of total exports to the 
United States.  AGOA-related investment is negligible.  
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  Djibouti 
has a market-based, liberal economic regime with minimum interference from the 
government.  There are no price controls except for wheat.  Djibouti offers incentives to 
foreign investors and does not impose any barriers to U.S. trade.  Construction has begun 
on the Doraleh Port, which includes an oil terminal, container terminal, and commercial 
and industrial free zone.  In 2003, a foreign management team began operating Djibouti-
Telecom to improve the company’s financial and technical viability and prepare it for 
privatization.  Djibouti and Ethiopia, co-owners of the railway company, are preparing 
the company for privatization.  The government established the Economic Fund for 
Development to provide long-term financing to the private sector because local banks 
offer only short-term financing at prohibitive rates. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Since 2002, there have been eight 
political parties in Djibouti.  The government held parliamentary elections in 2003 and 
plans to hold presidential elections in 2005.  An Inspector General’s office was 
established in 2001 but is not yet operational.  The Inspector General would complement 
the work of an existing entity that is focused on the financial audit of the public sector.   
 
Poverty Reduction:  The government reports that the poverty rate exceeds 50 percent 
and the unemployment rate among youth is 70 percent.  The government has finalized a 
long-term poverty reduction strategy that promotes economic growth, human resource 
development, social safety nets, and good governance.  The government is planning to 
present the strategy at a donors’ roundtable meeting in 2004.  In December 2003, the 
government initiated a special national service to train unskilled youth.  The Ministry of 
Health opened community pharmacies to provide essential drugs to the poor at affordable 
cost. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Respect for trade union rights remains elusive in 
Djibouti. Trade union action has been repressed ever since the government fired nine 
union leaders in retaliation for a protest strike against structural adjustment measures.  
Child labor exists in Djibouti.  In urban areas, children are active in the informal sector.  
Child prostitution, although illegal, is on the increase in the capital.  The country has laws 
against the worst forms of child labor, but enforcement is lacking.  The country has 
ratified neither ILO 138 on the minimum age for work nor ILO 182 against the worst 
forms of child labor.  The government’s human rights record remained poor during 2003, 
although some improvements were noted.  Most abuses have decreased.  The government 
limited citizens’ rights to change their government.  Numerous prisoners, including the 
police officers held for the 2000 failed coup, were given amnesty.  Prolonged detention 
and incommunicado detention were problems.  The government restricted freedom of the 
press, limited freedom of assembly, used force to disperse demonstrations and strikes, 
and restricted freedom of association.  It also prohibits female genital mutilation, though 
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the practice remains widespread.  
 

EQUATORIAL GUINEA 
 
Status: AGOA ineligible, largely because of concerns related to economic reform, rule of 
law, political pluralism, and labor and human rights. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade: Major 
oil discoveries have sparked dramatic economic growth and substantially increased U.S. 
investment in Equatorial Guinea.  Over the last ten years, U.S. investment in the 
petroleum sector has grown to $5 billion.  Oil companies have paved roads in Malabo, 
upgraded the island’s electricity generating system, and funded a variety of health and 
environment projects designed to improve citizens’ well being; however, there was little 
evidence that the government used the country’s oil wealth for the public good.  Most oil 
wealth appears to be concentrated in the hands of top government officials.  Most foreign 
economic assistance was suspended due to the lack of economic reform and the 
government’s poor human rights record.  The non-oil sector employs two-thirds of 
workers, but accounts for less than 15 percent of the economy.  Among Equatorial 
Guinea’s major problems are undeveloped institutions, poor fiscal discipline, and a 
corrupt bureaucracy.  The government is trying to liberalize trade regulations and lower 
tariffs.  It is harmonizing commercial legal codes in line with standards established by the 
Organization for the Harmonization of African Trade Law.  There is an investment code 
that provides basic legal protections to investors.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  President Obiang, who has ruled 
since seizing power in a military coup d’etat in 1979, was re-elected with 97 percent of 
the vote in a December 2002 election marred by extensive fraud and intimidation.  The 
President’s party controlled the judiciary and the legislature; the latter was chosen in 
elections in 1999 that were seriously flawed.  Following April 2004 legislative elections, 
talks among political parties led to a draft plan calling for an expansion in the number of 
opposition party seats in the legislature.  The government has routinely harassed political 
opponents.  It is attempting to modernize its institutions and legal codes.  Official 
corruption remains a significant problem.  In 2003, the government made some limited 
progress toward creating greater transparency, reducing levels of corruption, improving 
the rule of law and broadening legislative representation.  The Minister of Justice 
oversees a commission that investigates allegations of government corruption.  The 
judiciary is not independent.  Government officials are now required to declare their 
personal assets before a new National Commission for Ethics.  Equatorial Guinea has 
indicated it will participate in the Extractive Industries Transparency Initiative, which 
will require the government to declare payments received from oil companies.   
 
Poverty Reduction: The government has undertaken modest poverty alleviation and 
infrastructure projects.  For example, it used oil revenues to establish a national 
university, purchase medicine, and recruit qualified foreign doctors.  The government 
reports increased spending of oil revenues for health, education, and social welfare.  
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However, much of the oil revenue remains unaccounted for.  The government is 
developing a poverty reduction strategy and is working with various donors to develop 
social welfare programs.  The government is now spending $10 million a year on 
HIV/AIDS prevention.   
 
Labor/Child Labor/Human Rights: Equatorial Guinea ratified six ILO conventions in 
2001, including Convention 182, but child labor remains common in the informal sector, 
while the other core conventions are honored mainly in the breach.  Children are 
trafficked for commercial sexual exploitation and bonded labor.  Despite legislation 
legalizing trade unions, only one union has been registered; others have been denied 
registration, and one unregistered union still operates in secret.  Labor legislation does 
recognize the right to strike, collective bargaining, and the right to join international 
organizations, though these rights are largely theoretical.  It does not protect workers 
from anti-union discrimination.  Employment, especially for highly desirable jobs in the 
petroleum industry, is largely conditioned upon being a member in good standing of the 
dominant political party.  The government’s human rights record remained poor, 
although there were some improvements in a few areas.  Citizens’ ability to change their 
government peacefully remained restricted.  The security forces committed numerous 
abuses, including torture, beating, and other physical abuse of prisoners and suspects, 
which at times resulted in deaths; however, there were fewer reported incidents of torture 
and abuse than in previous years.  Prison conditions remained harsh and life threatening.  
Prisoners often were tortured to coerce confessions.  Members of the security forces 
generally committed abuses with impunity.  Security forces used arbitrary arrest, 
detent ion, and incommunicado detention.  The judicial system repeatedly failed to ensure 
due process.   In August 2003, the government granted amnesty to 30 opposition leaders 
convicted in 2002 for a coup plot.  In February 2004, nearly 120 people were convicted 
without due process in a one-day secret trial of “crimes against state security” allegedly 
relating to the theft of public funds.  The media remains firmly under government control. 
  

ERITREA 
 
Status: Effective January 1, 2004, Eritrea’s AGOA beneficiary status was terminated. 
 
AGOA Trade and Investment:  Eritrea had no AGOA or GSP exports in 2003. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  One of 
the world’s poorest countries, Eritrea has made little progress on economic reforms. The 
government, military, and ruling party continue to exert a dominant influence on the 
economy.  In 2003, the government closed all registered private exchange bureaus.  It 
recently established a preferential exchange rate that is available only to Eritrean citizens.  
In late 2003, it completely stopped providing foreign exchange to private businesses, 
further consolidating trade and commerce in the hands of enterprises owned and 
controlled by the government and the ruling party.  In April 2003, the government 
slashed the number of import licenses made available.  In early 2004, the government 
forced several foreign businessmen to halt their operations and depart the country on 
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short notice.  Nevertheless, the government continues trying to attract foreign direct 
investment but with little success.  Since April 2003, two U.S. investment groups facing 
mounting difficulties – largely at the hands of the government and its agents – abandoned 
their projects in Eritrea. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  National elections, scheduled to 
take place in 1998, were postponed due to the outbreak of the war with Ethiopia and have 
yet to be rescheduled.  The Constitution, ratified in 1997, provides for democratic 
freedoms, but its provisions have yet to be implemented.  The ruling party is still the 
country’s sole political party.  In the fall of 2001, the government shut down the 
independent press.  At the same time, it arrested a number of journalists, editors, and 
prominent political dissidents, who are still being held without charges.  The government 
also arrested two Eritrean employees of the U.S. Embassy, who have been held without 
charges since October 2001.  Corruption is not a major problem, but the judiciary is weak 
and subject to executive influence.  The government argues that the failure to complete 
the Eritrea-Ethiopia boundary demarcation, which it attributes to Ethiopia’s rejection of 
the final and binding delineation decision, has forced it to delay the economic reforms 
and political liberalization to which it insists that it remains committed. 
 
Poverty Reduction:  Poverty is widespread in Eritrea, affecting 80 percent of the 
population.  Eritrea has poverty reduction, school building, health, and infrastructure 
development programs in place, and has made progress toward improving living 
standards since gaining independence in 1993.  Despite scarce resources, exacerbated by 
the strain of maintaining a very large army, the government appears committed to poverty 
reduction and increased spending on health and basic education.  Eritrea is working 
closely with aid donors and NGOs to design and implement poverty reduction programs. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Some government policies restrict freedom of 
association and the right to organize unions.  In practice, these groups do not exist 
independently of the government or ruling party.  The Constitution prohibits forced or 
compulsory labor, but all citizens ages 18 to 45 are required to participate in the nationa l 
service program.  High school and college students are required by the government to 
participate in paid summer work programs.  Many national service inductees are required 
to work civilian jobs at a significantly reduced salary, even while nominally members of 
the military.  In cities, some children work in manufacturing or in the informal sector.  
Child prostitution is a problem.  The government has ratified seven basic ILO 
conventions, but has not ILO Convention 182 on child labor.  The government’s poor 
human rights record worsened in 2003.  Security forces were responsible for 
disappearances.  There were some reports that police resorted to torture and physical 
beatings of prisoners, particularly during interrogations, and police severely mistreated 
army deserters and draft evaders.  Prison visits by local or international human rights 
groups are generally not allowed, and arbitrary arrests and detentions continued during 
the year.  The government severely restricted freedom of speech and press, including the 
rights of the religious media.  The private press remained closed and most independent 
journalists have been arrested and remain in detention.  There are no formal government 
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restrictions regarding the formation of unions, including within the military, the police, or 
other essential services.  In practice, however, these types of groups do not exist 
independently of the government or ruling party.  The use of a special court system has 
limited due process.  
 

ETHIOPIA 
 

Status:  AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Ethiopia’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $2.9 million, representing nine percent of total Ethiopian 
exports to the United States.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  Private-
sector- led economic growth is one of the government’s top priorities.  The 1998-2000 
war with Eritrea interrupted progress in economic reforms; however, since the end of the 
war, the government has resumed economic and structural reforms in cooperation with 
international financing institutions.  Ethiopia has targeted food security, agriculture- led 
industrialization, health, education, fiscal decentralization, infrastructure development, 
and capacity building as development priorities.  In February 2003, Ethiopia formally 
applied for full WTO membership.  Ethiopia’s investment code guarantees free 
transferability of dividends, loan repayments, and capital.  The Ministry of Trade and 
Industry and the Ministry of Justice are revising the commercial code to enhance 
protection of intellectual property.  In March 2003, the government revised the 
investment code to allow the Ethiopian Investment Commission to provide expedited 
service for foreign investors.  
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Ethiopia has held two relatively 
free and fair general elections since 1991 and the country has made progress in building 
democratic institutions, independent labor unions, and political organizations.  The 
government is organized on the concept of ethnic federalism and the regions are 
becoming increasingly more autonomous with a large degree of local control over fiscal 
and some political issues.  Ethiopia works to combat corruption through a combination of 
social pressure, cultural norms, and legal restrictions.  Nevertheless, observers believe 
that foreign firms routinely bribe government officials involved in awarding 
infrastructure project bids.  The privatization process is also subject to manipulation by 
government officials.  An Anti-Corruption Commission launched in May 2001 has 
arrested many officials and private businessmen on corruption charges.  
 
Poverty Reduction:  Ethiopia ranks among the poorest countries in the world.  Poverty 
alleviation is one of the government’s priorities.  There has been excellent participation in 
the World Bank’s PRSP process and some international financial institutions and donors 
have already pledged financial support for PRSP implementation.  Government budget 
allocations also favor PRSP priorities.  The government has decreased military spending 
since the end of hostilities with Eritrea and is redirecting expenditures to poverty 



82  

reduction and human capacity building. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  In 2003, the Ethiopian Parliament ratified ILO 
Conventions138 on minimum age for work and 182 on the worst forms of child labor.  
Child labor is common in rural areas – including on state commercial farms – and in the 
informal economy.  Employers are statutorily prohibited from hiring children under the 
age of 14.  Commercial sexual exploitation of children is a growing problem.  The 
government interferes with trade unions.  The right to form labor associations and to 
engage in collective bargaining is granted in the constitution.  The ruling party tightly 
controls the leadership of the Confederation of Labor Unions and elections are reportedly 
often manipulated.  The government’s human rights record remained poor.  Security 
forces made arbitrary arrests and at times beat, tortured, and killed detainees.  Prison 
conditions remained poor.  Lengthy pretrial detention continued to be a problem.  The 
government restricted freedom of the press, and journalists continued to practice self-
censorship.  The government at times restricted freedom of assembly, particularly of 
opposition party members.  Security forces at times used excessive force to disperse 
demonstrations.  The government limited freedom of association, but the NGO 
registration process continued to improve.  Local authorities infringed on freedom of 
religion.  During the year, neither the Human Rights Commission nor the Office of the 
Ombudsman was operational.  Female genital mutilation was widespread. There were a 
number of outbursts of ethnic or regional violence in 2003 and early 2004, including 
some where the Ethiopian Human Rights Council reported that the army was involved.   
 

GABON 
 

Status: AGOA eligible. 
 
AGOA Trade and Investment:  Gabon’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions, mostly petroleum products, were valued at $1.2 billion , representing 61 
percent of the country’s total exports to the United States.  Outside of the petroleum 
sector, there has been no new trade or investment as a result of AGOA. 
 
Market Economy/Economic Reform/Barriers to Trade:  Although the government 
continues to dominate the economy, it has made some progress in privatizing the largest 
state-owned industries.  The water, electricity, and sugar parastatals have been privatized 
and progress has been made in privatizing telecommunications.  Government fiscal 
shortfalls, financial mismanagement, and misdirection of funds have contributed to 
significant arrears in domestic and external debt payments.  Gabon completed an IMF 
informal staff monitored program in June 2003, implementing several reforms in 
governance and economic liberalization.  The government’s 2003 fiscal performance 
under an IMF formal staff monitored program has been satisfactory and could lead to a  
recommendation that the IMF enter into a new stand-by arrangement program with 
Gabon in 2004. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Gabon is a republic dominated by a 
strong presidency.  The ruling party has been in power since 1968 and has circumscribed 
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political choice.  President Bongo, in office since 1967, was reelected for a 7-year term in 
a 1998 election marred by irregularities.  In July 2003, the Parliament passed a 
Constitutional amendment that removes presidential term limits and facilitates a 
presidency for life.  There are a variety of political parties, but the president’s party 
controls most government bodies.  Organizational flaws and problems with the 
application of electoral law marred the December 2002 legislative elections.  Public 
sector finance has been poorly managed making it possible for public officia ls to exploit 
their positions for personal enrichment.  In 2001, the government initiated measures to 
improve transparency in financial systems at the urging of the IMF, which reports 
continued progress in this area.  An anti-corruption commission established recently 
pursuant to IMF guidance has yet to take action.  The judiciary is subject to political 
interference. 
 
Poverty Reduction:  Although the government has publicly committed to allocating 20 
percent of its investment budget to education and health care, it has never reached this 
level and continues to allocate fewer resources to poverty reduction than is required to 
address them adequately.  Literacy and life expectancy are lower in Gabon than in 
countries with comparable incomes.  The government is drafting a PRSP as part of a 
proposed IMF program.  World Bank and IMF figures point to a growing concentration 
of wealth in the hands of a few.   
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  The government’s human rights record remained 
poor, although there were improvements in a few areas.  Members of the security forces 
harassed expatriate Africans, service sector employees, and manual laborers.  Workers 
rights are protected by unions affiliated with the ILO and by a government institution 
called the Labor Inspection Office, which mediates conflicts between employers and 
employees.  The constitution places no restrictions on the right of association and 
recognizes the right of citizens to form trade and labor unions.  Virtually the entire 
private formal sector workforce is unionized.  The labor code provides for collective 
bargaining by industry, not by firm; strikes are not uncommon.  In April 2003, the 
government ratified ILO Convention 182 on the worst forms of child labor.  Child labor 
and trafficking in persons are serious problems.  Children below the age of 16 may not 
work without the express consent of the Ministries of Labor, Education, and Public 
Health.  The government rigorously enforced this law in urban areas with respect to 
citizen children; however, child labor was common in rural areas.  Children, especially 
girls, continue to be trafficked into the country, primarily from Benin, Togo, and Nigeria, 
for work as domestic servants, in the informal commercial sector, or for sexual 
exploitation.  In the absence of an anti-trafficking law, which was awaiting senate 
passage, the government does not actively investigate cases of trafficking and has not 
prosecuted any cases against traffickers.   

 
THE GAMBIA 

 
Status :  AGOA Eligible. 
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AGOA Trade and Investment:  The Gambia’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $20,000, representing 15 percent of its total exports to the 
United States.  
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  The 
Gambia has an open economy based on regional trade, agriculture, and tourism.  The 
government is seeking increased foreign investment, including through a joint project 
with the World Bank to foster development and to establish Free Trade Zones.  
Privatization has been slow, but the government successfully privatized two mills and the 
groundnut parastatal in 2003. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  The government, with assistance 
from the Commonwealth, has been working to increase the capacity of its overwhelmed 
judicial system.  Corruption remains a major problem.  In the fall of 2003, President 
Jammeh embarked on an anti-corruption campaign dubbed “Operation No Compromise,” 
which has significantly dented corruption in the country.   
 
Poverty Reduction:  The Gambia’s poverty reduction strategy, which aims to eradicate 
poverty by encouraging economic growth and reducing income inequalities, suffered a 
setback in 2002-03 due to the regional food security crisis.  The bulk of The Gambia’s 
budget goes to education, health, and agriculture, with little left for disaster relief.   
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Gambian labor laws give private sector workers 
the right to bargain collectively, prohibits forced labor, and codifies acceptable work 
conditions.  The law protects legal strikers from retribution.  Collective bargaining does 
take place.  Government intervention in labor disputes is rare but occurred in one case in 
2001, resulting in a decision favorable to the workers.  The Gambia has ratified ILO 
Convention 138 and 182 on child labor.  Gambian law prohibits child labor, but children 
work in the informal sector.  The Gambia is a destination for children trafficked from 
West and Central Africa and there are reports of children involved in sex tourism.  In 
2002, the government made education free for girls, and now 48 percent of school-age 
girls are enrolled.  The government generally respected the human rights of its citizens; 
however, there were problems in some areas.  A media law enacted in August 2002 
established a Media Commission that some fear could be used against journalists.  The 
law was amended to return certain judicial powers of the commission to the judiciary.  
  

 
GHANA 

 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment: Ghana’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $40.6 million, representing 49 percent of Ghana’s total exports 
to the United States.  There were no new AGOA-related investments in Ghana in 2003.  
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Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  More 
than two-thirds of Ghana’s parastatals have been privatized.  Ghanaian law protects 
private property rights, although disputes over land ownership are quite common.  In 
December, Parliament passed a number of bills to improve intellectual property rights 
protection.  The government coordinates with the IMF in its efforts to achieve full cost 
recovery in the energy and utilities sector.  The government has made some progress in 
resolving ongoing investment disputes involving U.S. companies. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Corruption in the judicial system 
and lengthy pre-trial detentions remained serious problems.  “Fast Track” High Courts 
are dealing with routine commercial disputes and high profile corruption cases.  The 
integrity of the legal system is limited by a lack of financial, human, and material 
resources.  The government pursues a “Zero Tolerance” policy on corruption.  The 
government is negotiating a contract with a U.S. company to put in place a double-blind 
bidding system for government procurement contracts.  The National Reconciliation 
Commission has been conducting public sessions for victims of past government 
wrongdoing. 
 
Poverty Reduction:  Ghana hopes to meet HIPC debt relief criteria in 2004.  The current 
budget includes a number of initiatives to alleviate poverty.  The government spent nearly 
30 percent of its funds (excluding donor funds but including HIPC resources) on poverty 
reduction programs.  The National Health Insurance Scheme, meant to phase out the 
current cash-and-carry system, is not yet operational, with funding for the scheme still 
under discussion. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  The new Labor Act of 2003 amends and 
consolidates previous labor laws, conforms to ILO conventions, enhances the right of 
every worker to form or join a trade union, and creates a National Labor Commission to 
help resolve labor disputes.  The government has made combating child labor and 
trafficking a high priority.  The trafficking of children into and out of Ghana remains a 
serious problem.  Legislation that criminalizes trafficking in persons is being drafted.  
Ghana ratified the UN Convention on the Rights on the Child in 1989, becoming one of 
the first countries to do so, and codified child rights with the 1998 Children’s Act.  In 
September 2003, Ghana signed the Optional Protocol to the Convention on the Rights of 
the Child on the sale of children, child prostitution, and child pornography.  The 
government has ratified ILO Convention 182 on the worst forms of child labor.  The 
government has participated in several ILO projects to combat child labor, including a 
regional project to combat child trafficking in West and Central Africa.  The government 
generally respected the human rights of its citizens; however, there were serious 
problems in some areas.    

 
GUINEA 

 
Status: AGOA eligible. 
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AGOA Trade and Investment :  Guinea’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $194,000, representing less than one percent of its total exports 
to the United States.  In April 2003, the government officially recognized the AGOA 
Action Committee, launched to help businessmen take better advantage of AGOA trade 
benefits.  
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  Guinea 
has a market-based economy with an investment code that guarantees the right of 
Guineans and foreigners to undertake any economic activity in accordance with current 
laws and regulations.  Guinea is open to direct foreign investment.  The land tenure code 
of 1996 provides a legal basis for land ownership.  The government eliminated most price 
controls in the 1990s but still influences the price of meat, bread, gasoline, diesel, and 
taxi fares.  The government has adopted laws for the protection of intellectual property 
and makes a serious effort, within fiscal constraints, to enforce intellectual property laws.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Guinea is a constitutional 
government in which power is concentrated in a strong presidency.  A national 
referendum in November 2001, marked by a lack of transparency and government 
harassment of the opposition, removed presidential term and age limits.  Presidential 
elections in 2003 revealed widespread irregularities that favored the incumbent.  The 
justice system provides inadequate guarantees of fairness and safety to suspects and 
prisoners.  The government initiated a nationwide judicial review system in early 2002 to 
track investigations.  While the print media is largely free, radio and television broadcasts 
are not.   
 
Poverty Reduction:  In April 2002, Guinea and the United States signed the Paris Club 
bilateral debt relief agreement.  Guinea’s PRSP has three main pillars: to increase 
economic growth and create income-earning opportunities; to develop equal access to 
basic services; and to improve governance and to strengthen institutional and human 
capacity.  To fulfill the PRSP’s goals, the government pledged to funnel essential 
spending to Guinea’s priority sectors, such as health and education.  There have been 
improvements in water supply, but potable water still only reaches about half the 
population.  A recent IMF and World Bank review of Guinean economic reforms found 
that the government directed most funding to security and election preparation – two non-
priority sectors.   
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Under the Labor Code, representative workers’ 
unions or union groups may organize in the workplace and negotiate with employers or 
employer organizations.  The labor law protects the right to bargain collectively.  
However, according to the ICFTU, many trade union activities are met with government 
interference and harassment.  Strikes are rarely carried out.  The Labor Code forbids 
forced or compulsory labor, and there is no evidence of its practice.  Child labor remains 
a problem, particularly in the informal sectors of subsistence farming, petty commerce, 
and small-scale mining.  In 2002, the government signed and ratified ILO Convention 
182 on the worst forms of child labor.  Although there were improvements in several 
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areas, the government’s human rights record remained poor and serious problems 
remained.  Guinea’s largest human rights organization states that there are no political 
prisoners in the country.  Over the past two years, Sierra Leonean refugees have 
repatriated in large numbers.  However, the crisis in Côte d’Ivoire that began in 
September 2002 has resulted in new refugee flows of migration through Guinea, as 
Guineans, Ivoirians, and others leave Côte d’Ivoire.  Guinea continues to host nearly 
200,000 Sierra Leonean and Liberian refugees.  In some cases, the government infringed 
on citizens’ privacy rights and freedom of movement, and restricted freedom of speech, 
the press, assembly, and association.  Violence and societal discrimination against 
women, prostitution of young girls, female genital mutilation, ethnic discrimination, child 
labor, and reports of trafficking of women and children continued.  
 

GUINEA-BISSAU 
 
Status:  AGOA eligible. 
 
AGOA Trade and Investment: Guinea-Bissau had no AGOA or GSP exports in 2003. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  The 
government supports cont inued transition to a market economy.  The state no longer 
dominates the commercial sector and has abolished state marketing boards, privatized 
some companies, and ended price controls.  Restrictions against foreign operators in the 
cashew production sector will be lifted in 2004. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  In November 2002, then-President 
Yala dissolved the National Assembly and declared that he would rule by presidential 
decree.  On September 14, 2003, after Yala delayed promised legislative elections a 
fourth time, a bloodless military coup led by Chief of Defense Seabra removed Yala from 
power.  Civilians were appointed as transitional President and Prime Minister.  A 
September 2003 Pact of Transition, gives the transitional government a mandate to 
conduct legislative elections within six months and presidential elections a year later.  
Legislative elections were held March 28, 2004.  The recent election of the Supreme 
Court Chief Justice is a positive step toward establishing rule of law and a functioning 
judicial system.  The transitional government has taken tangible steps toward reducing 
corruption.  Several Ministry of Finance officials involved in an organized diversion of  
government funds were arrested.  Systemic reforms in processing public salaries and 
pensions were also instituted. 
 
Poverty Reduction:  In December 2003, the IMF established a UNDP-managed 
Emergency Economic Management Fund (EEMF) and plans to assist Guinea-Bissau’s 
democratic transition and re-start its stalled economy.  Several multilateral and bilateral 
donors have contributed to the EEMF, and the international financial institutions are 
providing technical experts to closely monitor Guinea-Bissau’s public finances. 
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Labor/Child Labor/Human Rights:  Guinea-Bissau has not ratified ILO Convention 
182 on elimination of the worst forms of child labor but has ratified four other ILO 
conventions.  Commercial sexual exploitation of children occurs and children were 
reported to be involved in the recent civil war.  Workers have the right to organize.  
Although collective bargaining is not guaranteed in the Constitution, in practice wages 
are generally set after bilateral consultations between workers and employers.  The 
government’s human rights record remained poor, and it continued to commit serious 
abuses; however, reports of abuse declined markedly after the September 14, 2003 coup. 
Press and speech freedoms have generally been respected since the transitional 
government was installed.  
  

KENYA 
 

Status:  AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Kenya’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions, mostly apparel, were valued at $184 million, representing 74 percent of total 
Kenyan exports to the United States.  The government reports that AGOA-related 
industries have created more than 30,000 new jobs.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  The 
government has made progress, albeit limited, on economic and market reform.  A 
significant U.S investment in western Kenya that had stalled under the previous 
government is now on track.  Privatization of Telkom Kenya remains stalled, but the 
government announced in March 2003 that Telkom would be privatized in 2005.  The 
government published a Privatization Bill in November 2003 that will pave the way for 
privatization of various public companies.  Enforcement of intellectual property rights 
remains poor, but the government is working to amend existing laws and to empower 
police and other law enforcement agencies. 
 
Rule of Law/ Political Pluralism/Anti-Corruption:  Kenya continues to make progress 
toward establishing the rule of law.  In 2003, the government enacted the Anti-Corruption 
and Economic Crimes Act and the Public Officer Ethics Act.  A recent Transparency 
International survey found that incidents of bribery were on the decline, but the amounts 
demanded were often rising.  In October 2003, the government fired 18 high court judges 
and five court of appeal judges for alleged involvement in corruption and abuse of office.  
The government is drafting a model bill addressing proceeds of corruption and anti-
money laundering that will also assist anti-terrorism and anti-corruption objectives.  Civil 
servants and all public officers, including members of Parliament, were required to 
declare their wealth to the government at the end of 2003, but the information has not 
been made public.  In December 2003, the Kenya Revenue Authority (KRA) seized a  
shipment of Chinese products illegally transshipped through Mombasa en route to the 
United States and shut down the offending company’s operations in Kenya. 
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Poverty Alleviation:  The introduction of universal, free primary education in January 
2003 remains one of the new government’s greatest achievements.  Working with the 
World Bank and IMF, the government has committed to an Economic Growth and 
Recovery Strategy that addresses poverty alleviation as a principal objective.  In May 
2003, President Kibaki announced an increase in the country’s minimum wage.  The 
government has promised to unveil new policies in 2004 for health insurance aimed to 
benefit the unemployed and informal sectors. 
 
Labor/ Child Labor/ Human Rights:  Although the government’s overall human rights 
record remained poor, the climate for labor and human rights in Kenya continues to 
improve.  The government is seeking to improve the sometimes-poor working conditions 
in the Export Processing Zones (EPZs).  Union registration in the EPZs increased by 600 
percent in 2003 after the new government clarified that union organization must be 
permitted on the factory grounds in the EPZs.  Revisions to the labor law, which were 
expected during the fall 2003 session, have been delayed.  Violence marred some 
elections.  Security forces continued to commit serious human rights abuses.  Prison 
conditions remained life threatening.  Police harassed and arbitrarily arrested and 
detained persons, including journalists and civil society leaders; however, unlike in 2002, 
there were no reports that security forces arrested political activists.  The government 
arrested and prosecuted a number of police officers for abuses; however, most police who 
committed abuses were neither investigated nor punished.  Lengthy pretrial detention was 
a problem.  The government restricted freedom of speech, press, assembly, and 
association.  Police disrupted public meetings and forcibly dispersed demonstrators and 
protesters.  Members of the government publicly criticized NGOs and harassed and 
arrested their members.  Violence and discrimination against women and abuse of 
children remained serious problems.  Child labor is a problem in the informal sector, 
including child prostitution.  Cases of forced labor have also been documented.  ILO-
IPEC programs have been launched to address the child labor problem in several specific 
economic sectors. 
 

LESOTHO 
 
Status: AGOA eligible, including apparel and textile benefits. 
 
AGOA Trade And Investment:  Lesotho’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at over $373 million, representing 95 percent of the country’s 
total exports to the United States.  A $100 million denim rolling mill began operations in 
early 2004, creating 2000 new jobs when fully operational.  Construction of a $40 million 
yarn-spinning mill should be completed by the end of 2004.  Four new factories opened 
in Lesotho in 2003, bringing total employment in the garment sector to approximately 
50,000.  Apparel manufacturing is the largest formal sector employer in Lesotho. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade :  Lesotho 
has been a vigorous participant in the ongoing negotiations for a Free Trade Agreement 
between SACU and the United States.  Lesotho has also been a valuable interlocutor in 
WTO negotiations.  Prudent economic policies combined with improved financial 
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management and oversight by the government helped reduce the country’s inflation rate 
to 9.1 percent in FY 2002/2003, down from 11.3 percent in FY 2001/2002.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Lesotho has 19 political parties, 10 
of which hold seats in the National Assembly.  Challenges to the 2002 national elections 
have been directed to the courts and proceeded without any political violence.  Peaceful 
by-elections in August 2003 were free and fair.  The government is proceeding with 
preparations in 2004 for its first-ever local elections.  Since 2001, the government has 
spent over $4 million to prosecute offenders in a major bribery scandal involving the 
former head of the Lesotho Highlands Water Authority.  The new and independent 
Directorate on Corruption and Economic Offenses began operations in 2003 and has 
numerous cases under investigation.  To increase accountability for public funds, the 
Public Accounts Committee of the National Assembly has aggressively examined 
government budgets over the past several fiscal years.   
 
Poverty Reduction:  The government’s incremental introduction of free primary 
education expanded to include grade five in early 2004.  The initiative will continue until 
grade seven is covered in 2006.  In September 2003, the Ministry of Education launched 
a World Bank-assisted program under which government-financed stocks of textbooks 
are loaned to secondary students at a minimal charge.  A similar program exists at the 
primary school level. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Workers have the right to join or form unions 
without prior government authorization and exercised this right in practice.  Labor 
conditions in Lesotho’s garment industry have improved in recent years as a result of the 
cooperative efforts of local unions, more progressive elements of Lesotho’s two 
employers associations, and pressure from U.S. buyers worried about consumer boycotts 
and bad publicity.  According to the ICFTU, foreign employers in the industrial zones 
pay wages below the statutory minimum and refuse to pay sickness benefits.  Although 
there is legislation to prevent this, enforcement has been lax.  Large companies observe 
minimum labor standards and seem prepared to negotiate collective bargaining 
agreements with unions, although small companies regard unions with more skepticism.  
In November, police fired into a crowd of strikers, allegedly for marching on an 
unauthorized route; two people were killed.  A police investigation is being conducted.  
Lesotho has ratified ILO Conventions 138 and 182.  Although child labor is not a 
problem in the formal sector, it is reportedly increasing in the informal sector, including 
child prostitution.  In 2003, the Lesotho police, with the assistance of UNICEF, 
established Child Protection Units in Maseru to provide enforcement, reporting, and 
refuge points in the city.  There were allegations of torture by security forces and credible 
reports that the police at times used excessive force against detainees.   
 

LIBERIA 
 
Status: Not AGOA eligible, largely for reasons related to poor record on economic 
reform, rule of law, corruption, human rights, and regional destabilization. 
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Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  
Liberia’s economy has been devastated by conflict.  The economy is estimated to have 
contracted by about 30 percent in real terms in 2003, mainly as a result of the conflict and 
the UN ban on timber exports.  That ban was in place because former Taylor government 
officials and combatants exploited the country’s natural resources for personal benefit.  
Despite Liberia’s rich natural resources and potential for self-sufficiency in food, the 
country’s productive capacity remains depressed by high unemployment, low literacy, 
and the absence of basic infrastructure.  However, the New Transitional Government 
(NTGL) has signaled a commitment to improved economic management by centralizing 
revenue collection and announcing that financial audits would be conducted in key 
revenue generating agencies.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Liberia’s economy was devastated 
in the seven-year civil war that ended in 1996 and in subsequent fighting.  Under intense 
internal and international pressure, former President Taylor fled into exile in Nigeria, 
where he remains.  He has been indicted for war crimes for his role in exacerbating the 
civil war in neighboring Sierra Leone.  The Accra Peace Accord provided that the NTGL 
should rule the country until elections can be held in 2005.  The NTGL is working with 
the international community, international financial institutions, and the U.N. Mission in 
Liberia (UNMIL) to encourage economic development, ensure the rule of law, improve 
its human rights record, limit corruption, promote fiscal solvency, and promote foreign 
investment.  Extortion is a widespread phenomenon in all levels of society.  The 
legislative assembly and the judiciary are demonstrating independence from the executive 
branch.  There were no reports that the NTGL exerted influence on the judiciary.   
 
Poverty Reduction:  Eighty percent of the population lives in poverty.  Basic services 
have collapsed.  In early 2004 donors pledged about $522 million toward reconstruction 
of the country and are mobilizing finances to respond to an array of urgent needs.  
Stability will boost the economy in the near-term.  The IMF projects an increase of GDP 
during the first half of 2004 by about 16 percent, largely because of an increase in 
services, construction, and selected manufacturing activities, in response to donor 
activities. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  The Labor Code explicitly prohibits forced labor, 
but there were reports of it on timber concessions and elsewhere.  The ILO has noted 
several cases in which the former government failed to bring law and regulations into 
conformity with existing conventions or otherwise submit texts for ILO review.  Liberia 
has not ratified ILO Convention 182 on child labor.  There are credible reports of security 
forces – both government and rebels – forcing children to work as soldiers and laborers.  
Some militias have forced girls to work as sex slaves.  Demobilization of child soldiers is 
still at the earliest stage.  NTGL officials have publicly stated they would continue to 
work with the international community toward restructuring and reforming state and local 
security, as well as improving labor conditions.  Although many of the former practices 
of the police have been curtailed under the NTGL, some serious abuses continued.  
Liberians not under the protective umbrella of the regional peacekeeping force, 
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ECOMIL, still face abuse by rebel forces and former government troops fighting for 
control of the country.  The independent press and NGOs have freely criticized the 
current government without harassment.  Former combatants who have not disarmed 
continue to loot and harass civilians beyond Monrovia in those areas not yet fully 
patrolled by UNMIL.  Prior to the resignation of Taylor, the government’s human rights 
record remained poor, and it continued to commit numerous, serious abuses.  The 
security forces committed many unlawful killings, including possible summary 
executions, and were accused of causing the disappearances of numerous persons, 
particularly those suspected of antigovernment sympathies.  With the installation of the 
NTGL, there have been some improvements, but serious and systemic problems remain, 
including reports of arbitrary arrests and detentions, extra judicial killings, rapes, and 
other abuses.  UNMIL is currently training and supporting an interim police force since 
the Liberian National Police force has been disbanded.  
  

MADAGASCAR 
 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Madagascar’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $187.9 million, representing 49 percent of total exports to the 
United States.   These exports were primarily apparel and textile products, along with 
$1.3 million in agricultural and forestry exports.  During 2003, the government approved 
export processing zone status for a number of new apparel firms.  According to 
applications submitted to the government, the new firms propose to invest $30.6 million 
and to employ approximately 21,000 workers.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  
Madagascar continues to implement a program of macroeconomic and structural reforms 
under the guidance of the World Bank and IMF.  Madagascar’s privatization program 
continues to move forward, albeit slowly.  The privatization of the telecommunications 
company is virtually complete.  The government has launched a request for expressions 
of interest for the privatization of the state cotton processing company.  It has also 
launched an effort to place the state electricity and water company under a management 
contract.  The Malagasy national airline is recovering its financial and operational health 
under the tutelage of Lufthansa Consulting, which oversees its operations under a 
management contract.  In the second half of 2003, the government eliminated import 
duties and other taxes on a range of capital and consumer goods with the intention of 
stimulating investment and boosting economic activity.  The government has stressed 
public-private sector partnership and in 2002 established a new committee to facilitate 
dialogue between the private sector and the government on economic policy questions.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  President Ravalomanana continues 
to enjoy a popular mandate earned in the 2001 presidential and 2002 legislative elections.  
Municipal elections in November 2003 were considered by observers to be free, fair, and 
democratic.  The President’s party won nearly three-fifths of mayoral seats; however, 
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opposition figures won several municipal elections and independent candidates were 
elected in many areas.  The president took additional steps toward national reconciliation 
in late 2003 when he announced an amnesty for certain of those convicted and 
imprisoned in connection with the 2002 governance crisis and allowed the recently 
convicted prime minister of the prior regime to leave the country for medical treatment.  
The government continued its anti-corruption campaign.  In July 2003, the Ministry of 
Justice suspended 12 magistrates for corruption; most of them were ultimately removed 
from their posts and sanctioned.  Also in July, the president named the chairman of the 
Anti-Corruption Council he had announced in September 2002.  The council has 
established a headquarters, created an Executive Secretariat, and is developing a strategic 
plan.  The council is conducting awareness campaigns and plans to establish an 
implementing agency to begin functioning in September 2004.   
 
Poverty Reduction:  Madagascar is among the poorest countries in the world, but is 
making progress through institutional channels to address that situation.  In November 
2003, the World Bank and IMF approved the government’s PRSP.  Under an optimistic 
scenario, Madagascar may become eligible for debt relief under the HIPC initiative in 
early 2004.  The government has committed to use resources freed up by HIPC relief to 
fund health and education services, rural roads, and direct support to communities. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Workers have the right to establish and join labor 
unions and to organize and bargain collectively.  Madagascar law establishes minimum 
wages and basic working conditions.  Although lack of government resources hampers 
enforcement capacity, there have been no indications of significant denials of labor 
rights.  Workers in export processing zones, who have suffered in the past from lack of 
protection of their rights, appeared to gain independence from management control in 
2003.  The government enforces child labor laws in the formal economic sector.  
However, the sexual exploitation of children and child prostitution is on the increase in 
cities and coastal fishing villages.  ILO studies have found a significant level of child 
employment, with the vast majority on family farms and in the informal sector.  The 
Ministry of Labor and ILO conducted a child labor awareness campaign during 2003.  
The government generally respected the rights of its citizens; however, there were a few 
problems reported, inc luding harsh prison conditions, arbitrary arrests, lengthy detention, 
and some limitations on the freedom of the press. 
  
 

MALAWI 
 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Malawi’s exports under AGOA and its GSP provisions 
were valued at $59.3 million in 2003, representing 74 percent of total exports to the 
United States.  Most new AGOA-related economic activity in Malawi has been in the 
textile and apparel sector.   
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Market Economy/Economic Reform/Trade Barrier Elimination: The government has 
made a basic commitment to the principles of market economics.  It encourages both 
domestic and foreign investment in most sectors of the economy, without restrictions on 
ownership, size of investment, source of funds, and destination of final product.  The 
government continued to make progress in 2003 with its multi-sector privatization 
program, under which it has sold off 61 of approximately 110 companies targeted since 
1996.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  The government has scheduled 
presidential and parliamentary elections for May 2004.  Some inter- and intra-party 
violence has occurred in the run-up to the elections, and opposition access to state-owned 
media will be a key question in assessing the election’s fairness.  Malawi has a fairly 
independent but overburdened judiciary.  The judiciary demonstrated its independence in 
2003, putting injunctions in place against several parliamentary actions deemed illegal.  
The government’s Anti-Corruption Bureau (ACB) has actively pursued public and 
private corruption.  The ACB has not been successful, however, in prosecuting high-
profile cases, and the government has blocked attempts to give it more prosecutorial 
independence.   
 
Poverty Reduction:  Since 1981, Malawi has undertaken economic structural adjustment 
programs supported by the World Bank, IMF, and other donors.  Malawi met HIPC debt 
relief criteria in December 2000 and has since developed its PRSP, which was launched 
in 2002.  While Malawi continues to work with these institutions and to use the PRSP as 
the central planning document for government budgeting, a lack of fiscal discipline has 
led to weak growth and macroeconomic instability, limiting overall poverty reduction. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Malawi’s labor laws cover the majority of the 
ILO’s core labor standards.  Workers have the right to form and join trade unions.  
Unions must register with the Ministry of Labor, but this is largely a formality. 
Ambiguities in the application of the law, especially the right to strike, and continuing 
government interference in trade union activities, reduce the effectiveness of workers 
rights protections.   On child labor, Malawi’s Constitution and employment laws comply 
with the ILO Convention 138 and Convention 182, but resource constraints – both human 
and financial – hamper enforcement.  A 2000 Malawi Demographic and Health Survey 
estimated that 27 percent of Malawian children aged 5-14 were working – two-thirds 
without pay.  The incidence of child labor on tea estates and tobacco farms is particularly 
high.  During 2003, the public-private Child Labor Task Force expanded its membership 
among labor, private sector, and NGO organizations.  The Task Force’s 2003 initiatives 
have included lobbying the Ministry of Labor to develop an action plan specifically 
devoted to curbing child labor.  Malawian children are trafficked to other Southern 
African countries and to Europe for purposes of forced labor and commercial sexual 
exploitation.  The police continued to beat and otherwise abuse detainees and to use 
excessive force in handling criminal suspects; excessive force or negligence resulted in 
deaths of some detainees.  Arbitrary arrest and detention occurred, and lengthy pretrial 
detention was a serious problem.  
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MALI 

 
Status: AGOA eligible, including textile and apparel benefit. 
 
AGOA Trade and Investment:  Mali’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $262,000, representing 11 percent of total exports to the United 
States.  A new cotton thread factory has created 200 new jobs and is expected to process 
5,000 metric tons of cotton during its initial phase, which would be increased to 15,000 
metric tons in a second phase after five years.  The thread is to be exported to several 
African countries, including Mauritius, for use in apparel that could ultimately be 
exported to the United States.  Malian investors plan to build a jeans production facility 
with an investment of $7.5 million.  Production at a rate of 15 million square meters of 
denim per year is projected to begin in 2006. 
 
Market Economy/Economic Reform/Barriers to U.S. Trade:  The IMF has praised the 
government’s determination to implement macroeconomic and structural adjustment 
programs. National treatment is provided to foreign investors.  The government is making 
efforts to diversify the economy and is laying the grounds for a more favorable 
investment environment for private sector development.  Those efforts have included 
partial liberalization of the cotton sector.  Mali’s favorable balance of payments helps 
strengthen the reserves at the Central Bank of West African States.  The government 
continues to implement WTO-related agreements calling for the elimination of barriers to 
trade and investment.  
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  The government continues to 
implement its 10-year program for restructuring and modernizing the judiciary.  The 
government has also begun hiring and training more personnel and renovating prisons.  
To compensate for extended pre-trial detention, the courts now deduct excessive time 
spent awaiting trial from the sentences of those convicted.  The government has 
scheduled local elections for May 2004.  For that purpose, a revised electoral code and 
revised voters’ lists were prepared with the participation of all political parties and civil 
society to guarantee transparency and peaceful elections.  Mali is engaged in a systematic 
fight against political and economic corruption.  Last summer, President Toure presented 
to the National Assembly a draft decree establishing an independent Auditor General to  
fight corruption.  Deputies at the National Assembly unanimously passed the decree, with 
the selection process for the auditor to be completed shortly. 
 
Poverty Reduction: In April 2003, Mali qualified under the HIPC initiative to use 
former debt payments to fund poverty alleviation programs.  In 2004, the government 
allocated $67 million in HIPC resources for health and education. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Mali enjoys harmonious labor relations, thanks to 
a progressive labor law and tripartite cooperation.  However, serious child labor and 
trafficking problems remain.  Mali has ratified ILO Convention 182 on the Worst Forms 
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of Child Labor.  Despite increased collaboration between the government and its 
neighbors, Malian children are still trafficked and sold into forced labor in neighboring 
countries.  Likewise, children from some neighboring countries are also trafficked into 
Mali.  The government of Mali continues to implement programs with UNICEF and the 
ILO to combat child labor and trafficking, including the rescue of trafficked children.  
The government generally respected its citizens’ human rights; however, there were 
problems in some areas.  The government has held a Human Rights Forum since 1996 to 
allow individuals and organizations to publicly address complaints against the 
government or public authorities that they believe have violated their rights.   

 
MAURITANIA 

 
Status: AGOA eligible. 
 
AGOA Trade and Investment:  Mauritania’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $3,000, negligible portion of its overall exports to the United 
States. There has been no AGOA-related investment in Mauritania. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade: 
Mauritania continues to make steady progress in establishing a privatized, market-based 
economy.  The government has privatized the national airline, the banking system and the 
telecommunications sectors, and two cell phone companies now compete for the 
Mauritanian market.  Mauritania currently has no discriminatory policies regarding 
foreign investment or imports, and the commercial environment for U.S. products and 
investors is favorable.  The 2002 Investment Code simplified export and investment 
procedures, reduced and equalized business taxes, and facilitated the establishment of 
companies and the repatriation of funds.  The 2002-04 PRSP includes further measures to 
encourage the private sector, promote foreign investment and trade, and reduce tariffs and 
other barriers to trade. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Mauritania is dominated by a 
strong presidency.  President Taya was re-elected in November 2003. Voter registration 
was improved by the introduction of relatively fraud-proof identity cards, and the election 
featured a lively, closely contested campaign.  The vote was marred, however, by the lack 
of an independent electoral commission, widespread allegations of fraud, and a 
subsequent treason trial against the major opposition party leader (eventually released 
with suspended sentences).  The Constitution provides for an independent judiciary; 
however, the judiciary was subject to significant pressure from the executive through the 
latter’s ability to appoint and pressure judges.  To address these issues, the government is 
adopting a National Good Governance Program to strengthen the judiciary, promote 
awareness of civil rights, encourage NGOs, and improve public sector management.  
Since 2001, the government has formally embraced good governance principles, but 
favoritism and corruption remain widespread.  Efforts are being made to reform 
procurement practices, including creation of a specialized National Market Commission 
to supervise large-scale contracts.  Improper contract awards were cited in the dismissal 
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of several ministers following the June 2003 coup attempt; several officials were also 
dismissed for embezzlement from the Ministry of Rural Development in February 2004. 
 
Poverty Reduction:  The government’s 2001 PRSP focuses development efforts on 
basic needs and on the areas of the economy where the poor are most engaged.  In June 
2002, Mauritania qualified under the HIPC initiative to channel debt repayment funds 
toward infrastructure improvements, poverty reduction and basic needs.  Universal 
primary education is a key government objective, and primary school attendance is now 
over 90 percent.  In response to continuing drought, emergency food aid and livestock 
feed were distributed in 2002-03.  There was also a significant effort to dig wells and 
expand drinking water supplies throughout the country.  The government is using a $70 
million line of credit from the World Bank for large-scale upgrading of housing and 
infrastructure in major cities. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights :  Mauritania has ratified all ILO conventions, 
including prohibitions against the more abusive forms of child labor.  Child labor is a 
problem in the informal sector.  There are also reports of children being trafficked and 
enslaved.  The Labor Code governing formal employment provides numerous protections 
to workers, although such rules are usually only enforced in the formal sector.  The 
freedom of labor organization was recognized in 1993, and a number of unions exist.  
The ILO has expressed concern about restrictions on strikes, and a new labor code is 
reportedly in draft.  Nonetheless, two strikes – one by dockworkers and another by a 
group of road workers – succeeded in winning concessions in 2003.  There is frequent 
retaliation against union activists.  Local and international reports indicate that slavery in 
the form of involuntary servitude persists, despite government efforts to eradicate the 
practice.  A new law against trafficking in persons was enacted in 2003, for the first time 
providing precise criminal sanctions for practices such as forced detention or demanding 
services without pay.  The government’s human rights record remained poor, although 
there were some improvements.  Mauritania has a reasonably critical and independent 
press.  The previously taboo topics of race and ethnicity are more openly discussed.  The 
government periodically engages in censorship, and independent broadcast media are still 
not allowed.  Detention for crimes of opinion, with inadequate due process, also occurs 
periodically.  The government limited freedoms of association and religion and continued 
to refuse to officially recognize some nongovernmental and human rights organizations. 
  

MAURITIUS 
 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Exports from Mauritius under AGOA and its GSP 
provisions in 2003 totaled $143 million, 48 percent of Mauritius’ total exports to the 
United States.  AGOA has sparked significant investment in Mauritius.  In 2003, AGOA 
provided a sizeable boost to the construction of textile mills in Mauritius, paving the way 
for a more integrated textile industry.  There are currently five active spinning mill 
projects at various stages of realization in Mauritius: two are completed and operational, 
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one is under construction, and two are about to begin construction.  The government is 
providing a special package of incentives for such projects. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade: 
Mauritius continues to enjoy a growing market-based economy.  Since independence in 
1968, the government has consistently welcomed foreign investment and has adopted a 
wide range of investment incentives geared toward foreign direct investment and 
institutional investors.  During the past year, the government has introduced two new  
schemes to attract investment in the information and communications technologies sector 
as well as the cotton-spinning sector.  In January 2003, the government liberalized the 
telecommunications sector, a year in advance of its commitment to the WTO.  Five 
licensed companies are scheduled to start various telecommunications services, including 
international calls, in direct competition with Mauritius Telecom.  The National 
Assembly adopted WTO-compliant patents and trademarks laws in July 2002.   In 
January 2004, the government began a campaign to more aggressively prosecute 
trademark violators.  In February 2004, the Mauritius Supreme Court upheld an 
injunction against the producers and retailers of counterfeit apparel of a prominent U.S. 
apparel company.  The Government is finalizing implementing regulations for copyright 
legislation passed in 2003. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption: Mauritius has the legal and 
administrative framework to fight against corruption, money laundering, and terrorism.  
The Independent Commission Against Corruption was set up in 2002 under the 
Prevention of Corruption Act, while the government established the Financial Services 
Commission and the Financial Intelligence Unit under the Financial Intelligence and 
Anti-Money Laundering Act.  However, Transparency International reported increased 
perceptions of corrupt practices in Mauritius in 2003 following revelations of two high-
profile corruption and fraud cases.  
 
Poverty Reduction:  The United Nations’ 2003 Human Development Report ranks 
Mauritius among the four countries in Africa that have achieved the most in lifting the 
level of social development.  It is estimated that only about 9.4 percent of the population 
now live below the poverty line and average life expectancy has been increased from 63 
years in 1970 to 71 years today.  Mauritius spends close to 44 percent of its budget on  
social services, and provides free education and health services, as well as pensions for 
the elderly, the disabled, widows and orphans. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  The Constitution and Industrial Relations Act 
guarantee the freedom of assembly and association, and the right to organize and bargain 
collectively.  Foreign workers have the same rights as local workers.  These rights are 
generally respected, although some employers in the Export Processing Zones (EPZs) 
engage in antiunion discrimination.  Generally, the government intervenes rapidly to 
address problems in the EPZs.  Thirty percent of workers in the export-oriented 
companies are migrants from foreign countries, especially South East Asia, who tend to 
work long hours and are cut off from indigenous workers.  The rate of unionization in the 
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EPZs is low, and many health hazards and workplace-related illnesses persist.  Malagasy 
workers are victims of discrimination, earning less than native Mauritians or Asian 
migrants.  The government has begun a labor law reform project in cooperation with the 
ILO, but no new legislation has come into force yet.  Mauritian law prohibits forced or 
compulsory labor as well as the trafficking of children.  Child labor is a problem in the 
informal sector.  The government generally respects the freedom of speech, press, 
assembly, and religion.  The Constitution explicitly prohibits discrimination based on 
race, caste, place of origin, political opinion, color, religion, or gender.  A Sex 
Discrimination Act was passed in the National Assembly in December 2002.  Human 
rights are generally respected.  However, there have been occasional allegations of police 
abuse.   At times police have reportedly restricted freedom of assembly.  

 
MOZAMBIQUE 

 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment: Mozambique’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $7.9 million, representing 91 percent of the country’s total 
exports to the United States.  These exports consisted primarily of agricultural, textile, 
and apparel products.  Mozambique has had limited success in expanding trade and 
investment under AGOA, though there remains strong potential to increase exports in 
several key sectors.  Two apparel companies exported apparel products to the United 
States under AGOA during 2003, though one recently closed its operations. 
 
Market-Based Economy/Reduction of Trade Barriers:  Mozambique continues to be 
one of the most dynamic and fastest-growing economies in sub-Saharan Africa, albeit 
from a low base. The government has encouraged foreign direct investment. 
Mozambique has privatized over 1,200 mostly smaller companies and 37 large 
enterprises since the privatization program began 10 years ago.  Mozambique has a 
positive track record on economic reforms, political stability, strong economic growth, 
openness to FDI, and expanding exports.  Mozambique is a signatory to the Southern 
African Development Community (SADC) Trade Protocol, which calls for the 
elimination of tariff and non-tariff barriers between the signatory states over a 12-year 
period that began in July 2001. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Mozambique has made significant 
progress in consolidating democracy since the signing of the 1992 Peace Accords that 
ended sixteen years of civil war.  In late 2004, Mozambique will hold its third multi-party 
presidential elections since independence in 1975.  In November 2003, Mozambique held 
municipal elections that were considered generally free and fair.  However, many 
institutions, such as the judiciary and the police, remain weak.  Corruption remains a 
problem in both the public and private sectors.  In recognition of this, the Attorney 
General established an Anti-Corruption Unit.  In October, the National Assembly passed 
the Anti-Corruption Law, which aims to curb corruption in government offices, the police 
force, hospitals, and the schools.  
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Poverty Reduction:  Mozambique faces enormous development challenges. The country 
lacks infrastructure, power, and clean water for most of its citizens. The government has 
placed its Plan for the Reduction of Absolute Poverty (PARPA) at the head of its policy 
agenda.  PARPA emphasizes six areas as the key reducers of absolute poverty: education; 
health; basic infrastructure; agriculture and rural development; good governance; and 
macroeconomic and financial management.  Indicative of the huge challenges 
Mozambique will face for decades to come is the modest PARPA goal to reduce from 70 
percent to 50 percent the level of absolute poverty by 2010.  Donors fund approximately 
60 percent of the national budget, though the HIPC debt relief programs have permitted 
increased budgetary support to alleviate poverty. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights: The Constitution provides that all workers are free 
to join trade unions, and workers enjoy these rights in practice.  Labor unions remain 
weak and lack resources.  Labor law provides the right to strike and to be free from anti-
union discrimination, but workers are sometimes fired for participation in labor unions or 
in strikes.  There is also discrimination in pay, wherein expatriate workers earn less for 
the same work than citizens.  There were a number of work actions in 2003.  Child labor 
remains a problem, in the urban informal sector and in agriculture, including commercial 
agriculture.  One positive development during 2003 was the government’s ratification of 
ILO Convention 182 on the Worst Forms of Child Labor.  Mozambique does not engage 
in gross violations of internationally recognized human rights, though there remains room 
for improvement and abuses do exist.   
  

NAMIBIA 
 

Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Namibia’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $46.8 million, representing 38 percent of total exports to the 
United States.  These exports consisted primarily of textiles, apparel, mineral, and metal 
products.   Since August 2001, a vertically integrated textile and garment manufacturing 
plant in Namibia has received nearly $200 million in AGOA-related investment.  AGOA 
is estimated to have created 10,000 new jobs in Namibia.  Government officials project 
that at full production, Namibia will export more than $100 million dollars worth of 
apparel products to the United States each year.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade: 
Namibia’s economy remains open, secure and attractive to international investors.  The 
government actively encourages inward private investment and has created attractive tax 
benefits for would-be investors and exporters.  Despite this, many important sectors of 
the economy, such as transport, electricity, and telecommunications, continue to be 
controlled by large parastatals.  There are no serious trade barriers to U.S. trade and 
investment.  Namibia’s 1990 Foreign Investment Act provides for equal treatment of 
foreign and national investors.  As a member of the Southern African Customs Union, 
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Namibia is currently negotiating a Free Trade Agreement with the United States.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Namibia’s constitution provides for 
an independent judiciary, and with few exceptions citizens enjoy the right to due process, 
a fair trial and equal protection under the law.  Parliamentary and presidential elections 
are scheduled for this year.  President Nujoma has publicly reiterated a number of times 
his intention to leave office at the end of his third term in 2005.  In 2003, Parliament 
passed an anti-corruption bill that establishes a new independent Anti-Corruption 
Commission.  According to the government, the new commission will complement 
existing anti-corruption bodies such as the office of the Ombudsman.  For his own part, 
President Nujoma has asserted publicly on several occasions his government’s 
commitment to maintaining high ethical standards in government service and has 
promised to aggressively prosecute those officials who violate the public’s trust.  Over 
the past year, several high-profile corruption cases, including those involving the 
Namibian Airports Company, the Social Security Commission and the Roads Authority, 
have blanketed the country’s newspapers and become the subject of intense government 
scrutiny. 
 
Poverty Reduction:  To address the problem of poverty and to encourage job growth, 
the government has created special incentives for investment.  The government is 
committed to increasing local value-added production of Namibia’s traditional primary 
product exports, such as efforts to cut and polish rough diamonds or to process locally 
caught fish.  Adding to the government’s challenge of reducing poverty is the scourge of 
HIV/AIDS.  The Government of Namibia has recognized the severity of the problem and 
has launched serious counter programs.  Namibia is one of only 15 countries to benefit 
from President Bush’s Emergency Plan for HIV/AIDS Relief (PEPFAR) and is expected 
to receive $23 million of PEPFAR funds in 2004. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Respect for workers rights, including the freedom 
of association and the right to form and join unions, are embedded in the country’s 
constitution.  Namibia’s 1992 Labor Act prohibits employment of children under the age 
of 14.  Namibia has ratified ten of the International Labor Conventions including ILO 
182 on the worst forms of child labor.  Despite the government’s public commitment to 
addressing child labor, difficult economic conditions and deeply rooted cultural practices 
result in the occurrence of some child labor.  The Labor Advisory Council, a tripartite 
board that includes government, union and private sector representatives, has held 
workshops to sensitize and inform employers about child labor regulations.  However 
there have been reports that the right of workers to associate and organize freely, 
particularly in the export processing zones, has been subordinated to the interest of 
attracting foreign investment.  The government generally respects the rights of its 
citizens, and the overall human rights situation in the country continued to improve in 
2003; however, there were serious problems in several areas.  Security forces reportedly 
committed some serious human rights abuses during arrests and detentions.  Some 
security force members who committed abuses were arrested and tried; however, the 
Government did not take action in other cases.  
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NIGER 

 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment: In 2003, Niger exported $63,000 worth of goods under 
AGOA and its GSP provisions, representing just two percent of total exports to the 
United States from Niger.  With textile and apparel certification now in place, there are a 
number of promising investment ideas for apparel production.     
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade: The 
government continues to make good progress on macroeconomic reforms mandated 
under its IMF Poverty Reduction and Growth Facility, including the privatization of three 
remaining state-owned companies.  The government plans to privatize the electric utility, 
national oil distribution company, and leading hotel in 2004.  Since privatization in 2000, 
the telecommunications sector has expanded considerably and there are now three cell 
phone companies competing in Niger.  There are no barriers to U.S. trade and investment.  
The Niger investment code provides tax-based incentives for companies seeking to invest 
in Niger.  One investment dispute involving non-payment for oil deliveries to a U.S. firm 
on the part of the state-owned electric utility was amicably resolved following Embassy 
advocacy. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Niger continues to consolidate its 
democracy by strengthening legislative review of finances and decentralizing local 
government.  Local elections, in support of Niger's decentralization law passed in 2003, 
will be held in May 2004.  Legislative and presidential elections are slated for the second 
half of 2004.  There are 36 registered political parties in Niger, and all enjoy unfettered 
access to the political process.  Under pressure from the World Bank, the government has 
made good progress in implementing transparent procurement and accounting 
procedures.  
 
Poverty Reduction:  Under the HIPC initiative, external creditors are expected to 
forgive approximately $780 million in external debt in 2004.  Savings from debt 
payments would be invested in helping Niger to improve its basic poverty indicators, 
including health care, education, and access to clean water.  In 2003, Niger hosted a 
major donors’ conference to build a consensus around its PRSP.  
 
Labor/Child Labor/Human Rights: The Labor Code that covers the 5 percent of the 
workforce in the formal sector implements ILO principles and is honored in practice.  
The government passed formal legislation in 2003 criminalizing slavery in Niger.  A 
local human rights group estimates that seven percent of the population belong to a 
subordinate caste that is expected to work without pay for those above them in the 
traditional social structure.  With the help of UNICEF and the ILO, the government 
continues efforts to eliminate the worst forms of child labor and trafficking.  Children 
work in many jobs in the informal economy and in agriculture.  Trafficking of children 
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into Niger for domestic work or prostitution occurs, and children from Niger are 
trafficked in-country and out for the purpose of forced labor, particularly in domestic 
service.  Hazardous employment of children is known to occur in a number of industries.  
Labor inspections only occur in the formal sector; most child labor laws are minimally 
enforced.  Although there were some improvements in a few areas, the government’s 
human rights record remained poor.  The government limited freedom of speech and the 
press. 

 
NIGERIA 

 
Status: AGOA eligible. 
 
AGOA Trade and Investment:  Nigeria’s duty-free exports under AGOA and its GSP 
provisions in 2003 were valued at $9.4 billion, almost exclusively petroleum products, 
representing 93 percent of total Nigerian exports to the United States.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade: Nigeria 
has made incremental progress toward establishing a market-based economy, and its 
current economic team is generally considered to be among the strongest in Africa.  The 
government announced it would deregulate fuel prices in late 2003 and prices are market-
based in most parts of the country.  The government has repeated its commitment to 
privatizing the National Electric Power Authority and Nigeria Telecommunications 
Limited, but the process has suffered frequent setbacks. Progress toward eliminating 
barriers to U.S. trade has slowed considerably.  Trade policies and tariff rates tend to 
change suddenly and arbitrarily, and violations of WTO prohibitions against certain non-
tariff trade barriers continue.  The government maintains a long list of banned imports 
and in January 2004 added more than forty items.  Congested ports and long delays in 
clearance procedures present additional barriers to U.S. trade.   Improvements in 
intellectual property rights (IPR) protection have also been sluggish.  Scarce resources 
and a lack of expertise continue to make IPR enforcement difficult.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  In April, President Obasanjo was 
re-elected to a 4-year term after being declared winner in elections that international and 
domestic observers said were marred by serious irregularities and fraud, including 
political violence.  At year's end, opposition parties continued to challenge the election in 
court.  Ethnic and religious tensions pose additional challenges to government efforts to 
establish the rule of law and political pluralism.  Communal clashes have resulted in 
numerous injuries and deaths, and Nigeria’s under-funded, under-trained, and under-
equipped police force is often hard-pressed to stop or prevent violence.  Civil and 
criminal cases move through Nigeria’s courts at a slow pace.  The country’s judicial 
system is not always independent, and it generally lacks the resources and administrative 
capability to function effectively.  Low levels of public confidence have contributed to 
the adoption of criminal codes based on Shari’a (Islamic law) in 12 of Nigeria’s northern 
states.  Nigeria continues to be one of the world’s most corrupt countries, second only to 
Bangladesh in Transparency International’s 2003 Corruption Perceptions Index.  The 
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government is putting together an ambitious program for combating corruption and has 
established a federal anti-corruption commission and other institutions to tackle the issue.  
Progress, though limited, is evident in the reversal of some procurement decisions.   
 
Poverty Reduction:  The government plans to release a relatively ambitious economic 
reform agenda, the National Economic Empowerment and Development Strategy, in 
Spring 2004.  The plan outlines strategies for attaining macro-economic stability (with 
emphasis on low inflation and stable interest and exchange rates), achieving annual GDP 
growth of 5-7 percent, and reducing poverty.  The plan is the third in a series of poverty 
reduction programs introduced over the last four years, but appears to offer significantly 
more detail and timetables for performance targets.  Credible reform remains a critical 
priority, as key indicators show that poverty is actually increasing. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  The constitution recognizes the right of workers to 
join or form trade unions, but restrictions on that right still remain, despite the repeal of 
some of the anti- labor decrees from the military era.  The private sector’s reliance on 
casual and part-time labor is a problem, particularly because casual workers are denied 
benefits and prohibited from joining labor unions.  The government has been slow to 
address the issue.  Relations between the Nigerian Labor Congress and the government 
deteriorated in 2003 due to conflicts over economic policies.  Union officials were 
detained on more than one occasion and violations of workers’ human and trade union 
rights continued.  This included intimidating workers to leave the union, some 
employers’ refusal to recognize the union, and sacking workers’ representatives for trade 
union activities.  Nigerian law forbids forced or bonded labor and restricts the 
employment of children younger than age 15 to home-based agricultural or domestic 
work for no more than eight hours per day.  Child labor is a problem in the informal 
sector.  The government has participated in several ILO-IPEC programs to eliminate 
child labor, including a project to combat the trafficking of children.  Minimum wages, 
hours of work, and general health and safety provisions are statutorily mandated, but 
enforcement remains weak.  The government’s human rights record remained poor, and 
the government continued to commit serious abuses.  Security services all too often fail 
to enforce the rule of law, particularly in rural areas, and human rights violators are rarely 
held accountable for their actions. 

 
RWANDA 

 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment: Rwanda’s 2003 exports under AGOA and its GSP provisions 
were negligible.  Overall exports to the United States were $2.6 million.  Rwanda qualified for 
AGOA textile and apparel benefits only in March 2003 and has not yet attracted any substantial 
investment under AGOA.  
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  Rwanda has 
market-determined foreign exchange and interest rates, and an investment code is in place.  
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Rwanda has no formal trade barriers against the United States but does levy an 18 percent value 
added tax on most imported goods.  In 2003, the government did not sell or lease any state-
owned enterprises, although 40 have been identified for privatization.  The anticipated 
privatization of the tea sector is delayed, with two tea plantations to be privatized in 2004 and 
four in 2005.  The government continues to plan for the eventual privatization of an energy 
producing enterprise, after a five-year management contract with a German firm ends.  The 
Rwanda Utilities Regulatory Agency was established in 2003 as the regulatory agency for 
telecommunications, energy, and other utilities. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  In 2003, Rwanda underwent a significant 
political transition, with the adoption of a new constitution, the holding of its first multi-party 
presidential and legislative elections since independence, and the establishment of a new 
bicameral legislature that replaced the transitional National Assembly.  The newly seated 
legislature is considering an array of new legislation, including judicial reform, taxation and 
budget issues, and international conventions.  President Kagame was elected to a seven-year 
term in a largely peaceful, but seriously marred, election.  Corruption does not pose a significant 
problem in Rwanda.  The government reestablished an Ombudsman in 2003, as required by the 
new constitution, and the Auditor General’s office has a mandate to audit every government 
agency in 2004.  In early 2004, the Vice President of the Supreme Court, who was previously the 
Prosecutor General, resigned and his brother, President Kagame’s chief of staff, left the country.  
Both face charges of abusing their offices for personal gain. 
 
Poverty Reduction:  Rwanda has a Poverty Reduction Strategy Paper tied to its participation in 
the HIPC debt relief initiative.  Numerous factors have delayed Rwanda’s meeting of its HIPC 
requirements, including an expansion of the money supply by at least 15 percent in 2003.  GDP 
growth has slowed to an estimated 3.6 percent for 2003, exports have stagnated at about $60 
million per year, and per capita income has not grown.  Public spending on education rose 34 
percent from 2002 to 2004.  Enrollment in primary education rose from 74.5 percent in 2002 to 
81.7 percent in 2003. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Historically, unions in Rwanda have operated in a climate 
of fear and intimidation, and there is no indication that this has changed in any significant way.  
There are no restrictions on the right of association; 27 unions are registered.  However, there are 
no labor courts to protect worker rights.  Collective bargaining and the right to strike are 
provided for by law but severely limited in practice.  There were no demonstrations by union 
members in 2003.  Rwanda prohibits children under 16 from working without parental consent, 
but the United Nations reports that 31 percent of Rwandan children aged 5 to 14 engage in child 
labor.   Rwanda’s human rights record remained poor, and the government continued to commit 
serious abuses.  There were reports of politically motivated disappearances, arbitrary arrest and 
detention of opposition supporters, and prolonged pretrial detention.  Police often beat suspects. 
Prison conditions remained life threatening. The government sought to dissolve the primary 
opposition party and harassed NGOs and independent journalists. Arbitrary arrest and detention, 
particularly of opposition supporters, and prolonged pretrial detention remained serious 
problems. The judiciary did not always ensure due process or expeditious trials. Numerous 
political detainees remain in custody awaiting trial, including former president Bizimungu and a 
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Rwandan employee of the U.S. Embassy.  Both have been held without trial since 2002 on 
charges of threatening state security.  The government continues to exercise tight control over 
media sources. The government harassed refugees who refused to leave the country voluntarily 
and NGOs.   

 
SÃO TOMÉ AND PRINCIPE 

 
Status: AGOA eligible. 
 
AGOA Trade and Investment: There has been no reported AGOA-related trade or 
investment.  São Tomé and Principe exported just $91,000 to the United States in 2003. 
 
Market Economy/Economic Reform/Barriers to Trade:  São Tomé and Principe, a 
country of about 140,000 people, is one of the poorest and most heavily indebted nations 
per capita in Africa.  It has a market-based economy.  Currency restrictions have been 
lifted, largely doing away with a parallel exchange rate system.  Import regulations have 
been simplified and made more transparent.  Administrative and budget reforms are 
underway.  The telecommunications and air transport companies have majority private 
ownership, but the gas distribution, electricity, and water companies remain under state 
control.  All of the state-run cocoa plantations have been privatized. Foreign investment 
is welcome.  The island nation remains highly dependent on cocoa and foreign assistance.  
São TomJ and Principe’s market-based economy is in the early stages of petroleum 
exploration and development.  In 2001, the government formed a joint development zone 
with Nigeria that is expected to produce significant oil revenue over the coming years. 
Bidding for the zone began December 2003, with awards of blocks expected in spring 
2004. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  São Tomé and Principe’s 
reputation for strong democracy was reinforced by July 2001 presidential and March 
2002 legislative elections, both judged free and fair by international observers.  However, 
a failed military coup in July 2003 pointed to problems within the armed forces and 
political infighting among the nation’s political elite.  Though constitutional order was 
shortly restored, the ongoing failure to resolve this political divide poses a challenge to 
the nation’s stability. 
 
Poverty Reduction:  In September 2003, the government publicly committed 20 percent 
of government revenues to poverty reduction.  Its emergency action plan adopted in 
August 2003 called for a greater emphasis on health and education.  The World Bank is 
developing new technical assistance programs for these sectors.  The influx of petroleum-
related monies in 2004 should begin to raise the standard of living. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  The government generally respected the human 
rights of its citizens; however, there were problems in some areas.  The constitution 
provides for freedom of association, the right to bargain collectively and the freedom to 
strike.  The government has not taken any action to interfere with these rights.  The law 
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sets a legally mandated minimum employment age of 18, which is respected in the formal 
employment sector.  Child labor is a problem in the informal sector.  Working conditions 
on many of the cocoa plantations – the largest wage employment sector – are difficult.  
The average salary for plantation workers does not provide a decent standard of living.  
Violence and discrimination against women were widespread. 
 

SENEGAL 
 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Senegal’s exports under AGOA and its GSP provisions 
in 2003 were valued at $720,000, representing about 17 percent of total exports to the 
United States. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  During 
2003, Senegal made substantial progress on removing regulatory impediments to trade 
and investment.  The Council of Investment issued 37 recommendations on streamlining 
regulations to enhance foreign investment.  Customs successfully launched an electronic 
filing system that is expected to reduce processing time and reduce corruption.  The 
government announced the privatization of two parastatals.  The privatization of the 
groundnut processing parastatal is scheduled for May 2004.  The National Assembly 
passed legislation regulating build-operate-transfer (BOT) investment, but additional 
legislation establishing guidelines for transparent, international procurement of major 
infrastructure projects remained pending.  Several foreign investors appeared to be the 
victim of partisan decisions by the government and the Senegalese judiciary during 2003.  
In one case, the government promised compensation for canceling a housing 
development contract; in another, a U.S. firm was unable to secure prosecutions against 
local staff accused of embezzlement until after remand to a higher court. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  During 2003, the fight against 
corruption was a prominent part of President Wade’s campaign platform.  The National 
Assembly passed legislation establishing a taskforce against corruption to be based in 
Senegal’s export promotion agency.  Following disappointing results in the first series of 
prosecution of government officials for waste and mismanagement, the national 
government Inspector General indicated that in 2004, it would hire additional 
accountants.  Senegal was the first West African Economic and Monetary Union 
(UEMOA) nation to pass UEMOA-standardized legislation on money laundering.  The 
legislation requires the government to appoint a director for a new national Financial 
Intelligence Unit to be staffed by multiple Senegal ministries and based in the Senegal 
branch of the Central Bank of West African States.   
 
Poverty Reduction:  Senegal did not meet HIPC criteria in 2003.  After extensive 
discussions between Senegal, the IMF, and other donors, the IMF will review Senegal’s 
progress on health care and primary education goals in March 2004.  The 2004 national 
budget contained a 27 percent increase in primary education spending that will fund five 
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thousand additional teaching positions in the countryside.  Health care will receive 10 
percent of expenditures in the 2004 budget.   
 

Labor/Child Labor/Human Rights:  Senegal has ratified ILO Conventions 138 and 182 
on child labor.  Children work in the informal sector and are involved in trafficking for 
sexual exploitation.  Currently, the labor code requires the government to approve the 
formation of labor unions and gives it the power to disband them. The right to strike is 
severely undermined.  The government has a history of interference in the internal affairs 
of unions.  Efforts to publicize the plight of private employees have been met with police 
action and criminal prosecutions.  Regulations on workplace safety are frequently not 
enforced.  The government generally respected its citizens' rights; however, there were 
problems in some areas.   
  

SEYCHELLES 
 
Status: AGOA eligible. 
 
AGOA Trade and Investment: Exports under AGOA and its GSP provisions in 2003 
were valued at $3,000, comprising less than one percent of Seychelles total exports to the 
United States. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade: 
Seychelles has been slowly abandoning statist economic policies in favor of a free-market 
approach.  There is no restriction on foreign ownership, and a number of incentives are 
offered to stimulate private sector investment.  However, the government continues to 
play a strong role in the economy, and regulations and controls are burdensome.  Imports, 
except for capital goods, require government approval, and non-essential imports are 
subject to quotas.  Intellectual property rights would benefit from enhanced protection.  
The government is seeking IMF and World Bank backing for the Macro Economic 
Reform Program (MERP) introduced in July 2003.  The MERP accepts the need for 
comprehensive structural reforms, including privatization, but is vague on the details, and 
makes no commitment on the politically sensitive topic of devaluation.  In the MERP, the 
government expresses a willingness break up the Seychelles Marketing Board, a state-run 
conglomerate that monopolizes the import of essential foodstuffs and priority access to 
foreign exchange.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Seychelles has held two free and 
fair multiparty elections since 1993, including in 2001.  Though democratically elected, 
President Rene wields significant authority, especially in the areas of political patronage 
and resource allocation.  In his State of the Nation address, he announced that he would 
step down from the presidency later this year, handing it over to Vice President Michel, 
who will serve out the remainder of the term until the 2006 presidential election.  There 
are some restrictions on freedom of the press.  The judicial system lacks resources and is 
subject to executive interference.  Corruption is low. 
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Poverty Reduction:  Health and education have been priorities and Seychelles enjoys 
one of the highest standards of living in Africa.  Education is free and compulsory 
between the ages of 6 and 16.  About 85 percent of the population is literate, as are 
almost 100 percent of school-aged children.  The social welfare system includes basic 
pensions, other direct benefits, and a system of means-tested supplementary benefits, 
home care schemes for the elderly, and unemployment relief schemes for the 
unemployed. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Children have legal protection from labor and 
physical abuse.  Seychelles has ratified ILO Convention 182 on child labor.  Workers 
have the right to form and join unions and to engage in collective bargaining.  However, 
collective bargaining rarely takes place.  Between 15 and 20 percent of the labor force is 
unionized.  The government has the right to review and approve all collective bargaining 
agreements.  Strikes are illegal, but permission to strike may be obtained from the police 
commissioner.  Forced or compulsory labor is prohibited.  The Export Processing Zone is 
not subject to labor laws.  Seychelles generally respects the human rights of its citizens.   
 

 
SIERRA LEONE 

 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits.   
 
AGOA Trade and Investment:  Sierra Leone’s exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $75,000 in 2003, slightly more than one percent of total exports 
to the United States.  Sierra Leone qualified for AGOA’s textile and apparel benefits in 
April 2004.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  Sierra 
Leone has a market-based economy and an open, rules-based trading system.  The 1991 
Constitution protects private property rights.  Laws generally protect intellectual property 
rights.  The legal code provides for resolution of bilateral trade and investment disputes.  
A U.S. mining firm recently secured a $25 million OPIC loan guarantee and is preparing 
to resume mining operations in late 2004 or 2005.   
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Peaceful multiparty elections were 
held in May 2002, just four months after the end of more than a decade of hostilities.  The 
elections were marked by some abuses, but these did not affect the overall outcome of the 
presidential contest, or most legislative races.  Preparations have begun for local elections 
to be conducted in May 2004.  The courts demonstrate significant independence, but are 
weak, especially outside the capital, and suffer from a decade of disuse due to the civil 
war.  Government policies are conducive to domestic and foreign investment, although 
corruption at all levels remains a significant problem.  An Anti-Corruption Commission, 
established more than three years ago, has yet to secure any convictions.  The Central 
Bank issued a prudential regulation document on money laundering in March 2003 that 
all commercial banks were expected to comply with.  However, only one of the five 
commercial banks in Sierra Leone is currently in compliance.   
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Poverty Reduction:  Government policy aims to reduce poverty, increase the availability 
of health care and educational facilities, expand the physical infrastructure, and promote 
the development of private enterprise.  Poverty alleviation programs are currently 100 
percent donor financed.  Debt service is a challenge for the government.  Sierra Leone 
continues to rely on substantial disbursements from IMF post-conflict programs.  Its 
Poverty Reduction and Growth Facility will not be finalized until mid-2004.   
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Worker rights are protected under the Regulation 
of Wages and Industrial Relations Act of 1971.  However, government institutions have 
not demonstrated the capacity to enforce these laws.  The ILO has been critical of the 
government’s failure to take action to protect workers against anti-union discrimination 
by employers.  The law prohibits the employment of children under 12, which does not 
meet ILO minimum standards.  Child prostitution and trafficking are problems.  
Hundreds of children are known to work in the alluvial diamond fields.  There is a 
minimum wage law.  The ILO has criticized a law that allows traditional leaders to 
demand compulsory labor.  The government generally respected the rights of its citizens; 
however, there were serious problems in several areas.  Although conditions in some 
prisons improved, many detention centers were overcrowded.  Police continued to arrest 
and detain persons arbitrarily.  The government at times limited freedom of speech and 
the press during the year. 

 
SOUTH AFRICA 

 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  South Africa increased its exports under AGOA and its 
GSP provis ions by 25 percent in 2003 to $1.7 billion, from $1.3 billion in 2002.  AGOA 
exports constitute 36 percent of total South African exports to the United States.  One 
new development in AGOA trade is the export of jeans to the United States using fabric 
from North Carolina.   South African International Business Linkages, funded by USAID 
and in cooperation with the Corporate Council on Africa, worked with 32 small and 
medium-sized enterprises in the past year to assist them to export $8.3 million in goods 
under AGOA.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  The 
South African government continued to implement prudent fiscal and monetary policies. 
South Africa is moving slowly forward with the privatization and restructuring of state-
owned enterprises.  The government has made some progress with the process of granting 
concessions for South Africa’s ports.  In 2003, the government divested much of its 
interest in Telkom, the country’s telecommunications giant, and it is allowing a second 
national operator to establish operations.  The government also plans to begin reforms of 
the power sector.  South Africa is making some progress on intellectual property rights 
protection. Police increased seizures of counterfeit goods, but follow-up and prosecution 
have been inadequate.  Copyright protection is still a problem.  South Africa provides 
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national treatment for foreign investors.  There is a bilateral Trade and Investment 
Framework Agreement, as well as a bilateral tax treaty in force.  South Africa continued 
to engage actively in the negotiations for a free trade agreement between the United 
States and the Southern African Customs Union. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  South Africa is a multiparty 
parliamentary democracy, and opposition parties operate freely. While the African 
National Congress holds a sizeable majority in the Parliament, several other parties 
continue to operate actively and freely.  National elections were held in April 2004.  The 
government is committed to the rule of law and is working to strengthen its judicial and 
regulatory systems.  The judiciary is independent at all levels.  While South Africa faces 
governance and corruption challenges, the government has made the fight against 
corruption a priority.   
 
Poverty Reduction:  In his February 2004 State of the Union message, President Mbeki 
noted that in the past ten years, the government had built 1.6 million houses for the poor, 
extended electricity to 70 percent of the country’s households, and provided clean water 
to nine million people.  The 2004 budget provides for a marked acceleration in spending 
on basic social services, education, pension and disability grants, child support grants, 
HIV/AIDS, investment in infrastructure, and support for local development.  By 
extending the child support grant, investing in skills, improving access to education and 
health, supporting land redistribution and agricultural development, and promoting small 
business development, the government is taking further steps to address poverty and 
vulnerability in South Africa.  Increasing rates of HIV/AIDS and high unemployment are 
serious obstacles to reducing the divide between the rich and poor. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  The Constitution provides for equal protection, 
freedom of speech and the press, freedom of assembly, and an independent judiciary.  
South Africa provides strong worker rights protections, including the right to freely 
associate and to bargain collectively.  There is a legally established minimum age for the 
employment of children, but enforcement is difficult in some cases.  Child labor occurs in 
South Africa, particularly in the agricultural sector and at times involving migrants from 
neighboring countries.  The commercial sexual exploitation of children is a problem and 
the country is a destination and transit point for trafficking in children.  The South 
African Department of Labor, with assistance from the ILO/IPEC, drafted a Child Labor 
Action Program (CLAP) in 2003.  This program created a national framework to combat 
the worst forms of child labor.  The CLAP is awaiting approval by Parliament.  South 
Africa has ratified all ILO core conventions.  The government has focused high- level 
attention on the human rights issues of law enforcement, however deaths due to excessive 
force by security forces and deaths while in police custody were reported.  Some police 
officers have reportedly beat, raped, tortured, and otherwise abused suspects and 
detainees.  The government has taken action to investigate and punish some of those 
involved.  
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SWAZILAND 
 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment: Swaziland’s exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $134 million in 2003.  Exports were primarily apparel 
products, but there were exports of nearly $7 million in agricultural products.  AGOA 
exports constitute 83 percent of Swaziland’s total exports to the United States.  The 
Ministry of Foreign Affairs estimates that AGOA has created over 28,000 jobs in the 
country.  One company is in the process of developing a textile production capacity, 
which will employ an estimated 1,500 workers when it becomes operational in August 
2004.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  There is 
relatively little government intervention in Swaziland’s free market economy. 
Preliminary discussions on privatization appear to have stagnated. Swaziland has 
protection for patents, trademarks, and copyrights.  Swaziland, a member of the Southern 
Africa Customs Union (SACU), is actively involved in the U.S.-SACU free trade 
agreement under negotiation.  
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  In late 2002, the government 
refused to honor certain politically sensitive court judgments, prompting the entire court 
of appeals to resign.  Senior officials have been pledging that they will find a way to 
restaff the court, but they have not committed government to respecting the judgments 
they found offensive.  In February 2004, the government closed its Industrial Court after 
refusing to renew the contract for the only judge staffing the court.  There is currently no 
court with jurisdiction over labor matters.  In March 2004, King Mswati overturned 
Parliament’s democratically held election of the Speaker of the House of Representatives.  
Personal differences between the King and the former Speaker prompted the King’s 
interference with the legislature.  Political parties are banned but many continue to 
operate underground.  In the 2003 national elections, several members of banned political 
parties were elected to Parliament.  In May 2003, the Constitutional Drafting Committee 
released a draft constitution, which does not propose lifting the ban on political parties. 
 
Poverty Reduction:  The HIV/AIDS pandemic has left an increasingly large number of 
Swazis impoverished.  Caring for ill family members has stretched the resources of many 
households.  School enrollment has dropped because government still does not fund 
primary or secondary education.  In spite of rising needs, the government’s spending on 
social programs remains minimal. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  In 2003, relations between workers and employers 
improved.  The Labor Advisory Board (LAB) reviewed ILO-suggested amendments to 
the Industrial Relations Act, but the amendment process appears to have stalled.  The 
Labor Minister did not block the LAB’s attempt to change its own voting structure to 
eliminate the government’s extra vote.  The King exerts substantial power over 
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legislative and judicial matters.  The right to organize and join labor unions is protected 
under Swazi law.  Unions can strike over social and economic issues, but not political 
matters.  In August 2003, the Royal Swazi Police used a water cannon and rubber bullets 
to disrupt a legal protest.  Several protesters and innocent bystanders were injured in the 
process.  The HIV/AIDS pandemic and poverty have increased the vulnerability of Swazi 
children to child labor.  Although child labor is not found in the formal sector, it is 
growing in the informal sector, including agriculture.  To combat this problem, the 
government has asked to participate in a U.S. DOL program aimed at introducing 
education initiatives that would keep more children in school.  King Mswati has refused 
to open the current session of parliament until the speaker resigns.  Police used excessive 
force on some occasions, and there were reports that police tortured and beat some 
suspects.  The government continued to limit freedom of speech, the press, and freedom 
of movement.  
  

TANZANIA 
 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment: Tanzania’s duty-free exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $1.6 million in 2003, mostly apparel, representing about six 
percent of total Tanzanian exports to the United States.  In 2003, a Sri Lankan company 
invested over $2 million to start a new textile factory in Dar es Salaam, employing over 
650 local workers. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade :  Since 
early 1986, the government has launched a comprehensive economic reform and 
stabilization program.  In pursuit of this, agricultural marketing has been liberalized, 
foreign exchange controls have been lifted, prices deregulated, and private sector 
involvement in the economy has been enhanced through a new investment code.  These 
reforms have resulted in improved competitiveness, lower tariffs, increasing levels of 
foreign investment and trade, improved key economic indictors, and rapid integration 
into world markets.  The government has privatized nearly all of its parastatal enterprises.  
Market forces determine interest and exchange rates.  U.S. investment in Tanzania is 
slowly increasing but is hindered by corruption, poor infrastructure, and bureaucratic 
inefficiencies.  The latter has significantly prolonged debt repayment and intellectual 
property protection cases involving major American corporations.  The inability to own 
land or offer it as collateral remains a major impediment to new investment, though a 
new land bill may improve the situation. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Criminal trials are open to the 
public and the press.  The judiciary is formally independent but suffers from corruption, 
inefficiency, and executive influence, particularly in the lower courts.  Tanzania became 
a multiparty state in 1992 and held its second multiparty election in October 2000.  There 
were no reports of political harassment in 2003, nor were any opposition rallies banned 
during the same year.  The government participates in the World Bank Institute’s anti-
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corruption and good governance program, has established an Anti-Corruption 
Commission, and has indicted senior officials and mid-level members of the judiciary for 
corruption.  The government has established a Ministry of Good Governance and a 
Human Rights Commission as recommended by a 1997 report on corruption, but most 
other recommendations remain unimplemented.  
 
Poverty Reduction:  In 2001, Tanzania was one of the first African countries to receive 
enhanced HIPC debt relief.  The government has refocused on social sectors with 
emphasis on primary services.  Tanzania is implementing its PRSP for the HIPC 
Initiative.  According to the recent IMF-World Bank assessment team, the government is 
making “significant progress” in PRSP implementation.  
 
Labor/Child Labor/Human Rights :  Restrictions on trade union rights introduced in 
2000 remained in force.  There was little respect for trade union rights in the privatized 
industries.  The Trade Unions Act allows workers to form trade unions, but dissolved the 
Tanzania Federation of Free Trade Unions, which though not legally registered was 
recognized by workers, employers, and international organizations.  Labor law on the 
mainland covers public and private employees, but restricts the right of workers to form 
unions and to strike.  The labor law does not cover government employees on Zanzibar.  
The Registrar of Trade Unions has broad authority to monitor and discipline the internal 
conduct of unions.  The right to strike is illusory due to the prolonged mandatory dispute 
settlement procedures.  Tanzania has ratified all eight ILO core conventions and has been 
a member of the ILO’s International Program on the Elimination of Child Labor since 
1994.  Tanzania is currently participating in the ILO’s “Time-bound Program to 
Eliminate the Worst Forms of Child Labor,” which seeks to eliminate child labor in the 
commercial agriculture, commercial sex, domestic service and mining sectors.  As of 
December 2003, approximately 2,300 children have been withdrawn from child labor as a 
result of the Time-bound Program.  Following the January 2001 incidents on Pemba 
Island in Zanzibar, the ruling party and an opposition party signed an accord that has led 
to increased political freedom in the country.  In May 2003, Tanzania held a free and fair 
by-election in Pemba for previously contested parliamentary seats as specified under the 
accord. Arbitrary arrest and prolonged detention remained problems. The judicial system 
often did not provide expeditious and fair trials.  Pervasive corruption continued.  The 
government limited freedom of privacy, speech, the press, assembly, and association.   
 
 

TOGO 
 
Status: AGOA ineligible, large ly because of concerns related to economic reform, 
political pluralism, rule of law, and human rights. 
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  
Ongoing political uncertainty and the slow pace of reforms have both contributed to the 
erratic nature of the government’s privatization program.  The government privatized 
three hotels and the handling of containers and merchandise at Lome Port by the end of 
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2003.  However, tender offers for three state-owned banks went unanswered because of 
the banks’ poor economic performance and high prices.  The government suspended the 
privatization of Togo Telecom.  Foreign investment in Togo is relatively limited.  In spite 
of the current political difficulties, several U.S. companies are contemplating major 
projects in Togo over the next five years.  A U.S. energy company claims the state-owned 
phosphate mining company has missed contractually required payments. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  The legislative election originally 
slated for March 2000 and repeatedly postponed was held in October 2002 after mid-year 
changes to the multi-party electoral commission established to oversee elections.  The 
opposition boycotted this election in protest of the changes. In December 2002, the new 
National Assembly, dominated by the president’s party, modified the Constitution to 
allow the president to run again.  President Eyadema’s strongest opponent was barred 
from participating in the June 2003 presidential election by a December 2002 
constitutional amendment stipulating that candidates for government must have resided in 
Togo during the previous year.  The would-be opponent has remained in exile since a 
1992 assassination attempt and has asserted that he is unable to live in Togo.  The 
presidential election was marred by credible charges of irregularities and voter 
intimidation that the government has so far failed to investigate.  In power since 1967, 
Eyadema was re-elected to another 5-year term.  Corruption remains a concern in Togo.  
The government Anti-Corruption Commission, established in 2001, continued to 
investigate relatively low-level and former high- level officials, but it did not use fair and 
transparent procedures to deal with the allegations of corruption. 
 
Poverty Reduction:  Political and economic difficulties continue to hamper poverty 
reduction efforts.  In response to human rights abuses and the stalled democratic 
transition of the 1990s, most donors cut off nearly all their development aid to Togo.  
Additionally, corruption and the poor quality of the public administration inhibit 
domestic and foreign investment in Togo.  Social indicators continue to decline.  The 
government has put almost no resources into the social sector and relies only on 
international donors to combat HIV/AIDS, malaria, and cholera.  Togo has the second 
highest prevalence of HIV/AIDS in West Africa.  Road construction was suspended and 
there were no improvements in the water or electricity delivery systems. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Togo is still a major country of origin for 
trafficked women and children.  However, the government has made efforts to stem this 
trade.  A special court to investigate cases of child trafficking in the central region, 
established in December 2001, worked steadily during the last year to investigate and 
prosecute cases of child trafficking.  The National Assembly has not yet passed 
legislation against child labor and trafficking that was proposed in March 2002 by the 
Council of Ministers.  Workers generally have the right to join unions and to strike, 
although police and security forces may not organize and health workers may not strike. 
Collective bargaining is nullified in the public sector by the government dictating a single 
agreement for all government workers.  Workers in the export processing zones are not 
covered by labor law provisions on hiring and firing and are subject to anti-union 
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discrimination.  The government’s human rights record remained poor, and it continued 
to commit numerous abuses.  The incidence of arbitrary arrests, beatings, and detentions 
during the past year remained high.  The government remained ineffective or unwilling to 
investigate abuses or to punish those who committed abuses.  During the past year, 
violations of freedom of the press, intimidation of opposition parties, and abuses of the 
judicial system continued.  In September 2002, the National Assembly adopted a new 
press code that imposed harsher penalties on violators.  Harassment of the press 
continues, including the closing of radio stations, seizure of newspapers, and arrest of 
journalists.  Cases in which individuals were detained without charge and held 
incommunicado continued to occur.  Togolese law states that individuals will be notified 
of charges and brought before a magistrate within 48 hours.  In many cases, however, 
individuals were detained for long periods of time without access to legal representation. 
  

UGANDA 
 
Status: AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Uganda’s 2003 exports under AGOA and its GSP 
provisions were valued at $1.5 million, representing four percent of total Ugandan 
exports to the United States.  Two apparel manufacturing firms accounted for most of 
that trade.   
 
Market Based Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  
Uganda has followed an impressive path of macroeconomic reform, including liberalized 
trade and foreign exchange regimes, improved fiscal discipline, and inflation 
management.  The government supports an increasing role for the private sector in the 
economy.  As of early 2004, the government had sold off majority shares in 
approximately 100 companies and recently began privatizing the nation’s largest power 
distributor.  The government continues to streamline the judicial system and has 
established special courts to resolve commercial disputes.  The government also has 
begun to reform the civil service.  Uganda continues to diversify its agriculturally based 
economy.  Foreign investors are welcome, may form wholly owned subsidiaries and may 
repatriate all profits.  Uganda has eliminated import quotas and maintains modest tariffs 
in most sectors, though the East African Customs Union established in March 2004 with 
Kenya and Tanzania likely will result in increased tariffs for some products imported 
from outside the Union.  High transportation costs limit import and export opportunities. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption: Uganda’s judiciary generally is well 
regarded but understaffed.  Senior judges render credible and transparent decisions ; 
however, there are, significant inefficiencies at lower levels, and police investigation 
practices are rudimentary.  Significant judicial backlogs continue to cause long delays in 
adjudication.  The government has taken steps to increase the number of judicial officers, 
improve judicial efficiency and promote alternative methods of dispute resolution.  It has 
also established special courts to resolve commercial disputes.  Several parties are active 
in parliament; however, the most important of these have refused to register as parties 
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under current legislation.  Corruption is a serious problem in Uganda, and the 
government has a mixed record in combating it.  The Inspector General of Government 
has recommended the dismissal of several government employees for failure to declare 
their full wealth.  Parliament’s Local Government Accounts Committee has pursued 
cases against local officials over financial issues raised in government audits.  Corruption 
cases, when brought to court, are generally decided on a transparent basis.  Some senior 
government and military officials have been credibly accused of corruption and have not 
been prosecuted. 
 
Poverty Reduction:  Uganda has a long-established Poverty Eradication Action Plan and 
a Poverty Action Fund focusing on health and sanitation improvements, access to clean 
water, universal primary education, a better transport system, and growth in the 
agricultural sector.  The Strategic Export Initiative, a plan for modernization and 
enhanced global competitiveness in the agriculture sector, has begun to bear fruit.  The 
Local Government Development Program, designed to increase the capacity of district 
authorities to improve the lives of their constituents, has also shown some positive 
results.  Nevertheless, HIV/AIDS, combined with a rising population, keeps many 
Ugandans impoverished.  Recent statistics show that the poverty rate, which had declined 
from 56 percent in 1992 to 35 percent in 2000, has increased to 38 percent in 2003.   
Much of the country, particularly in the war-torn north, remains under-developed and 
under-serviced.  However, the government has committed to establish better educational 
opportunities in the north and has cooperated in massive national and international efforts 
to house and feed people displaced by war. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Ugandans enjoy freedom of association and the 
legal right to organize, but employers often fail to recognize unions and government has 
been slow to take remedial action.  The right to bargain collectively also lacks 
government protection.  Legal recourse is to an Industrial Court that rarely convenes.  
Unions are weak or non-existent in many sectors, but stronger in others, including 
commercial agriculture.  The government has lifted a two-year ban on trade union 
elections and approved a long-standing application to create a teacher’s union.  Uganda 
cooperates actively with the ILO to combat child labor and has ratified ILO Convention 
138 on the minimum age for employment and 182 on the worst forms of child labor.  An 
estimated 34.2 percent of children 5 to 17 years are working, many in hazardous labor,  
the urban informal sector, and armed conflict.  The government cannot prevent the 
abduction of children by the Lord’s Resistance Army and other rebel groups for use as 
soldiers, laborers, and sex slaves, but is working to provide amnesty and assistance to 
former child soldiers.  Uganda restricts the operation of political parties, although the 
government says it supports constitutional reforms to create a full multi-party democracy.   
A court decision ruled that two sections of the law preventing political parties from 
operating while the “Movement System” remained in place were unconstitutional.  Other 
parties, though active in Parliament, have refused to register in protest of the continuing 
ban on most political party activities.  Although there is a vibrant press, the government 
at times restricted freedom of speech, the press, and association, and severely restricted 
freedom of assembly.  There were some limits on freedom of religion and movement.  
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Arbitrary arrests and detention, including of opposition politicians and their supporters, 
and prolonged pretrial detention were problems.   
 

ZAMBIA 
 
Status:  AGOA eligible, including for textile and apparel benefits. 
 
AGOA Trade and Investment:  Zambia’s duty-free exports under AGOA and its GSP 
provisions were $510,000 in 2003, representing four percent of Zambia’s total exports to 
the United States.  However, AGOA has also boosted Zambia’s exports within Africa.  
The Zambian government estimated that AGOA-induced regional exports of cotton yarn 
exceeded $8 million in 2003.   
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:   
Zambia’s IMF Poverty Reduction and Growth Facility (PRGF) was suspended due to 
budget overruns.  Zambia and the IMF negotiated a staff monitored program and hope to 
return to a PRGF in June 2004.  The Zambian government is reviewing legislation in a 
variety of areas, including the investment act and the labor code, and intends to revise 
laws and regulations to promote job creation by the private sector.  U.S. industry reports 
significant increases in duties on used clothing, effectively prohibiting exports of these 
products to Zambia. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  Legal challenges to the December 
2001 elections continue to advance through the judicial system.  The government has 
undertaken a parliamentary reform program designed to make Zambia’s legislature an 
equal partner in governance and an effective counterpoint to executive power.  Reviews 
of the constitution and the electoral system are also underway, with participation by civil 
society.  The Zambian government continues to vigorously pursue an anti-corruption 
campaign.  Former President Chiluba is among numerous past and current officials who 
have been charged. 
 
Poverty Reduction:  Zambia’s failure to meet HIPC goals in 2003 was a setback for 
poverty reduction efforts, but the government remains committed to implementing its 
PRSP, with a focus on removing constraints to sustainable, diversified growth; improving 
governance; and increasing access to basic services and direct poverty interventions. 
 
Labor/Child Labor/Human Rights:  Workers legal rights are protected.  Although 
legislation allows workers to unionize, anti-union discrimination is prevalent, both in the 
public and in the private sectors.  No legal strike has taken place since 1994, in large 
measure because of the many requirements that must first be met.  In the public sector, 
the national and municipal authorities have been increasingly reluctant to bargain with 
their employees.  In March, striking journalists were forced back to work at gunpoint.  
An Industrial Relations Court adjudicates complaints of anti-union discrimination.  Child 
labor is a problem in the informal sector, including child prostitution.  The government 
has taken a number of steps to address Zambia’s serious child labor problem, including 
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cooperation with several programs sponsored by the U.S. DOL.  The private media were 
generally free.  Zambia has ratified all eight of the core ILO labor conventions, but 
government employees’ right to strike and right to bargain collectively are limited.  There 
were improvements in human rights in Zambia, but numerous problems remained, 
particularly concerning the conduct of the police.  Police officers reportedly committed 
serious human rights abuses against criminal suspects and detainees.  Some police 
officers who were alleged to have committed these abuses were disciplined or remained 
in detention pending trial.  Arbitrary arrests, prolonged detention, and long delays in trials 
were problems.  The government launched the Police Public Complaints Authority during 
2003 to combat police misconduct.   
 

ZIMBABWE 
 
Status: Not AGOA eligible, largely because of concerns related to its poor performance 
on economic management, rule of law, political pluralism, corruption, and human rights.  
 
Market Economy/Economic Reform/Elimination of Barriers to U.S. Trade:  Since 
the late-1990s, the government has approached the economy through broad 
interventionism, with parastatals serving as monopolistic middlemen for products such as 
tobacco and grain.  In  2003, the government relaxed certain onerous restrictions and 
price controls.  Nonetheless, it still maintains many barriers to trade, including high 
duties for importers and exchange requirements for exporters.  It is paying only a small 
portion of its international arrears, which have reached nearly $2 billion.  Inflation 
reached 600 percent by year-end 2003, and the savings rate has dropped from 12 to four 
percent since 2000.  The government made no progress privatizing inefficient parastatals 
in 2003. 
 
Rule of Law/Political Pluralism/Anti-Corruption:  The opposition political party 
operates in a climate of intimidation and repression.  The government is prosecuting the 
opposition leader for treason, a crime that carries the death penalty.  Over the past year, 
the government has removed Harare’s elected mayor and shut down for prolonged 
periods the only non-government daily newspaper.  During the country’s high-profile 
land redistribution program, the government has ignored rule-of- law and due process. 
 
Poverty Reduction:  While the government maintains several programs that provide 
food or basic services to the poor, these have had minimal effect compared to the general 
thrust of the government’s economic policy, which has caused most Zimbabweans to 
grow progressively poorer over the past six years.  Though half the population faces 
serious food insecurity, the government has used its monopoly on grain importation to 
manipulate food availability for political ends.  Many Zimbabweans take home but a 
fraction of their 1997 real wages.  Income taxes kick in at a monthly salary of $3.  
Electricity and fuel are heavily subsidized but difficult to come by.  Controls have failed 
to keep prices in check.  An acute cash shortage made it difficult for lower- income 
Zimbabweans to access money in their accounts during most of 2003. 
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Labor/Child Labor/Human Rights:  Despite official recognition of worker rights, the 
government continues to exert heavy pressure on labor unions, limiting their freedom of 
association and right to organize.  Unions have been denied routine meetings and 
necessary consultations with constituents under the draconian Protection of Order and 
Security Act.  Senior members of the Zimbabwe Congress of Trade Unions have been 
arrested on spurious charges, some of them later reporting physical abuse while in police 
custody.  Children are involved in prostitution and in other informal sector work.  The 
government’s human rights record remained very poor, and it continued to commit 
numerous, serious abuses.  A systematic government-sanctioned campaign of violence 
targeting supporters and potential supporters of the political opposition continued during 
the year.  Security forces committed extrajudicial killings.  The government continued to 
support (financ ially and materially) youth militia and war veterans to expand their 
occupation of commercial farms.  In some cases the militia groups killed, abducted, 
tortured, beat, abused, raped, and threatened farm owners, their workers, opposition party 
members, and other persons believed to be sympathetic to the opposition.  There were 
reports of politically motivated disappearances.  Prison conditions remained harsh and 
life threatening.  Arbitrary arrest and detention and lengthy pre-trial detention remained 
problems.  The government continued to restrict freedom of speech and of the press; 
closed down the only independent daily newspaper; beat, intimidated, arrested, and 
prosecuted journalists who published antigovernment articles.  The government restricted 
association for political organizations.  The government at times restricted freedom of 
movement and restricted academic freedom, restricted freedom of assembly and used 
force on numerous occasions to disperse nonviolent public meetings and demonstrations.   
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X.  Other Resources for Information on U.S. Trade and Investment Policy for  
      Africa and AGOA Implementation  
 
The Official U.S. Government website on AGOA 
www.agoa.gov 
 
The Office of the United States Trade Representative  
www.ustr.gov 
See the listings under the Africa region.  
 
The U.S. Customs Service 
www.customs.gov 
The informed compliance publications under importing and exporting are very useful as 
well as the regulations provided for under the AGOA portion of the International 
Agreements section.  
 
The Department of Commerce’s Office of Textiles and Apparel 
www.otexa.ita.doc.gov 
This site includes fill rates for the apparel cap on regional and third country fabric.  
 
The Department of Commerce’s Office of Africa   
www.ita.doc.gov  
 
The U.S. Department of State 
www.state.gov  
  
The Overseas Private Investment Corporation  
www.opic.gov 
 
The Export-Import Bank of the United States  
www.exim.gov 
 
The United States Agency for International Development  
www.usaid.gov/locations/sub-saharan_africa/ 
See especially Africa Bureau and Office of Transition Initiatives 
 
The United States International Trade Commission 
http://reportweb.usitc.gov/africa/trade_data.html. 
This site contains data on U.S. trade with sub-Saharan African countries.  
 
The Department of Agriculture  
www.fas.usda.gov 
 
The Department of Transportation  
www.dot.gov  
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The Department of Transportation’s Safe Skies for Africa  
http://www.faa.gov/asd/international/africa.htm 
  
The Department of Energy 
www.energy.gov  
 
The Small Business Administration 
www.sba.gov/oit/ 
 
U.S. Business Advisor 
http://www.business.gov/ 
 
The Trade and Development Agency  
www.tda.gov/region/index.html 
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Annex A – AGOA-Eligible Countries 
 
 

 
Republic of Angola 
Republic of Benin* 
Republic of Botswana* 
Republic of Cameroon* 
Republic of Cape Verde* 
Republic of Chad 
Republic of Congo 
Republic of Côte d’Ivoire* 
Democratic Republic of the Congo  
Republic of Djibouti 
Ethiopia* 
Gabonese Republic 
The Gambia 
Republic of Ghana* 
Republic of Guinea 
Republic of Guinea-Bissau 
Republic of Kenya* 
Kingdom of Lesotho* 
Republic of Madagascar* 
 

Republic of Malawi* 
Republic of Mali* 
Islamic Republic of Mauritania 
Republic of Mauritius* 
Republic of Mozambique* 
Republic of Namibia* 
Republic of Niger* 
Federal Republic of Nigeria 
Republic of Rwanda* 
Democratic Republic of São Tomé and  
   Principe 
Republic of Senegal* 
Republic of Seychelles 
Republic of Sierra Leone* 
Republic of South Africa* 
Kingdom of Swaziland* 
United Republic of Tanzania* 
Republic of Uganda* 
Republic of Zambia* 
 

* - qualified for textile and apparel benefits 
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Annex B - AGOA Eligibility Criteria 
 

The Eligibility Criteria 
 
The eligibility criteria under AGOA are set forth in section 104(a) of AGOA and sections 502(b) 
and (c) of the Trade Act of 1974, as amended (containing the GSP eligibility criteria).  Section 
104(a) is provided below in its entirety.  A summary of sections 502(b) and (c) is also included 
below.  
 
SEC. 104. ELIGIBILITY REQUIREMENTS 
  
(a) In General.-- The President is authorized to designate a sub-Saharan African country as an 
eligible sub-Saharan African country if the President determines that the country -- 
 
(1) has established, or is making continual progress toward establishing -- 
 
(A) a market-based economy that protects private property rights, incorporates an open rules-
based trading system, and minimizes government interference in the economy through measures 
such as price controls, subsidies, and government ownership of economic assets;  
 
(B) the rule of law, political pluralism, and the right to due process, a fair trial, and equal 
protection under the law;  
 
(C) the elimination of barriers to United States trade and investment, including by --  
 
 (i) the provision of national treatment and measures to create an environment conducive 
to domestic and foreign investment;  
 
 (ii) the protection of intellectua l property; and  
 
 (iii) the resolution of bilateral trade and investment disputes;  
 
(D) economic policies to reduce poverty, increase the availability of health care and educational 
opportunities, expand physical infrastructure, promote the development of private enterprise, and 
encourage the formation of capital markets through micro-credit or other programs;  
 
(E) a system to combat corruption and bribery, such as signing and implementing the Convention 
on Combating Bribery of Foreign Public Officials in International Business Transactions; and  
 
(F) protection of internationally recognized worker rights, including the right of association, the 
right to organize and bargain collectively, a prohibition on the use of any form of forced or 
compulsory labor, a minimum age for the employment of children, and acceptable conditions of 
work with respect to minimum wages, hours of work, and occupational safety and health;  
 
(2) does not engage in activities that undermine United States national security or foreign policy 
interests; and  
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(3) does not engage in gross violations of internationally recognized human rights or provide 
support for acts of international terrorism and cooperates in international efforts to eliminate 
human rights violations and terrorist activities.  
 
Summary of section 502(b) and (c) of the Trade Act of 1974 as amended.   
 
The President shall not designate any country as a beneficiary country if: 
 
1. The country is a Communist country, unless its products receive normal trade relations 
treatment, it is a member of the World Trade Organization and International Monetary Fund or is 
not dominated or controlled by international communism (Sec. 502(b)(2)(A)); 
 
2. The country is a party to an arrangement or participates in any action that withholds or 
has the effect of withholding vital commodity resources or raises their prices to unreasonable 
levels, causing serious disruption of the world economy (Sec. 502(b)(2)(B)); 
 
3. The country affords preferential treatment to products of a developed country which has, 
or is likely to have a significant adverse effect on U.S. commerce (Sec. 502(b)(2)(C)); 
 
4. The country has nationalized, expropriated or otherwise seized property, including 
trademarks, patents, or copyrights owned by a U.S. citizen without compensation (Sec. 
502(b)(2)(D)); 
 
5. The country does not recognize or enforce arbitral awards to U.S. citizens or corporations 
(Sec. 502(b)(2)(E)); 
 
6. The country aids or abets, by granting sanctuary from prosecution, any individual or 
group which has committed international terrorism (Sec. 502(b)(2)(F)); 
 
7. The country has not taken or is not taking steps to afford internationally-recognized 
worker rights, including the right of association, the right to organize and bargain collectively, 
freedom from compulsory labor, a minimum age for the employment of children, and acceptable 
conditions of work with respect to minimum wages, hours of work and occupational safety and 
health (Sec. 502(b)(2)(G)).   
 
8. The country has not implemented its commitments to eliminate the worst forms of child 
labor, as defined by the International Labor Organization’s Convention 182 (Sec. 502(b)(2)(H); 
this provision was added by the Trade and Development Act of 2000 in Section 412).  
 
Failure to meet criteria 4 through 8 may not prevent the granting of GSP eligibility if the 
President determines that such a designation would be in the national economic interest of the 
United States. 
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In addition, the President must take into account: 
 
1. A country’s expressed desire to be designated a beneficiary country (Sec. 502(c)(1)); 
 
2. The country’s level of economic development (Sec. 502(c)(2)); 
 
3. Whether other major developed countries extend preferential tariff treatment to the 
country (Sec. 502(c)(3)); 
 
4. The extent to which the country provides "equitable and reasonable access" to its markets 
and basic commodity resources and refrains from unreasonable export practices (Sec. 502(c)(4)); 
 
5. The extent to which the country provides adequate and effective protection of intellectual 
property rights (Sec. 502(c)(5));  
 
6. The extent to which the country has taken action to reduce trade-distorting investment 
practices and policies and reduce or eliminate barriers to trade in services (Sec. 502(c)(6)); and 
 
7.  Whether the country has taken or is taking steps to afford internationally recognized 
worker rights, (Sec. 502(c)(7)). 
 
 
 



 127

List of Frequently Used Acronyms  
 
 

ADF..............................................................................................African Development Foundation 
ADR .................................................................................................Alternative Dispute Resolution 
AGOA. ................................................................................... African Growth and Opportunity Act 
ALINC ..............................................................................................AGOA Linkages in COMESA 
APHIS ................................................................. U.S. Animal and Plant Health Inspection Service  
ATRIP .....................................................................................African Trade and Investment Policy 
BIC .......................................................................................................Business Information Center 
BLNS .........................................................................Botswana, Lesotho, Namibia, and Swaziland 
CDC ...................................................................................................... Centers for Disease Control 
CEMAC .......................................................Central African Economic and Monetary Community 
CITA .....................................................Committee for the Implementation of Textile Agreements 
CLDP ................................................................................Commercial Law Development Program 
COMESA........................................................... Common Market for Eastern and Southern Africa 
CS......................................................................................................................Commercial Service 
DFI ...........................................................................................................Digital Freedom Initiative 
DOE .......................................................................................................U.S. Department of Energy 
DOL .........................................................................................................U.S. Department of Labor 
DOT ...........................................................................................U.S. Department of Transportation 
DROC.........................................................................................Democratic Republic of the Congo 
EAC............................................................................................................East African Community 
ECOWAS.................................................................Economic Community of West African States 
EDDI ............................................................Education for Development and Democracy Initiative 
EPA .............................................................................................Environmental Protection Agency 
EPZ.............................................................................................................. Export Processing Zone 
EU ............................................................................................................................European Union 
Ex-Im Bank .......................................................................Export-Import Bank of the United States 
FCC...................................................................................... Federal Communications Commission 
FDI ...........................................................................................................Foreign Direct Investment 
FTA ................................................................................................................Free Trade Agreement 
FY.....................................................................................................................................Fiscal Year 
GDP.............................................................................................................Gross Domestic Product 
GSP ............................................................................................Generalized System of Preferences 
GTN ....................................................................................Global Trade and Technology Network 
HHS.......................................................................U.S. Department of Health and Human Services 
HIPC...............................................................................Heavily Indebted Poor Countries Initiative 
HRSA......................................................................Health Resources and Services Administration 
IAEA ...................................................................................... International Atomic Energy Agency 
IDA......................................................................................International Development Association 
IEHA ............................................................................................Initiative to End Hunger in Africa 
IF .................................................................................................................... Integrated Framework 
IFI................................................................................................International Financial Institutions 
IFPRI ........................................................................... International Food Policy Research Institute  
ILO ................................................................................................International Labor Organization 
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IMF ..................................................................................................International Monetary Fund 
IP ....................................................................................................................... Intellectual Property 
IPEC ........................................................ International Program on the Elimination of Child Labor 
LDC........................................................................................................... Least-developed Country 
MBDA.............................................................................. Minority Business Development Agency 
MCA................................................................................................Millennium Challenge Account 
NCC ................................................................................... Nigerian Communications Commission 
NEPAD .........................................................................New Partnership for Africa’s Development 
NGO..............................................................................................Non-Governmental Organization 
NIH....................................................................................................... National Institutes of Health 
OECD...................................................Organization for Economic Cooperation and Development 
OPIC.................................................................................Overseas Private Investment Corporation 
PRGF...................................................................................Poverty Reduction and Growth Facility 
PRSP ............................................................................................Poverty Reduction Strategy Paper 
SAAC ...............................................................................Sub-Saharan Africa Advisory Committee 
SACU........................................................................................... Southern African Customs Union 
SADC ...........................................................................Southern African Development Community 
SBA.................................................................................................. Small Business Administration 
SME ...........................................................................................................Square Meter Equivalent 
SPS..........................................................................................................Sanitary and Phytosanitary 
SSFA................................................................................................................ Safe Skies for Africa 
TCB............................................................................................................ Trade Capacity Building 
TIFA..........................................................................Trade and Investment Framework Agreement 
TPSC..................................................................................................Trade Policy Staff Committee 
TRADE ...................................................................Trade for African Development and Enterprise 
TRIPS...........................................................Trade-Related Aspects of Intellectual Property Rights 
TRQ....................................................................................................................... Tariff Rate Quota 
UEMOA....................................................................West African Economic and Monetary Union 
UNAIDS..............................................................................United Nations Program on HIV/AIDS 
UNEP ....................................................................................United Nations Environment Program 
UNICEF ......................................................................................... United Nations Children’s Fund 
USAID .........................................................................U.S. Agency for International Development 
USDA..............................................................................................U.S. Department of Agriculture 
USTDA ..................................................................................U.S. Trade and Development Agency 
USTR ...................................................................Office of the United States Trade Representative 
WTO........................................................................................................ World Trade Organization 
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U.S.-African Trade Profile 

 
 

 
Two-way trade between the United States and Sub-Saharan Africa rose in 2004, as both 
exports and imports increased.  Two-way trade increased 37 percent from a year earlier to 
$44.4 billion.  U.S. exports to Sub-Saharan Africa rose 25 percent to $8.6 billion, due to 
increased sales of oil field equipment and parts, aircraft, wheat, vehicles, and electrical 
machinery (including telecommunications equipment).  U.S. imports rose 40 percent 
from 2003 to $35.9 billion, due to increased imports of crude oil (mainly driven by an 
increase in oil prices) as well as increased imports of platinum, diamonds, woven and knit 
apparel, and ferroalloys.  Trade between the United States and Sub-Saharan Africa is 
highly concentrated, with a small number of African countries accounting for an 
overwhelming share of the total for both imports and exports. 
 
• U.S. exports to South Africa grew by 13 percent, to Nigeria by 53 percent, to Angola 

by 21 percent, to Ethiopia by 12 percent, and Kenya by 100 percent.  Aircraft sales to 
Kenya caused the large increase. 

 
• U.S. imports increased from all of the oil producing countries with imports from 

Nigeria growing by 56 percent, from Angola by six percent, from Gabon by 25 
percent, from Equatorial Guinea by 30 percent, and from the Republic of Congo by 
98 percent.  Imports from Chad increased at a very high rate resulting from the start 
of oil shipments through the Chad-Cameroon pipeline late last year.  Imports from 
South Africa increased by 29 percent, with continued growth in imports of platinum, 
diamonds, ferroalloys, and vehicles and parts.   

 
 

2001 2002 2003 2004

U.S. Exports 6,941.8        6,026.1      6,870.9      8,565.7      
U.S. Imports 21,286.8      17,891.4    25,633.3    35,874.9    

Source: U.S. Dept. of Commerce, Bureau of Census

U.S. Trade with Sub-Saharan Africa
($ Millions)
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• In 2004, African Growth and Opportunity Act (AGOA) imports increased 88 percent 
to $26.6 billion. 1 This figure includes duty-free imports from AGOA-eligible 
countries under both the pre-existing U.S. Generalized System of Preferences (GSP) 
and the expanded AGOA GSP, plus textile and apparel imported duty-free and quota-
free under AGOA provisions.  Note that this total also includes an additional $4.3 
billion in imports from Angola, which only received AGOA benefits at the beginning 
of the year.  Excluding Angola, AGOA imports increased 58 percent in 2004. 

 

 
 
• Petroleum products continued to account for the largest portion of total AGOA 

imports with an 87 percent share.  With these fuel products excluded, AGOA imports 
were $3.5 billion, growing by 22 percent in 2004.  AGOA textile and apparel imports 
increased 35 percent to $1.6 billion and AGOA minerals and metals imports 
increased 76 percent to $728.1 million.  However, AGOA transportation equipment 
imports declined by 26 percent to $539.2 million, due to a decline in AGOA 
transportation equipment imports from South Africa. 

 
• The top five AGOA beneficiary countries included Nigeria, Angola, Gabon, South 

Africa, and Chad.  While Lesotho was the fourth largest AGOA beneficiary in 2003, 
AGOA imports from Angola (a new AGOA beneficiary country) and Chad (a new oil 
producer) in 2004 surpassed those from Lesotho.  Several other countries ended the 

                                                 
1 Note that AGOA imports are imports for consumption, while all other import figures are general imports.  
Imports for consumption include only those goods as they enter the U.S. economy for consumption.  
General imports include all goods as they cross the U.S. border, including those destined for bonded 
warehouses or foreign trade zones. 
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year with large increases in AGOA imports including Madagascar, Kenya, 
Cameroon, Swaziland, Namibia, and Côte d’Ivoire. 

 
• The U.S. merchandise trade deficit with Sub-Saharan Africa widened in 2004 to 

$27.3 billion, from $18.8 billion in 2003.  Nigeria, Angola, Gabon, and South Africa 
accounted for 87 percent of the U.S. trade deficit with Sub-Saharan Africa in 2004. 
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Africa’s Global Trade 
 
Sub-Saharan Africa’s total merchandise imports increased sharply in 2003 (the latest year 
available), growing 29.5 percent to $112.4 billion, compared to just 5.1 percent growth in 
2002.  South Africa and Nigeria accounted for 43.7 percent of Sub-Saharan Africa’s total 
imports.  In 2003, South Africa’s imports increased by 27.6 percent to $34.2 billion, and 
Nigeria’s imports increased by an impressive 70.2 percent to $14.9 billion.  
 
Sub-Saharan Africa’s total merchandise exports were $111.3 billion in 2003, a 21.1 
percent increase, compared to just a 3.8 percent increase in 2002.  In 2003, South Africa 
and Nigeria accounted for 53.5 percent of Sub-Saharan Africa’s total exports.  South 
Africa’s exports grew by 19.8 percent to $35.5 billion and Nigeria’s exports grew by 31.2 
percent to $24.1 billion.     
 
Sub-Saharan Africa’s 21.1 percent increase in exports outpaced both the 16.4 percent 
increase in total world exports in 2003 and the 19.7 percent increase in developing 
country exports.  Sub-Saharan Africa, however, accounted for only 1.5 percent of world 
trade in 2003, virtually unchanged from 2002.  Africa’s share of world trade will need to 
increase before it can take more advantage of any benefits of the increasingly integrated 
global economy. 
 

 
 

Source: Derived from IMF Directions of Trade Statistics Yearbook, 2004 
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Shares of Africa’s Import and Export Markets 
 
Sub-Saharan Africa accounts for less than one percent of U.S. merchandise exports, and 
slightly more than two percent of U.S. merchandise imports, of which 70.8 percent is 
petroleum products.  Proportions are similar for Sub-Saharan African trade with the 
European Union.  The United States is Africa’s largest single country market, purchasing 
24.3 percent of the region’s exports in 2003.  The United Kingdom came in a distant 
second at 8.2 percent, and France was third at 6.1 percent.  The EU purchased 39.1 
percent of Sub-Saharan Africa’s exports, down from 42.4 percent in 2002. 
 

 
• The U.S. market share in Sub-Saharan Africa decreased in 2003 to 6.1 percent, from 

6.9 percent in 2002, as global competition increased. 
 
• The market share of all major industrial countries declined from 2002 to 2003.  
 
• The market share of the EU as a whole also decreased to 36.2 percent. 
 
• Non-traditional trading partners maintained their share of the African market.  South 

Africa continued to export more than Italy or Japan to Sub-Saharan Africa, with 
exports to the region of $5 billion in 2003. 

2002 % Share 2003 % Share

Sub-Saharan Africa's Imports

France 8.2 9.4% 9.5 8.4%
Germany 7.3 8.4% 8.7 7.8%
United States 6.0 6.9% 6.8 6.1%
United Kingdom 5.3 6.1% 6.4 5.7%
Japan 3.6 4.2% 4.0 3.6%
Italy 3.1 3.5% 3.5 3.1%
Total EU 33.5 38.6% 40.7 36.2%

Sub-Saharan Africa's Exports

United States 18.8 20.4% 27.0 24.3%
United Kingdom 8.1 8.8% 9.1 8.2%
France 6.0 6.5% 6.8 6.1%
Japan 5.2 5.7% 6.1 5.5%
Germany 6.0 6.5% 6.0 5.4%
Italy 4.3 4.6% 4.4 3.9%
Total EU 39.0 42.4% 43.5 39.1%

Source: Derived from IMF Directions of Trade Statistics Yearbook, 2004

Sub-Saharan Africa's Principal Industrial Country Trading Partners
($ Billions and Market Share)
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• China also continued to be a major supplier to Sub-Saharan Africa, with exports of 

$7.5 billion in 2003.  China increased its share of the African market from 5.8 percent 
in 2002 to 6.7 percent in 2003.  China experienced a 48 percent increase in shipments 
from 2002 spurred by increases in electrical and other machinery, woven fabrics, 
motorcycles, and low-end footwear. 
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Source: Global Economic Prospects 2005, World Bank 

 

Africa’s Economic Growth 
 
According to the World Bank 2, the world economy expanded at a moderate rate in 2004, 
with an estimated four percent growth.  Economic recovery in developing countries 
actually preceded rather than followed recovery in high- income countries.  Several large 
developing countries experienced very high growth, such as China with 8.8 percent, 
Russia with eight percent, and India with six percent.   Deve loping countries as a group 
grew by an estimated 6.1 percent in 2004. 
 
In 2004, Sub-Saharan African economies grew by an estimated 3.2 percent, which was 
much faster than in the 1990s, but slightly below the world average.  As a result, the 
income gap increased between Sub-Saharan African countries and both developed and 
other developing countries. 
 

 
 
 
Country performance within Sub-Saharan Africa was mixed.  Oil exporting countries 
enjoyed a modest growth estimated at 4.4 percent in 2004, fueled by high world oil 
prices. While GDP in oil importing countries grew by an estimated three percent, higher 
oil prices had a negative effect on the balance of trade in these countries.  Higher 
agricultural commodity and metal prices, which drive the economies of many of the non-
oil countries, were not enough to offset the higher oil prices. 
 
Because the South African economy accounts for almost 50 percent of GDP in Sub-
Saharan Africa, sluggish economic growth in South Africa pulled regional growth down.  
With a 40 percent appreciation of the South African rand since 2002, South African 

                                                 
2 Global Economic Prospects 2005 (Washington, DC: World Bank, November 2004). 
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exports were weak and imports strong, resulting in an estimated GDP growth rate in 2004 
of 2.7 percent.  Excluding South Africa, Sub-Saharan Africa growth was an estimated 3.6 
percent in 2004.  Political and natural events directly affected growth in other countries.  
For example, improved weather conditions in Ethiopia, Malawi and Rwanda improved 
agricultural production, helping to increase growth; an increase in political stability in 
Burundi, the Central African Republic, and Madagascar helped spur economic growth; 
and continuing political insecurity in Zimbabwe and increasing instability in Côte 
d’Ivoire have hindered economic growth. 
 
The World Bank projects higher growth rates in Sub-Saharan Africa with growth rising 
to 3.7 percent by 2006.  This growth projection, however, remains tenuous, with many of 
the economies vulnerable to natural disasters, political instability, volatile energy prices, 
limited infrastructure and human capital, and the HIV/AIDS epidemic.  Unless Sub-
Saharan Africa’s growth can accelerate further, the World Bank does not expect that the 
region will meet its Millennium Development Goals (which include halving the number 
of people living on less than $1 a day) by 2015. 
 
The HIV/AIDS Pandemic  
 
Overview of the HIV/AIDS Pandemic: 3 Sub-Saharan Africa faces an enormous 
challenge due to the HIV/AIDS pandemic, with the devastating potential to wreak havoc 
on the region’s development and socioeconomic structure.  According to the 
UNAIDS/World Health Organization (WHO) AIDS Epidemic Update – December 2004, 
in 2004, 25.4 million people in Sub-Saharan Africa are living with HIV, 3.1 million 
people became newly infected, and 2.3 million died of AIDS. 
 
• Approximately 64 percent of all people worldwide living with HIV and 76 percent of 

all women living with HIV are in Sub-Saharan Africa. 
 
• Life expectancy has fallen below 40 years in nine African countries that have been 

severely affected by AIDS – Botswana, Central African Republic, Lesotho, Malawi, 
Mozambique, Rwanda, Swaziland, Zambia, and Zimbabwe. 

 
• The epidemic in Sub-Saharan Africa is particularly acute among women and girls 

who make up almost 57 percent of all people infected with HIV in Africa.  Seventy-
six percent of young people (aged 15 – 24 years) infected with HIV are female. 

 
• While the overall prevalence of HIV/AIDS appears to have remained steady in Sub-

Saharan Africa, the epidemic is not necessarily slowing.  The figures disguise the fact 
that the high number of annual, new HIV infections matches the equally high number 
of deaths from AIDS. 

 

                                                 
3 The source for this section is: AIDS Epidemic Update – December 2004 (Geneva, Switzerland: 
UNAIDS/World Health Organization, December 2004). 
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• HIV prevalence rates vary widely across the continent and the epidemics in different 
regions and countries vary in intensity, pace and impact.  Strategies for prevention, 
treatment and care, therefore, need to reflect local conditions and will vary among 
countries and regions. 

 
On a positive note, awareness of the pandemic is continuing to increase in the region 
through both African government and international support.  Over the last few years, 
there has been a massive increase in global funding to combat HIV/AIDS, growing from 
about $2.1 billion in 2001 to approximately $6.1 billion in 2004.  While a large 
percentage of these funds have been directed towards African countries, these funds will 
need to be combined with coherent, national HIV/AIDS policies and locally based, 
effective treatment, prevention, and education programs to eradicate the epidemic over 
the long-term. 
 
Economic Impact of the HIV/AIDS Pandemic: The HIV/AIDS pandemic is negatively 
affecting the economies in Africa at all levels.  HIV/AIDS has a direct negative impact on 
households and individuals; adversely affects the productive capacity of the economy; 
and places a constraint on government finances. 4 Several studies have predicted declines 
in economic growth of 1.0 to 1.5 percent for countries with a high prevalence of 
HIV/AIDS.5  Even more telling are studies predicting large negative welfare effects of 
HIV/AIDS.  One study shows the decline in the Human Development Index (HDI) as a 
result of HIV/AIDS.  As developed by the United Nations Development Program, HDI 
ranges from zero to one and equally weights educational attainment, income per capita, 
and life expectancy at birth.  For example, while Botswana’s HDI in 2001 was 0.57 (with 
1.0 being the highest), it would have been 0.77 in the absence of HIV/AIDS; 
Mozambique’s HDI was 0.39, but would have been 0.48; South Africa’s HDI was 0.68, 
but would have been 0.77; and Swaziland’s HDI was 0.58, but would have been 0.74.6   
 
Several studies have examined the impact on companies of HIV/AIDS with the effects 
including increased absenteeism, decreased labor productivity, lower returns on training, 
and increases in death related benefits.7  In a 2004 survey in South Africa, 39 percent of 
responding companies reported that HIV/AIDS reduced labor productivity or increased 
absenteeism, and 40 percent of respondents indicated that the epidemic increased their 
demand for labor due to the need to replace sick workers.  While 10 percent of 
respondents noted an adverse impact on sales, 30 percent expected the epidemic to have 
an adverse impact in five years.8   
 
HIV/AIDS also has the potential to worsen already low human capital accumulation in 
Africa.  The epidemic can reduce the capacity of the educational system to train teachers, 
and decreases in life expectancy can reduce the likelihood of children pursuing 

                                                 
4Markus Haacker, “HIV/AIDS: Impact on the Social Fabric and the Economy” in The Macroeconomics of 
HIV/AIDS, ed. Markus Haacker, 91 (Washington, DC: International Monetary Fund, November 2004). 
5 Haacker, “HIV/AIDS: Impact on the Social Fabric and the Economy,” 71. 
6 Haacker, “HIV/AIDS: Impact on the Social Fabric and the Economy,” 88. 
7 Haacker, “HIV/AIDS: Impact on the Social Fabric and the Economy,” 50-51. 
8 Haacker, “HIV/AIDS: Impact on the Social Fabric and the Economy,” 57-58. 
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education. 9  The negative effect on government finances can also be large with 
HIV/AIDS causing increases in personnel costs and social expenditures on health and 
other related services, decreases in the efficiency of public services, and a decline in tax 
revenue with an erosion of the tax base.10  This spending diverts funds away from 
education, infrastructure, and other public services.   

                                                 
9 Nancy Birdsall and Amar Hamoudi, “AIDS and the Accumulation of Human Capital in Africa” in The 
Macroeconomics of HIV/AIDS , ed. Markus Haacker, 161-162 (Washington, DC: International Monetary 
Fund, November 2004). 
10 Markus Haacker, “The Impact of HIV/AIDS on Government Finance and Public Services” in The 
Macroeconomics of HIV/AIDS , ed. Markus Haacker, 198-258 (Washington, DC: International Monetary 
Fund, November 2004). 
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Leading U.S. Export Markets in Sub-Saharan Africa 
 
U.S. exports to Sub-Saharan Africa remained highly concentrated among a small number 
of countries.  The top three markets – South Africa, Nigeria, and Angola – accounted for 
62 percent of U.S. sales in 2004, with South Africa claiming 37 percent, Nigeria 18.1 
percent, and Angola 6.9 percent.  Growth in U.S. exports to Nigeria, driven by increases 
in U.S. exports of oil field machinery, outpaced U.S. exports to South Africa, causing 
Nigeria’s share of U.S. exports to increase and South Africa’s share to decrease in 2004.  
An increase in aircraft sales to Kenya helped increase Kenya’s share of U.S. exports, and 
Equatorial Guinea’s share declined as U.S. sales of oil field machinery and parts to the 
country dropped off in 2004. 
 

  
             
 
 
 

Source: U.S. Dept. of Commerce, Bureau of Census 
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Leading U.S. Exports to Sub-Saharan Africa 
 
U.S. exports to Sub-Saharan Africa in 2004 remained concentrated in aircraft, 
infrastructure related machinery, motor vehicles, and agricultural commodities.  The top 
three U.S. exports in 2004 were aircraft and parts accounting for 12.2 percent of exports, 
oil and gas field machinery and equipment 11.2 percent, and oil seeds and grains 9.3 
percent.  Other leading export categories included: motor vehicles; construction and 
general purpose machinery; grain and oilseed milling products; industrial chemicals; 
communications equipment; navigational, measuring, electromedical and control 
instruments; and computer and peripheral equipment. 
 
 

 
 
 

2004 Export Value
Item ($ Millions)

Aircraft and Parts 1,040.8                  
Oil and Gas Field Machinery & Equipment 963.1                     
Oilseeds and Grains 799.4                     
Motor Vehicles 489.2                     
Construction Machinery 293.6                     
Grain & Oilseed Milling Products 287.4                     
Industrial Chemicals 275.7                     
Communications Equipment 243.6                     
Other General Purpose Machinery 1 240.3                     
Navigational, Measuring, Electromedical & Control Instruments 208.0                     
Computer & Peripheral Equipment 198.0                     
1 

Includes pumping equipment, air and gas compressors, and material handling equipment.

Source: U.S. International Trade Commission DataWeb

Leading U.S. Exports to Sub-Saharan Africa
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Leading Sub-Saharan African Suppliers to the United States 
 
U.S. imports from Africa remained highly concentrated among a small number of 
suppliers, even more so than U.S. exports.  Four countries – Nigeria, South Africa, 
Angola, and Gabon – accounted for 81.4 percent of U.S. purchases in 2004.  Three were 
major crude oil suppliers, while South Africa supplied platinum, diamonds, ferroalloys, 
and motor vehicles.  Large increases of crude oil imports from the Republic of Congo and 
Chad in 2004 increased their share of U.S. imports from Africa. 
 

 
         
 
 
 

Source: U.S. Dept. of Commerce, Bureau of Census 

U.S. Imports from Major Sub-Saharan Africa Trading Partners, 2004
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Leading U.S. Imports from Sub-Saharan Africa 
 
Oil imports (crude and non-crude) continued to dominate imports from Sub-Saharan 
Africa with $26.1 billion in oil imports in 2004, accounting for 72.8 percent of all U.S. 
purchases.  As a result of AGOA, imports of woven and knit apparel remained the second 
leading U.S. import, accounting for 4.9 percent of purchases.  Platinum contributed 4.9 
percent, diamonds 2.6 percent, ferroalloys 1.5 percent, cocoa 1.4 percent, and motor 
vehicles 1.2 percent. 
 
 

 
 

2004 Import Value
Item ($ Millions)

Oil (Crude and non-Crude) 26,124.9                
Woven and Knit Apparel 1,756.9                  
Platinum 1,746.8                  
Diamonds 934.6                     
Ferroalloys 536.5                     
Cocoa 491.5                     
Motor Vehicles 423.5                     

Source: U.S. Dept. of Commerce, Bureau of Census

Leading U.S. Imports from Sub-Saharan Africa
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U.S. Direct Investment in Africa 
 
While the volume of foreign direct investment (FDI) into Sub-Saharan Africa continues 
to trail other regions, FDI flows grew in 2003, reversing two years of decline.  According 
to the United Nations World Investment Report of 2004, inflows of FDI to Sub-Saharan 
Africa from all sources in 2003 were $10.6 billion, which represented a 20 percent 
increase from 2002 inflows of $8.9 billion.  The World Investment Report of 2004 
attributes the recovery in FDI flows to increases in investment in natural resources and 
continued liberalization of FDI policies in many African countries (i.e. economic 
reforms, privatization, and reduction in restrictions on foreign investors).  An increase in 
the number of bilateral investment treaties and double taxation treaties in African 
countries provided further incentives for FDI.  The increase in FDI was also spread more 
evenly across countries and industries than the previous increase in 2001.  Along with 
increases in natural resources investment, FDI in services (particularly in 
telecommunications, electricity, management, and trade) rose in 2003. 
 
FDI inflows to the least developed countries (LDCs) of Africa increased by 35 percent in 
2003, outpacing the 28 percent growth in FDI inflows to LDCs worldwide.  FDI inflows 
to Sub-Saharan Africa represented 1.9 percent of worldwide FDI inflows in 2003 and 6.2 
percent of inflows to developing countries. 
 
The largest recipients of global FDI inflows included Angola and Equatorial Guinea each 
with $1.4 billion, Sudan with $1.3 billion, Nigeria with $1.2 billion, Chad with $837 
million, and South Africa with $762 million.  The FDI inflows to these countries were 
concentrated in the petroleum sector, except for South Africa where the inflows were 
more diversified.  In South Africa, FDI in telecommunications and information 
technology has outpaced FDI in the mining sector.  The World Investment Report of 2004 
projects that FDI flows to Africa will likely increase further in 2004 driven by investment 
in the natural resources sector, higher economic growth, and improving investor 
perceptions.  Several international programs (i.e. AGOA, the Everything-but-Arms 
Initiative, the ACP-EU Cotonou agreements, and the New Partnership for Africa’s 
Development (NEPAD)) could also increase FDI flows to African countries. 
 
At year-end 2003, the U.S. direct investment position11 in Sub-Saharan Africa was $11.5 
billion, 18.7 percent above the position at year-end 2002.  Significant increases in the 
investment position in Equatorial Guinea and Chad and smaller increases in South Africa, 
Nigeria, and Angola accounted for most of the increase in the U.S direct investment 
position.  (The direct investment position is a measure of the stock of FDI, as opposed to 
flows.) 
 

                                                 
11 The U.S. direct investment position is the net book value (i.e. the historical value) of U.S. direct 
investors’ equity in, and net outstanding loans to, their foreign affiliates.  A foreign affiliate is a foreign 
business enterprise in which a single U.S. investor owns at least 10 percent of the voting securities, or the 
equivalent. The source for the U.S. direct investment position abroad is the Survey of Current Business, 
September 2004 – U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis. 
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• South Africa ($3.9 billion), Nigeria ($2.1 billion), Equatorial Guinea ($1.9 
billion), Angola ($1.5 billion), and Chad ($1.1 billion) combined to account for 92 
percent of the U.S. direct investment position in Sub-Saharan Africa. 

 
• Sub-Saharan Africa accounts for less than one percent of the U.S. direct 

investment position worldwide. 
 

 
 
According to the July 2004 Survey of Current Business (U.S. Department of Commerce, 
Bureau of Economic Analysis), U.S. affiliated companies in Afr ica in 2002 reported 
estimated total assets of $56.2 billion, including $9.5 billion in Nigeria and $7.5 billion in 
South Africa.  U.S. affiliates in Africa attained worldwide sales of $29.5 billion, and net 
income of $1.9 billion. 
 
U.S. direct investment in Africa supports U.S. trade with the region and fuels American 
industry.  In 2002, $645 million of U.S. merchandise exports were shipped to U.S. 
affiliates in Africa.  The United States imported nearly $5 billion of goods from U.S. 
affiliates in Africa.12 
 

                                                 
12 Figures for foreign affiliates include data for Libya, Tunisia and Morocco.  The Survey of Current 
Business lists Egypt, Nigeria and South Africa separately, but totals the rest of Africa (including North 
Africa) together. 

Source: U.S. Dept. of Commerce, Bureau of Economic Analysis- 
Survey of Current Business, September 2004 

U.S. Direct Investment Position, 2003
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 COUNTRY 2000 2001 2002 2003 2004
Angola $225.3 $275.9 $374.0 $490.6 $594.2
Benin $26.4 $32.2 $35.2 $30.2 $44.9
Botswana $31.4 $43.2 $31.7 $25.9 $54.0
Burkina Faso $15.9 $4.4 $18.8 $11.0 $22.0
Burundi $1.7 $5.3 $1.7 $3.0 $17.4
Cameroon $59.3 $184.0 $155.8 $90.7 $99.6
Cape Verde $7.2 $7.7 $9.6 $9.1 $51.0
Central African Republic $1.8 $3.8 $6.4 $7.4 $30.0
Chad $10.8 $137.0 $127.3 $64.4 $40.4
Comoros $0.7 $1.4 $0.1 $0.6 $0.7
Congo $81.7 $90.0 $52.4 $78.6 $64.8
Congo, Dem. Rep. $10.0 $18.6 $28.1 $30.6 $66.9
Côte d'Ivoire $94.8 $96.8 $76.2 $102.6 $117.9
Djibouti $16.8 $18.6 $58.6 $31.7 $43.3
Equatorial Guinea $95.7 $80.4 $108.7 $335.7 $215.4
Eritrea $16.7 $21.6 $28.8 $87.1 $54.0
Ethiopia $165.3 $61.1 $60.5 $409.1 $459.1
Gabon $63.5 $73.0 $65.5 $63.0 $93.0
Gambia $9.1 $8.4 $9.6 $26.7 $23.1
Ghana $191.2 $199.6 $192.6 $209.2 $306.5
Guinea $68.0 $73.3 $62.9 $35.8 $58.5
Guinea-Bissau $0.3 $0.9 $2.6 $1.2 $1.2
Kenya $237.6 $577.7 $271.2 $196.5 $393.8
Lesotho $0.9 $0.8 $2.0 $5.1 $5.5
Liberia $43.1 $36.8 $27.7 $33.3 $60.6
Madagascar $15.4 $21.0 $15.4 $46.3 $35.6
Malawi $13.7 $12.8 $30.1 $16.6 $21.7
Mali $32.0 $32.7 $11.2 $31.4 $43.0
Mauritania $16.2 $25.4 $22.9 $34.9 $77.5
Mauritius $23.9 $29.0 $27.5 $32.0 $28.4
Mozambique $57.0 $28.4 $94.6 $62.1 $76.4
Namibia $80.4 $255.6 $57.8 $28.0 $72.9
Niger $36.5 $63.4 $40.9 $33.6 $34.6
Nigeria $721.8 $955.1 $1,057.8 $1,016.9 $1,552.2
Rwanda $19.2 $17.3 $10.2 $7.9 $11.2
São Tomé and Príncipe $1.0 $10.8 $2.0 $1.4 $3.7
Senegal $81.7 $79.5 $74.6 $101.8 $89.2
Seychelles $7.1 $176.3 $8.2 $7.2 $10.6
Sierra Leone $18.7 $27.9 $25.5 $28.2 $40.4
Somalia $4.9 $6.6 $6.2 $7.0 $9.1
South Africa $3,089.5 $2,959.6 $2,525.5 $2,819.3 $3,172.0
Sudan $17.4 $17.0 $10.8 $26.2 $68.1
Swaziland $67.1 $11.9 $11.5 $8.2 $12.4
Tanzania $44.7 $64.0 $62.7 $64.7 $127.6
Togo $10.6 $16.3 $13.8 $15.2 $23.7
Uganda $28.2 $31.7 $24.0 $41.7 $63.7
Zambia $19.1 $15.9 $35.7 $19.5 $26.4
Zimbabwe $52.4 $31.2 $49.3 $41.7 $47.3
TOTAL $5,933.9 $6,941.8 $6,026.1 $6,870.9 $8,565.7

Source: U.S. Department of Commerce

Total US Exports to Africa (in millions)



 COUNTRY 2000 2001 2002 2003 2004
Angola $3,555.3 $3,095.9 $3,122.7 $4,267.1 $4,521.2
Benin $2.4 $1.3 $0.7 $0.6 $1.5
Botswana $40.9 $21.0 $29.3 $13.7 $73.0
Burkina Faso $2.5 $5.0 $2.9 $0.9 $0.6
Burundi $8.0 $2.8 $0.7 $5.9 $3.3
Cameroon $155.1 $101.6 $172.1 $214.0 $308.2
Cape Verde $4.2 $1.5 $1.8 $5.6 $3.7
Central African Republic $3.0 $2.4 $2.0 $2.0 $8.8
Chad $4.6 $5.7 $5.7 $22.5 $756.2
Comoros $3.5 $10.6 $5.3 $4.0 $16.5
Congo $531.7 $473.8 $182.1 $432.8 $857.6
Congo, Dem. Rep. $214.8 $154.0 $204.1 $174.5 $124.1
Côte d'Ivoire $383.9 $333.1 $376.4 $489.5 $714.7
Djibouti $0.4 $1.0 $1.9 $0.6 $1.0
Equatorial Guinea $154.7 $463.9 $501.9 $903.5 $1,170.3
Eritrea $0.2 $0.1 $0.4 $0.3 $0.5
Ethiopia $28.7 $29.1 $25.7 $30.5 $41.2
Gabon $2,196.5 $1,659.7 $1,587.5 $1,969.5 $2,466.7
Gambia $0.4 $0.5 $0.3 $0.1 $0.5
Ghana $204.5 $186.9 $116.3 $81.9 $145.5
Guinea $88.4 $87.8 $71.6 $69.2 $64.2
Guinea-Bissau $0.5 $0.0 $0.0 $1.9 $26.6
Kenya $110.1 $128.3 $188.6 $249.3 $352.2
Lesotho $140.3 $215.3 $321.7 $393.1 $466.9
Liberia $45.4 $42.6 $45.8 $59.5 $84.3
Madagascar $157.8 $271.6 $215.8 $383.7 $469.2
Malawi $55.4 $77.9 $70.8 $76.5 $60.6
Mali $9.8 $6.1 $2.6 $2.4 $3.7
Mauritania $0.4 $0.3 $0.9 $0.9 $7.3
Mauritius $285.9 $277.9 $280.6 $297.9 $270.4
Mozambique $24.4 $7.1 $8.5 $8.4 $10.8
Namibia $45.0 $37.3 $57.4 $123.2 $238.3
Niger $7.0 $4.6 $0.9 $4.0 $26.9
Nigeria $10,537.6 $8,774.8 $5,945.4 $10,393.6 $16,246.3
Rwanda $5.1 $7.2 $3.1 $2.6 $5.4
São Tomé and Príncipe $0.5 $0.3 $0.4 $0.1 $0.1
Senegal $4.2 $103.8 $3.6 $4.5 $3.0
Seychelles $8.1 $23.7 $26.3 $13.0 $6.0
Sierra Leone $3.8 $4.6 $3.8 $6.5 $10.9
Somalia $0.5 $0.3 $0.3 $0.2 $0.7
South Africa $4,210.1 $4,432.6 $4,034.1 $4,624.4 $5,943.5
Sudan $1.8 $3.4 $1.4 $2.8 $3.7
Swaziland $52.6 $64.9 $114.5 $162.2 $198.8
Tanzania $32.2 $27.9 $24.8 $24.2 $24.2
Togo $6.0 $12.6 $2.7 $5.8 $1.6
Uganda $29.1 $17.7 $15.3 $34.8 $25.8
Zambia $17.7 $15.6 $7.9 $12.5 $32.5
Zimbabwe $112.4 $90.8 $102.8 $56.6 $76.2
TOTAL $23,487.5 $21,286.8 $17,891.4 $25,633.3 $35,874.9

Source: U.S. Department of Commerce

Total US Imports from Africa (in millions)



Trade Leads: 

The following websites are just a few of the resources African businesses can use to 
either search or post information on the products or services they wish to sell.  
Unless otherwise noted, the services provided by these websites are free. 

African Resources Center - www.africanresourcescenter.com - a forum for 
business advancement and opportunity identification, and serves as a tool for 
disseminating information to African businesses. Interested clients can post their 
company profiles, trade inquiries and tenders on the website. 

BidMix.com - www.bidmix.com - global Business-to-Business import/export 
services, including trade leads, trade resources, postings of trade information by 
topic, and a company listing. The website assists in selling clients' products or 
services and in locating suppliers and manufacturers globally. 

BigEx.com - www.bigex.com - international trade exchange that matches buyers 
and sellers from around the world. The website contains information on importers, 
exporters, manufacturers, wholesalers and agents from the United States, Europe, 
Asia, Latin America and Australia. Members can post products that they wish to buy 
or sell, receive e-mail inquiries from prospective trading partners, establish new 
customer and supplier relationships and chat online with other members. 

BuySellEx.com - www.buysellex.com - dynamic auction application that provides 
world-wide business opportunities and e-commerce technology to its clients. The 
website also provides market research, business news, and company information. 

Business Referral and Information Network (BRAIN) - www.brain.org.za - 
provides small business and medium-sized enterprises with an invaluable gateway to 
information on starting, managing and growing a business. BRAIN also provides 
opportunities and support for small business in South Africa. 

Cyber Trade Center - www.cybertradecenter.com - the Cyber Trade Center 
provides information on business opportunities in import and export. The website 
provides services for importers, exporters and agents and includes trade information, 
advertisements, trade leads for buyers and sellers, and links to other international 
trade sites. Entry into the Cyber Trade Center is free. 

Export Leads - www.export-leads.com/enter.htm  - monthly international 
newspaper featuring nearly 10,000 export sales opportunities a year. Most of these 
export sales leads are generated by direct contact from importers around the world, 
and through questionnaires sent to major active importing firms, requesting details 
of their current import requirements. A subscription to the trade leads service costs 
$135 per year outside of the United States and $95 per year within the United 
States. 

Federation of International Trade Associations (FITA) - www.fita.org  - FITA 
affiliates include over 450 independent international associations. The associations 
include: world trade clubs, Chambers of Commerce, international logistics 
associations, international trade associations, exporter associations, and professional 
associations. The website also has a trade lead section.  



Food Trader Exchange - www.foodtrader.com  - trade leads specific to the food 
and agriculture industry. The website provides business-to-business marketplace and 
e-procurement solutions for the food and agriculture industry. 

Foreign Trade Online - www.foreign-trade.com - business-to-business web portal 
which assists manufacturers, exporters and companies planning to export, by 
providing foreign buyers with product and services information. The website also 
helps importers to locate their product sourcing from around the world. 

Global Trade & Technology Network - www.usgtn.net - GTN is a U.S. Agency for 
International Development (USAID) program aimed at matching the technological 
needs of companies in developing countries with technical solutions. GTN facilitates 
the transfer of technology and services from the U.S. and other regional participants 
to countries worldwide through the dissemination of trade leads via e-mail. U.S. 
companies as well as companies in participating GTN countries in Africa and 
Southeast Europe may register with GTN to receive trade leads for free. GTN 
operates in 37 countries. 

Global Trade Village (GTV) - www.globaltradevillage.com - international sourcing 
and procurement company linking U.S. and Canadian purchasers with international 
suppliers and manufacturers. GTV has the ability to source and deliver any product. 
International suppliers and manufacturers can become members of the GTV 
database. 

Import Export International Business Help Center - 
http://www.importexporthelp.com/ - B2B resource website providing international 
business resources, including links to over 100 resources. 

Import Leads/Export Leads - www.importleads.com - post trade leads for import 
or export free of charge. The website also provides a matchmaking service for 
companies. 

Inkorpa - www.inkorpa.com - consulting services (for a fee) geared towards African 
companies trying to take advantage of AGOA. Inkorpa assists African companies in 
accessing U.S. government financing and finding U.S. distribution partners for the 
African private sector. 

Intermeding - www.intermeding.com - a wide variety of services including, posting 
of trade leads, listings for the services industry, employment opportunities, 
manufacturer and agent database, joint venture and investment opportunities, 
advertisements, and website hosting. 

International Business Forum - www.ibf.com - information about international 
business opportunities. The website is intended for companies wishing to export or 
expand into foreign markets as well as for those interested in acquiring products and 
services from other countries. In addition to business opportunities, the website 
includes a business directory and information on business resources, business 
associations, business meetings, and business education. 

Mbendi - www.mbendi.co.za - Africa business website which contains extensive 
reference information on countries and industry sectors, particularly oil and gas, 



electrical power, chemicals, mining and telecommunications, supported by databases 
of companies, organizations, personalities, projects, facilities, events and 
publications. Interactive facilities are available to distribute tenders, trade enquiries, 
employment vacancies and business opportunities and to apply for finance and trade 
related services. 

1jump.com - www.1jump.com - a company research tool which maintains a 
database of over 1 million companies. The database can be used to both find 
suppliers and target sales prospects. There is a $29.95 per month fee for the service. 

Selectory - www.selectoryonline.com  -  a number of searchable databases are 
available on this website, organized by industry and/or state. The website includes 
marketing and business leads. There is a monthly subscription fee, or subscribers 
can buy access to one of the specialized databases for a yearly fee. 

SignOnAfrica.com - www.signonafrica.com - offers access to a wide variety of 
African products. Available products are organized by product category, and buyers 
are able to post products that they are seeking. 

Swiss Info Import-Export Bulletin Board - www.swissinfo.net  - members can 
post leads and access a broad range of offers compiled from a variety of trade lead 
sources. There is a fee for membership.    

Trade Port - www.tradeport.org  - comprehensive trade information, trade leads, 
and company databases. It is an international trade/defense conversion initiative of 
Baytrade, which focuses on export expansion in the greater San Francisco Bay area. 

Trade World - www.tradeworld.net  - an Africa-specific source of trade leads, 
government tenders, and trade information that aims to connect African businesses 
with buyers and suppliers in other countries via the Internet. Fees vary by type of 
service.   

Trade Zone - www.tradezone.com - international trade services for manufacturers, 
importers and exporters, trade service businesses and opportunity seekers. The 
website lists international trade business opportunities, free import and export trade 
leads, a trade bulletin board, and traders' websites and website advertising services. 

World Trade Point Federation (WTPF) - www.wtpfed.org - WTPF is a non-
governmental organization registered in Geneva, Switzerland. It was organized 
under the auspices of the United Nations Conference on Trade and Development 
(UNCTAD). Its objective is to facilitate access for small and medium-sized enterprises 
(SMEs) to international markets. WTPF brings together Trade Points from around the 
world. A Trade Point is a source of trade related information, a trade facilitation 
center, and a gateway to the Global Trade Point Network. The website offers trade 
leads for SMEs through the Electronic Trading Opportunity (ETO) section.   

World Access Network of Directories (WAND) - www.wand.com  - offers trade 
directory technologies with a classification system of over 60,000 product and 
service types. The service provides trade leads and trade information for buyers and 
sellers in 16 languages. 



WorldBid.com - www.worldbid.com - online international marketplace designed to 
help small to mid-sized companies conduct business. The website lists international 
trade leads from companies and government organizations around the world. 
Services include offers to buy and sell, e-mail trade notifications, company 
showroom allowing a company to showcase its product, international company 
directory, and trade and e-commerce resources. 

WorldBizClub - www.wbc.com  - trade leads for buyers and sellers in a variety of 
sectors. Other services include product showcases, business consulting, general 
trade information, and trade matching. There are both free and fee-based services. 

Matchmaker Programs (back to top): 

Corporate Council on Africa (CCA) - www.africacncl.org  - The Corporate Council 
on Africa organizes two business linkage programs, the South Africa Business 
Linkage program and the West Africa Business Linkage program.  These programs 
help match African and American companies in a variety of industry sectors.  For 
more information, see the CCA website and click on B2B Linkages.                 

Global Trade & Technology Network - www.usgtn.net - GTN is a U.S. Agency for 
International Development (USAID) program aimed at matching the technological 
needs of companies in developing countries with technical solutions. GTN facilitates 
the transfer of technology and services from the U.S. and other regional participants 
to countries worldwide through the dissemination of trade leads via e-mail. U.S. 
companies as well as companies in participating GTN countries in Africa and 
Southeast Europe may register with GTN to receive trade leads for free. GTN 
operates in 37 countries. 

Uniworld Business Publications - www.uniworldbp.com - publishes directories of 
U.S. firms operating in foreign countries and directories of foreign firms operating in 
the U.S. 

World Trade Centers Association (WTCA) - www.wtca.org - WTCA is an 
organization of nearly 300 World Trade Centers in almost 100 countries. The website 
is a one-stop trade information hub for posting and reviewing trade opportunities, 
and communicating with newly found business prospects. World Trade Centers can 
provide matchmaking services and lists of trade leads. 

 



AGOA Trade Hubs in Africa 
 

West African Trade Hub:  
 
The West Africa Trade Hub (WATH) is a USAID financed center established to enhance 
West Africa's trade competitiveness. WATH particularly focuses on products and 
services that will enhance the potential of West African producers to sell to the US 
market under the Bush Administration's Africa trade initiative, thereby permitting the 
region to take greater advantage of the increased trading opportunities provided through 
the African Growth and Opportunity Act (AGOA). 
 
The Hub acts as a central point where West Africans, U.S. Government (USG) agencies, 
and bilateral and multilateral donors can access information on donor-funded trade 
enhancement, investment, and business development activities in West Africa, including 
available training opportunities. The hub also provides technical assistance to West 
African Countries including the region's private sector and civil society organizations. 
 
Website: http://www.watradehub.com/  
E-mail: info@watradehub.com 
Phone: +233-21-782233, +233-21-781608, +233-21-773393 
Fax: +233-21-782231 
 
Le Centre pour le Commerce en Afrique de l'Ouest: 
 
Le Centre pour le Commerce en Afrique de l'Ouest (WATH) est un centre financé par 
l'USAID pour accroître la compétitivité de l'Afrique de l'Ouest en matière de commerce. 
Le WATH se concentre particulièrement sur les produits et les services qui peuvent 
accroître le potentiel des producteurs de l'Afrique de l'Ouest afin de pouvoir vendre leurs 
produits sur le marché américain dans le cadre du « commerce en Afrique », une 
initiative de l'administration Bush. Ceci permet donc à la région de profiter au maximum 
des opportunités commerciales croissantes pourvues à travers la Loi pour la Croissance et 
l'Opportunité de l'Afrique (AGOA).  
 
Le Centre sert de point central où les nationaux de l'Afrique de l'Ouest, les agences du 
Gouvernement des Etats-Unis (USG), et les bailleurs de fonds bilatéraux et multilatéraux 
peuvent avoir accès aux informations sur les activités de croissance commerciale, 
d'investissement et du développement des affaires. Activités financées en Afrique par les 
bailleurs de fonds ; y compris les informations sur les opportunités de formation 
disponibles. Le Centre fournit aussi une assistance technique aux pays de l'Afrique de 
l'Ouest, ainsi qu'au secteur privé et aux organismes de la société civile de la région. 
 
Site Internet: http://www.watradehub.com/  
E-mail: info@watradehub.com  
Téléphone: +233-21-782233, +233-21-781608, +233-21-773393 
Fax: +233-21-782231 



The East and Central Africa Global Competitiveness Hub: 
 
The Purpose of the East and Central African Global Competitiveness Hub (ECA Hub) is 
to: 
 

• Strengthen the capacity of East and Central African countries to participate more 
effectively in the multilateral trading system, including WTO Doha Development 
Agenda negotiations; 

 
• Develop and implement private sector business support strategies for increasing 

trade under AGOA; 
 

• Facilitate the effective implementation of customs reform and trade facilitation 
initiatives to promote the creation of a more globally competitive ECA region 
with a specific focus on the COMESA Free Trade Area and the Northern 
Corridor; 

 
• Improve the efficiency of regional transportation networks and develop 

mechanisms for reducing transportation costs related to trade in East and Central 
Africa; and Provide information to regional trade stakeholders as well as serve as 
an information -coordinator between the various trade, investment, and finance 
organizations active in the region. 

 
 
Website: http://www.ecatradehub.com  
Contacts:  

• Scott Allen; Chief of Party and Trade Policy Advisor; +254 (0)20-2733250 
Ext.104; sallen@ecatradehub.com 

• Finn Holm-Olsen; AGOA Advisor; +254 (0)20-2733250 Ext.105;  
    fholm-olsen@ecatradehub.com  

• Ivy Mwai; Public Relations Advisor; +254 (0)20-2733250; 
imwai@ecatradehub.com  

 
 



Southern Africa Global Competitiveness Hub: 
 
The Southern Africa Global Competitiveness Hub supports poverty reduction in Southern 
Africa by increasing trade and investment flows with the rest of the world and providing 
expertise to reduce trade barriers. The Hub works with its strategic partners to ensure that 
stakeholders in the region benefit from trade agreements, develop business linkages with 
international traders and investors, expand competitive export clusters, and understand 
the international and regional trading environment. 
 
The Hub’s primary objective is enhancing the competitiveness of Southern Africa 
products and services, which play a key role in reducing poverty. In addition to 
supporting participation in the Hub’s regional programs, the Hub staff based in Gaborone 
has established strong relationships with public and private sector bodies in ten Southern 
African countries, and has organized country-specific programs and events. 
 
Website:  http://www.satradehub.org/  
E-mail: info@satradehub.org  
Phone: +267-390-0884 
Fax: +267-390-1027/5976/7811/0538 



The link to Sec State Powell’s remarks on AGOA website was broken, so 
this speech was sourced from: 
http://www.state.gov/secretary/former/powell/remarks/2003/26990.htm  
This appears to be the same speech referred to on the AGOA website. 
 
 
Remarks at The United States Sub-Saharan Africa Trade and 
Economic Cooperation Forum 
 
Secretary Colin L. Powell 
Loy Henderson Conference Room 
Washington, DC 
December 9, 2003  

(8:45 a.m. EST)  

SECRETARY POWELL: Thank you very much, Alan. I want to thank you for the leadership that you have 
provided to this effort and your commitment to economic development in Africa and to AGOA. Ministers, 
delegates, and other distinguished guests, a great pleasure to welcome you to the Department of State. And 
I am honored to serve as your host for the Third Annual United States-Sub-Saharan African Trade and 
Economic Cooperation Forum.  

At the very outset of this session, I would like to recognize Minister of Industry and International Trade Jayen 
Cuttaree of Mauritius. Our thanks to you, Mr. Minister, your government and the people of Mauritius for so 
graciously hosting the Second Annual Forum in Port Louis this past January. I would also like to thank John 
Price, our Ambassador to Mauritius, for his contributions to the success of the January forum.  

During President Bush's trip to Africa in July, he referred to Africa as the "last great emerging market of the 
world." And so it is.  

And Africa's economic emergence will not only be good for Africans, but good for people all around the 
world, across the international community, whose future well-being depends on global growth. As Uganda's 
President Museveni so rightly noted in the Wall Street Journal, aid alone is "a recipe for permanent poverty. 
The only way [Africa] can break out of this vicious cycle is through trade and through export-led growth."  

President Bush's commitment to Africa's economic success is reflected in the theme of this forum: "Building 
Trade, Expanding Investment."  Over the next two days, we look forward to exchanging ideas and insights 
with you and exploring ways we might work in partnership to integrate Africa more deeply into the world's 
trading and finance networks. President Bush sees the Africa Growth and Opportunity Act as central to our 
efforts to meet the challenges of the Sub-Saharan African market.  

President Bush therefore has requested that Congress extend AGOA beyond 2008. The extension of AGOA 
-- "AGOA 3" -- will give business the confidence to make long-term investments in African countries.  The 
dean of the African diplomatic corps, Ambassador Olhaye of Djibouti, put it this way during a congressional 
briefing this past October: "Africa is seeking economic justice, economic empowerment, economic 
development, economic partnership. AGOA 3 is one of the key ways of achieving those goals."  By breaking 
down barriers to U.S. markets, AGOA can have a major impact on the lives of millions of men, women and 
children across the African continent.  

Indeed, in the three short years since AGOA went into effect, we estimate that AGOA-related trade and 
investment has created over 190,000 jobs and over $340 million in new investment. Behind these overall 
numbers lie hundreds of individual success stories.  

In Ghana, for example, two American companies have invested in plants to export socks to the United 
States. These first-time investors in Africa are employing 400 Ghanaians. In Tanzania, business for a small 



handicraft company has boomed as a result of AGOA. Before AGOA, the company employed 25 people and 
exported $20,000 a year in arts and crafts to the United States. Since AGOA, the company has hired 100 
new employees, mostly women, and its exports to the United States have increased ten-fold.  

Not all AGOA-related successes involve export direct to the United States. AGOA also is stimulating intra-
regional trade. For example, Namibian plants produce parts that are included in South African cars which 
are then exported to the United States. Zambian cotton exports to South Africa more than doubled in 2002 
thanks to increased demand generated by AGOA. We have also seen increased intra-African investment.  

A firm from Mauritius has been especially active in Mali. Building a plant that will produce quality yarn from 
Malian cotton that will employ the citizens of Mali and boost incomes for their cotton products. I am pleased 
that United States Trade Representative Robert Zoellick will be here later this morning to discuss with you 
the very promising future that we see for AGOA. Of course, AGOA is only one of the ways the United States 
is working with the nations of Africa to build a better future for Africans and Americans alike.  

President Bush’s Millennium Challenge Account initiative reflects the new international consensus on how 
best to approach development aid for Africa. MCA is a powerful way to "draw whole nations into an 
expanding circle of opportunity and enterprise." MCA assistance, as you all know, will only be available to 
developing nations that demonstrate a strong commitment to the principles of just government, nations that 
invest in the education and health of their citizens, and nations which have adopted wise trade, economic 
and environmental policies. MCA can be a powerful tool for spurring reform and bringing real improvements 
to the daily lives of people, people who want to believe in democracy but have yet to reap its benefits.  

African countries already have taken many steps toward political and economic freedoms, and we urge you 
to work through African regional and subregional organizations to support greater democracy throughout the 
continent. Use of the peer review mechanism of the New Partnership for Africa's Development can help 
ensure that the principles of accountability and good governance are adopted and applied as universal 
standards across Africa. The deplorable situation in Zimbabwe requires concerted regional and global 
attention to ensure that the people of that once-productive and now economically crippled country have a 
voice in their government to bring about new and positive change.  

And all the hard-won progress toward democracy and development in African countries is challenged, as we 
all know, by the HIV/AIDS pandemic, by unresolved conflict and by terrorism. The spread of HIV/AIDS has 
spawned a colossal development crisis across the continent. President Bush has greatly empowered us to 
address this crisis through his Emergency Plan for AIDS Relief, which enjoys the overwhelming bipartisan 
support of the United States Congress.  

This five-year, $15 billion plan adopts an integrated approach of prevention, treatment and care, and 
encompasses all of the United States Government's HIV/AIDS worldwide activities and programs. The plan 
focuses on 14 of the world's countries hardest hit by the disease, most of these countries in Africa. 
Partnerships among government agencies, nongovernmental organizations, faith- and community-based 
groups, and industry will play critical roles in implementing the plan and achieving the President's vision.  

All of us must work together to break the silence that kills and to send the message far and wide that those 
who are infected are our brothers and sisters. They should be treated with compassion, not cruelty. They 
should be treated with dignity, and not discriminated against. The United States is ready to work in 
partnership with you every step of the way as you work hard to turn the tide of AIDS in your countries. 
Africans have also suffered too long from devastating wars that undermine development. The United States 
is committed to working with African nations to increase capacity on the continent to respond to security 
problems and regional challenges. We strongly support peace processes that are underway from Burundi to 
Sudan to Liberia.  

We commend the African Union and the regional leaders and regional organizations who are working to 
ensure a lasting political solution in Burundi. The Sudanese parties have committed themselves to achieving 
a final peace agreement by the end of the year, and we strongly support that goal. As I said when I visited 
Kenya in October to meet with the parties and brought a message from President Bush to Vice President 
Taha of the Sudan and to Dr. Garang, we now have a window of opportunity to resolve this conflict in a spirit 
of reconciliation and reaching out to one another.  



And I have been in touch with the parties in the last 10 days and I am optimistic that it is possible to achieve 
the comprehensive settlement by the end of the month, and the United States will do everything we can to 
help the parties achieve that outcome. It is a moment that must not be lost.  

And I am particularly pleased that the planning that is taking place for a donors conference on Liberia in 
early February, a donors conference that is so vitally needed to meet the urgent needs of Liberia's war-
weary people.  

We also are working with our African partners to combat terrorism, the new scourge on the face of the Earth. 
It's really an old scourge that's taken on new dimensions and we can no longer turn away from the fact that 
terrorism affects every nation on the face of the Earth, not just the United States and one or two others.  

As in other regions of the world, terrorists threaten African countries and sometimes use African countries as 
a base of operations. Africans have been victims of cruel terrorist attacks. Beyond the appalling human 
losses, African economies have suffered, suffered devastating blows as a result of terrorist activity.  

On June 26th, President Bush announced a new presidential initiative, the East Africa Counterterrorism 
Initiative. This $100 million package is designed to increase the regional counterterrorism capacity of Kenya, 
Ethiopia, Djibouti, Uganda, Tanzania and Eritrea over the next fifteen months. So, as you can see, we have 
a full agenda for this forum and for America's engagement in Africa.  

We look forward to working in deeper partnership with African nations to build a world of democracy, a world 
of prosperity and a world of security for all of our peoples. I just want to close by reaffirming to you once 
again President Bush's commitment to Africa. We have a comprehensive set of programs to deal with the 
challenges that African nations face: in economic terms, MCA, AGOA, what we are doing here today; in 
human terms, what we are doing with respect to HIV/AIDS; what we're doing with the Millennium Challenge 
Account.  

I want you to know that this Administration, under President Bush's leadership, and you can be sure also in 
this Department, and with my involvement, which is total, personal, you have friends here in the United 
States who want to help you in every way possible to bring a better life to the people of Africa: people who 
want to see the end of war; people who do not want to see terrorism; people who want to deal with the 
health problems, the water problems, the drought problems, the starvation problems that affect Africa.  

We are here as your partner, as your friend. We have no greater priority than to do what we can to assist 
development throughout Africa. So I thank you for being with us and I hope you have a most productive 
conference.  

Thank you so much.  

(Applause.)  

 
Released on December 9, 2003 



AGOA Successes and Challenges in Target Sectors 
 
Alan Larson, Under Secretary for Economic, Business, and Agricultural Affairs 
Remarks at the 2003 Private Sector Session of the AGOA Forum 
J.W. Marriott Hotel, Washington, DC 
December 8, 2003  

(As prepared)  

Good morning. I am very glad to be here to participate in this 
plenary session on "Successes and Challenges in Textiles, 
Handicrafts and Agribusiness and attracting SMEs".  

I just came from the AGOA [African Growth and Opportunity 
Act] Civil Society Forum, where I discussed how the 
government and NGOs [non-governmental organizations] can 
work cooperatively to achieve our common goals. My message 
to the NGOs is the same as it is here: we all have a role to 

play in the success of AGOA and Africa's future.  

This Administration is committed at the highest levels to help Africa realize its full potential. As 
you know, AGOA is the centerpiece, but not our only effort to help Africans develop the 
continent's enormous human and natural resources.  

"Building Trade, Expanding Investment" is our theme for this year's AGOA Forum and there is no 
greater need for building trade links and expanding investment than in Sub-Saharan Africa, where 
the share of world trade has fallen from 4% in the 1960s to under 2% today. This decline reflects 
a lost opportunity – Africa has not been a part of the global growth in incomes over the past 4 
decades.  

We believe that an open trading system offers the best chance to help Africa share in the world's 
global growth – in conjunction with well-crafted aid policies to improve the capacity of business 
and farmers to participate. That is why the United States is moving to further open markets 
through programs such as AGOA. And we have had some initial successes:  

• In the southern Africa region, since 2002, for instance, Lesotho has seen the opening of 
twelve new apparel factories and the expansion of eight existing plants, resulting in the 
creation of 25,000 new jobs. Now, for the first time, manufacturing employment in 
Lesotho exceeds government employment, and Lesotho has become the second largest 
exporter of manufactured products to the U.S. from Sub-Saharan Africa. 

• In Namibia, new textile and apparel investments totaling $300 million resulted in 10,000 
jobs.  

• In South Africa, AGOA has been directly responsible for the creation of 19,000 new jobs, 
and indirectly for 40,000 others, many of these in the textile and apparel sector.  

• And in Malawi, over 4,000 jobs were created in the textile sector.  

• AGOA-related businesses employed about 200,000 people in Kenya, and the country 
has earned roughly $650 million in AGOA exports in 2002, again mainly textiles and 
apparel.  



• Yet another example: in West Africa, Woolworths opened two new branches in Ghana's 
capital city, Accra, where the company will invest $10 million over the next five years.  

• We can also cite Madagascar, Mauritius, Rwanda and Senegal as success stories.  

This isn’t just altruism on the part of the United States, either. We hope that increased trade and 
investment will bring growth, peace, and stability to the residents of Sub-Saharan Africa. But we 
also hope to create vibrant markets there that can more fully participate in the global economy 
and become better markets for American goods, too.  

In fact, we have seen this happen already – many African textile and apparel manufacturers, for example, 
have purchased U.S.-made equipment in expanding and modernizing their plants in response to AGOA. For 
example, the $300 million in new textile and apparel investments in Namibia that created 10,000 jobs also 
resulted in $120 million worth of U.S. exports to Namibia.  

While we can take heart from these success stories, we all know that AGOA trade between Sub-Saharan 
Africa and the U.S. will not see its full potential unless all participants listen to each other, share with each 
other their thoughts and ideas, discuss openly their problems, and work together to find solutions. And I can 
tell you that we value very much your cooperation and input, and I’ll give you an example.  

At the Forum in Mauritius were concerns about difficulties in expanding fresh agricultural products to the 
U.S. market. After Mauritius, the Animal and Plant Health Inspection Service (APHIS) of the U.S. 
Department of Agriculture (USDA), which has a broad legal mandate to protect domestic plant and animal 
food sources from the risk of disease or pests, agreed to staff each hub with a technical expert to help 
African countries and producers in completing pest risk assessments for African farm products.  

Now, everyone should be reminded that pest risk assessments are data intensive and can be complicated 
and time-consuming. In addition, this is the first part of a total review. So I can't stand up here today and say 
that all problems are solved, but I can say that we are making progress. In both Botswana and Nairobi, 
agreements to get these programs started have been signed between USDA and USAID [U.S. Agency for 
International Development], and a technical expert has been posted in Botswana.  

I am also aware of other issues that are of concern to some in this group. On the agriculture side --- 
concerns about global distortions of the market for agricultural commodities. It is very important to get the 
Doha trade round back on track, as African exporters will gain the most from it. And those companies on the 
handicrafts side -- your concerns about weak technical clarification of what is determined to be a "genuine 
handicraft." Both USDA and the U.S. Department of Commerce will be working closely with you on these 
issues.  

We have heard that we need to do a better job in getting the word out to American businesses, particularly 
to the small and medium-sized (SME) companies. Manuel Rosales, Assistant Administrator for International 
Trade at our Small Business Administration will discuss the importance of SME involvement later in this 
plenary.  

It is sad but true that there are many countries among those currently eligible for AGOA that have so far 
seen little or no direct impact. Details vary, of course, from country to country, but we note that good 
cooperation between the public and private sectors is a major underlying factor in AGOA successes to date 
and a prerequisite for economic prosperity more generally.  

The spirit of hope and opportunity that animate AGOA also lie behind the development and design of the 
Millennium Challenge Account (MCA). AGOA and MCA both are founded on the conviction that developing 
countries can and must take control of their own development. Both see development as an inclusive, open 
process. Both recognize that ODA [official development assistance] is but one factor in growth, and that free 
markets and domestic and foreign investment are much stronger engines of growth. AGOA and MCA both 
rest on the certainty that development will best be served by governments that rule justly, invest in their 
people, and promote economic freedom. We fully expect African countries to be able to compete for MCA 
partnerships on this basis, and urge that you all continue to support vigorously African-led reform efforts.  



We have reached an agreement in principle with both sides of Congress on MCA appropriations. We expect 
the House to vote tomorrow. Such a profound initiative of $1 billion would increase core U.S. development 
assistance 50% by FY 2006. We look forward to working with the Senate in early 2004 to make MCA a 
reality.  

When we met in Mauritius, President Bush announced by videotape in Mauritius his intent to ask Congress 
to extend AGOA beyond its current end-date of 2008. We think AGOA will be a great benefit but recognize 
that 2008 is probably too soon to let it expire. I can’t be certain at this early date exactly how this extension 
will be accomplished, and in what form, but I am confident that working with our supporters in Congress and 
elsewhere, we can fulfill the President’s request. We welcome your suggestions on AGOA and will be 
working throughout the next year to incorporate recommendations coming out of this week's events.  

 



Africa Growth and Opportunity Act (AGOA) Forum: HIV/AIDS Plenary 
 
Ambassador Randall L. Tobias, U.S. Global AIDS Coordinator 
Remarks at HIV/AIDS Plenary 
Loy Henderson Auditorium, U.S. Department of State 
December 10, 2003  

Thank you Connie [Constance Newman, Assistant Administrator for Africa, the U.S. Agency for 
International Development]. It is a privilege to be with you here today to discuss HIV/AIDS.  

I wish to thank my co-chair -- the Honorable Majozi Sithole, Minister of Finance of the Kingdom of 
Swaziland; Assistant Secretary for Trade Development Linda Conlin from the U.S. Department of 
Commerce; Dr. Jendayi Frazer, Special Assistant to the President and Senior Director for African Affairs at 
the National Security Council; and our panelists, Mr. John Stover, Vice President of the Futures Group, and 
Mr. Percy Wilson, Senior Associate of the IRC Group, for being here today as well.  

I just want to say a few words about the importance of this session and then turn it over to Assistant 
Secretary Conlin.  

Assistant Administrator Newman, Assistant Secretary Conlin, and I returned on Sunday from a trip to Africa. 
We visited Zambia, Rwanda, Uganda, and Kenya. What we were saw there, and what I've seen on previous 
trips to Botswana, Namibia, South Africa, and elsewhere is the devastating toll that HIV/AIDS is taking in 
Africa.  

The latest UNAIDS Epidemic Report gives us the numbers: between 25 and 28 million people are living with 
HIV/AIDS in sub-Saharan Africa; 3.2 million were newly infected in 2003; approximately 3 million people 
died due to HIV/AIDS in 2003; and more than 11 million children under the age of 15 in sub-Saharan Africa 
lost at least one parent to AIDS during the year.  

The impact of HIV/AIDS is far-reaching. It affects every aspect of society, especially in countries with high 
prevalence rates. HIV/AIDS disproportionately affects the 15 to 49 year old age group -- the most 
economically productive segment of society -- more than any other group. HIV/AIDS impacts employers and 
businesses when their employees become sick and die. Revenue is lost in sick days and the turnover in 
workers.  

You may know that I have been a businessman for most of my career. I believe that business has a great 
deal of expertise in fighting HIV/AIDS and can be a critical partner to government and non-governmental 
organization activities.  

I am honored that the President asked me to serve as the United States Global AIDS Coordinator. In that 
role, I am responsible for implementation of the President's Emergency Plan for AIDS Relief -- something 
that I feel is the most important responsibility I have ever had.  

The Plan commits $15 billion over the next 5 years to prevent 7 million new HIV infections, treat at least 2 
million people with life-extending drugs, and provide care for at least 10 million people affected by AIDS in 
14 highly-affected countries in Africa and the Caribbean. The plan will continue U.S. bilateral HIV/AIDS 
programs in over 75 countries, and increase support for the Global Fund to Fight AIDS, Tuberculosis, and 
Malaria. The United States is willing to do its part, but we will only be successful in stemming the tide of 
HIV/AIDS and meeting the President's Emergency Plan goals if we work together in partnership. We all must 
be willing, in word and in action, to confront this disease. Governments must work with non-governmental 
partners, such as faith-based and community groups, businesses, and foundations.  

The Global Fund to Fight AIDS, Tuberculosis, and Malaria has led the effort in getting all sectors of society, 
at the local level, engaged in the fight against AIDS. Most importantly Ministers of Finance and Trade are 
getting involved in the Country Coordinating Mechanisms and supporting programs working to reduce the 
impact of AIDS. We should share best practices and make sure that we aren't duplicating our efforts.  



Last week, while my colleagues and I were in Kenya, 9 members of the Global Business Coalition on 
HIV/AIDS announced an effort to expand HIV/AIDS prevention and treatment programs into the 
communities where they do business. They promised to work together, share information and resources, 
and do a better job of helping their employees and communities fight HIV/AIDS. This initiative is a perfect 
example of how we can all work together, using our comparative advantages, to fight this deadly disease.  

Today, we have the opportunity to hear about the growing evidence that increasing trade and development, 
which provide the great benefits of which we are all aware, can also serve to create unintended 
consequences -- conditions conducive for the spread of HIV/AIDS -- conditions such as increases in 
economic and social inequality, consequences the rural to urban migration of people, and problems flowing 
from the activities associated with the movement of goods.  

We also will hear about business activities and innovative public-private partnerships that offer a solution to 
addressing HIV/AIDS in local communities and in the workplace. I encourage you to participate in the 
discussion following the panelists' presentations and take the lessons back with you to your countries or 
organizations. Think about how we can use trade and development to limit the impact of HIV/AIDS.  

I would now like to introduce Assistant Secretary Conlin who will offer brief remarks and then introduce the 
other panelists. After the panelists' presentations, Dr. Frazer will moderate an open discussion. Following 
the panel discussion, my co-chair Minister Sithole will give the closing remarks.  

 
Released on December 12, 2003 
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